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GAMMA, ERGONOMIA E PRECISIONE
NEL TAGLIO S| CONFERMANO
COME | FATTORI DI SUCCESSO

La capacita, da una parte, di proporre una soluzione
per le specifiche esigenze dei diversi campi di applicazione,
dal garden, all’elettrico, all’industriale e, dall’altra, di assicurare
al canale costanza nella qualita del prodotto e nel servizio
sono le leve che consentono alle aziende di soddisfare una
domanda che continua a mantenersi vivace

La calegeoria degli utensili da tagiio &
tra quelle che non sono state troppo
penalizzate dall'impatto della crisi sa-
nitaria e questo, in generale, ha con-
sentito alle aziende di confermare i
volumi del 2019. A fare la differenza &

|

stata la capacita delle aziende di rea-
gire continuando a garantire ia dispo-
nibilita del prodotto e | consueti livelli
di servizio. Quesla, almeno, & la chia-
ve di letlura offerta da Alan Gianola,
Responsabile ltalia Vendite e Acquisti

Gruppo Gimap Fumasi. “Anche se il
primo lockdown ci ha bloccato per un
mese, la nostra disponibilita di merce
& slata tale da consentirci di conti-
nuare a garantire alla nostra clientela

il servizio pill complelo e pil pronto

A
&

@ Tutti i diritti riservati
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possibile: tempo medio richiesto tra 3
€ 4 giorni con una percentuale di righe
d'ordine evase alla prima consegna
superiore al 98%. Queslo”, assicura
Gianola, "¢ stato un nostro punto di
forza molto apprezzato dalla distribu-
zione. Abblamo anche continuato a
investire nel'innovazione. Lo scorso
anno abblamo lanciato una serie di
novila nel campo de! taglio deslinale
ai diversi larget di utilizzatori. Ricordo
tra le altre, le forbici per elettricista in-
novalive nei materiali, nellergonomia e
nel design, che si posizionano al top
di gamma a livello delle prestazioni of-
ferte. | riscontri ottenuti ci hanno con-
sentito di consolidare la nostra quola
di mercato nel segmento taglio”. Un
altro valore aggiunto dell'azienda &,
soltolinea Alan Gianola, che “in questa
categoria di prodotti proponiame una
gamma che va a soddisfare le esigen-
ze dell'utilizzatore professionista pil
esigente nei diversi settori di appli-
cazione, dall'elettrico al garden, dove
proponiamo una gamma che ha molto
successo nella distribuzione specializ-
zala, ma anche nelle utensilerie, nelle
ferramenta e nel Garden center. Infine,
il Gruppo Gimap Fumasi delia famiglia
Gianola, giunta alla terza generazione,
rappresenta una garanzia di stabilita e
continuila verso ullerion sviluppi futu-
ri". Parla di un anno che si & concluso
con risultati soddisfacenti anche Rie-
cardo Pellegrini, Product Marketing
Manager Fervi “Tutta la famiglia di
articoli da taglio ha avuto un ottime ri-
scontro nel 2020, nonostante I'impatto
del Covid19. Si ¢ attestato sulla stessa
cifra dell'anno precedente consacran-
dolo come un successo. L'ottimo risul-
tato”, @ la sua spiegazions, "¢ stato
raggiunto anche grazie all'ampliamen-
to di gamma adotiato nel corso dell'an-
no. Tra gli articali pili richiesti, oltre alle
purte diamantate, figurano anche gii
utensili di uso quotidiano quali | cutter
e le forbicl che riscontrano successo
grazie alla profondita di gamma che
proponiamo”. Roberto Tribbia, Ulficio

Bela Utensill cutter 17720

Appartigne alampia garmima o whensit ds taglo proposto deil azienda
o culter a lama relraliie con MeCCanismo & leva 17720, If cufter of sourazza

con conpo 1 lags pressofisa ¢ formito oan 4 me. La lama & dotta o teniio sWoemBtco & mota @

pud sssere bloccals in

oa G a 25 mm. Quesla

esterna La p

a lagho & regol

casaftesistica & importanin in quania previens § dannaggiamants oel conterio el cchd cha & apong
Infing. f prafico lavapunt inlegralo nal manice parmelte oi Avers Gue Liensd in und.

Commerciale di Blue Bird ricorda che
la sua azienda “propone articoli da ta-
glio a batteria (non manuali), con bat-
teria integrata e con batteria a zaino”
e spiega che “l'articolo ha performato
mello bene nel 2020, tanto che su al-
cuni modelli non siamo stali in grado di
far fronte al 100% allimportante mole
di ordini che abbiamo ricevuto. Segno
che la nostra gamma & stata accolta
meito bene dal mercato”. Interpellato
su quali siano stati, tra gl altri quelii
che hanno performato meghe, Tribbia
spiega che "guelli con batieria inte-
grata, che costituiscono ancora una
*novitd” nel mercato rispetto alla Ira-
dizionale batteria a zaino con cavo.
La tecnologia ha permesso di svilup-
pare batterie potenli e leggere, che
possono essere montate direttamante
sulla macchina e garantiscono carica
adeguata a coprire un'intera giornata
di lavora anche per il professionista”
Quella degli articoli da taglio "é una
delle famiglie storiche di Beta”, affer-
ma Carlo Da Rold, Communication
Manager di Beta Utensili secondo
cui "ha seguito 'andamento generale.
Tulta la famiglia ha una alta richiesta,
specialmente | seghetli da metallo, le
forbici e i culter, in particolare quelli ci
sicurezza”.

Valuta positivamente il riscontro ofle-
nuto dal mercato anche Maurizio Ver-
na Business Development Manager di
Grupa Topex. “L'andamento di queste

categorie di prodotti & risultato stabi-
le rispatio al 2019, anche se abbiamo
iniziato un processo di otlimizzazione
delle referenze che fra witi brand in
portafoglio sono pid di 150",

Antonio D'Onofrio. Direttore Com-
merciale Settore Agricollura di Pellenc
precisa che “le forbici da potatwa
sono sicuramente un porlabandiera
per guanto riguarda il marchio Pel-
lenc e il 2020, nonostanie tutte le
problematiche nole, & slalo un anno
con buoni risultati. La professionalita

Viakenting Nood, Trade Makeling Manags: of
Fiskars ftaly
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messa in campe nel corso degli anni,
ma soprattutto 'esperienza e il know-
how senza paragoni nel mondo delle
attrezzature a batteria, ci permetiono
di essere sul mercato con allrezzature
che rispondono alle esigenze dei pro-
fessionisti del settore. Nel 2020 inoitre
abbiamo presentato l'asta per la forbi-
ce da polalura Prunion, che ha avulo
un impatto assclutamenta positive sul
mercato, in quanto permette di sem-
plificare ultericrmente le operazioni di
potatura anche ad altezze importanti™
Valentina Nobili, Trads Marketing Ma-
nager di Fiskars lItaly parla del 2020

u
 Prosdant Mavkediog Mo

com di un anno “in linea con le aspet-
tative di budget. Dopo un parziale
crollo dei fatturati nel periodo iniziale
di lockdown, si & verificato un rimbalzo
che ha portato nel complesso a chiu-
dere in linca con le aspettative grazie
alla riscoperta del giardinaggio, fonle
di benessere fisico e mentale”

Conferma che il lancio di novita serve
a stimolare linteresse anche da Ste-
fano Volpin Direttore Commerciale di
Valex. “Lo scorso abbiamo presen-
tato una nuova linea di culter che ha
performato moito bene. Comprendeva
una gamma di articoli molto ampia
dalle soluzioni entry level a quelle pro-
fessionali: ad esempio, cutter da 9. 18

Fiskars: Forbici Pius B,
Hl moccamsma Fower-Lever pornotie o [nghs:
asgura Ik pukll su lagno fresco hno & & 2

o25m
per cutter, sempre da 9, 18 e 25 sia
standard che a segmenti. A questo si
aggiungevano anche le “iper quality
blade” una serie di lame che hanno
una durata e una precisione di taglio
decisamente superiorni

corredati dalla linea di lame

L'approccio al mercato

A prescindere dalla categoria di pro-
dotto,
ziate eccezioni, il presidio dei diversi
canali, dalla grande distribuzione al
negozio specializzato, ¢ funzionale
all'obieftivo perseguito da ogni azien-
da di garantirsi una capillare copertura
del territorio e anche la possibilita di
intercettare il potenziale cliente in tutti

tranne alcune ben circostan-

gli ambiti. Nel caso specifico la scel-
ta ¢ dettata anche dalla necessita di
raggiungere tutli i potenziali mercati
di sbocco. “Questa ampia calegora

VPAES in mataio con PowerLéver P751

anche « i pla resstent. La lyna bypass

e veicolata in futti | canali di vendita
in cul distrioulamo i nostr prodotti”,
afferma Maurizio Verna di Grupa To-
pex prima di precisare che “il canale
dell'ingrosso & il canale pil importante
per nol come lo &, in generale, per le
nostre vendite totali®

Carlo Da Rold di Beta Utensili spie-
ga che “oltre ai classici canali distri-
butivi Beta della Ferramenta e della
Distribuzione Industriale, la recente
acquisizione di BM Group ci ha aperto
le porte del canale della Distribuzio-
ne di materiale elettrico”. Si pone in
posizione un po' differente Blue Bird
che, come dichiara Roberto Tribbia
“per la rivendita degli articoli da taglio
ha scelto come canale distnbutivo in
maniera quasi esclusiva | rivenditori
specializzati. Crediamo che il nostro
approccio al mercalo in generale sia
astremamente compatibile con questo

Bive Bird: potatore a baliena 05 2204
Grazie aha sva barra da 10 ¢
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canale, che risulta per noi sirategico
non solo nella gamma di articoli da ta-
glio, ma su quasi tutto il nostro catalo-
go’. La strategia inaugurata da Fervi
@ netta. “Il nostro canale distributivo
& presscché blindato”, assicura Ric-
cardo Pellegrini, spiegando che con
questo intende che i Rivenditor sono
il nostro braccio armato capillare sul
territorio @ rimangoene il principale ca-
nale, se non ('unico. Quindi non abbia-
mo dubbi nel rispondere alla domanda

Caria Da Rold. communicalion manages of Beta
Tocks

su quale tra | diversi canali abbia per-
formato meglio perché loro si attestano
indiscutibilmente sempre al prime po-
sto”. Negli ultimi anni il Gruppo Gimap
Fumasi, rivela Alan Gianola, "ha in-
vestito tempo e risorse per aumentare
la propria presenza nei diversi canali
distributivi: dalla grande distribuzicne
specializzala del Fai da te e del pro-

fessionale (al quale sono destinat i
prodotti identificati dal bollino Pro), ai
dettaglianti e ai grossisti del mercato
della ferramenta, delle utensilerie, del
garden & del settore elettrico, Attribu-
iamo grande importanza ai grossisti in
quanto intermadiari in grado di assi-
curare una capillare distribuzione del
prodotto su tutto il territorio. Un canale
che abbiamo atlaccato di recente per-
che s| & rivelato interessante & stato
quelio del Termoidraulico, che si carat-
terizza per una sostenuta domanda di
utensilaria, Tanto che in qualcha zona
abbiamo affiancato agli agenti specia-
lizzali per la Ferramenta, I'Ulensileria e

(Elettrico, anche 'agente specializza-
to nella termoidraulica”

Valentina Nobili. conlerma che anche
Fiskars punta su un ventaglio molto
ampio di canali distributivi. “Quelli in
cul veicoliamo i nostri prodotti sono
ferramenta, agricole, Gds e Gdo”,
spiega. “Sono tutti canali strategici per
ragglungere lipologle diverse di con-
sumatori: nella Gd serviamo consu-
maltori che cercano un prodotto con-
venignie con una qualita adeguata,
mentre invece nel canale tradizionale
la tipologia di consumatore & pil eve-
luta & pone maggiore atlenzione alle
performance del prodotto, alle carat-
teristiche tecniche ¢ all'innovazione”.
Antonio D'Onefrio ritiena “importan-
te sottolineare che Pellenc si rivolge
principalmente ai professionisti, semi-
professionisti o hobbisti esigenti; per
guesta tipologia di clientala & ancora
fondamentale avere come riferimento
la figura del rivenditore specializzato
con il quale interfacciarsi. La nostra
azienda negll anni ha investito molto
nel ricercare e formare una rete ven-

. Tutti i diritti riservati
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dita nazionale specializzata e in gra-
do di fornire un supporto post-vendita
rapido, risolutivo ed efficiente. | nostri
Rivenditori, inoitre, forniscono su ri-
chiesta prove in campo gratuite delle
attrezzature, cosi da far percepire in
mado chiaro e diretto tutti | vantaggi
del sistema Pellenc. Per questo, Ia rele
vendita specializzata. per noi continua
ad essere il canale distributivo princi-
pale”. Stefano Volpin di Valex sottoli-
nea che gli utensili da taglio “sono una
categoria trasversale, che & ricercata
in tutti i tipi di punto vendita, dalla fer-
ramenta tradizionale alla grande distri-
buzicne, dalle rivendite specializzate
in materiale eletirico ed edile fino ai
centri per il lai da te. Per questa spe-
cifica categoria riteniamo strategico
proporre un'offerta molto ampia. Per
questo abbiamo inserito a catalogo sia
cutter standard sia una serie di modeili
per esigenze specifiche, come cutter
con lama a disco e cutter ad uncino
per gli imballi™.

L'approccio alla categoria della fer-
ramenta? Corretto, anche se con
qualche distinguo

La Ferramenta Tradizionale & iden-

Valex: Segacen da fulegrene
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tificata come il tipo di punto vendita
ideale per trattare una categora di
prodotto cosi estesa e con ambiti ap-
plicativi cos! differenziatl. Quando ab-
biamo cercato di capire se a giudizio
del produttorl il tipo di assortimento
proposto & strutturato in modo da con-
sentire al negozio di valorizzare tutto
il potenziale della categoria, la rispo-
sta che abbiamo ricevuto si potrebbe
sintetizzare in un “Ni". Stefano Volpin
di Valex sottolinea che “la Ferramenta
fradizionale & ben consapevole del po-
tenziale di questa categoria e dell'im-
porlanza di avere una gamma mollo
vasta di prodotti, anche per utilizzi spe-
cifici, non necessariamente stagicnali,
cosl che I'utente finale Irovi sempre
quello che carca. Anzi, in quasta cate-

Antoniy D Onofio, Diettore Commexeiale Sellore
Agrcofiura oy Folipne

goria pud capitare che I'utente scopra
ed acquisti degli strumenti di cui non
sapeva nemmeno l'esistenza, ma sono
esattamente cid di cul aveva bisogno”
“Come in tulle le cose, si pud sempre
migliorare”, & la premessa da cul par-
te Riccardo Pellegrini. Product Mar-
keting Manager Fervi. "La ferramenta
tradizionale alfronta questa categoria
in maniera molto disomogenea. ovvero
i sono nostri clienti che ci si dedicano
in maniera particolare e sono ricono-
sciuti per quel tipo di specializzazio-
ne. Altri si ritengono pils generalisti e,
quindl, lo gestiscono in maniera meno
specifica. Questo lascia ampi margini
di migtioramento sul quall poter lavora-
re in maniera specifica. Come genera-
listi, abbiamo una gamma abbastanza
profonda ed ogni anno cerchiamo di
migliorarla andando ad aggiungera o
sostituire prodotti che vengono richie-
sti. Contestualmente, il nostro target

. Tutti i diritti riservati
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di utilizzatore, non specifico, apprez-
2a la nostra offerta nella quale trova
quasi sempre la risposta alle proprie
esigenze”. Scegli di non sbilanciarsi in
giudizi Carlo Da Rold. Communication
Manager di Beta Utensili, che si limita
a riconoscere: “le caratteristiche della
Ferramenta tradizionale la rendono il
lucgo ideale per distribuire una fami-
glia cosi ampia e dagli impieghi cosl
differenziati. Sul catalogo Beta la Fer-
ramenta pud trovare utensili per il ta-
glio di qualungue materiale, dal legno,
alla plastica, dalla lamiera al Keviar®
Intravvede dei margini di miglioramen-
to anche Valentina Nobili, Trade Mar-
keting Manager di Fiskars Italy: “Un
assortimento piu completo auterebbe
a rispondere alle diverse esigenze dei
consumatori @ a sfruttare al meglio il
potenziale di vendita. Incltre, dai risul-
tati di test da noi effettuati su alcuni
puntl vendita, risulta che un approccio
pil strutturato alla categoria in termini

Grupa Topex. Cesowe par lamiers
Sonu una defie novith proposte dal marchio Neo Toos queste cesole per lamvera realzsaie in scciaio
CrMo lorguato & cardo, 5ono adalie per lamiere o accaw fmo 8 1.5 mm ai spessare e per lagh drili @
curt, Fisuliano facif da gk per Mg g . & imanico porneniato & fa mofla che
CONMDISce & mighorane ¥ comion o lavinp. Le altre caralienstiche & nbeve song;
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di layout espositivo aiuterebbe ad au-
mentare la rolazione del prodotti. Per
questo motiva”, annuncia, “la nostra
azienda sta metlendo a disposizio-
ne nuovi strumenti espositivi, pensati
per le ferramenta. L'obiettivo & dare
pil risalto alla categoria di prodotti ed
aumentarne il sell out”, L'esperienza
di Alan Gianola, Responsabile lta-
lia Vendite e Acquisti Gruppo Gimap
Fumasi & che “in generale il negozio
del canale tradizionale lende a tarare
l'assortimento nel segmento articoli da
taglio in funzione del tipo di esigenze
espresse dalla sua clientela, sia essa
prolessionale o Fai da le.”. Dal punto
di vista di Gianola il dato davvero ri-
levante & che “olire all'assortimento,

Maurizio Verna Business Development Manager of
Grupatopax

Fumasi. Forbici per taglio Keviar & Cabomg
Rapr

Pellenc: forbici 08 potatra Proruon

questi negozi assicurano un servizio
di consulenza che, grazie all'elevato
livello di competanza, consente loro di
indirizzare il cliente verso la soluzione
per lui pit indicala. La loro conoscen-
za del mercato consente loro di modu-
lare e ottimizzare le proposte ai clienti
in linga con le specifiche asigenze in-
dividuali, ivi comprase quelle derivant|
dalla stagionalitd (giardinaggio®. So-
stanzialmente positiva la valutazione
espressa da Maurizio Verna Busi-
ness Development Manager di Grupa
Topex. “La categoria ¢ ampiamente
presente nella ferramenta tradizionale
che so offrire un amgio e vario assor-
timento, anche andande in profondita
Rispondan-
do alla domanda se ritiene che nella
cosiruzione dell'assortimento questo

nella specializzaziona®

canale tenga conto della stagionalita

fano un eccelenza delarienda nel seltore del taglio. perche Keviar ¢ Carbonio sono

‘i te matanan o il gk {$000 LBl
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Verna osserva che “secondo | nostri
dati, questa non & una categaria che
risente di forte stagionalita”.

Pit che lintera categoria sono alcune
lipologie di utensile da laglio ad avere
un andamento delle vendite condizio-
nato dalla stagione, come si evince
dalla risposta di Roberto Tribbia, Uf-
ficio Commerciale di Blue Bird. “Per
questi articoli la stagione “di punta” &
il pericdo della potatura, che va indi-
cativamente da ottobre fino a marzo
con differenze a seconda delle zone o
deli'anne. In questo periodo |'assorti-
mento del negoziante & al suo comple-
to, mentre nei restanti mesi il prodotto
viene messo un po' in secondo piano,
pur mantenendo un certo volume di
vendite”. Antonio D'Onofrio, Diretto-
re Commarciale Settore Agricoltura di
Pellenc. £ sicuro che “il mondo delle
forbici a batteria ha avuto un grande
sviluppo negli ultimi anni. Oggi pit che
mai & fondamentale nuscire a fare una
distinziona ben chiara tra gl utilizzato-
rl professionisti e gli hobbisti, In modo
da fornire ad ognuno 'altrezzalura pid
adeguata in base al lavoro da svolgere
Pelienc produce altrezzature progetta-
le e realizzale per durare nel tempo @
mantenere | massimo dell'efficienza
anche in condizioni di lavoro impegna-
tivo e inteso; per questo & importante
la ligura del rivenditore specializzato
in grado di consigliare e fornire tutte le
corrette indicazioni necessarie.

‘ Tutti i diritti riservati
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FERVI: avvitatori pneumatici per
professionisti e non solo...

¢ Marzo 12, 2021
¢ Pubblicato inNews

a gamma PRO degli avvitatori pneumatici ad impulsi, firmata FERVI, risponde a tutte le
esigenze professionali dell’officina generalista e del gommista specializzato.

| sette modelli che compongono la linea sono realizzati in materiale leggero e resistente
e offrono performance diverse per quanto riguarda velocita e potenza di serraggio.

Prestazioni senza compromessi

Tutti i modelli della Serie Professionale AP- di FERVI hanno impugnatura e testa in
gomma antiurto, che permette di gestire con una sola mano sia la leva di azionamento,
sia cambio del senso di rotazione e regolazione della velocita. Si tratta di piccoli
accorgimenti che nell’'uso intensivo fanno la differenza, lo stesso discorso vale per il
peso ridotto, caratteristica che € stata ottenuta scegliendo materiali compositi che
risultano al tempo stesso molto resistenti.

La gamma PRO comprende modelli con attacchi da 3/8”, 1/2" e 3/4”. Nella scelta &
opportuno individuare esattamente le prestazioni di coppia massima, le dimensioni
dell'avvitatore e per certe applicazioni particolari la lunghezza del battente.

Una gamma completa

Il catalogo FERVI propone anche i 5 modelli della serie SMART, pensati per I'hobbista
evoluto, con modelli in grado di esprimere una potenza adeguata all'utilizzo e versatilita
nell’'uso costante ma non intensivo.

Anche in questo caso I'utente potra contare sull'affidabilita dei prodotti del marchio,
scegliendo il modello pit adatto al proprio lavoro. Realizzati in acciaio ma senza le
coperture antiurto i modelli SMART rappresentano infatti un’alternativa ottimale per
quanto riguarda il rapporto prezzo/prestazioni.

Per conoscere i modelli della gamma FERVI e possibile consultare qui le
specifiche referenze a disposizione nel catalogo.
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Avvitatori pneumatici: FERVIrisolve i
problemi

e 12 Mar 2021
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La gamma PRO degli avvitatori pneumatici ad impulsi, firmata FERVI, risponde a tutte le
esigenze professionali dell'officina generalista e del gommista specializzato.

| sette modelli che compongono la linea sono realizzati in materiale leggero e resistente
e offrono performance diverse per quanto riguarda velocita e potenza di serraggio.

Prestazioni senza compromessi

Tutti i modelli della Serie Professionale AP- di FERVI hanno impugnatura e testa in
gomma antiurto, che permette di gestire con una sola mano sia la leva di azionamento,
sia cambio del senso di rotazione e regolazione della velocita. Si tratta di piccoli
accorgimenti che nell’'uso intensivo fanno la differenza, lo stesso discorso vale per il
peso ridotto, caratteristica che é stata ottenuta scegliendo materiali compositi che
risultano al tempo stesso molto resistenti.

La gamma PRO comprende modelli con attacchi da 3/8", 1/2" e 3/4”. Nella scelta &
opportuno individuare esattamente le prestazioni di coppia massima, le dimensioni
dell'avvitatore e per certe applicazioni particolari la lunghezza del battente.

Una gamma completa

Il catalogo FERVI propone anche i 5 modelli della serie SMART, pensati per I'hobbista
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evoluto, con modelli in grado di esprimere una potenza adeguata all’'utilizzo e versatilita
nell’'uso costante ma non intensivo.

Anche in questo caso I'utente potra contare sull'affidabilita dei prodotti del marchio,
scegliendo il modello pit adatto al proprio lavoro. Realizzati in acciaio ma senza le
coperture antiurto i modelli SMART rappresentano infatti un’alternativa ottimale per
quanto riguarda il rapporto prezzo/prestazioni.

Per conoscere i modelli della gamma FERVI e possibile consultare qui le
specifiche referenze a disposizione nel catalogo.
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Fervi, la gamma di giraviti di precisione
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La storica azienda di Vignola (MO), da oltre 40 anni player di riferimento nel settore delle
attrezzature professionali e dei prodotti per il mercato MRO (Maintenance, Repair &
Operations), propone in catalogo anche una gamma di giraviti di precisione per il
mercato professionale e per il fai da te.

Progettati e realizzati soprattutto per le esigenze in ambito elettrotecnico ed elettronico, i
giraviti di precisione Fervi della linea Pro rispondono a standard di utilizzo molto elevati.
La linea prevede punte a taglio, torx, Phillips ed esagonali, in diverse misure, con la
parte in metallo realizzata in cromo-vanadio, robusto e resistente, mentre I'impugnatura
bi-componente & realizzata in materiale sintetico con i colori ufficiali del brand. Un
particolare accorgimento di design prevede che la parte terminale del manico sia libera
di ruotare, mantenendo un grip perfetto e agevolando movimenti e controllo da parte
dell'operatore.

| diversi modelli sono tutti acquistabili separatamente, ma il catalogo prevede anche kit
da 6 pezzi raccolti in un comodo astuccio, per avere a disposizione in modo comodo e
ordinato i giraviti di precisione di maggior utilizzo. |l kit esiste in 2 serie, con assortimenti
diversi e complementari: una con giraviti a taglio e a croce, l'altro con la serie torx.

Sul sito ufficiale dell'azienda & sempre disponibile il il catalogo completo dei prodotti, e
nella sezione “Dove acquistare” € possibile trovare tutti i rivenditori sul territorio a cui
rivolgersi per I'acquisto.
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Fervi presenta una gamma di giraviti di
precisione

Redazione24/03/2021

La storica azienda di Vignola, da oltre 40 anni player di riferimento nel settore delle
attrezzature professionali e dei prodotti per il mercato MRO (Maintenance, Repair and
Operations), propone in catalogo anche una gamma di giraviti di precisione per il
mercato professionale e per il fai da te.

Progettati e realizzati soprattutto per le esigenze in ambito elettrotecnico ed elettronico, i
giraviti di precisione FERVI della linea PRO rispondono a standard di utilizzo molto
elevati. La linea prevede punte a taglio, torx, Phillips ed esagonali, in diverse misure, con
la parte in metallo realizzata in cromo-vanadio, robusto e resistente, mentre
limpugnatura bi-componente é realizzata in materiale sintetico con i colori ufficiali del
brand FERVI. Un patrticolare accorgimento di design prevede che la parte terminale del
manico sia libera di ruotare, mantenendo un grip perfetto e agevolando movimenti e
controllo da parte dell’operatore. | diversi modelli sono tutti acquistabili separatamente,
ma il catalogo prevede anche kit da 6 pezzi raccolti in un comodo astuccio, per avere a
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disposizione in modo comodo e ordinato i giraviti di precisione di maggior utilizzo. Il kit
esiste in due serie, con assortimenti diversi e complementari: una con giraviti a taglio e a
croce, I'altro con la serie torx. Sul sito di Fervi & sempre disponibile il il catalogo
completo dei prodotti, e nella sezione “Dove acquistare” € possibile trovare tutti i
rivenditori sul territorio a cui rivolgersi per I'acquisto.

L'azienda

Fervi, societa quotata sul mercato AIM lItalia, & attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali principalmente per I'officina meccanica, I'officina auto, la
falegnameria, il cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato cosiddetto «kMRO»
(Maintenance, Repair and Operations), ossia fornitura di attrezzature al servizio dei
professionisti della manutenzione e riparazione. L'operativita del Gruppo copre poi
anche il segmento di mercato “Do it yourself”, o DIY, vale a dire il mercato dei prodotti
per il fai-da-te in ambito casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale soggetti
che utilizzano gli utensili Fervi a fini non professionali.
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Notizie Fervi Presenta La Gamma Di
Giraviti Di Precisione,Dalle Aziende

Le aziende della ferramenta che conta

FERRANENTA

PORTALE

La storica azienda di Vignola, da oltre 40 anni player di riferimento nel settore delle
attrezzature professionali e dei prodotti per il mercato MRO (Maintenance, Repair and
Operations), propone in catalogo anche una gamma di giraviti di precisione per il
mercato professionale e per il fai da te.

Progettati e realizzati soprattutto per le esigenze in ambito elettrotecnico ed elettronico, i
giraviti di precisione FERVI della linea PRO rispondono a standard di utilizzo molto
elevati.

La linea prevede punte a taglio, torx, Phillips ed esagonali, in diverse misure, con la
parte in metallo realizzata in cromo-vanadio, robusto e resistente, mentre I'impugnatura
bi-componente ¢ realizzata in materiale sintetico con i colori ufficiali del brand FERVI.
Un particolare accorgimento di design prevede che la parte terminale del manico sia
libera di ruotare, mantenendo un grip perfetto e agevolando movimenti e controllo da
parte dell'operatore.

| diversi modelli sono tutti acquistabili separatamente, ma il catalogo prevede anche kit
da 6 pezzi raccolti in un comodo astuccio, per avere a disposizione in modo comodo e
ordinato i giraviti di precisione di maggior utilizzo.

Il kit esiste in due serie, con assortimenti diversi e complementari: una con giraviti a
taglio e a croce, I'altro con la serie torx.

Sul sito www.fervi.com & sempre disponibile il il catalogo completo dei prodotti, e nella
sezione “Dove acquistare” & possibile trovare tutti i rivenditori sul territorio a cui rivolgersi
per I'acquisto.
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Fervi: fatturato +58% in 5 anni.
assunzioni anche in piena pandemia

Fervi S.p.A guarda al futuro con ottimismo grazie ai risultati conseguiti
nell'ultimo quinquennio. Il fatturato aziendale ha mostrato un trend in
aumento del 58% dal 2014 al 2019. Nel medesimo periodo l'incremento
di CAGR (ricavi medi annui) ha registrato un +9.5%. I dati positivi
sono stati raggiunti sia grazie ad un miglioramento delle performance
gestionali che ad un incremento significativo delle referenze disponibili
che, nel 2020, si sono attestate a 8.592 unita (+82% rispetto al 2014).
Lazienda, da oltre 40 anni player di riferimento nel settore delle
attrezzature professionali e dei prodotti per il mercato MRO

{ Maintenance, Repair and Operations), in netta controtendenza con la crisi occupazionale generata
dall'emergenza sanitaria, ha assunto figure professionali anche in piena pandemia, incrementando il proprio
organico di sette dipendenti e portando cosi valore aggiunto in un momento di incertezza per il mercato.

Gruppo Iseo: addio al presidente Evaristo Facchinetti

Iseo Serrature ¢ nata nel 1969 dalla sfida imprenditoriale di Giuseppe Facchinetti,
padre di Evaristo che assumeri il controllo del Gruppo nel 1998 portando nuove
idee e nuove energie con I'acquisizione e la creazione di nuove aziende
complementari in tutto il mondo. Nel 2006, a seguito di un nuovo assetto societario,
Evaristo Facchinetti ¢ riconfermato Amministratore Delegato e Presidente della Iseo
Serrature spa nella quale si avvale della collaborazione dei tre figli. Ha contribuito
con generosit e passione al mantenimento e allo sviluppo di alcune realta sportive
locali. La capogruppo Iseo Serrature, che nel 2019 ha celebrato il cinquantesimo
anno dalla fondazione, & giunta ormai alla terza generazione della famiglia
fondatrice: continuitd, ingegno creativo e specializzazione ne fanno un marchio
simbolo del Made in Italy con una presenza significativa sulla scena internazionale,
che conta pin di 1.300 persone. Il principale sito produttivo ¢ in Italia, altre realta
produttive e commerciali sono collocate in quasi tutto il mondo.

Colfert acquisisce Varesina
Accessori

Colfert Spa, societd trevigiana specializzata nella distribuzione di
soluzioni tecniche e servizi per i professionisti del serramento, ha
perfezionato l'acquisizione di Varesina Accessori, realta
distributiva di Azzate (VA) conosciuta ed apprezzata nel mercato
lombardo per la competenza nel mondo degli accessori per
serramenti in alluminio e prodotti finiti. Con questa
acquisizione Colfert mira a rafforzare significativamente la
capillarita della propria offerta ¢ a focalizzare ancora di pit
I'offerta nei confronti di professionisti ed imprese del
serramento di tutto il Nord Italia. Con l'acquisizione di Varesina
dal 1° marzo 2021, il gruppo Colfert potra contare su 115 collaboratori, una rete di oltre 30 venditori che si
impegnano per trovare soluzioni che migliorano il lavoro degli oltre 3.000 serramentisti.
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FERVI: LA SOLUZIONE PER GLI AVVITATORI
PNEUMATICI

Samps | Eoal

La gamma PRO degli avvilatori pneumalici ad impulsi, frmata FERVI, risponde a

lutle jo esigenze professionall dell'afficina generabsts e del gommisla specakzzato.

| saite modelli che compongono [ linea sono realizzali in matenale leggero &
resislente & offrono performance diverse per gquanto riguarda velocita & potenza di

serraggi.

Prestazioni senza compromessi

Tutti | modelli della Sene Professionale AP- di FERVI harno impugnalura e testa in
gomma anburio, che permefle di gestire con una sola mano sis la leva o
azcnamenio, sia cambio ded senso di rotazions e regolazione delia velocita. Si tratia
di piccoll sccorgimens che nelluso intensivo fanno ks diferenza, lo stesso discorso
vale per il peso ridolto, caralleristica che & sisia oltenula sceglendo maleciaf

compo=t che rsuiano o fempo stesso molto resistent:

La gamma PRO comprende modeli con attacchi da 387, 1/2" e 34" Nella scelta &
opporiuno indviduare esatlamente le prestazioni d coppia massma, ke dmension

dell'avvitalore & per certe appliicarioni particolasi 1a lunghezrza del battente.

Una gamma completa

Il catslogo FERVI propone anche | 5 modelll della sene SMART, pensati per
Fhobbista evoluto, con modelli in grado di esprimers ura polenza adeguaty

allulibzzo e versatlila nelf'uso costande ma non imensivo.

Anche in gquesio caso l'ulente potlrd contare sul aifidabiitd dei prodolti del marchio,
scegiendo § modeilo pid adatio & proprio lavoro. Reakzzali in scoio ma senza je
caperiure anturto | modalk SMART rappresentano infatli un'allernativa oltimale per

quanio riguarda # rapporio prezzolprestazioni

Per conoscere | modelll della gamma FERVI @ possibile consultare qui le
specifiche referenze a disposizione nel catalogo.



rmermnm

subfornitura

2 Marzo 2021
Pagine: 38

https://www.mtm-online.it

Fervi, da oltre 40 anni
player di riferimento
per le attrezzature
professionali, propone
una gamma completa di
utensili diamantati per
il mercato professionale
e per il fai-da-te

Anns XN N 2 Marzo 2021

on & gamma o utensill
da taglic e perforazio-
ne diamantati, Fervi si
propene come marchio
di rifermento per i pro-
fessionisti & per gli hobbisti inte-
ressati a strumenti performanti e di
qualitd per ogni tipo o lavorazione.

Il catalogo Fervi comprende infatti
anche una ricca gamma di punte
dlamantate, compresi | modelli a
tazza € a corona continua, Iceall
per la lavorazione di tutts | matena-
Il come piastrelle, cemento & ma-
teriali da costruzione resistenti. Le
punte diamantate con attacco da
1/4” @ con inserto a cambio rapide
consentona anche la favorazione
dei materiali pid duri come granito,
gres poccellanato 0 marmo.

Si tratta di punte che, a seconda
dgei modelli e del materiali, pos-
s0N0 essere utilizzate sia a secco

che ad acqua o con cera refrige-
rante naturale, progettate e rea-
lizzate per poter lavorare in rota-
Zione alternata in senso orario €
anti-orario,

Le punte sono disponibill con at-
tacoo esagonale da 9,5 12,5, cor
filetto M14, a3 gambo tonco da €
mm, con un‘altezza del claman-
to variabile da 2 2 15 mm @ cor
una grans da 30 8 60. Una serie
completa di dischi da taglio inte-
gra il catalogo utensili diamantati,
con modell a corona continua, cor
la linea professional e con | disch
ventilati & segments o turbo venti-
lati, che presentano un'altezza de
diamante da 5 fino a 10 mm

I rivenditor! trovano nella gamma
Fervi una proposta completa pet
rispondere alle esigenze di ogn
tipokogia di cliente, potendo con-
tare sia sulla complatezza delli’of-
forta di prodotte (oftre 8500 re-
ferenze di prodotto e pid di 100C
di ricambistica), sia sulla forza d
un marchio tra i piu dinamici, ir
grado di movimentare un centina-
o & milieni di pezzi sul mercatc
MRO (Maintenance, Repair anc
Operations) & nel segmento "0o 11
Yourself”,

Fervi S.p.A., societd quotata su
mercato AIM Italia, & attivea ne
settore della fornitura di attrezza-
ture professionali principalments
per I'officina meccanica, I'officing
auto, la falegnamena, I cantiere,
¢ ded prodottt Inclusi ned mercate
MRO, ossia nella fornetura di attrez-
zature al servizio dei professionist
delia manutenzione e riparazione
L'cperativita del Gruppo copre po
anche ¥ segmento di mercato "Dc
it yourself”, per il fai-da-te in am-
bito casalingo e bricolage, rivolte
a hobbisti e in generale a soggett
che utiizzano gli utensili Fervi a
finl non professionali.
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