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Affilatrice Fervi 0770

na delle prime cose che
U si impara lavorando con

il legno & che per otte-
nere buoni risultati ci vogliono
strumenti affilati. Poco dopo,
immancabilmente, arriva an-
che la consapevolezza che per
sapere come affilare sono ne-
cessarie buone dosi di cono-
scenza, pratica e costanza. Da
[ in avanti possedere un‘affila-
trice in grado di accelerare la
trafila diventa il sogno proibito
per molti.
Quello che era un desiderio
irrealizzabile fino a poco tem-
po fa, oggi, per fortuna, lo &
molto meno, le offerte sul mer-
cato sono aumentate e non
tutte hanno prezzi da capogi-
ro. Tra le proposte pil recenti
e accessibili abbiamo preso
in esame quella dell'affilatrice
0770 di Fervi. La macchina va
a integrare la nuova gamma
di utensili a filo del produttore
italiano, in parte recensita sul
numero 139 di questa rivista.

Motore 1450 rpm | 230 V| 50 Hz | 200 W
Mola ad acqua @250 x 50x @12 mm

Velocita mole 90 rpm

Grana 220

Mola in cuoio @200 x 30 @12 mm

Peso netto 17 kg

Dimensioni imballo 375x350x445 h mm

MACCHINA E DOTAZIONI

Laffilatrice & equipaggiata con una mola ad acqua in ossido di allumino da 250x50 mm, di
grana 220, e una in cuoio da 200x30 mm. Le dotazioni comprendono un supporto universale
per l'affilatura, un morsetto per lame e scalpelli, un morsetto per coltelli, una dima per l'impo-

stazione degli angoli e il manuale di servizio.




Affilatrice
Fervi 0770

Il supporto universale per I'affilatura ¢ la staffa su cui scorrono i morsetti. Puo essere fissato al corpo della macchina in posizione orizzontale o in verticale.
Conil primo orientamento I'affilatura € a favore di rotazione e puo esser svolta su entrambe le mole, nel secondo, in cui la rotazione é contraria, solo sulla
mola ad acqua.

Il corpo macchina dell’affilatrice e realizzato in lamiera di acciaio da 2 mm di spessore ricoperta da un buono
strato di vernice. Sulla sua sommita tra le due ruote € awvitato il blocco di sostegno per il supporto universale,
in centro sul fronte si trovano gli interruttori di accensione e spegnimento, in basso c'@ un cassetto in cui riporre
gli accessori. La mola in ossido & posta sul lato sinistro, sotto di essa la vaschetta per l'acqua che pud essere ag-
ganciata al corpo su due posizioni differenti. A destra del corpo € posizionata la mola in cuoio. Lintera struttura @
solida e stabile, completamente assemblata ha il peso non indifferente di 17 kg.

La vaschetta per I'acqua puo essere agganciata al corpo su due posizioni
in base al diametro della mola. Anche quando il liquido sfiorail gradino
piu alto che indica livello massimo, si riesce a rimuoverla senza provocare
sversamenti.

LE VERIFICHE STATICHE E LE PROVE
DI AFFILATURA

L'affilatura & una delle poche attivita del laboratorio in
cui non si fa rumore, una quiete temporanea che il mo-
tore della Fervi 0770 rispetta con un ronzio sommesso
che invita alla concentrazione.

Prima di iniziare le nostre prove di affilatura, abbiamo
verificato la solidita del supporto universale e il suo pa-
rallelismo con le superfici delle mole senza riscontrare
mancanze.

n146/ 15




MPRESSIONI D"USO / Affilatrice Fervi 0770

Il supporto universale montato in posizione verticale {foto a sinistra) e in orizzontale (foto a destra). In ambedue le direzioni del fissaggio il parallelismo
rispetto alla supefficie delle ruote ¢ assicurato.

Ci siamo quindi soffermati sul morsetto per lame e scalpelli il cui contributo & a dir poco essenziale nell’affilatura
di precisione. |l suo scorrimento lungo il supporto e fluido e le sue ganasce piane stringono bene ogni sorta di
lama. Per il fissaggio in squadro degli utensili mette perd a disposizione una sola battuta interna che ha anche
uno sbraccio notevole rispetto ai due punti di scorrimento sul supporto; due caratteristiche che sommate assieme
impediscono di usare la mola ad acqua su tutta la sua larghezza quando si affilano le lame pil strette. In questa
circostanza si avverte anche la mancanza di un fermo laterale che impedisca al morsetto di sganciarsi dal suppor-
to al raggiungimento del fine corsa.

Il particolare del morsetto per I'affilatura di lame e scalpelli. Ha una buona capacita e due ganasce
piane che riescono a fermare bene qualsiasi tipo di lama ma dispone di una sola battuta in squadro;
posizionandoci contro i ferri piu stretti si riesce a utilizzare la larghezza della mola solo per tre
quarti, andando oltre il morsetto perde uno dei due punti di aggancio al supporto.

Il morsetto per coltelli ha un fulcro centrale regolabile che permette alla manopola di fissaggio di esercitare una
buona leva sulla ganascia mobile. Il fissaggio & sicuro per tutte le forme, comprese quelle pit strette e arcuate che
per ovvie ragioni vengono pinzate solo con la parte terminale del becco. E' abbastanzaingombrante ma si riesce
a manovrarlo bene anche quando il profilo della lama presenta una doppia curvatura.

16 n 146/ @




Il morsetto per coltelli é piuttosto ingombrante ma ben strutturato. Ha una battuta di scorrimento regolabile in profondita e un sistema autocentrante a dop-

pia vite che permette di stringere bene lame di qualsiasi spessore, anche rastremato, e forma.

A fronte dei 250 mm nominali, la mola in ossido di al-
luminio ha esibito alla misura un diametro leggermen-
te maggiore, 254 mm. Considerando che per le varie
prove di affilatura (tra cui il rifacimento dello smusso di
una lama di pialla in acciaio A2, 6 scalpelli in acciaio
ad alto tenore di carbonio e due in HSS, pil un intero
set di coltelli da cucina) e le due rettifiche della mola,
ne abbiamo consumati 8 decimi, € un regalo neanche
tanto piccolo.

La mola di per sé offre un discreto compromesso tra
velocita di affilatura (va sempre considerata la funzione
della macchina, che & quella di affilare e non di rimuo-
vere grandi quantita di metallo in poco tempo, come
fanno le mole a secco) e qualita del tagliente prodotto.
| segni dell'abrasivo sull'acciaio sono ben presenti e la
mola di cuoio non riesce ad eliminarli velocemente; si
sente indubbiamente la mancanza di uno step interme-
dio tra le due ruote.

La mola in dota-

zione ha una di-

screta capacita di
asportazione e un
legante dei grani
abrasivi abbastan-
zatenace. Manca

~ tra le dotazioni un

ravviva-mole, nella
foto I'operazione
viene eseguita

a mano con una
pietra ceramica a
grana media.

La Fervi 0770 é una affilatrice, non una mola da grandi asportazioni. La si puo utilizzare anche per
quello ma richiede i suoi tempi. Nelle foto il rifacimento di uno smusso di una lama di pialla in acciaio
A2, all'inizio del lavoro e dopo circa dieci minuti passati sulla mola.
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La procedura per impostare I'angolo di affilatura si basa
sull'utilizzo della dima fornita in dotazione ed & abba-
stanza intuitiva: si fissa la lama nel morsetto, si presenta
il tagliente sulla ruota e si regola l'alzo del supporto uni-
versale finché l'angolo della lama e quello della dima
non coincidono.

Durante l'affilatura si apprezzano la mancanza totale di
vibrazioni, la ridotta eccentricita della ruota ad acqua e
la buona fluidita degli scorrimenti, oltre alla summen-
zionata silenziosita del motore. La mola consente un ra-
teo di asportazione moderato, non perde facilmente la
forma e si consuma gradualmente. Anche esagerando
con la pressione sulle lame, il motore non si scompo-
ne e mantiene una velocita costante. Il parallelismo del
supporto universale e il fissaggio ortogonale del mor-
setto permettono di ottenere taglienti ben in squadro.

18 n 146/

La dima in dotazione ha delle tacche che permettono di misurare gli angoli
di smusso pitl comuni. Dei corrispondenti intagli sugli spigoli consentono
invece di impostare I'inclinazione delle lame rispetto alla mola cosi da ripro-
durre I'angolo rilevato. La regolazione si esegue con il supporto universale
shloccato, alzandolo o abbassandolo attraverso la battuta circolare dell’asta
filettata.

L'affilatura di uno scalpello in acciaio ad alto contenuto di carbonio. | graffi
lasciati dalla mola ad acqua rimangono evidenti anche dopo il passaggio su
quella in cuoio, lo scalpello mostra tuttavia un’ottima capacita di taglio sul
rovere di testa.

La mola in cuoio deve essere condizionata prima dell’u-
so con olio di vaselina e quindi cosparsa con pasta
abrasiva. Come tutte le mole di questo tipo, durante il
suo utilizzo bisogna stare attenti a dosare una pressione
leggera sul ferro pena l'arrotondamento del tagliente e
I'inevitabile ritorno alla mola pit grande. E' comunque
meglio limitare il suo impiego alla sola lavorazione del
bisello e demandare alle classiche pietre di affilatura
la rimozione della sottile bava che rimane sul retro del
ferro.




La buona manovrabilita del morsetto permette all’azione pendolare di seguire bene il profilo della lama del coltello da cucina. Nell’ultima foto il rito del taglio
del foglio di carta che sancisce la buona riuscita dell’affilatura.

Per quanto le nostre prove siano avvenute alle temperature non propriamente polari di fine giugno, I'affilatrice
tende a scaldare. Il produttore raccomanda di non superare i 10 minuti di uso continuativo per non arrecare danni
al motore; inutile dirvi che li abbiamo abbondantemente superati in piu di qualche occasione.

CONCLUSIONI

Nell'esprimere un giudizio su questa affilatrice non si pud non considerare I'aspetto economico. E' owio che al-
cuni accessori in piu (rettificatore, pietra ravviva-mole e supporto per l'affilatura delle sgorbie tra i piu rilevanti)
porterebbero ad avere un sistema di affilatura pit completo e performante ma & altrettanto evidente come un'im-
plementazione del genere porterebbe a lievitare il prezzo di una macchina che gia cosicom’é permette di saltare
buona parte di quella trafila e affilare con successo. @

n146/ 19
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lo Carrozziere SUPERFICIE :12 %
PERIODICITA :Mensile 1

» 1 agosto 2025

NUOVA AFFILATRICE AD ACQUA FERVI:
PRECISIONE E SICUREZZA IN OGNI AFFILATURA

la propria gamma di macchine
utensili professionall con |l lancio della
ad acqua (Art. O770),

ata per offrire prestazioni eleva-
te, sicurezza e semplicita d'uso in tutte
le operazioni di affilatura. Pensata per
rispondere alle esigenze di artigiani, fa-
legnami, restauratori e appassionati
del fai-da-te evoluto, questa mac-
china & lo strumento ideale per affi-
lare coltelli, forbici, sgorbie, scalpelli
e la maggior parte degli utensili da
taglio comunemente utilizzatl.

Dotata di una mola ad acqua, con
grana 220 e diametro di 250 mm,
la nuova affilatrice sfrutta un sistema

di raffreddamento ad acqua che mantiene

bassa la temperatura durante I'affilatura, e

evitando il surriscaldamento dei materiali. : g

La macchina & inoltre munita di una mola In

cuoio, che garantisce una finitura precisa e omogenea.

La presenza del dispositivo universale per la molatura de-

gli utensill permette un utilizzo versatile e adattabile, mentre il calibro

angolare in dotazione consente di impostare e mantenere con facilita

I'angolo corretto di lavoro, anche nel casi piu delicati o complessi.

La macchina é progettata per offrire un'esperienza d'uso intuitiva e

sicura, Erazie a una struttura stabile e compatta, con pratici tasti di on/

otenza di 200 W e una velocita di rotazione di 1450 giri,

uto, I'Art. 0770 & adatto anche per lavorazioni prolungate, garan-

tendo sempre prestazioni affidabili e risultati professionali.

N.6 2025 |0 CARROZZIERE 7 1
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g il giornala dell’Aftermarkat

» 1 agosto 2025 - Edizione Moto

AUTORE :Redazione
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L'officina moto perfetta?

o cwro della Redazione

Dai banchi da lavoro agli arredamenti modulari, passando per carrelli e accessori: un
ecosistema completo per I'autoriparatore che cerca funzionalitd, ordine e design.

n un mondo dove la precisione ¢ l'efficienza sono tutto, i
professionisti del settore sanno bene che attivita di offi-
cina non puo prescindere dall'avere a disposizione un am-
biente ben organizzato, strumenti affidabili e spazi pensati
per lavorare in sicurezza e comoditi. In questo contesto, FER-

VI, azienda italiana specializzata nella fornitura di macchine,

utensili e attrezzature per I'MRO (Maintenance, Repair and
Operations), si propone come partner affidabile per tutti gli
utenti professionali.

La proposta FERVI per il mondo delle due ruote va ben oltre
la semplice fornitura di utensili: oltre ad attrezzature come
sollevatori, cric, chiavi dinamometriche, chiavi esagonali e

24

pinze, FERVI propone infatti anche un ampio ventaglio di
soluzioni per I"arredamento. Da questo punto di vista il cuore
pulsante dell’offerta ¢ il sistema modulare di arredamento
da officina, una soluzione che consente ai professionisti di
costruire lo spazio di lavoro ideale, su misura ma con possi-
bilita di evoluzione costante.

Pensili, basi, cassettiere, piani di lavoro ¢ pannelli forati ven-
gono combinati come in un puzzle, adattandosi anche agli
ambienti pilt angusti o irregolari.

Ogni modulo € pensato per offrire ordine, funzionaliti e pos-
sibilita di espansione. Quando 1'attivita cresce, lo spazio puo
crescere con lei: basta integrare nuovi elementi senza stra-
volgere |'intera officina. Questo approccio dinamico € cio
che rende la proposta FERVI un vero e proprio ecosistema.

P.13
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AUTORE :Redazione

Nel lavoro quotidiano su una moto, la mobilita & essenziale.
Spostarsi da un banco all’altro, da una moto all’altra, senza
perdere tempo a cercare gli strumenti giusti € una necessita.
Ecco perché i carrelli portautensili FERVI rappresentano una
soluzione intelligente: robusti, dotati di cassetti scorrevoli e
ruote resistenti. sono concepiti come banchi mobili in grado di
seguire il meccanico durante ogni fase dell’intervento.

La possibilita di personalizzarli con accessori come piani in
laminato, pannelli forati, portagiraviti e persino portacarta
rende ogni carrello un compagno di lavoro insostituibile,
costruito attorno alle abitudini e alle necessita del singolo
professionista.

Chi lavera in officina sa anche quanto tempo si pud perdere
per cercare una rondella o un bullone. E spesso sono i dettagli
pill piccoli a fare la differenza, sia nel lavoro che nell'organiz-
zazione. FERVI risponde a questa esigenza con una linea com-
pleta di cassette portaminuteria, cassettiere modulari e conte-
nitori componibili, tutti studiati per resistere a un uso intensivo
¢ per mantenere ogni componente al proprio posto.

Resistenti ¢ impilabili, questi accessori non solo contribuisco-
no a mantenere |"ordine, ma migliorano concretamente la pro-
duttivitd, riducendo 1 tempi morti e aumentando |'efficienza
complessiva dell’officma.

Il banco da lavoro non & un semplice piano su cui operare: &
il fulcro dell’attivita, il luogo dove si compiono le operazioni
pil delicate o pin impegnative. Per questo FERVI propone
banchi robusti, versatili e configurabili in base alle esigenze,
1 piani in legno o acciaio garantiscono resistenza. mentre la
possibilita di integrarli con cassetti, vani chiusi o moduli ag-
giuntivi ne aumenta la funzionalita, Che si tratti di smontare
un motore, lavorare su un telaio o operare su una forcella, il
banco FERVI & progettato per offrire la massima stabilita e
sicurezza.

Un’officina ordinata & anche un’officina sicura. Per evitare
pericolosi grovigli di cavi o tubi compressi. FERVI mette
a disposizione avvolgicavo elettrici ¢ avvolgitubo per aria
compressa, pensati per integrarsi perfettamente negli arredi e
migliorare I'usabilita degli strumenti pneumatici.

Facili da installare, resistenti ¢ pratici da usare, questi dispo-
sitivi dimostrano come anche i dettagli - se ben progettati -
possano fare la differenza nel miglioramento dell’esperienza
lavorativa.

La forza di FERVI sta nella visione d'insieme: ’azienda pro-
pone infatli un sistema completo, coerente e integrato per
I"allestimento dell’officina. L'attenzione al design. alla qua-
lita dei materiali e alla personalizzazione fanno si che ogni
ambiente possa rispecchiare I'identita di chi ¢i lavora. Per-
ché, in fondo, I'officina & anche un’estensione del meccanico
stesso, uno spazio che deve essere funzionale, affidabile... e
anche bello da vedere.

In un settore dove la concorrenza si gioca anche sull’imma-
gine e sulla percezione di professionalita, FERVI offre una
marcia in pit. Allestire un’officina moto con le sue soluzioni
significa investire nel presente e nel futuro della propria at-
tivita, con la certezza di affidarsi a un marchio italiano che
conosce le esigenze di chi lavora davvero sul campo,
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Nuova affilatrice professionale
ad acqua Fervi

Fervi amplia la gamma di macchine utensili con la
nuova affilatrice ad acqua (Art. 0770), progettata per
garantire prestazioni elevate, sicurezza e facilita d’'uso.
Ideale per artigiani, falegnami, restauratori e
appassionati di fai-da-te avanzato, & perfetta per
affilare coltelli, forbici, sgorbie, scalpelli e altri utensili
da taglio. Dotata di mola ad acqua da 250 mm con
grana 220 e sistema di raffreddamento che evita il
surriscaldamento, include anche una mola in cuoio per
una finitura precisa. Il dispositivo universale per la
molatura e il calibro angolare facilitano un uso
versatile e il mantenimento dell'angolo corretto, anche
in lavorazioni delicate. Con struttura stabile e
compatta, tasti on/off pratici, potenza di 200 W e
velocita di 1450 giri/minuto, 'Art. 0770 assicura
prestazioni affidabili anche in lavorazioni prolungate,
offrendo risultati professionali. www.fervi.com
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Avvitatoria impulsi

1 giro di vite
chefala difierenza

Tra gli strumenti irrinunciabili
per autoriparatore
professionale, l'avvitatore

a impulsi & tra quelli che pii
spesso passa inosservato.
Eppure, per i gommisti

& davvero difficile fare senza.
Nicoletta Ferrini

¢r le persone appassionate

di corse motoristiche alcuni

suoni sono cosi caratteristici

dell’esperienza in pista da ri-
chiamarne immediatamente alla mente
Vemozione. Uno di questi & il rumore
degli awitatori utilizzati durante il pit
stop per allentare o stringere viti e bul-
loni che tengono le ructe agganciate
alla vettura. Immancabile nella casset-
ta degli attrezzi di un team motorsport,
awitatore a impulsi (vale a dire non
manuale) & un utensile prezioss anche
nelle comuni officine e nei centri gom-
me, La guasi totalita degli awitatori a
impulsi dispenibili sul mercato pué esse-
re radunata in tre categorie: pneumatici,
elettrici con filo e cordless a batteria.
primi sfruttano 'aria compressa. Sono
generalmente piuttosto potenti, capaci
di erogare coppie di serraggio elevate,
il che li rende ideali nei laveri pil impe-
gnativi. Dipendono perd per il loro fun-
zionamento da un compressore & questo
owiamente ne limita l'utilizzo allinterno
di un'officina attrezzata. Possono inol-
tre essere piuttosto rumorosi. Potendost
collegare direttamente a una presa di
corrente, ghi awitatori elettrici con filo
aggirano il problema di dipendere da un
rumoroso e spesso ingombrante com-
pressore d'aria. Questo perd non risolve

{l pneurama -

la guestione della portabilita. Inoltre,
questa tipologia di avvitatore eroga una
potenza mediamente inferfore rispetto
a quella offerta dai modelli pneumatici
e anche da alcuni dei migliori prodotti
a batteria. Questi ultimi rappresentano
dungue un ottime compromesso e infat-
ti sono sempre pid diffusi. Alimentati da
batterie ricaricabili, 1 modalli pil recenti
e potenti sono dotati di motore elettrico
brushless (a corrente continua) e riesco-
no a garantire prestazioni di potenza non
troppo lontane da quelle offerte dai mo-
delli ad aria compressa. L'assenza di tubi,
cavi e fili, li rende inoltre maneggeveoli e

versatili, quindi ideali nelle operazioni di
prontointervento sustrada e a bordo del-
le officine mobili. Aleuni modelli inoltre
integrana funzionalita avanzate come ad
esempio il controllo elettronico della cop-
pia, luci led e diverse modalita di velocita
@ potenza, [l limite di questo tipo di av-
vitatore put invece essere la durata della
batteria intesa sia come funzionamento
nelle cperazioni quotidiane che come vita
utile. Sul mercato sono oggi disponibili
per clascuna categoria differenti opzioni
che coniugano le esigenze di potenza e
versatilita espresse in differenti contesti
di utilizzo.
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Avvitatori a impulsi

Durofix & un marchio dell’azienda
tatwanese Mobiletron Electronics Co.
specializzato nella produzione di uten-
sili elettrici per 'autoriparazione. Best
seller nella gamma di awitatori a im-
pulsi a batteria del marchic & il modello
RIG0166A1, un utensile ad alte presta-
zioni pensato per le applicazioni pid im-
pegnative, Ha motore brushless, attacco
¥:" & una batteria da 60V progettata per
assorbire meno corrente. Inoltre, ercga
fine a 700 Nm di coppia con un tempo
di funzionamenta del 35% pil lungo ri-
spetto a una batteria agli fonidiltioda
20V con la stessa capacita di potenza in

Specialista nel campo
della Mro (Main-

tenance, bile di 35 nm,
Repair and 130 nm, 200 nm,
Operations), 260 nm, mentre la

Ferviha acatalo-
go una gamma completa
di awitatori pneumatici a
impulsi che rispondono a
differenti esigenze in termini

di prestazioni ¢ maneggevolez-
za. Tra le pill recenti novita pro
poste dal marchio in questo
segmento spiccano due
elettroutensili a batteria
della linea FROVRANGE
come lawitatore a impulsi
modello FE20IS3AB-K con attacco
esagonale a 1/4" e la chiave a impulsi
FB2oIW3AB-K con at-

tacco guadro a 1727,
Entrambi i prodotti,

perfetti per lavorare '
in mobilita, sono do-

tati di motore brush-
less, selettore e rego-
lazione elettronica della
velocita, inversione del-
la rotazione, puntatore
led (4 punti luce), testa
in magnesio per una miglio-
re dissipazione del calore,
sistema di ventilazione per
raffreddamento del motore,
gancio da cintura e gancio
supplementare antivibrante
per batteria 4ah. Uavvitatore

/) pneurama -1

Watt/ora. Un sistema di controllo elet-
tronico della coppia e dellavelocits a tre
stadi consente di selezionare il livello di
coppia preimpostato per un serraggio
preciso e sicuro. 1l pacco batteria im-
piega sistemi di rilevamento della ten-
sione delle singole celle e di gestione
intelligente per garantire una maggiore
durata. Il motore All-In-One (Aic) sen-
za spazzole garantisce migliori presta-
zioni elevate, una maggiore efficienza
e un ridotto fabbisogne manutentive.
RI60166A1 & infine dotato di luce di la-
voro a led integrata e indicatore dello
stato della batteria.

FB20IS3AB-K garantisce

una coppia varia-

chiave FB20IW3AB-K offre
una potenza di 35 nm, 130 nm, 200
nm e 300 nm.

FERVI Fi2al53AB-K

FERVI APz

DURGFIX Rl
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Nuova gamma di chiavi dinamometriche FERVI:
precisione, controllo e affidabilita a prova di pit-stop

_ BLUE LINE
BLACK LINE
SILVER LINE

La gamma di chiavi dinamome-
triche FERVI si rinnova con 12
nuovi modelli dal design per-
sonalizzato e un range di solu-
zioni che consentono un’ampia
varieta di utilizzo, dal fai-da-te
alle applicazioni professionali
ad alto standard.

FERVI, azienda attiva nella forni-
tura di macchine, utensili e attrez-
zature per il settore MRO e per il
fai-da-te, ha ampliato la propria
offerta di chiavi dinamometriche.
Progettata per garantire la massi-
ma precisione e affidabilita, questa
gamma rappresenta la soluzione
ideale per professionisti e appas-
sionati che richiedono strumenti
performanti e di alta qualita.

Grazie a design ergonomico, ma-
teriali di prima scelta e una tec-
nologia avanzata, le nuove chiavi
dinamometriche FERVI assicurano
un serraggio sicuro e controllato in
ogni situazione. La gamma, com-
posta da tre linee, si distingue per
la sua versatilita, offrendo 12 mo-
delli adatti a diverse esigenze, dal-
le applicazioni pit leggere fino agli
interventi che richiedono coppie
elevate.

SCOPRI LA NUOVA GAMMA
DI CHIAVI DINAMOMETRICHE

CFERVI

La linea Silver (0774-) & la scelta
perfetta per chi cerca un equilibrio
tra affidabilita e semplicita d'uso.
Con un design ergonomico e let-
tura incrementale, queste chiavi
garantiscono un controllo ottimale
della coppia anche negli spazi pit
ristretti. Ideali per le operazioni di
serraggio comuni nelle applica-
zioni professionali e del fai-da-te,
queste chiavi montano attacchi
universali nei formati 3/8" e 1/2" e
hanno una capacita che va da un
minimo di 19 a un massimo di 210
Nm.

Progettata per gli specialisti che
necessitano di massima preci-
sione e prestazioni elevate, la li-
nea Blue (0778-) offre ergonomia
avanzata, materiali di alta qualita e
una regolazione intuitiva. Ergono-
miche e compatte, queste chiavi
sono dotate di doppia finestra di
lettura che facilita lmpostazione
chiara della coppia e hanno una
tolleranza di +3%. | modelli di que-
sta linea hanno capacita che van-
no da 5 a 300 Nm.

La linea Black (0779-) & pensata
per i professionisti che necessitano
di strumenti robusti e performanti.

wlubfornitura

o Wi 21-24 Agosto 2025

a cura d Tommaso Fortuzzr

Con una precisione di +3% e una
costruzione resistente, queste
chiavi dinamometriche sono idea-
li per utilizzi intensivi e grazie alla
finitura anodizzata sono resistenti
allusura. La capacita di questa li-
nea varia da 5 a 300 Nm, mentre
il selettore di coppia a scorrimento
a molla consente una regolazione
rapida e senza sforzo.

In generale, le caratteristiche co-
muni alle tre linee della nuova
gamma di chiavi dinamometriche
FERVI sono:

* Alta precisione con una tolle-
ranza di +3% per garantire ser-
raggi impeccabili

* Ergonomia avanzata con impu-
gnature studiate per il massimo
comfort e riduzione dell'affatica-
mento

» Regolazione intuitiva grazie a
un selettore di coppia a scorri-
mento rapido

* Materiali resistenti e durevoli
per prestazioni costanti nel tem-
po

» Possibilita di personalizzazio-
ne per utilizzi specifici

Questa nuova gamma arricchisce
'ampia offerta di Fervi dedicata ai
professionisti  dell'automotive, un
settore in cui l'azienda vanta una
consolidata esperienza. La colla-
borazione con i team della Super-
bike, di cui FERVI & sponsor tecni-
co da anni, rafforza ulteriormente
il know-how aziendale, permetten-
do di sviluppare soluzioni all’altez-
za delle competizioni pil esigenti.

Per maggiori informazioni
www.fervi.com
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FTSE Russell modifica sotto-settore di
riferimento per sette societa quotate a
Milano

Finanzal4 agosto 2025 - 19.14

FTSE Russellmodifiche ai sotto-settori
Alfio Bardolla Training GroupEEMS lItaliaFerviNetweekRedelfiTecma Solutions
Zucchi

(Teleborsa) -
FTSE Russell

ha annunciato una serie di
modifiche ai sotto-settori

di azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di venerdi 19
settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedi 22 settembre 2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and Employment Agencies a
Education Services; EEMS ltalia da Electronic Components a Oil Refining and
Marketing; Fervi da Home Improvement Retailers a Machinery: Tools; Netweek da
Diversified Retailers a Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a
Professional Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digital

Services a Real Estate Services;
Zucchi

da Household Equipment and Products a Textile Products.
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FTSE Russell modifica sotto-settore di riferimento per sette societa quotate a Milano
Teleborsa (Teleborsa) - FTSE Russell ha annunciato una serie di modifiche ai
sotto-settori di azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di
venerdi 19 settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedi 22 settembre 2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and Employment Agencies a
Education Services; EEMS ltalia da Electronic Components a Qil Refining and
Marketing; Fervi da Home Improvement Retailers a Machinery: Tools; Netweek da
Diversified Retailers a Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a
Professional Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digital
Services a Real Estate Services; Zucchi da Household Equipment and Products a
Textile Products.
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Pubblicato il 14/08/2025 Ultima modifica il 14/08/2025 alle ore 19:14Teleborsa

FTSE Russell ha annunciato una serie di modifiche ai sotto-settori di
azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di
venerdi 19 settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedi 22 settembre
2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and
Employment Agencies a Education Services; EEMS ltalia da Electronic
Components a Oil Refining and Marketing; Fervi da Home Improvement
Retailers a Machinery: Tools; Netweek da Diversified Retailers a
Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a Professional
Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digita
Services a Real Estate Services; Zucchi da Household Equipment and
Products a Textile Products
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August 14, 2025 Cronaca

(Teleborsa) — FTSE Russell ha annunciato una serie di modifiche ai sotto-settori di
azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di venerdi 19
settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedi 22 settembre 2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and Employment Agencies a
Education Services; EEMS Italia da Electronic Components a Oil Refining and
Marketing; Fervi da Home Improvement Retailers a Machinery: Tools; Netweek da
Diversified Retailers a Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a
Professional Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digital
Services a Real Estate Services; Zucchi da Household Equipment and Products a
Textile Products.
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FTSE Russell modifica sotto-settore di
riferimento per sette societa quotate a
Milano

(Teleborsa) - FTSE Russell ha annunciato una serie di modifiche ai sotto-settori di
azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di venerdi 19
settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedi 22 settembre 2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and Employment Agencies a
Education Services; EEMS Italia da Electronic Components a Oil Refining and
Marketing; Fervi da Home Improvement Retailers a Machinery: Tools; Netweek da
Diversified Retailers a Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a
Professional Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digital
Services a Real Estate Services; Zucchi da Household Equipment and Products a
Textile Products.
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SMERIGLIATURA FACILITATA

Fervi lancia sul mercato il nuovo disco Curved con alette ripiegate a V, pensato per
raggiungere facilmente angoli e scanalature difficili, dimezzando i tempi di lavorazio-
ne e garantendo risultati professionali su acciaio, inox e alluminio. Frutto di ricerca e
attenzione alle esigenze dei professionisti del settore, il nuovo disco Curved dotato di
doppia superficie abrasiva € progettato per garantire risultati in tempi ridotti. Grazie
alla particolare conformazione delle sue alette aV & in grado di raggiungere facilmente
anche i punti pit complessi come angoli, gole, cordoni e scanalature. Versatile, il nuovo
disco & ideale per lavorazioni su materiali come acciaio, inox e alluminio e si adatta
a diverse applicazioni: dalla bisellatura alla sbavatura fino alla rifinitura di saldature a
gola. Realizzato grazie al know-how di Riflex Abrasives, azienda italiana specializzata
nella produzione di dischi abrasivi e di macchine per la loro produzione e dal 2015 nel-
la compagine del Fervi Group, il disco Curved & composto da abrasivo in zirconio che
assicura un'elevata capacita di asportazione, durabilita e resistenza, e da un supporto
in nylon che garantisce flessibilita, leggerezza e robustezza in ogni contesto operativo.
Il nuovo disco Curved di Fervi & disponibile in due versioni:

=@ 115 mm grana 40 (art. DN9109.112);

+ @125 mm grana 40 (art. DN9109.122).

I nuovo disco Curved di
Fervi, con alette ripiegate
aV, é pensato per
raggiungere facilmente
angoli e scanalature
difficili, dimezzando i tempi
di lavorazione.

Settembre 2025 www.techmec.it
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TENDENZE
: di Massimo Casolaro

Sponsorizzazioni sportive,
un mercato da 70 miliardi
In continua crescita

Entro il 2029 il mercato globale delle sponsorizzazioni sportive superera
i 80 miliardi: innovazione, sostenibilita e storytelling i nuovi driver di crescita.

rescita, business, valorl e innova-

C zione; sono le parole chiave che
cgei definiscono 1l settore delle
sponsorizzazioni sportive, sempre pid centrale
nelle strategie di aziende e club. Secondo
un'analisi condotta da Espresso Communi-
cation per conto di Vero Volley, basata sulle
principall fonti internazionali, il comparto si
conferma in forte evoluzione. | dati parlano
chiaro. Research and Markets stima che,
dopo aver toccato | 66 miliardl di euro a
fine 2024, il mercato globale chiudera il

2025 a quota 70 miliardi, con un tasso di
crescita annuo composto (CAGR) del 5%, E
le prospettive restano positive: entro | prossimi
quattro anni, | ricavi sfioreranno | 90 miliardi,
pari a un incremento del 28%.

Dal punto di vista geografico, || Nord
America si conferma leader assoluto, forte
di un sistema avanzato e di una lunga tra-
dizione nel campo delle sponsorizzazioni.
L'Europa segue a ruola, sostenuta da di-
scipline ad altissima attrattivita come calcio,
pallavolo e basket, che continuano »>

La crescita nel 2024, superiore alle attese, ha origine dalla forte accelerazione della raccolta per le (Nimpiadi 2026

it lessiva al 30/6/24

infatti a € 214.4 milion

che influenzerd molto anche if 2025 e i 2026, La 1

(dati Fondazione Milano Cortina) mentre al 31/12/24 le stime superavano | € 400 milioni 1'88% del budget of previsione.

Investimenti in sponsorizzazioni sportive in Italia valori, milioni di €

Fonte: ChainOn/Stagellp
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LAUTARO

BigMar  BigMat

Il mercato delle sponsorizzazioni crescera piu di quello pubblicitario

ANDAMENTO COMPARATO NEL 2024
SPONSORSHIP VS ADVERTISING

Advertising

Sponsorship

0% 5% % 15%

= Sponsorship  m Advertising

Fonte: UNA Media Hub / Chainln - Stagelp

PREVISIONE ANDAMENTO COMPARATO
NEL 2025 SPONSORSHIP VS ADVERTISING

1.80%

Advertising

Sponsorship

0% 5% 0% 15%

® Sponsorship = Advertising

BRICOMAGAZINE | 211
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ad attrarre sponsor e partner di peso. A
completare il podio |'Asia, destinata a una
crescita accelerata nei prossimi anni, trai-
nata da Paesi come Cina e India, in cui le
infrastrutture e gli investimenti stanno ali-
mentando nuove opportunita di business.

UN ASSET STRATEGICO

Le sponsorizzazioni sportive non sono pid
un semplice strumento di visibilita, ma un
vero e proprio assel strategico in grado di
generare valore, innovazione e relazioni di
lungo periodo tra brand e sport. Un settore
in piena evoluzione che, secondo gli esperti,
continuera a consolidarsi nei prossimi anni.

Tra le voci pid autorevoli spicca quella di
Gianpaolo Martire, responsabile marketing
di Vero Volley, realta di riferimento della
pailavolo italiana e internazionale, forte di
un network di partnership strategiche con
aziende del territorio e multinaziorali, “Lo
sport & un volano di opportunita - spiega
Martire —. Oggi non parliamo pit di societa
sportive, ma di vere e proprie aziende
capaci di attrarre 'interesse di industrie e
business unit di ogni settore”.

Guardando al futuro, una delle leve decisive
sara l'intelligenza artificiale. Algoritmi e
piattaforme consentono gia di raccogliere
ed elaborare enormi quantita di dati  >»

Sponsorizzazioni sportive: alcune esperienze nel nostro settore

Di seguito alcune aziende del nostro settore che investano in sponsorizzazioni sportive. Non & un elenco
esaustivo, segnalizmo solo i casi i cui abbiamao avuto notizia, é probabile ce ne siana altri con cui ci scusiamo
in-anticipo s& sono stati omessi.

DISTRIBUZIONE

BigMat. BigMat & sponsar delle nazionali italiane di pallavolo, una collaborazione strutturata che comprende anche
le nazianali giovanili. Il distributore edile & uno dei main sponsor con logo sulla maglia ufficiale di gioco. Ricordiamo
che la squadra femminile & campione olimpico ed entrambe parteciperanno quest'anna ai rispettivi mondiali dove
sono tra le favorite. Sempre nel volley BigMat sponsorizza 156 club giovanili. Infine, BigMat riconferma il sadalizio
con il ciclismo diventando official partner di UCI e di sette Campionati del Mondo, dal 2024 fino al 2027

Bricofer. La proprieta dell'insegna ha venduto da poco le quote di controllo dell'Ascoli Calcio dopo un'esperienza di
7 anni di gestione diretta tra Serie B e Serie C. Anche per [a prossima stagione calcistica 2025/2026 Bricofer sara
comungue ancora main sponsor sulle maglie della squadra.

Eternoo. Eternoo @ sponsor ufficiale del Ducati Lenovo Team per le stagioni 2025 e 2026 del cempionate del Mondo
MotoGP. In questo nuovo capitalo spartive di Ducati Corse, il logo di Eternoo sara visibile sia sulla carena delle moto
ufficiali di Francesco Bagnaia e Marc Mérquez, sia sulla manica della tuta del campione spagnolo. Eternoo sara
anche gold sponsor della squadra di basket Fortitudo di Bologna che milita in serie A2

Ferritalia. || gruppo di distributori ferramenta Ferritalia ha usato il nome del suo principale marchio privato per
battezzare il ‘Maurer Racing Team® che corre nel Campionato Italiano Velocita Sportbike. A guidare le Aprilia RS 660
del Maurer Racing Team ¢i sona i talentuosi piloti Mattia Sorrenti ed Edoardo Savioli.

Leray Merlin. Leroy Merlin supporta il suo sviluppo in Sardegns anche attraverso la sponsarizzazione del Cagliari
Calcio che milita attualmente in Serie A. |l logo dell'inseg parira sulle sue magliette di all in qualita
di "top training partner”. E" la prima voita che Leroy Merlin investe in una sponsorizzazione calcistica,

Maury's. Maury's & main sponsor della squadra di pallavelo maschile Maury's Tuscania Volley a cui da anche il
nome. La squadra disputera il prossimo campionato di serie B.

Wiirth. Wiirth annuncia una parinership con la MotoGP che rappresenta malto pill di una semplice
sponsorizzazione: & un’opportunita concreta per sviluppare soluzioni tecniche all' guardia in un contesto ad
altissime p ioni, dove pr affidabilita e velocita fanno la differenza.
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PRODUZIONE

sul fan, permettendo alle societa sportive
di offrire partnership iper-targetizzate e
nuove esperienze personalizzate, in linea
con le passioni dei tifosi.

Accanto alla tecnologia, cresce anche il
filone del corporate welfare: biglietti e
hospitality riservati agli sponsor si trasfor-
mano in benefit per dipendenti e collabo-
ratori, che possono vivere "Vip Experience”,
tour esclusivi, corsi e city camp, fino a
utilizzare le venue sportive come spazi di
lavoro per meeting aziendali. In casa Vero
Valley, tra le iniziative pid apprezzate spic-
cano | team building e la “Sponsor Cup”,
torneo che vede | partner sfidarsi sul
campo con squadre formate da dipendenti
e, in alcuni casi, affiancate da giocatori
professionisti. L'ultima edizione, ospitata
all'Opiquad Arena di Monza, ha visto la

partecipazione di 28 team, a testimonianza
di come sport, business e community pos-
sano fondersi in un'unica esperienza.

| TREND

E i trend che caratterizzeranno il future
dell'asset? Dal “social storytelling” fino
alle "data driven strategy". “Gli eventi e
I"attenzione nei confronti delle tematiche
ambientali saranno sempre pil centrali al-
I'interno di questo scenario”, afferma Marcel
Vulpis, professore di Sport Management
presso |'Universita Telematica Pegaso. Ul-
teriori considerazioni In merito giungono
da Gianpaolo Martire, responsabile marke-
ting di Vero Volley: "Al giorno d'oggi la
sponsorizzazione sportiva non & pid un
semplice accordo commerciale, ma un vero
e proprio rapporto di fiducia basato  >>»

Annovi Reverberi sar al fianco del Modena Football Club come sponsor ufficiale per la stagione 2025/2026 della
Serie B, con il logo posto frontaimente sulla maglia. L'accordo rappresenta un'impartante occasione di

collaborazione tra due realta storiche del territorio

te da valori quali innovazione,

impegno, passione e radici solide nella comunita locale.
Arexons, Quest anno con il marchio Svitol ha puntato in particolare sul ciclismo: Svitol @ stato Prodotto Ufficiale del
Giro d'ltalia, con la linea dedicata alla bici, sponsor della Gran Fondo Strade Bianche 2025, partner tecnico del Team
ciclistico professionistico Polti VisitMalta e del Mth Pro Team Metallurgica Veneta. Il marchio Arexons @

protagonista nel motor sport: Team Best Lap nel Ferrari Chall
Mertel Matorsport sia nel Ferrari Chall

ge & nal C
che in vari campionati 6T

Gran Turismo; Team
li @ internazionali; GRT Motorsport nel

Campionato Mitjet Italia. E' infine partner del pilota Andrea Crug
Beta Tools ha una storica presenza come sponsar nel settore motor sport specialmente nel motociclismo: & partner
di 31 Team nel Matomondiale (8 in MotoGF. 8 in MotoZ, 7 in Moto3, 7 in SBK & 1 in WSS) con alcuni dei principali
marchi {Aprilia, Ducati, Honda, Yamaha, Fantic Kawasaki, ece, tra queste, & stata rafforzata la presenza in Mato2 e la
conferma della partnership con il team Speed Up in qualité di official sponsor.

Bosch & partner ufficiale, per i prossimi tre anni, della Formula €, 'unico

pione italiano rally.

pi per n ite

elettriche. Inoltre, con la divisione Power Tools ha supportato Italtrans Racing Team — Rally Division alla Dakar 2025.
Einhell ha puntato su nomi di prima grandezza nel calcio e nel motor sport. Einhell & dal 2023 partner di Mercedes-
AMG Petronas F1 Team, supportandolo nel livello pil alto del motorsport come "Official Tool Expert”. Il logo appare
sulla macehina di F1 e sull'abbigliamento dei meccanici e dei piloti. Nel calcio & Platinum Partner e Home & Garden
Expert della pit titolata squadra ted il Bayern di M
Fischer ha scelto come brand ambassador Jirgen Klopp, premiato due voite come il migliore allenatore FIFA dell'anno.

Fervi conferma il suo impegno nel mondo delle petizioni iclistiche, ri

do le proprie sp ip nei

Campionati Superbike e Supersport 2025. Oltre alla Go Eleven, |'azienda saré &l flanco anche dei team Aruba.it

Racing — Ducati e Feal Racing, f

214 | BRICOMAGAZINE

ili @ attr al

¥

P.28



BricoMagazine

» 1 settembre 2025

PAESE :ltalia

PAGINE :214;215;216;218;220
SUPERFICIE :419 %
PERIODICITA :Bimestrale1]

DIFFUSIONE :(4410)
AUTORE :Massimo Casolaro

sulla condivisione di valeri e ambizioni”.

Il mercato delle sponsorizzazioni sportive
continua a registrare segnali positivi, sia a
livello globale che nazionale. Un'analisi pun-
tuale arriva da Marcel Vulpis, professore di
Sport Management presso |'Universita Tele-
matica Pegaso, che sottolinea come solo in
Italia gl investimenti abbiano raggiunto
quota 1,1 miliardi di euro nel 2023, segnando
un incremento del 2,5% rispetto all’anno
precedente. |l trend non si @ fermato nel
2024, guando la crescita & stata del 6%,
favorita da eventi di portata internazionale
come le Olimpiadi e gli Europei di calcio,
oltre che dal crescente impegno delle aziende
su tematiche sociali e ambientali,

Secondo Vulpis, | prossimi anni vedranno

affermarsi nuove direttrici di sviluppo: mag-
giore attenzione agli sport femminili, la
spinta dello streaming nella fruizione degli
eventi, il ruolo dei media nella diffusione di
nuovi format e discipline globali, senza di-
menticare 'impatto degli influencer e delle
criptovalute sul mercato delle sponsorship.
Un'attenzione particolare sara rivolta anche
agli eSports e agli sport da combattimento,
settori in forte espansione, mentre gli sport
di alto livello con ampi bacini di tifosi con-
tinueranno ad attrarre sponsor e investitori.
“Diventerd sempre pill premiante — spiega
Vulpis - il medello che integra sport e in-
trattenimento. 1l benchmark pil estremo &
la Kings League, un fermat innovative che
sta esplodendo a livello internazionale”. B

Gewiss & sponsor della Lega Pro di calcio, dove appare come sponsor del VAR e fornisce supporto ai club, e
dell'Atalanta Bergamasca Calcio. Dopo aver dato il nome allo stadio, Gewiss ha proseguito |a partnership come
back sponsor sulle maglie e continua a collaborare per lo sviluppo del territorio bergamasco.

Henkel. Attiva in diversi sport con i suoi numerosi brand, nello specifico degli adesivi Henkel sostiene Simona De
Silvestro nel suo percorso di qualificazione per i Giochi Olimpici invernali di Milano Cortina 2026 nelle specialita
del mono bab e bob & due come ambasciatrice del marchio Loctite.

Husg & partner per la manutenzione deqli spazi verdi e quindi un partner di groundskeeping del
Liverpool Football Club (LFC). Husqvarna sara pubblicizzato sui pannelli led digitali durante le partite,
raggiungendo oltre 400 milioni di telespettatori per stagione in tutto il mondo.

Lavorwash & Race Friend Sponsor della pii famosa corsa per auto storiche, la 1000 Miglia, @ sponsar di Abestone,
la competizione di Hard Enduro e di Appenninica MTB Stage Race, la corsa a tappe in MTB sugli Appennini
dell'Emilia-Romagna.

Sp ésp € partner ico in diversi ambiti, dal motorsport {con la FIGC, Verstappen.com Racing,
McLaren) al calcio (con fa LND, AS Roma, Torino FC) e oltre.

Stanley Black&Decker sosterra il team McLaren Formula 1 in pista e fuori dalla pista dotando il team della sua
gamma di utensili, In particolare il marchio DeWalt sara visibile sulle piastre terminali dell'ala posteriore delle
auto da corsa Mclaren MCL35M e sulle tute da corsa dei piloti McLaren F1, Lando Norris e Daniel Ricciardo.
Usag ha annunciato la partnership con Honda HAC, una delle pid iconiche e vincenti squadre motociclistiche del
panarama mondiale. Un connubio che unisce precisi ica e passione sportiva, in un progetto che
promette performance elevate e risultati straordinari nelle categorie MXGP ed MX2

Utility Diadora consolida |a partnership con Ducati Corse, team campione del mondo di MotoGP. Dopo il successo
delle scorse stagioni, quest'anno la speciale coli da lavoro a marchio Ducat viene ulteriormente
ampliata.

U-Power ha puntato con forza sul celcio: ha rinnovato la sponsorizzazione per la stagiona con AC Monza di cui &
main sponsor (il logo principale sulla maglia). Inoltre, U-Power & |'Official Back Jersey Partner dell'Inter, con un
accordo quadriennale che va fino al 2027 e che vede il suo logo apparire sulta maglia della squadra maschile,
femminile e della Primavera,
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Tre prodotti contro aloni, infiltrazioni e calcare

Pulisce ¢ protegee le superfici in vetro rendendole idrofile, I'acqua scivola
via senza lasciare tracce di calcare; NODROPS & ideale per | box doctia e
per lamanutenzione ordinaria di rubinetterie. elementi in acciaio e plexiglas
Contiene ingredienti biodegradabili, & facile da applicare & non necessita di
risciacquo perché non lascia aloni. NODROPS Scudo antigoccia; 750 ML
prezeo consighiato Euro 12,08

Rimuove efficacemente || calcare. senza lasciare tracce e aloni, pulisce a
tondo tutte le superfici del bagno rendendo tutto bril-
lante: DEEPCLEAN siusa per |a rimozione del calcare
da sanitari, pavimenti, mosaici. rubinetteria. Pulisce
e deadora, lasciando un gradevole profumo di mu

schio bianco e menta. DEEPCLEAN Pulizia antical-
care; 750 ML prezzo consigliato Eure 9,64

Blocca le infiltrazioni, proteggendo crepe e fessure
fino ad 1 mm. ostacola lo sviluppo di mutfe, alghe e

Sega a nastro e
annerimenti che si possono formare sulle fughe, pre-

per legno. viene Fassarbimento di acqua, evitando la comparza
ma anche di efflorescenze {sall] dalie fughe, raflenta l'invecchia-
per plastica mento dell'ambiente doccia, mantenendolo salubre

e pulita nel tempo, FILA SALVADOCCIA 'anti infil
trazione eco per docce; 375 ML prezzo consighato
Euro 25,50

FILA (wvaw filasolutions.com)

e alluminio

Macchina versatile e affidabile, progettata per eseguire tagh sia dirittl
sia curvi su legno, la sega a nastro FERVI 07 17A, semplicemente sasti-
tuendo la lama, pud favorare anche materiall plastici e leghe di alluminio,
ampliando cosi il campo di utilizzo.

La struttura solida e le dimensioni della tavola di lavero permettona il
taglio di pezzi a sezione circalare fing a 80 mm di diametro & a sezione
rettangolare fino 3 190x80 mm. £ dotata di una tavola orlentabile e
goniometro, che garantiscona elevata precisione nei tagll

oin totale sicurezza
Ideale per falegnami professionistl, laboratori artigianali e appassionati

Il dispositivo di protezione lama assicura un utili

del fai da te che cercano efficienza e precisione In ogni taglio.
Euro 446,00
Fervi {waw fervicom)

Ideale per la rifinitura del bordi di aiuale. marciapiedi e prati. il tagliabordi STIHL FSA . P
50 combina potenza, praticitd ¢ comfort. Durante ['intero ciclo di autonomia defla Tﬂgllab(-!l'dl.
batteria, garantisce prestazioni elevate e costanti. || passaggio dal taglio orizzontale a ballerla
aquelio verticale per ravvivare | bard) avviene in modo semplice ¢ immediato. ll peso  per picco]i gia rdini
contenuto ¢ le numerase passibilita di regolazione facilitano I'utilizzo anche prolun-

gato, mentre | distanziali Nessibili permettone un taglio preciso & completo anche at-

tarno aghl ostacoli, Pensato per lo sfalcio dell'erba fino a 10 cm e per la cura accurata

delle hordure, si rivela un ottimo complemento sia per i robol tosaerba iMow che per
| tosaerba tradizionali. || buon bilanciamento ¢ le impugnature ergonomiche contri
buiscono a rendere Fesperienza d'uso scorrevole ed sfficiente

ll controllo variabile della velocith consente di gestire al meglio lautonomia della bat-
teria, mentre pratici dettagli come fanello per laggancio a parete, la regolazione del-
l'impugnatura circolare senza bisogno di utensil, ¢ la predisposizione per il trasporto
e valore. Lo Smart Connector
1 permette infine di monitorare e ore di utilizzo, mentre la ventola ottimizzata aluta

i due lame di ricambio pronte all uso, agalungona ulteri

a prevenire l'ingresso deli'erba, migliorando la durata e affidabilita del prodotto.
Prezzo consigliato presso i rivenditor] spacializzati Euro 179,00, Stibd (wwwistihLit)
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Autocom: un traguardo da ricordare
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Autocom ha festeggiato i 25 anni di attivita con una emozionante quattro giorni al
Mangia’s Pollina Resort di Cefalu insieme con tutti i clienti e partner che hanno
accompagnato l'azienda in un lungo percorso di successo

Autocom ha celebrato I'importante traguardo dei 25 anni di attivita con un evento che
restera a lungo nella memoria dei partecipanti. Dal 10 al 13 luglio, nella suggestiva
location del Mangia’s Pollina Resort di Cefalu (PA), circondata dal mare siciliano, si &
svolta una quattro giorni ricca di emozioni, pensata per rafforzare le relazioni e
riconoscere I'impegno condiviso con i tanti partner che hanno accompagnato il
distributore siciliano lungo il suo cammino. Ben 470 i partecipanti tra ricambisti, fornitori
e collaboratori in un crescendo iniziato con una coinvolgente serata danzante, seguita il
giorno successivo dall'incontro con i fornitori nell’area desk e dalla divertente serata con
il comico Pucci. Gran finale con la bellissima esibizione di cantanti, ballerini e acrobati
del Cirque du Soleil. “WVolevamo ringraziare chi ha creduto in noi con un evento da
ricordare — hanno spiegato i soci Manlio La Rosa e Saverio Giglio — E nostra prerogativa
creare rapporti, perché crediamo nel valore delle relazioni e della fiducia costruita nel
tempo: la soddisfazione piu grande & vedere tutte queste persone insieme e I'affetto che
ci mostrano. Sono stati 25 anni belli, faticosi, perd quando si fa un lavoro che piace c’'é
sempre I'entusiasmo dei primi giorni”.

La crescita continua...

Nata il 16 ottobre 2000 con tre dipendenti in un piccolo magazzino a Palermo, Autocom
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e cresciuta di anno in anno, sostenuta da investimenti costanti e una solida visione
imprenditoriale. Oggi pud contare su oltre 50 collaboratori, sei agenti di vendita, una
logistica efficiente e servizi sempre piu avanzati. L’attuale sede palermitana in Viale
Michelangelo (1.800 metri quadrati) € stata affiancata nel 2019 dal magazzino di Carini
(oggi hub logistico centrale, con 2.000 metri quadrati per 12 metri d’altezza su 3 livelli) e
nel 2021 da quello di Catania-Misterbianco (altri 1.500 metri quadrati), che serve anche
la Calabria. Recentemente 'azienda ha colto I'opportunita di insediarsi in un nuovo
magazzino di 6.000 metri quadrati a Catania, triplicando lo spazio attuale. | lavori e le
operazioni per il trasferimento sono gia in corso e a novembre la struttura dovrebbe
essere pienamente operativa, consentendo di ridurre i costi logistici grazie a un
magazzino piu capiente e in posizione strategica. “Tutti e tre i magazzini attuali
opereranno in autonomia e il nuovo magazzino di Catania € destinato a diventare il
fulcro principale in Sicilia”, ha detto La Rosa.

Relazioni solide con fornitori e network

Una delle chiavi del successo di Autocom ¢ stata la capacita di costruire relazioni solide
con i fornitori, che hanno partecipato numerosi all’evento, e di investire nei network
officine. Il legame con Magneti Marelli Parts & Services resta fondamentale. Autocom &
referente per la Sicilia della rete Checkstar e i numeri parlano chiaro: “Siamo passati da
20 a quasi 90 officine affiliate in tutta la regione grazie a una crescita programmata e
allimpegno per garantire standard elevati in termini di servizio, supporto e formazione;
ogni anno vengono inoltre fissati dei ‘paletti’ per garantire qualita e spazi adeguati a ogni
officina”, sottolineano i titolari. Da tre anni Autocom ha lanciato in parallelo anche il
proprio network di autoriparatori Auto-Go, che conta oggi circa 50 affiliati che verranno
progressivamente integrati nel Consorzio PDA, di cui Autocom fa parte, insieme ai
ricambisti di riferimento. “Siamo convinti che oggi non basti piu il prezzo. Contano i
servizi, la disponibilita di prodotto, la capacita di affiancare concretamente le officine”,
spiega Saverio Giglio.

I FONRERTTORI PARTRER
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L’azienda ha inoltre diversificato il business aprendo un ramo di noleggio auto con una
flotta di 10 vetture, utilizzate come auto sostitutive dai meccanici o con noleggi
occasionali. L’obiettivo non € solo economico, ma anche esplorativo, entrando cosi in un
settore nuovo seppure complicato e soggetto a forti oscillazioni di prezzi e domanda.
Cresce anche il business delle attrezzature tecniche, grazie al rapporto privilegiato con
Marelli e Fervi, che prima non era presente nell’aftermarket siciliano. “All'inizio si faticava
a fare accettare ai clienti meccanici I'idea di acquistare attrezzature dal fornitore di
ricambi, ma con pazienza il messaggio & stato recepito. | numeri non sono ancora
altissimi, ma il segmento cresce anno dopo anno e rappresenta ormai una componente
importante della nostra offerta”, ha detto La Rosa. Autocom non & solo distribuzione.
L’apertura della divisione Autocom Service a Palermo nel 2023 ha ampliato I'offerta di
servizi con particolare attenzione all'assistenza tecnica, alla formazione (nel 2024 sono
state erogate oltre 350 ore di corsi) e al supporto attrezzature.

Ogni pezzo al suo posto

La crescita di Autocom & dunque frutto di una strategia coerente, dove ogni tassello
contribuisce al risultato complessivo: stock completo, sia in orizzontale che in verticale,
disponibilita di prodotto, logistica efficiente, formazione, attrezzature, servizi, progetti di
rete. “Il nostro € un puzzle complesso, dove tutti i pezzi devono incastrarsi correttamente
—dicono i titolari — 11 2025 & un anno piu faticoso rispetto al post Covid: per ottenere
risultati & infatti necessario lavorare il doppio; continuiamo ad essere in crescita, ma con
maggiori sforzi. Non & tanto una questione di prezzi, ma di contesto generale: il clima
economico & pesante, il consumatore & timoroso e tende a non spendere. Inoltre, le
difficolta del primo impianto colpiscono i fornitori con problemi a livello di commesse,
produzione e consegne che si riflettono anche sull’aftermarket. Fortunatamente Autocom
non ha problemi di disponibilita di ricambi grazie alla varieta di fornitori, che sono circa
50, e a una gestione attenta dell’assortimento, sia in verticale che in orizzontale. Questo
ci consente di essere sempre ben forniti e dare la massima disponibilita di prodotto
anche nei momenti piu complessi”.
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Fervi: tecnologia e versatilita
al servizio della carrozzeria

Strumenti professionali per ogni fase del lavoro in carrozzeria:

Fervi punta su potenza, precisione ed ergonomia
con soluzioni studiate per gli specialisti del settore

A CURA DELLA REDAZIONE

gl panorama dell'aftermarket

italiario, Fervi & sinonime di af-

fidabilita, innovazione & presta

zoni professionad, Da decenn
punto o nfenmento per attrezzature
dedicate al mondo MRO (Maintenance,
Repair and Operations), ogii Fervi si pro-
pone come partner strategico anche per
Il settore camrozzena, con una gamma di
solugioni che coniuga potenza, ergono
mia @ adattabilita. Ferv offre strumen-
1l di lavoro pensati per rispondere alle
esigenze reall di camozzien, artigiani &
tecnicl specializzati, con un'atterzione
particolare al comfort d'uso, alla durata
e alia qualitd del nsultato finale.

6 0 IO CARROZZIERE N.7 2025

Una gamma completa

di eletiroutensili

Uno del punti di forzs dell’offerta Fend
& sanza dubbio 'amgpezza della gamma
elettroutansii. Due le direttrici princins
Il da un lata, le soluzioni condiess della
linea F2OVRange, basate su una piat-
taforma a battera da 20V (2Ah o 44h),
pensate per garantire massima liberta
di movimento @ prestarionl elevate an

t, tassallatod e awitator compongono
una linea versatile che vova applicazio-
ne quotidiana in officine  meccaniche,
carrozzerie e repart di lavorazione del
metalio. E propeio In quest'ultimo ambh
to Fervi offre due macching pensate par
alzare asticella delia qualita: la nuova
lucidatrice FROP1E003V-K ¢ la satinatri
ce FFSF14003A-110K.

che nelle | W pill mpegnative.
Dall’aitro, | tradizdicnall elettroutensill a
filo. scalti da malt! professionisti per ['af
ficabilith e la loro resistenza nel lavoro
profungato.

Trapani, smerigliatrici, levigatricl, seghet-

F ep
per la lucidatura perfetta

Tra le novitd pit interessanti per il mon-
do carmozzeria spicca |8 lucidatrice FROP-
16003V-K, un concentrato di tecrologio
pensato per chi cerca performance ele-

P.34



lo Carrozziere

» 1 settembre 2025

PAESE :ltalia
PAGINE :62;63

AUTORE :A Cura Della Reda...

SUPERFICIE :178 %
PERIODICITA :Mensile 1

vate in ogni fase della favorazione, dalla
rimozione di imperfezion superficlall alla
lucidatura di finitura,

Dotala di un motore da 1300W, questa
lucidatrice & compatidile con piattell fino
2 180 mm e garantisce una gamma di
velocitd regulubile da 400 a 3000 g/
min, offrendo la massima precisione e
canirollo anche sul materiall pio delicati.
Il sistema a velocita costente sotto ca-
rico assicura uniformita nella lavorazio-
ne, mantra la funzione lock-on @ il bloc-
co dell’albero permetiono di lavorare In
modo continuative e sicura,

Lin altre purta di forza & la struttura argo-
nomica: impugnatura bilanciata e design
pensato per il comfort defl'operatore, an-
cne In caso di utliizzo prolungato. Che sl
tratti di | su superfici ek

PREPARAZIONE

FINITURA |

AD ALTE PR
PENSATI
| PROFESSIONISTI

delia | ne metalli, | modelio FF

telai, lamiere o addiritura pavimenti in-
dustriali, la FFOP16003VH & progetiata
per adattarsi a ogni contesto,

Massima resa nelle lavorazioni
su metallo
Accanto alla |ucidatrice, Fervi propo-

SF14003A-110K & ideale per opera-
zioni di svemiciatura, sbenalura, pulizia
¢ satinatura, dove & richiesta non solo
potenza, ma anche una finitura esietica
uniforme e ripetibile,

Grazie alla velocita vaniabile da 1000 a
4000 gin/min, 'operalore pud adatiare

ne una a tio
da 1400W pensata per gli specialisti

Imente lo ito alla natura del
materiale & al tipo di lavorazione.

ATTUALITA

La macchina & compatibile con spazzole
fino @ 110 mm di diametro ¢ 100 mm di
larghezza, offrendo una superficie di lavo-
o ampia che ollimizza lempi ¢ rsultatl,
Il controllo delia profondita di lavoro,
l'avvio gradusle e le protezionl contro (&
ripartenza accidenlale sono detlagl che
denotano una progeftazione centrata
sulla sicurezza e I'affidabilita,

A completare |l pacchetio, una serie di
spazzole dedicate, tra cui le ruote lamek
lari miste & qualla in fili di accials ottona-
10, ideall per operazionl su ruggine, cals-
mina & vernice, ma ancha per finiture su
legno rustico.

Una visione orientata

al professionista

L'approccio Ferv & chiaro; mettere la
tecnologia al servidio della praticitd,
con macchine robuste, performanti ¢ al
contempe facill da usare. | due nuowv
prodolli rappresentano bene la filosofia
dell' szenda: giutare | professionist del
la carrozzeria & risparmiare tempo, mi-
#orare ta gualila del levoro e aumentare
'eficienza complessiva dell'atheina.
L'investimento costante in ncerca e swv-
luppe, I'attenzione all'ergonomia, @ la vo-
lonta di offrire soluzioni complete, dagl
utensili agli accessor, fanno di Fervi un
Interlocutora ottimale per chi opera nel
mondo della carrorreria.

La lucidatrice FFOP16003V-K & la satina-
trice FFSF14003A-110K sono solo due
esampl della volonta oi Fervi i alzare
Il Tvello dell'attrezzaturs professionale,
oifrende prodotti che uniscone potenza,
precisione e durata nel tempo.

In un settore dove I8 qualila del risuliato
€ tutto, avere @ disposizione strumenti
affidsbili e performanti fa fa differenza.
Fervi Io sa bene e continua a dmostrarlo
con una gamma sempre pid articolata,
capace di soddisfare sia le esigenze del
le grandi officing strutturate sia quelle
dell'artigiano specalizzato, L ]
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FERVI AMPLIA LA GAMMA DEDICATA ALLA SMERIGLIATURA

FERVI lancia sul mercato il nuovo disco CURVED con alette npiegate a V, pensato per
ragglungere faciimente angoll e scanalature difficill, dmezzando | templ di lavorazione

& garantendo risultat professionali su accigio, inox e alluminio. Il disco CURVED con
alette riplegate a V & I'ultima novitd in casa FERVI pensata per migliorare ulteriormente le
operazioni di smengliatura, sbavatura e rifinitura nel mondo della lavorazione dei metalli,
Frutlo di ricerca o attenaone alle esigenze dei professonisti del settore, | nuovo disco
CURVED dotato di doppia superficle & i per ga risultat| eccallent]
in temp: ridotti. Grazie alla particolere conformazione celle sue alette a V. & in grado dl
raggiungere faciimente anche | punti piti complessi come angoll, gole, cordoni e scanalature. Estremamente versatile, & ideale per lavorazioni su
materiall come aciaio, inox e alluminio ¢ si adatta a diverse applicazioni: dalla bisefiatura alla shavatura, fino alla rifinitura di saldature a go'a
Realizzato grazie al know how di Rifiex Abrasives, azienda Haliana specializzata nella produzione di dischi abrasivi e di macchine per la loro
produzione dal 2015 nella compagine del FERVI Group, il disco CURVED & composto da abrasivo in zirconio che assicura un'elevata capacita
di aspartazione, durabilita e resistenza, e da un supporto in nylon che garantisce fiessibilita, leggerezza e robustezza in ogni contesto
opemtivo, Il nuovo diseo & disponibile nelie varsionl B 115 mm grana 40 (art. DNS109.112) ¢ @ 125 mm grana 40 {(art, DN9109.122) ed &
compatibile (in base al diametro) con le smerigliatrici angolari (a batteria & a filo) della nuova gamma di elettroutensill dell’azienca emiliana.
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DAl BANCHI Al SISTEMI COMPONIBILI: UN'OFFERTA COMPLETA PER LARREDAMENTO

FERVI: rofficina auto su

misura per | professionisti

n un settors dova orecslone ed

efficianen soro fondamantall, ogni

putoriparatong 5a quanto sia im

portants PotEr comtars Su un am
pience di lavoro ordinato, funziona-
le @ sicura. Per oteners il massimo
in termini di produttivtd, comfort e
affdabita, serve una strutturs pen-
sale i i dettagh, £ in guesty
contesto che FERVL, sdenda taians
specigizzata v macching, uteneill 8
asttrezzature per & manutenzons @
rifarazions 5 propane come partier
ideale per chi lsvora ognl glorna nel
rmando dell' sutoriparezione

ORGANIZLAZIONE 5L MISURA
Lofferta FERVI non si limita aglh
utansil; i wero punto di loezd & la
progetteone dellintars officne co
e un ecosstems modulare. Solle.
vutord, pric, chiav dinsmometrichs,
esagoneli, pinze & molto sltro so-
no affisncat! da un'empia gamma o
soluzion d'arrede professianale, ||
cuore dell sllestmento & Il sistema
modulara FERVI, che consente di
CrAAre SpRr personakzzat, othimie
sivth e mclatiabell e berrgio

Pargill, cossettors, besi, pmam d la
woro & pannell forut! possono esse-

28 i cionnaLe peL Mecoanico

re comtrnatl in infinite configurazc-
ni, adettandosi anche ad smbienti
complessl 0 apazi nistrestl. Ogni me
dulo & progettats per offmre ordine,
funponaliza e possibilith di aspan-
siona: quando I'aztivith cresca, cre-
sce anche [officrs, semplicements
aggungendo nuav elament, senza
sirevoigere lnuers surutiurs

DRDINE ANCHE NE! DETTAGL!

Che lvors in officing o sa bene: spes
50 sona | dettagl a fare la dfferenza.
E perderns tomipo B cercare una ron-

Soluzioni modulari, carrelli, banchi
da lavoro e accessori professionali;
tutto cid che serve per un ambiente
di lavoro efficiente, organizzato e su

misura.

dieia o un dado pud
prucesso. Par quesso FERVI propone
una bnea complata di cessette por

vanl chiust cessstu o medul: sggun-
i, Che s bratt di levorere su mo-
tor, | 0 impiant: elettriol,

taminutera, cassettiore modular e
cantanitori companibil, progattati
per rasistera auso INENEVD & mars
terore ogni componente al suo po-
sta. Facil da moll Lrganzzare
sooudere, guesl scosseen non solo
riglorano fordine generale, ms au
mentann concretamenta Mefficenza
defintera officinu

Monh mancano i carrelll portautensd;
uolidi, maneggevol, personalizzabh
li & cozati di cessetti scorrevali e
ruate robuste, per accompagnare
i meccanice ovungue serva Lrane
ad sccesson come pran in laming-
Lo, parmilll porlautensl, purtacec-
ciaviti v portecarts, rrello s
trasfonns PO I UnE Y & propng
pustagons mubile, configurets sulle
abitudini di chi lc usa.

EFFICIENZA SEMPRE

A PORTATA O MAND

I banco da lavoro & il cuore pulsante
del'officing: serve stablith, resistan
i i Nessibilih. FERVI offre banchi
robust & canfiguralsl, con plan in
legno 0 scosio & sccessoriskdl con

ogni banco @ pensato per offrire
mMassima sicurazza, comfort opers-
tivo @ durabitd.

Per gyitare disordine & pericol do
vuti & cév o tubi desordinat:, FERV
propane enche ewolgicsvn slelbrc
& Bvwolgitubo per aria compressa,
Fauili va installare & da wilizzere, so-
g integrabil nellamedo delfolficine,
contribuendc & creare uno Spazio
i pulits, sicura @ professionle

LN ECOSISTEMA COMPLETO PER
LOFFICINA DI 0GG: [E D DOMANT)
FERVI atfre un vero sietema nta-
frako pensato gar accompagnene b
crescita del professionista Uattan-
ainne al design, s gualits costruttive
o lu pousitiith di personsizousbons
rendono ogne officema un embiente
unico, funzionzle & rappresentsti-
vo dellidentte ci chi o iavora, Inve-
stre nelle scluziors FEFAVI sigrifica
scegliera affidabilita, modularics e
innovagione = tuth alament fonda:
martal per dstinguercs) net mon
de deflautorpararone o alfrontars
corn sancio le sfide del futurm
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Nuova affilatrice professionale

ad acqua FERVI: precisa e sicura
per ogni tipo di affilatura
FERVI, azienda spedializzata nella fornitura di macchine, attrezzature e utensili per

i professionisti della manutenzione e riparazione presenta la nuova affilatrice pro-
fessionale ad acqua pensalta per garantire la massima precisione nelle operazioni

di affilatura.

I ERVI amplia la propria gamma
di macchine utensili professionali
conil lancio della nuova affilatrice
ad acqua (Art. 0770), progettata
per offrire prestazioni elevate, si-
curezza e semplicita d'uso in tut-
te le operazioni di atfilatura,

Pensata per rispondere alle esi-
genge di arligiani, lalegnami, re-

16

stauratori ¢ appassionati del fai
da-te evoluto, questa macchina
& lo strumento ideale per affilare
coltelli, forbici, sgorbie, scalpelli e
la maggior parte degli utensili da
taglio comunemente utilizzati,

Dotata di una mola ad acqua, con
grana 220 e diametro di 250
mm, la nuova alfilatrice slrutla

Misconas

334-21 Servemont 2025

3 G o ot Fortuen

un sistema di raffreddamento
ad acqua che mantiene bassa la
temperatura durante laffilatura,
evitando il surriscaldamento dei
maleriali.

La macchina & inoltre munita di
una mola in cuoio, che garantisce
una finitura precisa e omogenea.

La presenza del dispositivo uni-
versale per la molatura degli
utensili permette un utilizzo ver
satile e adattabile, mentre il ca-
libro angolare in dotazione con-
sente di impostare e mantenere
con fadlita langolo corretto di
lavoro, anche nei casi pitr delicati
o complessi.

La macchina & progettata per of
frire un'esperienza d'uso intuitiva
e sicura, grazie a una struttura
stabile e compatta, con pratici
tasti di on/oll.

Conuna potenza di 200 We una
velocita di rotazione di 1450 giri/
minuto, Art. O//0 é adatto an-
che per lavorazioni prolungate,
garantendo sempre prestazioni
alfidabili e risultati professionali.

Disponibile presso i rivendito
i autorizzati, rappresenta una
scelta vincente per chi vuole in-
vestire in unattrezzatura solida,
versatile e pensata per durare
nel lempo.
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Chiavi dinamometriche FERVI:
precisione e affidabilita per ogni officina

FERVI, azienda attiva nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature
per il settore MRO, presenta una nuova gamma di chiavi dinamometri-
che pensata per rispondere alle esigenze dei professionisti del settore
automotive. Dodici modelli suddivisi in tre linee - Silver, Blue e Black
- coprano un range di coppie da 5 a 300 Nm, garantendo tolleranze
di precisione entro 3%, regolazione intuitiva e impugnature ergono-
miche. La linea Silver, con attacchi universali da 3/8" e 1/2" e lettura
incrementale, & ideale per chi cerca praticita e controllo nelle operazioni
di serraggio quotidiane, anche in spazi ristretti. La linea Blue & pensata
per gli specialisti che necessitano di massima precisione e prestazioni
elevate. E infatti dotata di doppia finestra di lettura e materiali di alta
qualitad che ne garantisconc ergonomia e robustezza. La linea Black,
infine, si rivolge ai professionisti pit esigenti con struttura rinforzata e
resistenza all'usura grazie alla finitura anodizzata. Ideali per un uso in-
tensivo, sono dotate di selettore di coppia a scorrimento a malla che
consente una regolazione rapida e agevole. Frutto dell'esperienza -
maturata anche nel mondo Superbike - dove FERVI & sponsor 1 1
tecnico - queste chiavi si distinguono per affidabilita, versatilita { s I
e prestazioni elevate, posizionandosi come soluzioni di riferi- —?

mento per officine meccaniche e autoriparatori. '%
L
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Karcher: innovazione
e sostenibilita nella
pulizia da 90 anni
Fondata in Garmania dalla
famiglia Karcher, lazienda
& oggi presente in B5 Paesi
con oltre 17.000 dipendenti.
In ttalia opera da clre 50
anni con sede a Rho (Milana) e una vasta rete di
rivenditori e centri Karcher si d per
innovazieni tecnologiche nel settore professionale,
come 'Ecobooster, un ugello che aumeanta del 50% la
superficie pulita a parita di tempe, riducendo acqua,
energia e costi, La strategia di sostenibilita 2025 si
baza su tre pilastri: riduzione delle emissioni (obiettivo
-21% entro Il 2025), economia circolare con materiali
iciclati o packaging sestenibile, e resp bilita
sociale d'impresa. Inoltre, nel 2024 aleuni volontan

Karcher in 32 filiall hanno raccolto 6,5 tonnellate di rifiut,

promuovendo inclusione e empowerment femminile.
Lazienda ha ricevuto il German Sustainability Award,
riconosciuta come medello per 'economia 1edesca e
punto di riferimento nell'innevazione sostenibile.

Smerigliatura
piu precisa

e veloce

con il disco
CURVED con
alettea V
Farvi continua

a rafforzare la sua offerta dedicata ai professionisti della
MaNUTEnZione & rparazione con un nuovo prodotto studiato

per migliorare I'efficienza nelle operazioni di smerigliatura, Il
disco CURVED, caratterizzato da alette ripiegate a V, & pensato
per agevolare |'accesso a punti difficili come angoli, gole

e i Svilup grazie all'esperienza di Riflex
Abrasives, azienda italiana specializzata in dischi abrasivi e
parte del FERVI Group dal 2015, il disco CURVED presenta una
doppia superficie abrasiva realizzata in zirconio, materiale noto
per la sua elevata capacita di asportazione e resistenza all'usura,
Il supporto in nylon conferisce al disco leggerezza, flessibilita

e robustezza, caratteristiche fondamentall per affrontare can
successo diverse applicazioni, dalla biseliatura alla rifinitura delle
saldatre, Disponibile in due formati, @ 115 mm e @ 125 mm,
entrambi a grana 40, si adatta perfettamente alle smerigliatrici
angolari (a banteria e a filo) defla gamma FERVI,
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FERVI INAUGURA IL NUOVO SHOWROOM DI VIGNOLA

Fervi porta a termine un importante ampliamento del
plant aziendale della propria sede di Vignola, imple-
mentando nuovi spazi e presentando un nuovissimo
showroom, pensato per offrire ai rivenditori e alle
aziende intergssate un'esperienza immersiva e la
possibilita di toccare con mano la qualita e I'ampiez-
za dell'offerta del Fervi Group. La nuova area Show-
room @ suddivisa in due grandi sezioni per distribuire
in maniera omogenea la visione completa dell'of-
ferta e mettere in evidenza gli element| salienti che
contraddistinguono || catalogo Fervi, ma non solo.
Lo spazio € suddiviso concetiualmente ma anche
flsicamente in due macro-aree collegate fra loro: lo
showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo
showroom Machinery (chiamato "pesante”).
All'interno dello showroom Tools & possibile osser-
vare espositori, utensili manuali, arredamento da
officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di
misura, riveltatrici e strumenti per il fissaggio. Infat-
tl, all'imterno ci questa area sono presenti anche le
principali referenze del marchi, appartenenti al FERY!
Group, quali Rivit, sistemi di fissaggio e Vogel Ger-
many. strumeanti di misura, Ogni brand con uno o pid
corner dedicato.

Lo showroom Machinery & invece dedicato alla gam-
ma delle macchine utansili, dalle piu piccole alle pit
grandi, e comprende macchine utensili da banco,
trapani, frese, sagatrici, smerigliatricl, sabbiatrici,
lavapezzi, presse, plegatrici @ altre macchine per la
lavorazione di legno e lamiera, con un'ampia area
destinata all'esposizione dei torni. Gli ampi spazi
espositivi consentono al clienti di vedere e toccare
con mano le macchine con un vantaggio ulteriore: la
pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovio showroom non una semplice
velrina ma una vera e propria consulenza al nostro
cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per
offrire a coloro che vengono in visita un supporto a
360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla possibi-

lita di mostrare la qualita dei nostri prodottl, e penso
soprattutto ai torni e alle macchine utensili ad alto
Investimento. In funzione di una logica di valoriz-
zazione del Gruppo abbiamo pol decise di inserire
anche le principali referenze a marchio Vogel e Rivit,
In modo da offrire al clienti. in un solo spazio & con
una sola visita, una panoramica completa sulle solu-
zioni disponibili. E il nostro “catalogo vivente” che ci
permette di poter affermare come (I nostro Gruppo
possa sempre pid consolidarsi come one-stop-shop:
un unico indirizzo, stluzioni personalizzate! Per com-
pletare I'esperienza di visita, abbiamo inoltre pravisto
uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom,

il programma prevede di visitare lo stabilimento
produttivo dei dischi lamellari della sade di Riflex, e
la sede di Rivit, entrambe aziende parte integranie
del Fervi Group e situate tra Modena e Bologna net
cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley
aliana.” afferma Ermanno Luccl, Direttore Sales &
Marketing Fervi

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce
con momentl conviviall, come |la cena in locall tipici
emiliani, e I'opportunita di visitare | musei delle icone
della Motor Valley emiliana come Ferrari, Ducati o
Lambarghini.
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‘|DOSSIER cassette e carrell portautensili

Modularita, robustezza e
personalizzazione trainano il mercato

Il settore dei sistemi cresce spinto dall'innovazione e
da una domanda in crescita che si dimostra sempre piu attenta
a qualita, versatilita e servizio. Le aziende affinano le strategie e
differenziazione dai brand low cost, omnicanalita e supporto tecnico
diventano leve decisive per consolidare il business.

Negli ultimi 12 mesi || mercato ha mo-
stralo una dinamica posiliva, sostenuta
dallinnovazione e dalla domanda di so-
luzionl modular, robuste & personaiz-
zabili. Le aziende guardano ai prossimi
mesi con oftimismo. Pletro Gentilini,
Product Manager spiega che per Fer-
vi "ha registrato un andamento molo
positive, grazie soprattutto ai rocente
lancio della nuova linea di storage pro-
fessionale a marchic Fervl, La proposta
& stata accolta con grande interesse e
sta trovandeo un riscentro positivo. Guar-
dando a prossimi mesl, le prospettive
rimangano estremarmente incoraggian-

ti: prevediamo una crescita costante,
sostenula sia dallampliamento della
gamma sia dalla crescente domanda di
soluzioni rebuste, funzionali & affidabil
da parte del clienti®. Por Ferval, spicga
| Tiolare Luca Bartoli, “cassells & car-
relll rappresentano una quota di merca-
to rilevanta, |l lrend & sempre posiive
con un incremento delle vendite, grazie
all'introduzione ol nuovi arficol”,

Stefano Mattainl, Responsabile Ad-
vertising Makita rilerisce che “ia distri-
buzione del sisterna modulare di vall-
gette Makpac & in linea con e vendite
di utensili ed accessori, mantieng un

frend positivo @ rappresenta un fattore
mprescindibile per l'organizzazione
delle attrezzature nwi luoghi di interven-
1o". Tra le slide che impatiano guesto
mercato guella dei brand low cost, A
citarla & Alberto Capozzi. Ammini-
stratore di Serenco ltalia seconde cu
Tandamento & moderatamente positi-
VO, CON una crescita costante ma non
esplosiva. La nchiesta da parte di pro-
fessionisti (artigiani, meccanici. elet-
tricistl) & rimasla stabile, con un lieve

incremento nella seconda meta dell'an-

no, graze anche al rinnovato interes-
se per prodotli di qualita & alla nostra
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Makita

presenza ad Autopromotec di Bologna
Buone performance per i prodotl di
fascia media e alla, in parlicolare per
carrelll con maggiore capacita, modu-
larita e resistenza. Ci aspeitlamo una
chiusura d'anno con un incramanto mo-
desio, trainalo in parte dalle promozio-
ni autunnali e dalla spinta agli acguisti
prenatalizi, La concorrenza, sopratiutto
da parte dei brand asiatici a basso co-
sto, resterd alta, spingendo le aziende
a diferenziarsi tramite qualith e servizio
post-vendita. Mostra ottimismo anche
llaria Ghidoni, Ufficio Commersiale
WM System. “In questi ullimi mesi |'in-
leresse verso i nostri camelll modular é
aumeantaio, in quanto || cliente chiede
sempre di pid strumenti ai lavoro perso-
nalizzati @ adatti alle proprie esigenze.
Le previsioni sono positive e stimolanti
poiché | progetli in essers sono lant e
mollc diversi tra o,

Ferramenta e GDO e i diversi target
di clientela

Trakita

Le differenze tra chi acquista in fara-
menta @ chi sceglie la grande disiribu-
zione o i negozi brico sono netle: pro-
fessionist e hobbisti esperti cercano
qualith, consulenza e continuitd; | privati
€ | clienti GDO puntano a convenienza,
immediatezza e prodoti pranti all'uso
“In ferramenta” risponde Pletro Genti-
lini di Fervi, "Il chiente & spesso accom-
pagnato nella fase di acquislo e indiriz-
zato al prodotio olre ad essere molto
attento alla qualita e alla robustezza
del prodotto. Ed & disposto a investire
di pib pur di avere soluziont affidabil e
durature, Nella GDO e nei canall brico,
invece, il cliente arriva con le idee chia-
re & andando ad acquistare in manis-
ra mirata. Le motvazioni di acquisto,
quindi, variano: mentre il professionista
ricerca performance e continuitd nel
tempa, il privato privilegia convenienza,
immedialezza e semplicita di utiizzo”
Le differenze sono signilicative anche
secondo Alberto Capozzi di Serenco
Ralia. “Mei punti vendita tradizicnall

sl concentra sopratiutto una clientela
professionale fatta di artigiani, tecnici,
manutentor e installator), ma ancha di
privati esigenti o hobbisti espert. Si
tratta di un pubblico fidelizzato, spes-
50 locale, che apprezza la consulenza
del negoziante & cerca prodotti robusti,
durevoli 8 di qualita garantila, anche a
fronte i un prezzo pil elevato. In ferra-
menta contano mollo 'assistenza pre e
post vendita, la disponibilita di ricambi

6l
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Comavam

DOSSIER cassette e carrelli portautensili

& la possibilita di ordinare articoll su ri-
chiesta: cit che guida I'acquisto & raf-
fidabilitd e Ia refazione di fiduci con i
rivenditore. La clentela della grande
distrbuzione & goneralmente compo-
sla da privati appassionati di fai-da-te,
piccoll manutenton domestic! e, falvol-
ta. anche da professionisti alla ncerca
di convenienza. Qui pravale |'acquisto
occasonale. spesso impuisivo, onanta-
i a prezzi accessibill, kit pronti all'uso
o prodott di immedata disponibilita
sugi scaffall. In questo canata il fattore
principale @ la convenienza, unita alla
rapidita @ alla praticita. mentre la qua-
14 strutturale passa in secondo plano
rigpatio 2l prezzo o allestetica del pro-
dotte”, Le distinzion sono sampra mena
nefta, come nota Stefano Mattaini o
Makita. “Spesso anche | prolessionist)
si rivolgono alla grande distribuzione,
sicuramanie per Facoulsto di attrazza-
tura di prima necessda, ma anche il -
velio degll utenti dells Gdo & & clevato
ac un livelio pari alle proprie esigenze
che sono sempre pil orientale alla rea-
lizzazions di progetti di qualita elevata”

Secondo llaria Ghidoni o WM System
*la difterenza sostanziale & che chi si ri-
volge alla farramenta & perché sa o non
ha trovato || prodotto che cerca nalla
grande distribuziona. £ questo pringi-
palmente perché cerca prodottl divers|
per qualith, prezzo o funzionaiith. La
differenza & che chi vucle lavorare in
modo professionals, fisparmiare tempo
& denaro, ricerca sicuramente progol-
1 personalizzatl & non standard come
pud trovare nalla grande distribuzions”

Le stralegie per presidiare ferramen-
ta @ GDS Diy e impatto dell'e-com-
merce

Fattori come capillarity sul cliante, e-
commerce, ommcanality stanno fra-
sfermando questi canall & per questo
lo aziende affinanc le proprie strategie
por disinguersi, Stefano Mattaini i
Makita & convinlo che ‘' evaluzions del
canali web sta modificando ['approceio
di alcuni utenti e laziona dellacquisto,
ma riteniamo sempre piu importante
dimosirare fa qualila ded propr prodatli
direttamente sul campo. A tal proposi-

to l'azianda sta investendo molto sulla
presenza in fiere di setiore cosl come
sulle visite oiganizzale dal Team 108
{Innowvation on Site) owero tecnici di-
mastratort che su tutto I terriforio ita-
Hano 50n0 sempra pronti @ focarsi con
il proprio mezzo allestite presso il pro-
Wsta che ne la richiesta, Spesso
gh utenli possono incontrere | tecmici
Makita duranie open house organazali
direftamenta presso fe rivendile autariz-
zate”. Pietro Gentilini spiega che “la
strategia distributiva dl Fervi si basa

fessi

P.44



PAESE :ltalia
PAGINE :60;61;62;63;64;65

Ferramenta 2000 Har SUPERFICIE:591 %

» 1 settembre 2025

PERIODICITA :Bimestrale[ [

AUTORE :N.D.

Le tendenze che stanno influenzando di piii le strategie di innovazione

Come tutte le szende che vogliono rimanere a lungo sul
mercato, stiamo investendo su pil fronti, che permetiono
di creare innovazione.

Luca Bartoli, Titolare Ferval

Le principali tendenze che gudano oggi le nostre strategie
di innovazione sona legate alfevoluzione delle esigenze dei
clienti, sempre pio orientati a soluzioni robuste, facili da uti
lizzare & con un buon equilbrio tra qualita e prezzo. Accanto
allo sviluppo di nuovi prodotti, stiamo investendo con deck
sione in diversi ambiti strategict la digtalizzazione, per raf-
forzare & migliorare | servizi di assistenza e comunicaziane;
la sostenibilita, attraverso processi pid efficienti e respon-
sabili; e l'amplamentoe dei servizi 8 supporto dei client e dei
rivenditan, con particolare attenzione alla formazione e alla
consulenza tecnica. Guesto approccio o consente non solo
di consolidare il nostro posizionamento, ma anche di coglie-
re nuove opportunitd di mercato, awicinandoc & target di
clientela pid dversificati e rispondendo in modo tempestivo
alle sfide del settore.

Pietro Beatilini, Product Manager Fervi

|l prodotto Makita & sinonimo di alfidabiitd & sicurezza. | plus
dellazienda si manifestano attraverso la costante avoluzio-
ne tecnologica dei prodott, Dispositii che arricchiscono |
progetti tecnici degl utensill aumentandone ke performance
& la sicurezza. L'introduzione di numerose novita di prodot-
to testimonia il continuo sviluppo In termini di ergonomia
e rispetto della salute sia dell operatore che dell ambiente.
LUinserimento di nuovi prodotti a battena 40V e 1BV con
maggiori amperes/ora e con mighoni prestazioni e durata
nel tempo sono volte alla soddisfazione del professionista
& al maggior rispetto per 'ambiente e alls maggior soste-
nibjiita,

Stefano Mattaini, Responsabile Advertising Makita

Oggi lNnnovazione non riguarda pio soltanto il prodotto, ma
coinvolge servizi, digitalizzazione, sostenibilta e customer
experience, in linea con le aspettative di client sempre pit
informati ed esigenti. Cresce infatti la rchiesta di soluzioni
configurabili, come carrelli portautensili con layout perso-
nalizzato, cassetti modular) e acoessori ntercambiabili: §
valore aggiunto sta nella parcezone di ricevere un prodotto
suU misura, anche a fronte di un prezzo pio alto, A questo
sl affisncano strumenti digitali come cataloghi interattivi,
sistemi per ia gestione del magazzing e per la tracciabilita
degl utensili. La sostenibilits & un altro pilastro, con impie-
go di materiali riciclati o riciclabill, packaging ridotto a priva
di plastica e logistica ottimizzata per contenere le emissioni
Parallelaments, lattenzione si sposta dal prodotto al serv-
Zio che lo aceompagna: Tormazione rapida & ondamand per
rivenditort & clienti finali, configuraton onling per facilitare
Ia scelta, piani di manutenzione programmata, ricambi ra-
pidi ed estensioni di garanzia sono strumenti sempre pil
richiesti e armai fondamentali per garantire competitivita
& fidalizzazione.

Alberto Capozzi, Amministratore di Serenco ltalia

Sicuramente cercando di fdurre guanto pid possibile lingui-
namento, utilizzando e investenda nella enargie akernative
Olre che sul prodottl, su quali altri frontl state investendo
[ad esempin servizi, sostenibilits, digitalizzazione, ecc) per
rispondere alle nuove esigenze dei clienti o per cogliere nuo-
vE opportunitad di mercato (in termini di posizionamento o
anche di target di clientela)? Lavoriamo su ant fronti per
incrementare le vendite e la conoscenza del nostr prodott,
come fiere, digitalizzazione, sostenibiiita, mighorare | nostr
servizi, articoll sul giornali, post sui social eoo,

llaria Ghidoni, Ufficio Commerciale WM System

sulla scelta accurata del prodotti pio
adatti a cigscun canale. Differenziamo
la gamma per nspondere sia alle esl-
genze dei professionisti sia a guelle
del pubblico hobbistico e fai-da-le: nel
canale ferramenta preponiamo articoli
pil tecnici e performanti, mentre nella
grande distribuzione e ne! DIY puntia-
mo su soluzioni che strizzano I'occhio
proprio al bricoleur con il giusto rap-
porte ra gualita, funzionalita e prezzo.
L'evoluzione digitale e la crescita dell'e-
commerce stanno sicuramente influen-
zando le nostre scelte: presidiamoil ca-
nale onling con un approccio strutturato

e costantemente monitorato, in modo
da garantire cogranza con il rosto
modelio di business e al tempo stesso
tutelare I'imtera filiera distributiva™ Per
presidiare al meglio 1 canale della fer-
ramenta specializzala, Serenco Halia,
dichiara Alberto Capozzi. “sta puntan-
do su un presidio a valore aggiunto,
affidato a reti i agenti con lormaziong
tecnica avanzata e supportalo da stru-
menti dedicati come espositor perso-
nalizzati, materiall promozionall e gior-
nate dirmostrative. | catalogni, sempre
aggiornati anche in formato digitale,
consentono al punto vendita di offrire

informazicni  deftaghate & complete.
La proposta di valora & mirata: gamma
professionale di alta qualita. servizi su
misura come personalizzazione, spedi-
Zioni rapide e assislenza post-vendila
oltre a programmi di fidelizzazione che
prevedono scontistiche, premi volume
e formazione tecnica. Diverso l'ap-
proceio nel canale della grande distri-
buzione, dove s privilegiano linee di
prodotio pil standardizzate, con de-
sign accativante, prezzo competitivo
¢ packaging chiaro @ informativo, La
gestiona logistica avviena su larga sca-
la. con disponibilith immediata o crdinl

63
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centralizzali, affiancali da azioni pro-
mozionali stagional, campagne con-

giunte con le insagne & presenza sul
loro cataloghl @ piattatorme digitali. L'e-
voluzione dell'e-commarce sta influan-

zando in modo significativo le scelle
distributive: | clienti voglione consultare
cataloghi online, verificare disponibilith
e prezzi, ordinare (n autonomia e ave-
re tracciabilita immediata. Per questo
e stralegle si orenlano sempre pid
verso modelll omnicanale. Considera
mportante la capillaritd Luca Bartoli
di Farval che, coma sottolinea. “si ot
tiene facendo operazioni mirate su ogni
singolo cliente. A breve contiamo di
lanciare il nostro nuove B2B, L'e-com-
merce & molio comode per mettare in
paralleio e caratteristiche delle varie
case e caplre dove possiamo miglio-
rarcl, seconde le esigenze di mercato”,

"IDOSSIER cassette e carrelli portautensili

enirare in guesti mercall & quella di -
volgerci alle agenzie che fungono da
intermediarie tra | prodution come noi
e i referenti dei grandi gruppl di acgui-
sto, L'evoluzione digitale e 'espansione
delle-commerce sta Influenzando e
vostre scelte distributive? L'e-commar-
ce influenza l'economia globale, ma Il
nostro pradotto, essendo cosl perso-
nalizzato, non solo & difficile poteria
vendere su questo canale, ma non sen-
fiama nammeno tanto la concormenza di
aftri compaetitor.

Il supp ai canali

sidiati

ivi pre-

laria Ghidoni, Ufficio Commerciale “Facciamo seftimanaimente dei post
WM System: La nostra stralegla per  sul soclal per farcl conoscere come

| settori di utilizzo che hanno trainato maggiormente la domanda

| settari sono i pil disparat], si va dal mondo agricalo alle ap-
plicazion| industriall, alle officine o anche all utilizzatore che
in garage vuole ottimizzare gli spazi dells propria officina,
vengono richieste maggiormente le cassette portautensili
che occupano meno spazio e sono pin facili da movimen-
tare.

Luca Bartoli, Titolere Ferval

La domanda & stats Wrainata prncipalmente dal setlon che
richiedonn soluzioni capaci di garantire elevata affidabilca
e slcurezza, aspettl sempre pill centrall sia per | professio-
nisti sia per gl utilizzaton privatd. Negl ultimi mesi abbiamo
registrato une lieve contrazone dovita principalmente alla
situazione attuale di incertezza economica e politica, Oggi
Ie nehieste pio frequenti nguardano prodott che coniughi-
no qualits, pratices d'utlizzo & servizi di supporto efficienti,
fattori che incidona in mado determinante nelle decisioni di
acquisto,

Piatro Gentilini, Praduct Manager Fervi

Le nostre valigette sono apprezzate dai professionist di tut-
ti i settori, sia installatori che manutenton, edili, falegnami,
addirittura da squadre di pronto intervento e rescue, in tutti
gh-ambiti n cul & necessario avere |'attrezzatura ben orga-
nizzats per essere subito pronta alluso. Anche | privati esi-
gonn SeMpre pill un SUpporto per mantenare protette ed
In sicurezza, soprattutto in ordine la propria attrezzatura.
Stefano Mattaini, Responsabile Advertising Makita

Negli ultimi mesi la domanda & stata tranata dalla manu-
tenzione industriale e meccanica, con azende che hanno
intensificato gli investimenti in sohzioni di stoccaggio effi-

cienti e parsonalizzabili. In questo contesto si & ratforzata la
nchigsts di carrelli portautensili mobili, indispensabili negl
ambienu di levoro intensvi. Anche edilizia e imp@antistica
hanno mantenuto una crescita stabile, sostenuta dafla ri-
presa dei cantier, con preferenza per solugioni leggers e
portatifi come valigette ¢ cassette modulari Molto dinamico
anche I'asutomaotive, dove officing e centri specializzati pun-
tano su carrell con sistemi di bloccaggio sicuro e casselu
ad aita portata, Infine, il fakdate evoluto ha visto crescere
linteresse per prodott professionali anche da parta di uten-
Ui non specialist. Sono cambiatl anche | bisogni: | prolessio-
nisti prestano pil attenzione all'ergonomia, alla modularita
& alla resistenza, & chiadono soluzioni digitali integrate per
la tracciabilitd. | privati, inveca, cercano prodatti compatti o
versaull, adatti a casa e garage, con una crescente prefe-
renza per kit completi di utensili. Le richieste pid frequent
nguardano sisterni modular, carrelll rinforzati, cassette re-
sigtenti agh urti e kit tematici, affisnceti da servizi di consu-
lanza, assistenza rapida @ possibilita di personalizzazione,
Alberto Capozzi, Amministratore di Serenco ltalia

Il setwore trainante del nostro prodotte Flexy & sicuramente
la grande industria manifatturiera italiana che lo utiizza per
maovimentare allinterno dei propri stabilimenti tutto il mate-
nale necessano alla realizzazions del prodotto finito. Oramai
Futilizzatore non si accontenta pii del prodotto standard,
ma vuole sempre pill prodottl su misura, legati alle proprie
esigenze. Il cliente chiede un servizio a 3860°, nel senso che
pone d problema e noi come azienda dobbiamo suggerire,
studiare, progettare e realizzare cloé di cul ha bisogno
llaria Ghidoni, Uificio Commerciale WM System
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azienda @ come prodatti, aferma llara
Ghidoni ci WM System. “Per noi l'ele-

manio & cr

ale & 1l servizio, Seguire ||
, oggl fa davvero ia ditfe-
renza’, La strategla llustrata da Luca

cliente a 360

Bartoli di Ferval & chiara: “facciamo
operazioni promozionall, fers, locandi-
ne sul punto vendita, esposilon merce
e formiamo i nestri agenti ed | nostri
client! sul nuovi prodolti”, Pietro Gen-

tilini ricorda che Fervi “si impegna da
sempre a garaniire un SUPPONo com-
pleto ad efficienta ai propr canall di-
stributivi, con un approccio che Integra
assislenza, lormazione e attivitd o mar-
keting. Offriamo un servizio di assistan-
za tecnica qualificata tramite un team
dedicato, sampre disponibile via tale-
fono ed e-mail, per fornire consulenze
risposte rapide e soluzioni eflicaci sia
al rivenditori sia agli utilizzatori finall. Un

pilastro fondamentale & la formazicne

"

organizziamo sessioni dedicate al per-

sonake dei punti vendiia e alflancamanti

presso | clientl finall, con l'obigtthvo ol
irasferire conoscenza e valore aggiunto
sull'uso corretto dai nostri prodotti. Un
ruolo strategico & svollo dai nostri van
dimostrativi, veri @ propri showroom
mobili, costantameanta in 1our per offrira
dimostrazioni pratiche, aggiornamenti
@ formazione diretlamente sul campo
Supportiamo | nostr clienti con un'at-
tivita strulturata di marketing & comu-
nicazione, che combina strumenti tra-
dizionall e digitali. Cataloghi, materiali
inlormativi, sito web, newslatter e social
media of permationo di mantenare un
contatto costante ¢ mirato con | client
guidandoli nella scella delle soluzioni
pid adatle alle loro asigenze. Grazie a

questo approceio integrato, puntiarmeo
a lomire competenze

wcrele e siru-

mentl pratici, rafforzando la relazione

con | nostn pariner o ribuendo al

successo del sell-out”. Riallaco:
aquanto gia dichlarato Stefano Maltai-
ni, spiega che Makita “ha aumentato la

iglaluiz)

propria presanza sul territorio con fiere
di settore @ con la squadra di dimo-
siratori tecruci. Mell'ultimo anno sono

aumentate anche campagne promozio-

li su web e su magazine di setiore,
cosl come pubblicazionl attraverso |
canali social ed | propric canale You
Tube dove & possibile visionare tutti | vi-

deo di utihzzo dei prodotti all'interno da

quall sono presentate caratierstiche e
vantaggi per gli utilizzateri finall. Anche

ia didatlica allinterno delle rivendile &

incoantiva
lizzano link a et | nuovi videa™

Il supporto assicurato da Serenco
Italia =i articoln su pid livelll, dichiara
Alberto Capozzi, calibrando gli stru-
menii in base alle specifiche esigenze
Per la ferramenta specializzata pun-
tiamo su espositorl personalizzall e
materiall POP. affiancall da cataloghi

20N NUOVE @Sposton che

tematicl, volantini e schede tecniche
dettagliate. L'attivita di marketing locale
si concretizza in eventi co-brandizzati
dimostrazioni live, mentre la formazio

WM System - Fud Gas@m sz

ng viene ercgata sia in sede sia onli-
ne, con sessioni rivolte al personale @
allutante linale A cid sl aggiungono
video tutorial, schede comparative e
aggiornament! costanti sulle novita di
gamma e sulle normative. Lato servizio,
garantiamo consegne rapide, disponi-
bilita di ricambi, ordini 8y misura e un
cugtomer sarvice legnico @ Commaeroia-
le sempre attiva, anche per supportare

la configurazione di soluzioni modula-
ri. Diverso I'approceio con la GDO e il
canale brico, dove risullanc decis
packaging acc:

Wi un

wvanie e visual chiari,
isole promozionall stagionall. lealiet da
scaltale e matenale dedicato a catalo-
gni & alle promozion|. La farmazione, in

quesio caso, @ pid basilare e linalizzata
a dislinguere le linee base dalle pre-
miwm, con manuali rapid| e infograliche

a suppono di addeiti non spaciali

Dal punto di vista logistico offriamo
gestione dedicata, pensala per prodot
i ad alta rotazione e ordini pianificati,
CON un BBMVIZIO post-vendita che copre
sostituzioni e garanzia. L'e-commerce,
non & ancora parte della nostra strate-
gia. ma stiamo valutando l'ingresso per
specifiche fasce di prodoito”
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FERVI
Nuova affilatrice ad acqua

Fervi amplia la propria gamma di macchine utensii professionall con
il lancio della nuova affilatrice ad acqua (art. 0770), progettata per
offrire prestazioni elevate, sicurezza e semplicita d'uso in tutte le ope-
razioni d affilatura. Pensata per rispondere
dlle esigenze di artigiani, falegnami,
restauratori e appassiorall del fai da fe
evoluto, questa macchina & lo strumento
ideale per affilare coltell, forbici, sgarbie,
scaipell e la maggior parte degll utensil|
da taglio comunemente utilizzad,
Dotata di una mola ad acqua, con gra-
ma 220 e diametro di 250 mm, la
nuova affilatrice sfrutta un sistema
di raffreddamento ad acqua che
mantiene bassa la tempera-
Q tura durante l‘affilatura, evi-
&/ tando il suriscaldamento del
materiali. La macchina € inoltre munita df
una mola In cuoio, che garantisce una finitura precisa e omagenea.

www.fervi.com
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Attrezzi per Camper: | Must-Have FERVI
per Viaggi Sereni

DiRedazione web

2 Settembre 2025
0

2

Viaggiare in camper & sinonimo di liberta e avventura, ma per godersi appieno ogni
itinerario & fondamentale essere preparati agli imprevisti. FERVI ha selezionato una
serie di attrezzi indispensabili, leggeri e compatti, pensati per garantire autonomia e
serenita in ogni situazione. Ecco i “mai piu senza” per trasformare la manutenzione da
grattacapo in una semplice pausa tecnica.

Il cuore dell'officina da viaggio € la Valigetta Utensili. Un kit professionale che
racchiude 59 strumenti — tra giraviti, pinze, chiavi e martello — organizzati in una pratica
valigetta in tessuto con maniglia. Compatta e leggera, € la soluzione ideale per
riparazioni urgenti, come un rubinetto che perde o un portellone bloccato, direttamente al
campo o in sosta.

L'efficienza di un camper passa spesso dai piccoli dettagli. Le Fascette Stringicavo, in
un assortimento da 650 pezzi, offrono una soluzione rapida per fissare cavi, ordinare
cablaggi o bloccare oggetti in modo sicuro. Affiancano i pratici Morsetti a Molla in
polipropilene, perfetti per quelle operazioni che richiedono una presa ferma ma
temporanea, come incollaggi o piccole riparazioni sotto il tendalino.

La prevenzione é altrettanto cruciale. Lo Spray Multifunzione € un vero tuttofare a
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bordo. Grazie alle sue proprieta lubrificanti, anticorrosive e idrorepellenti, protegge
efficacemente serrature, cerniere e componenti metallici dall’'usura e dagli agenti
atmosferici, allungandone la vita utile.

MULTIFUNZIO \

LUBRIFICA, ELimNA ciGoLl,
LM INA [ UM, m" PREVIEN. IE L
€ PROTEGGE TUTTE LE SUF**

Nessuno vuole farsi cogliere al buio da un guasto. La compatta Torcia G900, alimentata
a pile AA, funziona sia come lanterna da tavolo che come lampada d’emergenza,
assicurando un’illuminazione affidabile in campeggio.

Infine, tra gli indispensabili per 'impianto elettrico, I

Assortimento Fusibili Auto con i suoi 120 pezzi suddivisi per amperaggio permette di
ripristinare immediatamente il funzionamento dei circuiti in caso di cortocircuito, un
dettaglio piccolo ma salvavacanza.

Con gli attrezzi giusti di FERVI, la manutenzione diventa parte integrante e senza stress
dell’esperienza di viaggio. Attrezzati per I'avventura e goditi ogni kilometro in totale
tranquillita.
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Il giro di vite che fa la differenza

Per le persone appassionate di corse motoristiche alcuni suoni sono cosi caratteristici
dell'esperienza in pista da richiamarne immediatamente alla mente I'emozione. Uno di questi & il
rumore degli avvitatori utilizzati durante il pit stop per allentare o stringere viti e bulloni che
tengono le ruote agganciate alla vettura. Immancabile nella cassetta degli attrezzi di un team
motorsport, l'avvitatore a impulsi (vale a dire non manuale) € un utensile prezioso anche nelle
comuni officine e nei centri gomme. La quasi totalita degli avvitatori a impulsi disponibili sul
mercato pud essere radunata in tre categorie: pneumatici, elettrici con filo e cordless a batteria. |
primi sfruttano I'aria compressa. Sono generalmente piuttosto potenti, capaci di erogare coppie di
serraggio elevate, il che li rende ideali nei lavori pitl impegnativi. Dipendono pero per il loro
funzionamento da un compressore e questo ovviamente ne limita 'utilizzo all'interno di un'officina
attrezzata. Possono inoltre essere piuttosto rumorosi. Potendosi collegare direttamente a una
presa di corrente, gli avvitatori elettrici con filo aggirano il problema di dipendere da un rumoroso
e spesso ingombrante compressore d'aria. Questo perd non risolve la questione della portabilita.
Inoltre, questa tipologia di avvitatore eroga una potenza mediamente inferiore rispetto a quella
offerta dai modelli pneumatici e anche da alcuni dei migliori prodotti a batteria. Questi ultimi
rappresentano dunque un ottimo compromesso e infatti sono sempre piu diffusi. Alimentati da
batterie ricaricabili, i modelli pit recenti e potenti sono dotati di motore elettrico brushless (a
corrente continua) e riescono a garantire prestazioni di potenza non troppo lontane da quelle
offerte dai modelli ad aria compressa. L'assenza di tubi, cavi e fili, li rende inoltre maneggevoli e
versatili, quindi ideali nelle operazioni di pronto intervento su strada e a bordo delle officine
mobili. Alcuni modelli inoltre integrano funzionalita avanzate come ad esempio il controllo
elettronico della coppia, luci led e diverse modalita di velocita e potenza. Il limite di questo tipo di
avvitatore pud invece essere la durata della batteria intesa sia come funzionamento nelle
operazioni quotidiane che come vita utile. Sul mercato sono oggi disponibili per ciascuna
categoria differenti opzioni che coniugano le esigenze di potenza e versatilita espresse in
differenti contesti di utilizzo.

Fervi

Specialista nel campo della Mro (Maintenance, Repair and Operations),
Fervi ha a catalogo una gamma completa di avvitatori pneumatici a
impulsi che rispondono a differenti esigenze in termini di prestazioni e
maneggevolezza. Tra le pil recenti novita proposte dal marchio in guesto
segmento spiccano due elettroutensili a batteria della linea F20VRANGE

come |'avvitatore a impulsi modello FB20IS3AB-K con attacco esagonale

a 1/4" e la chiave a impulsi FB20IW3AB-K con attacco quadro a 1/2".
Entrambi i prodotti, perfetti per lavorare in mobilita, sono dotati di motore brushless, selettore e regolazione
elettronica della velocita, inversione della rotazione, puntatore led (4 punti luce), testa in magnesio per una
migliore dissipazione del calore, sistema di ventilazione per raffreddamento del motore, gancio da cintura e
gancio supplementare antivibrante per batteria 4ah. L'avvitatore FB20IS3AB-K garantisce una coppia
variabile di 35 nm, 130 nm, 200 nm, 260 nm, mentre la chiave FB20IW3AB-K offre una potenza di 35 nm, 130

nm, 200 nm e 300 nm.
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FERVI inaugura il nuovo showroom di
Vignola

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e
fai-da-te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della propria
sede di Vignola, implementando nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom,
pensato per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un’esperienza immersiva e di
toccare con mano la qualita e 'ampiezza dell’'offerta del FERVI Group. La nuova area
Showroom é suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la
visione completa dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che
contraddistinguono il catalogo FERVI, ma non solo. Lo spazio & suddiviso
concettualmente ma anche fisicamente in due macro-aree collegate fra loro: lo
showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo showroom Machinery (chiamato
“pesante”).

All'interno dello showroom Tools € possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e
strumenti per il fissaggio. Infatti, allinterno di questa area sono presenti anche le
principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o piu corner
dedicato.

Lo showroom Machinery € invece dedicato alla gamma delle macchine utensili, dalle piu
piccole alle piu grandi, e comprende macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,
smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per la lavorazione
di legno e lamiera, con un’ampia area destinata all’esposizione dei torni. Gli ampi spazi
espositivi consentono ai clienti di vedere e toccare con mano le macchine con un
vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla possibilita
di mostrare la qualita dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle macchine
utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del Gruppo
abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e Rivit, in
modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica
completa sulle soluzioni disponibili. E il nostro “catalogo vivente” che ci permette di poter
affermare come il nostro Gruppo possa sempre piu consolidarsi come one-stop-shop: un
unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare I'esperienza di visita, abbiamo
inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma
prevede di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la
sede di Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena e
Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana.” afferma
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing FERVI.

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena
in locali tipici emiliani, e con I'opportunita di visitare i musei delle icone della Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.

Un progetto che unisce business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra FERVI,
i propri clienti e le eccellenze del’lEmilia-Romagna.
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Il nuovo showroom di FERVI a Vignola

Nella storica sede di Vignola & nato un nuovo grande spazio dedicato all'esposizione dei
prodotti e soluzioni FERVI: un'opportunita per i clienti di visionare e toccare con mano i
prodotti del primo Gruppo italiano del settore Maintenance, Repair and Operations,
vivendo la MRO Valley con uno Show Tour “adrenalinico”.

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e
fai-da-te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della propria
sede di Vignola, implementando nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom,
pensato per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un'esperienza immersiva e di
toccare con mano la qualita e I'ampiezza dell'offerta del FERVI Group. La nuova area
Showroom & suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la
visione completa dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che
contraddistinguono il catalogo FERVI, ma non solo. Lo spazio & suddiviso
concettualmente ma anche fisicamente in due macro-aree collegate fra loro: lo
showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo showroom Machinery (chiamato
“pesante”).

All'interno dello showroom Tools & possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e
strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti anche le
principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o piu corner
dedicato.

Lo showroom Machinery € invece dedicato alla gamma delle macchine utensili, dalle piu
piccole alle piu grandi, e comprende macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,
smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per la lavorazione
di legno e lamiera, con un'ampia area destinata all'esposizione dei torni. Gli ampi spazi
espositivi consentono ai clienti di vedere e toccare con mano le macchine con un
vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla
possibilita di mostrare la qualita dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle
macchine utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del
Gruppo abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e
Rivit, in modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica
completa sulle soluzioni disponibili. E il nostro “catalogo vivente” che ci permette di poter
affermare come il nostro Gruppo possa sempre piu consolidarsi come one-stop-shop: un
unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare I'esperienza di visita, abbiamo
inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma
prevede di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la
sede di Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena
e Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana.” afferma
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing FERVI

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena
in locali tipici emiliani, e con l'opportunita di visitare i musei delle icone della Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.

Un progetto che unisce business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra
FERVI, i propri clienti e le eccellenze dell'Emilia-Romagna.
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Fervi inaugura il nuovo showroom di Vignola

&4 confindustriaemilia.it/flex/cm/pages/ServeBLOB.php/L/IT/IDPagina/108734

Confindustria Emilia

09/09/2025

C

Il nuovo showroom Machinery di Fervi a Vignola

Fervi, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e
fai-da-te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della
propria sede di Vignola, in provincia di Modena, implementando nuovi spazi e
presentando un nuovissimo showroom, pensato per offrire ai rivenditori e alle
aziende interessate un’'esperienza immersiva e che consentaa di toccare con mano
la qualita e 'ampiezza dell'offerta di Fervi Group.

P.56


https://www.confindustriaemilia.it/flex/cm/pages/ServeBLOB.php/L/IT/IDPagina/108734#:~:text=09%2F09%2F2025&text=La%20nuova%20area%20showroom%20%C3%A8,catalogo%20Fervi%2C%20ma%20non%20solo.

. . .- URL :http://confindustriaemilia.it/
confindustriaemilia

PAESE :ltalia %
TYPE :Web Grand Public m
» 9 settembre 2025 - 10:11 > Versione online

La nuova area showroom & suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera
omogenea la visione completa dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti
che contraddistinguono il catalogo Fervi, ma non solo. Lo spazio & suddiviso
concettualmente ma anche fisicamente in due macro-aree collegate fra loro: lo
showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo showroom Machinery (chiamato
“pesante”).

All'interno dello showroom Tools € possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura,
rivettatrici e strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti
anche le principali referenze dei marchi, appartenenti a Fervi Group, quali Rivit,
sistemi di fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o piu
corner dedicato. Lo showroom Machinery e invece dedicato alla gamma delle
macchine utensili, dalle pit piccole alle piu grandi, e comprende macchine utensili da
banco, trapani, frese, segatrici, smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici
e altre macchine per la lavorazione di legno e lamiera, con un’ampia area destinata
all'esposizione dei torni. Gli ampi spazi espositivi consentono ai clienti di vedere e
toccare con mano le macchine con un vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a
coloro che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nhuovi spazi puntiamo molto
sulla possibilita di maostrare la qualita dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e
alle macchine utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di
valorizzazione del Gruppo abbiamo poi deciso di inserire anche le principali
referenze a marchio Vogel e Rivit, in modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e
con una sola visita, una panoramica completa sulle soluzioni disponibili. E il nostro
“catalogo vivente” che ci permette di poter affermare come il nostro Gruppo possa
sempre piu consolidarsi come one-stop-shop: un unico indirizzo, soluzioni
personalizzate! Per completare I'esperienza di visita, abbiamo inoltre previsto uno
Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma prevede di visitare lo
stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la sede di Rivit,
entrambe aziende parte integrante di Fervi Group e situate tra Modena e Bologna
nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana”, afferma Ermanno
Lucci, direttore sales & marketing di Fervi.

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la
cena in locali tipici emiliani, e con 'opportunita di visitare i musei delle icone della
Motor Valley emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini. Un progetto che unisce
business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra Fervi, i propri clienti e le
eccellenze dellEmilia-Romagna.

Per maggiori informazioni scrivere una e-mail a marketing@fervi.com
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FERVI: il nuovo showroom a Vignola
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emanuelaf September 9, 2025

FERVI

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e fai-da-
te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della propria sede di
Vignola, implementando nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom, pensato
per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un’esperienza immersiva e di toccare
con mano la qualita e 'ampiezza dell'offerta del FERVI Group. La nuova area Showroom
& suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la visione completa
dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che contraddistinguono il catalogo
FERVI, ma non solo. Lo spazio & suddiviso concettualmente ma anche fisicamente in due
macro-aree collegate fra loro: lo showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo
showroom Machinery (chiamato “pesante”).

All'interno dello showroom Tools & possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e
strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti anche le
principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o piu corner
dedicato.

Lo showroom Machinery & invece dedicato alla gamma delle macchine utensili, dalle pit
piccole alle piu grandi, e comprende macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,
smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per la lavorazione
di legno e lamiera, con un’ampia area destinata all'esposizione dei torni. Gli ampi spazi
espositivi consentono ai clienti di vedere e toccare con mano le macchine con un
vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla possibilita
di mostrare la qualita dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle macchine
utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del Gruppo
abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e Rivit, in
modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica
completa sulle soluzioni disponibili. E il nostro “catalogo vivente” che ci permette di poter
affermare come il nostro Gruppo possa sempre piu consolidarsi come one-stop-shop: un
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unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare I'esperienza di visita, abbiamo
inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma prevede
di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e |la sede di
Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena e
Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana.” afferma
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing FERVI.

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena
in locali tipici emiliani, e con I'opportunita di visitare i musei delle icone della Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.

Un progetto che unisce business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra FERVI,
i propri clienti e le eccellenze dell’Emilia-Romagna.

Il nuovo showroom di FERVI a Vignola
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Fervi inaugura il nuovo showroom di Vignola
.
diyandgarden.com/produzione/fervi-inaugura-il-nuovo-showroom-di-vignola
Redazione September 9, 2025

Nella sede storica di Vignola (MO), Fervi ha inaugurato un
nuovo showroom che amplia ulteriormente gli spazi aziendali.

Uno spazio che offre, a rivenditori e aziende, un’esperienza immersiva per
conoscere da vicino le soluzioni del gruppo attivo nel settore Maintenance, Repair
and Operations (MRO) e fai-da-te.

Due aree espositive: Tools e Machinery

Lo showroom é stato progettato con due grandi sezioni collegate tra loro:

+ Tools (leggero): espositori, utensili manuali, arredamento da officina, carrelli,
elettroutensili, strumenti di misura e fissaggio. Qui trovano spazio anche i
corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit (sistemi di fissaggio) e Vogel
Germany (strumenti di misura).

« Machinery (pesante): macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,
smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici, oltre a un'ampia area
dedicata ai torni. La configurazione consente ai clienti di visionare i macchinari
e usufruire della pronta consegna.

Un “catalogo vivente” per i clienti

Secondo Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di Fervi, il nuovo spazio &
pensato non solo come vetrina, ma come strumento di consulenza e supporto a 360
gradi per i clienti. L'obiettivo & valorizzare i prodotti a maggiore investimento, come i
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torni e le macchine utensili, e offrire una panoramica completa grazie alla presenza
delle principali referenze dei marchi del gruppo.

Il percorso di visita si arricchisce con lo Show Tour, che include anche lo
stabilimento Riflex, specializzato nella produzione di dischi lamellari, e la sede di
Rivit. A completare I'esperienza sono previsti momenti conviviali e la possibilita di

visitare musei legati alle icone della Motor Valley emiliana, tra cui Ferrari, Ducati e
Lamborghini.
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FERVI inaugura il nuovo showroom di
Vignola

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e
fai-da-te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della propria
sede di Vignola, implementando nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom,
pensato per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un’esperienza immersiva e di
toccare con mano la qualita e 'ampiezza dell’'offerta del FERVI Group. La nuova area
Showroom & suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la
visione completa dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che
contraddistinguono il catalogo FERVI, ma non solo. Lo spazio & suddiviso
concettualmente ma anche fisicamente in due macro-aree collegate fra loro: lo
showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo showroom Machinery (chiamato
“pesante”).

All'interno dello showroom Tools € possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e
strumenti per il fissaggio. Infatti, allinterno di questa area sono presenti anche le
principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o piu corner
dedicato.

Lo showroom Machinery € invece dedicato alla gamma delle macchine utensili, dalle piu
piccole alle piu grandi, e comprende macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,
smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per la lavorazione
di legno e lamiera, con un’ampia area destinata all’'esposizione dei torni. Gli ampi spazi
espositivi consentono ai clienti di vedere e toccare con mano le macchine con un
vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla
possibilita di mostrare la qualita dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle
macchine utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del
Gruppo abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e
Rivit, in modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica
completa sulle soluzioni disponibili. E il nostro “catalogo vivente” che ci permette di poter
affermare come il nostro Gruppo possa sempre piu consolidarsi come one-stop-shop: un
unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare I'esperienza di visita, abbiamo
inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma
prevede di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la
sede di Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena
e Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana.” afferma
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing FERVI

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena
in locali tipici emiliani, e con I'opportunita di visitare i musei delle icone della Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.

Un progetto che unisce business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra
FERVI, i propri clienti e le eccellenze del’Emilia-Romagna.
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FERVI inaugura il nuovo showroom di Vignola
o
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Un’esperienza immersiva per i clienti

Nella storica sede di Vignola € nato un nuovo grande spazio dedicato all’esposizione dei
prodotti e soluzioni FERVI: un’opportunita per i clienti di visionare e toccare con mano i
prodotti del primo Gruppo italiano del settore Maintenance, Repair and Operations,
vivendo la MRO Valley con uno Show Tour “adrenalinico”.

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e fai-da-
te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della propria sede di
Vignola, implementando nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom, pensato
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per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un’esperienza immersiva e di toccare
con mano la qualita e I'ampiezza dell’'offerta del FERVI Group. La nuova area Showroom
€ suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la visione completa
dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che contraddistinguono il catalogo
FERVI, ma non solo. Lo spazio & suddiviso concettualmente ma anche fisicamente in due
macro-aree collegate fra loro: lo showroom Too/s (in gergo chiamato “leggero”) e lo
showroom Machinery (chiamato “pesante”).

All'interno dello showroom Tools € possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e
strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti anche le
principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o piu corner
dedicato.

Lo showroom Machinery é invece dedicato alla gamma delle macchine utensili, dalle
piul piccole alle pit grandi, e comprende macchine utensili da banco, trapani, frese,
segatrici, smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per la
lavorazione di legno e lamiera, con un’ampia area destinata all'esposizione dei torni. Gli
ampi spazi espositivi consentono ai clienti di vedere e toccare con mano le macchine con
un vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla possibilita
di mostrare la qualita dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle macchine
utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del Gruppo
abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e Rivit, in
modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica
completa sulle soluzioni disponibili. E il nostro “catalogo vivente” che ci permette di poter
affermare come il nostro Gruppo possa sempre piu consolidarsi come one-stop-shop: un
unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare I'esperienza di visita, abbiamo
inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma prevede
di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la sede di
Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena e
Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana.” afferma
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing FERVI

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena
in locali tipici emiliani, e con I'opportunita di visitare i musei delle icone della Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.

Un progetto che unisce business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra FERVI,
i propri clienti e le eccellenze dellEmilia-Romagna.
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Fervi inaugura il nuovo showroom

Nuovo spazio espositivo a Vignola per toccare con mano la qualita delle soluzioni Fervi
e vivere un'esperienza unica nel cuore della MRO Valley italiana. Fervi annuncia
I'apertura del nuovo showroom aziendale presso la storica sede di Vignola, in provincia
di Modena. Un progetto strategico che amplia gli spazi espositivi e punta a offrire ai
clienti un’esperienza immersiva tra macchine utensili, utensili professionali e attrezzature
da officina.

Con guesta iniziativa, il Fervi Group consolida la propria posizione di riferimento in Italia
nel settore MRO, offrendo un vero e proprio

"catalogo vivente" dove scoprire tutte le soluzioni del gruppo in un unico ambiente.
Un nuovo showroom suddiviso in due macro-aree: Tools e Machinery

Lo spazio espositivo si articola in due grandi sezioni, pensate per valorizzare al meglio
'ampiezza dell'offerta:

Showroom Tools : ospita utensili manuali, elettroutensili, arredamento da officina,
carrelli, strumenti di misura, sistemi di fissaggio e accessori. All'interno sono presenti
anche corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit (fissaggio) e Vogel Germany
(strumenti di misura).

Showroom Machinery : dedicato alla vasta gamma di macchine utensili professionali,
come trapani, frese, torni, segatrici, presse, sabbiatrici e macchine per la lavorazione di
metallo e legno. Qui i clienti possono vedere e provare i macchinari, disponibili anche in
pronta consegna, con un vantaggio competitivo in termini di tempi di fornitura.

“ Il nostro showroom non €& solo una vetrina: &€ un vero strumento di consulenza per il
cliente. Vogliamo offrire una panoramica completa, valorizzando la qualita dei nostri
prodotti e la forza del gruppo Fervi come one-stop-shop per soluzioni MRO
personalizzate.”, afferma

Ermanno Lucci, direttore sales & marketing Fervi.

La visita allo showroom si inserisce in un percorso esclusivo, lo Show Tour, che
comprende anche: la visita allo stabilimento produttivo dei dischi lamellari Riflex; una
tappa alla sede di Rivit, entrambe aziende del gruppo; momenti conviviali in ristoranti
tipici emiliani; la possibilita di visitare i musei delle icone della Motor Valley: Ferrari,
Ducati, Lamborghini.
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FERVI INAUGURA IL NUOVO
SHOWROOM

Nuovo spazio espositivo a Vignola per toccare con mano la qualita delle soluzioni Fervi
e vivere un’esperienza unica nel cuore della MRO Valley italiana. Fervi annuncia
I'apertura del nuovo showroom aziendale presso la storica sede di Vignola, in provincia
di Modena. Un progetto strategico che amplia gli spazi espositivi e punta a offrire ai
clienti un’esperienza immersiva tra macchine utensili, utensili professionali e attrezzature
da officina.

Con questa iniziativa, il Fervi Group consolida la propria posizione di riferimento in Italia
nel settore MRO, offrendo un vero e proprio

“catalogo vivente” dove scoprire tutte le soluzioni del gruppo in un unico ambiente.
Un nuovo showroom suddiviso in due macro-aree: Tools e Machinery

Lo spazio espositivo si articola in due grandi sezioni, pensate per valorizzare al meglio
'ampiezza dell'offerta:

Showroom Tools : ospita utensili manuali, elettroutensili, arredamento da officina,
carrelli, strumenti di misura, sistemi di fissaggio e accessori. All'interno sono presenti
anche corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit (fissaggio) e Vogel Germany
(strumenti di misura).

Showroom Machinery : dedicato alla vasta gamma di macchine utensili professionali,
come trapani, frese, torni, segatrici, presse, sabbiatrici e macchine per la lavorazione di
metallo e legno. Qui i clienti possono vedere e provare i macchinari, disponibili anche in
pronta consegna, con un vantaggio competitivo in termini di tempi di fornitura.

“ Il nostro showroom non € solo una vetrina: &€ un vero strumento di consulenza per il
cliente. Vogliamo offrire una panoramica completa, valorizzando la qualita dei nostri
prodotti e la forza del gruppo Fervi come one-stop-shop per soluzioni MRO
personalizzate.”, afferma Ermanno Lucci, direttore sales & marketing Fervi.

La visita allo showroom si inserisce in un percorso esclusivo, lo Show Tour, che
comprende anche: la visita allo stabilimento produttivo dei dischi lamellari Riflex; una
tappa alla sede di Rivit, entrambe aziende del gruppo; momenti conviviali in ristoranti
tipici emiliani; la possibilita di visitare i musei delle icone della Motor Valley: Ferrari,
Ducati, Lamborghini.
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Nuovo showroom alla Fervidi Vignola
«Un supporto a 360 gradi per i clienti»

Lo spazio ¢ diviso in due grandi sezioni chiamate “Tools” e “Machinery”

Lasededi Vignola di Fervi
propone un nuovo grande
spazio dedicato all'esposi-
zione dei prodotti e soluzio-
nidell’azienda.

Si prospetta un’opportu-
nita periclienti di visionare
e toccare con manoi prodot-
ti del primo gruppo italiano
del settore macchine, uten-
sili e attrezzature per offici-
nee fai-da-te.

La nuova area showroom
esuddivisain due grandi se-
zioni, Tools (in gergo “legge-
ro”) e Machinery (“pesan-
te”). All'interno della prima
epossibile trovare esposito-
ri, utensili manuali, arreda-
mento da officina, carrelli,
elettroutensili, calibri e stru-
menti di misura, rivettatrici
estrumenti per il fissaggio.

All'interno di questa area
sono presenti anchele prin-

cipali referenze dei marchi,
appartenenti al  Fervi
Group, quali Rivit, sistemi
di fissaggio e Vogel Germa-
ny, strumenti di misura. Lo

showroom Machinery & in-
vece dedicato alla gamma
dellemacchine utensili, dal-
le pi1 piccole alle pit gran-
di, e comprende quelle da
banco, trapani, frese, sega-
trici, smerigliatrici, sabbia-
trici, lavapezzi, presse, pie-
gatrici e altre macchine per
lalavorazione di legno e la-
miera, con un’ampia area
destinata  all'esposizione
deitorni.

E tutto & in pronta conse-
gna. «Consideriamo il nuo-
voshowroom non unasem-
plicevetrina—ha fatto sape-
re Ermanno Lucci, direttore
di Sales & Marketing di Fer-

vi — ma una vera e propria
consulenza per il nostro
cliente, il tutto concentrato
inun unicoambiente perof-
frire a coloro che vengono
in visita un supporto a 360
gradi. E il nostro “catalogo
vivente”». @

G.M.
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Sales

& Marketing
diFervi
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FERVI apre un nuovo showroom a
Vignola: un‘esperienza immersiva per i
clienti

FERVI espande la sede di Vignola con uno showroom innovativo, offrendo
un'esperienza diretta dei suoi prodotti MRO. Nella storica sede di Vignola , & stato
inaugurato un nuovo spazio espositivo dedicato ai prodotti e alle soluzioni di FERVI .
Questa iniziativa offre ai clienti l'opportunita di visionare e toccare con mano i prodotti del
gruppo, leader nel settore Maintenance, Repair and Operations (MRO)

Il 9 settembre 2025, FERVI, azienda emiliana specializzata in macchine, utensili e
attrezzature per il settore MRO e fai-da-te, ha completato un significativo ampliamento
del suo plant aziendale a Vignola. Il nuovo showroom & progettato per offrire ai
rivenditori e alle aziende interessate un'esperienza immersiva, consentendo loro di
apprezzare la qualita e la varieta dell'offerta del gruppo.

Lo showroom €& suddiviso in due sezioni principali: lo showroom Tools , che include
espositori di utensili manuali, arredamenti da officina e strumenti di misura, e lo
showroom Machinery , dedicato alle macchine utensili. Tra i marchi presenti figurano
Rivit e Vogel Germany, con spazi dedicati all'interno della struttura.

Nello showroom Tools , i visitatori possono esplorare una vasta gamma di prodotti, tra
cui elettroutensili, calibri e strumenti per il fissaggio. Lo showroom Machinery , invece,
ospita macchine utensili da banco, trapani, frese e altre attrezzature per la lavorazione
del legno e della lamiera. Un'ampia area € dedicata all'esposizione dei torni, disponibili
anche per pronta consegna.

Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI, ha affermato:

“consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera consulenza al
nostro cliente. Nei nuovi spazi puntiamo sulla possibilita di mostrare la qualita dei nostri
prodotti. E il nostro ‘catalogo vivente' che ci permette di affermare come il nostro gruppo
possa consolidarsi come one-stop-shop: un unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per
completare I'esperienza di visita, abbiamo previsto uno Show Tour esclusivo.”

L'iniziativa include anche visite agli stabilimenti produttivi delle aziende affiliate al gruppo
FERVI nella regione emiliana. Questo progetto mira a rafforzare il legame tra FERVI, i
suoi clienti e le eccellenze dell'Emilia-Romagna.
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Fervi inaugura lo showroom di Vignola

Fervi , azienda emiliana specializzata nella produzione e distribuzione di macchine,
utensili e attrezzature per il settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per il
fai-da-te, ha completato un importante ampliamento del proprio plant aziendale di
Vignola, presentando un nuovissimo showroom. Questo spazio innovativo nasce per
offrire a rivenditori, officine e aziende interessate un'esperienza immersiva, permettendo
di toccare con mano la qualita e I'ampiezza della gamma prodotti del Fervi Group.

Un'area espositiva pensata per raccontare l'intera offerta Fervi

Il nuovo showroom é suddiviso in due grandi sezioni, concepite per presentare in modo
chiaro e coinvolgente l'intero catalogo Fervi:

— Showroom Tools (“leggero”)

Quest'area accoglie espositori con utensili manuali, arredamento da officina, carrelli,
elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e sistemi di fissaggio. Sono
presenti anche corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit, specializzata in sistemi di
fissaggio, e Vogel Germany, nota per strumenti di misura di precisione.

— Showroom Machinery (“pesante”)

Qui trova spazio I'intera gamma delle macchine utensili, dalle pit compatte alle pit
imponenti: torni, frese, trapani, segatrici, smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse,
piegatrici e macchine per la lavorazione di legno e lamiera. Gli ampi spazi consentono ai
visitatori di osservare e testare i macchinari, con il vantaggio della disponibilita
immediata in pronta consegna.

Un percorso che unisce business, esperienza e territorio

La visita allo showroom & pensata come un percorso esclusivo e coinvolgente, arricchito
da momenti conviviali come cene in locali tipici emiliani e dalla possibilita di scoprire
alcune icone della Motor Valley: Ferrari, Ducati e Lamborghini.
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Fervi, svelato il nuovo showroom

Eccolavetrina degli utensili di qualita

Vignola Inaugurato uno spazio in cui toccare con mano la qualita

Vignola Nella storica sede di
Fervi, & nato un nuovo grande
spazio dedicato all'esposizio-
ne dei prodotti e soluzioni:
un’opportunita per i clienti di
visionare e toccare con manoi
prodottidel primo Gruppoita-
liano del settore Maintenan-
ce, Repair and Operations, vi-
vendo la Mro Valley con uno
ShowTour “adrenalinico”.

Fervi, azienda emiliana di
macchine, utensili e attrezza-
ture per il settore Mro (Manu-
tenzione, riparazione e opera-
zioni) efai-da-te, portaatermi-
neunimportante ampliamen-
to del plant aziendale della
propriasede diVignola, imple-
mentando nuovi spazi e pre-
sentando un nuovissimo sho-
wroom, pensato per offrire ai
rivenditori e alle aziende inte-
ressate un’esperienza immer-
siva.

La nuova area Showroom e
suddivisa in due grandi sezio-
ni per distribuire in maniera
omogenea la visione comple-
ta dell'offerta e metterein evi-
denza gli elementi salienti che
contraddistinguono il catalo-
go Fervi, ma non solo. Lo spa-
zio & suddiviso concettual-
mente ma anche fisicamente
in due macro-aree collegate

fra loro: lo showroom Tools e
loshowroom Machinery.

All'interno dello showroom
Tools & possibile osservare
espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, car-
relli, elettroutensili, calibri e
strumentidi misura, rivettatri-
ci e strumenti per il fissaggio.
Infatti, all'interno di questa
area sono presenti anche le
principali referenze dei mar-
chi, appartenenti al Fervi
Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany,
strumenti di misura. Ogni
brand con uno o pit1 corner de-
dicato.

Lo showroom Machinery é
invece dedicato alla gamma
delle macchine utensili, dalle
pil1 piccole alle piu grandi, e
comprende macchine utensili
da banco, trapani, frese, sega-
trici, smerigliatrici, sabbiatri-
ci, lavapezzi, presse, piegatrici
e altre macchine per lalavora-
zione di legno e lamiera, con
un'ampia area destinata all'e-
sposizione dei torni. Gli ampi
spazi espositivi consentono ai
clienti di vedere e toccare con
manole macchineconunvan-
taggioulteriore: lapronta-con-
segna, testando in prima per-
sonalaqualitadei prodotti.

«Lonsideriamo i nuovo sho-
wroom non una semplice ve-
trina - spiega Ermanno Lucci,
direttore Sales e Marketing
Fervi — ma una vera e propria
consulenzaal nostro cliente, il
futto concentrato in un unico
ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un sup-
porto a 360 gradi. Nei nuovi
spazi puntiamo molto sulla
possibilitadi mostrare laquali-
tadeinostriprodotti. In funzio-
nediunalogica di valorizzazio-
ne del Gruppoabbiamo poi de-
cisodiinserireanchele princi-
palireferenze a marchio Vogel
e Rivit, in modo da offrire ai
clienti, in un solo spazio e con
unasolavisita, una panorami-
cacompletasulle soluzioni di-
sponibili». @

,‘\ Ermanno
W Lucci
@ Direttore
: Salese
' Marketing
Fervi
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Fervi — “l prodotti al centro: strategia di continuita e
sviluppo in un mercato sempre piu affollato”

marketinsight.it/2025/09/22/fervi-i-prodotti-al-centro-strategia-di-continuita-e-sviluppo-in-un-mercato-sempre-piu-
affollato
Market Insight September 22, 2025

“Il Gruppo FERVI, attivo sul mercato MRO (Maintance, Repair & Operation) con un’offerta
molto ampia e al tempo stesso complementare, persegue una strategia di costante
sviluppo e upgrade prodotti per sostenere le richieste del mercato”, esordisce
I'amministratore delegato Guido Greco.

“Il piano strutturato di ampliamento dell’offerta, definito nel 2024 con una
programmazione pluriennale, continua nel suo sviluppo per consolidare la presenza sul
mercato MRO che vede numerosi players diversi per tipologia e applicazioni/prodotto”.

“Dopo il lancio dei due nuovi cataloghi nel 2024, il 2025 non & stato un anno di attese”.

“Per tutte le aziende del Gruppo, l'ingresso di nuovi e piu performanti prodotti ha
permesso la sostenibilita sia dal punto di vista qualitativo che quantitativo”.

“Nuove referenze hanno consentito non solo di aggiornare l'offerta esistente ma anche di
proporre soluzioni nuove e diverse attinenti alle continue richieste dei clienti stessi”.

“Il metodo attuato ormai da anni, FERVI GROUP METHOD, nell’ascolto continuo delle
necessita dei clienti ci aiuta a capire cosa € necessario fare sia a breve, medio ma anche
lungo termine nell’aggiornamento dell’'offerta in tutta la sua ampiezza”.

“Nello specifico”, interviene Ermanno Lucci, Sales & Marketing Director FERVI, “cosa &
successo hel corso di questi mesi del 2025":

P.73


https://marketinsight.it/2025/09/22/fervi-i-prodotti-al-centro-strategia-di-continuita-e-sviluppo-in-un-mercato-sempre-piu-affollato/

URL :http://marketinsight.it e
PAESE :ltalia s o—

TYPE :Web Grand Public

marketinsight.it

» 22 settembre 2025 - 15:19 > Versione online

* “FERVI, nuove ed importanti macchine utensili quali la famiglia delle maschiatrici
elettriche. Due modelli con caratteristiche diverse complete di accessori opzionali a
seconda delle esigenze applicative del cliente. Una soluzione molto apprezzata fin
dal suo lancio a febbraio che ha visto il sold-out immediato. Nuovi elettroutensili a
completamento della gamma lanciata ad ottobre 2023 con l'ingresso di un mini-
avvitatore da 3.6V, un miscelatore da 1400W e una lucidatrice da 1500W. Per finire
le nuovissime presse elettromeccaniche da 75 e 100 TON disponibili sia con motore
a 230V che da 400V. La lista non termina qui perché, oltre a questo, una lunga
serie di new entry ha caratterizzato i primi nove mesi dell’anno, quali Avvolgicavo-
avvolgitubo anche in versione industriale, banchi sega, affilatrice professionale, etc.
A questi prodotti molto tecnici, si & aggiunta anche una linea di cassette
portautensili rigide a completamento della gamma storage annunciata alla fine dello
SCOrso anno”.

» “RIFLEX, specializzata nella produzione di dischi lamellari abrasivi, si & dedicata
alla presentazione ufficiale su larga scala dei prodotti presentati nell’ultima parte
dello scorso anno dedicati alle lavorazioni ‘Specialty’: quali il disco lamellare
‘curved’, particolarmente adatto per cordoni di saldatura, il minidisc da 75 mm, con
foro centrale da 10 mm e il disco lamellare Soft per lavori precisi su superfici
sagomate ed angolate”.

» “RIVIT ha focalizzato, proprio nel 2025, le sue energie nel consolidare e rafforzare,
dopo gli importanti lanci dei Tool a batteria ed oleopneumatici, I'offerta dei
consumabili quali rivetti ed inserti. Una gamma piu concentrata ma piu profonda
liberando spazio alla tipologia di applicazioni. Meno prodotti complementari e pit
prodotti core, promuovendo verso i clienti un supporto tecnico pre-vendita frutto di
oltre 50 anni di esperienza sul campo”.

* “In VOGEL GERMANY, I'apporto della nuova gestione ha generato i suoi frutti con
I'aggiornamento e I'ampliamento della serie dei calibri e delle squadre sempre in
linea con il family feeling e il posizionamento del marchio Vogel”.

“Tutto I'anno & stato una fucina di innovazione e sviluppo, che ha visto il gruppo
impegnato per mantenere le promesse e prepararsi agli anni prossimi”, enfatizza Lucci.

“Come consuetudine non possiamo anticipare cosa verra presentato nel corso del 2026,
ma sicuramente l'uscita del nuovo Catalogo 48 per FERVI portera in dote importanti
novita sulle quali, da mesi, stiamo lavorando”.

“Il percorso segnato”, riprende la parola Greco, “viene costantemente mantenuto e lo
sviluppo prodotti & alla base della strategia di crescita del Gruppo che ha I'obiettivo, non
solo di consolidare, ma anche di sviluppare ed incrementare la propria presenza sul
mercato MRO con un’offerta sempre piu ricca e sempre piu vicina alle esigenze di chi
lavora quotidianamente con i prodotti del Gruppo”.

“Uno sviluppo costante, duraturo e sostenibile & I'impegno che il Gruppo FERVI ha
saputo mantenere e sul quale é basata la fiducia reciproca tra partner, ovvero i nostri
clienti”, conclude I'AD.
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Vanoli Basket Cremona 2025/2026:
presentati i nuovi kit ufficiali

23/09/202514:07

L |

La Vanoli Cremona ha ufficialmente presentato i nuovi kit per la stagione 2025/2026:
Burns e Grant i protagonisti dello shooting.

Vanoli Basket Cremona presenta ufficialmente le versioni Home & Away del nuovo
Kit ufficiale per la stagione 2025/2026. Realizzate da Errea Sport, le nuove divise
ufficiali di capitan Burns e compagni sono state presentate nella maestosa cornice di
Piazza del Comune, dinanzi al Duomo di Cremona e all'ombra del tanto riconoscibile
gquanto iconico Torrazzo.

La location scelta per lo shooting di presentazione delle nuove maglie da gara € quindi il
centro storico di Cremona. Non solo I'imponente Duomo, ma anche il Battistero di
San Giovanni Battista e la Loggia dei Militi, dove € posto anche lo stemma della citta.
Identita e appartenenza: sono questi i concetti che caratterizzano la nuova “seconda
pelle” della Vanoli Basket. Il legame con la citta di Cremona e la sua gente, I'esigenza
di rappresentare un popolo e la sua tradizione sul parquet del Pala Radi e nelle
principali piazze cestistiche d’ltalia. La voglia di scrivere un nuovo capitolo della storia
sportiva della Vanoli Basket, per rendere onore a quella millenaria della citta. Vestire le
nuove divise ufficiali, per tutti i giocatori biancoblu, comporta un senso di orgoglio e
responsabilita.

Diversi gli sponsor di maglia presenti sulle nuove divise della Vanoli Basket: sul fronte
si distinguono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, oltre a quelli di
Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro delle canotte ufficiali invece, sono ben
visibili i marchi di Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea e Eco The
Photovoltaic Group. Anche sul pantaloncino figurano marchi di partner che anche per
la stagione 2025/2026 hanno scelto di dimostrare il loro forte sostegno alla Vanoli
Basket. | loghi di Polo Digitale, BCC Credito Padano, Interglobo e FERVI sono infatti
stampati sulla manica dei pantaloncini Home & Away. Una nutrita squadra di jersey
sponsor si stringe cosi intorno a capitan Burns e compagni, pronta a accompagnarli
durante l'intera stagione sportiva.
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Capitan Christian Burns e Sasha Grant sono stati gli atleti protagonisti dello shooting
dei nuovi Home & Away Kit della Vanoli Basket Cremona 2025/2026. Di seguito, una
selezione dei migliori scatti realizzati dal nostro fotografo ufficiale Paolo Mazzini.

P.76


https://sportando.basketball/vanoli-basket-cremona-2025-2026-presentati-i-nuovi-kit-ufficiali/

URL :http://pianetabasket.com/
PAESE :ltalia
TYPE :Web Grand Public

Pianetabasket.com

» 23 settembre 2025 - 14:28 > Versione online

Vanoli Cremona, presentate le nuove
maglie per la stagione 2025/26
23.09.2025 14:25

di
Redazione Pianetabasket.com vedi letture

. . I
Vanoli Basket Cremona presenta ufficialmente le versioni Home & Away del nuovo Kit
ufficiale per la stagione 2025/2026. Realizzate da Errea Sport, le nuove divise ufficiali di
capitan Burns e compagni sono state presentate nella maestosa cornice di Piazza del
Comune, dinanzi al Duomo di Cremona e all'ombra del tanto riconoscibile quanto iconico
Torrazzo.

La location scelta per lo shooting di presentazione delle nuove maglie da gara € quindi il
centro storico di Cremona. Non solo I'imponente Duomo, ma anche il Battistero di San
Giovanni Battista e la Loggia dei Militi, dove & posto anche lo stemma della citta. Identita
e appartenenza: sono questi i concetti che caratterizzano la nuova "seconda pelle" della
Vanoli Basket. Il legame con la citta di Cremona e la sua gente, I'esigenza di
rappresentare un popolo e la sua tradizione sul parquet del Pala Radi e nelle principali
piazze cestistiche d'ltalia. La voglia di scrivere un nuovo capitolo della storia sportiva
della Vanoli Basket, per rendere onore a quella millenaria della citta. Vestire le nuove
divise ufficiali, per tutti i giocatori biancoblu, comporta un senso di orgoglio e
responsabilita.

Diversi gli sponsor di maglia presenti sulle nuove divise della Vanoli Basket: sul fronte si
distinguono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, oltre a quelli di
Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro delle canotte ufficiali invece, sono ben visibili
i marchi di Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea e Eco The
Photovoltaic Group. Anche sul pantaloncino figurano marchi di partner che anche per la
stagione 2025/2026 hanno scelto di dimostrare il loro forte sostegno alla Vanoli Basket. |
loghi di Polo Digitale, BCC Credito Padano, Interglobo e FERVI sono infatti stampati
sulla manica dei pantaloncini Home & Away. Una nutrita squadra di jersey sponsor Si
stringe cosi intorno a capitan Burns e compagni, pronta a accompagnarli durante l'intera
stagione sportiva.

Capitan Christian Burns e Sasha Grant sono stati gli atleti protagonisti dello shooting dei
nuovi Home & Away Kit della Vanoli Basket Cremona 2025/2026. Di seguito, una
selezione dei migliori scatti realizzati dal nostro fotografo ufficiale Paolo Ma
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zzini.
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Vanoli: svelate in piazzale nuove maglie

BASKET SERIE A
Sport
Burns e Grant modelli per un giorno sotto il Torrazzo

Fabrizio Barbieri
Email:
fbarbieri@laprovinciacr.it

CREMONA - Un lancio in grande stile, degno di una squadra che
vuole continuare a legare indissolubilmente il proprio nome alla citta.

La Vanoli ha presentato ufficialmente le nuove divise Home & Away, realizzate da Errea.
Non un semplice shooting fotografico, ma un evento che ha trasformato il cuore pulsante
di Cremona in un palcoscenico a cielo aperto. Le nuove maglie di capitan Christian
Burns e compagni hanno trovato la loro prima vetrina in Piazza del Comune, con
I'imponente Duomo a fare da cornice e I'ombra inconfondibile del Torrazzo a vegliare
sull'iniziativa. Un connubio che racconta gia molto: tradizione e modernita. Il fotografo
ufficiale Paolo Mazzini ha organizzato il set in una zona simbolo che racchiude secoli di
stori.

«Le nuove canotte rappresentano orgoglio e responsabilita — hanno sottolineato i vertici
del club —. | giocatori che scenderanno in campo le indosseranno con la consapevolezza
di portare con sé la storia millenaria di Cremona». Un concetto che, piu delle parole,
viene raccontato dalle immagini: Burns e Sasha Grant, atleti scelti come protagonisti
della presentazione, hanno incarnato il senso di appartenenza che la societa vuole
trasmettere.

Oltre all'aspetto estetico e simbolico, c'é naturalmente anche un lato economico e di
sostegno: i huovi kit della Vanoli sfoggiano infatti un ricco parterre di sponsor. Sul fronte
delle divise compaiono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, accanto a
quelli storici di Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro spiccano invece i marchi di
Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea ed Eco The Photovoltaic Group,
a testimonianza di un sostegno diffuso e compatto.

Non solo le maglie, ma anche i pantaloncini portano con sé un messaggio chiaro: intorno
alla Vanoli c’e una comunita economica che crede nel progetto. | loghi di Polo Digitale,
BCC Credito Padano, Interglobo e Fervi campeggiano infatti sulle nuove versioni Home
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& Away, suggellando un rapporto di reciproca fiducia tra la societa e i suoi partner. Una
vera e propria squadra nella squadra, pronta ad accompagnare Burns e compagni nel
lungo viaggio della stagione.

Le divise sono essenziali, pulite ma fortemente caratterizzate: 'Home Kit che richiama i
colori biancoblu simbolo della Vanoli, I'Away Kit che mantiene eleganza e identita anche
lontano dal PalaRadi. In entrambi i casi, i dettagli trasmettono cura e attenzione, con il
tocco tecnico di Errea a garantire qualita e comfort.

La presentazione delle nuove divise non € stata solo un momento mediatico, ma un atto
di consapevolezza e di dichiarazione di intenti. Adesso, la parola passera al campo.
Capitan Burns e i suoi compagni porteranno con sé queste nuove divise sui parquet di
tutta Italia, con I'obiettivo di scrivere un altro capitolo importante della storia cestistica
grigiorossa. Con addosso non solo un kit tecnico, ma un simbolo di appartenenza.
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Vanoli: svelate in piazzale nuove maglie

BASKET SERIE A
Sport
Burns e Grant modelli per un giorno sotto il Torrazzo

Fabrizio Barbieri
Email:
fbarbieri@laprovinciacr.it

CREMONA - Un lancio in grande stile, degno di una squadra che
vuole continuare a legare indissolubilmente il proprio nome alla citta.

La Vanoli ha presentato ufficialmente le nuove divise Home & Away, realizzate da Errea.
Non un semplice shooting fotografico, ma un evento che ha trasformato il cuore pulsante
di Cremona in un palcoscenico a cielo aperto. Le nuove maglie di capitan Christian
Burns e compagni hanno trovato la loro prima vetrina in Piazza del Comune, con
I'imponente Duomo a fare da cornice e I'ombra inconfondibile del Torrazzo a vegliare
sull'iniziativa. Un connubio che racconta gia molto: tradizione e modernita. Il fotografo
ufficiale Paolo Mazzini ha organizzato il set in una zona simbolo che racchiude secoli di
stori.

«Le nuove canotte rappresentano orgoglio e responsabilita — hanno sottolineato i vertici
del club —. | giocatori che scenderanno in campo le indosseranno con la consapevolezza
di portare con sé la storia millenaria di Cremona». Un concetto che, piu delle parole,
viene raccontato dalle immagini: Burns e Sasha Grant, atleti scelti come protagonisti
della presentazione, hanno incarnato il senso di appartenenza che la societa vuole
trasmettere.

Oltre all'aspetto estetico e simbolico, c'é naturalmente anche un lato economico e di
sostegno: i huovi kit della Vanoli sfoggiano infatti un ricco parterre di sponsor. Sul fronte
delle divise compaiono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, accanto a
quelli storici di Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro spiccano invece i marchi di
Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea ed Eco The Photovoltaic Group,
a testimonianza di un sostegno diffuso e compatto.

Non solo le maglie, ma anche i pantaloncini portano con sé un messaggio chiaro: intorno
alla Vanoli c’e una comunita economica che crede nel progetto. | loghi di Polo Digitale,
BCC Credito Padano, Interglobo e Fervi campeggiano infatti sulle nuove versioni Home
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& Away, suggellando un rapporto di reciproca fiducia tra la societa e i suoi partner. Una
vera e propria squadra nella squadra, pronta ad accompagnare Burns e compagni nel
lungo viaggio della stagione.

Le divise sono essenziali, pulite ma fortemente caratterizzate: 'Home Kit che richiama i
colori biancoblu simbolo della Vanoli, I'Away Kit che mantiene eleganza e identita anche
lontano dal PalaRadi. In entrambi i casi, i dettagli trasmettono cura e attenzione, con il
tocco tecnico di Errea a garantire qualita e comfort.

La presentazione delle nuove divise non € stata solo un momento mediatico, ma un atto
di consapevolezza e di dichiarazione di intenti. Adesso, la parola passera al campo.
Capitan Burns e i suoi compagni porteranno con sé queste nuove divise sui parquet di
tutta Italia, con I'obiettivo di scrivere un altro capitolo importante della storia cestistica
grigiorossa. Con addosso non solo un kit tecnico, ma un simbolo di appartenenza.
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BASKET: SERIE A
Dalla piazza al PalaRadi

La Vanoli presenta le nuove maglie per la stagione sotto il Torrazzo con Burns e Grant
Parola d’ordine sobrieta e legame con il territorio: numerosi gli sponsor sulle divise

di FABRIZIO BARBIERI

B CREMONA Un lancio in
grande stile, degno di una
squadra che vuole conti-
nuare a legare indissolubil-
mente il proprio nome alla
citta. La Vanoli ha presenta-
to ufficialmente le nuove di-
vise Home & Away, realiz-
Zate da Errea. Non un sem-
plice shooting fotografico,
ma un evento che ha tra

sformato il cuore pulsante di
Cremona in un palcoscenico
a cielo aperto. Le nuove ma-
glie di capitan Christian
Burns e compagni hanno
trovato la loro prima vetrina
in Piazza del Comune, con
I'imponente Duomo a fare
da cornice e I'ombra incon-
fondibile del Torrazzo a ve-
gliare sull'iniziativa. Un
connubio che racconta gia
molto: tradizione e moder-
nita. 1l fotografo ufficiale
Paolo Mazzini ha organizza-
to il set in una zona simbolo
che racchiude secoli di sto-
ri.

«Le nuove canotte rappre

sentano orgoglio e respon-
sabilita - hanno sottolineato
i vertici del club -. I gioca-
tori che scenderanno in
campo le indosseranno con
la consapevolezza di portare
con sé la storia millenaria di

Cremona». Un concetto che,
piu delle parole, viene rac-
contato dalle immagini:
Burns e Sasha Grant, atleti
scelti come protagonisti del-
la presentazione, hanno in
carnato il senso di apparte-
nenza che la societa vuole
trasmettere.

Oltre all'aspetto estetico e
simbolico, ¢'¢ naturalmente
anche un lato economico e
di sostegno: i nuovi kit della
Vanoli sfoggiano infatti un
ricco parterre di sponsor.
Sul fronte delle divise com-
paiono i loghi di Keropetrol,
AB Energy, Randstad e Ge-
dy, accanto a quelli storici di
Ferramenta Vanoli e Vanoli
Ferro. Sul retro spiccano in-
vece i marchi di Gruppo
Bossoni, Corradi & Ghisolfi,
Milwaukee, Aurea ed Eco
The Photovoltaic Group, a
testimonianza di un soste-
gno diffuso e compatto.

Non solo le maglie, ma an-
che i pantaloncini portano
con sé un messaggio chiaro:
intorno alla Vanoli ¢'é una
comunita economica che
crede nel progetto. I loghi di
Polo Digitale, BCC Credito
Padano, Interglobo e Fervi
campeggiano infatti sulle
nuove versioni Home &
Away, suggellando un rap-

porto di reciproca fiducia tra
la societa e i suoi partner.
Una vera e propria squadra
nella squadra, pronta ad ac-
compagnare Burns e com-
pagni nel lungo viaggio della
stagione,

Le divise sono essenziali,
pulite ma fortemente carat-
terizzate: I'Home Kit che ri-
chiama i colori biancoblu
simbolo della Vanoli, I'Away
Kit che mantiene eleganza e
identita anche lontano dal
PalaRadi. In entrambi i casi,
i dettagli trasmettono cura e
attenzione, con il tocco tec-
nico di Errea a garantire
qualita e comfort.

La presentazione delle nuo-
ve divise non é stata solo un
momento mediatico, ma un
atto di consapevolezza e di
dichiarazione di intenti.
Adesso, la parola passera al
campo. Capitan Burns e i
suoi compagni porteranno
con sé queste nuove divise
sui parquet di tutta Italia,
con l'obiettivo di scrivere un
altro capitolo importante
della storia cestistica grigio-
rossa. Con addosso non solo
un kit tecnico, ma un sim-
bolo di appartenenza.

£ RIPRODUZIONE RISERVATA
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona

Aziende e carriereEsterneSportPubblicato daRedazione25/09/2025

Per il decimo anno consecutivo, FERVI conferma il sostegno alla Vanoli Basket
Cremona per la nuova stagione 2025-2026. Un legame fondato su valori condivisi come
impegno, passione e crescita, che rafforza la presenza dell’azienda accanto alla
comunita sportiva cremonese.

FERVI ¢ lieta di annunciare il rinnovo della collaborazione con Vanoli Basket Cremona,
confermando cosi il proprio sostegno ai colori biancoblu per la nuova stagione sportiva
in Lega Basket Serie A.

Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di FERVI
al mondo dello sport e a valori come I'impegno, la determinazione, il lavoro di squadra e
la crescita continua.

L'accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le
interviste, sia digital: il logo dell’'azienda emiliana sara infatti presente sulle divise dei
giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web
della squadra, garantendo cosi visibilita al marchio.

«Per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un
percorso continuo di crescita. E un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali
e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest’anno» — dichiara Ermanno Lucci, Sales
& Marketing Director di FERVI.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), FERVI & oggi un punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla
manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al
fai-da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, I'azienda continua a crescere e
innovare, con l'obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori
professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona per la stagione
2025-2026

FERVI

FERVI consolida il suo impegno nel basket, promuovendo valori condivisi di crescita e
passione attraverso il supporto a Vanoli Basket Cremona.

25 Settembre 2025

ImpresePartnership

Di

Redazione

Per il decimo anno consecutivo, FERVI conferma il suo sostegno alla Vanoli Basket
Cremona per la stagione 2025-2026. Questo legame si basa su valori condivisi come

impegno, passione e crescita, rafforzando la presenza dell'azienda accanto alla
comunita sportiva cremonese.

Il rinnovo della collaborazione tra FERVI e Vanoli Basket Cremona € stato annunciato |l
25 settembre 2025 a Vignola (MO). L'accordo prevede diverse iniziative di brand
exposure, sia fisiche che digitali. Il logo dell'azienda sara visibile sulle divise dei
giocatori, sui maxischermi, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web della squadra.

Ermanno Lucci, Sales & Marketing Director di FERVI, ha dichiarato:

“per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande famiglia con la quale portare avanti un percorso
continuo di crescita. E un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali e che
siamo orgogliosi di rinnovare anche quest'anno”.
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Sponsor basket

Fervi ancora
sulle maglie

di Cremona

» Fervi & lieta di annunciareil
rinnovo della collaborazione
conVanoli Basket Cremona,
confermando cosiil proprio so-
stegno aicoloribiancobll perla
nuovastagione sportivain Lega
Basket Serie A. Il rinnovo di que-
sta partnershiprappresenta un
ulteriore segno della vicinanza
diFervialmondo dellosportea
valoricome [impegno, la deter-
minazione, il lavoro disquadra e
lacrescita continua. L'accordo
prevede diverse iniziative di
brand exposure siafisiche, du-
rante le partite e le interviste, sia
digital:illogo dell'azienda emi-
liana sara infatti presente sulle
divise dei giocatori, ma anche

sul maxischermo, sui led televisi-

viabordo campo e sulsitoweb

dellasquadra, garantendo cosi
visibilita al marchio.

«Per Fervi sostenere Vanoli
Basket Cremona significa crede-
rein un progetto sportivo che
parte dai giovani e amriva ai pro-
fessionisti, valorizando passio-
ne, impegno e spirito di squadra
conil concetto diuna grande
Famiglia con laguale portare
avantiun percorso continuo di
crescita. Eun progettoche sen-
tiamo vicino ai nostri valori azien-
dalie che siamoorgogliosidi
rinnovare anche quest'anno» -
dichiara Ermanno Lucci, Sales &
Marketing Directordi Fenvi.

Attiva nel settore MRO (Main-
tenance, Repairand Opera-
tions), Fervi & oggi un puntodi

riferimento nella fomitura di
macchine, utensili e attrezzature
professionali destinatialla ma-
nutenzione e allariparazione,
alla produzione industriale
artigianale, oltre cheal
fai-da-te. ]
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Eventi e scadenze del 26 settembre 2025

| principali eventi economici societari e istituzionali in corso: risultati di periodo, annunci, conferenze,
regolamenti

\26 -
| principali eventi economici societari e istituzionali in corso: risultati di periodo, annunci, conferenze,
regolamenti

(Teleborsa) -
Venerdi 26/09/2025
Appuntamenti:

Milano Fashion Week Women - Torna Milano Moda Donna, settimana dedicata alla moda femminile,
con numerose sfilate e presentazioni delle grandi Maison che hanno reso famoso il Made in Italy.
Protagoniste dell'evento organizzato da Camera Nazionale della Moda Italiana, le collezioni
Primavera/Estate 2026 (da martedi 23/09/2025 a lunedi 29/09/2025)

422 Assemblea dell’Organizzazione Internazionale dell’Aviazione Civile (ICAO) - Montreal -
L'Assemblea, il pit importante appuntamento mondiale per I'aviazione civile, si riunisce per trattare i
temi fondamentali per il futuro del trasporto aereo, in particolare sicurezza, innovazione tecnologica,
sostenibilita ambientale e cooperazione internazionale. L'Assemblea € il momento triennale chiave in
cui gli Stati membri allineano le politiche e i regolamenti per affrontare le sfide globali dell'aviazione.
Il viceministro Rixi guida la delegazione italiana (da martedi 23/09/2025 a venerdi 03/10/2025)

802 Assemblea Generale delle Nazioni Unite (UNGA 80) - Sede ONU, New York - L'Assemblea ONU
fornira ai leader mondiali I'opportunita di presentare le loro priorita e confrontarsi sulle principali sfide
globali. Il tema di quest'anno e "Better together: 80 years and more for peace, development and
human rights". Saranno presenti Capi di Stato e di governo e altri rappresentanti nazionali di alto
livello. Il Presidente del Consiglio Giorgia Meloni, partecipera il 23 e il 24 settembre (da martedi
23/09/2025 a lunedi 29/09/2025)
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Abruzzo Economy Summit - Stati Generali del’'Economia - Pescara - Quinta edizione della kermesse
ideata dall'agenzia di comunicazione Mirus e promossa dalla Regione Abruzzo. Tra gli altri,
prenderanno parte alla manifestazione illustri personalita del mondo dell'economia e delle istituzioni,
tra i quali, i Ministri Tajani e Calderone, Paolo Arrigoni(Presidente GSE), Giuseppe Lasco (DG Poste
Italiane), Mario Nobile (DG Agenzia per I'ltalia Digitale) e il Sottosegretario alla Presidenza del
Consiglio, Fazzolari (da giovedi 25/09/2025 a venerdi 26/09/2025)

Banca d'ltalia e CEPR - 8° workshop di economia del lavoro - Roma - La 82 edizione del workshop di
economia del lavoro: "le politiche e le istituzioni del mercato del lavoro”, organizzato dalla Banca
d'ltalia e dal CEPR, permettera ai ricercatori di presentare studi sul ruolo delle politiche e delle
istituzioni nel mercato del lavoro e nel facilitare l'incontro tra imprese e lavoratori (da giovedi
25/09/2025 a venerdi 26/09/2025)

TEHA - 3° Forum Risorsa Mare - Civitavecchia - Terza edizione dell'evento itinerante di The
European House - Ambrosetti in collaborazione con il Ministro per la Protezione civile e le Politiche
del mare, Nello Musumeci, e con il patrocinio della Presidenza del Consiglio dei Ministri.
Intervengono in video messaggio, la Premier Giorgia Meloni e i ministri Abodi e Urso. Partecipano,
tra gli altri, i ministri Musumeci, Crosetto, Lollobrigida, Santanché, il Managing Partner e CEO di
THEA, Valerio De Molli, oltre a numerose altre personalita (da giovedi 25/09/2025 a venerdi
26/09/2025)

Rating sovrano - Spagna - Fitch e Moody's pubblicano la revisione del merito di credito

NPL Meeting 2025 - Villa Firstenberg, Venezia - 142 edizione dell'importante evento italiano
dedicato agli NPL, organizzato da Banca Ifis, che portera a confronto tutti i soggetti, istituzionali e
non, che operano nell'ambito dei crediti deteriorati. Interverra, tra gli altri, Frederik Geertman (CEO
Banca Ifis)

Rating sovrano - Francia - Scope pubblica la revisione del merito di credito

Salone Auto Torino 2025 - Il Salone dell'auto di Torino € un evento all'aperto che celebra la storia e il
futuro dell'automobile, con prototipi dei grandi carrozzieri, novita, proposte dalle case
automobilistiche, espressione di innovazione e tecnologia, supercar e hypercar. L'edizione 2025
vedra la partecipazione di oltre 50 brand e I'arrivo di pit di 500.000 visitatori nelle vie del centro di
Torino (da venerdi 26/09/2025 a domenica 28/09/2025)

09:45 - Attivita di Governo - Matteo Salvini - Il Vicepremier e ministro delle Infrastrutture e dei
Trasporti, Matteo Salvini sara ad Ancona per un sopralluogo tecnico presso il Porto di Ancona —
Banchine 27, 19, 23

10:00 - BCE - Risultati dell'Indagine sulle Aspettative dei Consumatori della BCE - agosto 2025

14:30 - Meeting CSE "L'evoluzione tecnologica funzionale e normativa nel sistema bancario” -
Palazzo della Luce, Torino - Al Meeting del CSE, Consorzio Servizi Bancari, interverranno, tra gli
altri, Nicola Sbrizzi (Presidente CSE), Gian Maria Mossa (AD Banca Generali) e Antonio Patuelli
(Presidente ABI)

Titoli di Stato:
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Tesoro - Asta Medio-Lungo

Aziende:

A.B.P. Nocivelli - CDA: Approvazione del Progetto di Bilancio di Esercizio al 30 giugno 2025
Adventure - CDA: Relazione semestrale

Bastogi - CDA: Relazione semestrale

Bertolotti - CDA: Relazione semestrale

Cloudia Research - CDA: Relazione semestrale
Copernico - CDA: Relazione semestrale
Crowdfundme - CDA: Relazione semestrale
Cyberoo - Appuntamento: Presentazione analisti
Danieli - CDA: Bilancio

Ecomembrane - CDA: Relazione semestrale
EEMS - CDA: Relazione semestrale

Eles - CDA: Relazione semestrale

Elsa Solutions - CDA: Relazione semestrale

Energy - Appuntamento: Conference call di presentazione dei risultati alla comunita finanziaria - ore
10:30

E-Novia - CDA: Relazione semestrale
Farmacosmo - CDA: Relazione semestrale
Fervi - CDA: Relazione semestrale

Gambero Rosso - CDA: Relazione semestrale
Health Italia - CDA: Relazione semestrale
lipra - CDA: Relazione semestrale

Innovatec - CDA: Relazione semestrale
Juventus - CDA: Bilancio

Laboratorio Farmaceutico Erfo - CDA: Relazione semestrale
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Lemon Sistemi - CDA: Relazione semestrale
Longino&Cardenal - CDA: Relazione semestrale

Magis - CDA: Relazione semestrale

Mare Engineering Group - CDA: Relazione semestrale
Metriks Ai - CDA: Relazione semestrale

Mondo Tv France - CDA: Relazione semestrale

Monnalisa - CDA: Relazione semestrale

Neosperience - CDA: Relazione semestrale

Notorious Pictures - CDA: Relazione semestrale

Radici - CDA: Relazione semestrale

Reti - CDA: Relazione semestrale

Saccheria F.Lli Franceschetti - CDA: Relazione semestrale
She-Varvit - CDA: Relazione semestrale

Simone - CDA: Approvazione del bilancio consolidato intermedio al 30 giugno 2025
Smart Capital - CDA: Relazione semestrale

Soges Group - CDA: Relazione semestrale

Spindox - CDA: Relazione semestrale

Svas Biosana - CDA: Relazione semestrale

Talea Group - CDA: Approvazione Relazione finanziaria semestrale al 30 giugno 2025,
volontariamente sottoposta a revisione legale

Tmp Group - CDA: Relazione semestrale
Tps - CDA: Relazione semestrale
Trendevice - CDA: Relazione semestrale
Vimi Fasteners - CDA: Relazione semestrale
Yolo Group - CDA: Relazione semestrale

(Foto: a_korn - stock.adobe.com (ex Fotolia))
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona

Per il decimo anno consecutivo, FERVI conferma il sostegno alla Vanoli Basket
Cremona per la nuova stagione 2025-2026. Un legame fondato su valori condivisi come
impegno, passione e crescita, che rafforza la presenza dell’azienda accanto alla
comunita sportiva cremonese.

Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di FERVI
al mondo dello sport e a valori come I'impegno, la determinazione, il lavoro di squadra e
la crescita continua.

L’'accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le
interviste, sia digital: il logo dell'azienda emiliana sara infatti presente sulle divise dei
giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web
della squadra, garantendo cosi visibilita al marchio.

«Per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un
percorso continuo di crescita. E un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali
e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest'anno» — dichiara Ermanno Lucci, Sales
& Marketing Director di FERVI.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), FERVI & oggi un punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla
manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al
fai-da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, I'azienda continua a crescere e
innovare, con l'obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori
professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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Nuovo showroom Fervi

Aziende e Rivenditoriln Officina un nuovo grande spazio dedicato all’esposizione di
prodotti e soluzioni di Redazione 26/09/2025 di Redazione26/09/20258 Visite8

Fervi showroom tools

Fervi, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO
(acronimo di Manutenzione, Riparazione e Operazioni) e fai-da-te, ha portato a termine
un importante ampliamento aziendale della propria sede di Vignhola, implementando
nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom, pensato per offrire ai
rivenditori e alle aziende interessate un’esperienza immersiva e di toccare con mano la
gualita e I'ampiezza dell'offerta del Fervi Group. La nuova area Showroom & suddivisa
in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la visione completa
dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che contraddistinguono il catalogo
Fervi, ma non solo. Lo spazio & suddiviso concettualmente ma anche fisicamente in due
macro-aree collegate fra loro: lo showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo
showroom Machinery (chiamato “pesante”).

All'interno dello showroom Tools € possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e
strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti anche le
principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o piu corner
dedicato.

Fervi showroom machinery

Lo showroom Machinery é invece dedicato alla gamma delle
macchine utensili, dalle piu piccole alle piu grandi, e comprende
macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,
smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre

macchine per la lavorazione di legno e lamiera, con un’ampia
area destlnata all'esposizione dei torni. Gli ampi spazi espositivi consentono ai clienti di

vedere e toccare con mano le macchine con un vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla
possibilitd di mostrare la qualita dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle
macchine utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del
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Gruppo abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e
Rivit, in modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica
completa sulle soluzioni disponibili. E il nostro “catalogo vivente” che ci permette di poter
affermare come il nostro Gruppo possa sempre piu consolidarsi come one-stop-shop: un
unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare I'esperienza di visita, abbiamo
inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma
prevede di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la
sede di Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena
e Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana.” afferma
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing Fervi

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena
in locali tipici emiliani, e con I'opportunita di visitare i musei delle icone della Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini. Un progetto che unisce business,
esperienza e territorio, rafforzando il legame tra Fervi, i propri clienti e le eccellenze
dell’Emilia-Romagna.

Per maggior informazioni scrivere una e-mail a marketing@fervi.com
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Fervi — 1H25, ricavi netti a 25,1 min ed
Ebitda adj. a 3,7 min

[EGM
[Ondustria

26/09/2025 14:54

Il CdA di Fervi ha approvato la relazione finanziaria semestrale consolidata al 30 giugno
2025, in linea al preconsuntivo comunicato il 24 luglio scorso, e dalla quale emerge
quanto segue:

CIRicavi delle vendite pari ad Euro 25.141 migliaia, in diminuzione dell’13,6% rispetto
al medesimo periodo del 2024 (Euro 29.112 migliaia).

[(EBITDA Adjusted, esclusi costi non ricorrenti, pari ad Euro 3.748 migliaia, contro Euro
4.359 migliaia del medesimo periodo 2024.

LEBITDA pari ad Euro 3.515 migliaia, contro Euro 4.359 migliaia del medesimo periodo
2024.

[Risultato Netto Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e 'ammortamento del Know
How derivante dall’acquisizione della Rivit Srl nel 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, & pari a Euro 1.836 migliaia contro Euro 2.392 migliaia
del primo semestre 2024. |l Risultato Netto € pari a Euro 1.226 migliaia contro Euro
1.929 migliaia del primo semestre 2024.

[Posizione Finanziaria Netta negativa (indebitamento netto) pari Euro 5.959 migliaia al
30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a Euro 8.049 migliaia al 31 dicembre
2024.

[Patrimonio Netto pari ad Euro 33.156 migliaia al 30 giugno 2025, contro Euro 33.409
migliaia al 31 dicembre 2024".

(segue approfondimento)
HitH

Resta sempre aggiornato sul tuo titolo preferito, apri I'Insight dedicato a Fervi
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Ferviprimo semestre del 2025ricavi netti
EBITDA

risultato netto

Posizione Finanziaria Netta

confermail trend del primo trimestreAD AD Guido Greco
cassa derivante dall'attivita operativa

(Teleborsa) -
Fervi

, Societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, ha chiuso il
primo semestre del 2025

con
ricavi netti

pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024, in diminuzione
di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni & principalmente imputabile al rallentamento
dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit gia a partire dal
quarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell’EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e I'ammortamento
del Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, & pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. |l risultato netto consolidato € pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata & negativa (indebitamento netto) per 5,95
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milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre,
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a
livello europeo - ha commentato I'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attivita di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditivita, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalita di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attivita operativa", ha aggiunto.
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(Teleborsa) - Fervi , societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della
fornitura di attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025
con ricavi netti pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024,
in diminuzione di circa il 13,7%. |l decremento di 4 milioni & principalmente imputabile al
rallentamento dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
gia a partire dal quarto trimestre 2024.

L' EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza delllEBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e I'ammortamento del
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, € pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato € pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata € negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre , risentendo
della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo semestre del
2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza della
situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a livello
europeo - ha commentato I' AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attivita di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditivita, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalita di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attivita operativa ", ha aggiunto.

P.98


https://finanza.ilsecoloxix.it/News/2025/09/09/Fervi-ricavi-e-utili-in-calo-a-doppia-cifra-nel-primo-semestre/?_tlbcId=4&_tlbData=MTU1XzIwMjUtMDktMjZfVExC

URL :http://www.lastampa.it/
PAESE :ltalia
TYPE :Web Grand Public

LASTAMPA it

» 26 settembre 2025 - 15:03 > Versione online

Fervi, ricavi e utili in calo a doppia cifra
nel primo semestre

Pubblicato il 26/09/2025 Ultima modifica il 26/09/2025 alle ore 14:53Teleborsa

Fervi, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025 con
ricavi netti

pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024, in diminuzione
di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni & principalmente imputabile al rallentamento
dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit gia a partire dal
guarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.
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Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e I'ammortamento
del Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, € pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato € pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata & negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre,
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a
livello europeo - ha commentato I'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attivita di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditivita, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalita di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attivita operativa", ha aggiunto.
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Fervi, i conti del 1° semestre 2025

Fervi - societa quotata all’Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione -
ha comunicato i risultati economici e finanziari del 1° semestre del 2025. L'azienda ha
terminato il periodo in esame con ricavi netti per 25,13 milioni di euro, in calo del 13,6%
rispetto ai 29,12 milioni ottenuti nei primi sei mesi dell’anno precedente, in seguito al
rallentamento dell'attivita industriale della controllata Rivit. L' utile netto € diminuito da
1,93 milioni a 1,23 milioni di euro; I'utile netto adjusted & stato pari a 1,84 milioni di euro.

indebitamento finanziario netto era sceso a 5,96 milioni di euro, rispetto agli 8,05 milioni
di euro di inizio anno.

Questo scritto & redatto a solo scopo informativo, pud essere modificato in qualsiasi
momento e NON puo essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilita in merito all'uso delle
informazioni ivi riportate.

e fare una scansione attiva delle caratteristiche del dispositivo ai fini dell'identificazione,
al fine di archiviare e/o accedere a informazioni su un dispositivo e trattare dati personali
come i tuoi dati di utilizzo, per le seguenti finalita: annunci e contenuti personalizzati,
valutazione degli annunci e del contenuto, osservazioni del pubblico e sviluppo di
prodotti. Cliccando su "Continua senza accettare" proseguirai la navigazione senza
accettare i cookies di profilazione. Cliccando su “Accetta e chiudi, presti il tuo consenso
all'utilizzo di tutti i cookie o tecnologie simili. Cliccando su "Opzioni cookie", puoi
esprimere le tue scelte in modo piu granulare: a tal proposito, se chiudi tale area senza
esprimere alcuna scelta, potrai proseguire la navigazione senza accettare i cookie. Puoi
liberamente prestare, rifiutare o revocare il tuo consenso, in qualsiasi momento,
accedendo al pannello
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Ferviprimo semestre del 2025ricavi netti

EBITDA

risultato netto

Posizione Finanziaria Netta

confermail trend del primo trimestreAD AD Guido Greco
cassa derivante dall'attivita operativa

(Teleborsa) -
Fervi

, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, ha chiuso il
primo semestre del 2025

con
ricavi netti

pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024, in diminuzione
di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni € principalmente imputabile al rallentamento
dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit gia a partire dal
quarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e I'ammortamento
del Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, & pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato € pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.
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La Posizione Finanziaria Netta consolidata & negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre,
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a
livello europeo - ha commentato I'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attivita di sviluppo commerciale”.

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditivita, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalita di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attivita operativa", ha aggiunto.
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di Teleborsa

(Teleborsa) - Fervi, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della
fornitura di attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025
con ricavi netti pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024,
in diminuzione di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni & principalmente imputabile al
rallentamento dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
gia a partire dal quarto trimestre 2024.

L' EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e I'ammortamento del
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, € pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato & pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata & negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre , risentendo
della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo semestre del
2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza della
situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a livello
europeo - ha commentato I' AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attivita di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditivita, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalita di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attivita operativa ", ha aggiunto.

di Teleborsa
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(Teleborsa) - Fervi, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della
fornitura di attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025
con ricavi netti pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024,
in diminuzione di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni € principalmente imputabile al
rallentamento dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit gia
a partire dal quarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza delllEBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e I'ammortamento del
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, € pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. |l risultato netto consolidato € pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata &€ negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre,
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a
livello europeo - ha commentato I'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attivita di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditivita, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalita di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attivita operativa”, ha aggiunto.
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli Basket
Cremona

confindustriaemilia.it/flex/cm/pages/ServeBLOB.php/L/IT/IDPagina/108209

Confindustria Emilia

FERVI ¢ lieta di annunciare il rinnovo della collaborazione con Vanoli Basket Cremona,
confermando cosi il proprio sostegno ai colori biancoblu per la nuova stagione sportiva
in Lega Basket Serie A.
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Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di
FERVI al mondo dello sport e a valori come I'impegno, la determinazione, il lavoro di
squadra e la crescita continua.

L'accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le
interviste, sia digital: il logo dell’azienda emiliana sara infatti presente sulle divise dei
giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web
della squadra, garantendo cosi visibilita al marchio.

"Per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un
percorso continuo di crescita. E un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali
e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest’anno ", dichiara Ermanno Lucci, sales
& marketing director di FERVI.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), FERVI & oggi un punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla
manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al fai-
da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, 'azienda continua a crescere e
innovare, con l'obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori
professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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Fervi frena nel semestre, utile a 1,2 min
(-36,4%)

La societa modenese attiva nella commercializzazione di prodotti professionali per
artigianato e cantieristica chiude il semestre registrando una contrazione dei ricavi di
vendita (-13,6%). La generale debolezza dei mercati rallenta anche I'Ebitda (-14,6%)

La societa modenese attiva nella commercializzazione di prodotti professionali per
artigianato e cantieristica chiude il semestre registrando una contrazione dei ricavi di
vendita (-13,6%). La generale debolezza dei mercati rallenta anche I'Ebitda (-14,6%)

| contenuti di VeneziePost sono a pagamento.
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Fervi, semestre in frenata. Utile a 1,2 min
(-36,4%)

Pubblicato: 26 Settembre 2025 17:19 Ultimo aggiornamento: 26 Settembre 2025 19:19
Fervi, semestre in frenata. Utile a 1,2 mIn (-36,4%) La societa modenese, attiva nella
commercializzazione di prodotti professionali per artigianato e cantieristica, chiude il
semestre registrando una contrazione dei ricavi (-13,6%). La generale debolezza dei
mercati rallenta anche I'Ebitda La societd modenese, attiva nella commercializzazione di
prodotti professionali per artigianato e cantieristica, chiude il semestre registrando una
contrazione dei ricavi (-13,6%). La generale debolezza dei mercati rallenta anche
I'Ebitda
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Fervi, semestre in frenata. Utile a 1,2 min
(-36,4%)

26 set 2025

Fervi, semestre in frenata. Utile a 1,2 min (-36,4%)

La societa modenese, attiva nella commercializzazione di prodotti professionali per
artigianato e cantieristica, chiude il semestre registrando una contrazione dei ricavi
(-13,6%). La generale debolezza dei mercati rallenta anche I'Ebitda
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona

29/09/2025

Per il decimo anno consecutivo, FERVI conferma il sostegno alla Vanoli Basket
Cremona per la nuova stagione 2025-2026. Un legame fondato su valori condivisi come
impegno, passione e crescita, che rafforza la presenza dell’azienda accanto alla
comunita sportiva cremonese.

FERVI ¢ lieta di annunciare il rinnovo della collaborazione con Vanoli Basket Cremona,
confermando cosi il proprio sostegno ai colori biancoblu per la nuova stagione sportiva
in Lega Basket Serie A.
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Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di FERVI
al mondo dello sport e a valori come I'impegno, la determinazione, il lavoro di squadra e
la crescita continua.

L’accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le
interviste, sia digital: il logo dell’azienda emiliana sara infatti presente sulle divise dei
giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web
della squadra, garantendo cosi visibilita al marchio.

«Per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un
percorso continuo di crescita. E un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali
e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest’anno» — dichiara Ermanno Lucci,
Sales & Marketing Director di FERVI.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), FERVI & oggi un punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla
manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al
fai-da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, I'azienda continua a crescere e
innovare, con l'obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori
professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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29/09/2025 - Fervi S.p.A.: 26/09/2025 - I
CdA Fervi approva i risultati del primo
semestre 2025

IL CdA DI FERVI APPROVA | RISULTATI CONSOLIDATI DEL PRIMO SEMESTRE
2025

Dati di sintesi consolidati al 30.06.2025
Ricavi Netti consolidati

€25,1mil (-13,6%)

EBITDA EBITDA Adj

€3,5mil (-19,4%)

€3,7mil (-14,6%)

Risultato Netto Risultato Netto Adj
€1,2mil (-36,4%)

€1,8mil (-23,2%)

PFEN (indebitamento netto)

-€6,0 mil (-€7,2 mil al 30 marzo 25,
-€8,0 mil al 31 dicembre 24)
Aggiustamento EBITDA legato ai costi non ricorrenti.

Aggiustamento Risultato Netto legato all'ammortamento del Know how derivante
dall'acquisizione della Rivit

Srl nel 2021 (ammortizzato in 4 anni) e ai costi non ricorrenti.

Il Consiglio d'’Amministrazione approva la relazione finanziaria semestrale consolidata al
30 giugno 2025 in linea con i dati preconsuntivi semestrali forniti al mercato in data 24
luglio 2025:

Ricavi delle vendite consolidati pari ad Euro 25.141 migliaia, in diminuzione
dell'13,6% rispetto al medesimo periodo del 2024 (Euro 29.112 migliaia).

EBITDA Adjusted consolidato , esclusi costi non ricorrenti, pari ad Euro 3.748 migliaia ,
contro Euro 4.359 migliaia del medesimo periodo 2024.

EBITDA consolidato pari ad Euro 3.515 migliaia , contro Euro 4.359 migliaia del
medesimo periodo 2024

Risultato Netto consolidato Adjusted , esclusi i costi non ricorrenti e 'ammortamento del
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl nel 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, € pari a Euro 1.836 migliaia contro Euro 2.392 migliaia del
primo semestre 2024. Il Risultato Netto consolidato € pari a Euro 1.226 migliaia contro
Euro 1.929 migliaia del primo semestre 2024.

Posizione Finanziaria Netta consolidata negativa (indebitamento netto) pari Euro 5.959
migliaia al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a Euro 8.049 migliaia al 31
dicembre 2024.

Patrimonio Netto consolidato pari ad Euro 33.156 migliaia al 30 giugno 2025, contro

P.113


https://www.moneycontroller.it/notizie-comunicati-aziende-quotate-mercati-finanziari/fervi-s-p-a/26-09-2025-il-cda-fervi-approva-i-risultati-del-primo-semestre-2025-3182632

URL :http://moneycontroller.it/
PAESE :ltalia
TYPE :Web Grand Public

moneycontroller.it

» 29 settembre 2025 - 10:45 > Versione online

Euro 33.409 migliaia al 31 dicembre 2024.

Vignola (MO), 26 settembre 2025 - Il Consiglio di Amministrazione di Fervi S.p.A. (" Fervi
"o la" Societd ") riunitosi in data odierna ha approvato la relazione finanziaria
semestrale consolidata chiusa al 30 giugno 2025. La relazione & assoggettata a
revisione contabile limitata volontaria da parte di PricewaterhouseCoopers S.p.A..

Nel commentare I'andamento del Gruppo al 30 giugno 2025, I'AD del Gruppo, Guido
Greco ha dichiarato: "il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo
trimestre, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal
secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente
incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione
industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto una serie di
iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei margini di primo livello ed il
contenimento dei costi fissi, con I'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a supporto
dell'attivita di sviluppo commerciale; nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti
mantenuto una redditivita, in termini percentuali, in linea con il medesimo periodo
dell'esercizio precedente nonostante il significativo calo dei ricavi a testimonianza di un
controllo continuo sulla marginalita di primo livello e sul contenimento dei costi fissi,
generando al contempo circa 3,0 milioni di Euro di cassa derivante dall'attivita
operativa".

Andamento della gestione

Nel luglio 2025 il Fondo Monetario Internazionale ha diffuso I'aggiornamento del World
Economic Outlook, fornendo un quadro delle prospettive di crescita economica mondiale
in leggero miglioramento per il 2025. 1l PIL globale per il 2025 é stato rivisto al rialzo al
3%, con un miglioramento di 0,2 punti percentuali rispetto ad aprile. Questo
miglioramento € in parte dovuto a scambi commerciali piu intensi del previsto, alimentati
dalla volonta di molti Paesi di anticipare l'introduzione di nuovi dazi doganali. Inoltre, le
tariffe effettive si sono rivelate piu basse rispetto a quanto stimato in primavera,
riducendo il potenziale impatto negativo sul commercio globale. Per il 2026 si prevede
una crescita leggermente superiore, al 3,1%, anch'essa rivista in positivo (+0,1%). Un
ritmo stabile ma non particolarmente elevato rispetto alle medie storiche. Tale
andamento riflette le tensioni geopolitiche, I'evoluzione dei mercati energetici e le
politiche monetarie restrittive che in diversi paesi stanno ancora pesando su consumi e
investimenti.

Per quanto riguarda gli Stati Uniti, 'economia si conferma resiliente, anche se in
rallentamento rispetto agli anni passati: la crescita prevista per il 2025 € intorno all'1,9%.
In Cina la dinamica rimane piu sostenuta, con un'espansione stimata al 4,8%, pur in un
contesto di graduale decelerazione legata alla transizione del modello di sviluppo e al
rallentamento del settore immobiliare.

Il quadro europeo appare piu debole. L'Eurozona, nel complesso, dovrebbe crescere
poco piu dell'1%, risentendo dell'indebolimento della domanda interna e delle difficolta
legate all'industria manifatturiera. All'interno dell'area, le differenze tra i principali paesi
sono marcate. La Germania, tradizionalmente locomotiva dell'Europa, nonostante una
revisione positiva rispetto allo stato previsto ad aprile, registra la performance piu fiacca
con una crescita stimata appena allo 0,1%, penalizzata dal calo delle esportazioni e
dalla debolezza del settore automobilistico. Nessun cambiamento, invece, per Francia e
Spagna: la prima mantiene una previsione di crescita dello 0,6%, trainato dai servizi e
dal turismo, mentre la seconda conferma un piu vivace +2,5%. L' Italia, secondo le stime
del Fondo, si colloca anch'essa in una posizione di bassa crescita, con un'espansione
attorno allo 0,5%. Il nostro paese risente del rallentamento europeo ma puod contare
ancora sul sostegno degli investimenti legati al Piano Nazionale di Ripresa e Resilienza.
Le prospettive di breve termine sono pero offuscate da una elevata incertezza e le sfide
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strutturali, tra cui la bassa crescita della produttivita e l'invecchiamento della
popolazione, stanno pesando sulle prospettive dell'economia. Secondo il Fmi,
aumentare la produttivita, cosi come migliorare e alzare la specializzazione dell'offerta
sul mercato del lavoro sono cruciali per aumentare in maniera persistente la crescita e
contrastare l'impatto dell'invecchiamento della popolazione.

In sintesi, lo scenario per il 2025 conferma una crescita globale moderata, con forti divari
tra economie avanzate ed emergenti e con I'Europa che resta I'area piu fragile tra le
grandi regioni economiche.

La complessa e volatile situazione macroeconomica, come sopra rappresentata, viene
costantemente monitorata dalla Direzione, anche attraverso il CIS (Comitato di
Sorveglianza) a cui partecipano i dirigenti apicali e regolarmente invitati membri del
Consiglio di Amministrazione e del Collegio Sindacale della Capogruppo, al fine di
accelerare eventuali processi correttivi qualora se ne ravvisassero le necessita.

Andamento economico semestrale consolidato al 30 giugno 2025

| ricavi netti del periodo, pari a circa 25,1 milioni di Euro, rispetto a 29,1 milioni di Euro al
30 giugno 2024, risultano essere in diminuzione di circa il 13,7%. Il decremento di 4
milioni di Euro e principalmente imputabile al rallentamento dell'attivita industriale di cui
ha risentito in particolare la controllata Rivit S.r.| gid a partire dal quarto trimestre 2024.

L' EBITDA si riduce di 845 mila Euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell’lEBITDA sul fatturato pari al 14,0% diminuisce dell' 1% rispetto
al semestre 2024. L'EBITDA, escludendo i costi non ricorrenti, legati principalmente alle
risoluzioni dei contratti con alcuni dipendenti per Euro 233 mila, si riduce di 641 mila
Euro rispetto al paritetico periodo del 2024 a conferma dell'attenzione sulla marginalita e
sui costi fissi; l'incidenza delllEBITDA Adj sul fatturato pari al 14,9% rimane
sostanzialmente in line (meno 0,16%) rispetto al dato al 30 giugno 2024 (pari al 15,1%).

Il maggior carico fiscale , in termini di percentuale di imposte rispetto all'EBT (36,3% nel
2025 rispetto a 30,5% nel 2024), é frutto, principalmente, dell'accantonamento di un
fondo rischio contenzioso di 46 mila Euro come ampiamente descritto nella Relazione
semestrale oltre al fatto che lo scorso anno era presente una componente positiva di 55
mila Euro legata alle imposte di Rivit India.

Andamento patrimoniale e finanziario semestrale consolidato al 30 giugno 2025

Il Capitale impiegato si € decrementato per circa 2,3 milioni di Euro. Tale decremento é
legato principalmente alla riduzione dell'attivo fisso a seguito degli ammortamenti di
periodo e alla diminuzione del circolante netto (Magazzino e altre attivita/(Passivita) in
primis).

La variazione positiva della posizione finanziaria netta (diminuzione dell'indebitamento
netto) che si attesta al 30 giugno 2025 ad Euro -6,0 milioni rispetto ad Euro -8,0 milioni
al 31 dicembre 2024 & dovuta principalmente ai seguenti fattori:

il Gruppo ha generato nel primo semestre 2025 un flusso derivante dall'attivita operativa
pari a 4,1 milioni di Euro;

Investimenti in immobilizzazioni per 0,8 milioni di Euro di cui circa 360 mila Euro per la
costruzione del nuovo magazzino in Vogel;

nel corso del mese di maggio 2025 é stato corrisposto agli azionisti un dividendo pari a
circa 0,9 milioni di Euro.

nel corso del primo semestre sono state acquisite 5.600 azioni proprie per il valore di 87
mila Euro;
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nel corso del mese di giugno é stato effettuato un aumento di capitale pari a 0,1 milioni
di Euro in Esales Srl, PMI innovativa che detiene il marchio Mr. Worker.

Si rileva che nel corso del primo semestre 2025 sono stati ottenuti tre finanziamenti da
primari istituti di credito per complessivi 8,2 milioni di Euro a tasso fisso. Nello stesso
periodo € stato rimborsato un finanziamento da 3 milioni di Euro.

Principali fatti avvenuti dopo la chiusura del periodo
Non si rilevano eventi successivi degni di nota.
Prevedibile evoluzione dell'attivita per I'esercizio in corso

Nonostante i segnali positivi, il FMI ha sottolineato come la crescita globale rimanga
deludente rispetto agli anni precedenti la pandemia. Il tasso di crescita intorno al 3% é
giudicato inferiore alla media pre-Covid, segno che la ripresa economica globale &
ancora lontana da un pieno consolidamento. Inoltre, le previsioni sul commercio indicano
un calo persistente della domanda, che secondo le stime dovrebbe passare dal 57% nel
2024 al 53% nel 2030. Tuttavia le prospettive delineate dal FMI restano soggette a
un‘elevata incertezza. In particolare, lo scenario di base delle previsioni si fonda su un
precario equilibrio delle politiche commerciali, che sono ancora in fase di negoziazione e
il quadro resta quindi fortemente incerto, con rischi prevalentemente orientati al ribasso.
L'evoluzione dei mercati finanziari, I'andamento dei prezzi energetici e le possibili
tensioni geopolitiche potrebbero modificare sensibilmente lo scenario. Le guerre in
corso, le dispute commerciali tra Stati Uniti e Cina, nonché le instabilita in Medio Oriente
e nell'Est Europa, rappresentano fattori di rischio concreti. A cio si aggiungono i dubbi
legati alle politiche monetarie ancora restrittive, che potrebbero frenare consumi e
investimenti piu del previsto. In questo contesto, le previsioni per il 2025 vanno
interpretate con cautela: i mercati globali restano esposti a variabili difficilmente
prevedibili e I'equilibrio tra crescita e stabilita finanziaria appare ancora fragile.

Nonostante il Gruppo non abbia sedi nei paesi attualmente interessati da conflitti, né
questi rappresentino significativi mercati di sbocco o di fornitura per lo stesso, le tensioni
socio-politiche mondiali sono tenute sotto osservazione per valutare eventuali
ripercussioni anche su altri mercati e/o riflessi sui cambi, prezzi delle materie prime e
delle utilities.

L'evoluzione della situazione macroeconomica e di mercato viene tenuta costantemente
sotto controllo dalle rispettive societa operative e unitamente dalla supervisione mensile
della Capogruppo attraverso il CIS. L'attivita propria di coordinamento e controllo della
Capogruppo viene accelerata dalla stretta supervisione dello staff dell'’ Amministratore
Delegato al fine di identificare ogni azione necessaria con particolare riferimento al costo
dei noli internazionali che comungue sono in calo nella seconda meta dell'anno.

Seppur nel contesto di incertezza sopraccitato, il Gruppo proseguira, inoltre, la propria
strategia di crescita focalizzata, tra I'altro, sul costante impegno all' espansione
dell'offerta di prodotti a catalogo e di supporto ai clienti, sulla massimizzazione della
profittabilita, anche attraverso un'attenta politica di controllo dei costi, mantenendo la
solidita patrimoniale e finanziaria che contraddistingue le aziende del Gruppo.

Il presente Comunicato e il fascicolo della Relazione Semestrale Consolidata al 30
giugno 2025 con la relazione della Societa di Revisione € disponibile sul sito della
Societa https://www.fervi.com nella sezione Investors e al seguente indirizzo
https://www.emarketstorage.com . In allegato, si riportano di seguito gli schemi di Stato
Patrimoniale Consolidato, il Conto Economico Consolidato, Rendiconto Finanziario
Consolidato e Posizione Finanziaria Netta Consolidata.

Il Gruppo Fervi composto da Fervi SpA e dalle controllate Rivit S.r.l., Ri-flex Abrasives
S.r.l. e Vogel Germany GMBH & CO KG ¢ attivo nel settore della fornitura di attrezzature
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professionali principalmente per I'officina meccanica, I'officina auto, la falegnameria, il
cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato cosiddetto «<MRO» (Maintenance, Repair and
Operations), ossia fornitura di attrezzature al servizio dei professionisti della
manutenzione e riparazione. L'operativita del Gruppo copre poi anche il segmento di
mercato "Do it yourself', o DIY, vale a dire il mercato dei prodotti per il fai-da-te in ambito
casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale soggetti che utilizzano gli utensili
Fervi a fini non professionali.

Per maggiori informazioni:
Guido Greco - Investor relator - telefono: +39 059 767172 - e-mail: investor@fervi.com

MIT SIM SPA - Euronext Growth Advisor - C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02
87399069 -Francesca Martino - Francesca.martino@mitsim.it

MIT SIM SPA - Specialist - C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02 87399069 -
Andrea Scarsi -

Trading-desk@mitsim.it
Allegati

Link originale
Permalink

Disclaimer

Fervi S.p.A. ha pubblicato questo contenuto il 26 settembre 2025 , ed é responsabile
delle informazioni in esso contenute. Distribuito da , senza apportare modifiche o
alterazioni, il 29 settembre 2025 alle 08:09 UTC
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Pascerini Struttura del Gruppo Fervi

Relazione sulla Gestione

Unitamente alla relazione finanziaria semestrale chiusa al 30 giugno 2025 (di seguito
anche "relazione finanziaria") di Fervi SpA (di seguito anche "Fervi" o la "Societa") e sue
controllate (di seguito anche il "Gruppo" o il "Gruppo Fervi"), esponiamo la presente
relazione sulla gestione.

Precisiamo che nella presente relazione sono fornite tutte le informazioni previste e
richieste dall'articolo 2428 del Codice Civile cosi come modificato dal DLgs 32/2007,
nonché quelle indicate dal Consiglio Nazionale dei Dottori Commercialisti e degli Esperti
Contabili. Le informazioni fornite sono quelle ritenute utili ad avere un'analisi fedele,
equilibrata ed esauriente della situazione del Gruppo con riferimento all'andamento del
risultato della gestione nel suo complesso, nonché una descrizione dei principali rischi e
incertezze cui il Gruppo & esposto.

Il Gruppo chiude con un risultato positivo di 1.226 mila Euro (positivo di 1.929 mila Euro
nel rispettivo periodo precedente).
Andamento economico generale e della gestione sociale

Nel luglio 2025 il Fondo Monetario Internazionale ha diffuso I'aggiornamento del World
Economic Outlook, fornendo un quadro delle prospettive di crescita economica mondiale
in leggero miglioramento per il 2025. Il PIL globale per il 2025 é stato rivisto al rialzo al
3%, con un miglioramento di 0,2 punti percentuali rispetto ad aprile. Questo
miglioramento € in parte dovuto a scambi commerciali piu intensi del previsto, alimentati
dalla volonta di molti Paesi di anticipare l'introduzione di nuovi dazi doganali. Inoltre, le
tariffe effettive si sono rivelate piu basse rispetto a quanto stimato in primavera,
riducendo il potenziale impatto negativo sul commercio globale. Per il 2026 si prevede
una crescita leggermente superiore, al 3,1%, anch'essa rivista in positivo (+0,1%). Un
ritmo stabile ma non particolarmente elevato rispetto alle medie storiche. Tale
andamento riflette le tensioni geopolitiche, I'evoluzione dei mercati energetici e le
politiche monetarie restrittive che in diversi paesi stanno ancora pesando su consumi e
investimenti.

Per quanto riguarda gli Stati Uniti, I'economia si conferma resiliente, anche se in
rallentamento rispetto agli anni passati: la crescita prevista per il 2025 & intorno all'1,9%.
In Cina la dinamica rimane piu sostenuta, con un‘espansione stimata al 4,8%, pur in un
contesto di graduale decelerazione legata alla transizione del modello di sviluppo e al
rallentamento del settore immobiliare.

Il quadro europeo appare piu debole. L'Eurozona, nel complesso, dovrebbe crescere
poco piu dell'1%, risentendo dell'indebolimento della domanda interna e delle difficolta
legate all'industria manifatturiera. All'interno dell'area, le differenze tra i principali paesi
sono marcate. La Germania, tradizionalmente locomotiva dell'Europa, nonostante una
revisione positiva rispetto allo stato previsto ad aprile, registra la performance piu fiacca
con una crescita stimata appena allo 0,1%, penalizzata dal calo delle esportazioni e
dalla debolezza del settore automobilistico. Nessun cambiamento, invece, per Francia e
Spagna: la prima mantiene una previsione di crescita dello 0,6%, trainato dai servizi e
dal turismo, mentre la seconda conferma un piu vivace +2,5%. L' Italia, secondo le stime
del Fondo, si colloca anch'essa in una posizione di bassa crescita, con un'espansione
attorno allo 0,5%. Il nostro paese risente del rallentamento europeo ma puo contare
ancora sul sostegno degli investimenti legati al Piano Nazionale di Ripresa e Resilienza.
Le prospettive di breve termine sono pero offuscate da una elevata incertezza e le sfide
strutturali, tra cui la bassa crescita della produttivita e I'invecchiamento della
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popolazione, stanno pesando sulle prospettive dell'economia. Secondo il Fmi,
aumentare la produttivita, cosi come migliorare e alzare la specializzazione dell'offerta
sul mercato del lavoro sono cruciali per aumentare in maniera persistente la crescita e
contrastare l'impatto dell'invecchiamento della popolazione.

In sintesi, lo scenario per il 2025 conferma una crescita globale moderata, con forti divari
tra economie avanzate ed emergenti e con I'Europa che resta I'area piu fragile tra le
grandi regioni economiche.
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Fervi rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona

Un legame fondato su valori condivisi come impegno, passione e crescita, che rafforza
la presenza dell’azienda accanto alla comunita sportiva cremonese.

Fervi ¢ lieta di annunciare il rinnovo della collaborazione conVanoliBasket Cremona,
confermando cosi il proprio sostegno ai colori biancoblu per la nuova stagione sportiva
in Lega Basket Serie A.

Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di Fervi al
mondo dello sport e a valori come I'impegno, la determinazione, il lavoro di squadra e la
crescita continua.

L’accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le
interviste, sia digital: il logo dellazienda emiliana sara infatti presente sulle divise dei
giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web
della squadra, garantendo cosi visibilita al marchio.

«Per Fervi sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spitito
di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un
percorso continuo di crescita. E un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali
e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest’anno» — dichiara Ermanno Lucci,
Sales & Marketing Director di Fervi.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), Fervi & oggi un punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla
manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al fai-
da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, I'azienda continua a crescere e
innovare, con l'obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori
professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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