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Affilatrice Fervi 0770 

Motore 
Mola ad acqua 
Velocità mole 
Grana 
Mola in cuoio 
Peso netto 

Dimensioni imballo 

MACCHINA E DOTAZIONI 

U 
na delle prime cose che 

si impara lavorando con 

il legno è che per otte­

nere buoni risultati ci vogliono 

strumenti affilati. Poco dopo, 

immancabilmente, arriva an­

che la consapevolezza che per 

sapere come affilar·e sono ne­

cessarie buone dosi di cono­

scenza, pratica e costanza. Da 

lì in avanti possedere un'affila­

trice in grado di accelerare la 

trafila diventa il sogno proibito 

per molti. 

Quello che era un desiderio 

irrealizzabile fino a poco tem­

po fa, oggi, per fortuna, lo è 

molto meno, le offerte sul mer­

cato sono aumentate e non 

tutte hanno prezzi da capogi­

ro. Tra le proposte più recenti 

e accessibili abbiamo preso 

in esame quella dell'affilatrice 

0770 di Fervi. La macchina va 

a integrare la nuova gamma 

di utensili a filo del produttore 

italiano, in parte recensita sul 

numero 139 di questa rivista. 

1450 rpm I 230 V I 50 Hz I 200 W
0250 x 50x 012 mm 
90rpm 
220 

0200 x 30 012 mm 
17 kg 

375x350x445 h mm 

L'affilatrice è equipaggiata con una mola ad acqua in ossido di allumino da 250x50 mm, di 

grana 220, e una in cuoio da 200x30 mm. Le dotazioni comprendono un supporto universale 

per l'affilatura, un morsetto per lame e scalpelli, un morsetto per coltelli, una dima per l'impo­

stazione degli angoli e il manuale di servizio. 

14 n146/ 025 
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Affilatrice 

Fervi 0770 

Il supporto universale per l'affilatura è la staffa su cui scorrono I morsetti. Può essere fissato al corpo della macchina in posizione orizzontale o in verticale. 

Con il primo orientamento l'affilatura è a favore di rotazione e può esser svolta su entrambe le mole, nel secondo, In cui la rotazione è contraria, solo sulla 

mola ad acqua. 

Il corpo macchina dell'affilatrice è realizzato in lamiera di acciaio da 2 mm di spessore ricoperta da un buono 

strato di vernice. Sulla sua sommità tra le due ruote è avvitato il blocco di sostegno per il supporto universale, 

in centro sul fronte si trovano gli interruttori di accensione e spegnimento, in basso c'è un cassetto in cui riporre 
gli accessori. La mola in ossido è posta sul lato sinistro, sotto di essa la vaschetta per l'acqua che può essere ag­

ganciata al corpo su due posizioni differenti. A destra del corpo è posizionata la mola in cuoio. L'intera struttura è 

solida e stabile, completamente assemblata ha il peso non indifferente di 17 kg. 

La vaschetta per l'acqua può essere agganciata al corpo su due posizioni 

in base al diametro della mola. Anche quando il liquido sfiora il gradino 

più alto che indica livello massimo, si riesce a rimuoverla senza provocare 

sversamenti. 

LE VERIFICHE STATICHE E LE PROVE 

DI AFFILATURA 

L'affilatura è una delle poche attività del laboratorio in 

cui non si fa rumore, una quiete temporanea che il mo­

tore della Fervi 0770 rispetta con un ronzio sommesso 

che invita alla concentrazione. 

Prima di iniziare le nostre prove di affilatura, abbiamo 

verificato la solidità del supporto universale e il suo pa­

rallelismo con le superfici delle mole senza riscontrare 

mancanze. 

n 146/ � 15 
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Il supporto universale montato in posizione verticale (foto a sinistra) e in orizzontale (foto a destra). In ambedue le direzioni del fissaggio Il parallelismo 

rispetto alla superficie delle ruote è assicurato. 

Ci siamo quindi soffermati sul morsetto per lame e scalpelli il cui contributo è a dir poco essenziale nell'affilatura 
di precisione. Il suo scorrimento lungo il supporto è fluido e le sue ganasce piane stringono bene ogni sorta di 
lama. Per il fissaggio in squadro degli utensili mette però a disposizione una sola battuta interna che ha anche 
uno sbraccio notevole rispetto ai due punti di scorrimento sul supporto; due caratteristiche che sommate assieme 
impediscono di usare la mola ad acqua su tutta la sua larghezza quando si affilano le lame più strette. In questa 
circostanza si avverte anche la mancanza di un fermo laterale che impedisca al morsetto di sganciarsi dal suppor­
to al raggiungimento del fine corsa. 

Il particolare del morsetto per l'affilatura di lame e scalpelli. Ha una buona capacità e due ganasce 

piane che riescono a fermare bene qualsiasi tipo di lama ma dispone di una sola battuta in squadro; 

posizionandoci contro i ferri più stretti si riesce a utilizzare la larghezza della mola solo per tre 

quarti, andando oltre il morsetto perde uno dei due punti di aggancio al supporto. 

li morsetto per coltelli ha un fulcro centrale regolabile che permette alla manopola di fissaggio di esercitare una 
buona leva sulla ganascia mobile. li fissaggio è sicuro per tutte le forme, comprese quelle più strette e arcuate che 
per ovvie ragioni vengono pinzate solo con la parte terminale del becco. E' abbastanza ingombrante ma si riesce 
a manovrarlo bene anche quando il profilo della lama presenta una doppia curvatura. 

16 n146/ 25 
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Il morsetto per coltelli è piuttosto ingombrante ma ben strutturato. Ha una battuta di scorrimento regolabile in profondità e un sistema autocentrante a dop­

pia vite che permette di stringere bene lame di qualsiasi spessore, anche rastremato, e forma. 

A fronte dei 250 mm nominali, la mola in ossido di al­
luminio ha esibito alla misura un diametro leggermen­

te maggiore, 254 mm. Considerando che per le varie 
prove di affilatura (tra cui il rifacimento dello smusso di 

una lama di pialla in acciaio A2, 6 scalpelli in acciaio 
ad alto tenore di carbonio e due in HSS, più un intero 
set di coltelli da cucina) e le due rettifiche della mola, 

ne abbiamo consumati 8 decimi, è un regalo neanche 

tanto piccolo. 
La mola di per sé offre un discreto compromesso tra 

velocità di affilatura (va sempre considerata la funzione 
della macchina, che è quella di affilare e non di rimuo­
vere grandi quantità di metallo in poco tempo, come 
fanno le mole a secco) e qualità del tagliente prodotto. 

I segni dell'abrasivo sull'acciaio sono ben presenti e la 
mola di cuoio non riesce ad eliminarli velocemente; si 

sente indubbiamente la mancanza di uno step interme­

dio tra le due ruote. 

La mola in dota­

zione ha una di­

screta capacità di 

asportazione e un 

legante dei grani 

abrasivi abbastan­

za tenace. Manca 

tra le dotazioni un 

ravviva-mole, nella 

foto l'operazione 

viene eseguita 

a mano con una 

pietra ceramica a 

grana media. 

La Fervi 0770 è una affilatrice, non una mola da grandi asportazioni. La si può utilizzare anche per 

quello ma richiede I suol tempi. Nelle foto il rifacimento di uno smusso di una lama di pialla in acciaio 

A2, all'inizio del lavoro e dopo circa dieci minuti passati sulla mola. 

n 146/ � 17 
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La procedura per impostare l'angolo di affilatura si basa 

sull'utilizzo della dima fornita in dotazione ed è abba­
stanza intuitiva: si fissa la lama nel morsetto, si presenta 

il tagliente sulla ruota e si regola l'alzo del supporto uni­
versale finché l'angolo della lama e quello della dima 

non coincidono. 
Durante l'affilatura si apprezzano la mancanza totale di 

vibrazioni, la ridotta eccentricità della ruota ad acqua e 
la buona fluidità degli scorrimenti, oltre alla summen­

zionata silenziosità del motore. La mola consente un ra­
teo di asportazione moderato, non perde facilmente la 

forma e si consuma gradualmente. Anche esagerando 

con la pressione sulle lame, il motore non si scompo­

ne e mantiene una velocità costante. Il parallelismo del 

supporto universale e il fissaggio ortogonale del mor­

setto permettono di ottenere taglienti ben in squadro. 

18 n146/ 25 

La dima In dotazione ha delle tacche che permettono di misurare gli angoli 

di smusso più comuni. Dei corrispondenti intagli sugli spigoli consentono 

invece di impostare l'inclinazione delle lame rispetto alla mola così da ripro­

durre l'angolo rilevato. La regolazione si esegue con il supporto universale 

sbloccato, alzandolo o abbassandolo attraverso la battuta circolare dell'asta 

filettata. 

L'affilatura di uno scalpello in acciaio ad alto contenuto di carbonio. I graffi 

lasciati dalla mola ad acqua rimangono evidenti anche dopo il passaggio su 

quella in cuoio, lo scalpello mostra tuttavia un'ottima capacità di taglio sul 

rovere di testa. 

La mola in cuoio deve essere condizionata prima dell'u­
so con olio di vaselina e quindi cosparsa con pasta 

abrasiva. Come tutte le mole di questo tipo, durante il 

suo utilizzo bisogna stare attenti a dosare una pressione 

leggera sul ferro pena l'arrotondamento del tagliente e 
l' inevitabile ritorno alla mola più grande. E' comunque 

meglio limitare il suo impiego alla sola lavorazione del 
bisello e demandare alle classiche pietre di affilatura 

la rimozione della sottile bava che rimane sul retro del 
ferro. 

P.10



La buona manovrabilità del morsetto permette all'azione pendolare di seguire bene Il profilo della lama del coltello da cucina. Nell'ultima foto il rito del taglio 

del foglio di carta che sancisce la buona riuscita dell'affilatura. 

Per quanto le nostre prove siano avvenute alle temperature non propriamente polari di fine giugno, l'affilatrice 
tende a scaldare. li produttore raccomanda di non superare i 1 O minuti di uso continuativo per non arrecare danni 
al motore; inutile dirvi che li abbiamo abbondantemente superati in più di qualche occasione. 

CONCLUSIONI 

Nell'esprimere un giudizio su questa affilatrice non si può non considerare l'aspetto economico. E' ovvio che al­
cuni accessori in più (rettificatore, pietra ravviva-mole e supporto per l'affilatura delle sgorbie tra i più rilevanti) 
porterebbero ad avere un sistema di affilatura più completo e performante ma è altrettanto evidente come un'im­

plementazione del genere porterebbe a lievitare il prezzo di una macchina che già così com'è permette di saltare 
buona parte di quella trafila e affilare con successo. o 

n 146/ � 19 

P.11



NUOVA AFFILATRICE AD ACQUA FERVI:

PRECISIONE E SICUREZZA IN OGNI AFFILATURA

FERVIampliala propriagammadi macchine
utensiliprofessionaliconil lanciodella
nuovaaffilatriceadacqua(Art.0770),
progettataperoffrireprestazionieleva-
te,sicurezzaesemplicitàd'usoin tutte
le operazionidiaffilatura.Pensataper
risponderealleesigenzediartigiani,fa-
legnami,restauratorie appassionati
del fai-da-teevoluto,questamac-
chinaèlostrumentoidealeperaffi-
larecoltelli,forbici,sgorbie,scalpelli
e la maggiorpartedegliutensilida
tagliocomunementeutilizzati.
Dotatadi unamolaad acqua,con

grana220e diametrodi 250 mm,
la nuovaaffilatricesfruttaun sistema
di raffreddamentoad acquachemantiene
bassala temperaturadurantel'affilatura,
evitandoil surriscaldamentodei materiali.
Lamacchinaèinoltremunitadi unamolain
cuoio,chegarantisceunafinituraprecisaeomogenea.
Lapresenzadeldispositivouniversaleperlamolaturade-
gliutensilipermetteunutilizzoversatilee adattabile,mentreil calibro
angolarein dotazioneconsentedi impostareemantenereconfacilità
l'angolocorrettodilavoro,ancheneicasipiùdelicatiocomplessi.
Lamacchinaèprogettataperoffrireun'esperienzad'usointuitivae
sicura,grazieaunastrutturastabileecompatta,conpraticitastidion/
off.Conunapotenzadi 200Weunavelocitàdi rotazionedi 1450giri/
minuto,l'Art. 0770è adattoancheperlavorazioniprolungate,garan-
tendosempreprestazioniaffidabilierisultatiprofessionali.

N.62025IOCARROZZIERE71

Tutti i diritti riservati

Io Carrozziere

PAESE : Italia 

PAGINE : 71

SUPERFICIE : 12 %

PERIODICITÀ : Mensile
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FERVI
FERVI

O

L'officina moto perfetta?

CI PENSA FERVI acuradellaRedazione

Dai banchi da lavoro agli arredamenti modulari, passando per carrelli e accessori: un

ecosistema completo per l'autoriparatore che cerca funzionalità, ordine e design.

nunmondodovelaprecisionee l'efficienzasonotutto,i

professionistidelsettoresannobenechel'attivitàdi offi-

cinanonpuòprescinderedall'avereadisposizioneunam-
bientebenorganizzato,strumentiaffidabiliespazipensati

perlavorarein sicurezzaecomodità.In questocontesto,FER-

VI, aziendaitalianaspecializzatanellafornituradi macchine,
utensilie attrezzatureperl'MRO (Maintenance,Repairand

Operations),si proponecomepartneraffidabileper tutti gli
utentiprofessionali.

L'arte dell'organizzazione

LapropostaFERVIperil mondodelledueruotevabenoltre

lasemplicefornituradi utensili:oltreadattrezzaturecome
sollevatori,cric,chiavidinamometriche,chiaviesagonalie

24

pinze,FERVIproponeinfatti ancheunampioventagliodi
soluzioniperl'arredamento.Daquestopuntodi vistail cuore
pulsantedell'offertaè il sistemamodularedi arredamento

daofficina,unasoluzionecheconsenteaiprofessionistidi

costruirelo spaziodi lavoroideale,sumisuramaconpossi-
bilitàdi evoluzionecostante.
Pensili,basi,cassettiere,pianidilavoroepannelliforativen-

gonocombinaticomein un puzzle,adattandosiancheagli
ambientipiùangustio irregolari.

Ognimoduloèpensatoperoffrireordine,funzionalitàepos-

sibilitàdi espansione.Quandol'attività cresce,lo spaziopuò
crescereconlei: bastaintegrarenuovielementisenzastra-

volgerel'intera officina.Questoapprocciodinamicoè ciò
cherendelapropostaFERVIunveroeproprioecosistema.

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 24

SUPERFICIE : 39 %

PERIODICITÀ : Bimestrale
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prodotto

OFERVI

Efficienza su ruote

Nellavoroquotidianosuunamoto,lamobilitàèessenziale.
Spostarsidaunbancoall'altro,daunamotoall'altra,senza

perderetempoa cercaregli strumentigiustièunanecessità.

Eccoperchéi carrelliportautensiliFERVIrappresentanouna

soluzioneintelligente:robusti,dotatidi cassettiscorrevolie
ruoteresistenti,sonoconcepiticomebanchimobiliin gradodi

seguireil meccanicoduranteognifasedell'intervento.
Lapossibilitàdi personalizzarliconaccessoricomepianiin

laminato,pannelliforati, portagiravitiepersinoportacarta

rendeogni carrelloun compagnodi lavoro insostituibile,
costruitoattornoalleabitudinie allenecessitàdelsingolo

professionista.

Minuteria sotto controllo
Chilavorain officinasaanchequantotemposipuòperdere
percercareunarondellaounbullone.Espessosonoi dettagli
piùpiccolia fareladifferenza,sianellavorochenell'organiz-
zazione.FERVIrispondeaquestaesigenzaconunalineacom-

pletadi cassetteportaminuteria,cassettieremodularieconte-

nitoricomponibili,tuttistudiatiperresistereaunusointensivo

epermantenereognicomponentealproprioposto.

Resistentieimpilabili,questiaccessorinonsolocontribuisco-
noamantenerel'ordine,mamiglioranoconcretamentelapro-

duttività,riducendoi tempimortie aumentandol'efficienza

complessivadell'officina.

OFERVI

Art.A481/15

Solidità che ispira fiducia
Il bancodalavorononèunsemplicepianosucui operare:è
il fulcrodell'attività,il luogodovesi compionoleoperazioni

piùdelicateopiù impegnative.PerquestoFERVIpropone

banchirobusti,versatilieconfigurabiliin basealleesigenze.
I piani in legnoo acciaiogarantisconoresistenza,mentrela

possibilitàdi integrarliconcassetti,vanichiusiomoduliag-

giuntivineaumentala funzionalità.Chesitrattidi smontare

unmotore,lavoraresuuntelaioooperaresuunaforcella,il

bancoFERVIè progettatoperoffrirela massimastabilitàe

sicurezza.

Ordine anche nei dettagli
Un'officinaordinataèancheun'officinasicura.Perevitare

pericolosigroviglidi cavio tubi compressi,FERVImette

adisposizioneavvolgicavoelettricie avvolgituboperaria

compressa,pensatiperintegrarsiperfettamentenegliarredie

migliorarel'usabilitàdeglistrumentipneumatici.
Facilidainstallare,resistentiepraticidausare,questidispo-
sitivi dimostranocomeanchei dettagli- sebenprogettati-
possanofarela differenzanelmiglioramentodell'esperienza
lavorativa.

Un ecosistema completo per la tua officina

LaforzadiFERVIstanellavisioned'insieme:l'aziendapro-
poneinfatti un sistemacompleto,coerentee integratoper
l'allestimentodell'officina.L'attenzionealdesign,allaqua-
lità deimaterialie allapersonalizzazionefannosìcheogni
ambientepossarispecchiarel'identitàdi chi ci lavora.Per-

ché,in fondo,l'officinaèancheun'estensionedelmeccanico
stesso,unospaziochedeveesserefunzionale,affidabile... e

anchebellodavedere.

In unsettoredovela concorrenzasi giocaanchesull'imma-

ginee sullapercezionedi professionalità,FERVIoffreuna

marciain più.Allestireun'officinamotoconlesuesoluzioni

significainvestirenelpresentee nel futurodellapropriaat-

tività, conla certezzadi affidarsiaun marchioitalianoche
conoscele esigenzedi chilavoradavverosulcampo.
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NuovaaffìLatrice professionaLe

adacquaFervi

Ferviamplia la gammadi macchineutensilicon la

nuova affilatriceadacqua(Art. 0770), progettataper

garantireprestazionielevate, sicurezza e facilità d'uso.

Ideale per artigiani, falegnami,restauratorie

appassionatidi fai- da-te avanzato,è perfettaper

affilarecoltelli, forbici, sgorbie,scalpellie altri utensili

da taglio. Dotatadi mola ad acqua da250 mm con

grana220 e sistemadi raffreddamentoche evita il

surriscaldamento,includeancheunamola in cuoio per

unafinitura precisa.Il dispositivo universaleper la

molaturaeil calibro angolarefacilitano un uso

versatilee il mantenimentodell'angolocorretto, anche

in lavorazionidelicate.Con strutturastabilee

compatta,tasti on/off pratici, potenzadi 200 W e

velocitàdi 1450 giri/minuto, l'Art. 0770assicura

prestazioniaffidabili anchein lavorazioni prolungate,

offrendorisultati professionali,www.fervi. com
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Nuova gamma di chiavi dinamometriche FERVI:

precisione, controllo e affidabilità a prova di pit-stop

acuradi TommasoFortuzzi

SCOPRI LA NUOVA GAMMA

DI CHIAVI DINAMOMETRICHE

Perilserraggioprecisodibulloni,dedietissaggicritici.
lagammapiùcompletasulmercato..

progettataperogniesigenzadilavoro,

BLUELINE

BLACKLINE

SILVERLINE

La gamma di chiavi dinamome-
triche FERVI si rinnova con 12

nuovi modelli dal design per-
sonalizzato e un range di solu-

zioni che consentono un'ampia

varietà di utilizzo, dal fai-da-te

alle applicazioni professionali

ad alto standard.

FERVI, azienda attiva nella forni-

tura di macchine, utensili e attrez-

zature per il settore MRO e per il

fai-da-te, ha ampliato la propria

offerta di chiavi dinamometriche.

Progettata per garantire la massi-

ma precisione e affidabilità, questa

gamma rappresenta la soluzione

ideale per professionisti e appas-

sionati che richiedono strumenti

performanti e di alta qualità.

Grazie a design ergonomico, ma-

teriali di prima scelta e una tec-

nologia avanzata, le nuove chiavi

dinamometriche FERVI assicurano

un serraggio sicuro e controllato in

ogni situazione. La gamma, com-

posta da tre linee, si distingue per

la sua versatilità, offrendo 12 mo-

delli adatti a diverse esigenze, dal-

le applicazioni più leggere fino agli
interventi che richiedono coppie

elevate.

OFERVI

La linea Silver (0774-) è la scelta

perfetta per chi cerca un equilibrio

tra affidabilità e semplicità d'uso.

Con un design ergonomico e let-

tura incrementale, queste chiavi

garantiscono un controllo ottimale

della coppia anche negli spazi più
ristretti. Ideali per le operazioni di

serraggio comuni nelle applica-

zioni professionali e del fai-da-te,

queste chiavi montano attacchi

universali nei formati 3/8" e 1/2" e

hanno una capacità che va da un

minimo di 19 a un massimo di 210
Nm.

Progettata per gli specialisti che

necessitano di massima preci-

sione e prestazioni elevate, la li-

nea Blue (0778-) offre ergonomia

avanzata, materiali di alta qualità e

una regolazione intuitiva. Ergono-

miche e compatte, queste chiavi

sono dotate di doppia finestra di

lettura che facilita l'impostazione

chiara della coppia e hanno una

tolleranza di +3%. I modelli di que-

sta linea hanno capacità che van-

no da 5 a 300 Nm.

La linea Black (0779-) è pensata

per i professionisti che necessitano

di strumenti robusti e performanti.

Con una precisione di +3% e una

costruzione resistente, queste

chiavi dinamometriche sono idea-

li per utilizzi intensivi e grazie alla

finitura anodizzata sono resistenti

all'usura. La capacità di questa li-

nea varia da 5 a 300 Nm, mentre

il selettore di coppia a scorrimento

a molla consente una regolazione

rapida e senza sforzo.

In generale, le caratteristiche co-

muni alle tre linee della nuova

gamma di chiavi dinamometriche

FERVI sono:

· Alta precisione con una tolle-

ranza di +3% per garantire ser-

raggi impeccabili

· Ergonomia avanzata con impu-

gnature studiate per il massimo

comfort e riduzione dell'affatica-

mento

· Regolazione intuitiva grazie a

un selettore di coppia a scorri-

mento rapido

· Materiali resistenti e durevoli

per prestazioni costanti nel tem-

po

· Possibilità di personalizzazio-

ne per utilizzi specifici

Questa nuova gamma arricchisce

l'ampia offerta di Fervi dedicata ai

professionisti dell'automotive, un

settore in cui l'azienda vanta una

consolidata esperienza. La colla-

borazione con i team della Super-

bike, di cui FERVI è sponsor tecni-

co da anni, rafforza ulteriormente

il know-how aziendale, permetten-

do di sviluppare soluzioni all'altez-

za delle competizioni più esigenti.

Per maggiori informazioni

www.fervi.com
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FTSE Russell modifica sotto-settore di
riferimento per sette società quotate a
Milano
Finanza14 agosto 2025 - 19.14

FTSE Russellmodifiche ai sotto-settori
Alfio Bardolla Training GroupEEMS ItaliaFerviNetweekRedelfiTecma Solutions
Zucchi

(Teleborsa) -
FTSE Russell

ha annunciato una serie di
modifiche ai sotto-settori

di azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di venerdì 19
settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedì 22 settembre 2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and Employment Agencies a
Education Services; EEMS Italia da Electronic Components a Oil Refining and
Marketing; Fervi da Home Improvement Retailers a Machinery: Tools; Netweek da
Diversified Retailers a Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a
Professional Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digital

Services a Real Estate Services;
Zucchi

da Household Equipment and Products a Textile Products.
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FTSE Russell modifica sotto-settore di
riferimento per sette società quotate a
Milano
August 14, 2025 Cronaca 

(Teleborsa) – FTSE Russell ha annunciato una serie di modifiche ai sotto-settori di
azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di venerdì 19
settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedì 22 settembre 2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and Employment Agencies a
Education Services; EEMS Italia da Electronic Components a Oil Refining and
Marketing; Fervi da Home Improvement Retailers a Machinery: Tools; Netweek da
Diversified Retailers a Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a
Professional Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digital
Services a Real Estate Services; Zucchi da Household Equipment and Products a
Textile Products.
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FTSE Russell modifica sotto-settore di 
riferimento per sette società quotate a 
Milano
(Teleborsa) - FTSE Russell ha annunciato una serie di modifiche ai sotto-settori di 
azioni quotate a Piazza Affari, che saranno effettive dopo la chiusura di venerdì 19 
settembre 2025 (ovvero, a partire da lunedì 22 settembre 2025).

Alfio Bardolla Training Group passa da Business Training and Employment Agencies a 
Education Services; EEMS Italia da Electronic Components a Oil Refining and 
Marketing; Fervi da Home Improvement Retailers a Machinery: Tools; Netweek da 
Diversified Retailers a Publishing; Redelfi da Asset Managers and Custodians a 
Professional Business Support Services; Tecma Solutions da Consumer Digital 
Services a Real Estate Services; Zucchi da Household Equipment and Products a 
Textile Products.
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SMERIGLIATURA FACILITATA

Fervi lancia sul mercatoil nuovo disco Curved con aletteripiegate a V, pensatoper

raggiungerefacilmente angoli e scanalaturedifficili, dimezzandoitempi di lavorazio-

ne e garantendorisultati professionali su acciaio,inox e alluminio. Frutto di ricercae
attenzionealle esigenzedei professionistidel settore,il nuovo disco Curved dotatodi

doppiasuperfìcie abrasivaèprogettatopergarantirerisultati in tempi ridotti. Grazie

allaparticolare conformazionedellesuealetteaV èingradodi raggiungere facilmente

anche i puntipiù complessicomeangoli, gole,cordonie scanalature.Versatile,il nuovo

disco è ideale per lavorazioni su materiali comeacciaio, inox e alluminio e si adatta

a diverse applicazioni: dalla bisellaturaalla sbavaturafino alla rifinitura di saldaturea
gola. Realizzatograzie al know- how di RiflexAbrasives,aziendaitaliana specializzata

nellaproduzionedi dischi abrasiviedi macchineper la loro produzione e dal 2015 nel-

la compaginedelFervi Group, il disco Curvedècompostodaabrasivoin zirconio che

assicuraun'elevatacapacità di asportazione,durabilità e resistenza,e da un supporto

in nylonchegarantisceflessibilità, leggerezzae robustezzain ognicontestooperativo.

Il nuovodisco Curved di Ferviè disponibile in dueversioni:

• 0115 mmgrana40 (art. DN9109.112);

• 0125 mmgrana40 (art. DN9109.122).

Il nuovodiscoCurveddi

Fervi, conalette ripiegate
aV,è pensato per

raggiungerefacilmente

angoli e scanalature
difficili, dimezzandoi tempi

di lavorazione.
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di MassimoCasolaro

Sponsorizzazionisportive,
un mercatoda70 miliardi
in continuacrescita
Entro il 2029 il mercatoglobaledellesponsorizzazionisportivesupererà
i 90miliardi: innovazione,sostenibilitàe storytellingi nuovi driver di crescita.

rescita,business,valori e innova-

zione: sono le parolechiaveche

oggi definisconoil settoredelle
sponsorizzazionisportive,semprepiùcentrale
nellestrategiedi aziendee club. Secondo

un’analisicondottada EspressoCommuni-

cation per contodi Vero Volley, basatasulle

principalifonti internazionali,il compartosi

confermain forte evoluzione.I datiparlano

chiaro.Researchand Marketsstima che,

dopo aver toccatoi 66miliardi di euro a

fine 2024,il mercatoglobalechiuderàil

C
2025aquota 70 miliardi, conun tassodi
crescitaannuocomposto(CAGR)del5%.E
le prospettiverestanopositive: entroi prossimi

quattroanni,i ricavi sfiorerannoi 90 miliardi,

pariaun incrementodel28%.
Dal puntodi vista geografico, il Nord

Americasi confermaleaderassoluto,forte

di unsistemaavanzatoe di unalungatra-

dizione nel campodelle sponsorizzazioni.

L’Europaseguea ruota, sostenutada di-

scipline adaltissimaattrattivitàcomecalcio,

pallavolo e basket, che continuano >>

La crescitanel 2024,superiorealleattese,haoriginedallaforteaccelerazionedellaraccoltaperleOlimpiadi2026
cheinfluenzeràmolto ancheil2025 eil 2026.La raccoltacomplessivaal 30/6/24 ammontavainfattia€ 214,4milioni
(dati FondazioneMilanoCortina)mentreal31/12/24le stimesuperavanoi € 400milioni l’ 88% del budgetdi previsione.
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ad attrarresponsore partnerdi peso.A

completareil podiol’Asia, destinataa una
crescitaacceleratanei prossimianni,trai-

nata daPaesicomeCinae India, in cui le
infrastruttureegli investimentistannoali-

mentando nuoveopportunitàdi business.

UN ASSET STRATEGICO

Le sponsorizzazionisportivenonsonopiù
un semplicestrumentodi visibilità,maun
vero e proprioassetstrategicoin gradodi
generarevalore,innovazionee relazionidi
lungo periodotrabrande sport.Un settore

in pienaevoluzioneche,secondogli esperti,

continueràaconsolidarsineiprossimianni.

Tra le voci più autorevolispiccaquella di

GianpaoloMartire,responsabilemarketing

di Vero Volley, realtàdi riferimentodella

pallavoloitalianae internazionale,forte di

un networkdi partnershipstrategichecon

aziendedelterritorioe multinazionali.“Lo

sport è un volanodi opportunità– spiega

Martire–. Oggi nonparliamopiùdi società

sportive, ma di vere e proprie aziende

capacidi attrarrel’interessedi industriee
businessunitdi ognisettore”.
Guardandoal futuro,unadellelevedecisive

sarà l’intelligenzaartificiale. Algoritmi e

piattaformeconsentonogià di raccogliere

ed elaborareenormiquantitàdi dati >>

Di seguitoalcuneaziendedel nostrosettorecheinvestonoin sponsorizzazionisportive.Non èunelenco

esaustivo,segnaliamosoloi casidi cui abbiamoavutonotizia, è probabilecenesianoaltri con cui ci scusiamo

inanticiposesonostatiomessi.

DISTRIBUZIONE

BigMat. BigMat è sponsordelle nazionaliitalianedipallavolo,una collaborazionestrutturatachecomprendeanche
le nazionaligiovanili. Il distributore edile è uno deimainsponsorconlogo sulla magliaufficiale di gioco.Ricordiamo

chela squadrafemminileècampioneolimpicoedentrambeparteciperannoquest'annoai rispettivi mondialidove

sonotra lefavorite. SemprenelvolleyBigMat sponsorizza156club giovanili. Infine,BigMat riconfermailsodalizio

conilciclismo diventandoofficial partnerdi UCI edi setteCampionatidelMondo, dal2024finoal 2027

Bricofer. La proprietàdell'insegnahavendutodapocole quotedi controllo dell'AscoliCalciodopoun'esperienzadi

7 anni digestionediretta traSerieBeSerieC. Ancheperla prossimastagionecalcistica2025/2026Bricofer sarà
comunqueancoramainsponsorsulle magliedellasquadra.

Eternoo.Eternoo è sponsorufficialedel Ducati LenovoTeamperle stagioni 2025e2026delcampionatodelMondo

MotoGP.In questonuovocapitolo sportivodi DucatiCorse,il logo di Eternoosaràvisibile siasullacarenadellemoto
ufficiali diFrancescoBagnaiaeMarcMárquez,siasullamanicadella tutadelcampionespagnolo.Eternoo sarà
anchegoldsponsordellasquadradi basketFortitudodi Bologna chemilita in serieA2.

Ferritalia.Il gruppodi distributoriferramentaFerritaliahausatoil nomedelsuoprincipalemarchioprivato per

battezzareil "MaurerRacingTeam"checorrenelCampionatoItaliano VelocitàSportbike.A guidareleApriliaRS660

del MaurerRacing Teamcisonoi talentuosipiloti Mattia Sorrenti edEdoardoSavioli.

Leroy Merlin.Leroy Merlin supporta il suosviluppoin Sardegnaancheattraversola sponsorizzazionedelCagliari

Calcio chemilita attualmentein SerieA. Il logodell’insegna compariràsullesuemagliettedi allenamentoinqualità

di “toptraining partner”.E’ la primavolta cheLeroyMerlin investein una sponsorizzazionecalcistica.
Maury's.Maury'sèmain sponsor dellasquadradi pallavolo maschileMaury'sTuscaniaVolleyacuidàancheil

nome.Lasquadradisputeràilprossimocampionatodi serieB.

Würth.Würth annunciauna partnershipconla MotoGP cherappresentamolto piùdiunasemplice
sponsorizzazione:èun’opportunità concretapersvilupparesoluzionitecnicheall’avanguardia in uncontestoad

altissimeprestazioni,dove precisione,affidabilità evelocitàfanno ladifferenza.

Sponsorizzazionisportive:alcuneesperienzenelnostrosettore
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sui fan, permettendoalle societàsportive

di offrire partnership iper- targetizzate e

nuoveesperienzepersonalizzate,in linea

con le passionideitifosi.

Accanto allatecnologia,cresceancheil

filone del corporatewelfare: biglietti e

hospitalityriservati agli sponsorsi trasfor-

mano in benefit perdipendentiecollabo-

ratori, chepossonovivere “Vip Experience”,
tour esclusivi,corsi e city camp, fino a

utilizzare le venuesportivecomespazidi

lavoropermeetingaziendali.In casaVero

Volley, trale iniziativepiù apprezzatespic-

cano i teambuildinge la “ SponsorCup”,
torneo che vede i partnersfidarsisul

campoconsquadreformatedadipendenti

e, in alcuni casi,affiancateda giocatori

professionisti.L’ultima edizione,ospitata

all’Opiquad Arenadi Monza,ha visto la

partecipazionedi28 team,atestimonianza

dicomesport,businessecommunitypos-

sano fondersiin un’unicaesperienza.

I TREND

E i trend che caratterizzerannoil futuro

dell’asset?Dal “social storytelling” fino

alle “datadrivenstrategy”. “Gli eventi e

l’attenzionenei confrontidelle tematiche

ambientalisarannosemprepiùcentralial-

l interno di questoscenario”,afferma Marcel

Vulpis, professoredi Sport Management
pressol’UniversitàTelematicaPegaso.Ul-

teriori considerazioniin merito giungono

daGianpaoloMartire,responsabilemarke-

ting di Vero Volley: “ Al giorno d’oggi la

sponsorizzazionesportiva non è più un

sempliceaccordocommerciale,maunvero

e proprio rapportodi fiduciabasato >>

PRODUZIONE

AnnoviReverberisaràal fianco del Modena FootballClubcomesponsorufficiale perla stagione2025/2026 della

Serie B,conil logo postofrontalmentesullamaglia. L’accordo rappresentaun’importanteoccasionedi

collaborazionetradue realtàstorichedelterritoriomodenese,entrambeaccomunatedavaloriquali innovazione,

impegno,passioneeradici solidenella comunitàlocale.
Arexons.Quest'annoconil marchioSvitolhapuntatoin particolaresul ciclismo:Svitol èstatoProdotto Ufficialedel

Girod’Italia, conla lineadedicataalla bici, sponsordellaGranFondoStradeBianche2025,partnertecnicodelTeam

ciclistico professionisticoPolti VisitMalta e del Mtb ProTeamMetallurgica Veneta.Il marchioArexonsè
protagonistanel motor sport:TeamBest Lap nel FerrariChallenge enel CampionatoItalianoGran Turismo;Team

Mertel Motorsport sianel FerrariChallengeche invaricampionatiGT nazionali e internazionali; GRT Motorsport nel

CampionatoMitjet Italia.E' infine partnerdel pilotaAndreaCrugnola,pluricampione italianorally.

BetaTools hauna storicapresenzacomesponsornelsettoremotorsport specialmentenel motociclismo:èpartner
di 31 Teamnel Motomondiale(8in MotoGP,8 inMoto2,7 in Moto3, 7in SBKe1 in WSS)conalcunideiprincipali

marchi (Aprilia,Ducati,Honda, Yamaha,FanticKawasaki,ecc,tra queste,èstatarafforzata lapresenzainMoto2 ela

conferma dellapartnershipconil teamSpeedUp in qualitàdi official sponsor.

Boschèpartnerufficiale, peri prossimi treanni, della FormulaE, l'unicocampionatopermonopostototalmente

elettriche.Inoltre,con la divisionePowerToolshasupportatoItaltransRacingTeam – RallyDivision alla Dakar2025.

Einhell ha puntato sunomi diprima grandezzanelcalcioenelmotorsport.Einhellè dal2023partnerdi Mercedes-

AMG PetronasF1 Team,supportandolonellivellopiù altodel motorsportcome "OfficialTool Expert".Il logo appare

sullamacchinadi F1 esull'abbigliamento dei meccanicie dei piloti. Nel calcioèPlatinumPartnereHome& Garden
Expertdellapiùtitolatasquadratedesca,il Bayern di Monaco.

Fischerha sceltocomebrandambassadorJürgenKlopp,premiatodue voltecomeil miglioreallenatoreFIFA dell’anno.
Ferviconfermail suoimpegno nel mondodellecompetizionimotociclistiche,rinnovandole proprie sponsorshipnei

CampionatiSuperbikee Supersport2025.Oltrealla GoEleven,l’aziendasaràal fiancoanchedeiteamAruba.it

Racing– Ducati eFeel Racing,fornendoutensili eattrezzatureai meccanici. >>
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sullacondivisionedivalorie ambizioni”.
Il mercatodelle sponsorizzazionisportive

continuaa registraresegnalipositivi,sia a

livelloglobale chenazionale.Un’analisi pun-

tuale arriva daMarcelVulpis, professoredi

SportManagementpressol’Università Tele-

matica Pegaso,che sottolineacomesoloin

Italia gli investimenti abbianoraggiunto

quota1,1miliardi di euro nel2023,segnando
un incrementodel 2,5%rispettoall’anno
precedente.Il trend non si è fermato nel

2024,quandola crescitaè statadel 6%,
favorita da eventidi portatainternazionale

comele Olimpiadie gli Europeidi calcio,

oltrechedalcrescenteimpegnodelleaziende
sutematichesocialie ambientali.

SecondoVulpis, i prossimianni vedranno

affermarsinuovedirettricidi sviluppo:mag-

giore attenzioneagli sport femminili, la

spintadello streamingnella fruizionedegli

eventi,il ruolodei medianelladiffusionedi

nuoviformate disciplineglobali,senzadi-

menticare l’impattodegliinfluenceredelle

criptovalutesulmercatodellesponsorship.
Un’attenzioneparticolaresaràrivoltaanche
agli eSportseagli sportda combattimento,

settoriin forte espansione,mentreglisport

di alto livelloconampibacinidi tifosicon-

tinueranno adattrarresponsore investitori.

“Diventeràsemprepiùpremiante– spiega

Vulpis – il modelloche integrasporte in-

trattenimento. Il benchmarkpiùestremoè
la KingsLeague,un format innovativo che

staesplodendoalivello internazionale”.n

GewissèsponsordellaLega Prodi calcio,doveapparecomesponsordelVAR eforniscesupportoai club,e

dell'AtalantaBergamascaCalcio.Dopo averdatoil nomeallo stadio,Gewisshaproseguitola partnershipcome

backsponsorsullemaglie econtinuaacollaborareperlo sviluppo delterritoriobergamasco.

Henkel.Attiva indiversisportcon i suoinumerosibrand,nello specificodegliadesivi HenkelsostieneSimonaDe

Silvestronelsuopercorsodi qualificazioneper iGiochi Olimpici invernalidi Milano Cortina2026nellespecialità

delmono bobebob aduecomeambasciatricedelmarchioLoctite.

Husqvarnaèpartneruffciale perlamanutenzionedegli spaziverdiequindi unpartnerdi groundskeepingdel

LiverpoolFootballClub (LFC). Husqvarnasaràpubblicizzatosui pannelliled digitali durantelepartite,

raggiungendooltre400milioni di telespettatoriperstagionein tuttoilmondo.

LavorwashèRaceFriend Sponsordellapiù famosacorsaperauto storiche,la1000Miglia, èsponsordi Abestone,

lacompetizionedi Hard Enduroe di AppenninicaMTB StageRace,lacorsaatappein MTB sugliAppennini

dell Emilia- Romagna.

Sparcoè sponsorepartnertecnicoin diversiambiti, dal motorsport (conla FIGC, Verstappen.comRacing,

McLaren)al calcio(con la LND, AS Roma, TorinoFC) e oltre.

StanleyBlack& Deckersosterràil teamMcLarenFormula1 in pistaefuori dallapistadotandoil teamdellasua
gammadi utensili. In particolareil marchioDeWaltsaràvisibile sullepiastreterminalidell'alaposterioredelle

autodacorsaMcLarenMCL35Me sulle tutedacorsadeipiloti McLarenF1,LandoNorris e Daniel Ricciardo.

UsaghaannunciatolapartnershipconHondaHRC,una dellepiùiconicheevincentisquadremotociclistiche del
panoramamondiale.Un connubiocheunisceprecisionemeccanicaepassionesportiva,in unprogettoche

prometteperformanceelevatee risultatistraordinarinellecategorieMXGP edMX2.

Utility DiadoraconsolidalapartnershipconDucatiCorse,teamcampionedelmondodiMotoGP.Dopo il successo

dellescorsestagioni,quest’annolaspecialecollezionedalavorodedicataa marchio Ducati vieneulteriormente

ampliata.

U-Power hapuntatocon forza sulcalcio:harinnovatolasponsorizzazioneperla stagioneconAC Monza di cui è
main sponsor(illogo principalesullamaglia).Inoltre, U-Power è l'OfficialBack JerseyPartnerdell'Inter,conun

accordoquadriennalecheva fino al 2027echevedeil suologoappariresulla maglia dellasquadramaschile,
femminile e dellaPrimavera.
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Macchinaversatileeaffidabile,progettatapereseguiretagli siadiritti

siacurvisu legno,la segaanastroFERVI 0717A,semplicementesosti-

tuendo lalama,puòlavorareanchematerialiplasticieleghedi alluminio,

ampliandocosì il campodi utilizzo.
La strutturasolidaele dimensionidella tavoladi lavoropermettonoil

tagliodipezziasezionecircolarefinoa 80mmdi diametroea sezione

rettangolarefino a 190x80mm. Èdotata di unatavola orientabilee

goniometro,chegarantisconoelevataprecisionenei tagli.

Il dispositivodi protezionelamaassicuraunutilizzo intotale sicurezza.

Idealeperfalegnamiprofessionisti,laboratoriartigianalie appassionati

delfai date checercanoefficienzae precisionein ogni taglio.
Euro 446,00

Fervi (www. fervi.com)

Idealeperlarifinituradei bordidiaiuole,marciapiedieprati,il tagliabordiSTIHL FSA

50 combinapotenza,praticità ecomfort.Durante l'interociclo di autonomiadella

batteria,garantisceprestazionielevateecostanti.Il passaggiodal taglioorizzontale

a quelloverticaleper ravvivarei bordiavvieneinmodosempliceeimmediato.Il peso

contenutoele numerosepossibilitàdi regolazionefacilitanol'utilizzoancheprolun-

gato, mentrei distanzialiflessibilipermettonountaglioprecisoecompletoancheat-

torno agliostacoli.Pensatoperlo sfalciodell'erbafino a 10 cm eper la curaaccurata

dellebordure,si rivelaunottimo complementosiaper irobot tosaerbaiMowcheper
i tosaerbatradizionali. Il buonbilanciamentoeleimpugnatureergonomichecontri-

buiscono arenderel'esperienzad'usoscorrevoleedefficiente.

Il controllovariabiledellavelocitàconsentedigestirealmegliol'autonomiadellabat-

teria, mentrepraticidettaglicomel'anelloperl'aggancioaparete, la regolazionedel-

l'impugnatura circolaresenzabisognodi utensili,e la predisposizioneper il trasporto
didue lamedi ricambiopronteall'uso,aggiungonoulteriorevalore.Lo SmartConnector

1permetteinfinedi monitorarele oredi utilizzo,mentrela ventolaottimizzataaiuta

a prevenirel'ingressodell'erba,migliorandola durata e l'affidabilitàdel prodotto.

PrezzoconsigliatopressoirivenditorispecializzatiEuro179,00.Stihl (www.stihl.it)

Tre prodotti contro aloni, infiltrazioni e calcare

Pulisceeproteggele superfici in vetro rendendoleidrofile, l'acquascivola
viasenzalasciaretraccedi calcare:NODROPSèideale per i boxdocciae

perlamanutenzioneordinariadi rubinetterie,elementiinacciaioeplexiglas.

Contieneingredientibiodegradabili,è faciledaapplicareenon necessitadi
risciacquoperchénon lascia aloni.NODROPSScudoantigoccia;750 ML

prezzoconsigliatoEuro12,08.

Rimuoveefficacementeil calcare,senzalasciaretraccee aloni,puliscea

fondotutte le superlicidel bagnorendendotuttobril-

lante: DEEPCLEANsi usaper la rimozionedel calcare

dasanitari,pavimenti,mosaici,rubinetteria.Pulisce

edeodora,lasciandoungradevoleprofumo di mu-

£~ schiobiancoe menta.DEEPCLEAN Puliziaantical-

/
;

j care;750 ML prezzoconsigliatoEuro 9,64.

m ; : : a Bloccale infiltrazioni,proteggendocrepee fessure
* fino ad1 mm,ostacolalosviluppodi muffe,alghee

I niiaìfi^^ annerimentichesipossonoformaresullefughe,pre-

viene l'assorbimentodi acqua,evitandola comparsa

diefflorescenze(sali)dallefughe,rallental'invecchia-

mento dell'ambientedoccia,mantenendolosalubre
e pulito nel tempo.FILA SALVADOCCIA Tanti infil-

trazione ecoperdocce;375ML prezzoconsigliato
Euro 25,50.

FILA (www.filasolutions.com)

Tagliabordi

a batteria
per piccoli giardini

Segaa nastro
per legno,

ma anche
per plastica

e alluminio
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Autocom: un traguardo da ricordare

Home

❯
News

❯
DistribuzioneDistribuzione

Autocom ha festeggiato i 25 anni di attività con una emozionante quattro giorni al
Mangia’s Pollina Resort di Cefalù insieme con tutti i clienti e partner che hanno
accompagnato l’azienda in un lungo percorso di successo

Autocom ha celebrato l’importante traguardo dei 25 anni di attività con un evento che
resterà a lungo nella memoria dei partecipanti. Dal 10 al 13 luglio, nella suggestiva
location del Mangia’s Pollina Resort di Cefalù (PA), circondata dal mare siciliano, si è
svolta una quattro giorni ricca di emozioni, pensata per rafforzare le relazioni e
riconoscere l’impegno condiviso con i tanti partner che hanno accompagnato il
distributore siciliano lungo il suo cammino. Ben 470 i partecipanti tra ricambisti, fornitori
e collaboratori in un crescendo iniziato con una coinvolgente serata danzante, seguita il
giorno successivo dall’incontro con i fornitori nell’area desk e dalla divertente serata con
il comico Pucci. Gran finale con la bellissima esibizione di cantanti, ballerini e acrobati
del Cirque du Soleil. “Volevamo ringraziare chi ha creduto in noi con un evento da
ricordare – hanno spiegato i soci Manlio La Rosa e Saverio Giglio – È nostra prerogativa
creare rapporti, perché crediamo nel valore delle relazioni e della fiducia costruita nel
tempo: la soddisfazione più grande è vedere tutte queste persone insieme e l’affetto che
ci mostrano. Sono stati 25 anni belli, faticosi, però quando si fa un lavoro che piace c’è
sempre l’entusiasmo dei primi giorni”.

La crescita continua…

Nata il 16 ottobre 2000 con tre dipendenti in un piccolo magazzino a Palermo, Autocom
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è cresciuta di anno in anno, sostenuta da investimenti costanti e una solida visione
imprenditoriale. Oggi può contare su oltre 50 collaboratori, sei agenti di vendita, una
logistica efficiente e servizi sempre più avanzati. L’attuale sede palermitana in Viale
Michelangelo (1.800 metri quadrati) è stata affiancata nel 2019 dal magazzino di Carini
(oggi hub logistico centrale, con 2.000 metri quadrati per 12 metri d’altezza su 3 livelli) e
nel 2021 da quello di Catania-Misterbianco (altri 1.500 metri quadrati), che serve anche
la Calabria. Recentemente l’azienda ha colto l’opportunità di insediarsi in un nuovo
magazzino di 6.000 metri quadrati a Catania, triplicando lo spazio attuale. I lavori e le
operazioni per il trasferimento sono già in corso e a novembre la struttura dovrebbe
essere pienamente operativa, consentendo di ridurre i costi logistici grazie a un
magazzino più capiente e in posizione strategica. “Tutti e tre i magazzini attuali
opereranno in autonomia e il nuovo magazzino di Catania è destinato a diventare il
fulcro principale in Sicilia”, ha detto La Rosa.

Relazioni solide con fornitori e network

Una delle chiavi del successo di Autocom è stata la capacità di costruire relazioni solide
con i fornitori, che hanno partecipato numerosi all’evento, e di investire nei network
officine. Il legame con Magneti Marelli Parts & Services resta fondamentale. Autocom è
referente per la Sicilia della rete Checkstar e i numeri parlano chiaro: “Siamo passati da
20 a quasi 90 officine affiliate in tutta la regione grazie a una crescita programmata e
all’impegno per garantire standard elevati in termini di servizio, supporto e formazione;
ogni anno vengono inoltre fissati dei ‘paletti’ per garantire qualità e spazi adeguati a ogni
officina”, sottolineano i titolari. Da tre anni Autocom ha lanciato in parallelo anche il
proprio network di autoriparatori Auto-Go, che conta oggi circa 50 affiliati che verranno
progressivamente integrati nel Consorzio PDA, di cui Autocom fa parte, insieme ai
ricambisti di riferimento. “Siamo convinti che oggi non basti più il prezzo. Contano i
servizi, la disponibilità di prodotto, la capacità di affiancare concretamente le officine”,
spiega Saverio Giglio.

Diversificazione del business
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L’azienda ha inoltre diversificato il business aprendo un ramo di noleggio auto con una
flotta di 10 vetture, utilizzate come auto sostitutive dai meccanici o con noleggi
occasionali. L’obiettivo non è solo economico, ma anche esplorativo, entrando così in un
settore nuovo seppure complicato e soggetto a forti oscillazioni di prezzi e domanda.
Cresce anche il business delle attrezzature tecniche, grazie al rapporto privilegiato con
Marelli e Fervi, che prima non era presente nell’aftermarket siciliano. “All’inizio si faticava
a fare accettare ai clienti meccanici l’idea di acquistare attrezzature dal fornitore di
ricambi, ma con pazienza il messaggio è stato recepito. I numeri non sono ancora
altissimi, ma il segmento cresce anno dopo anno e rappresenta ormai una componente
importante della nostra offerta”, ha detto La Rosa. Autocom non è solo distribuzione.
L’apertura della divisione Autocom Service a Palermo nel 2023 ha ampliato l’offerta di
servizi con particolare attenzione all’assistenza tecnica, alla formazione (nel 2024 sono
state erogate oltre 350 ore di corsi) e al supporto attrezzature.

Ogni pezzo al suo posto

La crescita di Autocom è dunque frutto di una strategia coerente, dove ogni tassello
contribuisce al risultato complessivo: stock completo, sia in orizzontale che in verticale,
disponibilità di prodotto, logistica efficiente, formazione, attrezzature, servizi, progetti di
rete. “Il nostro è un puzzle complesso, dove tutti i pezzi devono incastrarsi correttamente
– dicono i titolari – Il 2025 è un anno più faticoso rispetto al post Covid: per ottenere
risultati è infatti necessario lavorare il doppio; continuiamo ad essere in crescita, ma con
maggiori sforzi. Non è tanto una questione di prezzi, ma di contesto generale: il clima
economico è pesante, il consumatore è timoroso e tende a non spendere. Inoltre, le
difficoltà del primo impianto colpiscono i fornitori con problemi a livello di commesse,
produzione e consegne che si riflettono anche sull’aftermarket. Fortunatamente Autocom
non ha problemi di disponibilità di ricambi grazie alla varietà di fornitori, che sono circa
50, e a una gestione attenta dell’assortimento, sia in verticale che in orizzontale. Questo
ci consente di essere sempre ben forniti e dare la massima disponibilità di prodotto
anche nei momenti più complessi”.
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Fervi: tecnologiae versatilità
al serviziodella carrozzeria
Strumenti professionali per ogni fasedel lavoroin c
Fervipunta su potenza,precisioneed ergonomia
consoluzionistudiateper gli specialisti del settore

rrozzeria:

ACURA DELLA REDAZIONE

el panorama dell'aftermarket
italiano,Fervi èsinonimodiaf-

fidabilità, innovazioneepresta-

zioni professionali.Dadecenni
punto di riferimentoperattrezzature

dedicatealmondoMRO (Maintenance,
Repairand Operations),oggi Fervi sipro-

pone comepartnerstrategicoancheper
ilsettorecarrozzeria,conunagammadi
soluzioniche coniugapotenza,ergono-

mia e adattabilità.Fervi offre strumen-

ti di lavoro pensati perrisponderealle
esigenzereali di carrozzieri,artigianie
tecnici specializzati,con un'attenzione
particolarealcomfort d'uso,alladurata
eallaqualitàdelrisultatofinale.

N
Unagamma completa
di elettroutensili
Uno dei puntidi forzadell'offertaFervi

èsenzadubbiol'ampiezzadellagamma
elettroutensili.Due ledirettrici principa-

li: daun lato,le soluzionicordlessdelia
lineaF20VRange,basatesu una piat-

taforma abatteriada 20V {2Ah o 4Ah),

pensateper garantiremassimalibertà
di movimentoe prestazionielevatean-

che nelle lavorazioni più impegnative.
Dall'altro,i tradizionalielettroutensilia
filo, sceltida molti professionistiperl'af-

fidabilità e la loro resistenzaneilavoro
prolungato.

Trapani,smerigliatrici,levigatrici, seghet-

ti, tassellatorie avvitatoricompongono
una lineaversatilechetrovaapplicazio-

ne quotidiana in officine meccaniche,
carrozzeriee reparti di lavorazionedel
metallo.E proprioin quest'ultimoambi-

to Fervi offredue macchinepensateper
alzare l'asticelladella qualità:la nuova
lucidatriceFF0P16003V-Ke lasatinatri-

ce FFSF14003A-110K.

Precisionee potenza
perla lucidatura perfetta
Tra le novitàpiù interessantiperil mon-

do carrozzeriaspiccala lucidatriceFFOP-

16003V-K, un concentratodi tecnologia
pensatoperchi cercaperformanceeie-
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vate in ogni fase della lavorazione, dalla

rimozionedi imperfezionisuperficiali alla

lucidaturadi finitura.

Dotata di un motore da 1300W, questa

lucidatrice è compatibile con piattelli fino

a 180 mm e garantisce una gamma di

velocità regolabile da 400 a 3000 giri/

min, offrendo la massima precisione e

controlloanche sui materialipiù delicati.

Il sistema a velocità costante sotto ca-

rico assicura uniformità nella lavorazio-

ne, mentre la funzione lock- on e il bloc-

co dell'albero permettono di lavorare in

modocontinuativo e sicuro.

Unaltro puntodiforza è la strutturaergo-

nomica: impugnatura bilanciata e design

pensato per il comfort dell'operatore,an-

che in caso di utilizzo prolungato.Che si

tratti di lavorare su superfici verniciate,

telai, lamiere o addirittura pavimenti in-

dustriali, la FFOP16003V- K è progettata

per adattarsi a ogni contesto.

Massima resa nelle lavorazioni

su metallo

Accanto alla lucidatrice, Fervi propo-

ne una satinatrice professionale a filo

da 1400W pensata per gli specialisti

della lavorazione metalli. Il modello FF-

SF14003A- 110K è ideale per opera-

zioni di sverniciatura,sbavatura, pulizia

e satinatura, dove è richiesta non solo

potenza, ma anche una finitura estetica

uniforme e ripetibile.

Grazie alla velocità variabile da 1000 a

4000 giri/ min, l'operatore può adattare

facilmente lo strumento alla natura dei

materialee al tipo di lavorazione.

Una visione orientata

al professionista

L'approccio Fervi è chiaro: mettere la

tecnologia al servizio della praticità,

con macchine robuste, performanti e al

contempo facili da usare. I due nuovi

prodotti rappresentanobene la filosofia

dell'azienda: aiutare i professionistidel-

la carrozzeria a risparmiare tempo, mi-

gliorare la qualitàdel lavoro e aumentare

l'efficienzacomplessiva dell'officina.

L'investimentocostante in ricerca e svi-

luppo,l'attenzioneall'ergonomia, ela vo-

lontà di offrire soluzioni compiete,dagli

utensili agli accessori, fanno di Fervi un

interlocutoreottimale per chi opera nel

mondo della carrozzeria.

La lucidatriceFFOP16003V- K e la satina-

trice FFSF14003A-110K sono solo due

esempi della volontà di Fervi di alzare

il livello dell'attrezzatura professionale,

offrendo prodotti che uniscono potenza,

precisionee duratanel tempo.

In un settore dove la qualità del risultato

è tutto, avere a disposizione strumenti

affidabili e performantifa la differenza.

Fervi lo sa bene econtinua a dimostrarlo

con una gamma sempre più articolata,

capace di soddisfaresia le esigenzedel-

le grandi officine strutturate sia quelle

dell'artigiano specializzato. •

La macchina è compatibile con spazzole

fino a 110 mm di diametro e 100 mm di

larghezza,offrendouna superficie di lavo-

ro ampia che ottimizza tempi e risultati.

Il controllo della profondità di lavoro,

l'avvio graduale e le protezionicontro la

ripartenzaaccidentalesono dettagli che

denotano una progettazione centrata

sulla sicurezza e l'affidabilità.

A completare il pacchetto, una serie di

spazzole dedicate,tra cui le ruote lamel-

lari miste e quelle in fili di acciaio ottona-

to, ideali per operazioni su ruggine, cala-

mina e vernice, ma anche per finiture su

legno rustico.

DALLA PREPARAZIONE
DELLE SUPERFICI ALLA

FINITURA FINALE, FERVI
SI PROPONECOME

ALLEATO CONCRETO

IN CARROZZERIA CON

ELETTROUTENSILI
AD ALTE PRESTAZIONI

PENSATI PER

I PROFESSIONISTI
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FERVIAMPLIA LA GAMMA DEDICATAALLASMERIGLIATURA

FERVIlancia sulmercato il nuovodisco CURVED con aletteripiegate aV, pensatoper
raggiungerefacilmenteangoliescanalaturedifficili, dimezzandoitempidi lavorazione
e garantendorisultati professionalisuacciaio, inoxe alluminio.Il discoCURVED con
aletteripiegateaV èl'ultimanovità in casa FERVIpensatapermigliorareulteriormentele
operazionidi smerigliatura,sbavaturaerifinituranel mondodellalavorazionedei metalli.
Fruttodi ricercae attenzionealleesigenzedei professionistidel settore,il nuovodisco
CURVED dotatodi doppiasuperficieabrasivaèprogettatopergarantirerisultati eccellenti
intempi ridotti. Grazie allaparticolareconformazionedellesuealette a V, è in gradodi
raggiungerefacilmenteanchei punti più complessicomeangoli,gole,cordonie scanalature.Estremamenteversatile,è ideale perlavorazionisu
materialicomeacciaio,inox ealluminioe si adattaadiverseapplicazioni:dalla bisellaturaalla sbavatura,fino alla rifinitura di saldatureagola.
Realizzatograzieal know-how di Riflex Abrasives,aziendaitalianaspecializzatanella produzionedidischiabrasivi edi macchineperla loro
produzionedal 2015nella compaginedel FERVI Group,il disco CURVED è compostodaabrasivoin zirconiocheassicuraun'elevata capacità
di asportazione,durabilitàeresistenza,edaun supporto in nylonchegarantisceflessibilità,leggerezzaerobustezzain ognicontesto
operativo. Il nuovodisco è disponibilenelleversioni 0 115mm grana40(art. DN9109.112)e0 125 mm grana40 (art. DN9109.122) edè
compatibile (in baseal diametro}con le smerigliatriciangolari(abatteria e afilo) della nuovagammadi elettroutensili dell'aziendaemiliana.
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DAIBANCHISISTEMICOMPONIBILI:L'ARREDAMENTOAl UN'OFFERTACOMPLETAPERFERVI:l'officinaambienteautosumisuraprogettazioneperiprofessionistiSoluzionimodulari,professionali:carrelli,banchidaunsettoreefficienzaautoriparatorelavoroeaccessorituttociòcheserveperundilavoroefficiente,organizzatoesumisura.dettagli.contestospecializzatadell'autoriparazione.ORGANIZZAZIONEridoveprecisioneedsonofondamentali,ognisaquantosiaim-tantea-zio-i,o-ulospan-ione:re-or-minuteria,an-pafui.mo-ri,opera-tivoo rpotercontaresuunm -iun-bvigge n tedilavoroordinato,nzigurao nlconfimdescptameesicuro.Perottenereilmassimointerminidiproduttività,comforteaffidabilità,serveunastrutturapen-satae-,nopersonalizzabi-ilamina-,portacac-iavitineiminimiÈinquestocheFERVI,aziendaitalianainmacchine,utensilieattrezzatureperlamanutenzioneeriparazionesiproponecomepartneridealeperchilavoraognigiornonelmondoSUMISURAL'offertaFERVInonsilimitaagliutensili:ilveropuntodiforzaèladell'interaofficinacpes-oto.u-entao-te-atoatten--m eunecosistemamodulare.Sol lvutisooinrLa to ricric,chiavidinamometriche,esagonali,pinzeemoltoaltroso-nottimiz-entati-oInve-stiretuttifonda-mentalimon-doaffiancatiun'ampiaprofessionale.personalizzati,dagammadisoluzionid'arredoIlcuoredell'allestimentoèilsistemamodularecassettiere,FERVI,checonsentedicrearespaziozesisten-appresatieadattabilineltempo.Pensili,basi,pianidila -vao roepannelliforatipossonoe sse -
recombinatiprogettatiininfinitenadattandosiancheadambienticomplessiospaziristretti.Ognièprogettatoperoffrireordine,funzionalitàcomponibili,epossibilitàdiquandol'attivitàcresce,sceereanchesemplicementel'officina,aggiungendoportautensili:accompagnarenuovielementi,senzastravolgereconcretamentel'interastruttura.ORDINEANCHENEIDETTAGLIChilavorainofficinalosabene:ssamsonodettagliafareladifferenza.dellaoundadopuòrallentaretuttoilprocesso.PerquestoFERVIproponeunalineacompletadicassettecassettieremodulariecontenitoriperresistereall'usointensivoete nognicomponentealsuopo-o-sFacilidaimpilare,organizzareeaccedere,questiaccessorinonsolomiglioranol'ordinegenerale,mal'efficienzadell'interaofficina.Nonmancanoicarrellisolidi,maneggevoli,ledotatidicassettiscorrevolieruoterobuste,perilmeccanicoovunqueserva.Grazieadaccessoricomepianiintopannelliportautensili,coportacarta,ognicarrellositrasformapoiinunaveraepropriapostazioneconfiguratamobile,sulleabitudiniSEMPREPORTATAconfigurabili,accessoriabilidichilousa.EFFICIENZAADIMANOIlbancodalavoroèilcuorepulsantedell'officina:servestabilità,rzeflessibilità.FERVIoffrebanchirobustieconpianiinlegnooacciaioecon
vanimodulilavorareimpiantichiusi,cassettioatitoChesitrattidisutrasmissionioelettrici,ognidurabilità.bancoèpensatoperoffriremassimasicurezza,comfortePerpericolievitaredisordineedvngacaviotubidisordinati,proponeinstallareintegrabilinell'arredocontribuendoECOSISTEMAancheawolgicavoeavvolgituboperFacilidaacrearepiùpulito,sicuroeUNL'OFFICINADIOGGIFERVIoffreunveropensatopercrescitadelprofessionista.zionealcostruttivadesign,laqualitàepersonalizzazionelapossibilitàdirendonoogniofficinaunambienteunico,funzionaleervdell'identitàdichicilavora.nellesoluzioniFERVIsignificascegliereaffidabilità,modularitàeinnovazione-elementiperdistinguersineldell'autoriparazioneeaffrontareconslanciolesfidedelfuturo.
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Nuovaaffilatriceprofessionale
adacquaFERVI:precisaesicura
perogni tipodi affilatura

acuradiCaterina Fortuzzi

FERVI, aziendaspecializzatanellafornituradi macchine,attrezzatureeutensiliper
i professionistidellamanutenzioneeriparazionepresentala nuovaaffilatrice pro-

fessionale adacquapensatapergarantirelamassimaprecisionenelleoperazioni
di affilatura.

FERVI amplia la propriagamma
di macchineutensili professionali

conil lanciodella nuovaaffilatrice
adacqua(Art. 0770),progettata
peroffrire prestazionielevate,si-

curezza esemplicitàd’uso in tut-

te leoperazionidiaffilatura.

Pensataperrisponderealle esi-

genze di artigiani,falegnami,re-

stauratori e appassionatidel fai-

da-te evoluto,questamacchina
èlo strumentoidealeperaffilare

coltelli, forbici, sgorbie,scalpelli e
la maggiorpartedegli utensili da
taglio comunementeutilizzati.

Dotatadiunamolaadacqua,con
grana 220 e diametrodi 250
mm, la nuova affilatrice sfrutta

un sistemadi raffreddamento
ad acquachemantienebassala

temperaturadurante l’affilatura,
evitandoil surriscaldamentodei
materiali.

La macchinaè inoltre munitadi

unamolain cuoio,chegarantisce
unafinituraprecisaeomogenea.

La presenzadeldispositivouni-

versale per la molatura degli
utensili permetteun utilizzo ver-

satile e adattabile,mentre il ca-

libro angolarein dotazionecon-
sente di impostareemantenere
con facilità l’angolo corretto di

lavoro, ancheneicasipiù delicati
o complessi.

La macchinaèprogettataperof-

frire un’esperienzad’uso intuitiva

e sicura,graziea unastruttura
stabile e compatta,con pratici

tastidion/off.

Conunapotenzadi 200W euna
velocità di rotazionedi 1450giri/
minuto,l’Art. 0770è adattoan-

che per lavorazioni prolungate,
garantendosempreprestazioni
affidabili erisultati professionali.

Disponibile pressoi rivendito-

ri autorizzati, rappresentauna
sceltavincenteperchi vuole in-

vestire in un’attrezzaturasolida,

versatilee pensataper durare
nel tempo.
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Chiavi dinamometricheFERVI:

precisionee affidabilità per ogni officina
FERVI,azienda attiva nella fornitura di macchine,utensili e attrezzature
per il settoreMRO, presentauna nuova gamma di chiavi dinamometri-

che pensataper rispondere alle esigenzedei professionisti de! settore
automotive. Dodici modelli suddivisi in tre linee - Silver, Blue e Black

- coprono un range di coppie da 5 a 3DD Nm, garantendo tolleranze

di precisione entro 3%, regolazione intuitiva e impugnature ergono-

miche. La linea Silver, con attacchi universali da 3/8" e 1/2" e lettura

incrementale,è ideale per chi cercapraticità e controllo nelle operazioni

di serraggio quotidiane,anche in spazi ristretti. La linea Blue è pensata
per gli specialisti che necessitano di massima precisione e prestazioni

elevate. È infatti dotata di doppia finestra di lettura e materiali di alta

qualità che ne garantiscono ergonomia e robustezza. La linea Black,

infine, si rivolge ai professionisti più esigenti con struttura rinforzata e
resistenza all'usuragrazie alla finitura anodizzata. Ideali per un uso in-

tensivo, sono dotate di selettoredi coppia a scorrimento a molla che

consenteuna regolazione rapida e agevole.Frutto dell'esperienza

maturataanche nel mondo Superbike - dove FERVI è sponsor

tecnico - queste chiavi si distinguono per affidabilità, versatilità O

e prestazioni elevate,posizionandosi come soluzioni di riferi-

mento per officine meccanichee autoriparatori.
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Kärcher:innovazione
esostenibilitànella
puliziada90 anni
Fondatain Germaniadalla

famigliaKärcher,l’azienda
èoggi presentein 85 Paesi
conoltre17.000dipendenti.
In Italiaoperada oltre50

anniconsedeaRho(Milano)e unavastaretedi
rivenditorie centriassistenza.Kärchersi distingueper
innovazionitecnologichenel settoreprofessionale,

comel’Ecobooster,unugello cheaumentadel 50%la
superficiepulitaa paritàdi tempo,riducendoacqua,
energiae costi.Lastrategiadi sostenibilità2025si

basasu trepilastri: riduzionedelleemissioni (obiettivo

-21% entroil 2025),economiacircolarecon materiali
riciclati e packagingsostenibile,e responsabilità
socialed’impresa.Inoltre,nel 2024alcunivolontari

Kärcherin32 filiali hannoraccolto6,5tonnellatedi rifiuti,

promuovendoinclusionee empowermentfemminile.

L’aziendaharicevutoil GermanSustainabilityAward,

riconosciutacomemodelloper l’economiatedescae
puntodi riferimentonell’innovazionesostenibile.

Smerigliatura
più precisa
eveloce
conil disco
CURVEDcon
alettea V
Fervicontinua
arafforzarelasuaofferta dedicataai professionistidella

manutenzioneeriparazioneconun nuovoprodottostudiato
per migliorare l’efficienzanelle operazionidi smerigliatura.Il

discoCURVED,caratterizzatodaaletteripiegateaV, è pensato
per agevolarel’accessoa puntidifficili comeangoli,gole
escanalature.Sviluppato grazieall’esperienzadiRiflex

Abrasives,aziendaitaliana specializzatain dischiabrasivie
partedelFERVI Group dal 2015,il discoCURVEDpresentauna
doppiasuperficieabrasivarealizzatain zirconio,materialenoto
per lasuaelevatacapacitàdiasportazionee resistenzaall’usura.
Il supportoin nylonconferiscealdisco leggerezza,flessibilità

erobustezza,caratteristichefondamentaliperaffrontarecon
successodiverseapplicazioni,dallabisellaturaallarifinituradelle
saldature.Disponibilein dueformati,Ø115mm e Ø125mm,

entrambia grana40,siadattaperfettamenteallesmerigliatrici

angolari (abatteriae a filo)della gammaFERVI.
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Ferviporta a termineun importanteampliamentodel
plantaziendaledellapropriasededi Vignola, imple-
mentando nuovispazie presentandoun nuovissimo
showroom,pensatoperoffrire airivenditori ealle
aziendeinteressateun’esperienzaimmersivae la
possibilitàdi toccareconmano la qualitàe l’ampiez-
za dell’offertadelFerviGroup.La nuovaareaShow-

room è suddivisain duegrandisezioniperdistribuire
inmanieraomogenealavisionecompletadell’of-
ferta e mettereinevidenzagli elementisalientiche
contraddistinguonoil catalogoFervi,ma nonsolo.
Lo spazioè suddivisoconcettualmentemaanche
fisicamentein duemacro- aree collegatefra loro: lo
showroomTools(in gergochiamato“leggero”)elo
showroomMachinery(chiamato“pesante”).
All’interno dello showroomTools èpossibileosser-

vare espositori,utensilimanuali,arredamentoda
officina,carrelli,elettroutensili,calibrie strumentidi
misura,rivettatriciestrumentiper il fissaggio.Infat-
ti, all’internodi questaareasonopresentianchele
principalireferenzedei marchi,appartenentialFERVI

Group,qualiRivit, sistemidi fissaggioeVogel Ger-

many, strumentidi misura.Ogni brandconunoo più
cornerdedicato.
Lo showroomMachineryè invecededicatoalla gam-

ma dellemacchineutensili,dallepiù piccolealle più
grandi,ecomprendemacchineutensilidabanco,
trapani,frese,segatrici,smerigliatrici,sabbiatrici,
lavapezzi,presse,piegatricie altremacchineperla
lavorazionedi legnoe lamiera,conun’ampiaarea
destinataall’esposizionedeitorni. Gli ampispazi
espositiviconsentonoaiclienti di vederee toccare
conmanole macchineconun vantaggioulteriore:la

pronta- consegna.
“ Consideriamoil nuovoshowroomnonunasemplice
vetrinamaunaveraepropriaconsulenzaal nostro
cliente,il tuttoconcentratoin un unicoambienteper
offrire acolorochevengonoin visitaun supportoa
360°.Nei nuovi spazipuntiamomoltosullapossibi-

NOTIZIE in breve

Fervi inaugurail nuovoshowroomdiVignola

lità di mostrarela qualitàdeinostri prodotti,epenso
soprattuttoai torni ealle macchineutensiliadalto
investimento.Infunzionedi unalogicadi valoriz-

zazione delGruppoabbiamopoidecisodi inserire
anchele principalireferenzea marchioVogel e Rivit,
in mododaoffrire aiclienti, in unsolospazioecon
unasolavisita,unapanoramicacompletasullesolu-
zioni disponibili.È il nostro “catalogovivente”checi
permettedi poter affermarecomeil nostroGruppo
possasemprepiù consolidarsicomeone- stop- shop:

un unicoindirizzo,soluzionipersonalizzate!Percom-

pletare l’esperienzadi visita,abbiamoinoltre previsto
unoShow Tour esclusivo:oltreal nuovoshowroom,
il programmaprevededi visitarelo stabilimento
produttivodeidischilamellaridella sedediRiflex, e
la sededi Rivit, entrambeaziendeparteintegrante
delFerviGroupesituatetraModenaeBolognanel
cuoredi quellachemi piacedefinirela MROValley
italiana.”affermaErmannoLucci,Direttore Sales&

MarketingFervi
Si tratta di unpercorsoesclusivochesi arricchisce
conmomenticonviviali,comelacenain locali tipici
emiliani, e l’opportunitàdi visitarei museidelleicone
dellaMotor Valley emilianacomeFerrari,Ducatio
Lamborghini.
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DOSSIERcassetteecarrelliportautensili

Modularità,robustezzae

personalizzazionetrainanoil mercato

Il settoredeisistemicrescespintodall’innovazionee
daunadomandaincrescitachesi dimostrasemprepiùattenta
a qualità,versatilitàe servizio.Le aziendeaffinanolestrategiee

differenziazionedai brandlow cost,omnicanalitàesupportotecnico

diventanoleve decisiveperconsolidareil business.

Negli ultimi 12 mesi il mercatoha mo-

strato unadinamicapositiva,sostenuta

dall’innovazione edalladomandadi so-

luzioni modulari,robustee personaliz-

zabili. Le aziendeguardanoai prossimi

mesicon ottimismo. PietroGentilini,

ProductManagerspiegacheper Fer-

vi “ haregistratoun andamentomolto

positivo, grazie soprattutto al recente

lancio dellanuovalineadi storagepro-

fessionale a marchioFervi.La proposta

èstataaccoltacongrandeinteressee
statrovandounriscontropositivo. Guar-

dando ai prossimi mesi,le prospettive

rimangonoestremamenteincoraggian-

ti: prevediamounacrescitacostante,

sostenutasia dall’ampliamento della

gammasia dallacrescentedomandadi

soluzioni robuste,funzionali eaffidabili

da partedeiclienti”. Per Ferval,spiega

il Titolare LucaBartoli,“ cassetteecar-

relli rappresentanounaquotadimerca-

to rilevante. Il trendè semprepositivo

con un incremento dellevendite,grazie

all’introduzione di nuovi articoli”,
StefanoMattaini, ResponsabileAd-

vertising Makitariferisceche “ ladistri-

buzione del sistemamodularedi vali-

gette Makpacè in linea conle vendite

di utensili ed accessori,mantieneun

trendpositivo e rappresentaun fattore

imprescindibileper l’organizzazione
delleattrezzatureneiluoghi di interven-

to . Tra le sfidecheimpattanoquesto

mercatoquelladei brand low cost.A

citarla è Alberto Capozzi, Ammini-

stratore di SerencoItalia secondocui

“ l’andamentoèmoderatamentepositi-

vo, con unacrescitacostantemanon

esplosiva.Larichiestadapartedipro-

fessionisti (artigiani, meccanici,elet-

tricisti) è rimastastabile,con un lieve

incrementonellasecondametàdell’an-

no, grazieancheal rinnovatointeres-

se perprodotti di qualitàealla nostra

Ferval-Novità peril secondo
semestre2025, questo car-

rello maxicon ante e piano
in legno (articolo8910) con

spessoredi15 cm,vaacom-

pletare lagammagià ampiadi
cassettieree carrelli. 10dei 14

cassettihannoserrature con

chiave.Cassetticon guidea
sferecon chiusuraammortiz-

zata da45 mm,rivestimentoin
alluminio e foderein Eva.Set
di ruotegirevoli con 4 ruotein

PU perimpieghi gravosida6”
x 2” confreni superiori.
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Makita- Assicura maggioreefficienzanel trasportodelleattrezzatureil sistemaMakPac.Le cassetteintercambiabilie impilabili creanomol-

teplici possibilitàdipersonalizzazionedelsistemadi stoccaggio.Designrobusto,materialeresistenteagliurti. Posizionamentoprecisodegli
utensilial lorointernoperla massimaprotezione.Il trasportopuòesserefacilitato mediantel’utilizzo di appositocarrelloche può trasportare
fino anove valigette MakPactipo 1contemporaneamente.Il sistemacomprendeanchepreformatieportaminuterieconinserti peraveregli

accessoriordinatiesemprea portatadi mano.

presenzaadAutopromotec diBologna.
Buone performanceper i prodotti di
fasciamedia ealta, in particolare per
carrelli conmaggiorecapacità,modu-

larità e resistenza.Ci aspettiamouna

chiusurad’anno con unincrementomo-

desto, trainato in partedallepromozio-

ni autunnali e dallaspintaagli acquisti
prenatalizi. La concorrenza,soprattutto
dapartedei brandasiaticia bassoco-

sto, resteràalta,spingendole aziende
adifferenziarsitramite qualità eservizio

post-vendita. Mostra ottimismo anche

Ilaria Ghidoni, Ufficio Commerciale

WM System.“ In questiultimi mesi l’in-

teresse versoi nostri carrellimodulari

aumentato,in quantoil cliente chiede
sempredi più strumentidilavoroperso-

nalizzati eadattialle proprieesigenze.

Le previsioni sonopositive e stimolanti

poichéi progettiin esseresonotanti

molto diversi tra loro.

FerramentaeGDO e i diversi target
di clientela

è

e

Le differenzetrachi acquistain ferra-

menta echi scegliela grandedistribu-

zione o i negozibricosononette:pro-

fessionisti e hobbisti esperticercano

qualità,consulenzaecontinuità; i privati

ei clienti GDOpuntanoa convenienza,

immediatezzae prodotti pronti all’uso.
“ In ferramenta”, rispondePietroGenti-

lini diFervi,“il clienteèspessoaccom-

pagnato nellafasedi acquistoe indiriz-

zato al prodottooltre ad esseremolto

attentoalla qualitàe alla robustezza

del prodotto.Edèdispostoainvestire

dipiùpur di averesoluzioni affidabili e
durature.Nella GDO enei canalibrico,

invece,il clientearriva con leidee chia-

re e andandoad acquistarein manie-

ra mirata.Le motivazioni di acquisto,

quindi,variano:mentre il professionista

ricerca performancee continuità nel

tempo,ilprivatoprivilegia convenienza,

immediatezzae semplicitàdi utilizzo”.
Le differenzesono significative anche

secondoAlbertoCapozzidi Serenco

Italia. “Nei punti vendita tradizionali

si concentrasoprattuttounaclientela
professionalefatta di artigiani, tecnici,

manutentori e installatori, ma anchedi

privati esigenti o hobbistiesperti.Si

tratta di un pubblicofidelizzato, spes-

so locale,cheapprezzala consulenza

delnegozianteecercaprodotti robusti,

durevoli edi qualitàgarantita,anchea

frontedi un prezzopiùelevato.In ferra-

menta contanomolto l’assistenzapree

postvendita, la disponibilità di ricambi
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DOSSIERcassetteecarrelliportautensili

ela possibilitàdiordinarearticoli su ri-

chiesta: ciò cheguidal’acquistoè l’af-
fidabilità e la relazionedi fiduciaconil

rivenditore.La clienteladella grande

distribuzioneè generalmentecompo-

sta da privati appassionatidifai- da- te,

piccoli manutentoridomesticie, talvol-

ta, anchedaprofessionistiallaricerca

di convenienza.Qui prevalel’acquisto
occasionale,spessoimpulsivo, orienta-

to aprezziaccessibili,kit prontiall’uso
e prodotti di immediatadisponibilità

sugliscaffali.Inquestocanale il fattore

principaleè la convenienza,unita alla

rapiditàe alla praticità,mentrela qua-

lità strutturalepassain secondopiano

rispettoal prezzoo all’esteticadel pro-

dotto . Ledistinzionisonosempremeno

nette,comenota StefanoMattainidi

Makita. “Spessoanche i professionisti

si rivolgonoallagrande distribuzione,

sicuramenteper l’acquistodi
attrezza-

tura di prima necessità,maanche il li-

vello degliutentidellaGdosi èelevato

adun livello pari alle proprieesigenze

chesonosemprepiù orientateallarea-

lizzazione di progettidiqualitàelevata”.

SecondoIlariaGhidonidi WM System

“ la differenzasostanzialeèchechisi ri-

volge alla ferramentaèperchésaonon

ha trovatoil prodotto che cerca nella

grandedistribuzione.E questoprinci-

palmente perchécercaprodottidiversi

perqualità,prezzo o funzionalità.La

differenzaè che chi vuolelavorarein

modoprofessionale,risparmiaretempo

e denaro,ricercasicuramenteprodot-

ti personalizzatienon standardcome

può trovarenellagrandedistribuzione”.

Le strategieperpresidiare ferramen-

ta e GDS Diy e impatto dell’e- com-

merce

Fattori comecapillaritàsul cliente,e-

commerce, omnicanalitàstanno tra-

sformando questicanali eperquesto

le aziendeaffinano le propriestrategie

perdistinguersi.Stefano Mattaini di

Makitaèconvintoche“ l’evoluzione dei

canaliwebstamodificandol’approccio
di alcuniutentie l’azione dell’acquisto,
ma riteniamosemprepiù importante

dimostrarela qualitàdei propriprodotti

direttamentesul campo.A tal proposi-

to l’aziendasta investendomolto sulla

presenzain fieredi settorecosìcome
sulle visite organizzatedal Team IOS

(Innovationon Site) ovverotecnici di-

mostratori che su tutto il territorio
ita-

liano sonosempreprontiarecarsicon

il propriomezzoallestitopressoil pro-

fessionista chenefa richiesta.Spesso

gli utenti possonoincontrarei tecnici

Makitaduranteopenhouseorganizzati
direttamentepressole rivendite autoriz-

zate .Pietro Gentilini spiega che “la
strategiadistributivadi Fervi si basa

Fervi - Carrello completodi utensili art. C960CAconmaniglia late-

rale epiano in polipropileneespanso.Strutturain lamierad’acciaio
con protezioniantiurtoe pannellilateraliforati. Dotatodi 7 cassettia

estrazionetotalecon guide telescopicheasferae tappetinianti-olio,

sistemaantiribaltamentoe serraturacentralizzatafrontalecon2 chiavi

ripiegabili.Equipaggiatocon2 ruote fissee2 pivotanticonfrenoper

una facile movimentazione.Fornitocompletodi 7 set di utensili in ter-

moformato.
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Come tutte le aziende che voglionorimanere a lungo sul

mercato, stiamo investendosu più fronti, che permettono

di creare innovazione.

Luca Bartoli, Titolare Ferval

Le principalitendenze che guidanooggi le nostre strategie

di innovazione sono legate all’evoluzione delle esigenze dei

clienti, sempre più orientati a soluzionirobuste, facili da uti-

lizzare e con un buonequilibrio tra qualità e prezzo.Accanto

allo sviluppo di nuovi prodotti, stiamo investendo con deci-

sionein diversi ambitistrategici: la digitalizzazione, per raf-

forzare e migliorare i servizi di assistenza e comunicazione;

la sostenibilità, attraverso processi più efficienti e respon-

sabili; e l’ampliamentodei servizi a supporto dei clienti e dei

rivenditori, con particolareattenzionealla formazione e alla

consulenzatecnica.Questo approccio ci consente nonsolo

di consolidare il nostro posizionamento,ma anche di coglie-

re nuove opportunità di mercato, avvicinandoci a target di

clientela più diversificati e rispondendoin modotempestivo

alle sfide del settore.

Pietro Gentilini, ProductManager Fervi

Il prodotto Makitaè sinonimo di affidabilità e sicurezza. I plus

dell’azienda si manifestano attraverso la costante evoluzio-

ne tecnologicadei prodotti. Dispositivi che arricchiscono i

progettitecnici degli utensili aumentandoneleperformance

e la sicurezza.L’introduzione di numerose novità di prodot-

to testimonia il continuo sviluppoin termini di ergonomia

e rispetto della salute sia dell’operatore che dell’ambiente.
L’inserimentodi nuovi prodotti a batteria 40V e 18V con

maggiori ampere/ora e con migliori prestazioni e durata

nel tempo sono volte alla soddisfazione del professionista

e al maggior rispetto per l’ambiente e alla maggior soste-

nibilità.

Stefano Mattaini, Responsabile Advertising Makita

Le tendenze che stanno influenzando di

Oggi l’innovazione non riguarda più soltanto il prodotto, ma

coinvolge servizi, digitalizzazione,sostenibilità e customer

experience, in linea con le aspettativedi clienti sempre più

informati ed esigenti. Cresce infatti la richiesta di soluzioni

configurabili, come carrelli portautensili con layout perso-

nalizzato, cassetti modulari e accessori intercambiabili: il

valore aggiuntosta nella percezione di ricevereun prodotto

su misura, anche a fronte di un prezzo più alto. A questo

si affiancano strumenti digitali come cataloghi interattivi,

sistemi per la gestione del magazzino e per la tracciabilità

degliutensili. La sostenibilità è un altro pilastro, con l’impie-

go di materialiriciclati o riciclabili,packaging ridotto o privo

di plastica e logistica ottimizzata per contenere le emissioni.

Parallelamente, l’attenzione si sposta dal prodotto al servi-

zio che lo accompagna:formazionerapida e on- demand per

rivenditori e clienti finali, configuratori online per facilitare

la scelta, piani di manutenzioneprogrammata,ricambi ra-

pidi ed estensioni di garanzia sono strumenti sempre più

richiesti e ormai fondamentali per garantire competitività

e fidelizzazione.

Alberto Capozzi,Amministratore di Serenco Italia

Sicuramentecercando di ridurre quanto più possibile l’inqui-

namento, utilizzando e investendo nelle energie alternative.

Oltre che sui prodotti, su quali altri fronti state investendo

( ad esempio servizi, sostenibilità,digitalizzazione,ecc.) per

rispondere alle nuove esigenze dei clienti oper cogliere nuo-

ve opportunità di mercato ( in termini di posizionamento o

anche di target di clientela)? Lavoriamosu tanti fronti per

incrementare levendite e laconoscenzadei nostri prodotti,

come fiere, digitalizzazione, sostenibilità,migliorare i nostri

servizi,articoli sui giornali, postsuisocial ecc.

Ilaria Ghidoni, Ufficio Commerciale WM System

più le strategie di innovazione

sulla scelta accurata dei prodotti più

adatti a ciascun canale. Differenziamo

la gamma per rispondere sia alle esi-

genze dei professionisti sia a quelle

del pubblico hobbistico e fai-da-te: nel

canale ferramenta proponiamo articoli

più tecnici e performanti, mentre nella

grande distribuzione e nel DIY puntia-

mo su soluzioniche strizzanol’occhio

proprio al bricoleur con il giusto rap-

porto tra qualità, funzionalità e prezzo.

L’evoluzione digitale e la crescita dell’e-

commercestanno sicuramente influen-

zandolenostrescelte:presidiamo il ca-

naleonline con un approccio strutturato

e costantemente monitorato, in modo

da garantire coerenza con il nostro

modello di business e al tempostesso

tutelare l’intera filiera distributiva . Per

presidiareal meglio il canale della fer-

ramenta specializzata, Serenco Italia,

dichiara AlbertoCapozzi, sta puntan-

do su un presidio a valore aggiunto,

affidato a reti di agenti con formazione

tecnica avanzata e supportato da stru-

menti dedicati come espositoriperso-

nalizzati, materiali promozionali e gior-

nate dimostrative. I cataloghi, sempre

aggiornati anche in formato digitale,

consentono al punto vendita di offrire

informazioni dettagliate e complete.

La proposta di valore è mirata: gamma

professionaledi alta qualità,servizi su

misura come personalizzazione,spedi-

zioni rapide e assistenzapost- vendita,

oltre a programmi di fidelizzazioneche

prevedono scontistiche, premi volume

e formazione tecnica. Diverso l’ap-
proccio nel canale della grande distri-

buzione, dove si privilegiano linee di

prodotto più standardizzate,con de-

sign accattivante,prezzo competitivo

e packaging chiaro e informativo. La

gestionelogistica avviene su largasca-

la, con disponibilità immediata e ordini
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DOSSIERcassette e carrelli portautensili

centralizzati, affiancati da azioni pro-

mozionali stagionali, campagne con-

giunte con le insegne e presenza sui

lorocataloghi e piattaforme digitali. L’e-

voluzione dell’e- commerce sta influen-

Stefano Mattaini, Responsabile Advertising

Makita

zando in modo significativo le scelte

distributive: i clientivoglionoconsultare

cataloghi online, verificaredisponibilità

e prezzi, ordinare in autonomia e ave-

re tracciabilità immediata. Per questo

le strategie si orientano sempre più

verso modelli omnicanale. Considera

importante la capillarità Luca Bartoli

di Ferval che, come sottolinea, si ot-

tiene facendo operazioni miratesu ogni

singolo cliente. A breve contiamo di

lanciare il nostro nuovo B2B, L’e-com-

merce è molto comodo per metterein

parallelo le caratteristiche delle varie

case e capire dove possiamo miglio-

rarci, secondole esigenze di mercato .

Ilaria Ghidoni, Ufficio Commerciale

WM System: La nostra strategia per

entrare in questi mercati è quella di ri-

volgerci alle agenzie che fungono da

intermediarie tra i produttori come noi

e i referenti dei grandi gruppi di acqui-

sto. L’evoluzione digitale e l’espansione
dell’e- commerce sta influenzando le

vostre scelte distributive? L’e-commer-

ce influenza l’economia globale, ma il

nostro prodotto, essendo così perso-

nalizzato, non solo è difficile poterlo

venderesu questocanale, ma non sen-

tiamo nemmeno tanto la concorrenzadi

altri competitor.

Il supporto ai canali distributivi pre-

sidiati

Facciamo settimanalmente dei post

sui social per farci conoscere come

I settori sono ipiùdisparati, si va dal mondoagricolo alleap-

plicazioni industriali, alle officine o ancheall’utilizzatore che

in garage vuole ottimizzare gli spazi della propria officina,

vengono richieste maggiormente le cassette portautensili

che occupano meno spazio e sono più facili da movimen-

tare.

Luca Bartoli, TitolareFerval

La domanda è stata trainataprincipalmentedai settori che

richiedono soluzioni capaci di garantire elevata affidabilità

e sicurezza,aspetti sempre più centrali sia per i professio-

nisti sia per gli utilizzatori privati. Negliultimi mesi abbiamo

registrato una lieve contrazionedovuta principalmentealla

situazione attuale di incertezzaeconomica e politica.Oggi

le richieste più frequenti riguardano prodotti che coniughi-

no qualità, praticità d’utilizzo e servizi di supporto efficienti,

fattori che incidonoin mododeterminante nelle decisionidi

acquisto.

Pietro Gentilini,Product Manager Fervi

Le nostre valigettesono apprezzatedai professionistiditut-

ti i settori, sia installatori che manutentori, edili, falegnami,

addiritturada squadre di prontointervento e rescue, intutti

gli ambiti in cui è necessario averel’attrezzaturaben orga-

nizzata per essere subitopronta all’uso. Anche i privati esi-

gono sempre più un supporto per mantenere protette ed

in sicurezza,soprattutto in ordine la propria attrezzatura.

Stefano Mattaini, Responsabile Advertising Makita

Negli ultimi mesi la domanda è stata trainata dalla manu-

tenzione industriale e meccanica, con aziende che hanno

intensificato gli investimenti in soluzionidi stoccaggio effi-

I settori di utilizzo che hanno trainato

cienti epersonalizzabili.Inquesto contesto siè rafforzatala

richiesta di carrelli portautensili mobili, indispensabilinegli

ambienti di lavoro intensivi. Anche edilizia e impiantistica

hanno mantenuto una crescita stabile, sostenuta dalla ri-

presa dei cantieri, con preferenza per soluzioni leggere e

portatilicome valigette e cassettemodulari.Molto dinamico

anche l’automotive, dove officine e centri specializzati pun-

tano su carrelli con sistemi di bloccaggiosicuro e cassetti

ad alta portata. Infine, il fai- da- te evoluto ha visto crescere

l’interesse per prodottiprofessionalianche da partediuten-

ti non specialisti.Sonocambiati anche i bisogni: i professio-

nisti prestano più attenzioneall’ergonomia, alla modularità

e alla resistenza, e chiedono soluzioni digitali integrate per

la tracciabilità. I privati, invece, cercano prodotti compatti e

versatili,adatti a casa e garage, con una crescente prefe-

renza per kit completidi utensili. Le richieste più frequenti

riguardanosistemi modulari,carrelli rinforzati,cassette re-

sistenti agli urti e kit tematici,affiancatida servizi di consu-

lenza, assistenza rapida e possibilitàdi personalizzazione.

Alberto Capozzi,Amministratore di Serenco Italia

Il settore trainante del nostro prodotto Flexy è sicuramente

la grandeindustriamanifatturieraitalianache lo utilizza per

movimentareall’internodei propri stabilimentitutto il mate-

rialenecessario alla realizzazionedelprodotto finito. Oramai

l’utilizzatore non si accontenta più del prodotto standard,

ma vuole sempre più prodotti su misura,legati alle proprie

esigenze. Il cliente chiede un servizio a 360°, nel senso che

pone il problema e noi come azienda dobbiamosuggerire,

studiare, progettaree realizzarecioè di cui habisogno.

Ilaria Ghidoni, Ufficio Commerciale WM System

maggiormente la domanda
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azienda e comeprodotti, afferma Ilaria

Ghidoni di WM System. Per noi l’ele-
mento è cruciale è il servizio.Seguire il

cliente a 360°, oggi fa davvero la diffe-

renza . La strategiaillustratada Luca

Bartoli di Ferval è chiara: facciamo

operazioni promozionali,fiere,locandi-

ne sul punto vendita,espositorimerce

e formiamo i nostri agenti ed i nostri

clienti sui nuoviprodotti .Pietro Gen-

tilini ricorda che Fervi si impegna da

sempre a garantireun supporto com-

pleto ed efficiente ai propri canali di-

stributivi, con un approccio che integra

assistenza,formazione e attività di mar-

keting.Offriamounservizio di assisten-

za tecnica qualificata tramite un team

dedicato, sempre disponibile via tele-

fono ed e-mail, per fornire consulenze,

risposte rapide e soluzioni efficaci sia

ai rivenditori sia agli utilizzatori finali. Un

pilastro fondamentale è la formazione:

organizziamosessioni dedicate al per-

sonale deipuntivendita e affiancamenti

presso i clienti finali, con l’obiettivo di

trasferire conoscenzae valoreaggiunto

sull’uso correttodei nostri prodotti. Un

ruolo strategico è svolto dai nostri van

dimostrativi, veri e propri showroom

mobili,costantemente in tour per offrire

dimostrazioni pratiche, aggiornamenti

e formazione direttamente sul campo.

Supportiamo i nostri clienti con un’at-

tività strutturata di marketing e comu-

nicazione, che combina strumenti tra-

dizionali e digitali.Cataloghi, materiali

informativi,sito web, newsletter e social

media ci permettono di mantenere un

contattocostante e mirato con i clienti,

guidandoli nella scelta delle soluzioni

più adattealle loro esigenze.Grazie a

questo approccio integrato, puntiamo

a fornire competenzeconcrete e stru-

menti pratici, rafforzando la relazione

con i nostri partner e contribuendoal

successo del sell- out . Riallacciandosi

a quantogià dichiarato Stefano Mattai-

ni,spiega che Makita ha aumentatola

propria presenza sul territorio con fiere

di settore e con la squadra di dimo-

stratori tecnici. Nell’ultimo anno sono

aumentateanche campagne promozio-

nali su web e su magazine di settore,

così come pubblicazioni attraverso i

canali social ed il proprio canale You

Tubedove è possibilevisionare tutti i vi-

deo di utilizzodei prodotti all’interno dei

quali sono presentatecaratteristiche e

vantaggi per gli utilizzatori finali. Anche

la didattica all’interno delle rivendite è

incentivata con nuoviespositori che uti-

lizzano link a tutti i nuovi video .

Il supporto assicurato da Serenco

Italia si articola su più livelli, dichiara

Alberto Capozzi, calibrando gli stru-

mentiin base alle specificheesigenze.

Per la ferramenta specializzata pun-

tiamo su espositori personalizzati e

materiali POP, affiancati da cataloghi

tematici, volantini e schede tecniche

dettagliate. L’attività di marketinglocale

si concretizza in eventi co-brandizzati e

dimostrazioni live, mentre la formazio-

WM System – Può essererealizzato su mi-

sura il carrello Flexy, una soluzionerobusta,

progettataper migliorarel’efficienzaopera-
tiva e l’organizzazionenegli ambienti di la-

voro.

ne vieneerogata sia in sede sia onli-

ne, con sessioni rivolte al personale e

all’utente finale. A ciò si aggiungono

video tutorial, schede comparative e

aggiornamenticostanti sulle novità di

gamma e sulle normative. Lato servizio,

garantiamo consegne rapide, disponi-

bilità di ricambi, ordini su misura e un

customerservice tecnico ecommercia-

le sempre attivo, anche per supportare

la configurazionedi soluzioni modula-

ri. Diverso l’approccio con la GDO e il

canalebrico, doverisultanodecisivi un

packaging accattivante e visualchiari,

isole promozionalistagionali, leaflet da

scaffale e materialededicato ai catalo-

ghi ealle promozioni. La formazione, in

questo caso, è piùbasilare e finalizzata

a distinguere le linee base dalle pre-

mium, con manualirapidi e infografiche

a supporto di addetti non specialisti.

Dal punto di vista logistico offriamo

gestionededicata,pensata per prodot-

ti ad alta rotazione e ordini pianificati,

con unservizio post-vendita che copre

sostituzionie garanzie.L’e-commerce,

non è ancora parte della nostra strate-

gia, ma stiamo valutando l’ingressoper
specifiche fasce di prodotto .
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FERVI

Nuova affilatrice ad acqua
Fervi ampliala propriagammadi macchine utensili professionalicon

il lanciodella nuovaaffilatricead acqua (art.0770), progettata per

offrire prestazionielevate,sicurezzaesemplicitàd'uso in tuttele ope-

razioni di affilatura.Pensataper rispondere

alle esigenze di artigiani,falegnami,

restauratori e appassionatidel fai date
evoluto,questa macchinaè lo strumento

ideale per affilare coltelli,forbici, sgorbie,

scalpellie la maggior parte degli utensili

da taglio comunementeutilizzati.

Dotata di una mola ad acqua, con gra-

na 220 ediametro di 250mm, la

nuova affilatricesfrutta un sistema

di raffreddamento ad acquache
mantiene bassa la tempera-

^^^^^^
tura durante l'affilatura,evi-

tando il surriscaldamentodei

materiali.La macchina è inoltre munita di

una mola in cuoio, chegarantisceuna finitura precisae omogenea.

www. fervi. com

Tutti i diritti riservati

Ferramenta & Casali

PAESE : Italia 

PAGINE : 115

SUPERFICIE : 25 %

PERIODICITÀ : Bimestrale



DIFFUSIONE : (8926)

AUTORE : N.D.

1 settembre 2025

P.48



Attrezzi per Camper: I Must-Have FERVI
per Viaggi Sereni
DiRedazione web

2 Settembre 2025
0

2

Viaggiare in camper è sinonimo di libertà e avventura, ma per godersi appieno ogni
itinerario è fondamentale essere preparati agli imprevisti. FERVI ha selezionato una
serie di attrezzi indispensabili, leggeri e compatti, pensati per garantire autonomia e
serenità in ogni situazione. Ecco i “mai più senza” per trasformare la manutenzione da
grattacapo in una semplice pausa tecnica.
Il cuore dell’officina da viaggio è la Valigetta Utensili. Un kit professionale che
racchiude 59 strumenti – tra giraviti, pinze, chiavi e martello – organizzati in una pratica
valigetta in tessuto con maniglia. Compatta e leggera, è la soluzione ideale per
riparazioni urgenti, come un rubinetto che perde o un portellone bloccato, direttamente al
campo o in sosta.

L’efficienza di un camper passa spesso dai piccoli dettagli. Le Fascette Stringicavo, in
un assortimento da 650 pezzi, offrono una soluzione rapida per fissare cavi, ordinare
cablaggi o bloccare oggetti in modo sicuro. Affiancano i pratici Morsetti a Molla in
polipropilene, perfetti per quelle operazioni che richiedono una presa ferma ma
temporanea, come incollaggi o piccole riparazioni sotto il tendalino.

La prevenzione è altrettanto cruciale. Lo Spray Multifunzione è un vero tuttofare a
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bordo. Grazie alle sue proprietà lubrificanti, anticorrosive e idrorepellenti, protegge
efficacemente serrature, cerniere e componenti metallici dall’usura e dagli agenti
atmosferici, allungandone la vita utile.

Nessuno vuole farsi cogliere al buio da un guasto. La compatta Torcia G900, alimentata
a pile AA, funziona sia come lanterna da tavolo che come lampada d’emergenza,
assicurando un’illuminazione affidabile in campeggio.

Infine, tra gli indispensabili per l’impianto elettrico, l’

Assortimento Fusibili Auto con i suoi 120 pezzi suddivisi per amperaggio permette di
ripristinare immediatamente il funzionamento dei circuiti in caso di cortocircuito, un
dettaglio piccolo ma salvavacanza.

Con gli attrezzi giusti di FERVI, la manutenzione diventa parte integrante e senza stress
dell’esperienza di viaggio. Attrezzati per l’avventura e goditi ogni kilometro in totale
tranquillità.

Tutti i diritti riservati

URL : http://Vitaincamper.it/ 

PAESE : Italia 

TYPE : Web International 

2 settembre 2025 - 15:19 > Versione online

P.50

https://www.fervi.com/
https://www.vitaincamper.it/mercato/tecnica-e-accessori/attrezzi-per-camper-i-must-have-fervi-per-viaggi-sereni/


Il giro di vite che fa la differenza
Per le persone appassionate di corse motoristiche alcuni suoni sono così caratteristici 
dell'esperienza in pista da richiamarne immediatamente alla mente l'emozione. Uno di questi è il 
rumore degli avvitatori utilizzati durante il pit stop per allentare o stringere viti e bulloni che 
tengono le ruote agganciate alla vettura. Immancabile nella cassetta degli attrezzi di un team 
motorsport, l'avvitatore a impulsi (vale a dire non manuale) è un utensile prezioso anche nelle 
comuni officine e nei centri gomme. La quasi totalità degli avvitatori a impulsi disponibili sul 
mercato può essere radunata in tre categorie: pneumatici, elettrici con filo e cordless a batteria. I 
primi sfruttano l'aria compressa. Sono generalmente piuttosto potenti, capaci di erogare coppie di 
serraggio elevate, il che li rende ideali nei lavori più impegnativi. Dipendono però per il loro 
funzionamento da un compressore e questo ovviamente ne limita l'utilizzo all'interno di un'officina 
attrezzata. Possono inoltre essere piuttosto rumorosi. Potendosi collegare direttamente a una 
presa di corrente, gli avvitatori elettrici con filo aggirano il problema di dipendere da un rumoroso 
e spesso ingombrante compressore d'aria. Questo però non risolve la questione della portabilità. 
Inoltre, questa tipologia di avvitatore eroga una potenza mediamente inferiore rispetto a quella 
offerta dai modelli pneumatici e anche da alcuni dei migliori prodotti a batteria. Questi ultimi 
rappresentano dunque un ottimo compromesso e infatti sono sempre più diffusi. Alimentati da 
batterie ricaricabili, i modelli più recenti e potenti sono dotati di motore elettrico brushless (a 
corrente continua) e riescono a garantire prestazioni di potenza non troppo lontane da quelle 
offerte dai modelli ad aria compressa. L'assenza di tubi, cavi e fili, li rende inoltre maneggevoli e 
versatili, quindi ideali nelle operazioni di pronto intervento su strada e a bordo delle officine 
mobili. Alcuni modelli inoltre integrano funzionalità avanzate come ad esempio il controllo 
elettronico della coppia, luci led e diverse modalità di velocità e potenza. Il limite di questo tipo di 
avvitatore può invece essere la durata della batteria intesa sia come funzionamento nelle 
operazioni quotidiane che come vita utile. Sul mercato sono oggi disponibili per ciascuna 
categoria differenti opzioni che coniugano le esigenze di potenza e versatilità espresse in 
differenti contesti di utilizzo.
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Fervi inaugura il nuovo showroom di Vignola

confindustriaemilia.it/flex/cm/pages/ServeBLOB.php/L/IT/IDPagina/108734

Confindustria Emilia
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Il nuovo showroom Tools di Fervi a Vignola
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Il nuovo showroom Machinery di Fervi a Vignola

Fervi, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e

fai-da-te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della

propria sede di Vignola, in provincia di Modena, implementando nuovi spazi e

presentando un nuovissimo showroom, pensato per offrire ai rivenditori e alle

aziende interessate un'esperienza immersiva e che consentaa di toccare con mano

la qualità e l'ampiezza dell'offerta di Fervi Group.
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La nuova area showroom è suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera

omogenea la visione completa dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti

che contraddistinguono il catalogo Fervi, ma non solo. Lo spazio è suddiviso

concettualmente ma anche fisicamente in due macro-aree collegate fra loro: lo

showroom Tools (in gergo chiamato "leggero") e lo showroom Machinery (chiamato

"pesante").

All'interno dello showroom Tools è possibile osservare espositori, utensili manuali,

arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura,

rivettatrici e strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti

anche le principali referenze dei marchi, appartenenti a Fervi Group, quali Rivit,

sistemi di fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o più
corner dedicato. Lo showroom Machinery è invece dedicato alla gamma delle

macchine utensili, dalle più piccole alle più grandi, e comprende macchine utensili da

banco, trapani, frese, segatrici, smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici

e altre macchine per la lavorazione di legno e lamiera, con un'ampia area destinata

all'esposizione dei torni. Gli ampi spazi espositivi consentono ai clienti di vedere e

toccare con mano le macchine con un vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

"Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria

consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a

coloro che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto

sulla possibilità di mostrare la qualità dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e

alle macchine utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di

valorizzazione del Gruppo abbiamo poi deciso di inserire anche le principali

referenze a marchio Vogel e Rivit, in modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e

con una sola visita, una panoramica completa sulle soluzioni disponibili. È il nostro

"catalogo vivente" che ci permette di poter affermare come il nostro Gruppo possa

sempre più consolidarsi come one-stop-shop: un unico indirizzo, soluzioni

personalizzate! Per completare l'esperienza di visita, abbiamo inoltre previsto uno

Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma prevede di visitare lo

stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la sede di Rivit,

entrambe aziende parte integrante di Fervi Group e situate tra Modena e Bologna

nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana", afferma Ermanno

Lucci, direttore sales & marketing di Fervi.

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la

cena in locali tipici emiliani, e con l'opportunità di visitare i musei delle icone della

Motor Valley emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini. Un progetto che unisce

business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra Fervi, i propri clienti e le

eccellenze dell'Emilia-Romagna.

Per maggiori informazioni scrivere una e-mail a marketing@fervi.com
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FERVI: il nuovo showroom a Vignola

iocarrozziere.it/news/item/18864-fervi-il-nuovo-showroom-a-vignola

emanuelaf September9, 2025

OFERVI

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e fai-da-

te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della propria sede di

Vignola, implementando nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom, pensato

per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un'esperienza immersiva e di toccare

con mano la qualità e l'ampiezza dell'offerta del FERVI Group. La nuova area Showroom

è suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la visione completa

dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che contraddistinguono il catalogo

FERVI, ma non solo. Lo spazio è suddiviso concettualmente ma anche fisicamente in due

macro-aree collegate fra loro: lo showroom Tools (in gergo chiamato "leggero") e lo

showroom Machinery (chiamato "pesante").

All'interno dello showroom Tools è possibile osservare espositori, utensili manuali,

arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e

strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti anche le

principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di

fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o più corner

dedicato.

Lo showroom Machinery è invece dedicato alla gamma delle macchine utensili, dalle più

piccole alle più grandi, e comprende macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,

smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per la lavorazione

di legno e lamiera, con un'ampia area destinata all'esposizione dei torni. Gli ampi spazi

espositivi consentono ai clienti di vedere e toccare con mano le macchine con un

vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

"Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria

consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro

che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla possibilità

di mostrare la qualità dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle macchine

utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del Gruppo

abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e Rivit, in

modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica

completa sulle soluzioni disponibili. È il nostro "catalogo vivente" che ci permette di poter

affermare come il nostro Gruppo possa sempre più consolidarsi come one-stop-shop: un
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unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare l'esperienza di visita, abbiamo

inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma prevede

di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la sede di

Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena e

Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana." afferma

Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing FERVI.
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Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena

in locali tipici emiliani, e con l'opportunità di visitare i musei delle icone della Motor Valley

emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.

Un progetto che unisce business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra FERVI,

i propri clienti e le eccellenze dell'Emilia-Romagna.

Il nuovo showroom di FERVI a Vignola
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Fervi inaugura il nuovo showroom di Vignola

diyandgarden.com/produzione/fervi-inaugura-il-nuovo-showroom-di-vignola

Redazione September9,2025
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Nella sede storica di Vignola (MO), Fervi ha inaugurato un

nuovo showroom che amplia ulteriormente gli spazi aziendali.

Uno spazio che offre, a rivenditori e aziende, un'esperienza immersiva per

conoscere da vicino le soluzioni del gruppo attivo nel settore Maintenance, Repair

and Operations (MRO) e fai-da-te.

Due aree espositive: Tools e Machinery

Lo showroom è stato progettato con due grandi sezioni collegate tra loro:

· Tools (leggero): espositori, utensili manuali, arredamento da officina, carrelli,

elettroutensili, strumenti di misura e fissaggio. Qui trovano spazio anche i

corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit (sistemi di fissaggio) e Vogel

Germany (strumenti di misura).

· Machinery (pesante): macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,

smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici, oltre a un'ampia area

dedicata ai torni. La configurazione consente ai clienti di visionare i macchinari

e usufruire della pronta consegna.

Un "catalogo vivente" per i clienti

Secondo Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di Fervi, il nuovo spazio è

pensato non solo come vetrina, ma come strumento di consulenza e supporto a 360

gradi per i clienti. L'obiettivo è valorizzare i prodotti a maggiore investimento, come i
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torni e le macchine utensili, e offrire una panoramica completa grazie alla presenza

delle principali referenze dei marchi del gruppo.

Il percorso di visita si arricchisce con lo Show Tour, che include anche lo

stabilimento Riflex, specializzato nella produzione di dischi lamellari, e la sede di

Rivit. A completare l'esperienza sono previsti momenti conviviali e la possibilità di

visitare musei legati alle icone della Motor Valley emiliana, tra cui Ferrari, Ducati e

Lamborghini.
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FERVI inaugura il nuovo showroom di Vignola

ferramenta2000.net/6233_fervi-inaugura-il-nuovo-showroom-di-vignola
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Un'esperienza immersiva per i clienti

Nella storica sede di Vignola è nato un nuovo grande spazio dedicato all'esposizione dei

prodotti e soluzioni FERVI: un'opportunità per i clienti di visionare e toccare con mano i

prodotti del primo Gruppo italiano del settore Maintenance, Repair and Operations,

vivendo la MRO Valley con uno Show Tour "adrenalinico".

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO e fai-da-

te, porta a termine un importante ampliamento del plant aziendale della propria sede di

Vignola, implementando nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom, pensato
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per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un'esperienza immersiva e di toccare

con mano la qualità e l'ampiezza dell'offerta del FERVI Group. La nuova area Showroom

è suddivisa in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la visione completa

dell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che contraddistinguono il catalogo

FERVI, ma non solo. Lo spazio è suddiviso concettualmente ma anche fisicamente in due

macro-aree collegate fra loro: lo showroom Tools (in gergo chiamato "leggero") e lo

showroom Machinery (chiamato "pesante").

All'interno dello showroom Tools è possibile osservare espositori, utensili manuali,

arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e

strumenti per il fissaggio. Infatti, all'interno di questa area sono presenti anche le

principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di

fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o più corner

dedicato.

Lo showroom Machinery è invece dedicato alla gamma delle macchine utensili, dalle

più piccole alle più grandi, e comprende macchine utensili da banco, trapani, frese,

segatrici, smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per la

lavorazione di legno e lamiera, con un'ampia area destinata all'esposizione dei torni. Gli

ampi spazi espositivi consentono ai clienti di vedere e toccare con mano le macchine con

un vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

"Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria

consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro

che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla possibilità

di mostrare la qualità dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle macchine

utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del Gruppo

abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e Rivit, in

modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica

completa sulle soluzioni disponibili. È il nostro "catalogo vivente" che ci permette di poter

affermare come il nostro Gruppo possa sempre più consolidarsi come one-stop-shop: un

unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare l'esperienza di visita, abbiamo

inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma prevede

di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la sede di

Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena e

Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana." afferma

Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing FERVI

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena

in locali tipici emiliani, e con l'opportunità di visitare i musei delle icone della Motor Valley

emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.

Un progetto che unisce business, esperienza e territorio, rafforzando il legame tra FERVI,

i propri clienti e le eccellenze dell'Emilia-Romagna.
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Fervi inaugura il nuovo showroom
Nuovo spazio espositivo a Vignola per toccare con mano la qualità delle soluzioni Fervi
e vivere un'esperienza unica nel cuore della MRO Valley italiana. Fervi annuncia
l’apertura del nuovo showroom aziendale presso la storica sede di Vignola, in provincia
di Modena. Un progetto strategico che amplia gli spazi espositivi e punta a offrire ai
clienti un’esperienza immersiva tra macchine utensili, utensili professionali e attrezzature
da officina.

Con questa iniziativa, il Fervi Group consolida la propria posizione di riferimento in Italia
nel settore MRO, offrendo un vero e proprio

"catalogo vivente" dove scoprire tutte le soluzioni del gruppo in un unico ambiente.

Un nuovo showroom suddiviso in due macro-aree: Tools e Machinery

Lo spazio espositivo si articola in due grandi sezioni, pensate per valorizzare al meglio
l’ampiezza dell’offerta:

Showroom Tools : ospita utensili manuali, elettroutensili, arredamento da officina,
carrelli, strumenti di misura, sistemi di fissaggio e accessori. All'interno sono presenti
anche corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit (fissaggio) e Vogel Germany
(strumenti di misura).

Showroom Machinery : dedicato alla vasta gamma di macchine utensili professionali,
come trapani, frese, torni, segatrici, presse, sabbiatrici e macchine per la lavorazione di
metallo e legno. Qui i clienti possono vedere e provare i macchinari, disponibili anche in
pronta consegna, con un vantaggio competitivo in termini di tempi di fornitura.

“ Il nostro showroom non è solo una vetrina: è un vero strumento di consulenza per il
cliente. Vogliamo offrire una panoramica completa, valorizzando la qualità dei nostri
prodotti e la forza del gruppo Fervi come one-stop-shop per soluzioni MRO
personalizzate.”, afferma

Ermanno Lucci, direttore sales & marketing Fervi.

La visita allo showroom si inserisce in un percorso esclusivo, lo Show Tour, che
comprende anche: la visita allo stabilimento produttivo dei dischi lamellari Riflex; una
tappa alla sede di Rivit, entrambe aziende del gruppo; momenti conviviali in ristoranti
tipici emiliani; la possibilità di visitare i musei delle icone della Motor Valley: Ferrari,
Ducati, Lamborghini.
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FERVI INAUGURA IL NUOVO
SHOWROOM
Nuovo spazio espositivo a Vignola per toccare con mano la qualità delle soluzioni Fervi
e vivere un’esperienza unica nel cuore della MRO Valley italiana. Fervi annuncia
l’apertura del nuovo showroom aziendale presso la storica sede di Vignola, in provincia
di Modena. Un progetto strategico che amplia gli spazi espositivi e punta a offrire ai
clienti un’esperienza immersiva tra macchine utensili, utensili professionali e attrezzature
da officina.

Con questa iniziativa, il Fervi Group consolida la propria posizione di riferimento in Italia
nel settore MRO, offrendo un vero e proprio

“catalogo vivente” dove scoprire tutte le soluzioni del gruppo in un unico ambiente.

Un nuovo showroom suddiviso in due macro-aree: Tools e Machinery

Lo spazio espositivo si articola in due grandi sezioni, pensate per valorizzare al meglio
l’ampiezza dell’offerta:

Showroom Tools : ospita utensili manuali, elettroutensili, arredamento da officina,
carrelli, strumenti di misura, sistemi di fissaggio e accessori. All’interno sono presenti
anche corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit (fissaggio) e Vogel Germany
(strumenti di misura).

Showroom Machinery : dedicato alla vasta gamma di macchine utensili professionali,
come trapani, frese, torni, segatrici, presse, sabbiatrici e macchine per la lavorazione di
metallo e legno. Qui i clienti possono vedere e provare i macchinari, disponibili anche in
pronta consegna, con un vantaggio competitivo in termini di tempi di fornitura.

“ Il nostro showroom non è solo una vetrina: è un vero strumento di consulenza per il
cliente. Vogliamo offrire una panoramica completa, valorizzando la qualità dei nostri
prodotti e la forza del gruppo Fervi come one-stop-shop per soluzioni MRO
personalizzate.”, afferma Ermanno Lucci, direttore sales & marketing Fervi.

La visita allo showroom si inserisce in un percorso esclusivo, lo Show Tour, che
comprende anche: la visita allo stabilimento produttivo dei dischi lamellari Riflex; una
tappa alla sede di Rivit, entrambe aziende del gruppo; momenti conviviali in ristoranti
tipici emiliani; la possibilità di visitare i musei delle icone della Motor Valley: Ferrari,
Ducati, Lamborghini.
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NuovoshowroomallaFervidi Vignola
«Unsupportoa360gradiperi clienti»
Lo spazioèdivisoin duegrandisezionichiamate“Tools” e“Machinery”

Lasededi Vignola di Fervi
proponeun nuovo grande
spaziodedicatoall’esposi-
zione deiprodottiesoluzio-

ni dell’azienda.
Si prospettaun’opportu-

nità peri clienti di visionare
etoccareconmanoi prodot-
ti del primogruppoitaliano
del settoremacchine,uten-
sili eattrezzatureper offici-
ne efai-da-te.

Lanuova areashowroom
èsuddivisa indue grandise-
zioni, Tools(ingergo “legge-

ro ) e Machinery (“pesan-
te ). All’interno della prima
èpossibiletrovareesposito-
ri, utensilimanuali, arreda-
mento daofficina, carrelli,
elettroutensili, calibri estru-
menti di misura,rivettatrici
estrumentiperil fissaggio.

All’interno di questaarea
sonopresentiancheleprin-

cipali referenzedei marchi,
appartenenti al Fervi
Group, quali Rivit, sistemi
di fissaggio eVogel Germa-
ny, strumentidi misura. Lo

showroomMachinery è in-
vece dedicatoalla gamma
dellemacchineutensili, dal-
le piùpiccole alle più gran-
di, e comprendequelle da
banco,trapani,frese,sega-

trici, smerigliatrici, sabbia-
trici, lavapezzi, presse,pie-

gatrici ealtremacchineper
la lavorazionedi legno e la-

miera, con un’ampia area
destinata all’esposizione
deitorni.

E tutto è in prontaconse-

gna. «Consideriamo il nuo-

vo showroomnonunasem-
plice vetrina–hafattosape-
re ErmannoLucci, direttore
di Sales& Marketing di Fer-

vi – ma una vera e propria
consulenza per il nostro
cliente, il tuttoconcentrato
in ununico ambienteperof-
frire a coloro che vengono
in visita un supportoa 360
gradi. È il nostro “catalogo
vivente”».

G.M.
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Ildettaglio
Unaveduta
dellospazio

espositivo
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all’ìnterno
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FERVI apre un nuovo showroom a
Vignola: un'esperienza immersiva per i
clienti
FERVI espande la sede di Vignola con uno showroom innovativo, offrendo
un'esperienza diretta dei suoi prodotti MRO. Nella storica sede di Vignola , è stato
inaugurato un nuovo spazio espositivo dedicato ai prodotti e alle soluzioni di FERVI .
Questa iniziativa offre ai clienti l'opportunità di visionare e toccare con mano i prodotti del
gruppo, leader nel settore Maintenance, Repair and Operations (MRO)

Il 9 settembre 2025, FERVI, azienda emiliana specializzata in macchine, utensili e
attrezzature per il settore MRO e fai-da-te, ha completato un significativo ampliamento
del suo plant aziendale a Vignola. Il nuovo showroom è progettato per offrire ai
rivenditori e alle aziende interessate un'esperienza immersiva, consentendo loro di
apprezzare la qualità e la varietà dell'offerta del gruppo.

Lo showroom è suddiviso in due sezioni principali: lo showroom Tools , che include
espositori di utensili manuali, arredamenti da officina e strumenti di misura, e lo
showroom Machinery , dedicato alle macchine utensili. Tra i marchi presenti figurano
Rivit e Vogel Germany, con spazi dedicati all'interno della struttura.

Nello showroom Tools , i visitatori possono esplorare una vasta gamma di prodotti, tra
cui elettroutensili, calibri e strumenti per il fissaggio. Lo showroom Machinery , invece,
ospita macchine utensili da banco, trapani, frese e altre attrezzature per la lavorazione
del legno e della lamiera. Un'ampia area è dedicata all'esposizione dei torni, disponibili
anche per pronta consegna.

Ermanno Lucci , Direttore Sales & Marketing di FERVI, ha affermato:

“consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera consulenza al
nostro cliente. Nei nuovi spazi puntiamo sulla possibilità di mostrare la qualità dei nostri
prodotti. È il nostro ‘catalogo vivente' che ci permette di affermare come il nostro gruppo
possa consolidarsi come one-stop-shop: un unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per
completare l'esperienza di visita, abbiamo previsto uno Show Tour esclusivo.”

L'iniziativa include anche visite agli stabilimenti produttivi delle aziende affiliate al gruppo
FERVI nella regione emiliana. Questo progetto mira a rafforzare il legame tra FERVI, i
suoi clienti e le eccellenze dell'Emilia-Romagna.

Ultime notizie
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Fervi inaugura lo showroom di Vignola
Fervi , azienda emiliana specializzata nella produzione e distribuzione di macchine,
utensili e attrezzature per il settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per il
fai-da-te, ha completato un importante ampliamento del proprio plant aziendale di
Vignola, presentando un nuovissimo showroom. Questo spazio innovativo nasce per
offrire a rivenditori, officine e aziende interessate un'esperienza immersiva, permettendo
di toccare con mano la qualità e l'ampiezza della gamma prodotti del Fervi Group.

Un'area espositiva pensata per raccontare l'intera offerta Fervi

Il nuovo showroom è suddiviso in due grandi sezioni, concepite per presentare in modo
chiaro e coinvolgente l'intero catalogo Fervi:

– Showroom Tools (“leggero”)

Quest'area accoglie espositori con utensili manuali, arredamento da officina, carrelli,
elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e sistemi di fissaggio. Sono
presenti anche corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit, specializzata in sistemi di
fissaggio, e Vogel Germany, nota per strumenti di misura di precisione.

– Showroom Machinery (“pesante”)

Qui trova spazio l'intera gamma delle macchine utensili, dalle più compatte alle più
imponenti: torni, frese, trapani, segatrici, smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse,
piegatrici e macchine per la lavorazione di legno e lamiera. Gli ampi spazi consentono ai
visitatori di osservare e testare i macchinari, con il vantaggio della disponibilità
immediata in pronta consegna.

Un percorso che unisce business, esperienza e territorio

La visita allo showroom è pensata come un percorso esclusivo e coinvolgente, arricchito
da momenti conviviali come cene in locali tipici emiliani e dalla possibilità di scoprire
alcune icone della Motor Valley: Ferrari, Ducati e Lamborghini.
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Fervi,svelatoil nuovoshowroom
Eccolavetrinadegliutensilidi qualità
Vignola Inauguratounospazioincui toccareconmanolaqualità

VignolaNella storicasededi
Fervi,ènato unnuovogrande
spaziodedicatoall’esposizio-
ne dei prodotti e soluzioni:
un’opportunitàper i clienti di
visionaree toccarecon manoi
prodottidelprimoGruppo ita-

liano del settoreMaintenan-
ce, RepairandOperations,vi-
vendo la Mro Valleycon uno
ShowTour“adrenalinico”.

Fervi, azienda emiliana di
macchine,utensilie attrezza-

ture per il settoreMro (Manu-

tenzione, riparazioneeopera-
zioni) efai-da-te,portaatermi-
neunimportanteampliamen-
to del plant aziendale della

propriasedediVignola,imple-
mentando nuovi spaziepre-
sentando unnuovissimosho-
wroom, pensatoper offrire ai
rivenditorie alleaziendeinte-
ressate un’esperienzaimmer-
siva.

La nuovaareaShowroomè
suddivisain duegrandisezio-

ni per distribuire in maniera
omogenealavisionecomple-
ta dell’offertae metterein evi-
denza gli elementisalientiche
contraddistinguonoil catalo-

go Fervi,ma nonsolo.Lospa-
zio è suddiviso concettual-

mente ma anchefisicamente
in due macro-areecollegate

fra loro: lo showroomToolse
loshowroomMachinery.

All’interno delloshowroom
Tools è possibile osservare
espositori, utensili manuali,
arredamentoda officina, car-
relli, elettroutensili,calibri e
strumentidimisura,rivettatri-

ci e strumentiper il fissaggio.
Infatti, all’interno di questa
areasono presenti anche le
principali referenzedei mar-
chi, appartenenti al Fervi
Group,quali Rivit, sistemidi
fissaggio e Vogel Germany,
strumenti di misura. Ogni
brandconunoopiù cornerde-

dicato.
Lo showroomMachinery è

invece dedicatoalla gamma
delle macchineutensili,dalle
più piccolealle più grandi,e
comprendemacchineutensili
dabanco,trapani,frese,sega-

trici, smerigliatrici,sabbiatri-
ci, lavapezzi,presse,piegatrici
e altremacchineperla lavora-
zione di legnoelamiera, con
un’ampiaareadestinataall’e-
sposizione dei torni. Gli ampi
spaziespositiviconsentonoai
clienti divedereetoccarecon
manolemacchineconunvan-
taggio ulteriore:lapronta-con-
segna, testandoin prima per-
sona laqualitàdeiprodotti.

«Consideriamoil nuovosho-
wroom nonuna sempliceve-
trina –spiegaErmannoLucci,
direttore Salese Marketing
Fervi– ma unaveraepropria
consulenzaalnostrocliente,il
tutto concentratoin ununico
ambienteper offrire a coloro
chevengonoin visitaunsup-
porto a 360gradi. Nei nuovi
spazi puntiamo molto sulla
possibilitàdimostrarelaquali-
tà deinostriprodotti.In funzio-
nediunalogicadivalorizzazio-

nedelGruppoabbiamopoide-
ciso di inserireancheleprinci-

pali referenzeamarchioVogel
e Rivit, in modo da offrire ai
clienti, in unsolospazioecon
unasolavisita,unapanorami-
ca completasullesoluzionidi-
sponibili».

Ermanno
Lucci

Direttore

Salese
Marketing
Fervi

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 39

SUPERFICIE : 20 %

PERIODICITÀ : Quotidiano



DIFFUSIONE : (5884)

AUTORE : N.D.

20 settembre 2025

P.71



L’azienda
Produceattrezzatureperil settoreMroefai-da-te
Hainuguratoloshowroomsuddivisoinduearee
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September22, 2025

Fervi - "I prodotti al centro: strategia di continuità e

sviluppo in un mercato sempre più affollato"

marketinsight.it/2025/09/22/fervi-i-prodotti-al-centro-strategia-di-continuita-e-sviluppo-in-un-mercato-sempre-piu-
affollato

Market Insight

"Il Gruppo FERVI, attivo sul mercato MRO (Maintance, Repair & Operation) con un'offerta

molto ampia e al tempo stesso complementare, persegue una strategia di costante

sviluppo e upgrade prodotti per sostenere le richieste del mercato", esordisce

l'amministratore delegato Guido Greco.

"Il piano strutturato di ampliamento dell'offerta, definito nel 2024 con una

programmazione pluriennale, continua nel suo sviluppo per consolidare la presenza sul

mercato MRO che vede numerosi players diversi per tipologia e applicazioni/prodotto".

"Dopo il lancio dei due nuovi cataloghi nel 2024, il 2025 non è stato un anno di attese".

"Per tutte le aziende del Gruppo, l'ingresso di nuovi e più performanti prodotti ha

permesso la sostenibilità sia dal punto di vista qualitativo che quantitativo".

"Nuove referenze hanno consentito non solo di aggiornare l'offerta esistente ma anche di

proporre soluzioni nuove e diverse attinenti alle continue richieste dei clienti stessi".

"Il metodo attuato ormai da anni, FERVI GROUP METHOD, nell'ascolto continuo delle

necessità dei clienti ci aiuta a capire cosa è necessario fare sia a breve, medio ma anche

lungo termine nell'aggiornamento dell'offerta in tutta la sua ampiezza".

"Nello specifico", interviene Ermanno Lucci, Sales & Marketing Director FERVI, "cosa è

successo nel corso di questi mesi del 2025":
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· "FERVI, nuove ed importanti macchine utensili quali la famiglia delle maschiatrici

elettriche. Due modelli con caratteristiche diverse complete di accessori opzionali a

seconda delle esigenze applicative del cliente. Una soluzione molto apprezzata fin

dal suo lancio a febbraio che ha visto il sold-out immediato. Nuovi elettroutensili a

completamento della gamma lanciata ad ottobre 2023 con l'ingresso di un mini-

avvitatore da 3.6V, un miscelatore da 1400W e una lucidatrice da 1500W. Per finire

le nuovissime presse elettromeccaniche da 75 e 100 TON disponibili sia con motore

a 230V che da 400V. La lista non termina qui perché, oltre a questo, una lunga

serie di new entry ha caratterizzato i primi nove mesi dell'anno, quali Avvolgicavo-

avvolgitubo anche in versione industriale, banchi sega, affilatrice professionale, etc.

A questi prodotti molto tecnici, si è aggiunta anche una linea di cassette

portautensili rigide a completamento della gamma storage annunciata alla fine dello

scorso anno".

· "RIFLEX, specializzata nella produzione di dischi lamellari abrasivi, si è dedicata

alla presentazione ufficiale su larga scala dei prodotti presentati nell'ultima parte

dello scorso anno dedicati alle lavorazioni 'Specialty': quali il disco lamellare

'curved', particolarmente adatto per cordoni di saldatura, il minidisc da 75 mm, con

foro centrale da 10 mm e il disco lamellare Soft per lavori precisi su superfici

sagomate ed angolate".

· "RIVIT ha focalizzato, proprio nel 2025, le sue energie nel consolidare e rafforzare,

dopo gli importanti lanci dei Tool a batteria ed oleopneumatici, l'offerta dei

consumabili quali rivetti ed inserti. Una gamma più concentrata ma più profonda

liberando spazio alla tipologia di applicazioni. Meno prodotti complementari e più
prodotti core, promuovendo verso i clienti un supporto tecnico pre-vendita frutto di

oltre 50 anni di esperienza sul campo".

· "In VOGEL GERMANY, l'apporto della nuova gestione ha generato i suoi frutti con

l'aggiornamento e l'ampliamento della serie dei calibri e delle squadre sempre in

linea con il family feeling e il posizionamento del marchio Vogel".

"Tutto l'anno è stato una fucina di innovazione e sviluppo, che ha visto il gruppo

impegnato per mantenere le promesse e prepararsi agli anni prossimi", enfatizza Lucci.

"Come consuetudine non possiamo anticipare cosa verrà presentato nel corso del 2026,

ma sicuramente l'uscita del nuovo Catalogo 48 per FERVI porterà in dote importanti

novità sulle quali, da mesi, stiamo lavorando".

"Il percorso segnato", riprende la parola Greco, "viene costantemente mantenuto e lo

sviluppo prodotti è alla base della strategia di crescita del Gruppo che ha l'obiettivo, non

solo di consolidare, ma anche di sviluppare ed incrementare la propria presenza sul

mercato MRO con un'offerta sempre più ricca e sempre più vicina alle esigenze di chi

lavora quotidianamente con i prodotti del Gruppo".

"Uno sviluppo costante, duraturo e sostenibile è l'impegno che il Gruppo FERVI ha

saputo mantenere e sul quale è basata la fiducia reciproca tra partner, ovvero i nostri

clienti", conclude l'AD.
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Vanoli Basket Cremona 2025/2026:
presentati i nuovi kit ufficiali
23/09/202514:07

La Vanoli Cremona ha ufficialmente presentato i nuovi kit per la stagione 2025/2026:
Burns e Grant i protagonisti dello shooting.
Vanoli Basket Cremona presenta ufficialmente le versioni Home & Away del nuovo
Kit ufficiale per la stagione 2025/2026. Realizzate da Erreà Sport, le nuove divise
ufficiali di capitan Burns e compagni sono state presentate nella maestosa cornice di
Piazza del Comune, dinanzi al Duomo di Cremona e all’ombra del tanto riconoscibile
quanto iconico Torrazzo.

La location scelta per lo shooting di presentazione delle nuove maglie da gara è quindi il 
centro storico di Cremona. Non solo l’imponente Duomo, ma anche il Battistero di
San Giovanni Battista e la Loggia dei Militi, dove è posto anche lo stemma della città. 
Identità e appartenenza: sono questi i concetti che caratterizzano la nuova “seconda
pelle” della Vanoli Basket. Il legame con la città di Cremona e la sua gente, l’esigenza
di rappresentare un popolo e la sua tradizione sul parquet del Pala Radi e nelle
principali piazze cestistiche d’Italia. La voglia di scrivere un nuovo capitolo della storia
sportiva della Vanoli Basket, per rendere onore a quella millenaria della città. Vestire le
nuove divise ufficiali, per tutti i giocatori biancoblu, comporta un senso di orgoglio e
responsabilità.

Diversi gli sponsor di maglia presenti sulle nuove divise della Vanoli Basket: sul fronte
si distinguono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, oltre a quelli di 
Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro delle canotte ufficiali invece, sono ben
visibili i marchi di Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea e Eco The
Photovoltaic Group. Anche sul pantaloncino figurano marchi di partner che anche per
la stagione 2025/2026 hanno scelto di dimostrare il loro forte sostegno alla Vanoli
Basket. I loghi di Polo Digitale, BCC Credito Padano, Interglobo e FERVI sono infatti
stampati sulla manica dei pantaloncini Home & Away. Una nutrita squadra di jersey
sponsor si stringe così intorno a capitan Burns e compagni, pronta a accompagnarli
durante l’intera stagione sportiva.
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Capitan Christian Burns e Sasha Grant sono stati gli atleti protagonisti dello shooting
dei nuovi Home & Away Kit della Vanoli Basket Cremona 2025/2026. Di seguito, una
selezione dei migliori scatti realizzati dal nostro fotografo ufficiale Paolo Mazzini.

Tutti i diritti riservati

sportando.net
URL : http://www.sportando.com 

PAESE : Italia 

TYPE : Web International 

23 settembre 2025 - 14:08 > Versione online

P.76

https://sportando.basketball/vanoli-basket-cremona-2025-2026-presentati-i-nuovi-kit-ufficiali/


Vanoli Cremona, presentate le nuove
maglie per la stagione 2025/26
23.09.2025 14:25

di
Redazione Pianetabasket.com   vedi letture 

Vanoli Basket Cremona presenta ufficialmente le versioni Home & Away del nuovo Kit
ufficiale per la stagione 2025/2026. Realizzate da Erreà Sport, le nuove divise ufficiali di
capitan Burns e compagni sono state presentate nella maestosa cornice di Piazza del
Comune, dinanzi al Duomo di Cremona e all'ombra del tanto riconoscibile quanto iconico
Torrazzo.

La location scelta per lo shooting di presentazione delle nuove maglie da gara è quindi il
centro storico di Cremona. Non solo l'imponente Duomo, ma anche il Battistero di San
Giovanni Battista e la Loggia dei Militi, dove è posto anche lo stemma della città. Identità
e appartenenza: sono questi i concetti che caratterizzano la nuova "seconda pelle" della
Vanoli Basket. Il legame con la città di Cremona e la sua gente, l'esigenza di
rappresentare un popolo e la sua tradizione sul parquet del Pala Radi e nelle principali
piazze cestistiche d'Italia. La voglia di scrivere un nuovo capitolo della storia sportiva
della Vanoli Basket, per rendere onore a quella millenaria della città. Vestire le nuove
divise ufficiali, per tutti i giocatori biancoblu, comporta un senso di orgoglio e
responsabilità.

Diversi gli sponsor di maglia presenti sulle nuove divise della Vanoli Basket: sul fronte si
distinguono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, oltre a quelli di
Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro delle canotte ufficiali invece, sono ben visibili
i marchi di Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea e Eco The
Photovoltaic Group. Anche sul pantaloncino figurano marchi di partner che anche per la
stagione 2025/2026 hanno scelto di dimostrare il loro forte sostegno alla Vanoli Basket. I
loghi di Polo Digitale, BCC Credito Padano, Interglobo e FERVI sono infatti stampati
sulla manica dei pantaloncini Home & Away. Una nutrita squadra di jersey sponsor si
stringe così intorno a capitan Burns e compagni, pronta a accompagnarli durante l'intera
stagione sportiva.

Capitan Christian Burns e Sasha Grant sono stati gli atleti protagonisti dello shooting dei
nuovi Home & Away Kit della Vanoli Basket Cremona 2025/2026. Di seguito, una
selezione dei migliori scatti realizzati dal nostro fotografo ufficiale Paolo Ma
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zzini.
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Vanoli: svelate in piazza le nuove maglie

BASKET SERIE A

Sport

Burns e Grant modelli per un giorno sotto il Torrazzo

Fabrizio Barbieri

Email:

fbarbieri@laprovinciacr.it

CREMONA - Un lancio in grande stile, degno di una squadra che
vuole continuare a legare indissolubilmente il proprio nome alla città.

La Vanoli ha presentato ufficialmente le nuove divise Home & Away, realizzate da Erreà.
Non un semplice shooting fotografico, ma un evento che ha trasformato il cuore pulsante
di Cremona in un palcoscenico a cielo aperto. Le nuove maglie di capitan Christian
Burns e compagni hanno trovato la loro prima vetrina in Piazza del Comune, con
l’imponente Duomo a fare da cornice e l’ombra inconfondibile del Torrazzo a vegliare
sull’iniziativa. Un connubio che racconta già molto: tradizione e modernità. Il fotografo
ufficiale Paolo Mazzini ha organizzato il set in una zona simbolo che racchiude secoli di
stori.
«Le nuove canotte rappresentano orgoglio e responsabilità – hanno sottolineato i vertici
del club –. I giocatori che scenderanno in campo le indosseranno con la consapevolezza
di portare con sé la storia millenaria di Cremona». Un concetto che, più delle parole,
viene raccontato dalle immagini: Burns e Sasha Grant, atleti scelti come protagonisti
della presentazione, hanno incarnato il senso di appartenenza che la società vuole
trasmettere.

Oltre all’aspetto estetico e simbolico, c’è naturalmente anche un lato economico e di
sostegno: i nuovi kit della Vanoli sfoggiano infatti un ricco parterre di sponsor. Sul fronte
delle divise compaiono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, accanto a
quelli storici di Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro spiccano invece i marchi di
Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea ed Eco The Photovoltaic Group,
a testimonianza di un sostegno diffuso e compatto.

Non solo le maglie, ma anche i pantaloncini portano con sé un messaggio chiaro: intorno
alla Vanoli c’è una comunità economica che crede nel progetto. I loghi di Polo Digitale,
BCC Credito Padano, Interglobo e Fervi campeggiano infatti sulle nuove versioni Home
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& Away, suggellando un rapporto di reciproca fiducia tra la società e i suoi partner. Una
vera e propria squadra nella squadra, pronta ad accompagnare Burns e compagni nel
lungo viaggio della stagione.

Le divise sono essenziali, pulite ma fortemente caratterizzate: l’Home Kit che richiama i
colori biancoblù simbolo della Vanoli, l’Away Kit che mantiene eleganza e identità anche
lontano dal PalaRadi. In entrambi i casi, i dettagli trasmettono cura e attenzione, con il
tocco tecnico di Erreà a garantire qualità e comfort.

La presentazione delle nuove divise non è stata solo un momento mediatico, ma un atto
di consapevolezza e di dichiarazione di intenti. Adesso, la parola passerà al campo.
Capitan Burns e i suoi compagni porteranno con sé queste nuove divise sui parquet di
tutta Italia, con l’obiettivo di scrivere un altro capitolo importante della storia cestistica
grigiorossa. Con addosso non solo un kit tecnico, ma un simbolo di appartenenza.
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Vanoli: svelate in piazza le nuove maglie

BASKET SERIE A

Sport

Burns e Grant modelli per un giorno sotto il Torrazzo

Fabrizio Barbieri

Email:

fbarbieri@laprovinciacr.it

CREMONA - Un lancio in grande stile, degno di una squadra che
vuole continuare a legare indissolubilmente il proprio nome alla città.

La Vanoli ha presentato ufficialmente le nuove divise Home & Away, realizzate da Erreà.
Non un semplice shooting fotografico, ma un evento che ha trasformato il cuore pulsante
di Cremona in un palcoscenico a cielo aperto. Le nuove maglie di capitan Christian
Burns e compagni hanno trovato la loro prima vetrina in Piazza del Comune, con
l’imponente Duomo a fare da cornice e l’ombra inconfondibile del Torrazzo a vegliare
sull’iniziativa. Un connubio che racconta già molto: tradizione e modernità. Il fotografo
ufficiale Paolo Mazzini ha organizzato il set in una zona simbolo che racchiude secoli di
stori.
«Le nuove canotte rappresentano orgoglio e responsabilità – hanno sottolineato i vertici
del club –. I giocatori che scenderanno in campo le indosseranno con la consapevolezza
di portare con sé la storia millenaria di Cremona». Un concetto che, più delle parole,
viene raccontato dalle immagini: Burns e Sasha Grant, atleti scelti come protagonisti
della presentazione, hanno incarnato il senso di appartenenza che la società vuole
trasmettere.

Oltre all’aspetto estetico e simbolico, c’è naturalmente anche un lato economico e di
sostegno: i nuovi kit della Vanoli sfoggiano infatti un ricco parterre di sponsor. Sul fronte
delle divise compaiono i loghi di Keropetrol, AB Energy, Randstad e Gedy, accanto a
quelli storici di Ferramenta Vanoli e Vanoli Ferro. Sul retro spiccano invece i marchi di
Gruppo Bossoni, Corradi & Ghisolfi, Milwaukee, Aurea ed Eco The Photovoltaic Group,
a testimonianza di un sostegno diffuso e compatto.

Non solo le maglie, ma anche i pantaloncini portano con sé un messaggio chiaro: intorno
alla Vanoli c’è una comunità economica che crede nel progetto. I loghi di Polo Digitale,
BCC Credito Padano, Interglobo e Fervi campeggiano infatti sulle nuove versioni Home
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& Away, suggellando un rapporto di reciproca fiducia tra la società e i suoi partner. Una
vera e propria squadra nella squadra, pronta ad accompagnare Burns e compagni nel
lungo viaggio della stagione.

Le divise sono essenziali, pulite ma fortemente caratterizzate: l’Home Kit che richiama i
colori biancoblù simbolo della Vanoli, l’Away Kit che mantiene eleganza e identità anche
lontano dal PalaRadi. In entrambi i casi, i dettagli trasmettono cura e attenzione, con il
tocco tecnico di Erreà a garantire qualità e comfort.

La presentazione delle nuove divise non è stata solo un momento mediatico, ma un atto
di consapevolezza e di dichiarazione di intenti. Adesso, la parola passerà al campo.
Capitan Burns e i suoi compagni porteranno con sé queste nuove divise sui parquet di
tutta Italia, con l’obiettivo di scrivere un altro capitolo importante della storia cestistica
grigiorossa. Con addosso non solo un kit tecnico, ma un simbolo di appartenenza.
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BASKET: SERIEA
DallapiazzaalPalaRadi
La Vanolipresentalenuovemaglieperlastagionesottoil TorrazzoconBurnseGrant

Parolad’ordinesobrietàelegameconil territorio: numerosigli sponsorsulledivise
di FABRIZIO BARBIERI
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona
Aziende e carriereEsterneSportPubblicato daRedazione25/09/2025

Per il decimo anno consecutivo, FERVI conferma il sostegno alla Vanoli Basket
Cremona per la nuova stagione 2025-2026. Un legame fondato su valori condivisi come
impegno, passione e crescita, che rafforza la presenza dell’azienda accanto alla
comunità sportiva cremonese.

FERVI è lieta di annunciare il rinnovo della collaborazione con Vanoli Basket Cremona,
confermando così il proprio sostegno ai colori biancoblu per la nuova stagione sportiva
in Lega Basket Serie A.

Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di FERVI
al mondo dello sport e a valori come l’impegno, la determinazione, il lavoro di squadra e
la crescita continua.

L’accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le
interviste, sia digital: il logo dell’azienda emiliana sarà infatti presente sulle divise dei
giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web
della squadra, garantendo così visibilità al marchio.

«Per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un
percorso continuo di crescita. È un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali
e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest’anno» – dichiara Ermanno Lucci, Sales
& Marketing Director di FERVI.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), FERVI è oggi un punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla
manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al
fai-da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, l’azienda continua a crescere e
innovare, con l’obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori
professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona per la stagione
2025-2026

FERVI consolida il suo impegno nel basket, promuovendo valori condivisi di crescita e
passione attraverso il supporto a Vanoli Basket Cremona.

25 Settembre 2025
ImpresePartnership

Di
Redazione

Per il decimo anno consecutivo, FERVI conferma il suo sostegno alla Vanoli Basket
Cremona per la stagione 2025-2026. Questo legame si basa su valori condivisi come
impegno, passione e crescita, rafforzando la presenza dell’azienda accanto alla
comunità sportiva cremonese.

Il rinnovo della collaborazione tra FERVI e Vanoli Basket Cremona è stato annunciato il
25 settembre 2025 a Vignola (MO). L’accordo prevede diverse iniziative di brand
exposure, sia fisiche che digitali. Il logo dell’azienda sarà visibile sulle divise dei
giocatori, sui maxischermi, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web della squadra.

Ermanno Lucci, Sales & Marketing Director di FERVI, ha dichiarato:

“per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande famiglia con la quale portare avanti un percorso
continuo di crescita. È un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali e che
siamo orgogliosi di rinnovare anche quest’anno”.
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Eventi e scadenze del 26 settembre 2025

I principali eventi economici societari e istituzionali in corso: risultati di periodo, annunci, conferenze,

regolamenti

I principali eventi economici societari e istituzionali in corso: risultati di periodo, annunci, conferenze,

regolamenti

(Teleborsa) -

Venerdì 26/09/2025

Appuntamenti:

Milano Fashion Week Women - Torna Milano Moda Donna, settimana dedicata alla moda femminile,

con numerose sfilate e presentazioni delle grandi Maison che hanno reso famoso il Made in Italy.

Protagoniste dell'evento organizzato da Camera Nazionale della Moda Italiana, le collezioni

Primavera/Estate 2026 (da martedì 23/09/2025 a lunedì 29/09/2025)

42ª Assemblea dell’Organizzazione Internazionale dell’Aviazione Civile (ICAO) - Montreal -

L'Assemblea, il più importante appuntamento mondiale per l'aviazione civile, si riunisce per trattare i

temi fondamentali per il futuro del trasporto aereo, in particolare sicurezza, innovazione tecnologica,

sostenibilità ambientale e cooperazione internazionale. L'Assemblea è il momento triennale chiave in

cui gli Stati membri allineano le politiche e i regolamenti per affrontare le sfide globali dell'aviazione.

Il viceministro Rixi guida la delegazione italiana (da martedì 23/09/2025 a venerdì 03/10/2025)

80ª Assemblea Generale delle Nazioni Unite (UNGA 80) - Sede ONU, New York - L'Assemblea ONU

fornirà ai leader mondiali l'opportunità di presentare le loro priorità e confrontarsi sulle principali sfide

globali. Il tema di quest'anno è "Better together: 80 years and more for peace, development and

human rights". Saranno presenti Capi di Stato e di governo e altri rappresentanti nazionali di alto

livello. Il Presidente del Consiglio Giorgia Meloni, parteciperà il 23 e il 24 settembre (da martedì

23/09/2025 a lunedì 29/09/2025)
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Abruzzo Economy Summit - Stati Generali dell'Economia - Pescara - Quinta edizione della kermesse

ideata dall'agenzia di comunicazione Mirus e promossa dalla Regione Abruzzo. Tra gli altri,

prenderanno parte alla manifestazione illustri personalità del mondo dell'economia e delle istituzioni,

tra i quali, i Ministri Tajani e Calderone, Paolo Arrigoni(Presidente GSE), Giuseppe Lasco (DG Poste

Italiane), Mario Nobile (DG Agenzia per l'Italia Digitale) e il Sottosegretario alla Presidenza del

Consiglio, Fazzolari (da giovedì 25/09/2025 a venerdì 26/09/2025)

Banca d'Italia e CEPR - 8° workshop di economia del lavoro - Roma - La 8ª edizione del workshop di

economia del lavoro: "le politiche e le istituzioni del mercato del lavoro", organizzato dalla Banca

d'Italia e dal CEPR, permetterà ai ricercatori di presentare studi sul ruolo delle politiche e delle

istituzioni nel mercato del lavoro e nel facilitare l'incontro tra imprese e lavoratori (da giovedì

25/09/2025 a venerdì 26/09/2025)

TEHA - 3° Forum Risorsa Mare - Civitavecchia - Terza edizione dell'evento itinerante di The

European House - Ambrosetti in collaborazione con il Ministro per la Protezione civile e le Politiche

del mare, Nello Musumeci, e con il patrocinio della Presidenza del Consiglio dei Ministri.

Intervengono in video messaggio, la Premier Giorgia Meloni e i ministri Abodi e Urso. Partecipano,

tra gli altri, i ministri Musumeci, Crosetto, Lollobrigida, Santanchè, il Managing Partner e CEO di

THEA, Valerio De Molli, oltre a numerose altre personalità (da giovedì 25/09/2025 a venerdì

26/09/2025)

Rating sovrano - Spagna - Fitch e Moody's pubblicano la revisione del merito di credito

NPL Meeting 2025 - Villa Fürstenberg, Venezia - 14ª edizione dell'importante evento italiano

dedicato agli NPL, organizzato da Banca Ifis, che porterà a confronto tutti i soggetti, istituzionali e

non, che operano nell'ambito dei crediti deteriorati. Interverrà, tra gli altri, Frederik Geertman (CEO

Banca Ifis)

Rating sovrano - Francia - Scope pubblica la revisione del merito di credito

Salone Auto Torino 2025 - Il Salone dell'auto di Torino è un evento all'aperto che celebra la storia e il

futuro dell'automobile, con prototipi dei grandi carrozzieri, novità, proposte dalle case

automobilistiche, espressione di innovazione e tecnologia, supercar e hypercar. L'edizione 2025

vedrà la partecipazione di oltre 50 brand e l'arrivo di più di 500.000 visitatori nelle vie del centro di

Torino (da venerdì 26/09/2025 a domenica 28/09/2025)

09:45 - Attività di Governo - Matteo Salvini - Il Vicepremier e ministro delle Infrastrutture e dei

Trasporti, Matteo Salvini sarà ad Ancona per un sopralluogo tecnico presso il Porto di Ancona –
Banchine 27, 19, 23

10:00 - BCE - Risultati dell'Indagine sulle Aspettative dei Consumatori della BCE - agosto 2025

14:30 - Meeting CSE "L'evoluzione tecnologica funzionale e normativa nel sistema bancario" -

Palazzo della Luce, Torino - Al Meeting del CSE, Consorzio Servizi Bancari, interverranno, tra gli

altri, Nicola Sbrizzi (Presidente CSE), Gian Maria Mossa (AD Banca Generali) e Antonio Patuelli

(Presidente ABI)
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Tesoro - Asta Medio-Lungo

Aziende:

A.B.P. Nocivelli - CDA: Approvazione del Progetto di Bilancio di Esercizio al 30 giugno 2025

Adventure - CDA: Relazione semestrale

Bastogi - CDA: Relazione semestrale

Bertolotti - CDA: Relazione semestrale

Cloudia Research - CDA: Relazione semestrale

Copernico - CDA: Relazione semestrale

Crowdfundme - CDA: Relazione semestrale

Cyberoo - Appuntamento: Presentazione analisti

Danieli - CDA: Bilancio

Ecomembrane - CDA: Relazione semestrale

EEMS - CDA: Relazione semestrale

Eles - CDA: Relazione semestrale

Elsa Solutions - CDA: Relazione semestrale

Energy - Appuntamento: Conference call di presentazione dei risultati alla comunità finanziaria - ore

10:30

E-Novia - CDA: Relazione semestrale

Farmacosmo - CDA: Relazione semestrale

Fervi - CDA: Relazione semestrale

Gambero Rosso - CDA: Relazione semestrale

Health Italia - CDA: Relazione semestrale

Ilpra - CDA: Relazione semestrale

Innovatec - CDA: Relazione semestrale

Juventus - CDA: Bilancio

Laboratorio Farmaceutico Erfo - CDA: Relazione semestrale
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Lemon Sistemi - CDA: Relazione semestrale

Longino&Cardenal - CDA: Relazione semestrale

Magis - CDA: Relazione semestrale

Mare Engineering Group - CDA: Relazione semestrale

Metriks Ai - CDA: Relazione semestrale

Mondo Tv France - CDA: Relazione semestrale

Monnalisa - CDA: Relazione semestrale

Neosperience - CDA: Relazione semestrale

Notorious Pictures - CDA: Relazione semestrale

Radici - CDA: Relazione semestrale

Reti - CDA: Relazione semestrale

Saccheria F.Lli Franceschetti - CDA: Relazione semestrale

Sbe-Varvit - CDA: Relazione semestrale

Simone - CDA: Approvazione del bilancio consolidato intermedio al 30 giugno 2025

Smart Capital - CDA: Relazione semestrale

Soges Group - CDA: Relazione semestrale

Spindox - CDA: Relazione semestrale

Svas Biosana - CDA: Relazione semestrale

Talea Group - CDA: Approvazione Relazione finanziaria semestrale al 30 giugno 2025,

volontariamente sottoposta a revisione legale

Tmp Group - CDA: Relazione semestrale

Tps - CDA: Relazione semestrale

Trendevice - CDA: Relazione semestrale

Vimi Fasteners - CDA: Relazione semestrale

Yolo Group - CDA: Relazione semestrale

(Foto: a_korn - stock.adobe.com (ex Fotolia))
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FERVI rinnova la partnership con Vanoli
Basket Cremona
Per il decimo anno consecutivo, FERVI conferma il sostegno alla Vanoli Basket
Cremona per la nuova stagione 2025-2026. Un legame fondato su valori condivisi come
impegno, passione e crescita, che rafforza la presenza dell’azienda accanto alla
comunità sportiva cremonese.

Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di FERVI
al mondo dello sport e a valori come l’impegno, la determinazione, il lavoro di squadra e
la crescita continua.

L’accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le
interviste, sia digital: il logo dell’azienda emiliana sarà infatti presente sulle divise dei
giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web
della squadra, garantendo così visibilità al marchio.

«Per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo
che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito
di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un
percorso continuo di crescita. È un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali
e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest’anno» – dichiara Ermanno Lucci, Sales
& Marketing Director di FERVI.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), FERVI è oggi un punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla
manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al
fai-da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, l’azienda continua a crescere e
innovare, con l’obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori
professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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Nuovo showroom Fervi
Aziende e RivenditoriIn Officina un nuovo grande spazio dedicato all’esposizione di
prodotti e soluzioni di Redazione 26/09/2025 di Redazione26/09/20258 Visite8

Fervi showroom tools

Fervi, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il settore MRO
(acronimo di Manutenzione, Riparazione e Operazioni) e fai-da-te, ha portato a termine
un importante ampliamento aziendale della propria sede di Vignola, implementando
nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom, pensato per offrire ai
rivenditori e alle aziende interessate un’esperienza immersiva e di toccare con mano la
qualità e l’ampiezza dell’offerta del Fervi Group. La nuova area Showroom è suddivisa
in due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la visione completa
dell’offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti che contraddistinguono il catalogo
Fervi, ma non solo. Lo spazio è suddiviso concettualmente ma anche fisicamente in due
macro-aree collegate fra loro: lo showroom Tools (in gergo chiamato “leggero”) e lo
showroom Machinery (chiamato “pesante”).

All’interno dello showroom Tools è possibile osservare espositori, utensili manuali,
arredamento da officina, carrelli, elettroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e
strumenti per il fissaggio. Infatti, all’interno di questa area sono presenti anche le
principali referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di
fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni brand con uno o più corner
dedicato.

Fervi showroom machinery

Lo showroom Machinery è invece dedicato alla gamma delle
macchine utensili, dalle più piccole alle più grandi, e comprende
macchine utensili da banco, trapani, frese, segatrici,
smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici e altre
macchine per la lavorazione di legno e lamiera, con un’ampia

area destinata all’esposizione dei torni. Gli ampi spazi espositivi consentono ai clienti di
vedere e toccare con mano le macchine con un vantaggio ulteriore: la pronta-consegna.

“Consideriamo il nuovo showroom non una semplice vetrina ma una vera e propria
consulenza al nostro cliente, il tutto concentrato in un unico ambiente per offrire a coloro
che vengono in visita un supporto a 360°. Nei nuovi spazi puntiamo molto sulla
possibilità di mostrare la qualità dei nostri prodotti, e penso soprattutto ai torni e alle
macchine utensili ad alto investimento. In funzione di una logica di valorizzazione del
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Gruppo abbiamo poi deciso di inserire anche le principali referenze a marchio Vogel e
Rivit, in modo da offrire ai clienti, in un solo spazio e con una sola visita, una panoramica
completa sulle soluzioni disponibili. È il nostro “catalogo vivente” che ci permette di poter
affermare come il nostro Gruppo possa sempre più consolidarsi come one-stop-shop: un
unico indirizzo, soluzioni personalizzate! Per completare l’esperienza di visita, abbiamo
inoltre previsto uno Show Tour esclusivo: oltre al nuovo showroom, il programma
prevede di visitare lo stabilimento produttivo dei dischi lamellari della sede di Riflex, e la
sede di Rivit, entrambe aziende parte integrante del FERVI Group e situate tra Modena
e Bologna nel cuore di quella che mi piace definire la MRO Valley italiana.” afferma
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing Fervi

Si tratta di un percorso esclusivo che si arricchisce con momenti conviviali, come la cena
in locali tipici emiliani, e con l’opportunità di visitare i musei delle icone della Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini. Un progetto che unisce business,
esperienza e territorio, rafforzando il legame tra Fervi, i propri clienti e le eccellenze
dell’Emilia-Romagna.

Per maggior informazioni scrivere una e-mail a marketing@fervi.com
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Fervi – 1H25, ricavi netti a 25,1 mln ed
Ebitda adj. a 3,7 mln

EGM•
Industria•

26/09/2025 14:54

Il CdA di Fervi ha approvato la relazione finanziaria semestrale consolidata al 30 giugno
2025, in linea al preconsuntivo comunicato il 24 luglio scorso, e dalla quale emerge
quanto segue:

“Ricavi delle vendite pari ad Euro 25.141 migliaia, in diminuzione dell’13,6% rispetto•
al medesimo periodo del 2024 (Euro 29.112 migliaia).
EBITDA Adjusted, esclusi costi non ricorrenti, pari ad Euro 3.748 migliaia, contro Euro•
4.359 migliaia del medesimo periodo 2024.
EBITDA pari ad Euro 3.515 migliaia, contro Euro 4.359 migliaia del medesimo periodo•
2024.
Risultato Netto Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e l’ammortamento del Know•
How derivante dall’acquisizione della Rivit Srl nel 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, è pari a Euro 1.836 migliaia contro Euro 2.392 migliaia
del primo semestre 2024. Il Risultato Netto è pari a Euro 1.226 migliaia contro Euro
1.929 migliaia del primo semestre 2024.
Posizione Finanziaria Netta negativa (indebitamento netto) pari Euro 5.959 migliaia al•
30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a Euro 8.049 migliaia al 31 dicembre
2024.
Patrimonio Netto pari ad Euro 33.156 migliaia al 30 giugno 2025, contro Euro 33.409•
migliaia al 31 dicembre 2024″.

(segue approfondimento)

###

Resta sempre aggiornato sul tuo titolo preferito, apri l'Insight dedicato a Fervi
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Fervi, ricavi e utili in calo a doppia cifra
nel primo semestre
Finanza26 settembre 2025 - 14.53

Ferviprimo semestre del 2025ricavi netti
EBITDA

risultato netto

Posizione Finanziaria Netta

conferma il trend del primo trimestreAD AD Guido Greco

cassa derivante dall'attività operativa

(Teleborsa) -
Fervi

, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, ha chiuso il
primo semestre del 2025

con
ricavi netti

pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024, in diminuzione
di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni è principalmente imputabile al rallentamento
dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit già a partire dal
quarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e l'ammortamento
del Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, è pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato è pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata è negativa (indebitamento netto) per 5,95
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milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre,
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a
livello europeo - ha commentato l'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attività di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditività, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalità di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attività operativa", ha aggiunto.
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Fervi, ricavi e utili in calo a doppia cifra
nel primo semestre
(Teleborsa) - Fervi , società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della
fornitura di attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025
con ricavi netti pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024,
in diminuzione di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni è principalmente imputabile al
rallentamento dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
già a partire dal quarto trimestre 2024.

L' EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e l'ammortamento del
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, è pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato è pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata è negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre , risentendo
della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo semestre del
2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza della
situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a livello
europeo - ha commentato l' AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attività di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditività, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalità di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attività operativa ", ha aggiunto.
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Fervi, ricavi e utili in calo a doppia cifra
nel primo semestre

Pubblicato il 26/09/2025 Ultima modifica il 26/09/2025 alle ore 14:53Teleborsa

Fervi, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di 
attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025 con
ricavi netti

pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024, in diminuzione 
di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni è principalmente imputabile al rallentamento 
dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit già a partire dal 
quarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024, 
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del 
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al 
semestre 2024.
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Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e l'ammortamento
del Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, è pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato è pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata è negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre,
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a
livello europeo - ha commentato l'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attività di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditività, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalità di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attività operativa", ha aggiunto.
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Fervi, i conti del 1° semestre 2025
Fervi - società quotata all’Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione -
ha comunicato i risultati economici e finanziari del 1° semestre del 2025. L’azienda ha
terminato il periodo in esame con ricavi netti per 25,13 milioni di euro, in calo del 13,6%
rispetto ai 29,12 milioni ottenuti nei primi sei mesi dell’anno precedente, in seguito al
rallentamento dell'attività industriale della controllata Rivit. L’ utile netto è diminuito da
1,93 milioni a 1,23 milioni di euro; l'utile netto adjusted è stato pari a 1,84 milioni di euro.

indebitamento finanziario netto era sceso a 5,96 milioni di euro, rispetto agli 8,05 milioni
di euro di inizio anno.

Questo scritto è redatto a solo scopo informativo, può essere modificato in qualsiasi
momento e NON può essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilità in merito all’uso delle
informazioni ivi riportate.

e fare una scansione attiva delle caratteristiche del dispositivo ai fini dell'identificazione,
al fine di archiviare e/o accedere a informazioni su un dispositivo e trattare dati personali
come i tuoi dati di utilizzo, per le seguenti finalità: annunci e contenuti personalizzati,
valutazione degli annunci e del contenuto, osservazioni del pubblico e sviluppo di
prodotti. Cliccando su "Continua senza accettare" proseguirai la navigazione senza
accettare i cookies di profilazione. Cliccando su “Accetta e chiudi, presti il tuo consenso
all'utilizzo di tutti i cookie o tecnologie simili. Cliccando su "Opzioni cookie", puoi
esprimere le tue scelte in modo più granulare: a tal proposito, se chiudi tale area senza
esprimere alcuna scelta, potrai proseguire la navigazione senza accettare i cookie. Puoi
liberamente prestare, rifiutare o revocare il tuo consenso, in qualsiasi momento,
accedendo al pannello
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Fervi, ricavi e utili in calo a doppia cifra
nel primo semestre

26 settembre 2025 - 14.58
Ferviprimo semestre del 2025ricavi netti

EBITDA

risultato netto

Posizione Finanziaria Netta

conferma il trend del primo trimestreAD AD Guido Greco

cassa derivante dall'attività operativa

(Teleborsa) -
Fervi

, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, ha chiuso il
primo semestre del 2025

con
ricavi netti

pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024, in diminuzione
di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni è principalmente imputabile al rallentamento
dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit già a partire dal
quarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e l'ammortamento
del Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, è pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato è pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.
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La Posizione Finanziaria Netta consolidata è negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre,
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a
livello europeo - ha commentato l'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attività di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditività, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalità di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attività operativa", ha aggiunto.
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Fervi, ricavi e utili in calo a doppia cifra
nel primo semestre
di Teleborsa

(Teleborsa) - Fervi, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della
fornitura di attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025
con ricavi netti pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024,
in diminuzione di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni è principalmente imputabile al
rallentamento dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
già a partire dal quarto trimestre 2024.

L' EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e l'ammortamento del
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, è pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo
semestre 2024. Il risultato netto consolidato è pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata è negativa (indebitamento netto) per 5,95
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre , risentendo
della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo semestre del
2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza della
situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a livello
europeo - ha commentato l' AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i
flussi di cassa a supporto dell'attività di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditività, in termini
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalità di
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di
euro di cassa derivante dall'attività operativa ", ha aggiunto.

di Teleborsa
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Fervi, ricavi e utili in calo a doppia cifra 
nel primo semestre
(Teleborsa) - Fervi, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della 
fornitura di attrezzature professionali per officine, ha chiuso il primo semestre del 2025 
con ricavi netti pari a circa 25,1 milioni di euro, rispetto a 29,1 milioni al 30 giugno 2024, 
in diminuzione di circa il 13,7%. Il decremento di 4 milioni è principalmente imputabile al 
rallentamento dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit già 
a partire dal quarto trimestre 2024.

L'EBITDA si riduce di 845 mila euro rispetto al paritetico periodo del 2024, 
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del 
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14% diminuisce dell'1% rispetto al 
semestre 2024.

Il risultato netto consolidato Adjusted, esclusi i costi non ricorrenti e l'ammortamento del 
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl 2021 (ammortizzato in 4 anni), al 
netto delle relative imposte, è pari a 1,8 milioni di euro contro 2,4 milioni del primo 
semestre 2024. Il risultato netto consolidato è pari a 1,2 milioni di euro, contro 1,9 milioni 
del primo semestre 2024.

La Posizione Finanziaria Netta consolidata è negativa (indebitamento netto) per 5,95 
milioni di euro al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a 8,05 milioni di euro al 
31 dicembre 2024.

"Il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo trimestre, 
risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal secondo 
semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente incertezza 
della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione industriale a 
livello europeo - ha commentato l'AD AD Guido Greco - In tale contesto il Gruppo sta 
mettendo in atto una serie di iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei 
margini di primo livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i 
flussi di cassa a supporto dell'attività di sviluppo commerciale".

"Nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti mantenuto una redditività, in termini 
percentuali, in linea con il medesimo periodo dell'esercizio precedente nonostante il 
significativo calo dei ricavi a testimonianza di un controllo continuo sulla marginalità di 
primo livello e sul contenimento dei costi fissi, generando al contempo circa 3 milioni di 
euro di cassa derivante dall'attività operativa", ha aggiunto.

Tutti i diritti riservati

Qds.it
URL : http://qds.it/ 

PAESE : Italia 

TYPE : Web Régional et Local 

26 settembre 2025 - 15:45 > Versione online

P.105

https://qds.it/dai-mercati?guid=155_2025-09-26_TLB


FERVI rinnova la partnership con Vanoli Basket

Cremona

confindustriaemilia.it/flex/cm/pages/ServeBLOB.php/L/IT/IDPagina/108909

ConfindustriaEmilia

CREMONA

8

OFERVI

FERVI è lieta di annunciare il rinnovo della collaborazione con Vanoli Basket Cremona,

confermando così il proprio sostegno ai colori biancoblu per la nuova stagione sportiva

in Lega Basket Serie A.
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Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno della vicinanza di

FERVI al mondo dello sport e a valori come l'impegno, la determinazione, il lavoro di

squadra e la crescita continua.

L'accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche, durante le partite e le

interviste, sia digital: il logo dell'azienda emiliana sarà infatti presente sulle divise dei

giocatori, ma anche sul maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web

della squadra, garantendo così visibilità al marchio.

"Per FERVI sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un progetto sportivo

che parte dai giovani e arriva ai professionisti, valorizzando passione, impegno e spirito

di squadra con il concetto di una grande Famiglia con la quale portare avanti un

percorso continuo di crescita. È un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori aziendali

e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest'anno ", dichiara Ermanno Lucci, sales

& marketing director di FERVI.

Attiva nel settore MRO (Maintenance, Repair and Operations), FERVI è oggi un punto di

riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali destinati alla

manutenzione e alla riparazione, alla produzione industriale e artigianale, oltre che al fai-

da-te.

Con un approccio fortemente customer-oriented, l'azienda continua a crescere e

innovare, con l'obiettivo di offrire sempre i migliori prodotti e servizi ai lavoratori

professionisti, alle industrie, alle officine e agli artigiani.
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Fervi frena nel semestre, utile a 1,2 mln
(-36,4%)

La società modenese attiva nella commercializzazione di prodotti professionali per
artigianato e cantieristica chiude il semestre registrando una contrazione dei ricavi di
vendita (-13,6%). La generale debolezza dei mercati rallenta anche l'Ebitda (-14,6%)

La società modenese attiva nella commercializzazione di prodotti professionali per
artigianato e cantieristica chiude il semestre registrando una contrazione dei ricavi di
vendita (-13,6%). La generale debolezza dei mercati rallenta anche l'Ebitda (-14,6%)
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Fervi, semestre in frenata. Utile a 1,2 mln
(-36,4%)
Pubblicato: 26 Settembre 2025 17:19 Ultimo aggiornamento: 26 Settembre 2025 19:19 
Fervi, semestre in frenata. Utile a 1,2 mln (-36,4%) La società modenese, attiva nella 
commercializzazione di prodotti professionali per artigianato e cantieristica, chiude il 
semestre registrando una contrazione dei ricavi (-13,6%). La generale debolezza dei 
mercati rallenta anche l'Ebitda La società modenese, attiva nella commercializzazione di 
prodotti professionali per artigianato e cantieristica, chiude il semestre registrando una 
contrazione dei ricavi (-13,6%). La generale debolezza dei mercati rallenta anche 
l'Ebitda
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29/09/2025 - Fervi S.p.A.: 26/09/2025 - Il
CdA Fervi approva i risultati del primo
semestre 2025
IL CdA DI FERVI APPROVA I RISULTATI CONSOLIDATI DEL PRIMO SEMESTRE
2025

Dati di sintesi consolidati al 30.06.2025

Ricavi Netti consolidati

€25,1mil (-13,6%)

EBITDA EBITDA Adj

€3,5mil (-19,4%)

€3,7mil (-14,6%)

Risultato Netto Risultato Netto Adj

€1,2mil (-36,4%)

€1,8mil (-23,2%)

PFN (indebitamento netto)

-€6,0 mil (-€7,2 mil al 30 marzo 25,

-€8,0 mil al 31 dicembre 24)

Aggiustamento EBITDA legato ai costi non ricorrenti.

Aggiustamento Risultato Netto legato all'ammortamento del Know how derivante
dall'acquisizione della Rivit

Srl nel 2021 (ammortizzato in 4 anni) e ai costi non ricorrenti.

Il Consiglio d'Amministrazione approva la relazione finanziaria semestrale consolidata al
30 giugno 2025 in linea con i dati preconsuntivi semestrali forniti al mercato in data 24
luglio 2025:

Ricavi delle vendite consolidati pari ad Euro 25.141 migliaia, in diminuzione

dell'13,6% rispetto al medesimo periodo del 2024 (Euro 29.112 migliaia).

EBITDA Adjusted consolidato , esclusi costi non ricorrenti, pari ad Euro 3.748 migliaia ,
contro Euro 4.359 migliaia del medesimo periodo 2024.

EBITDA consolidato pari ad Euro 3.515 migliaia , contro Euro 4.359 migliaia del
medesimo periodo 2024

Risultato Netto consolidato Adjusted , esclusi i costi non ricorrenti e l'ammortamento del
Know How derivante dall'acquisizione della Rivit Srl nel 2021 (ammortizzato in 4 anni), al
netto delle relative imposte, è pari a Euro 1.836 migliaia contro Euro 2.392 migliaia del
primo semestre 2024. Il Risultato Netto consolidato è pari a Euro 1.226 migliaia contro
Euro 1.929 migliaia del primo semestre 2024.

Posizione Finanziaria Netta consolidata negativa (indebitamento netto) pari Euro 5.959
migliaia al 30 giugno 2025, contro indebitamento netto pari a Euro 8.049 migliaia al 31
dicembre 2024.

Patrimonio Netto consolidato pari ad Euro 33.156 migliaia al 30 giugno 2025, contro
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Euro 33.409 migliaia al 31 dicembre 2024.

Vignola (MO), 26 settembre 2025 - Il Consiglio di Amministrazione di Fervi S.p.A. (" Fervi
" o la " Società ") riunitosi in data odierna ha approvato la relazione finanziaria
semestrale consolidata chiusa al 30 giugno 2025. La relazione è assoggettata a
revisione contabile limitata volontaria da parte di PricewaterhouseCoopers S.p.A..

Nel commentare l'andamento del Gruppo al 30 giugno 2025, l'AD del Gruppo, Guido
Greco ha dichiarato: "il risultato del primo semestre del 2025 conferma il trend del primo
trimestre, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire dal
secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la crescente
incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della produzione
industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto una serie di
iniziative che hanno come obiettivo il miglioramento dei margini di primo livello ed il
contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a supporto
dell'attività di sviluppo commerciale; nel primo semestre del 2025 il Gruppo ha infatti
mantenuto una redditività, in termini percentuali, in linea con il medesimo periodo
dell'esercizio precedente nonostante il significativo calo dei ricavi a testimonianza di un
controllo continuo sulla marginalità di primo livello e sul contenimento dei costi fissi,
generando al contempo circa 3,0 milioni di Euro di cassa derivante dall'attività
operativa".

Andamento della gestione

Nel luglio 2025 il Fondo Monetario Internazionale ha diffuso l'aggiornamento del World
Economic Outlook, fornendo un quadro delle prospettive di crescita economica mondiale
in leggero miglioramento per il 2025. Il PIL globale per il 2025 è stato rivisto al rialzo al
3%, con un miglioramento di 0,2 punti percentuali rispetto ad aprile. Questo
miglioramento è in parte dovuto a scambi commerciali più intensi del previsto, alimentati
dalla volontà di molti Paesi di anticipare l'introduzione di nuovi dazi doganali. Inoltre, le
tariffe effettive si sono rivelate più basse rispetto a quanto stimato in primavera,
riducendo il potenziale impatto negativo sul commercio globale. Per il 2026 si prevede
una crescita leggermente superiore, al 3,1%, anch'essa rivista in positivo (+0,1%). Un
ritmo stabile ma non particolarmente elevato rispetto alle medie storiche. Tale
andamento riflette le tensioni geopolitiche, l'evoluzione dei mercati energetici e le
politiche monetarie restrittive che in diversi paesi stanno ancora pesando su consumi e
investimenti.

Per quanto riguarda gli Stati Uniti, l'economia si conferma resiliente, anche se in
rallentamento rispetto agli anni passati: la crescita prevista per il 2025 è intorno all'1,9%.
In Cina la dinamica rimane più sostenuta, con un'espansione stimata al 4,8%, pur in un
contesto di graduale decelerazione legata alla transizione del modello di sviluppo e al
rallentamento del settore immobiliare.

Il quadro europeo appare più debole. L'Eurozona, nel complesso, dovrebbe crescere
poco più dell'1%, risentendo dell'indebolimento della domanda interna e delle difficoltà
legate all'industria manifatturiera. All'interno dell'area, le differenze tra i principali paesi
sono marcate. La Germania, tradizionalmente locomotiva dell'Europa, nonostante una
revisione positiva rispetto allo stato previsto ad aprile, registra la performance più fiacca
con una crescita stimata appena allo 0,1%, penalizzata dal calo delle esportazioni e
dalla debolezza del settore automobilistico. Nessun cambiamento, invece, per Francia e
Spagna: la prima mantiene una previsione di crescita dello 0,6%, trainato dai servizi e
dal turismo, mentre la seconda conferma un più vivace +2,5%. L' Italia, secondo le stime
del Fondo, si colloca anch'essa in una posizione di bassa crescita, con un'espansione
attorno allo 0,5%. Il nostro paese risente del rallentamento europeo ma può contare
ancora sul sostegno degli investimenti legati al Piano Nazionale di Ripresa e Resilienza.
Le prospettive di breve termine sono però offuscate da una elevata incertezza e le sfide

Tutti i diritti riservati

moneycontroller.it
URL : http://moneycontroller.it/ 

PAESE : Italia 

TYPE : Web Grand Public 

29 settembre 2025 - 10:45 > Versione online

P.114

https://www.moneycontroller.it/notizie-comunicati-aziende-quotate-mercati-finanziari/fervi-s-p-a/26-09-2025-il-cda-fervi-approva-i-risultati-del-primo-semestre-2025-3182632


strutturali, tra cui la bassa crescita della produttività e l'invecchiamento della
popolazione, stanno pesando sulle prospettive dell'economia. Secondo il Fmi,
aumentare la produttività, così come migliorare e alzare la specializzazione dell'offerta
sul mercato del lavoro sono cruciali per aumentare in maniera persistente la crescita e
contrastare l'impatto dell'invecchiamento della popolazione.

In sintesi, lo scenario per il 2025 conferma una crescita globale moderata, con forti divari
tra economie avanzate ed emergenti e con l'Europa che resta l'area più fragile tra le
grandi regioni economiche.

La complessa e volatile situazione macroeconomica, come sopra rappresentata, viene
costantemente monitorata dalla Direzione, anche attraverso il CIS (Comitato di
Sorveglianza) a cui partecipano i dirigenti apicali e regolarmente invitati membri del
Consiglio di Amministrazione e del Collegio Sindacale della Capogruppo, al fine di
accelerare eventuali processi correttivi qualora se ne ravvisassero le necessità.

Andamento economico semestrale consolidato al 30 giugno 2025

I ricavi netti del periodo, pari a circa 25,1 milioni di Euro, rispetto a 29,1 milioni di Euro al
30 giugno 2024, risultano essere in diminuzione di circa il 13,7%. Il decremento di 4
milioni di Euro è principalmente imputabile al rallentamento dell'attività industriale di cui
ha risentito in particolare la controllata Rivit S.r.l già a partire dal quarto trimestre 2024.

L' EBITDA si riduce di 845 mila Euro rispetto al paritetico periodo del 2024,
principalmente per il mancato assorbimento di costi fissi legato alla diminuzione del
fatturato; l'incidenza dell'EBITDA sul fatturato pari al 14,0% diminuisce dell' 1% rispetto
al semestre 2024. L'EBITDA, escludendo i costi non ricorrenti, legati principalmente alle
risoluzioni dei contratti con alcuni dipendenti per Euro 233 mila, si riduce di 641 mila
Euro rispetto al paritetico periodo del 2024 a conferma dell'attenzione sulla marginalità e
sui costi fissi; l'incidenza dell'EBITDA Adj sul fatturato pari al 14,9% rimane
sostanzialmente in line (meno 0,16%) rispetto al dato al 30 giugno 2024 (pari al 15,1%).

Il maggior carico fiscale , in termini di percentuale di imposte rispetto all'EBT (36,3% nel
2025 rispetto a 30,5% nel 2024), è frutto, principalmente, dell'accantonamento di un
fondo rischio contenzioso di 46 mila Euro come ampiamente descritto nella Relazione
semestrale oltre al fatto che lo scorso anno era presente una componente positiva di 55
mila Euro legata alle imposte di Rivit India.

Andamento patrimoniale e finanziario semestrale consolidato al 30 giugno 2025

Il Capitale impiegato si è decrementato per circa 2,3 milioni di Euro. Tale decremento è
legato principalmente alla riduzione dell'attivo fisso a seguito degli ammortamenti di
periodo e alla diminuzione del circolante netto (Magazzino e altre attività/(Passività) in
primis).

La variazione positiva della posizione finanziaria netta (diminuzione dell'indebitamento
netto) che si attesta al 30 giugno 2025 ad Euro -6,0 milioni rispetto ad Euro -8,0 milioni
al 31 dicembre 2024 è dovuta principalmente ai seguenti fattori:

il Gruppo ha generato nel primo semestre 2025 un flusso derivante dall'attività operativa

pari a 4,1 milioni di Euro;

Investimenti in immobilizzazioni per 0,8 milioni di Euro di cui circa 360 mila Euro per la
costruzione del nuovo magazzino in Vogel;

nel corso del mese di maggio 2025 è stato corrisposto agli azionisti un dividendo pari a
circa 0,9 milioni di Euro.

nel corso del primo semestre sono state acquisite 5.600 azioni proprie per il valore di 87
mila Euro;
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nel corso del mese di giugno è stato effettuato un aumento di capitale pari a 0,1 milioni
di Euro in Esales Srl, PMI innovativa che detiene il marchio Mr. Worker.

Si rileva che nel corso del primo semestre 2025 sono stati ottenuti tre finanziamenti da
primari istituti di credito per complessivi 8,2 milioni di Euro a tasso fisso. Nello stesso
periodo è stato rimborsato un finanziamento da 3 milioni di Euro.

Principali fatti avvenuti dopo la chiusura del periodo

Non si rilevano eventi successivi degni di nota.

Prevedibile evoluzione dell'attività per l'esercizio in corso

Nonostante i segnali positivi, il FMI ha sottolineato come la crescita globale rimanga
deludente rispetto agli anni precedenti la pandemia. Il tasso di crescita intorno al 3% è
giudicato inferiore alla media pre-Covid, segno che la ripresa economica globale è
ancora lontana da un pieno consolidamento. Inoltre, le previsioni sul commercio indicano
un calo persistente della domanda, che secondo le stime dovrebbe passare dal 57% nel
2024 al 53% nel 2030. Tuttavia le prospettive delineate dal FMI restano soggette a
un'elevata incertezza. In particolare, lo scenario di base delle previsioni si fonda su un
precario equilibrio delle politiche commerciali, che sono ancora in fase di negoziazione e
il quadro resta quindi fortemente incerto, con rischi prevalentemente orientati al ribasso.
L'evoluzione dei mercati finanziari, l'andamento dei prezzi energetici e le possibili
tensioni geopolitiche potrebbero modificare sensibilmente lo scenario. Le guerre in
corso, le dispute commerciali tra Stati Uniti e Cina, nonché le instabilità in Medio Oriente
e nell'Est Europa, rappresentano fattori di rischio concreti. A ciò si aggiungono i dubbi
legati alle politiche monetarie ancora restrittive, che potrebbero frenare consumi e
investimenti più del previsto. In questo contesto, le previsioni per il 2025 vanno
interpretate con cautela: i mercati globali restano esposti a variabili difficilmente
prevedibili e l'equilibrio tra crescita e stabilità finanziaria appare ancora fragile.

Nonostante il Gruppo non abbia sedi nei paesi attualmente interessati da conflitti, né
questi rappresentino significativi mercati di sbocco o di fornitura per lo stesso, le tensioni
socio-politiche mondiali sono tenute sotto osservazione per valutare eventuali
ripercussioni anche su altri mercati e/o riflessi sui cambi, prezzi delle materie prime e
delle utilities.

L'evoluzione della situazione macroeconomica e di mercato viene tenuta costantemente
sotto controllo dalle rispettive società operative e unitamente dalla supervisione mensile
della Capogruppo attraverso il CIS. L'attività propria di coordinamento e controllo della
Capogruppo viene accelerata dalla stretta supervisione dello staff dell'Amministratore
Delegato al fine di identificare ogni azione necessaria con particolare riferimento al costo
dei noli internazionali che comunque sono in calo nella seconda metà dell'anno.

Seppur nel contesto di incertezza sopraccitato, il Gruppo proseguirà, inoltre, la propria
strategia di crescita focalizzata, tra l'altro, sul costante impegno all' espansione
dell'offerta di prodotti a catalogo e di supporto ai clienti, sulla massimizzazione della
profittabilità, anche attraverso un'attenta politica di controllo dei costi, mantenendo la
solidità patrimoniale e finanziaria che contraddistingue le aziende del Gruppo.

Il presente Comunicato e il fascicolo della Relazione Semestrale Consolidata al 30
giugno 2025 con la relazione della Società di Revisione è disponibile sul sito della
Società https://www.fervi.com nella sezione Investors e al seguente indirizzo
https://www.emarketstorage.com . In allegato, si riportano di seguito gli schemi di Stato
Patrimoniale Consolidato, il Conto Economico Consolidato, Rendiconto Finanziario
Consolidato e Posizione Finanziaria Netta Consolidata.

Il Gruppo Fervi composto da Fervi SpA e dalle controllate Rivit S.r.l., Ri-flex Abrasives
S.r.l. e Vogel Germany GMBH & CO KG è attivo nel settore della fornitura di attrezzature
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professionali principalmente per l'officina meccanica, l'officina auto, la falegnameria, il
cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato cosiddetto «MRO» (Maintenance, Repair and
Operations), ossia fornitura di attrezzature al servizio dei professionisti della
manutenzione e riparazione. L'operatività del Gruppo copre poi anche il segmento di
mercato "Do it yourself", o DIY, vale a dire il mercato dei prodotti per il fai-da-te in ambito
casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale soggetti che utilizzano gli utensili
Fervi a fini non professionali.

Per maggiori informazioni:

Guido Greco - Investor relator - telefono: +39 059 767172 - e-mail: investor@fervi.com

MIT SIM SPA - Euronext Growth Advisor - C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02
87399069 -Francesca Martino - Francesca.martino@mitsim.it

MIT SIM SPA - Specialist - C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02 87399069 -
Andrea Scarsi -

Trading-desk@mitsim.it

Allegati

Link originale

Permalink

Disclaimer

Fervi S.p.A. ha pubblicato questo contenuto il 26 settembre 2025 , ed è responsabile
delle informazioni in esso contenute. Distribuito da , senza apportare modifiche o
alterazioni, il 29 settembre 2025 alle 08:09 UTC
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 Relazione sulla Gestione

Unitamente alla relazione finanziaria semestrale chiusa al 30 giugno 2025 (di seguito
anche "relazione finanziaria") di Fervi SpA (di seguito anche "Fervi" o la "Società") e sue
controllate (di seguito anche il "Gruppo" o il "Gruppo Fervi"), esponiamo la presente
relazione sulla gestione.

Precisiamo che nella presente relazione sono fornite tutte le informazioni previste e
richieste dall'articolo 2428 del Codice Civile così come modificato dal DLgs 32/2007,
nonché quelle indicate dal Consiglio Nazionale dei Dottori Commercialisti e degli Esperti
Contabili. Le informazioni fornite sono quelle ritenute utili ad avere un'analisi fedele,
equilibrata ed esauriente della situazione del Gruppo con riferimento all'andamento del
risultato della gestione nel suo complesso, nonché una descrizione dei principali rischi e
incertezze cui il Gruppo è esposto.

Il Gruppo chiude con un risultato positivo di 1.226 mila Euro (positivo di 1.929 mila Euro
nel rispettivo periodo precedente).
 Andamento economico generale e della gestione sociale

Nel luglio 2025 il Fondo Monetario Internazionale ha diffuso l'aggiornamento del World
Economic Outlook, fornendo un quadro delle prospettive di crescita economica mondiale
in leggero miglioramento per il 2025. Il PIL globale per il 2025 è stato rivisto al rialzo al
3%, con un miglioramento di 0,2 punti percentuali rispetto ad aprile. Questo
miglioramento è in parte dovuto a scambi commerciali più intensi del previsto, alimentati
dalla volontà di molti Paesi di anticipare l'introduzione di nuovi dazi doganali. Inoltre, le
tariffe effettive si sono rivelate più basse rispetto a quanto stimato in primavera,
riducendo il potenziale impatto negativo sul commercio globale. Per il 2026 si prevede
una crescita leggermente superiore, al 3,1%, anch'essa rivista in positivo (+0,1%). Un
ritmo stabile ma non particolarmente elevato rispetto alle medie storiche. Tale
andamento riflette le tensioni geopolitiche, l'evoluzione dei mercati energetici e le
politiche monetarie restrittive che in diversi paesi stanno ancora pesando su consumi e
investimenti.

Per quanto riguarda gli Stati Uniti, l'economia si conferma resiliente, anche se in
rallentamento rispetto agli anni passati: la crescita prevista per il 2025 è intorno all'1,9%.
In Cina la dinamica rimane più sostenuta, con un'espansione stimata al 4,8%, pur in un
contesto di graduale decelerazione legata alla transizione del modello di sviluppo e al
rallentamento del settore immobiliare.

Il quadro europeo appare più debole. L'Eurozona, nel complesso, dovrebbe crescere
poco più dell'1%, risentendo dell'indebolimento della domanda interna e delle difficoltà
legate all'industria manifatturiera. All'interno dell'area, le differenze tra i principali paesi
sono marcate. La Germania, tradizionalmente locomotiva dell'Europa, nonostante una
revisione positiva rispetto allo stato previsto ad aprile, registra la performance più fiacca
con una crescita stimata appena allo 0,1%, penalizzata dal calo delle esportazioni e
dalla debolezza del settore automobilistico. Nessun cambiamento, invece, per Francia e
Spagna: la prima mantiene una previsione di crescita dello 0,6%, trainato dai servizi e
dal turismo, mentre la seconda conferma un più vivace +2,5%. L' Italia, secondo le stime
del Fondo, si colloca anch'essa in una posizione di bassa crescita, con un'espansione
attorno allo 0,5%. Il nostro paese risente del rallentamento europeo ma può contare
ancora sul sostegno degli investimenti legati al Piano Nazionale di Ripresa e Resilienza.
Le prospettive di breve termine sono però offuscate da una elevata incertezza e le sfide
strutturali, tra cui la bassa crescita della produttività e l'invecchiamento della
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popolazione, stanno pesando sulle prospettive dell'economia. Secondo il Fmi,
aumentare la produttività, così come migliorare e alzare la specializzazione dell'offerta
sul mercato del lavoro sono cruciali per aumentare in maniera persistente la crescita e
contrastare l'impatto dell'invecchiamento della popolazione.

In sintesi, lo scenario per il 2025 conferma una crescita globale moderata, con forti divari
tra economie avanzate ed emergenti e con l'Europa che resta l'area più fragile tra le
grandi regioni economiche.
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