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MPRESS IONI

Se compilassimo una tabella sulla frequenza di utilizzo dei vari elettroutensili e ordinassimo 
le voci in ordine decrescente, in prima riga non potrebbe che comparire il trapano-avvi-
tatore. Che sarebbe probabilmente il primo anche per ore di lavoro sul periodo di riferi-

mento e certamente il primo nella meno nobile classifica degli utensili pi» maltrattati. 7utto ciò 
per dire che le prove di questo tipo di elettroutensile, per essere esaustive, dovrebbero essere 
protratte su un arco temporale piuttosto lungo. Cosa incompatibile con la natura di questa ru-
brica che si prefigge solamente di restituire al lettore, nel modo pi» onesto, oggettivo e curato 
possibile, le impressioni d’uso di un apparecchio che rimane nelle mani del redattore di turno 
per un periodo invece generalmente breve. 

Fervi FB12CD3AS-22B
Un anno e mezzo dopo
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Per una volta facciamo un’eccezione con 
questa appendice alla recensione del tra-
pano Fervi FB12CD3AS-22B, pubblicata nel 
numero 139, per due motivi: perché Fervi ci 
ha ceduto gli elettroutensili di quella prova 
(assieme al trapano vi erano anche una sme-
rigliatrice cordless, un seghetto alternativo e 
una sega circolare) e perché lo stesso pro-
duttore ci ha recentemente inviato un secon-
do trapano per reintegrare le dotazioni del 
primo, andate letteralmente in fumo per un 
principio d’incendio capitato a metà estate in 
uno dei nostri laboratori. Una buona occasio-
ne per confrontare le prestazioni di un uten-
sile con un anno e mezzo di lavoro alle spalle 
con uno identico ma nuovo.

Nell’anno e mezzo di uso il Fervi FB12CD3AS-22B ha dato prova 
di essere un apparecchio affidabile e robusto. L’autonomia, il 
bilanciamento dei pesi, la modulabilità della frizione e il prezzo di 
acquisto sono i suoi principali punti di forza.
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Tra p a n o 
a v v i t a t o re  F e r v i 
F B 1 2 C D 3 A S - 2 2 B

L'ESTERNO
Se c’è una cosa che l’uso prolungato di uno strumento mette in luce pi» di altre è l’ergonomia. &iò che sul momen-
to non si è notato o non gli si è dato peso dopo ore di lavoro diventa pi» evidente. La giustezza  dell’impugnatura 
del )ervi )%��&D3AS���% e la sua comodità, ad esempio, dettagli che possono apparire poco significativi all’ini-
zio ma che diventano invece dirimenti al momento di scegliere quale utensile usare per un determinato lavoro e 
che fanno sviluppare quelle che chiamiamo genericamente preferenze.
Gli inserti in materiale cedevole che rendono comoda l’impugnatura reggono bene alla prova del tempo, rima-
nendo salde alla scocca e mantenendo la loro originaria morbidezza. 7uttavia, nella parte del tallone, dove cioè 
il calcio sale e curva all’indietro, le due parti del guscio si uniscono formando una lieve cresta a cui non avevamo 
inizialmente fatto caso: se non ci fosse, l’adduttore del pollice non la rimpiangerebbe. 

Il calcio ben dimensionato e gli inserti morbidi 
assicurano la salda presa del trapano. Nella foto si 
nota la lieve cresta sul tallone, l’unica caratteristica 
di forma a nostro avviso migliorabile.

Nonostante le innumerevoli e inevitabili cadute da varie altezze, la scoc-
ca dell’avvitatore non ha subito danni degni di nota. Gli unici segni evi-
denti si trovano su una delle due batterie in dotazione, che si inseriscono 
in fondo al calcio; se siano stati dovuti a una caduta o ad altro non sap-
piamo dirlo, quello che è certo è che gli urti non hanno compromesso 
l’integrità del guscio né il regolare funzionamento dell’accumulatore. Su 
tutto l’utensile, di fatto, le uniche avvisaglie dell’uso intensivo riguardano 
il parziale distacco delle etichette adesive poste ai lati della scocca e la 
perdita di uno dei due tamponcini che proteggono i fianchi dell’appa-
recchio e permettono di non segnare le superfici su cui lo stesso viene 
poggiato. 

I robusti materiali 
della scocca e gli 
assemblaggi ben 
progettati hanno 
permesso al Fervi 
FB12CD3AS-22B 
di incassare bene 
i vari maltratta-
menti a cui è stato 
sottoposto.
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Premesso che nell’anno e mezzo di uso l’avvitatore ha 
sempre avuto un funzionamento regolare, nella prova 
a confronto con il nuovo non si evidenziano differenze 
significative in termini di rumorosità e prestazioni. L’u-
nica, evidente, riguarda l’intervento della frizione, sicu-
ramente pi» ritardato nel modello nuovo. Pi» che a un 
principio d’usura del vecchio, pensiamo possa trattarsi 
semplicemente di un diverso precarico della molla che 
serra i dischi dentati della frizione nel nuovo. 
L’ultimo confronto ha riguardato naturalmente la ca-
pacità delle batterie, notoriamente il tallone di Achille 
di molti prodotti cordless, anche di fascia alta, quando 
i cicli di carica e scarica all’attivo diventano numero-
si: sorprendentemente le vecchie batterie del Fervi 
)%��&D3AS���% non hanno perso pi» del 5� della 
loro capacità originaria. 8n dato in pi» a sottolineare 
l’ottima affidabilità complessiva di questo apparec-
chio.  

IL FUNZIONAMENTO

La sola differenza emersa nel confronto tra l’usato e il nuovo riguarda la so-
glia di intervento della frizione. Nell’immagine l’affondamento ottenuto con 
viti 5x50 mm e la frizione selezionata sulle posizioni 1�����9; la fila di destra 
è relativa al trapano nuovo. 
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DiscoconaletteripiegateaV
peroperazioni
di smerigliatura
Il discoCurvedconaletteripiegateaV è l’ultima novitàin

casaFervi pensatapermigliorareulteriormenteleoperazioni

dismerigliatura,sbavaturaerifinituranelmondodella

lavorazionedeimetalli.
Fruttodi ricercaeattenzionealleesigenzedeiprofessionisti

delsettore,il nuovodiscoCurveddotatodidoppiasuperficie
abrasivaèprogettatopergarantirerisultatieccellentiin
tempiridotti.Grazieallaparticolareconformazionedelle

suealetteaV,èingradodiraggiungerefacilmenteanchei

puntipiù complessicomeangoli,gole,cordoniescanalature.

Estremamenteversatile,è idealeperlavorazioni su
materialicomeacciaio,inox e alluminio e si adattaadiverse

applicazioni:dallabisellaturaallasbavatura,fino allarifinitura
disaldatureagola.

Realizzatograzieal know-how di Riflex Abrasives,azienda
italianaspecializzatanellaproduzionedidischiabrasiviedi

macchineperla loro produzionedal2015nellacompaginedel
FerviGroup,ildiscoCurvedè compostodaabrasivoinzirconio

cheassicuraun’elevatacapacitàdi asportazione,durabilità
eresistenza,eda unsupportoinnylonchegarantisce
flessibilità,leggerezzaerobustezzain ognicontestooperativo.

Il nuovodiscoCurveddi Fervi èdisponibilein dueversioni:

• Ø 115mmgrana40 (art.DN9109.112)

• Ø 125mmgrana40(art.DN9109.122)
I dischisonocompatibili(in basealdiametro)conle

smerigliatriciangolari(abatteriaea filo) dellanuovagammadi

elettroutensilidell’aziendaemiliana.

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 148

SUPERFICIE : 50 %

PERIODICITÀ : Mensile



DIFFUSIONE : (53532)

AUTORE : N.D.

1 ottobre 2025
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ATTUALITÀ

FERVI RINNOVALA PARTNERSHIPCON VANOLI

BASKET CREMONA

Per il decimo anno consecutivo,

FERVI confermail sostegnoallaVanoli

BasketCremonaper lanuovastagione

2025- 2026. Un legame fondato su

valori condivisicomeimpegno,passione

e crescita,che rafforza la presenza
dell’azienda accanto alla comunità

sportivacremonese.

Il rinnovo di questa partnership

rappresentaun ulteriore segno della

vicinanza di FERVI al mondo dello

sport e a valori come l’impegno, la

determinazione,il lavorodi squadrae la

crescitacontinua.
L’accordo prevedediverse iniziative

di brandexposuresia fisiche,durante le

partitee le interviste,sia digital: il logo

dell’aziendaemilianasaràinfattipresente

sulle divisedei giocatori,ma anchesul

maxischermo,sui ledtelevisivia bordo

campo e sul sito web della squadra,

garantendocosìvisibilitàal marchio.

«PerFERVI sostenere Vanoli Basket

Cremonasignifica crederein un progetto

sportivoche parte dai giovani e arriva

ai professionisti, valorizzando passione,

impegno e spirito di squadra con il

concettodi una grandeFamiglia con la
qualeportareavantiunpercorsocontinuo

di crescita.È un progettoche sentiamo
vicino ai nostrivalori aziendalie che

siamo orgogliosi di rinnovare anche

quest’anno»– dichiara ErmannoLucci,

Sales& MarketingDirectordi FERVI.
Attiva nelsettoreMRO (Maintenance,

Repair andOperations),FERVI èoggi

unpunto di riferimentonella fornitura
di macchine, utensili e attrezzature
professionalidestinatiallamanutenzione
e alla riparazione, alla produzione

industrialeeartigianale,oltre cheal fai-
da- te.

Con un approccio fortemente

customer-oriented, l’azienda continua
a cresceree innovare,con l’obiettivodi
offrire semprei miglioriprodotti eservizi

ai lavoratoriprofessionisti,alleindustrie,
alleofficineeagliartigiani.

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 8

SUPERFICIE : 60 %

PERIODICITÀ : Mensile



DIFFUSIONE : (8000)

AUTORE : N.D.

1 ottobre 2025
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FERVI

Nuovo disco Curved
per smerigliatura

Il discoCurved conaletteripiegate aV è l'ultimanovità in casaFervi

pensataper migliorareulteriormentele operazionidi smerigliatura,

sbavaturaerifinitura nel mondodellalavorazionedei metalli.

Dotato di doppia

superficie abra-

siva, è pro-

gettato per

garantirerisul-

tati eccellenti in

tempi ridotti. Grazie

alla particolare conformazionedelle sue alette a V, è in gradodi

raggiungerefacilmente anchei punti più complessicomeangoli,

gole, cordoni escanalature.Estremamenteversatile,è ideale per

lavorazionisu materialicomeacciaio, inox ealluminio esiadattaa

diverse applicazioni: dalla bisellaturaalla sbavatura,fino alla rifini-

tura di saldatureagola.

È disponibile in due versioni: 0 115 mm grana 40 (art.

DN9109.112)e0 125mmgrana40 (art.DN9109.122).

www. fervi.com

Tutti i diritti riservati

Ferramenta & Casali

PAESE : Italia 

PAGINE : 100

SUPERFICIE : 19 %

PERIODICITÀ : Bimestrale



DIFFUSIONE : (8926)

AUTORE : N.D.

1 ottobre 2025
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Fervi inauguralo showroomdi Vignola

Fervihacompletatoun importanteampliamentodelproprio plant

aziendaledi Vignola, presentandoun nuovissimoshowroom.Questo

spazioinnovativonasceperoffrire a rivenditori, officine e aziendeinte-

ressate un'esperienzaimmersiva,permettendodi toccareconmano la

qualitàe l'ampiezzadella gammaprodotti del FerviGroup.Due sono le
grandisezioni:ShowroomTools (" leggero"),un'areacheaccoglieesposi-

tori con utensili manuali,arredamentoda officina,carrelli, elettrouten-

sili, calibri estrumentidi misura, rivettatrici e sistemidi fissaggio,dove

sonopresentianchecorner dedicatiai branddel gruppo,comeRivit,

specializzatain sistemidi fissaggio,e Vogel Germany,nota per strumenti di misuradiprecisione;ShowroomMachi-
nery ("pesante"),dovetrova spaziol'intera gammadelle macchineutensili, dallepiù compattealle più imponenti (tor-

ni, frese,trapani, segatrici,smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi,presse,piegatricie macchineper la lavorazionedi le-

gno e lamiera), con ampi spazicheconsentonoai visitatori di osservaree testarei macchinari, con il vantaggiodella

disponibilità immediata inprontaconsegna.Un percorsoesclusivoecoinvolgente,arricchito da momenti conviviali e

dallapossibilità di scoprirealcuneiconedella Motor Valley:Ferrari,Ducati e Lamborghini, www.fervi.com

Tutti i diritti riservati

Ferrutensil

PAESE : Italia 

PAGINE : 85

SUPERFICIE : 24 %

PERIODICITÀ : Mensile
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FERVI RINNOVALA PARTNERSHIPCONVANOLIBASKETCREMONA

CREMONA

8

OFERVI

16

Per il decimo annoconsecutivo, Ferviconferma il sostegno alla Va-

noli Basket Cremona per la nuova stagione 2025-2026. Un legame

fondato su valori condivisi come impegno, passione e crescita, che

rafforza la presenza dell'azienda accanto alla comunità sportiva

cremonese.

Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno

della vicinanza di Fervi almondo dello sport e a valori comel'impe-

gno, la determinazione, il lavoro di squadra e la crescita continua.

L'accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche,

durante le partite e le interviste, sia digital: il logo dell'azienda emi-

liana saràinfatti presente sulle divise dei giocatori, ma anche sul

maxischermo, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web della

squadra, garantendo così visibilità al marchio.

"PerFervi sostenere VanoliBasket Cremonasignifica credere in un

progetto sportivo che parte dai giovani e arriva ai professionisti,

valorizzandopassione, impegno e spirito di squadra con il concetto

di una grande famiglia con la quale portare avanti un percorso con-

tinuo di crescita. È un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori

aziendali e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest'anno"

dichiara Ermanno Lucci, Sales & Marketing Director di Fervi.

Tutti i diritti riservati

Ferramenta 2000 Har

PAESE : Italia 

PAGINE : 16

SUPERFICIE : 10 %

PERIODICITÀ : Bimestrale


1 ottobre 2025
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FERRAMENTA®

DOSSIER abrasivi

INNOVAZIONE, QUALITÀ, SERVIZIO

E SOSTENIBILITÀ SONO

LE VERE LEVE COMPETITIVE

In Italia il comparto mostra una crescita moderata, rallentata dall'aumento

dei costi, dalla volatilità delle materie prime e dalla pressione del low-

cost. Per restare competitive le aziende puntano su un'offerta integrata

di prodotti e servizi che trasforma la competenza in leva di crescita,

garantendo risposte concrete alle esigenze di qualità ed efficienza degli

utilizzatori. Utensilerie e ferramenta restano i canali di riferimento

Il mercatoitaliano degli abrasivi"ri-

specchiale tendenzeglobali"dichiara

AlexPavignaniProductManagerFer-

vi, "mostrandounacrescitamoderata

macostante,trainatada settorichiave

comelavorazionedei metalli,edilizia

ed elettronica.Le principalicriticitàri-

guardanola volatilitàdel costodelle

materieprime e l'inasprimentodelle

normativeambientali,che impongono

continuiadattamentiai processipro-

duttivi.Allo stessotempo,emergono

importantiopportunitàlegate allaspe-

cializzazionedel prodotto:cresce la

allfixALLUNGINTO
PIASTRELLEPLASTICA

METALLO

C36PBF

VIENEA

MULTI
230×2×22,23

44x5/64"x7/8

Allfix- Lagammadidischiabrasivimultiusosoddisfaleesigenzediprofessionistieappas-
sionatidelFai-da-Techerichiedonomassimaefficienzaeprecisione.RealizzatiinItalia,sidi-
stinguonoperl'altaresa,lavelocitàditaglioottimale,l'eccellentedurataeunafinituradiqualità
superiore.Idealiperiltagliodimetalli,materialiedili,plastica,legnoealluminio,sonodisponibili
in2misure:da115mmx 1,6mmeda230mmx2mm.

domandadi abrasivimiratiaspecifiche

applicazioni,in gradodimigliorarel'ef-

ficienzaela qualitàdellelavorazioni.In

questocontesto,Ferviseguel'anda-

mentodel mercato,mantenendouna

performancein linea con la crescita

delsettoree continuandoainvestirein

innovazionee qualitàper consolidare

la propriaposizione".PaoloSassone,

GeneralManagerdi PferdItalia parla

di "unafase di consolidamentodopo

annidi fortevolatilitàlegataprimaalla

pandemiae poialletensioniinternazio-

nalisullematerieprimeedenergia.Nel

complesso,la domandasimantienesu
livellistabili,sostenutadasettorichiave

comela metalmeccanica,l'aerospace

e la cantieristica.Allo stessotempo,

emergononuovedinamiche:daunlato

le pressionisui costie la disponibilità

dellematerieprime,cherappresentano

tuttoraunacriticitàimportante;dall'altro
lacrescenteattenzionedeiclientiverso

efficienza,sicurezzaesostenibilità,che

si traduconoin unadomandasempre

piùselettivadiprodottiinnovativieava-

loreaggiunto.In questoscenario",pro-

segueSassone,"vediamoopportunità

interessanti:la possibilitàdi differen-

ziarsicon soluzionitecnicheavanzate

che riducanoi tempi di lavorazione,

29

Tutti i diritti riservati

Ferramenta 2000 Har

PAESE : Italia 

PAGINE : 29

SUPERFICIE : 197 %

PERIODICITÀ : Bimestrale


1 ottobre 2025
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FERRAMENTA

DOSSIER abrasivi

migliorinola sicurezzadeglioperatorie

abbianounimpattoambientaleridotto.

Leperformancedi PferdItaliasonoot-

timalirispettoaquestoandamentoge-

nerale:abbiamorisentitodellestesse

sfidedelmercato,ma al tempostesso

abbiamobeneficiatodelriconoscimen-

to dellaqualità e dell'affidabilitàdel

nostromarchio.In particolare,lanostra

strategia focalizzatasull'innovazione

di prodotto,sul serviziotecnicoe sul-

la vicinanzaalclienteci hapermesso

dimantenereuntrendpositivorispetto

alla mediadel settore".Registrauna

"moderatacrescita"anche Giovanni

Gulino, AmministratoreUnico Allfix

Italiache,però,è accompagnata"an-

che da unafortepressionecompetiti-

va,soprattuttosuiprezzi.Leprincipali

criticitàriguardanol'aumentodei costi

dellematerieprime,la volatilitàdella

domandain alcunisettoriindustrialie

Discotelsisal- LeruoteavvolteCW-FAB&UD-GP,CW-FXL&UD-UX,CW-FAB,CW-FXL,CW-
FLD,CW-FDFeCW-FLD&UD-LDsonoidealipersbavatura,uniformatura,finitura,lucidatura
epuliziainapplicazionichenondevonorovinarei bordioasportaremetallo.Adatteall'usosu
macchinariautomatizzati,utensilifissio portatilia alberodirittoesumacchineapassaggio
continuo.

AZAGOTEF

ImaAbrasivi- Nuovospessore- 1,3- efor-
mulaallo"zirconio"perImach3la lineadi
molesottilisviluppataperlavorazioniprofes-
sionalie applicazionidoveèrichiestounta-
glioprecisoeveloce,senzaalterarelecarat-
teristichesuperficialideimateriali.Lematerie
primeimpiegateesentidasostanzeossidanti
escludonolapossibilitàdiinquinareimateriali
lavorati(caratteristicadiprimariaimportanza
neisettoriaeronautico,atomico,alimentare).
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la concorrenzadei prodottilow-cost

importati".AnchesecondoGulino"le

opportunitànonmancano:la crescen-

te attenzioneallasicurezza,allasoste-

nibilitàe all'efficienzasta portandogli

utilizzatoriaorientarsiversosoluzionidi

qualitàsuperiore.In questocontesto,la

nostraaziendastaperformandoinlinea

conil mercato,conrisultatipositiviso-

prattuttonei segmentiadaltovaloreag-

giuntoe in nicchiespecializzatedove

lacompetenzatecnicafaladifferenza".

Larecessioneele guerrein atto,nota

Cristiano Lazzarini, titolare di Nat

Abrasivi,"hannocolpitoduramentei

principalisettoridi sboccodelmercato

degliabrasivi:la lavorazionedeimetal-

li,il mercatodeimobilididesign,l'auto-

motiveeil calzaturiero.Gliabrasivifles-

sibili (carte,tele e fibre)e gli abrasivi

rigidi(dischirinforzatidataglioesbavo,

moleaimpastoceramico)nehannosu-

bitole conseguenze.SecondoFeder-

chimica,che rappresentacircal'80%

del mercatoper unfatturatoannuodi

oltre450milionidi euro,a influenzare

in particolarele performancedelmer-

cato,oltreal rallentamentodell'edilizia,

è statala crisidell'industriametalmec-

canicae dell'automotive,dovutaalla

concorrenzacinese con prodotti a

bassocosto.Lanostraaziendacerca

di invertireil trendnegativodelmerca-

to,puntandotuttosulservizioesu una

gammacompletadi prodotti,percopri-

re tuttii settoridi sbocco,ancheattra-

versoil nuovoShoponline.Questoci

hapermesso,neiprimi9mesidell'an-

no,di registrareunleggeroincremento

delfatturatorispettoal2024,intornoal

2%". L'andamentoincertodell'econo-

mia mondialestacondizionandotutte

lerealtàproduttive"compresoil nostro

settore",affermaEzio Borroni, Sales

ManagerDiscotelsisal sottolineando

che "l'incertezzaè la cosapeggiorea

livelloeconomicononpermettedipro-

grammareeinvestireneltempononsa-

pendobeneche direzioneprendere".

Massimo Mansuino, Amministratore

DelegatoKondorAbrasiviè convinto

chel'andamentodel mercatodellari-

venditadegliabrasiviin Italia,chede-

scrivecome"piuttostostatico"dipenda

"da fattori economicicontingenti,ma

anchedallascarsasensibilitàdimolte

rivenditeadintrodurreprodottidiquali-

tà e/oinnovativiappiattendosisudischi
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genericidi importazionecinesespesso

di qualitàscarsama con prezzibassi.

Registriamocomunque delle perfor-

mance positive grazie alla continua

innovazionenecessariaperaffrontareil

mercatoindustrialeche è semprealla

ricerca di soluzionipiù avanzateche

rendonoi processiproduttivipiù com-

petitivigrazieaprodottidi elevataqua-

lità".AncheEnrico Mannara,Direttore

CommercialeIma Abrasivi ritieneche

"il mercatostasoffrendouncalo di do-

mandadato anchedai problemiinter-

nazionali.

Le principalicriticitàè l'arrivosul mer-

cato di prodottidi bassaqualitàe con

pochecertificazionilegate allasicurez-

zaesostenibilitàambientale.Perdistin-

guersioccorrefareprodottisemprepiù
performantie ecosostenibili.Noi anche

se con grandefatica siamoin piccola

crescita".

Il servizio restaunacomponentefon-

damentale

In questomercatofortementecompe-

titivola sfida non è tanto sul prezzo,

quantosulla capacità di offrirevalore:

qualità,servizio e innovazionediven-

tanole vereleve per distinguersi."Nel

nostrosettore"affermaGiovanni Guli-

nodi Allfix Italia"il prodottoè solouna

parte dell'equazione.Servizicomela

consulenzatecnica pre e post vendi-

Questo è un mercato maturo, ma l'innovazione resta un fattore di competitività

ABCAnchein unmercato maturo ci sonospaziimportan-

ti per l'innovazionediprodotto, soprattutto legata a nuove

mescole abrasive,sistemipiù sicurie materialisostenibili.

Inoltre, stiamoinvestendonelladigitalizzazionedeiprocessi

commercialie logistici,per esserepiù reattivi e trasparenti

coni nostriclienti.Un'altradirettrice chiaveèla specializza-

zione:offrire soluzioniper settori specifici(comel'edilizia,la

carpenteriametallicao la lavorazionedimaterialicomposi-

ti] ci permette di distinguerela nostra proposta. Guardia-

mo anchecon interesse all'internazionalizzazione,sia per

diversificarei mercati, sia per portare il nostroknow-how

su scalapiùampia.

GiovanniGulino,AmministratoreUnicoAllfixItalia

Lanostra aziendahasempreavutounavocazionemolto in-

ternazionale,facciamoparecchiefiere di settore all'estero

continuandoadinvestirein questadirezione,nell'ottimizza-

zionedelprodottofinalee deiprocessiproduttiviconconse-

guentedigitalizzazione.

EzioBorroni,SalesManagerDiscotelsisal

In un mercato maturo come quellodegliabrasivi,l'innova-

zionedi prodotto rappresentaunaleva fondamentaleper

continuareacrescere.Stiamoconcentrandoi nostri sforzi

nellosviluppodisoluzionitecnichesemprepiùspecializzate,

capacidi rispondere a esigenzespecifichedei clienti e di

migliorare le prestazionidellelavorazioni.Accantoall'inno-

vazione,attribuiamograndeimportanzaal servizio,in par-

ticolareallaformazionee allaconsulenzatecnica,elementi

checipermettonodioffrireunvaloreaggiuntoconcreto edi

consolidareil rapportodi fiduciaconi nostri clienti.

AlexPavignaniProductManagerFervi

In questosettore glispaziconcreti nei qualiinnovaresono:

le performancedei prodotti,la digitalizzazionedeiprocessi
di logisticae l' internazionalizzazione.
EnricoMannara,DirettoreCommercialeImaAbrasivi

L'aziendaè sempre stata all'avanguardiaper quantoattie-

ne la sostenibilitàambientale:tra i primi, dal 2007 produ-

ciamo energiaelettrica da fotovoltaicoper gran parte del

nostro fabbisogno,utilizziamomaterie prime a ridotto im-

patto ambientale,e abbiamouna attenta politica relativa

allariduzionedegliscarti di processo.Il nostro modellodi

businessè orientatoa soddisfarei bisognidelclientegrazie

aflessibilitàecontinuainnovazionedeiprodotti;ovviamente

in tutto questodigitalizzazionee avventodell'Algiocanoun

ruoloimportante.

MassimoMansuino,AmministratoreDelegatoKondorAbrasivi

Il mercatodegliabrasiviè saturo,diventadifficilediversifica-

re l'offertarispetto ai concorrenti.I prodotti eprocessihan-

noraggiunto standardproduttivielevati.L'unicaleva su cui

si puòpuntare,in questomomento,è dicreare unmodello

dibusinesschiaroe multicanale,condivisocon i rivenditori,

chedevonodiventaresemprepiùdei partner affidabili,per

riuscireinsieme,atoccare tutti i settoriin modotrasparen-

te edefficaceeperchéno, anchegreen.

CristianoLazzarini,titolarediNatAbrasivi

Ancheinun compartomaturo comequellodegliabrasivi,gli

spaziper innovarerestano concretie strategici.Sulfronte

delprodotto,continuiamoainvestirein soluzioniadaltepre-

stazioni,che miglioranola durata,l'efficienzaela sicurezza

degliutilizzatori.

Sulpianodeiprocessi,la digitalizzazioneci permette di otti-

mizzarela produzionee la logistica,garantendoconsegne

piùrapideeunmiglioresupportotecnico.Infine,sul versan-

te deimodellidi business,stiamo esplorandoapproccipiù
orientatial servizioe allaconsulenza,doveil valorenon è

solonelprodotto ma nell'interoecosistemadi supportoal

cliente.Le principalidirettrici su cui puntiamoper restare

competitivisonolasostenibilità,conmaterialieprocessipiù
rispettosidell'ambiente;la digitalizzazione,chesupportasia

laproduzionesiail rapporto conclientiedistributori;la spe-

cializzazione,offrendosoluzionisu misuraper settori speci-

fici;e l'internazionalizzazione,che ciconsentedicondividere

know-howe bestpracticecon mercati piùampi.

PaoloSassone,GeneralManagerdiPferdItalia
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FERRAMENTA

DOSSIER abrasivi

ta,la formazionesull'usocorrettodegli

abrasivie la puntualitànelleconsegne

sonooggi fondamentali.I distributori

apprezzanoin particolarelanostradi-

sponibilitàe velocitànelsupportotec-

nico,oltreallacapacitàdi garantirefor-

niturepuntualie flessibili.Gliutilizzatori

finali,invece,valorizzanola chiarezza

nelleschedetecniche,lasicurezzadei

prodottie la possibilitàdi ricevereindi-

cazionipreciseperl'impiegocorretto,

soprattuttoin lavorazionicomplesse".

Alex Pavignani di Fervi considera

fondamentale" lacomponentediservi-

zio.Oltreallaqualitàdelprodotto,sono

determinantiformazione,consulenza
tecnicae supportooperativo,elementi

checi consentonodicostruirerelazioni

solidecon rivenditorie utilizzatori.Tra

i servizipiù apprezzatispiccail nostro

van dimostrativo,uno strumentoche

consenteallarete venditadi organiz-

zaretest e dimostrazionidirettamente

AlexPavignaniProductManagerFervi

EzioBorroniSalesManagerDiscotelsisal
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pressole aziendeclienti.Questoap-

proccioesperienzialeè moltoefficace

sia per i rivenditori,che possonova-

lorizzaremegliola gamma,sia per gli

utilizzatorifinali,chepossonoverificare

concretamentele prestazionideinostri

prodotti".Oggiil cliente"cercaunaso-

luzionecompletachecomprendasup-

portotecnico,formazione,disponibilità

e rapiditànelleconsegne"affermaPa-

olo SassonediPferdItalia.

"Questoè particolarmentevero in un

mercatodovei tempi di lavorazione

sonosemprepiù compressie la sicu-

rezzae la produttivitàdipendonodal

prodotto,ma anche da comeviene
sceltoe utilizzato.Peri nostripartner

delladistribuzionei servizipiù apprez-

zati sonoquellilegati alla logisticae

allaconsulenzacommerciale:la pun-

tualitànelleconsegne,la disponibilità

dimagazzinoeil supportotecnicoche

li aiutaarisponderesenzaappesantire

gliinvestimenti,alleesigenzedeipropri

clienti.Pergli utilizzatorifinali,invece,

risultanofondamentalila formazionee

l'assistenzaapplicativa:corsi, dimo-

strazionie consulenzasul campoche

permettonodi sfruttarealmegliole po-

tenzialitàdelprodotto.Lanostraforza

staproprioin questoapprocciointe-

grato:oltreal prodottomettiamoa di-

sposizioneunecosistemadiserviziche

accompagnail clientein tuttele fasi,

creandovaloreche vaoltreil semplice

prodotto".

L'esperienzadi EzioBorronidi Disco-

telsisal è che "lanostraclientelaap-

prezzala competenzachenell'odierno

mercatodifficilee velocepermetteai

nostriclientidi esserecompetitivi,di

esaurirele esigenzedelclientefinale

edi consegnarein tempirapidi.Il ser-

vizio,sostieneEnricoMannaradi Ima

Abrasivi"è moltoimportantenei con-

frontidelrivenditore,mentregliutilizza-

F3

CristianoLazzarini,TitolarediNatAbrasivi EnricoMannaraDirettoreCommercialeImaAbrasivi

GiovanniGulinoAmministratoreUnicoAllfix PaoloSassone,GeneralManagerdiPferdItalia
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torifinali apprezzanomoltola facilitàdi

capireil campodi utilizzodelprodotto

assicuratadal nostrocatalogoe dalle

confezionie etichettedeinostriprodot-

ti". Massimo Mansuino precisa che"

il servizioofferto da Kondor Abrasivi

"è sicuramentecompleto.Per gli uti-

lizzatorifinali l'assistenzatecnica e la

nostracapacità di soddisfarerichieste

"su misura"sonoimportantissime,non

menofondamentaleper tutti i clientiè

la nostravelocitànelprocessaregli or-

dini e spedirliin tempi rapidi, anche a

convenzionicon corrieriespressi che

coprono tutto il territorionazionalein

tempi rapidi". Cristiano Lazzarini di

Nat Abrasivi ritieneche "il serviziopiù
apprezzato,siadai rivenditorichedagli

utilizzatori,è la consulenza.L'abrasi-

vo è un prodotto tecnico,va spiegato

benee richiedeunaforte competenza.

Il servizio al cliente,fatto di consulen-

za e rapiditànella fornituradellasolu-

zionepiù adatta,diventala chiavedel

successo.NATAbrasivi,ha creatoun

canale YouTube,dove fa divulgazione

sugli abrasivie sulle sue esperienze,

dedicatoagliutilizzatoriprofessionalie

privati.

Peril canaledellarivendita,invece, ha

affiancatoalla presenza sul territorio

deipropri venditori,il portaleweb con

l'accesso al B2B che li supporta nel

calcolarsii prezzi, controllarele dispo-

nibilità prodottie crearsi gli ordini, in

autonomia".

Afare la differenza sono Utensilerie

e ferramenta

Utensilerie,ferramentae GDSsono i

principali canali distributivi per que-

sto mercato.Le aziende li affrontano

cercandodi trarre vantaggiodalle loro

specificitàPaoloSassonedi PferdIta-

lia rivela che "tra i diversicanali,sono

le utensileriespecializzateagarantircii

KondorAbrasivi- Nellafotoilkit legnocon
undiscoin acciaiopersgrossaturalegnoe
undiscopertagliolegno.

LEGNO
---

LEGNO

miglioririsultatidi vendita.Questoper-

chérappresentanoil canalepiù affine

al nostroposizionamento:si rivolgono

principalmentea un'utenzaprofessio-

nale, che ricerca prestazionielevate,

affidabilità e consulenzatecnica. In

PferdItalia- CC-Grind-Viewgarantisceun'elevatacapacitàdiasportazioneeoffrelapossibilitàdivedereesattamenteilpuntoincuisistalavo-
rando,consentendoall'operatoreuncontrollototalesulprocesso,aumentandolaprecisioneeriducendoalminimoglierrori.Perlacombinazione
traprestazionielevate,visibilitàottimaleeriduzionedellostressoperativoèidealeperprofessionistichericercanovelocità,qualitàesicurezza
nellelavorazioni.
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FERRAMENTA®

DOSSIER abrasivi

questocontesto,il valoreaggiuntodel

nostroserviziosi traducein rapporti

di lungoperiodo.La ferramentatradi-

zionalemantieneunabuonarilevanza,

soprattuttoperla capillaritàsulterritorio

eperlacapacitàdi intercettaresiapro-

fessionistisia utentisemiprofessionali.

Tuttavia,la logicadi acquistoè spesso

più legataalladisponibilitàimmediata

eallarelazionedi fiduciaconil rivendi-

torelocale.

Il canaleGDS/DIY,invece,è orientato

principalmenteal consumatorepriva-

to e all'hobbista.Qui le logichedi ac-

quistosono guidatesoprattuttodalla

convenienzae dall'immediatezza,con

minore attenzionealla performance

tecnica".

"Ogni canaleha dinamichediverse:

perquestodifferenziamolenostrepro-

poste in base al target,mantenendo

però coerenzaqualitativasu tutta la

gamma"premette Giovanni Gulino

spiegandoche Allfix Italia ottiene"i

risultatimigliorinel canaledelleuten-

sileriespecializzate,che ci permette

di entrarein contattodirettocon una

Cerchi SOLUZIONI complete

per ogni lavorazione?

Scopri i nostri KIT.

NAT

shop.nat-abrasivi.it

NatAbrasivi- I kitnasconocomepropostadisoluzioniperilFaidaTeevoluto

clientelaprofessionalee fidelizzata.In

questocontesto,il valoreaggiuntodel

prodottovienericonosciutoe il prezzo

nonè l'unicocriteriodi scelta.Le fer-

ramentatradizionalirappresentanoun

buonequilibriotra venditaal dettaglio

esupportotecnico,mentrela GDS/DIY

ha logichepiù orientateal volumee

allaconvenienza".Nelcasodi Fervi"i

miglioririsultatiprovengonodalleuten-

sileriee dalcanaleGDS/DIY"dichiara

Alex Pavignanicheproponeun'inte-

ressanteanalisidellediverselogiche

di acquisto."Leutensilerie",spiega,"si

distinguonoperla capacitàdi interagi-

redirettamenteconl'utilizzatorefinale,

offrendoconsulenzae occasionidi test

sulcampo.

La GDS/DIY,invece,si avvantaggiadi

spaziespositivipiù ampi,che permet-

tono di valorizzarel'intera gammae

di raggiungereun pubblicopiù vasto,

L'evoluzione dei criteri di scelta degli utilizzatori

Negliultimianniabbiamoosservatoun'evoluzionechiara:il

professionistaoggièsemprepiù attentoallaqualitàe alla
sicurezza,mentre la sostenibilitàe l'innovazionestannodi-

ventandocriteridecisionalisemprepiù rilevanti.Anchenei

settoripiùtradizionali,crescela richiestadiprodotticertifi-

cati,piùduraturie in gradodi garantiremaggioreprodutti-

vità.Lafasciahobbisticarimanesensibilealprezzo,ma an-

chequisinotaunacrescenteconsapevolezza:chiacquista

per il fai-da-tecercacomunqueprodottiaffidabili.Lanostra
offerta è principalmenterivoltaai professionistie agliarti-

giani,ma continuiamoamonitorareancheilsegmentoDIY

percogliernele tendenze.

GiovanniGulino,AmministratoreUnicoAllfixItalia

Cidifferenziail fatto chel'aziendaèorientatasuclientipro-
fessionistichevalutanooltreal prezzosempreimportante

laperformancedelprodottoe di conseguenzala facilitàe

costanzadiproduzionecheallafinesignificaabbattimento
deicosti.

EzioBorroni,SalesManagerDiscotelsisal

Tradizionalmente,gliabrasivisonostati unprodottoacqui-
statoinmodoabitudinario,congliutilizzatorichetendevano
a rinnovareciò chegià conoscevano.Oggi,invece,cresce

la consapevolezzaversoprestazioni,durataesicurezza.La

nostrasfidaè far testaredirettamentelaqualitàdeinostri

prodotti,attraversodimostrazionimiratepressole aziende.

Questoapproccioci ha permessodi coinvolgeremaggior-
mentei professionisti,chericonosconoilvaloredellenostre
soluzionieneapprezzanoleperformancereali.
EnricoMannara,DirettoreCommercialeImaAbrasivi

Ilnostromercatoèsemprepiùrivoltoaiprofessionistiquin-

di la levaconmaggiorinteresseequellarapportoqualità/

prezzo.

MassimoMansuino,AmministratoreDelegatoKondorAbrasivi

Il mercatoèeffettivamenteaffollatoemoltocompetitivo,in

particolarele importazionilow-cost,spessomascherateda

etichettepersonalizzatediimportatorinazionalicausanoun
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RAPPELS

SPECIALTYSP

EN12743

Fervi- IldiscoabrasivoconaletteripiegateaV,Curved(art.DN9109-)ottimizzaleoperazioni
dismerigliatura,sbavaturaefinituradeimetalli.Graziealladoppiasuperficieabrasiva,èideale
perlalavorazionedicordonidisaldaturasusuperficiangolate,oltrecheingoleescanalature
difficilidaraggiungere.Combinaunabrasivoinzirconio,chegarantisceelevatacapacitàdi
asportazioneelungadurata,conunsupportoinnylon,cheassicuraflessibilitàeresistenza.

anchenonprofessionale.Le logichedi

acquistodifferisconoquindiper grado

di coinvolgimentotecnico:più consu-

lenzialenel canaleprofessionale,più
visiva ed esperienzialenel Fai-da-T

e". CristianoLazzarinidi Nat Abrasi-

vi chiarisceche "la GDSnonfa parte

del nostro target, perché si alimenta

attraversocanalidirettinei paesiasia-

tici. Gliabrasivichevendesonofonda-

mentalmentequelliche si vendevano

20 annifa, con prezziche cercanodi

assomigliareainegozigeneralistionli-

ne.Leferramentae le utensilerie,inve-

effettivoproblemadi"dumping",qualitàe flessibilitàunite

ad unprogrammadiproduzionemoltovastosonole armi

miglioria disposizionediKondorAbrasivi.Vaaggiuntoche

la CommissioneEuropeache ha introdotto aLuglioscor-

so un dazioanti dumpingmolto pesantesull'importazione

dimateria primadallaCina,è ora in procintodi prendere
misureanalogheanchesui prodotti finiti in arrivodaquel

paese,questosicuramentecreerà un parzialeriequilibrio
dellasituazione.

MassimoMansuino,AmministratoreDelegatoKondorAbrasivi

I criteri di sceltadegliutilizzatoriprivilegianola qualitàe la

sicurezzadelprodotto,chi usaprofessionalmentegliabra-
sivisabenechemolto spessoundisco,anchese unpo' più
costoso,puòrendere unalavorazionepiùveloce,sicuraed
ancheeconomica.

CristianoLazzarini,titolarediNatAbrasivi

In questiultimianni,stacrescendol'interesseperi prodot-

ti performanti,conun alto gradodi sicurezzae affidabilità,

nonsolo tra i professionisti,ma anchenella fasciache noi

stiamointercettando,delFaiDaTeEvoluto.Questatenden-

ce,propriopernonessereschiacciate

daivariBricochenasconoinognicittà,

devonodiversificarela loro offerta,pro-

ponendoprodottidiqualitàchela GDS

non ha. Questaricercadellaqualitàe

affidabilitàdei prodotti,saràla chiave

divoltaper tuttoil canalerivenditanei

prossimianni".EzioBorroni rivelache

Discotelsisal "lavora con distributori,

ferramenta/utensilerieaffiancandolise

richiestocon visitecongiuntealla loro

clientelaper risolverele varie proble-

matichein terminidi qualitàdimateria

prima da lavoraree tempisemprepiù
rapidi".

NettoEnricoMannaradi ImaAbrasivi:

"I miglioririsultatidi venditasi ottengo-

noinferramentaeutensileriaperchéla

variabileprezzononèla principale".

Infine,Massimo Mansuino, riferisce

che"Ferramenta,utensileriae materiali

edilisonodasempretrai clientipiùaf-

fezionatidiKondorAbrasivi.La nostra

presenzanelsettoreGDS/DIYè invece

minoritariae questaè certamenteuna

nostralacuna".

zaci porta a spingeresemprepiù l'acceleratore,per far

crescerel'innovazionetecnologicadeinostri prodotti,ma

soprattuttol'aspettoorganizzativoelogistico,perrisponde-

re in modo semprepiùvelocee precisoallerichiestedel

mercato.

PaoloSassone,GeneralManagerdiPferdItalia

Seun tempoil prezzoeraspessoil fattore predominante,

oggigli utilizzatori- soprattuttoprofessionali- valutano

consempremaggioreattenzionela qualità,la duratae la

sicurezzadelprodotto.La sostenibilitàe l'innovazionestan-

nodiventandoelementicentrali:nonsolocomevaloreetico,

ma ancheperché un prodottopiù efficiente,sicuroe du-

revolecontribuiscearidurre i costi complessivie l'impatto
ambientaledellelavorazioni.Perquantoriguardala doman-

da, notiamoche a trainare il mercato sonosoprattutto i

professionistiorientatiallaperformance,checercanosolu-

zionicapacidigarantireproduttivitàeaffidabilitàcostante.

Al tempostesso,anchenel mondohobbisticocresceuna

maggioresensibilitàversolaqualitàela sicurezza,marima-

nepiùforte l'attenzionealfattoreprezzo.

AlexPavignaniProductManagerFervi
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FERRAMENTA®

FOCUS strumenti di misura

In un mercato sostanzialmente

stabile avanzano nuove priorità

Nonostante la tenuta complessiva della domanda, il comparto degli

strumenti di misura evolve nei criteri di scelta e nelle strategie di sviluppo.

Precisione, affidabilità e robustezza restano centrali, ma crescono

l'attenzione alla connettività, alla formazione e al ritorno sull'investimento

Vi chiedo di presentarebrevemente

lagammapropostain questacatego-
riadi prodotto.

AlexPavignani,ProductManagerFer-

vi (AlexPavignani,Fervi)- La nostra

gammadi strumentidi misuraèsuddi-

visatrai marchiFervieVogelGermany,

aziendatedescaparte di FerviGroup

specializzatanellaproduzionedi stru-

mentidi precisione.Ferviproponeuna

selezionepiùcompattamamirata,pen-

sataperhobbisti,officineeprofessioni-

stichecercanoaffidabilitàeprecisione

aunottimorapportoqualità-prezzo.Vo-

gelGermany,conun catalogodi oltre

4.500referenze,rappresentainvecela

propostapiùcompletae specializzata,

in gradodi soddisfarele esigenzedi

diversisettori,dall'automotiveal farma-

ceutico,fino allameccanicadi preci-

sione.Insieme,i duemarchiassicurano

una coperturacompletadel mercato

dellamisura,dallaboratorioalcantiere.

Lucia Ferrari, Director Market De-

velopmentBuilding Solutions,Leica

Geosystems(Lucia Ferrari, Leica

Geosystems)- Non offriamosemplici

strumenti,ma flussidi lavorodigitaliz-

zati completi.Ci concentriamosulle

esigenzedi DigitalTemplating(per la-

vorazioniadaltaprecisionesumarmo,

vetroe legno)e Rilievodi Interni(trac-

ciamentoe misurazionedi as-built).
Tuttii sistemisonoprogettatiper l'uso

dapartediun singolooperatoree per

generarefile CAD/CNCimmediati.Da-

gli strumentidi base(Disto)ai sistemi

roboticiavanzaticomeLeicaiCONtra-

des,lanostraoffertapermettealcanale

distributivodi intercettaresial'artigiano

tradizionaleche cercaefficienza,sia

l'aziendaspecializzatache punta alla

produzioneautomatizzata.

Enrico Ullmann, amministratoreUI-

Imann(EnricoUllmann,Ullmann)- La

nostraoffertasiarticolasutrelineeprin-

cipali: flessometri,livelle e misuratori

laser.Lagammadeiflessometriècom-

postaquasiinteramentedaglistrumenti

del brandgiapponeseTajima,che di-

stribuiamoinesclusivadaoltre40anni,

e unisceprecisionee durata;le livelle,

delnostrobrand-labCorona,sonosi-

nonimodi robustezza,testateper re-

sisterea caduteda 4 metri;mentrela

gammaCondtrolcopreogniesigenza:

daimodellibaseaimisuratorilasercon

funzionidigitalievolute,pensatiperun

usoprofessionalein interniedesterni.

Comestaperformandooggi il mer-

catoitaliano deglistrumentidi misu-

ra?Qualisonole principalicriticitàe

quali le opportunità?Le vostre per-

formanceper i primi nove mesi del

2025sonoin lineaconil pariperiodo

del 2024?

LeicaGeosystems-LeicaiCONtradesèpensatoperi professionistiartigianicomevetrai,mar-
misti,falegnamieinstallatorichedevonotrasformareunrilievocomplessoinunfiledigitalepronto
all'uso.Uniscelaprecisionealungoraggiodellaserall'accuratezzatattiledellapennadimisura
wireless(vPen)diLeicaGeosystemsoffrendoall'operatorelamassimaflessibilitàpercatturare
misure2De 3Danchesusuperficiirregolari,curveoinpuntidifficili.Ildatoraccoltositraduce
immediatamenteinunfiledigitale.
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Ullmann- Vector150Condtrolè dotatodiunpotenteprocessore,eseguecalcolicomplessiin
pochiistantieoffreunagammadi funzioniavanzatepensateperi professionisticherichiedono
precisioneeversatilità.Traqueste,il calcolodellalunghezzadioggettiinclinati- cometettiotravi-
permisuraredistanzaealtezzasenzaavvicinarsieleformulegeometricheintegrateperil volume
dicilindrieconiol'areaditriangolie trapezi.Conlafunzionecameracondisplayacoloriruotabile
a360ºsicalcolanodimensioniesuperficiapartiredaun'immagine,conlemisuresovrappostein
temporeale.

CONOTROL

Alex Pavignani,Fervi - Il mercatoita-

lianodegli strumentidi misura sta at-

traversandounafase di rallentamento,

influenzatadalla congiunturanegativa

del compartoindustrialeeuropeo.No-

nostanteciò,grazie alladoppiapropo-

staFervie VogelGermany,riusciamoa

mantenereuntrend di venditestabile,

in controtendenzarispetto al mercato.

Lapossibilitàdi offrirediversesoluzioni

siaa marchioFerviche VogelGermany

ci consentedi risponderecon flessibili-

tà allediverseesigenzedei clienti,pre-

servandovolumie marginalitàin linea

con ipriminovemesidel 2024.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems- Il

mercatodelle costruzioninel 2025sta

attraversandoun periodo di rallenta-

mentopost-Superbonus.La principale

criticitàè la pressionesuimargini.Tut-

tavia, l'opportunitàè immensa:la ne-

cessitàdi ridurregli errorie lo spreco

di materiali costosista spingendogli

operatoriacercareattivamentesoluzio-

ni che garantiscanoil ritornosull'inve-

stimento.

Il mercatorichiedeefficienza.Lenostre

performanceper il 2025sonoin linea

con gli obiettiviprefissati,perché stia-

mo spingendoprodotti ad alta tecno-

logia che risolvonoproblemidi costoe

spreco,non solodimisurazione.

Enrico Ullmann, Ullmann- Il mercato

degli strumentidimisura in Italiaman-

tieneun buon equilibrio.Il venirmeno

dei bonusedilizi ha avutoimpattilimi-

tati,perché parliamodi strumentiche,

nellamaggiorparte deicasi, sonopre-

sentiin ogni cassettadegli attrezzi.I

risultatidei primi nove mesi del 2025

sonoin lineaconquellidel2024sututte

le linee di prodotto.Peril futurole no-

streaspettativesonoforti sullagamma

Condtrol:i misuratorilasersonosempre

piùaccessibilie richiesti daunafascia

crescentedi professionistiche ne ap-

prezzala rapiditàe laprecisione.Supe-

ratala fasedi crisiche hainteressatoil

settoredell'ediliziae dell'edilizialegge-

ra,ci aspettiamounarinnovatavivacità

delmercato.

Comesi posiziona in questomercato

lavostra aziendae qualè lo scenario

competitivo con cui vi state confron-

tando? La competitività si giocatutta

sul prezzo o alcuni clienti tengono

conto anche di parametriquali la ro-

bustezza,l'ergonomia o altro?

AlexPavignani,Fervi - Conoltre5.000

referenzesuddivisetra i due marchi,

possiamooffrirepiù variantidellostes-

so tipo di strumento,coprendoun'am-

pia gamma di esigenze: dall'utilizzo

occasionalefino allametrologiadi pre-

cisionee agli strumentiper uso inten-

sivo a bordomacchina.Nel contesto

competitivoattuale,il prezzorimaneun

fattoreimportante,mai nostriclientiva-

lutanosemprepiù qualità, robustezza,

ergonomiae completezzad'offerta. Il

nostropunto di forzarisiedenellapos-

sibilitàdi combinareprodottideidiversi

marchidel Gruppoin un unico ordine

insiemeai prodottiFervi, assicurando

efficienzalogistica, semplicitàgestio-

nalee continuitàdi servizio.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems-

Leica Geosystemsè il riferimentoper

l'innovazionee la precisione.Sul seg-

mentobase, ci confrontiamosul prez-

zo. Sul segmentoavanzato,facciamo

da apripistatecnologico.La vera com-

petizionesi gioca sulla fiducia e sulla

qualità del dato. I professionistiscel-

gonoLeica per l'affidabilitànel tempo,

laprecisionecertificatae l'integrazione

del dato. L'ergonomianon è un extra,

èunanecessità:selo strumentononè

semplicee robusto,l'artigiano non lo

userà.Questoci permette di posizio-

narci su unafascia di valoreche pro-

teggeimarginideldistributore.

Enrico Ullmann, Ullmann- La nostra

aziendasi distingueper un'offertamul-

LuciaFerrari,DirectorMarketDevelopment
BuildingSolutions,LeicaGeosystems
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FERRAMENTA®

FOCUS strumenti di misura

timarcadi qualità,fruttodiunaselezio-

neinternazionaleattentae coerente.Ci

confrontiamoconcompetitorstrutturati,

mala nostraforzastanellacapacitàdi

differenziarela propostaper il riven-

ditoree offrirestrumentiaffidabiliche

dannovaloreal lavorodel professioni-

sta.Il prezzononèla levaprincipale:la

robustezza,l'ergonomiaelaprecisione

restanoi criteridecisividi scelta.

Qualisonole vostre strategiea livel-
lo di evoluzionedellagamma,punta-

te a un upgradedelle linee esistenti

o andrete ad ampliarla inserendo

nuovetipologiedi strumenti,magari

nell'intentodi approcciarenuovi set-
tori?

AlexPavignani,Fervi- Lanostrastra-

tegiadi svilupposi muovesu duedi-

rettrici:ampliamentoe aggiornamento.

Daunlato,stiamoampliandola gamma

perpresidiarenuovi segmentidi mer-
catoefidelizzareulteriormentei clienti;

dall'altro,stiamolavorandosull'upgra-

de deiprodottistorici,conl'obiettivodi

allinearliesteticamenteefunzionalmen-

teaglistandardpiù recentidelmarchio.

In questomodogarantiamocontinuità,

innovazionee coerenzad'immaginetra

lediverselinee.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems-

Lanostrastrategiava oltreil semplice

upgradedeimodelli:miriamoa trasfor-

marei flussidi lavoro.

Questosignificaespanderela gam-

ma integrandosoluzioniche portano

in cantieretecnologie(Al, sensori)uti-

lizzatenell'industriapesante.Il nostro

obiettivoè l'automazionedel rilievo e

la completaintegrazioneconil model-

lo digitale(BIM/CAD).Stiamocreando

nuovecategoriedi strumentiperservi-

re in modopiù efficacesettorispecia-

lizzaticomela carpenteriaavanzatae

imontaggitecnici,garantendoainostri

partnerun'offertasempreall'avanguar-
dia.

EnricoUllmann,Ullmann- Ognianno

ampliamola nostrapropostaconnuo-

vi strumentiche completanoe aggior-

nanole lineeesistenti.La strategiaè

duplice:migliorarele performancedei

prodottigiàpresentiedesplorarenuo-

APO

00.00

CE

COM20A

Fervi- CompletoeaffidabileilmultimetrodigitaleprofessionaleT053èidealeperelettrauto,
tecnicielettronici,hobbistiestudenti.Progettatoperoffrireprecisioneeversatilità,sidistin-
gueperlarobustezzaeperlenumerosefunzionidimisura,chelorendonoadattosiaall'uso
quotidianosiaadattivitàdi diagnosticaavanzata.Funzionaconunabatteriada9 Vedè
dotatodiunampiodisplayLCDretroilluminato,chegarantisceunaletturachiaraeimmediata
ancheinambientipocoilluminati.
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AlexPavignaniProductManagerFervi

vecategorielegateall'edilizialeggera,

dovevediamomarginidi crescita.L'in-

novazionenascedal costantedialogo

coni fornitoriedalconfrontoquotidiano

trail teamcommercialeegliutilizzatori,

che ci permettedi proporrestrumenti

semprepiù intuitivie orientatiallasem-

plicitàd'uso.

Quandoscelgonouno strumentodi

misura, quali caratteristichevaluta-

no di più i vostri clienti? Rispettoal

passatoavetenotatoun cambiamen-

to nelleaspettativedegli utilizzatori,

ad esempiomaggiore attenzionea

connettivitàe praticità o alle certifi-

cazioni?

AlexPavignani,Fervi- I nostriclienti

valutanosoprattuttoprecisione,affida-

bilitàneltempoerapportoqualità/prez-

zo.Pergli strumentipiùcomuni- come

calibri, flessometrie micrometri- il

prezzorestadeterminante,mentreper

prodottipiù tecniciprevalelaricercadi

specifichefunzionalie conformitàalle

normative.Negli ultimianni abbiamo

registratounincrementodellerichieste

distrumenticertificati,un'esigenzaalla

qualerispondiamotramitei nostrienti

certificatoriAccrediasituatiin Germa-

niae in Italia.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems-

Oggi,i clientivalutanodipiù la preci-

sione,l'affidabilitànel tempoe la con-

nettività.Il cambiamentopiùevidente

è chel'utentenonvuolepiùun nume-

ro da trascrivere,vuoleunfile digitale
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pronto per l'uso successivo.C'è una

fortissimaattenzioneallafacilità e pra-

ticità d'uso(strumentoleggero,rapido

da usare)e allatracciabilità del dato,

che è fondamentaleper la qualitàdel

lavoro e per le certificazioni.Vogliono

unpartner che garantiscanon sololo

strumento,ma anchel'assistenzae la

formazionenecessariapersfruttareap-

pienoil digitale.

Enrico Ullmann, Ullmann- I rivendi-

tori che scelgonoi nostristrumentidi

misuravalutanocon attenzionetutti gli

aspetti,ma al primo posto restanola

qualitàe la fiducia.

ChidaanniacquistaTajimanonha avu-

to esitazioniaintrodurreCondtrol,certo

che avremmogarantitolo stessolivello

di qualitàesupportocomedistributore.

Tra gli utilizzatorifinali, che scelgono

strumentidi fascia medio-alta,prevale

la richiestadi prodotti capaci di risol-

vereproblemi concreti e di rendere il

lavoropiù semplice,pulitoed efficace.

Ed è proprioquestoil valoreaggiunto

deinostristrumenti.

Quali sono le vostre strategie di di-

stribuzione nei canali della GDS e

dellaFerramentaenell'online? Quali

sono gli strumentidimisura sui quali

questicanali performanomeglio?

Alex Pavignani, Fervi - Nei cana-

li GDS,ferramentae online la nostra

strategiapunta a unapresenzaampia

e profonda per i prodotti a maggiore

rotazione- come calibri, flessometri,

righe,squadre,micrometrie multimetri

- garantendocoperturacompletadelle

richiestepiù frequenti.Attualmente,le

miglioriperformancesi registranopro-

prio su calibri,righe in acciaioe stru-

mentidigitali di misura,categorieche

unisconoprecisione,praticitàe un'ele-

vatadomandatrasversale.

Lucia Ferrari,LeicaGeosystems- Nei

canalidellaFerramentae GDS,puntia-

mo sulla capillaritàe sul supporto al

sell-out.Questicanali vendonobenei

prodottia fortetrazione,comei Distan-

ziometriLaser(Leica Disto)e i Livelle

Laser(LeicaLino),chesonoessenziali

per il lavoroquotidiano.L'onlineè cru-

cialeper la visibilità,ma il distributore

specializzatorimanevitaleper le solu-

zioni più complessee per l'assistenza

post-vendita.

Enrico Ullmann, Ullmann- Operiamo

con una rete di venditaspecializzata

nei canali Ferramenta,Colori ed Edi-

lizia, che rappresentanoil nostrocore

business.

L'approccioè consulenziale:proponia-

mo gli strumentiche megliorispondo-

no alleesigenzedei professionistidei

nostriclienti(cartongessisti,decoratori,

idraulici,artigiani,ecc.).Tuttele lineedi

strumentidi misuraperformanobene:

cambia solo la tipologia di cliente e

di utilizzo.È un metodoche funziona

moltobenesoprattuttonelcanaleferra-

mentatradizionale,dovevantiamouna

lungaesperienza.

Quali iniziative mettete in campoper

sostenere il sell-out nei canali di-

stributivi (promozioni, formazione,

demo,materiali marketing) nei quali

sietepresenti?

Alex Pavignani,Fervi - Persostenere

il sell-outnei nostri canali distributivi

adottiamouna strategiaintegratache

combina promozione, formazione e

supportomarketing.

Organizziamo campagne promozio-

nali periodiche dedicate ai prodotti a

maggiorerotazionee offriamosoluzio-

ni espositivepersonalizzateper i punti

vendita per migliorarela visibilità dei

prodotti.Forniamoinoltreainostripart-

nerstrumentidimarketingcompleti,tra

cui cataloghiaggiornati,dépliantinfor-

mativie contenutidigitali utilia suppor-

tarela venditae la comunicazione.Un

ruolocentraleè ricopertodalla forma-

zionetecnicae dimostrativa,pertrasfe-

rire competenzesull'usocorrettoe sui

vantaggideinostristrumenti.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems-

Le nostre iniziativesono orientatealla

competenzae all'azionecommercialee

comprendono:

- FormazioneCertificata:Offriamoai

partnertrainingcontinuiper trasformarli

inveri consulentidi tecnologia.

- DemoOn-Site:Organizziamoeventi

dimostratividirettisui cantieridei clienti

finali, coinvolgendoil distributoreper

chiuderela venditasul campo.

- MaterialiMarketingMirati: Forniamo

ai distributoricontenutivideoe digitali

che illustranoin modo semplicei flus-

si di lavoro specificiper ognimestiere

(vetro, marmo, legno), facilitando la

comprensionedellatecnologia.

- Incentivi Commerciali: Campagne

promozionalimiratesui prodottidi vo-

lumepersostenerei fatturatineiperiodi

chiave.

Enrico Ullmann, Ullmann- Sostenia-

mo l'attività dei nostri rivenditoricon

unaseriedi strumenticonsolidati:gior-

nalinipromo,attivitàsociale materiale

marketingdedicato,studiatipervaloriz-

zarei prodottie stimolarela domanda

sul puntovendita.

La grandenovitàdel 2025è il nostro

vandimostrativo:l'Ullmannin Tour,par-

tito amaggio,porta direttamentepres-

so i clientimomentiformativie di con-

frontocon i professionisti.Un'iniziativa

che si starivelandomoltoefficacenel

supportareconcretamenteil sell-out,

rafforzandoil legame tra rivenditoree

professionistae valorizzandola qua-

lità dei nostriprodottidirettamentesul

campo.EnricoUllmann,AmministratoreUllmann
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FERVI INAUGURA IL NUOVO SHOWROOM
DI VIGNOLA

Nella storicasededi Vignola è nato un nuovograndespazio

dedicatoall'esposizionedei prodotti esoluzioniFERVI: un'op-

portunità per i clienti di visionaree toccareconmano i prodotti

dell'aziendaemilianavivendo la MR0Volley conunoShowTour

"adrenalinico".

FERVI porta quindia termine un importanteampliamentodel

plantaziendaledella propriasededi Vignola,implementando

nuovi spazie presentandoun nuovissimoshowroom,pensato

peroffrire ai rivenditori e alle aziendeinteressateun'esperien-

za immersivae di toccarecon mano la qualità e l'ampiezza

dell'offertadel FERVI Group.La nuova areaè suddivisain due

grandi sezioni perdistribuirein manieraomogeneala visione

completadell'offertaemetterein evidenzagli elementisalien-

ti che contraddistinguonoil catalogoFERVI, ma non solo.Lo

spazioè suddivisoconcettualmentema anchefisicamentein

due macro-aree collegatefra loro: lo showroomTools (in gergo

chiamato" leggero")e lo showroomMachinery (chiamato"pe-

sante"). All'internodelloshowroomTools è possibileosservare

espositori,utensili manuali,arredamentoda officina,carrelli,

elettroutensili,calibri e strumentidi misura,rivettatricie stru-

menti per il fissaggio.Infatti, all'interno di questa area sono

presentianchele principalireferenzedei marchi,appartenenti

al FERVI Group,qualiRivit,sistemidifissaggioeVogel Germany,

strumentidi misura.LoshowroomMachinery èinvecededicato

alla gammadelle macchineutensili,dalle piùpiccolealle più
grandi,e comprendemacchineutensilidabanco,trapani,frese,

segatrici,smerigliatrici,sabbiatrici,lavapezzi,presse,piegatrici

e altre macchine per la lavorazione di legnoe lamiera,con

un'ampiaareadestinataall'esposizionedei forni.

Si tratta di un percorsoesclusivoche si arricchiscecon mo-

menti conviviali,come la cena in locali tipici emiliani,econ

l'opportunitàdi visitare i museidelle iconedella Motor Volley

emilianacomeFerrari,Ducatio Lamborghini.
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 "Add" (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la 
società ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), 
inferiore alle loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente 
rallentamento dell'attività industriale in Italia e nell'UE. L'EBITDA è sceso a 3,3 
milioni di euro
(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con 
un margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del 
calo del fatturato e della leva operativa. L'utile netto si è attestato a 1,2 milioni di 
euro (-37,1% su base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, 
influenzato da un'aliquota fiscale effettiva più elevata del 36,5%, ma 
beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a 
seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono 
stati inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico più debole 
del previsto e delle difficoltà a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede 
ora che il fatturato per il 2025 scenderà a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base 
annua), al di sotto della precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il 
fatturato raggiungerà i 55,6 milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro. 
A livello di EBITDA, stima ora un EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro 
(rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in precedenza), con un margine del 13,7%, 
per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel 2028, con margini in ripresa al 
16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un utile netto per il 2025 a 
2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente stima di 3,2 
milioni di euro; a partire dal 2026, l'utile beneficerà della fine dell'ammortamento 
del know-how ereditato dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un 
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di 
euro della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per 
gli anni successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di 
euro.
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Dai mercati

Fervi, KT&Partners abbassa fair value e conferma Add

(Teleborsa) – KT&Partners ha abbassato a
18,2 euro

per azione (dai precedenti 20,3 euro) il
fair value

su
Fervi

, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione

“
Add

” (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la società
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell’attività industriale in Italia e nell’UE. L’EBITDA è sceso a 3,3 milioni di euro
(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un
margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del
fatturato e della leva operativa. L’utile netto si è attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su
base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un’aliquota fiscale
effettiva più elevata del 36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a
seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati
inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico più debole del previsto
e delle difficoltà a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per
il 2025 scenderà a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della
precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungerà i 55,6
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milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un
EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in
precedenza), con un margine del 13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel
2028, con margini in ripresa al 16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un
utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente
stima di 3,2 milioni di euro; a partire dal 2026, l’utile beneficerà della fine
dell’ammortamento del know-how ereditato dall’acquisizione di Rivit. Infine, prevede un
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro
della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per gli anni
successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e
conferma Add

1 ottobre 2025 - 12.04
18,2 eurofair valueFerviraccomandazioneAdd

risultati del primo semestre del 2025influenzato dal persistente rallentamento
dell'attività industriale in Italia e nell'UE

rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28

(Teleborsa) - KT&Partners ha abbassato a
18,2 euro

per azione (dai precedenti 20,3 euro) il
fair value

su
Fervi

, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione

"
Add

" (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la società
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell'attività industriale in Italia e nell'UE. L'EBITDA è sceso a 3,3 milioni di euro
(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un
margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del
fatturato e della leva operativa. L'utile netto si è attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su
base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un'aliquota fiscale
effettiva più elevata del 36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a
seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati
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inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico più debole del previsto
e delle difficoltà a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per
il 2025 scenderà a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della
precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungerà i 55,6
milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un
EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in
precedenza), con un margine del 13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel
2028, con margini in ripresa al 16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un
utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente
stima di 3,2 milioni di euro; a partire dal 2026, l'utile beneficerà della fine
dell'ammortamento del know-how ereditato dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro
della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per gli anni
successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e
conferma Add
Finanza

,
Consensus01 ottobre 2025 - 11.59

18,2 eurofair valueFerviraccomandazioneAdd
risultati del primo semestre del 2025influenzato dal persistente rallentamento
dell'attività industriale in Italia e nell'UE

rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28

(Teleborsa) - KT&Partners ha abbassato a
18,2 euro

per azione (dai precedenti 20,3 euro) il
fair value

su
Fervi

, società quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione

"
Add

" (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la società
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell'attività industriale in Italia e nell'UE. L'EBITDA è sceso a 3,3 milioni di euro
(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un
margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del
fatturato e della leva operativa. L'utile netto si è attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su
base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un'aliquota fiscale
effettiva più elevata del 36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a
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seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati
inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico più debole del previsto
e delle difficoltà a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per
il 2025 scenderà a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della
precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungerà i 55,6
milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un
EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in
precedenza), con un margine del 13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel
2028, con margini in ripresa al 16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un
utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente
stima di 3,2 milioni di euro; a partire dal 2026, l'utile beneficerà della fine
dell'ammortamento del know-how ereditato dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro
della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per gli anni
successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.
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MF Market Driver: le ultime notizie

MARKET DRIVER: Fervi, KT&Partners riduce fair value
MILANO (MF-NW)--KT&Partners ha ridotto da 20,3 a 18,2 euro il fair value su Fervi
(+1,32% a 15,3 euro sull'Egm), confermando la raccomandazione add. I conti semestrali
hanno evidenziato ricavi inferiori alle attese degli analisti, che hanno abbassato le loro
stime sulle vendite per l'intero anno da 52,8 mln a 49,5 mln euro (-8,5% a/a). Fervi è
attiva nel settore Mro (Maintenance, Repair and Operations). pl (fine) MF NEWSWIRES
(redazione@mfnewswires.it)
01/10/2025 16:31

Anticipa i mercati.
Scegli gli strumenti giusti per investire senza sbagliare.
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inauguratoil nuovo showroom

, azienda emiliana di macchine,utensili e attrezzatureper il

settore MRO e fai- da- te, porta a termine un importante amplia-

mento del plant aziendaledellapropriasedediVignola, implemen-

tando nuovi spazi e presentando un nuovo showroom, pensato

per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un'esperienza

immersiva e di toccarecon mano la qualità e l'ampiezzadell'of-

ferta del FERVI Group. La nuova areaShowroomè suddivisain

duegrandisezioni per distribuire in manieraomogeneala visione

completadell'offerta e mettere in evidenza gli elementi salienti

checontraddistinguono il catalogo FERVI, manon solo. Lo spazio

è suddiviso concettualmente ma anchefisicamente in due ma-

cro- aree collegatefra loro: lo showroomTools (in gergochiamato

"leggero")e lo showroom Machinery (chiamato"pesante").

All'interno dello showroom Tools è possibileosservare espositori,

utensili manuali,arredamento da officina, carrelli, elettroutensili,

calibri estrumenti di misura, rivettatrici e strumentiper il fissaggio.

Infatti, all'interno di guestaarea sono presentianchele principali

referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, guali Rivit,

sistemi di fissaggio e Vogel Germany,strumenti di misura. Ogni

brandcon uno o più cornerdedicato.

Lo showroom Machinery è invece dedicato alla gamma delle

macchine utensili, dalle più piccole alle più grandi,e comprende

macchineutensili da banco,trapani, frese,segatrici,smerigliatrici,

sabbiatrici, lavapezzi,presse,piegatrici e altre macchine per la

lavorazionedi legnoe lamiera, con un'ampiaarea destinataall'e-

sposizione dei torni. Gli ampi spaziespositiviconsentonoai clienti

di vedere e toccare con mano le macchine con un vantaggio

ulteriore: la pronta- consegna.
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FERVIampliala gammadedicataalla smerigliatura
con il nuovodiscoCURVED conalettea V acuradi TommasoFortuzzi

FERVI, azienda specializzata
nellafornituradi macchine,at-

trezzature e utensiliper i pro-
fessionisti della manutenzione
eriparazione,lanciasul merca-

to il nuovodisco CURVEDcon
aletteripiegateaV, pensatoper
raggiungerefacilmenteangolie
scanalaturedifficili, dimezzan-

do i tempi di lavorazioneega-
rantendo risultati professionali
suacciaio,inox ealluminio.

Il discoCURVEDconaletteripie-

gate a V è l’ultima novità in casa
FERVI pensatapermigliorareul-

teriormente le operazionidi sme-

rigliatura, sbavaturae rifinitura nel
mondo della lavorazionedei me-

talli.

Fruttodi ricercae attenzionealle

esigenzedei professionistidelset-

tore, il nuovo discoCURVEDdo-
tato di doppiasuperficieabrasiva
è progettatoper garantirerisultati
eccellentiin tempi ridotti.

Grazie alla particolare confor-

mazione dellesuealettea V, è in

gradodi raggiungerefacilmente
anchei punti più complessicome
angoli,gole,cordonie scanalature.

Estremamenteversatile,è ideale

per lavorazionisu materialicome
acciaio,inoxealluminioe siadatta
a diverseapplicazioni:dallabisel-

latura allasbavatura,fino allarifini-

tura di saldatureagola.

Realizzatograzie al know-how di

Riflex Abrasives,aziendaitaliana
specializzatanella produzione di

dischi abrasivie di macchineper
la loro produzione dal2015 nel-

la compaginedel FERVI Group,
il disco CURVED è compostoda
abrasivo in zirconioche assicura
un’elevatacapacitàdi asportazio-

ne, durabilitàe resistenza,edaun
supportoin nylonche garantisce
flessibilità,leggerezzae robustez-

za in ogni contestooperativo.

Il nuovodiscoCURVEDdiFERVI

èdisponibileindueversioni:

•Ø 115mm grana40 (art.
DN9109.112)

•Ø 125mmgrana40 (art.
DN9109.122)

I dischisonocompatibili(in baseal

diametro)con le smerigliatrician-

golari (a batteriaea filo) dellanuo-

va gammadi elettroutensilidell a-

zienda emiliana

Con questanovità, FERVI confer-

ma ancorauna volta la suavoca-

zione all’innovazionepraticae alla
qualitàprofessionale,mettendoa
disposizionedegli operatori stru-

menti semprepiù professionali,

performantie affidabili.

Permaggiori dettagli sul prodot-
to e sullemodalitàdi fornitura, è

possibilecontattareil teamcom-

merciale FERVI o visitare il sito
www.fervi.com
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FERVI RINNOVA LA PARTNERSHIP CON
VANOLI BASKET CREMONA PER LA
STAGIONE 2025-2026
10 ottobre 2025

Per il decimo anno consecutivo Fervi conferma il proprio sostegno alla Vanoli Basket 
Cremona. Un legame fondato su valori condivisi come impegno, passione e crescita, che 
rafforza la presenza dell’azienda accanto alla comunità sportiva cremonese.

Con sede a Vignola (MO) FERVI prosegue con orgoglio il proprio impegno al fianco 
della squadra cremonese per la stagione sportiva 2025-2026, rafforzando la propria 
presenza nel mondo dello sport e nel territorio locale. L’azienda si riconosce 
pienamente nella filosofia di Vanoli Basket Cremona, che punta su giovani talenti, 
professionalità e un forte senso di comunità. “Sostenere Vanoli Basket Cremona 
significa credere in un progetto sportivo serio e inclusivo, che valorizza passione, 
dedizione e senso di appartenenza. È un percorso di crescita condiviso che sentiamo 
vicino ai nostri valori aziendali“, afferma Ermanno Lucci, sales & marketing director di 
Fervi.
Visibilità del brand: iniziative digitali e sul campo

L’accordo di sponsorship prevede una forte brand visibility sia fisica che digitale con il 
logo Fervi presente sulle divise ufficiali della squadra, sui led a bordo campo e sul 
maxischermo durante le partite, la visibilità nelle interviste post-partite e l’integrazione 
del brand sul sito web ufficiale del club. Queste attività garantiranno una copertura 
strategica del marchio Fervi durante tutta la stagione sportiva, rafforzando 
l’associazione tra il brand e i valori dello sport.
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FERVI : ampliata la gamma di presse

Nuove presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate ampliano la gamma di FERVI, 
azienda modenese punto di riferimento nella fornitura di macchine utensili, utensileria e 
attrezzature professionali per il settore MRO (Maintenance, Repair, and Operations) e il 
fai-da-te evoluto.

L'azienda modenese amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli 
elettromeccanici da 75 tonnellate (Art. P001/75EP230V e P001/75EP400V) e 100 
tonnellate (Art. P001/100EP230V e P001/100EP400V), disponibili nelle versioni con 
motore 230V o 400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza, 
precisione e affidabilità in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi dei 
settori meccanico, automotive, elettronico e manifatturiero.

Le presse sono dotate di comando a leva azionabile con una sola mano, assicurando 
praticità e sicurezza durante l'utilizzo. La struttura in acciaio, robusta e compatta, unita a 
un'area di lavoro ampia – fino a 820 x 690 mm per il modello da 100 tonnellate – le 
rende ideali per applicazioni intensive e per lavorazioni di componenti di varie 
dimensioni.

Completano l'elenco dei plus: il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone carrellato, i 
sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano regolabile con 
sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a diverse tipologie di 
operazioni.Con questa nuova linea, FERVI consolida la propria posizione sul mercato, 
offrendo soluzioni avanzate, per un'industria sempre più orientata all'efficienza ma, allo 
stesso tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo Showroom dell'azienda nella 
sede di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, è 
possibile contattate direttamente FERVI oppure visitate il sito www.fervi.com
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MARKET DRIVER: Fervi +6%, la
controllante lancia Opa per il delisting
MILANO (MF-NW)--Fervi è subito in rialzo in mattinata con il titolo che segna un prezzo
di 16,2 euro (+6,58%). L'azienda attiva nella produzione e distribuzione di utensili e
macchine per officina, si appresta a lasciare l'Euronext Growth Milan: la controllante
Seconda ha infatti lanciato un'offerta pubblica di acquisto volontaria sulla totalità delle
azioni ordinarie della società per arrivare al delisting. L'operazione è stata diffusa al
mercato da Fervi per conto dell'offerente: riguarda 286.190 azioni, pari all'11,27% del
capitale, al netto della quota già detenuta da Seconda (88,48%) e delle azioni proprie
(0,25%). Il corrispettivo offerto è pari a 16,25 euro per azione, con un premio del 9,8%
rispetto al prezzo ufficiale del 14 ottobre (14,80 euro) e compreso tra il 5,7% e il 6,9%
rispetto alle medie ponderate degli ultimi 1, 3, 6 e 12 mesi. L'esborso massimo
potenziale ammonta a circa 4,65 milioni di euro, inferiore alla soglia di 8 milioni prevista
dal Tuf per la revisione Consob, motivo per cui l'offerta non sarà sottoposta ad
approvazione da parte dell'autorità di vigilanza. fus (fine) MF NEWSWIRES
(redazione@mfnewswires.it)
16/10/2025 10:20
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Fervi: quattro nuovi modelli di presse
elettromeccaniche

Fervi amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli elettromeccanici
da 75 tonnellate (Art. P001/75EP230V e P001/75EP400V) e 100 tonnellate (Art.
P001/100EP230V e P001/100EP400V), disponibili nelle versioni con motore 230V o
400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza, precisione e
affidabilità in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi dei settori
meccanico, automotive, elettronico e manifatturiero.

Le presse sono dotate di comando a leva azionabile con una sola mano, assicurando
praticità e sicurezza durante l’utilizzo. La struttura in acciaio, robusta e compatta, unita a
un’area di lavoro ampia — fino a 820 x 690 mm per il modello da 100 tonnellate — le
rende ideali per applicazioni intensive e per lavorazioni di componenti di varie
dimensioni.

Completano l’elenco dei plus: il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone carrellato,
i sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano regolabile con
sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a diverse tipologie di
operazioni.

Con questa nuova linea, Fervi consolida la propria posizione sul mercato, offrendo
soluzioni avanzate, per un’industria sempre più orientata all’efficienza ma, allo stesso
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tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo showroom dell’azienda nella sede
di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, è possibile
contattate direttamente Fervi oppure visitate il sito www.fervi.com
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Delisting: è il turno di Fervi

Seconda Srl ha annunciato il lancio di un'offerta pubblica di acquisto volontaria sulla
totalità delle azioni ordinarie di Fervi, società quotata su Euronext Growth Milan.
L'operazione punta all'acquisizione del 100% del capitale sociale e al successivo
delisting della società. L'offerta riguarda 286.190 azioni, pari all'11,27% del capitale, al
netto della quota già detenuta da Seconda (88,48%) e delle azioni proprie (0,25%).

Il corrispettivo offerto è pari a 16,25 euro per azione, con un premio del 9,8% rispetto al
prezzo ufficiale del 14 ottobre (14,80 euro) e compreso tra il 5,7% e il 6,9% rispetto alle
medie ponderate degli ultimi 1, 3, 6 e 12 mesi. L'esborso massimo potenziale ammonta
a circa 4,65 milioni di euro, inferiore alla soglia di 8 milioni prevista dal TUF per la
revisione Consob, motivo per cui l'offerta non sarà sottoposta ad approvazione da parte
dell'autorità di vigilanza.

L'offerente dichiara che intende completare l'operazione per semplificare la struttura
societaria, ridurre i costi legati alla quotazione e favorire la flessibilità gestionale e
operativa del gruppo. In caso di successo dell'offerta, Seconda procederà alla fusione
inversa con Fervi.
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SulmercatoEgme la sestaoperazionedi questotipo in unmese.Premiodel10%.Pesanoi costi diquotazione

Il primosociodi Fervi lanciaopaperdelisting
di ELENADalMaso
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Fervi amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli elettromeccanici da 
75 tonnellate (Art. P001/75EP230V e P001/75EP400V) e 100 tonnellate (Art.
P001/100EP230V e P001/100EP400V), disponibili nelle versioni con motore 230V o 
400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza, precisione e 
affidabilità in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi dei settori 
meccanico, automotive, elettronico e manifatturiero. Le presse sono dotate di comando a 
leva azionabile con una sola mano, assicurando praticità e sicurezza durante l’utilizzo. La 
struttura in acciaio, robusta e compatta, unita a un’area di lavoro ampia — fino a 820 x 
690 mm per il modello da 100 tonnellate — le rende ideali per applicazioni intensive e 
per lavorazioni di componenti di varie dimensioni.

Completano l’elenco dei plus : il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone carrellato, i 
sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano regolabile con 
sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a diverse tipologie di 
operazioni.

Con questa nuova linea, Fervi consolida la propria posizione sul mercato, offrendo 
soluzioni avanzate, per un’industria sempre più orientata all’efficienza ma, allo stesso 
tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo showroom dell’azienda nella sede 
di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, è possibile 
contattate direttamente Fervi oppure visitate il sito www.fervi.com
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Presse elettromeccaniche FERVI da 75 e 100 tonnellate

techlamiera.it/deformazione/presse-elettromeccaniche-fervi-da-75-e-100-tonnellate

MariaBonariaMereu October17,2025

FERVI amplia la gamma con quattro nuove presse elettromeccaniche da 75 e 100

tonnellate, ideali per applicazioni nei settori meccanico, automotive, elettronico e

manifatturiero.

OFERVI

FERVI, azienda specializzata nella produzione e distribuzione di macchine utensili,

utensileria e attrezzature per il settore MRO e il fai-da-te evoluto, presenta quattro nuove

presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate, progettate per garantire massima

efficienza e affidabilità nei processi industriali. Disponibili con motori da 230V o 400V,
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questi nuovi modelli si distinguono per robustezza, sicurezza e versatilità, rispondendo

alle esigenze delle lavorazioni più intensive nei settori meccanico, automotive,

elettronico e manifatturiero.

Nuovi modelli di presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate

La nuova linea include quattro modelli:

· P001/75EP230V

· P001/75EP400V

· P001/100EP230V

· P001/100EP400V

Le presse elettromeccaniche FERVI offrono prestazioni elevate grazie alla combinazione

di potenza e controllo, adattandosi a diverse configurazioni di impianto grazie alla doppia

alimentazione elettrica (230V e 400V). L'ampia area di lavoro (fino a 820 x 690 mm) del

modello da 100 tonnellate consente l'impiego con componenti di varie dimensioni,

rendendole strumenti ideali per un uso professionale e continuativo.

Struttura robusta e massima sicurezza operativa delle presse

elettromeccaniche

Tutti i nuovi modelli sono progettati con una struttura in acciaio compatta e solida, dotati

di comando a leva azionabile con una sola mano, per operazioni sicure e semplici. Tra le

caratteristiche tecniche principali figurano:

· motore elettrico ad alta efficienza

· pistone carrellato

· piano regolabile con sollevamento a catene

· sistemi di sicurezza integrati

· verniciatura a polvere per una maggiore durata.

Questi elementi permettono di adattare le presse a diverse lavorazioni industriali,

aumentando la produttività e riducendo i tempi di setup.

Una gamma pensata per l'efficienza industriale

Con l'introduzione di questi nuovi modelli di presse elettromeccaniche, FERVI rafforza il

proprio posizionamento nel mercato come fornitore di soluzioni professionali per

l'industria moderna, sempre più orientata alla sostenibilità, all'efficienza energetica e alla

durata nel tempo degli impianti.

I nuovi modelli sono già disponibili per la visione presso lo Showroom FERVI a Vignola

(MO), dove è possibile scoprirne da vicino caratteristiche e vantaggi.
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FERVI amplia la propria gamma di presse con quattro

nuovi modelli di presse elettromeccaniche

ferramenta2000.net/6271_fervi-amplia-la-propria-gamma-di-presse-con-quattro-nuovi-modelli-di-presse-elettromeccaniche

OFERVI

20/10/2025

Nuove presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate ampliano la gamma di

FERVI, azienda modenese punto di riferimento nella fornitura di macchine utensili,

utensileria e attrezzature professionali per il settore MRO (Maintenance, Repair,

and Operations) e il fai-da-te evoluto

L'azienda modenese amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli

elettromeccanici da 75 tonnellate (Art. P001/75EP230V e P001/75EP400V) e 100

tonnellate (Art.P001/100EP230V e P001/100EP400V), disponibili nelle versioni con

motore 230V o400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza,
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precisione e affidabilità in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi

dei settori meccanico, automotive,elettronico e manifatturiero.

Le presse sono dotate di comando a leva azionabile con una sola mano, assicurando

praticità e sicurezza durante l'utilizzo. La struttura in acciaio, robusta e compatta,

unita a un'area di lavoro ampia - fino a 820 x 690 mm per il modello da 100

tonnellate- le rende ideali per applicazioni intensive e per lavorazioni di componenti

di varie dimensioni.

Completano l'elenco dei plus: il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone

carrellato, i sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano

regolabile con sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a

diverse tipologie di operazioni.

Con questa nuova linea,FERVI consolida la propria posizione sul mercato, offrendo

soluzioni avanzate, per un'industria sempre più orientata all'efficienza ma, allo

stesso tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo Showroom dell'azienda nella

sede di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, è

possibile contattate direttamente FERVI oppure visitate il sito www.fervi.com
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Fervi – Seconda S.r.l. raggiunge l’88,48%
del capitale

EGM•
Industria•
Trending stocks•

27/10/2025 16:58

Seconda S.r.l. ha comunicato a Fervi di aver raggiunto la soglia rilevante dell’88,48% del
capitale sociale con diritto di voto, a seguito del perfezionamento del conferimento in
Seconda stessa da parte di 1979 Investimenti S.r.l., Roberto Megna e Guido Greco delle
partecipazioni dagli stessi detenute nella società.

Il conferimento non ha comportato un cambio nella catena di controllo di Fervi tenuto
conto che Seconda è controllata da 1979 Investimenti S.r.l..

A seguito di tale cambiamento, gli azionisti che detengono una partecipazione almeno
pari al 5% (c.d. azionisti significativi) del capitale risultano essere i seguenti: Seconda
S.r.l. (88,48%); Azioni Proprie (0,25%); Mercato (11,27%).

###

Resta sempre aggiornato sul tuo titolo preferito, apri l'Insight dedicato a Fervi
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Fervi – Pubblicato il documento opa,
adesioni dal 29 ottobre

EGM•
Industria•
Trending stocks•

28/10/2025 17:00

Seconda S.r.l. (offerente), facendo seguito a quanto comunicato il 15 ottobre scorso, ha
pubblicato il documento relativo all’offerta pubblica di acquisto (opa) volontaria,
predisposto su base volontaria, avente ad oggetto massime 286.190 azioni in
circolazione alla data del documento di offerta, pari all’11,27% del capitale.

Nell’ipotesi di totale adesione, il controvalore massimo complessivo dell’offerta è pari a
Euro 4.650.587,50.

Il periodo di adesione all’offerta inizierà il prossimo 29 ottobre e terminerà il 18
novembre, salvo proroghe.

Il 25 novembre, l’offerente pagherà a ciascun aderente un corrispettivo pari a Euro 16,25
cum dividendo per azione.

In caso di riapertura dei termini, il corrispettivo sarà pagato il 9 dicembre.

L’offerta, ricorda una nota, “è finalizzata ad acquisire l’intero capitale sociale
dell’emittente nonché ad ottenere l’esclusione dalle negoziazioni su Euronext Growth
Milan delle azioni, così da consentire all’emittente di perseguire i propri obiettivi in un
contesto di mercato e in una cornice giuridica caratterizzati da maggiore flessibilità
gestionale e organizzativa, con tempi di decisione e di esecuzione più rapidi e
beneficiando altresì di una riduzione dei costi di gestione. Successivamente al
perfezionamento dell’offerta e al delisting, l’offerente ha dichiarato di procedere alla
fusione inversa dell’offerente nell’emittente”.
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Fervi, ricavi preconsuntivi in calo nei
nove mesi 2025 causa rallentamento
attività industriale
(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati preconsuntivi
netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell'11,06% rispetto al dato al 30
settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento è principalmente imputabile al
rallentamento dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
già a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata , negativa (indebitamento netto) per circa 4,5
milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025 (negativa
per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione caratteristica.

Nel commentare l'andamento del Gruppo, Guido Greco , Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell'attività di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato più di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall'attività operativa”.
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Fervi, ricavi preconsuntivi in calo nei
nove mesi 2025 causa rallentamento
attività industriale
Finanza

,
Industria28 ottobre 2025 - 17.30

ricavi consolidati preconsuntivi netti

posizione finanziaria netta consolidata

Guido Greco

(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati
preconsuntivi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell’11,06% rispetto
al dato al 30 settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento è principalmente imputabile al
rallentamento dell’attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
già a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento netto) per circa
4,5 milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025
(negativa per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione
caratteristica.

Nel commentare l’andamento del Gruppo, Guido Greco, Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con l’obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell’attività di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato più di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall’attività operativa”.
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Fervi, ricavi preconsuntivi in calo nei
nove mesi 2025 causa rallentamento
attività industriale
di Teleborsa

(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati preconsuntivi
netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell'11,06% rispetto al dato al 30
settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento è principalmente imputabile al
rallentamento dell'attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
già a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata , negativa (indebitamento netto) per circa 4,5
milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025 (negativa
per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione caratteristica.

Nel commentare l'andamento del Gruppo, Guido Greco , Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: "il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell'attività di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato più di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall'attività operativa".

di Teleborsa
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ricavi consolidati preconsuntivi netti

posizione finanziaria netta consolidata

Guido Greco

(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati
preconsuntivi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell’11,06% rispetto
al dato al 30 settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento è principalmente imputabile al
rallentamento dell’attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
già a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento netto) per circa
4,5 milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025
(negativa per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione
caratteristica.

Nel commentare l’andamento del Gruppo, Guido Greco, Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con l’obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell’attività di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato più di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall’attività operativa”.
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ricavi consolidati preconsuntivi netti

posizione finanziaria netta consolidata

Guido Greco

Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali relativi al 30
settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati
preconsuntivi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell’11,06% rispetto
al dato al 30 settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento è principalmente imputabile al
rallentamento dell’attività industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
già a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento netto) per circa
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4,5 milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025
(negativa per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione
caratteristica.

Nel commentare l’andamento del Gruppo, Guido Greco, Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con l’obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell’attività di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato più di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall’attività operativa”.
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OPA Fervi al via il 29 ottobre 2025
di Redazione Lapenna del Web29 ott 2025 ore 08:34Le news sul tuo Smartphone

Seconda ha comunicato di aver pubblicato il documento relativo all'

offerta pubblica di acquisto volontaria  avente ad oggetto sulle azioni ordinarie Fervi -
società quotata all’Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di 
attrezzature professionali al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione.

L'offerta avrà ad oggetto la totalità delle azioni ordinarie ancora in circolazione, pari a 
286.190 azioni e all'11,27% del capitale della società quotata.

L'offerta avrà inizio il 29 ottobre 2025 e terminerà il 18 novembre 2025 (salvo 
proroghe). La data di pagamento del corrispettivo - pari a 16,25 euro (cum dividendo) -

è fissata al 25 novembre.

L'offerta è finalizzata ad acquisire l'intero capitale di Fervi e ad ottenere il delisting dalle 
negoziazioni su Euronext Growth Milan.
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Fervi, i numeri dei primi nove mesi del
2025
di Redazione Lapenna del Web29 ott 2025 ore 08:58Le news sul tuo Smartphone

Fervi - società quotata all'Euronext Growth Milan e attiva nella fornitura di attrezzature al
servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione - ha comunicato di aver
chiuso i primi nove mesi del 2025 con ricavi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in calo
dell'11,1% rispetto ai 40,7 milioni ottenuti nello stesso periodo dello scorso anno; la
riduzione è imputabile principalmente al rallentamento dell’attività industriale di cui ha
risentito in particolare la controllata Rivit.

A fine settembre 2025 la posizione finanziaria netta era negativa per circa 4,5 milioni
di euro. Nei primi nove mesi l'attività operativa di Fervi ha generato cassa per oltre 5
milioni di euro.
Questo scritto è redatto a solo scopo informativo, può essere modificato in qualsiasi
momento e NON può essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilità in merito all’uso delle
informazioni ivi riportate.
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