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Fervi FB12CD3AS-22B
Un anno e mezzo dopo
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Fervi FB12CD3AS

€117,00+IVA

e compilassimo una tabella sulla frequenza di utilizzo dei vari elettroutensili e ordinassimo

le voci in ordine decrescente, in prima riga non potrebbe che comparire il trapano-avvi-

tatore. Che sarebbe probabilmente il primo anche per ore di lavoro sul periodo di riferi-
mento e certamente il primo nella meno nobile classifica degli utensili pit maltrattati. Tutto cio
per dire che le prove di questo tipo di elettroutensile, per essere esaustive, dovrebbero essere
protratte su un arco temporale piuttosto lungo. Cosa incompatibile con la natura di questa ru-
brica che si prefigge solamente di restituire al lettore, nel modo pil onesto, oggettivo e curato
possibile, le impressioni d'uso di un apparecchio che rimane nelle mani del redattore di turno
per un periodo invece generalmente breve.
Per una volta facciamo un‘eccezione con
questa appendice alla recensione del tra-
pano Fervi FB12CD3AS-22B, pubblicata nel
numero 139, per due motivi: perché Fervi ci
ha ceduto gli elettroutensili di quella prova
(assieme al trapano vi erano anche una sme-
rigliatrice cordless, un seghetto alternativo e
una sega circolare) e perché lo stesso pro-
duttore ci ha recentemente inviato un secon-
do trapano per reintegrare le dotazioni del
primo, andate letteralmente in fumo per un
principio d'incendio capitato a meta estate in
uno dei nostri laboratori. Una buona occasio-

Nell’anno e mezzo di uso il Fervi FB12CD3AS-22B ha dato prova ne per confrontare le prestazioni di un uten-
di essere un apparecchio affidabile e robusto. L’autonomia, il i dil I I
bilanciamento dei pesi, la modulabilita della frizione e il prezzo di ~ >''© CON UN anno e mezzo dilavoro alle spalle

acquisto sono i suoi principali punti di forza. con uno identico ma nuovo.
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Trapano
avvitatore Fervi
FBI2CD3AS-22B

L'ESTERNO

Se c'é una cosa che l'uso prolungato di uno strumento mette in luce piu di altre € 'ergonomia. Cio che sul momen-
to non si & notato o non gli si & dato peso dopo ore di lavoro diventa pili evidente. La giustezza dell'impugnatura
del Fervi FB12CD3AS-22B e la sua comodita, ad esempio, dettagli che possono apparire poco significativi all’ini-
zio ma che diventano invece dirimenti al momento di scegliere quale utensile usare per un determinato lavoro e
che fanno sviluppare quelle che chiamiamo genericamente preferenze.

Gli inserti in materiale cedevole che rendono comoda l'impugnatura reggono bene alla prova del tempo, rima-
nendo salde alla scocca e mantenendo la loro originaria morbidezza. Tuttavia, nella parte del tallone, dove cioé
il calcio sale e curva all'indietro, le due parti del guscio si uniscono formando una lieve cresta a cui non avevamo
inizialmente fatto caso: se non ci fosse, I'adduttore del pollice non la rimpiangerebbe.

Nonostante le innumerevoli e inevitabili cadute da varie altezze, la scoc-
ca dell'avvitatore non ha subito danni degni di nota. Gli unici segni evi-
denti sitrovano su una delle due batterie in dotazione, che siinseriscono
in fondo al calcio; se siano stati dovuti a una caduta o ad altro non sap-
piamo dirlo, quello che & certo & che gli urti non hanno compromesso
I'integrita del guscio né il regolare funzionamento dell’accumulatore. Su
tutto I'utensile, di fatto, le uniche avvisaglie dell’'uso intensivo riguardano
il parziale distacco delle etichette adesive poste ai lati della scocca e la
perdita di uno dei due tamponcini che proteggono i fianchi dell'appa-
recchio e permettono di non segnare le superfici su cui lo stesso viene

poggiato.

robusti materiali
della scocca e gli
assemblaggi ben
progettati hanno
permesso al Fervi
FB12CD3AS-22B
di incassare bene
i vari maltratta-

Il calcio ben dimensionato e gli inserti morbidi menti a cui ¢ stato
assicurano la salda presa del trapano. Nella foto si
nota la lieve cresta sul tallone, I'unica caratteristica

sottoposto. o
di forma a nostro avviso migliorabile. i.; iz .. . o
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IL FUNZIONAMENTO

Premesso che nell'anno e mezzo di uso l'avvitatore ha
sempre avuto un funzionamento regolare, nella prova
a confronto con il nuovo non si evidenziano differenze
significative in termini di rumorosita e prestazioni. L'u-
nica, evidente, riguarda l'intervento della frizione, sicu-
ramente piu ritardato nel modello nuovo. Piu che a un
principio d'usura del vecchio, pensiamo possa trattarsi
semplicemente di un diverso precarico della molla che
serra i dischi dentati della frizione nel nuovo.

L'ultimo confronto ha riguardato naturalmente la ca-
pacita delle batterie, notoriamente il tallone di Achille
di molti prodotti cordless, anche di fascia alta, quando
i cicli di carica e scarica all'attivo diventano numero-
si: sorprendentemente le vecchie batterie del Fervi
FB12CD3AS-22B non hanno perso piu del 5% della
loro capacita originaria. Un dato in piu a sottolineare
I'ottima affidabilita complessiva di questo apparec-
chio.@

La sola differenza emersa nel confronto tra 'usato e il nuovo riguarda la so-
glia di intervento della frizione. Nell'immagine I’affondamento ottenuto con
viti 5x50 mm e la frizione selezionata sulle posizioni 1-3-6-9; la fila di destra
¢ relativa al trapano nuovo.
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SPOTLIGHT

Disco con alette ripiegatea V
per operazioni
di smerigliatura

Il disco Curved con aletle ripiegate a V & 'ultima novita in

casa Fervi pensata per miglicrare ulteriormente le operazioni
di smerigliatura, sbavatura e rifinitura nel mondo della
lavorazione dai metalli.

Frutte di ricerca e attenzione alie esigenze dei professionisti
del settore, il nuovo disco Curved dolato di doppia superficie
abrasiva & progeltato per garantire risultati eccellenti in

tempi ridolti, Grazie alla particolare conformazione delle

sue alette a V, & in grado di raggiungere facilmente anche |
punli pil complessi come angeli, gole, cordoni e scanalature.
Estremamente versatile, & ideale per lavorazioni su

materiali come acciaio, inox e alluminio e si adatla a diverse
applicazioni: dalla bisellalura alla sbavatura, fino alla rifinilura
di saldature a gola.

Realizzato grazie al know-how di Riflex Abrasives, azienda
ilaliana specializzata nella produzione di dischi abrasivi e di
macchine per 1a loro produzione dal 2015 nella compagine del
Fervi Graup, il disco Curved & composto da abrasivae in zirconio
che assicura un‘elevata capacita di asporlazione, durabilita

@ resistenza, e da un supporto in nylon che garantisce
flessibilita, leggerezza e robustezza in ogni contesto operativo
Il nuawo disco Curved di Fervi & dispenibile in due versicni:

* @115 mm grana 40 (art. DN9102.112)

* @125 mm grana 40 (art. DN9109.122)

| dischi sona compatibili {in base al diametra) con le
smerighatrici angolari (a balteria e a filo) della nuova gamma di
elettroutensili dell'azienda emiliana.

P.7
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NEWS E NOVITA

FERVI RINNOVA LA PARTNERSHIP CON VANOLI

BASKET CREMONA

Per il decimn anno consecutivo,
FERVT conferma il sostegno alla Vanoli
Basker Cremona per la nuova stagione
2025-2026. Un legame fondito su

valon condivisi come impegno, pi
e crescita, che mfforza la pres
dell'sienda  accanto allt  comunith
sportivi cremonese

Il rnonove di questa partnership
rappresenta un ulteriore segno della
anga di FERVI sl mondo dello
sport ¢ a valori come limpegno, la
determinazione, il lavoro di squadea e la

crescita contin

Liaccordo prevede diverse ative
di brand exposure sia fsiche, durinee le
partite ¢ le interviste, sia digitalt il logo
dell'azienda emilinna sarh infatti presente
sulle divise dei giocitori, ma anche sul
muxischermo, sui led televisivi a bordo
campe ¢ sul sito web della squade,
garantendo cosi visibilith al marchio,
«Per FERVI sostenere Vansli Basket

Cremona significa credere in un progetio

sportive che parle dui glovani ¢ arriva
ai prefessionisti, wvalerizzands paxsione,
impegno ¢ spirito i squadra con il
concetto di una grande Famiglia con la

qu;l|r pertare avanti un percorso continuo

di cre E un progetto che sentiamo

vicine ai nostd valori aviendali e che
slamo orgogliosi di rinnovare anche
quest'annos — dichiars Ermanno Luced,
Sales 8 Marketing Dircctor di FERVL

Artiva nel settore MRO (Muinienance,
Repair and Operations), FERVI ¢ oggi
un punto i riferimento nella fornitues
di macchine, utensili e attrezzare
professionali destinati alla manutenzione
¢ alla riparazione, alla produzione
industriale ¢ artigianale, oltre che al fai-
da-re,

Con  un  approccio  fortemente
customer-ofented, idenda continua
a crescere e innowvare, con lobiettivo di
offrire sempre | migliori prodotti ¢ servizl
ai lavoratori professionist, alle industrie,

alle officine ¢ agli arfigiani.
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FERVI

Nuovo disco Curved
per smerigliatura

Il disco Curved con alette ripiegate a V e l'ultima novita in casa Fervi
pensata per migliorare ulteriormente le operazioni di smerigliatura,
shavatura e rifinitura nel mondo della lavorazione dei metalll.
Dotato di doppia
superficie abra-
siva, & pro-
geiato  per
garantire nsul-
tati eccellenti in
tempi ridotti, Grazie
alla particolare conformazione delle sue alette a V, € in grado di
raggiungere facimente anche i punti pit complessi come angoli,
gole, cordoni e scanalature. Estremamente versatile, € ideale per
lavorazioni su materiall come acciaio, inox € alluminio e si adatta a
diverse applicazioni: dalla bisellatura alla sbavatura, fino alla rifini-
tura di saldature a gola.
E disponibile in due versloni: @ 115 mm grana 40 (art
DN9109.112) & @ 125 mm grana 40 (art. DN9109.122)

www.fervi.com
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Fervi inaugura Lo showroom di Vignola

Fervi ha completato un importante ampliamento del proprio plant
aziendale di Vignola, presentando un nuovissimo showroom. Questo
spazio innovativo nasce per offrire a rivenditori, officine e aziende inte-
ressate unesperienza immersiva, permettendo di toccare con mano la
qualita ¢ l'ampiczza della gamma prodotti del Fervi Group. Due sono le
grandi sezioni: Showroom Tools ("leggero”), un'area che accoglie esposi-
tori con utensili manuali, arredamento da officina, carrelli, elettrouten-
sili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e sistemi di fissaggio, dove
sono presenti anche corner dedicati ai brand del gruppo, come Rivit,
specializzata in sistemi di fissaggio, e Vogel Germany, nota per strumenti di misura di precisione; Showroom Machi
nery ("pesante”), dove trova spazio l'intera gamma delle macchine utensili, dalle pit compatte alle pilt imponenti (tor-
ni, frese, lrapani, segalrici, smerigliatrici, sabbiatrici, lavapezzi, presse, piegatrici ¢ macchine per la lavorazione di le-
gno ¢ lamiera), con ampi spazi che consentono ai visitatori di osservare e lestare | macchinari, con il vantaggio della
disponibilita immediata in pronta consegna. Un percorso esclusivo e coinvolgente, arricchito da momenti conviviali e
dalla possibilita di scoprire alcune icone della Motor Valley: Ferrari, Ducati ¢ Lamborghini. www.fervi.com
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FERVI rinnovA LA PARTNERSHIP CON VANOLI BAskeT CREMONA

Per il decimo anno consecutivo, Fervi conferma il sostegno alla Va-
noli Basket Cremona per la nuova stagione 2025-2026. Un legame
fondato su valori condivisi come impegno, passione e crescita, che
rafforza la presenza dell'azienda accanto alla comunita sportiva
cremonese.

Il rinnovo di questa partnership rappresenta un ulteriore segno
della vicinanza di Fervi al mondo dello sport e a valori come l'impe-
agno, la determinazione, il lavoro di squadra e la crescita continua.
L'accordo prevede diverse iniziative di brand exposure sia fisiche,
durante le partite e le interviste, sia digital: il logo dell'azienda emi-
liana sara infatti presente sulle divise dei giocatori, ma anche sul
maxischermao, sui led televisivi a bordo campo e sul sito web della
squadra, garantendo cosi visibilita al marchio.

“Per Fervi sostenere Vanoli Basket Cremona significa credere in un
progetto sportivo che parte dai giovani e arriva ai professionisti,
valorizzando passione, impegno e spirito di squadra con il concetto
di una grande famiglia con la quale portare avanti un percorso con-
tinuo di crescita. E un progetto che sentiamo vicino ai nostri valori
aziendali e che siamo orgogliosi di rinnovare anche quest'anno”

dichiara Ermanno Lucci, Sales & Marketing Director di Fervi.

P.11
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DOSSIER abrasivi

INNOVAZIONE, QUALITA, SERVIZIO
E SOSTENIBILITA SONO
LE VERE LEVE COMPETITIVE

In Italia il comparto mostra una crescita moderata, rallentata dall'aumento
dei costi, dalla volatilita delle materie prime e dalla pressione del low-
cost. Per restare competitive le aziende puntano su un’offerta integrata
di prodotti e servizi che trasforma la competenza in leva di crescita,
garantendo risposte concrete alle esigenze di qualita ed efficienza degli
utilizzatori. Utensilerie e ferramenta restano i canali di riferimento

Il mercato italiano degli abrasivi “ri-
specchia le tendenze globall” dichiara
Alex Pavignani Product Manager Fer-
vi, "mostrando una crescita moderata
ma costante, trainata da settori chiave
come lavorazione dei metalli, edilizia

ed elettronica. Le principali criticita ri-

guardano la volatilita del costo delle
materie prime e linasprimente delle
normative ambientali, che impongono
continui adattamenti ai processi pro-
duttivi. Allo stesso tempo, emergono
importanti opportunita legate alla spe-
cializzazione del prodotto: cresce la

"‘JWR':?;S

Allfix -
sionai u’d Fdr JL TL UJL

gamma ol dischr abrasivi multiuso qoda-

j ||'=f'“ si di-
=1

lita

. materiali edill, plastica, legno e alluminio, sono disponibili

in 2 misure: da u”) mim x ‘!".l'rn e da 230 mm x 2 mm

domanda di abrasivi mirati a specifiche
applicazioni, in grado di migliorare I'ef-
ficienza e la qualita delle lavorazioni. In
questo contesto, Fervi segue 'anda-
mento del mercato, mantenendo una
performance in linea con la crescita
del settore e continuando a investire in
innovazione e qualita per consolidare
la propria posizione". Paolo Sassone,
General Manager di Pferd Italia parla
di “una fase di consolidamento dopo
anni di forte volatilita legata prima alla
pandemia e poi alle tensioni internazio-
nali sulle materie prime ed energia. Nel
complesso, la domanda si mantiene su
livelli stabili, sostenuta da settori chiave
come la metalmeccanica, I'aerospace
e la cantieristica. Allo stesso tempo,
emergono nuove dinamiche: da un lato
le pressioni sui costi e la disponibilita
delle materie prime, che rappresentano
tuttora una criticitd importante; dall'altro
la crescente attenzione dei clienti verso
efficienza, sicurezza e sostenibilita, che
si traducono in una domanda sempre
piu selettiva di prodotti innovativi e a va-
lore aggiunto. In questo scenario”, pro-
segue Sassone, “vediamo opportunita
interessanti: la possibilita di differen-
ziarsi con soluzioni tecniche avanzate
che riducano i tempi di lavorazione,

29
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30

migliorino la sicurezza degli operatori e
abbiano un impatio ambientale ridotto.
Le performance di Pferd ltalia sono ot-
timali rispetto a questo andamento ge-
nerale: abbiamo risentito delle stesse
sfide del mercato, ma al tempo stesso
abbiamo beneficiate del riconoscimen-
to della qualita e dell'affidabilita del
nostro marchio. In particolare, la nostra
strategia focalizzata sull'innovazione
di prodotto, sul servizio tecnico e sul-
la vicinanza al cliente ci ha permesso
di mantenere un trend positivo rispetio
alla media del setiore”. Reaqistra una
"moderata crescita’” anche Giovanni
Gulino, Amministratore Unico Allfix
ltalia che, perd, & accompagnata "an-
che da una forte pressione competiti-
va, soprattutto sui prezzi. Le principali
criticita riguardanc l'aumento dei costi
delle materie prime, la volatilita della
domanda in alcuni settori industriali e

Ima Abrasivi - Nuovo spessore - 1,3 - e for-
mula alle “zirconio” per Imach3 la finea df
moale sottili sviluppata per lavorazion profes-
sionali e applicazioni dove & richiesto un ta-
glio preciso e veloce, senza afterare le carat-
teristiche superficiali dei materiali. Le materie
prime impiegate esenti da sostanze ossidanti
escludono la possibifita di inguinare | materiali
lavorall {carattaristica di primaria importanza
nel settor! aeronautico, atomico, alimentare)

Discotelsisal - Le ruote avvolte CW-FAB & UD-GF, CW-FXL & UD-UX, CW-FAB, CW-FXL, CW-
FLD, CW-FDF e CW-FLD & UD-LD sono ideall per sbavalura, uniformatura, finitura, fucidatura
& pulizia n applicazionl che non devono rovinare | bordl o asportare metallo. Adatte alluso su
macchinari automatizzati, ulensili fissi o portatili a albero diritto e su macchine a passaggio

coniinuo,

la concorrenza dei prodotti low-cost
importati". Anche secondo Gulino “le
opportunitd non mancano: la crescen-
te attenzione alla sicurezza, alla soste-
nibilita e all'efficienza sta portando gli
utilizzatori a orientarsi verso soluzioni di
qualita superiore. In guesto contesto, la
nostra azienda sta performando in linea
con il mercato, con risultati positivi so-
prattutto nei segmenti ad alto valore ag-
giunto e in nicchie specializzate dove
la competenza tecnica fa la differenza”.
La recessione e le guerre in atto, nota
Cristiano Lazzarini, litolare di Nat
Abrasivi, "hanno colpito duramente i
principali settori di sbocco del mercato
degli abrasivi: la lavorazione dei metal-
i, il mercato dei mobili di design, I'auto-
motive e il calzaturiero, Gli abrasivi fles-
sibili (carte, tele e fiore) e gli abrasivi
rigidi (dischi rinforzati da taglio e sbavo,
mole a impasto ceramica) ne hanno su-
bito le conseguenze. Secondo Feder-
chimica, che rappresenta circa I'80%
del mercato per un fatturato annuo di
oltre 450 milioni di euro, a influenzare
in particolare le performance del mer-
cato, oltre al rallentamento dell'edilizia,
& stata la crisi dell'industria metalmec-

canica e dell'automotive, dovuta alla
concorrenza cinese con prodotti a
basso costo. La nostra azienda cerca
di invertire il trend negativo del merca-
to, puntando tutto sul servizio e su una
gamma completa di prodotti, per copri-
re twtti | settori di sbocco, anche attra-
verso il nuovo Shop online. Questo ci
ha permesso, nei primi 9 mesi dell'an-
no, di registrare un leggero incremento
del fatturato rispetto al 2024, intorno al
2%". L'andamento incerto dell'econo-
mia mondiale sta condizionando tutte
le realta produttive “compreso il nostro
settore”, afferma Ezio Borroni, Sales
Manager Discotelsisal sottolineanda
che “lincertezza e la cosa peggiore a
livello economico non permette di pro-
grammare e investire nel tempo non sa-
pendo bene che direzione prendere”.
Massimo Mansuino,
Delegato Kondor Abrasivi & convinto
che I'andamento del mercato della ri-
vendita degli abrasivi in Italia, che de-
scrive come “piuttosto statico” dipenda
"da fattori economici contingenti, ma

Amministratore

anche dalla scarsa sensibilita di molte
rivendite ad introdurre prodotti di quali-
ta efo innovativi appiattendosi su dischi
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generici di importazione cinese spesso
di gualita scarsa ma con prezzi bassi.
Registriamo comunque delle perfor-
mance positive grazie alla continua
innovazione necessaria per affrontare il
mercato industriale che & sempre alla
ricerca di soluzioni pit avanzate che
rendono | processi produttivi pit com-
petitivi grazie a prodotti di elevata qua-
lita". Anche Enrico Mannara, Direttore
Commerciale Ima Abrasivi ritiene che

“il mercato sta soffrendo un calo di do-
manda dato anche dai problemi inter-
nazionali.

Le principali criticita & l'arrivo sul mer-
cato di prodotti di bassa qualita e con
poche certificazioni legate alla sicurez-
za e sostenibilita ambientale. Per distin-
guersi occorre fare prodotti sempre piu
performanti e ecosostenibili. Noi anche
se con grande fatica siamo in piccola
crescita”.

Il servizio resta una componente fon-
damentale

In questo mercato fortemente compe-
titivo la sfida non & tanto sul prezzo,
quanto sulla capacita di offrire valore:
qualita, servizio e innovazione diven-
tano le vere leve per distinguersi. "Nel
nostro settore” afferma Giovanni Guli-
no di Allfix Italia il prodotto & solo una
parte dell'equazione. Servizi come la
consulenza tecnica pre e post vendi-

Questo e un mercato maturo, ma 'innovazione resta un fattore di competitivita

ABC Anche in un mercato maturo ci sono spazi importan-
ti per l'innovazione di prodatto, soprattutto legata a nuove
mescole abrasive, sistemi piu sicuri e materiali sostenibili.
Inoltre, stiamo investendo nella digitalizzazione dei processi
commerciali e logistici, per essere piu reattivi e trasparenti
con i nostri clienti. Un'altra direttrice chiave & la specializza-
zione: offrire soluzioni per settori specifici [come l'edilizia, la
carpenteria metallica o la lavorazione di materiali composi-
ti] ci permette di distinguere la nostra proposta. Guardia-
mo anche con interesse all'internazionalizzazione, sia per
diversificare | mercati, sia per portare il nostro know-how
su scala pit ampia.

Giovanni Gulino, Amministratore Unico Allfix Italia

La nostra azienda ha sempre avuto una vocazione molto in-
ternazionale, facciamo parecchie fiere di settore all'estero
continuando ad investire in questa direzione, nell'ottimizza-
zione del prodotto finale e dei processi produttivi con conse-
guente digitalizzazione.

Ezio Borroni, Sales Manager Discotelsisal

In un mercato maturo come quello degli abrasivi, l'innova-
zione di prodotto rappresenta una leva fondamentale per
continuare a crescere. Stiamo concentrando i nostri sforzi
nello sviluppo di soluzioni tecniche sempre piu specializzate,
capaci di rispondere a esigenze specifiche dei clienti e di
migliorare le prestazioni delle lavorazioni. Accanto allinno-
vazione, attribuiamo grande importanza al servizio, in par-
ticolare alla formazione e alla consulenza tecnica, elementi
che ci permettono di offrire un valore aggiunto concreto e di
consolidare il rapporto di fiducia con i nostri clienti.

Alex Pavignani Product Manager Fervi

In questo settore gli spazi concreti nei quali innovare sono:
le performance dei prodotti, |a digitalizzazione dei processi
di logistica e I' internazionalizzazione.

Enrico Mannara, Direttore Commerciale Ima Abrasivi

L'azienda & sempre stata all'avanguardia per guanto attie-
ne la sostenibilitd ambientale: tra i primi, dal 2007 produ-

ciamo energia elettrica da fotovoltaico per gran parte del
nostro fabbisogno, utilizziamo materie prime a ridotto im-
patto ambientale, e abbiamo una attenta politica relativa
alla riduzione degli scarti di processo. Il nostro modello di
business & orientato a soddisfare i bisogni del cliente grazie
a flessibilita e continua innovazione dei prodotti; owiamente
in tutto questo digitalizzazione e avvento dell'Al giocano un
ruolo importante,

Massimo Mansuino, Amministratore Delegato Kondor Abrasivi

Il mercato degli abrasivi & saturo, diventa difficile diversifica-
re |'offerta rispetto ai concorrenti. | prodotti e processi han-
no raggiunto standard produttivi elevati. L'unica leva su cui
si pud puntare, in questo momento, & di creare un modello
di business chiaro e multicanale, condiviso con i rivenditori,
che devono diventare sempre pit dei partner affidabili, per
riuscire insieme, a toccare tutti | settori in modo trasparen-
te ed efficace e perché no, anche green.

Cristiano Lazzarini, titolare di Nat Abrasivi

Anche in un comparto maturo come quello degli abrasivi, gli
spazi per innovare restano concreti e strategici. Sul fronte
del prodotto, continuiamo a investire in soluzioni ad alte pre-
stazioni, che migliorano la durata, |'efficienza e la sicurezza
degli utilizzatori.

Sul piano dei processi, la digitalizzazione ci permette di otti-
mizzare |la produzione e la logistica, garantendo consegne
piu rapide e un migliore supporto tecnica. Infine, sul versan-
te dei modelli di business, stiamo esplorando approcci pil
orientati al servizio e alla consulenza, dove il valore non &
solo nel prodotto ma nell'intero ecosistema di supporto al
cliente. Le principali direttrici su cui puntiamo per restare
competitivi sono la sostenibilita, con materiali e processi pit
rispettosi dell'ambiente; |a digitalizzazione, che supporta sia
la produzione sia il rapporto con clienti e distributori; la spe-
cializzazione, offrendo soluzioni su misura per settori speci-
fici; e l'internazionalizzazione, che ci consente di condividere
know-how e best practice con mercati pit ampi.

Paolo Sassone, General Manager di Pferd Italia
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ta, la formazione sull'uso corretto degli
abrasivi e la puntualita nelle consegne
sono oggi fondamentali. | distributori
apprezzano in particolare la nostra di-
sponibilita e velocita nel supporto tec-
nico, oltre alla capacita di garantire for-
niture puntuali e flessibili, Gli utilizzatori
finali, invece, valorizzano la chiarezza
nelle schede tecniche, la sicurezza del
prodotti e la possibilita di ricevere indi-
cazioni precise per l'impiego corretto,
soprattutto in lavorazioni complesse”.
Alex Pavignani di Fervi considera
fondamentale * la componente di servi-
zio. Oltre alla qualita del prodotto, sono
determinanti formazione, consulenza
tecnica e supporto operativo, elementi
che ci consentono di costruire relazioni
solide con rivenditori e utilizzatori. Tra
i servizi pill apprezzati spicca il nostro
van dimostrativo, uno strumento che

consente alla rete vendita di organiz-

zare test e dimostrazioni direttamente

Ezio Barroni Sales Manager Dis

presso le aziende clienti. Questo ap-
proccio esperienziale 2 molto efficace
sia per i rivenditori, che possono va-
lorizzare meglio la gamma, sia per gli
utilizzatori finali, che possono verificare
concretamente |e prestazioni dei nostri
prodotti”. Oggi il cliente “cerca una so-
luzione completa che comprenda sup-
porto tecnico, formazione, disponibilita
e rapidita nelle consegne” afferma Pa-
olo Sassone di Pferd ltalia.

“Questo € particolarmente vero in un
mercato dove | tempi di lavorazione
sono sempre pil compressi e a sicu-
rezza e la preduttivitd dipendono dal
prodotto, ma anche da come viene
scelto e utilizzato. Per | nostri partner
della distribuzione i servizi pil apprez-
zati sono quelli legati alla logistica e
alla consulenza commerciale: la pun-
tualita nelle consegre, la disponibilita
di magazzinoe e il supporto tecnico che
li ziuta a rispondere senza appesantire

L4

Cristiano Lazzarini, Titolare di Nat Abrasivi

Giovanni e Unico Allfix

gli investimenti, alle esigenze dei propri
clienti. Per gli utilizzatori finali, invece,
risultano fondamentali la formazione e
I'assistenza applicativa: corsi, dimo-
strazioni e consulenza sul campo che
permettono di sfruttare al meglio le po-
tenzialitd del prodotto. La nostra forza
sta propric in questo approccio inte-
grato: oltre al prodotio mettiamo a di-
sposizione un ecosistema di servizi che
accompagna il cliente in tutte le fasi,
creando valore che va oltre il semplice
prodotto”.

L'esperienza di Ezio Borroni di Disco-
telsisal & che "la nostra clientela ap-
prezza la competenza che nell'odierno
mercato difficile e veloce permette ai
nostri clienli di essere compeltitivi, di
esaurire le esigenze del cliente finale
e di consegnare in tempi rapidi. |l ser-
vizio, sostiene Enrico Mannara di Ima
Abrasivi “& molto importante nei con-
fronti del rivenditore, mentre gli utilizza-

Enrico Mannara Direltare Commarciale Ima Abrasivi

Faole Sassone, General Manage: di Plerd llzhia
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tori finali apprezzano molto la facilita di
capire il campo di utilizzo del prodotto
assicurata dal nostro catalogo e dalle
confezioni e etichette dei nostri prodot-
ti". Massimo Mansuino precisa che”
il servizio offerto da Kondor Abrasivi
“e sicuramente completo. Per gli uti-
lizzatori finali I'assistenza tecnica e la
nostra capacitad di soddisfare richieste
“su misura” sono importantissime, non
meno fondamentale per tutti i clienti &
la nostra velocita nel processare gli or-
dini e spedirli in tempi rapidi, anche a
convenzioni con corrieri espressi che
coprono tutto il territorio nazionale in
tempi rapidi". Cristiano Lazzarini di
Nat Abrasivi ritiene che “il servizio piu
apprezzato, sia dai rivenditori che dagli
utilizzatori, & la consulenza. L'abrasi-
vo & un prodotto tecnico, va spiegato
bene e richiede una forte competenza.
Il servizio al cliente, fatto di consulen-
za e rapidita nella fornitura della solu-

zione piu adatta, diventa la chiave del
successo. NAT Abrasivi, ha creato un
canale YouTube, dove fa divulgazione
sugli abrasivi e sulle sue esperienze,
dedicato agli utilizzatori professionali e
privati.

Per il canale della rivendita, invece, ha
affiancato alla presenza sul territorio
dei propri venditori, il portale web con
l'accesso al B2B che li supporta nel
calcolarsi i prezzi, controllare le dispo-
nibilita prodotti e crearsi gli ordini, in
autonomia”.

A fare la differenza sono Utensilerie
e ferramenta

Utensilerie, ferramenta e GDS sono i
principali canali distributivi per que-
sto mercato. Le aziende li affrontano
cercando di trarre vantaggio dalle loro
specificita Paolo Sassone di Pferd lta-
lia rivela che “tra i diversi canali, sono
le utensilerie specializzate a garantirci i

re Ln controlio totale s

Asibifita cttimale e riduzione del

Kondor Abrasivi — Nella foto il kit legno con

un disco in accialo per sg

un disco per taglo legno.

migliori risultati di vendita. Questo per-
ché rappresentano il canale piu affine
al nostro posizionamento: si rivolgono
principalmente a un'utenza professio-
nale, che ricerca prestazioni elevate,
affidabilith e consulenza tecnica. In
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guesto contesto, il valore aggiunto del
nosiro servizio si traduce in rapporti
di lungo periodo. La ferramenta tradi-
zionale mantiene una buona rilevanza,
soprattutto per la capillarita sul territorio
e per la capacita di intercettare sia pro-
fessionisti sia utenti semiprofessionali.
Tuttavia, la logica di acguisto & spesso
piti legata alla disponibilita immediata
e alla relazione di fiducia con il rivendi-
tore locale,

Il canale GDS/DIY, invece, & orientato
principalmente al consumatore priva-
to e all'hobbista. Qui le logiche di ac-
quisto sono guidate soprattutte dalla
convenienza e dallimmediatezza, con
minore attenzione alla performance
tecnica”,

"Ogni canale ha dinamiche diverse:
per queslto differenziamo le nostre pro-
poste in base al target, mantenendo
perd coerenza qualitativa su tutta la
gamma” premette Giovanni Gulino
spiegando che Alifix Italia ottiene "
risultati migliori nel canale delle uten-
silerie specializzate, che ci permette
di entrare in contatto diretto con una

Cerchi SOLUZIONI complete
per ogni lavorazione?
Scopri i nostri KIT.

shop.nat-abrasivi.it

Nat Abrasivi — | kit nascono come proposta di seluzioni per il Fai da Te evoluto

clientela prefessionale e fidelizzata. In
questo contesto, il valore aggiunto del
prodotio viene riconosciuto e il prezzo
non & l'unico criterio di scelta. Le fer-
ramenta tradizionali rappresentano un
buon equilibrio tra vendita al dettaglio
e supporto tecnico, mentre la GDS/DIY
ha logiche piu orientate al volume e
alla convenienza”. Nel caso di Fervi “i
migliori risultati provengono dalle uten-
silerie e dal canale GDS/DIY”" dichiara

Alex Pavignani che propone un'inle-
ressante analisi delle diverse logiche
diacquisto. “Le utensilerie”, spiega, "si
distinguono per la capacita di interagi-
re direttamente con l'utilizzatore finale,
offrendo consulenza e occasioni di test
sul campo.

La GDS/DIY, invece, si avvantaggia di
spazi espositivi pit ampi, che permet-
tono di valorizzare lintera gamma e
di raggiungere un pubblico pit vasto,

U'evoluzione dei criteri di scelta degli utilizzatori

Negli ultimi anni abbiamo osservato un'evoluzione chiara: il
professionista oggi & sempre pil attento alla qualita e alla
sicurezza, mentre la sostenibilita e I'innovazione stanno di-
ventando criteri decisionali sempre pid rilevanti. Anche nei
settori pit tradizionali, cresce la richiesta di prodotti certifi-
cati, pit duraturi e in grado di garantire maggiore produtti-
vita. La fascia hobbistica rimane sensibile al prezzo, ma an-
che qui si nota una crescente consapevolezza: chi acquista
per il fai-da-te cerca comungue prodotti affidabili. La nostra
offerta & principalmente rivolta ai professionisti e agli arti-
giani, ma continuiamo a monitorare anche il segmento DIY
per coglierne le tendenze.

Giovanni Gulino, Amministratore Unico Rlifix Italia

Ci differenzia il fatto che I'azienda & orientata su clienti pro-
fessionisti che valutano oltre al prezzo sempre importante
la performance del prodotto e di conseguenza la facilita e
costanza di produzione che alla fine significa abbattimento
dei costi.

Ezio Borroni, Sales Manager Discotelsisal

Tradizionalmente, gli abrasivi sono stati un prodotto acqui-
stato in modo abitudinario, con gli utilizzatori che tendevano
a rinnovare cio che gid conoscevano. Oggi, invece, cresce
la consapevolezza verso prestazioni, durata e sicurezza. La
nostra sfida é far testare direttamente la qualita dei nostri
prodotti, attraverso dimostrazioni mirate presso le aziende.
QBuesto approccio ci ha permesso di coinvolgere maggior-
mente | professionisti, che riconoscono il valore delle nostre
soluzioni e ne apprezzano le performance reali.

Enrico Mannara, Direttore Commerciale Ima Abrasivi

Il nostro mercato & sempre piu rivolto ai professionisti quin-
di la leva con maggior interesse e quella rapporto qualita/
prezzo.

Massimo Mansuino, Amministratore Delegato Kondor Abrasivi

Il mercato & effettivamente affollato e molto competitivo, in
particolare le importazioni low-cost, spesso mascherate da
etichette personalizzate di importatori nazionali causano un

P.17



PAESE :ltalia

PAGINE :29

SUPERFICIE :197 %
PERIODICITA :Bimestrale[ 7]

Ferramenta 2000 Har

» 1 ottobre 2025

TNMEHATASHE, SUAIT IS
L SnSTIMEIT S0

VIR LY G TN

o)

If disco abrasivo con alette riplegaite a V Curved (art. DNS109-

mer.

Fervi
di

sbavatura o fini
2 ai cordo
ingere. Cc

ne e lunga durata

per

cliffi

asporiaz

) cttimizza le operazioni

ce, proprio per non essere schiacciate
dai vari Brico che nascono in ogni citta,
devono diversificare la loro offerta. pro-
ponendo prodotti di qualita che la GDS
non ha. Questa ricerca della qualita e
affidabilitad dei prodotti, sara la chiave
di volta per tutto il canale rivendita nei
prossimi anni”. Ezio Borroni rivela che
Discotelsisal “lavora con distributori,
ferramentajutensilerie affiancandoli se
richiesto con visite congiunte alla loro
clientela per risolvere le varie proble-
matiche in termini di qualitd di materia
prima da lavorare e tempi sempre pil
rapidi”.

Netto Enrico Mannara di Ima Abrasivi:
“I migliori risultati di vendita si ottengo-

. & it
4, e igedle

no in ferramenta e utensileria perché la
variabile prezzo non & la principale”.

anche non professionale. Le logiche di
acquisto differiscono quindi per grado
di coinvolgimento tecnico: pid consu-
lenziale nel canale professionale, piu
visiva ed esperienziale nel Fai-da-T
e”. Cristiano Lazzarini di Nat Abrasi-

del nostro target, perché si alimenta
attraverso canali diretli nei paesi asia-
tici. Gli abrasivi che vende sono fonda-
mentalmente quelli che si vendevano
20 anni fa, con prezzi che cercano di
assomigliare ai negozi generalisti onli-
ne. Le ferramenta e le ulensilerie, inve-

Infine, Massimo Mansuino, riferisce
che "Ferramenta, utensileria e materiali
edili sono da sempre tra i clienti piu af-
fezionati di Kondor Abrasivi. La nostra
presenza nel settore GDS/DIY & invece
minoritaria e questa & certamente una

vi chiarisce che “la GDS non fa parte

effettivo problema di "dumping”, qualita e flessibilita unite
ad un programma di produzione molto vasto sono le armi
migliori a disposizione di Kondor Abrasivi. Va aggiunto che
la Commissione Europea che ha introdotto a Luglio scor-
so un dazio anti dumping molto pesante sullimportazione
di materia prima dalla Cina, & ora in procinto di prendere
misure analoghe anche sui prodotti finiti in arrivo da quel
paese, guesto sicuramente creera un parziale riequilibrio
della situazione.

Massimo Mansuino, Amministratore Delegato Kondor Abrasivi

| criteri di scelta degli utilizzatori privilegiano la qualita e la
sicurezza del prodotto, chi usa professionalmente gli abra-
sivi sa bene che molto spesso un disco, anche se un po’ pid
costoso, pud rendere una lavorazione piu veloce, sicura ed
anche economica.

Cristiano Lazzarini, titolare di Nat Abrasivi

In questi ultimi anni, sta crescendo l'interesse per | prodot-
ti performanti, con un alto grado di sicurezza e affidabilita,
non solo tra i professionisti, ma anche nella fascia che noi
stiamo intercettando, del FaiDaTe Evoluto. Questa tenden-

nostra lacuna’.

za ci porta a spingere sempre pil l'acceleratore, per far
crescere 'innovazione tecnologica dei nostri prodotti, ma
soprattutto I'aspetto organizzativo e logistico, per risponde-
re in modo sempre piu veloce e preciso alle richieste del
mercato.

Paolo Sassone, General Manager di Pferd Italia

Se un tempo il prezzo era spesso il fattore predominante,
oggi gli utilizzatori - soprattutto professionali - valutano
con sempre maggiore attenzione la qualita, la durata e la
sicurezza del prodotto. La sostenibilita e 'innovazione stan-
no diventando elementi centrali: non solo come valore etico,
ma anche perche un prodotto pid efficiente, sicuro e du-
revole contribuisce a ridurre i costi complessivi e l'impatto
ambientale delle lavorazioni. Per quanto riguarda la doman-
da, notiamo che a trainare il mercato sono soprattutto i
professionisti orientati alla performance, che cercano solu-
zioni capaci di garantire produttivita e affidabilita costante.
Al tempo stesso, anche nel mondo hobbistico cresce una
maggiore sensibilita verso la qualita e la sicurezza, ma rima-
ne piu forte I'attenzione al fattore prezzo.

Alex Pavignani Product Manager Fervi
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FOCUSstrumenti di misura

In un mercato sostanzialmente
stabile avanzano nuove priorita

Nonostante la tenuta complessiva della domanda, il comparto degli
strumenti di misura evolve nei criteri di scelta e nelle strategie di sviluppo.
Precisione, affidabilita e robustezza restano centrali, ma crescono
l'attenzione alla connettivita, alla formazione e al ritorno sull’investimento

Vi chiedo di presentare brevemente
la gamma proposta in questa catego-
ria di prodotto.

Alex Pavignani, Product Manager Fer-
vi (Alex Pavignani, Fervi) - La nostra
gamma di strumenti di misura & suddi-
visa tra i marchi Fervi e Vogel Germany,
azienda tedesca parte di Fervi Group
specializzata nella produzione di stru-
menti di precisione. Fervi propong una
selezione pil compatta ma mirata, pen-
sata per hobbisti, officine e professioni-
sti che cercano affidabilita e precisicne
a un ottimo rapporto qualita-prezzo. Vo-
gel Germany, con un catalogo di oltre
4.500 referenze, rappresenta invece la
proposta pit completa e specializzata,
in grado di soddisfare le esigenze di
diversi settori, dall'automotive al farma-
ceutico, fino alla meccanica di preci-
sione. Insieme, | due marchi assicurano
una copertura completa del mercato
della misura, dal laboratorio al cantiere.
Lucia Ferrari, Market De-
velopment Building Solutions, Leica
Geosystems (Lucia Ferrari, Leica
Geosystems) - Non offriamo semplici
strumenti, ma flussi di lavoro digitaliz-

Director

zati completi. Ci concentriamo sulle
esigenze di Digital Templating (per la-
vorazioni ad alta precisione su marmo,
vetro e legno) e Rilievo di Interni (trac-
ciamento e misurazione di as-built).
Tutti | sistemi sono progettati per I'uso
da parte di un singolo operatore e per
generare file CAD/CNC immediati, Da-
gli strumenti di base (Disto) ai sistemi

robotici avanzati come Leica iICON tra-
des, la nostra offerta permette al canale
distributivo di intercettare sia l'artigiano
tfradizionale che cerca efficienza, sia
I'azienda specializzata che punta alla
produzione autornatizzata,

Enrico Ullmann, amministratore Ul-
Imann (Enrico Ullmann, Ullmann) - La
nostra offerta si articola su tre linee prin-
cipali; flessometri, livelle e misuratori
laser. La gamma dei flessomelri & com-
posta quast interamente dagli strumenti
del brand giapponese Tajima, che di-
stribuiamo in esclusiva da oltre 40 anni,
€ unisce precisione e durata; le livelle,

immediatarmente in un fife

del nostro brand-lab Corona, sono si-
nonimo di robustezza, testate per re-
sistere a cadute da 4 metri; mentre la
gamma Condtrol copre ogni esigenza:
dai medelll base ai misuratori laser con
funzioni digitali evolute, pensati per un
uso professionale in interni ed esterni.

Come sta performando oggi il mer-
cato italiano degli strumenti di misu-
ra? Quali sono le principali criticita e
quali le opportunita? Le vostre per-
formance per i primi nove mesi del
2025 sono in linea con il pari periodo
del 20247
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Ullmann - Vector 150 Condlfrol & dolato di un potente processore, esegue calcoll complessi in
pachi istanti e offre una gamma di funzioni avanzate pensate per | professionisti che richiedono
precisione & versatilita. Tra queste, Il calcolo gella lunghezza di oggetti inclinati - come tetti o travi -
par misurare distanza e altezza senza avvicinarsi e le formule geometrich

referenze suddivise tra i due marchi,
possiamao offrire pid varianti dello stes-
so lipo di strumento, coprendo un'am-

di cilindri e coni o l'area di friangoli e trapezi. Con la funzione camera con display a colori ruote
f a partire da un'immagine, con le misure sovrapposte in

lcolano dimensioni e superfic

.“._\

Alex Pavignani, Fervi - || mercato ita-
liano degli strumenti di misura sta at-
traversando una fase di rallentamento,
influenzata dalla congiuntura negativa
del comparto industriale europeo. No-
nostante cio, grazie alla doppia propo-
sta Fervi e Vogel Germany, riusciamo a
manienere un trend di vendite stabile,
in controtendenza rispetto al mercato.
La possibilita di offrire diverse soluzioni
sia a marchio Fervi che Vogel Germany
ci consente di rispondere con flessibili-
ta alle diverse esigenze dei clienti, pre-
servando volumi e marginalita in linea
con i primi nove mesi del 2024,

Lucia Ferrari, Leica Geosystems - ||
mercato delle costruzioni nel 2025 sta
attraversando un periodo di rallenta-
mento post-Superbonus. La principale
criticita & la pressione sui margini. Tut-
tavia, 'opportunita & immensa: la ne-
cessita di ridurre gli errori e lo spreco
di materiali costosi sta spingendo gli
operatori a cercare attivamente soluzio-
ni che garantiscano il ritorno sull'inve-
stimento.

Il mercato richiede efficienza. Le nostre
performance per il 2025 sono in linea
con gli obiettivi prefissati, perché stia-
mo spingendo prodotti ad alta tecno-

integrate per il volume
= -'Ile

logia che risolvono problemi di costo e
spreco, non solo di misurazione.
Enrico Ulimann, Ullmann - || mercato
degli strumenti di misura in Italia man-
tiene un buon equilibric. Il venir meno
dei bonus edilizi ha avuto impatti limi-
tati, perche parliamo di strumenti che,
nella maggior parte dei casi, sono pre-
senti in ogni cassetta degli atirezzi. |
risultati dei primi nove mesi del 2025
sono in linea con quelli del 2024 su tutte
le linee di prodotto. Per il futuro le no-
stre aspettative sono forti sulla gamma
Condtrol: i misuratori laser sono sempre
piu accessibili e richiesti da una fascia
crescente di professionisti che ne ap-
prezza la rapidita e |a precisione. Supe-
rata la fase di crisi che ha interessato il
settore dell'edilizia e dell'edilizia legge-
ra, ci aspettiamo una rinnovata vivacita
del mercato.

Come si posiziona in questo mercato
la vostra azienda e qual & lo scenario
competitivo con cui vi state confron-
tando? La competitivita si gioca tutta
sul prezzo o alcuni clienti tengono
conto anche di parametri quali la ro-
bustezza, I'ergonomia o altro?

Alex Pavignani, Fervi - Con oltre 5.000

pia gamma di esigenze: dall'utilizzo
occasionale fino alla metrologia di pre-
cisione e agli strumenti per uso inten-
sivo a bordo macchina. Nel contesto
competitivo attuale, il prezzo rimane un
fattore importante, ma i nostri clienti va-
lutano sempre piu qualita, robustezza,
ergonomia e completezza d'offerta. ||
nostro punte di forza risiede nella pos-
sibilita di combinare prodotti dei diversi
marchi del Gruppo in un unico ordine
insieme ai prodotti Fervi, assicurando
efficienza logistica, semplicila gestio-
nale e continuita di servizio.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems -
Leica Geosystems & il riferimento per
l'innovazione e la precisione. Sul seg-
mento base, ci confrontiamo sul prez-
zo. Sul segmento avanzato, facciamo
da apripista tecnologico. La vera com-
petizione si gioca sulla fiducia e sulla
qualita del dato. | professionisti scel-
gono Leica per |'affidabilita nel tempo,
la precisione certificata e l'integrazione
del dato. L'ergonomia non & un extra,
& una necessita: se lo strumento non &
semplice e robusto, l'artigiano non lo
usera. Questo ci permette di posizio-
narci su una fascia di valore che pro-
tegge i margini del distributore.

Enrico Ullmann, Ullmann - La nostra
azienda si distingue per un'offerta mul-

Lucia Ferrari, Director Market Development
Building Solutions, Leica Geosystems
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FOCUS strumenti di misura

timarca di qualita, frutto di una selezio-
ne internazionale attenta e coerente. Ci
confrontiamo con competitor strutturati,
ma la nostra forza sta nella capacita di
differenziare la proposta per il riven-
ditare e offrire strumenti affidabili che
danno valore al lavoro del professioni-
sta. |l prezzo non & la leva principale: la
robustezza, I'ergonomia e la precisione
restano i criteri decisivi di scelta.

Quali sono le vostre strategie a livel-
lo di evoluzione della gamma, punta-
te a un upgrade delle linee esistenti
o andrete ad ampliarla inserendo
nuove tipologie di strumenti, magari
nell’intento di approcciare nuovi set-
tori?

Alex Pavignani, Fervi - La nostra stra-
tegia di sviluppo si muove su due di-
rettrici: ampliamento e aggiornamento.
Da un late, stiamoe ampliando la gamma
per presidiare nuovi segmenti di mer-
cato e fidelizzare ulteriormente i clienti;
dall'altro, stiamo lavorando sull'upgra-
de dei prodotti storici, con 'obiettivo di
allinearli esteticamente e funzionalmen-

te agli standard piu recenti del marchio.
In questo modo garantiamo continuita,
innovazione e coerenza d'immagine tra
le diverse linee.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems -
La nostra strategia va olire il semplice
upgrade dei modelli: miriamao a trasfor-
mare i flussi di lavoro.

Queslo significa espandere la gam-
ma integrando soluzioni che portano
in cantiere tecnologie (Al, sensori) uti-
lizzate nell'industria pesante. |l nostro
obiettivo & l'automazione del rilievo e
la completa integrazione con il model-
lo digitale (BIM/CAD). Stiamo creando
nuove categorie di strumenti per servi-
re in modo piu efficace seltori specia-
lizzati come la carpenteria avanzata e
i montaggi tecnici, garantendo ai nostri
partner un'offerta sempre all'avanguar-
dia.

Enrico Ullmann, Ullmann - Ogni anno
ampliamo la nostra proposta con nuo-
vi strumenti che completano e aggior-
nano le linee esistenti. La strategia e
duplice: migliorare le performance dei
prodotti gia presenti ed esplorare nuo-

Fervi - Completo e affidabile if multimetro digitale professionale TO53 e ideale per

letfrauto,

ecnici elettronici, hobbisti e studenti. Progettato per affrire precisione e versalilita, si distin-
gue per la robustezza e per le numerase funzioni df misura, che o rendono adatio sia all'uso
quotidiano sfa ad attivita oi diagnostica avanzata. Funziona con una batterla da 9 V ed &
dotaio di un ampio display LCD retroilluminato, che garantisce una lettura chiara e immediata

anche in ambienti poco iiluminati

Alex Pavignani Product Manager Fervi

ve categorie legate all'edilizia leggera,
dove vediamo margini di crescita, L'in-
novazione nasce dal costante dialogo
con i fornitori e dal confronto quotidiano
tra il team commerciale e gli utilizzatori,
che ci permetle di proporre strumenti
sempre piu intuitivi e orientati alla sem-
plicita d'uso.

Quando scelgono uno strumento di
misura, quali caratteristiche valuta-
no di piu i vostri clienti? Rispetto al
passato avete notato un cambiamen-
to nelle aspettative degli utilizzatori,
ad esempio maggiore attenzione a
connettivita e praticita o alle certifi-
cazioni?

Alex Pavignani, Fervi - | nosiri clienti
valutano soprattutto precisione, affida-
bilita nel tempo e rapporto qualita/prez-
z0, Per gli strumenti pitt comuni - come
calibri, flessometri & micrometri - il
prezzo resta determinante, mentre per
prodotti pit tecnici prevale la ricerca di
specifiche funzionali e conformita alle
normative. Negli ultimi anni abbiamo
registrato un incremento delle richieste
di strumenti certificati, un'esigenza alla
quale rispondiamo tramite i nostri enti
certificatorl Accredia situati in Germa-
nia e in ltalia.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems -
Oggi, i clienti valutano di pib la preci-
sione, |'affidabilita nel tempo e la con-
nettivita, |l cambiamento piu evidente
& che l'utente non vuole pit un nume-
ro da trascrivere, vuole un file digitale
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pronto per l'uso successivo. C'é una
fortissima attenzione alla facilita e pra-
ticita d'uso (strumento leggero, rapido
da usare) e alla tracciahilita del dato,
che & fondamentale per la gualita del
lavoro e per le certificazioni. Vogliono
un partner che garantisca non solo lo
strumento, ma anche |'assistenza e la
formazione necessaria per sfruttare ap-
pieno il digitale.

Enrico Ullmann, Ullmann - | rivendi-
tari che scelgono | nostri strumenti di
misura valutano con attenzione tutti gli
aspetti, ma al primo posto restanoc la
qualita e la fiducia.

Chi da anni acquista Tajima non ha avu-
to esitazioni a introdurre Conditrol, certo
che avremmo garantito lo stesso livello
di qualita e supporto come distributore.
Tra gli utilizzatori finali, che scelgono
strumenti di fascia medio-alta, prevale
la richiesta di prodotti capaci di risol-
vere problemi concreti e di rendere il
lavoro pit semplice, pulito ed efficace.
Ed & proprio guesto il valore aggiunto
dei nostri strumenti.

Quali sono le vostre strategie di di-
stribuzione nei canali della GDS e
della Ferramenta e nell'online? Quali
sono gli strumenti di misura sui quali
questi canali performano meglio?

Alex Pavignani, Fervi - Nei cana-
li GDS, ferramenta e online la nostra
strategia punta a una presenza ampia
e profonda per i prodolti a maggiore
rotazione - come calibri, flessometri,
righe, squadre, micrometri e multimetri
- garantendo copertura completa delle

Enrico Ullmann, Amministratore Ullmann

richieste piu frequenti. Attualmente, le
migliori performance si registrano pro-
prio su calibri, righe in acciaio e siru-
menti digitali di misura, categorie che
uniscono precisione, praticita e un'ele-
vata domanda trasversale.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems - Nei
canali della Ferramenta e GDS, puntia-
mo sulla capillaritd e sul supporto al
sell-out. Questi canali vendono bene |
prodotti a forte trazione, come i Distan-
ziometri Laser (Leica Diste) e i Livelle
Laser (Leica Lino), che sono essenziali
per il lavoro gueotidiano. Lonline & cru-
ciale per la visibilita, ma il distributore
specializzato rimane vitale per le solu-
zioni pit complesse e per l'assistenza
post-vendita.

Enrico Ullmann, Ullmann - Operiamo
con una rete di vendita specializzata
nei canali Ferramenta, Colori ed Edi-
lizia, che rappresentano il nostro core
business.

L'approccio & consulenziale: proponia-
mo gli strumenti che meglio rispondo-
no alle esigenze dei professionisti dei
nostri clienti (cartongessisti, decoratori,
idraulici, artigiani, ecc.). Tutte le linee di
strumenti di misura performano bene:
cambia solo la tipologia di cliente e
di utilizzo. E un metodo che funziona
molto bene soprattutto nel canale ferra-
menta tradizionale, dove vantiamo una
lunga esperienza.

Quali iniziative mettete in campo per
sostenere il sell-out nei canali di-
stributivi (promozioni, formazione,
demo, materiali marketing) nei quali
siete presenti?

Alex Pavignani, Fervi - Per sostenere
il sell-out nei nostri canali distributivi
adoftiamo una strategia integrata che
combina promozione, formazione e
supporto marketing.

Organizziamo campagne promozio-
nali periodiche dedicate ai prodotii a
maggiore rotazione e offriamo soluzio-
ni espositive personalizzate per i punti
vendita per migliorare la visibilita dei
prodotti. Forniamo inoltre ai nostri part-

ner strumenti di marketing completi, tra
cui cataloghi aggiornati, dépliant infor-
mativi e contenuti digitali utili a suppor-
tare la vendita e la comunicazione. Un
ruolo cenirale & ricoperto dalla forma-
zione tecnica e dimostrativa, per trasfe-
rire competenze sull'uso corretto e sui
vantaggi dei nostri strumenti.

Lucia Ferrari, Leica Geosystems -
Le nostre iniziative sono orientate alla
competenza e all'azione commerciale e
comprendono:

- Formazione Certificata: Offriamo ai
partner training continui per trasformarli
in veri consulenti di tecnologia.

- Demo On-Site: Organizziamo eventi
dimostrativi diretti sui cantieri dei clienti
finali, coinvolgendo il distributore per
chiudere la vendita sul campo.

- Materiali Marketing Mirati: Forniamo
ai distributori contenuti video e digitali
che illustrano in modo semplice i flus-
si di lavoro specifici per ogni mestiere
(vetro, marmo, legno), facilitando la
comprensione della tecnologia.

- Incentivi Commerciali: Campagne
promozionali mirate sui prodotti di vo-
lume per sostenere | fatturati nei periodi
chiave.

Enrico Ullmann, Ullmann - Sostenia-
mo l'atiivita dei nostri rivenditori con
una serie di strumenti consolidati: gior-
nalini promo, attivita social e materiale
marketing dedicato, studiati per valoriz-
zare i prodotti e stimolare la domanda
sul punto vendita.

La grande novita del 2025 & il nostro
van dimostrativo: 'Ulimann in Tour, par-
tito a maggio, porta direttamente pres-
so i clienti momenti formativi e di con-
fronto con i professionisti. Un'iniziativa
che si sta rivelando molto efficace nel
supportare concretamente il sell-out,
rafforzando il legame tra rivenditore e
professionista e valorizzando la qua-
litd dei nostri prodotti direttamente sul

campo.
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Nello storica sede di Vignolo & nato un nuovo grande spazio
dedicato all'esposizione del prodotti e soluzioni FERVI: un‘op-
portunita per i clienti di visionare e toccare con mano i prodotti
dell'ozienda emiliana vivendo la MRO Valley con uno Show Tour
“adrenalinico”.

FERVI porta quindi a termine un importante ampliomento del
plant aziendale della propria sede di Vignola, implementando
nuovi spazi e presentando un nuovissimo showroom, pensalo
per offrire oi rivenditori e alle aziende inferessate un'esperien-
za immersiva e di foccore con mano lo qualita e I'ampiezza
dell'offerta del FERVI Group. Lo nuova orea & suddivisa in due
grandi sezioni per distribuire in maniera omogeneo lo visione
completa dell'offerta @ mettere in evidenza gli elementi salien-
fi che contraddistinguono il catalogo FERVI, ma non solo, Lo
spazio & suddiviso conceftualmente ma anche fisicamente in
due macro-aree collegate fra loro: lo showroom Tools (in gergo
chiamato “leggero”) e lo showroom Machinery (chiamato "pe-
sante™). All'interno dello showroom Tools & possibile osservare
espositori, utensill manuali, arredomento da officing, carrelli,
eleftroutensili, calibri e strumenti di misura, rivettatrici e siru-
menti per il fissaggio. Infathi, all'interna di questa area sono
presenti anche le principali referenze dei marchi, appartenenti
al FERVI Group, quali Rivit, sistemi di fissaggio e Vogel Germany,
strumenti di misura. Lo showroom Machinery & invece dedicato
alla gamma delle macchine utensil, dalle pit piceole alle pid
grandi, e comprende macchine utensili do bonco, trapani, frese,
segatrici, smerigliotrici, sabbialrici, lovapezzi, presse, piegatrici
e altre macchine per la lavorazione di legno e lomiera, con
un‘ampia area destinata all'esposizione dei torni.

Si trotta di un percorso esclusivo che si arricchisce con mo-
menti conviviali, come lo cena in locali tipici emiliani, e con
I'opportunita di visitare | musei delle icone dello Motor Valley
emiliana come Ferrari, Ducati o Lamborghini.
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e
conferma Add

Pubblicato il 01/10/2025 Ultima modifica il 01/10/2025 alle ore 11:59Teleborsa

KT&Partners ha abbassato a 18,2 euro per azione (dai precedenti 20,3 euro) il
fair value su Fervi, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel
settore della fornitura di attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione "Add" (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la
societa ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua),
inferiore alle loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente
rallentamento dell'attivita industriale in Italia e nellUE. L'EBITDA é sceso a 3,3
milioni di euro

(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con
un margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del
calo del fatturato e della leva operativa. L'utile netto si & attestato a 1,2 milioni di
euro (-37,1% su base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro,
influenzato da un'aliquota fiscale effettiva piu elevata del 36,5%, ma
beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a
seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono
stati inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico piu debole
del previsto e delle difficolta a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede
ora che il fatturato per il 2025 scendera a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base
annua), al di sotto della precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il
fatturato raggiungera i 55,6 milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro.
A livello di EBITDA, stima ora un EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro
(rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in precedenza), con un margine del 13,7%,
per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel 2028, con margini in ripresa al
16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un utile netto per il 2025 a
2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente stima di 3,2
milioni di euro; a partire dal 2026, I'utile beneficera della fine del'ammortamento
del know-how ereditato dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di
euro della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per
gli anni successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di
euro.
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e conferma Add

(Teleborsa) — KT&Partners ha abbassato a
18,2 euro

per azione (dai precedenti 20,3 euro) il
fair value

su
Fervi

, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione

Add
" (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la societa
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell’attivita industriale in Italia e nell’lUE. L'EBITDA e sceso a 3,3 milioni di euro
(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un
margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del
fatturato e della leva operativa. L'utile netto si & attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su
base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un’aliquota fiscale
effettiva piu elevata del 36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a
seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati
inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico pit debole del previsto
e delle difficolta a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per
il 2025 scendera a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della
precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungera i 55,6
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milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un
EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in
precedenza), con un margine del 13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel
2028, con margini in ripresa al 16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un
utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente
stima di 3,2 milioni di euro; a partire dal 2026, I'utile beneficera della fine
del'ammortamento del know-how ereditato dall’acquisizione di Rivit. Infine, prevede un
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro
della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per gli anni
successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e
conferma Add

1 ottobre 2025 - 12.04
18,2 eurofair valueFerviraccomandazioneAdd

risultati del primo semestre del 2025influenzato dal persistente rallentamento
dell'attivita industriale in Italia e nell'UE

rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28

(Teleborsa) - KT&Partners ha abbassato a
18,2 euro

per azione (dai precedenti 20,3 euro) il
fair value

su
Fervi

, Societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione

Add
" (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la societa
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell'attivita industriale in Italia e nell'UE. L'EBITDA é sceso a 3,3 milioni di euro
(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un
margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del
fatturato e della leva operativa. L'utile netto si & attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su
base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un‘aliquota fiscale
effettiva piu elevata del 36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a
seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati
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inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico piu debole del previsto
e delle difficolta a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per
il 2025 scendera a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della
precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungera i 55,6
milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un
EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in
precedenza), con un margine del 13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel
2028, con margini in ripresa al 16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un
utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente
stima di 3,2 milioni di euro; a partire dal 2026, I'utile beneficera della fine
dell'ammortamento del know-how ereditato dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro
della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per gli anni
successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e
conferma Add

Finanza

bonsensusOl ottobre 2025 - 11.59

18,2 eurofair valueFerviraccomandazioneAdd
risultati del primo semestre del 2025influenzato dal persistente rallentamento
dell'attivita industriale in Italia e nell'UE

rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28

(Teleborsa) - KT&Partners ha abbassato a
18,2 euro

per azione (dai precedenti 20,3 euro) il
fair value

su
Fervi

, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione

Add
" (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la societa
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell'attivita industriale in Italia e nell'UE. L'EBITDA & sceso a 3,3 milioni di euro
(-22,5% su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un
margine in calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del
fatturato e della leva operativa. L'utile netto si € attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su
base annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un'aliquota fiscale
effettiva piu elevata del 36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28, a
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seguito della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati
inferiori alle aspettative, a causa di un contesto macroeconomico pit debole del previsto
e delle difficolta a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per
il 2025 scendera a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della
precedente stima di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungera i 55,6
milioni di euro nel 2028 anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un
EBITDA per il 2025 a 6,8 milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in
precedenza), con un margine del 13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel
2028, con margini in ripresa al 16%. Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un
utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente
stima di 3,2 milioni di euro; a partire dal 2026, I'utile beneficera della fine
dell'ammortamento del know-how ereditato dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un
indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5 milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro
della precedente stima), favorito da un minore apporto di cassa netto. Per gli anni
successivi, prevede una distribuzione di dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e
conferma Add

di Teleborsa

(Teleborsa) - KT&Partners ha abbassato a 18,2 euro per azione (dai precedenti 20,3
euro) il fair value su Fervi, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore
della fornitura di attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione Add " (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025, gli analisti scrivono che la societa
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell'attivita industriale in Italia e nellUE . L'EBITDA & sceso a 3,3 milioni di euro (-22,5%
su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un margine in
calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del fatturato e
della leva operativa.

L'utile netto si & attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su base annua), inferiore alle
stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un'aliquota fiscale effettiva piu elevata del
36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28 , a seguito
della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati inferiori alle
aspettative, a causa di un contesto macroeconomico piu debole del previsto e delle
difficolta a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per il 2025
scendera a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della precedente stima
di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungera i 55,6 milioni di euro nel 2028
anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un EBITDA per il 2025 a 6,8
milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in precedenza), con un margine del
13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel 2028, con margini in ripresa al 16%.
Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di
euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente stima di 3,2 milioni di euro; a partire
dal 2026, I'utile beneficera della fine dell'ammortamento del know-how ereditato
dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5
milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro della precedente stima), favorito da un
minore apporto di cassa netto. Per gli anni successivi, prevede una distribuzione di
dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.

di Teleborsa
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Fervi, KT&Partners abbassa fair value e
conferma Add

(Teleborsa) - KT&Partners ha abbassato a 18,2 euro per azione (dai precedenti 20,3
euro) il fair value su Fervi, societa quotata su Euronext Growth Milan e attiva nel settore
della fornitura di attrezzature professionali per officine, confermando la
raccomandazione Add " (upside potenziale del 21%).

Commentando i risultati del primo semestre del 2025 , gli analisti scrivono che la societa
ha registrato un fatturato di 25,1 milioni di euro (-13,7% su base annua), inferiore alle
loro stime di 27 milioni di euro (-7,1%), influenzato dal persistente rallentamento
dell'attivita industriale in Italia e nellUE . L'EBITDA & sceso a 3,3 milioni di euro (-22,5%
su base annua), inferiore alle stime di 4,3 milioni di euro (-22,7%), con un margine in
calo al 13,1% dal 14,6% del primo semestre del 2024 a causa del calo del fatturato e
della leva operativa. L'utile netto si & attestato a 1,2 milioni di euro (-37,1% su base
annua), inferiore alle stime di 1,7 milioni di euro, influenzato da un'aliquota fiscale
effettiva piu elevata del 36,5%, ma beneficiando di utili su cambi per 0,2 milioni di euro.

KT&Partners ha rivisto le stime finanziarie del gruppo per il periodo FY25-28 , a seguito
della pubblicazione dei risultati del primo semestre del 2025, che sono stati inferiori alle
aspettative, a causa di un contesto macroeconomico piu debole del previsto e delle
difficolta a breve termine nel ritorno alla crescita. Prevede ora che il fatturato per il 2025
scendera a 49,5 milioni di euro (-8,5% su base annua), al di sotto della precedente stima
di 52,8 milioni di euro. Prevede che il fatturato raggiungera i 55,6 milioni di euro nel 2028
anziché i 57,9 milioni di euro. A livello di EBITDA, stima ora un EBITDA per il 2025 a 6,8
milioni di euro (rispetto ai 7,8 milioni di euro stimati in precedenza), con un margine del
13,7%, per poi raggiungere gli 8,9 milioni di euro nel 2028, con margini in ripresa al 16%.
Per quanto riguarda il risultato finale, prevede un utile netto per il 2025 a 2,6 milioni di
euro (margine del 5,2%), inferiore alla precedente stima di 3,2 milioni di euro; a partire
dal 2026, I'utile beneficera della fine dell'ammortamento del know-how ereditato
dall'acquisizione di Rivit. Infine, prevede un indebitamento netto per il 2025 pari a 4,5
milioni di euro (rispetto ai 4,7 milioni di euro della precedente stima), favorito da un
minore apporto di cassa netto. Per gli anni successivi, prevede una distribuzione di
dividendi pari a quasi 3 milioni di euro.
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MF Market Driver: le ultime notizie

MARKET DRIVER: Fervi, KT&Partners riduce fair value

MILANO (MF-NW)--KT&Partners ha ridotto da 20,3 a 18,2 euro il fair value su Fervi
(+1,32% a 15,3 euro sull'Egm), confermando la raccomandazione add. | conti semestrali
hanno evidenziato ricavi inferiori alle attese degli analisti, che hanno abbassato le loro
stime sulle vendite per l'intero anno da 52,8 min a 49,5 min euro (-8,5% a/a). Fervi &
attiva nel settore Mro (Maintenance, Repair and Operations). pl (fine) MF NEWSWIRES
(redazione@mfnewswires.it)

01/10/2025 16:31
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Inaugurato il nuove showroom

FERVI, azienda emiliana di macchine, utensili e attrezzature per il
settore MRO e fai-do-te. porta a termine un importante amplia-
mento del plant aziendale della propria sede di Vignola, implemen-
tando nuovi spazi e presentando un nuovo showroom, pensato
per offrire ai rivenditori e alle aziende interessate un'esperienza
immersiva e di toccare con mano la qudlitd e lampiezza dellof-
ferta del FERVI Group. La nuova area Showroom é suddivisa in
due grandi sezioni per distribuire in maniera omogenea la visione
completa dellofferta e mettere in evidenza gli elementi salienti
che contraddistinguono il catalogo FERVI, ma non solo. Lo spazio
& suddiviso concettuaimente ma anche fisicamente in due ma-
cro-aree collegate fra loro: lo showroom Tools (in gergo chiomato
"leggero”) e lo showroom Machinery (chiomato "pesante”).

Allinterno dello showroom Tools € possibile osservare espositori,
utensili manuali, arredamento da officina, carrelli, elettroutensili,
calibrie strumenti di misurg, rivettatrici e strumenti per il fissaggio.
Infatti, allinterno di questa area sono presenti anche le principali
referenze dei marchi, appartenenti al FERVI Group, quali Rivit,

sistemi di fissaggio e Vogel Germany, strumenti di misura. Ogni
brand con uno o pil corner dedicato.

Lo showroom Machinery & invece dedicato dlla gomma delle
macchine utensili, dalle piti piccole alle pil grandi, e comprende
macchine utensili da banco, trapani, frese, seqgatrici, smerigliatrici,
sobbiatricl, lovapezzi, presse, piegatrici e altre macchine per lo
lavorazione di legno e lamiera, con un'ampia area destinata alle-
sposizione dei torni. Gli ampi spazi espositivi consentono ai clienti
di vedere e toccare con mano le macchine con un vantaggio
ulteriore: la pronta-consegna.
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FERVI amplia la gamma dedicata alla smerigliatura
con il nuovo disco CURVED con aletteaV ...

EN 13743

FERVI, azienda specializzata
nella fornitura di macchine, at-
trezzature e utensili per i pro-
fessionisti della manutenzione
e riparazione, lancia sul merca-
to il nuovo disco CURVED con
alette ripiegate a V, pensato per
raggiungere facilmente angoli e
scanalature difficili, dimezzan-
do i tempi di lavorazione e ga-
rantendo risultati professionali
su acciaio, inox e alluminio.

Il disco CURVED con alette ripie-
gate a V & |ultima novita in casa
FERVI pensata per migliorare ul-
teriormente le operazioni di sme-
rigliatura, sbavatura e rifinitura nel
mondo della lavorazione dei me-
talli.

Frutto di ricerca e attenzione alle
esigenze dei professionisti del set-
tore, il nuovo disco CURVED do-
tato di doppia superficie abrasiva
& progettato per garantire risultati
eccellenti in tempi ridotti,

Grazie alla particolare confor-
mazione delle sue alette a V, & in
grado di raggiungere faciimente
anche i punti pit complessi come
angoli, gole, cordoni e scanalature.

Estremamente versatile, & ideale
per lavorazioni su materiali come
acciaio, inox e alluminio e si adatta
a diverse applicazioni: dalla bisel-
latura alla sbavatura, fino alla rifini-
tura di saldature a gola.

Realizzato grazie al know-how di
Riflex Abrasives, azienda italiana
specializzata nella produzione di
dischi abrasivi e di macchine per
la loro produzione dal 2015 nel-
la compagine del FERVI Group,
il disco CURVED & composto da
abrasivo in zirconio che assicura
un'elevata capacita di asportazio-
ne, durabilita e resistenza, e da un
supporte in nylon che garantisce
flessibilita, leggerezza e robustez-
za in ogni contesto operativo.

bfornitura

Iow A BE2-13 Seltsmive 2028

Il nuovo disco CURVED di FERVI
& disponibile in due versioni:

* @ 115 mm grana 40 (art.
DNG109.112)

* @ 125 mm grana 40 (art,
DNg109.122)

I dischi sono compatibili (in base al
diametro} con le smerigliatrici an-
golari (a batteria e a filo) della nuo-
va gamma di elettroutensili dell'a-
zlenda emiliana

Con questa novita, FERVI confer-
ma ancora una volta la sua voca-
zione allinnovazione pratica e alla
qualita professionale, mettendo a
disposizione degli operatori stru-
menti sempre pil professionali,
performanti e affidabili.

Per maggiori dettagli sul prodot-
to e sulle modalita di fornitura, e
possibile contattare if team com-
merciale FERVI o visitare il sito
www.fervi.com
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FERVI RINNOVA LA PARTNERSHIP CON
VANOLI BASKET CREMONA PER LA
STAGIONE 2025-2026

10 ottobre 2025

Per il decimo anno consecutivo Fervi conferma il proprio sostegno alla Vanoli Basket
Cremona. Un legame fondato su valori condivisi come impegno, passione e crescita, che
rafforza la presenza dell’'azienda accanto alla comunita sportiva cremonese.

Con sede a Vignola (MO) FERVI prosegue con orgoglio il proprio impegno al fianco
della squadra cremonese per la stagione sportiva 2025-2026, rafforzando la propria
presenza nel mondo dello sport e nel territorio locale. L'azienda si riconosce
pienamente nella filosofia di Vanoli Basket Cremona, che punta su giovani talenti,
professionalita e un forte senso di comunita. “Sostenere Vanoli Basket Cremona
significa credere in un progetto sportivo serio e inclusivo, che valorizza passione,
dedizione e senso di appartenenza. E un percorso di crescita condiviso che sentiamo
vicino ai nostri valori aziendali“, afferma Ermanno Lucci, sales & marketing director di
Fervi.

Visibilita del brand: iniziative digitali e sul campo

L'accordo di sponsorship prevede una forte brand visibility sia fisica che digitale con il
logo Fervi presente sulle divise ufficiali della squadra, sui led a bordo campo e sul
maxischermo durante le partite, la visibilita nelle interviste post-partite e I'integrazione
del brand sul sito web ufficiale del club. Queste attivita garantiranno una copertura
strategica del marchio Fervi durante tutta la stagione sportiva, rafforzando
I'associazione tra il brand e i valori dello sport.
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10/10/2025 Fervi rinnova la partnership con Vanoli Basket Cremona per la stagione
2025/2026

Per il decimo anno consecutivo Fervi conferma il proprio sostegno alla Vanoli Basket
Cremona. Un legame fondato su valori condivisi come impegno, passione e crescita,
che rafforza la presenza dell’azienda accanto alla comunita sportiva cremonese.

Con sede a Vignola (MO) FERVI prosegue con orgoglio il proprio impegno al fianco
della squadra cremonese per la stagione sportiva 2025-2026, rafforzando la propria
presenza nel mondo dello sport e nel territorio locale. L’azienda si riconosce
pienamente nella filosofia di Vanoli Basket Cremona, che punta su giovani talenti,
professionalita e un forte senso di comunita. "Sostenere Vanoli Basket Cremona
significa credere in un progetto sportivo serio e inclusivo, che valorizza passione,
dedizione e senso di appartenenza. E un percorso di crescita condiviso che sentiamo
vicino ai nostri valori aziendali', afferma Ermanno Lucci, sales & marketing director di
Fervi.

Visibilita del brand: iniziative digitali e sul campo

L’accordo di sponsorship prevede una forte brand visibility sia fisica che digitale con il
logo Fervi presente sulle divise ufficiali della squadra, sui led a bordo campo e sul
maxischermo durante le partite, la visibilita nelle interviste post-partite e l'integrazione
del brand sul sito web ufficiale del club. Queste attivita garantiranno una copertura
strategica del marchio Fervi durante tutta la stagione sportiva, rafforzando
I'associazione tra il brand e i valori dello sport.
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FERVI amplia la propria gamma di
presse

Nuove presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate ampliano la gamma di FERVI,
azienda modenese punto di riferimento nella fornitura di macchine utensili, utensileria e
attrezzature professionali per il settore MRO (Maintenance, Repair, and Operations) e |l
fai-da-te evoluto. L’azienda modenese amplia la propria gamma di presse, introducendo
nuovi modelli elettromeccanici da 75 tonnellate (Art. PO01/75EP230V e
P001/75EP400V) e 100 tonnellate (Art. PO01/100EP230V e P001/100EP400V),
disponibili nelle versioni con motore 230V o 400V. Queste nuove soluzioni sono
progettate per garantire potenza, precisione e affidabilita in una vasta gamma di
applicazioni nei processi produttivi dei settori meccanico, automotive, elettronico e
manifatturiero.

Le presse sono dotate di comando a leva azionabile con una sola mano, assicurando
praticita e sicurezza durante I'utilizzo. La struttura in acciaio, robusta e compatta, unita a
un’area di lavoro ampia — fino a 820 x 690 mm per il modello da 100 tonnellate —le
rende ideali per applicazioni intensive e per lavorazioni di componenti di varie
dimensioni.

Completano I'elenco dei plus: il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone carrellato, i
sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano regolabile con
sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a diverse tipologie di
operazioni.Con questa nuova linea, FERVI consolida la propria posizione sul mercato,
offrendo soluzioni avanzate, per un’industria sempre piu orientata all’efficienza ma, allo
stesso tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

| nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo Showroom dell’azienda nella
sede di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, &
possibile contattate direttamente FERVI oppure visitate il sito www.fervi.com
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FERVI . ampliata la gamma di presse

FERWE

Nuove presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate ampliano la gamma di FERVI,

azienda modenese punto di riferimento nella fornitura di macchine utensili, utensileria e
attrezzature professionali per il settore MRO (Maintenance, Repair, and Operations) e il
fai-da-te evoluto.

L'azienda modenese amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli
elettromeccanici da 75 tonnellate (Art. PO01/75EP230V e PO01/75EP400V) e 100
tonnellate (Art. PO01/100EP230V e PO01/100EP400V), disponibili nelle versioni con
motore 230V o0 400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza,
precisione e affidabilita in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi dei
settori meccanico, automotive, elettronico e manifatturiero.

Le presse sono dotate di comando a leva azionabile con una sola mano, assicurando
praticita e sicurezza durante I'utilizzo. La struttura in acciaio, robusta e compatta, unita a
un‘area di lavoro ampia — fino a 820 x 690 mm per il modello da 100 tonnellate — le
rende ideali per applicazioni intensive e per lavorazioni di componenti di varie
dimensioni.

Completano I'elenco dei plus: il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone carrellato, i
sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano regolabile con
sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a diverse tipologie di
operazioni.Con questa nuova linea, FERVI consolida la propria posizione sul mercato,
offrendo soluzioni avanzate, per un'industria sempre piu orientata all'efficienza ma, allo
stesso tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo Showroom dell'azienda nella
sede di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, &
possibile contattate direttamente FERVI oppure visitate il sito www.fervi.com
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MARKET DRIVER: Fervi +6%, la
controllante lancia Opa per il delisting

MILANO (MF-NW)--Fervi & subito in rialzo in mattinata con il titolo che segna un prezzo
di 16,2 euro (+6,58%). L'azienda attiva nella produzione e distribuzione di utensili e
macchine per officina, si appresta a lasciare I'Euronext Growth Milan: la controllante
Seconda ha infatti lanciato un'offerta pubblica di acquisto volontaria sulla totalita delle
azioni ordinarie della societa per arrivare al delisting. L'operazione ¢ stata diffusa al
mercato da Fervi per conto dell'offerente: riguarda 286.190 azioni, pari all'11,27% del
capitale, al netto della quota gia detenuta da Seconda (88,48%) e delle azioni proprie
(0,25%). 1l corrispettivo offerto & pari a 16,25 euro per azione, con un premio del 9,8%
rispetto al prezzo ufficiale del 14 ottobre (14,80 euro) e compreso tra il 5,7% e il 6,9%
rispetto alle medie ponderate degli ultimi 1, 3, 6 e 12 mesi. L'eshorso massimo
potenziale ammonta a circa 4,65 milioni di euro, inferiore alla soglia di 8 milioni prevista
dal Tuf per la revisione Consob, motivo per cui I'offerta non sara sottoposta ad
approvazione da parte dell'autorita di vigilanza. fus (fine) MF NEWSWIRES
(redazione@mfnewswires.it)

16/10/2025 10:20

P.40


https://www.milanofinanza.it/newsmarketdriver/market-driver-fervi-6-la-controllante-lancia-opa-per-il-delisting-202510161052091730

URL :http://www.meccanica-automazione.com
PAESE :ltalia
TYPE :Web Grand Public

meccanica-automazio

» 16 ottobre 2025 - 13:52 > Versione online

Fervi: quattro nuovi modelli di presse
elettromeccaniche

Fervi amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli elettromeccanici
da 75 tonnellate (Art. PO01/75EP230V e P001/75EP400V) e 100 tonnellate (Art.
P001/100EP230V e P001/100EP400V), disponibili nelle versioni con motore 230V o
400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza, precisione e
affidabilita in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi dei settori
meccanico, automotive, elettronico e manifatturiero.

Le presse sono dotate di comando a leva azionabile con una sola mano, assicurando
praticita e sicurezza durante I'utilizzo. La struttura in acciaio, robusta e compatta, unita a
un’area di lavoro ampia — fino a 820 x 690 mm per il modello da 100 tonnellate — le
rende ideali per applicazioni intensive e per lavorazioni di componenti di varie
dimensioni.

Completano I'elenco dei plus: il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone carrellato,
i sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano regolabile con
sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a diverse tipologie di
operazioni.

Con questa nuova linea, Fervi consolida la propria posizione sul mercato, offrendo
soluzioni avanzate, per un’industria sempre piu orientata all’efficienza ma, allo stesso
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tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo showroom dell'azienda nella sede
di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, & possibile
contattate direttamente Fervi oppure visitate il sito www.fervi.com
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Delisting: e il turno di Fervi

Seconda Srl ha annunciato il lancio di un'offerta pubblica di acquisto volontaria sulla
totalita delle azioni ordinarie di Fervi, societa quotata su Euronext Growth Milan.
L'operazione punta all'acquisizione del 100% del capitale sociale e al successivo
delisting della societa. L'offerta riguarda 286.190 azioni, pari all'11,27% del capitale, al
netto della quota gia detenuta da Seconda (88,48%) e delle azioni proprie (0,25%).

Il corrispettivo offerto € pari a 16,25 euro per azione, con un premio del 9,8% rispetto al
prezzo ufficiale del 14 ottobre (14,80 euro) e compreso tra il 5,7% e il 6,9% rispetto alle
medie ponderate degli ultimi 1, 3, 6 e 12 mesi. L'esborso massimo potenziale ammonta
a circa 4,65 milioni di euro, inferiore alla soglia di 8 milioni prevista dal TUF per la
revisione Consob, motivo per cui l'offerta non sara sottoposta ad approvazione da parte
dell'autorita di vigilanza.

L'offerente dichiara che intende completare I'operazione per semplificare la struttura
societaria, ridurre i costi legati alla quotazione e favorire la flessibilita gestionale e
operativa del gruppo. In caso di successo dell'offerta, Seconda procedera alla fusione
inversa con Fervi.
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Sul mercato Eom é la sesia operazione di questo lipo in un mese. Premio del 10%. Pesano i costi di nuolazione

Il primo socio di Fervi lancia opa per delisting

pI ELENA DAL MASO

esta opa a Piazza Affari sul merca-
to Egm nel giro di un mese. Riguar-
da Fervi, impresa specializzata nel-
la fornitura di attrezzature professionali
e utensili per I’industria. A lanciarla, con
il consueto obiettivo di delisting, ¢ Ro-
berto Tunioli, ex ad di Datalogic, che si
muove attraverso il veicolo Seconda srl,
controllata da 1979 Investimenti, che fa
cafao a lui. Seconda Srl puo gia contare
sul 78,63% delle quote di Fervi dal mo-
mento che aderiscono all’offerta 1979
Investimenti con il suo 78,63%, il vice
presidente Roberto Megna con 1'8,83%
e I’ad Guido Greco con 1l 2,3%.
L'offerta riguarda fino
a 286.190 azioni ordi-
narie, pari all’11,27%
del capitale non ancora
posseduto da Seconda,
aun prezzodi 16,25 eu-
1o, per un controvalore
massimo di 4,65 milio-
ni. Il prezzo incorpora
un premio del 9,8% ri-
spetto alla chiusura del
14 ottobre e tra il 5,7%
e il 6.9% sulle medie
nderate auno, tre, seie 12 mesi. La va-
orizzazione complessiva di Fervi si ag-
gira, a questo prezzo, intorno ai 41 milio-
ni di euro. Fervi, sede a Vignola (Mode-
na), & stata ammessa alla quotazione sul

mercato Aim Italia (og-
gi Euronext Growth Mi-
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lan) di Borsa Italiana
nel marzo 2018. Il prez-
zo di collocamento del-
le azioni eradi 15,50 eu-
ro, con una raccolta
complessiva di circa
7,75 milioni.

L’opa, si legge nella no-
ta, mira a semplificare
la struttura del grugpo,
aumentare la flessibili-
ta gestionale e ridurre i costi e gli adempi-
menti delle societa quotate. Se al termi-
ne dell’offerta Seconda raggiungera il
90% del capitale, esercitera il diritto di
acquisto sulle azioni residue e procedera

alla revoca della quotazione di Fervi.
Bper Corporate & Investment Banking
agisce in qualita di advisor finanziario,
banca finanziatrice e intermediario coor-
dinatore, mentre Advant Nctm assiste
Seconda srl come consulente legale.
Come detto si tratta della sesta operazio-
ne di questo tipo annunciata sul mercato
Egm nel giro di un mese. Le precedenti
sono: Crane Nxt su Antares Vision, Ma-
re Group su Eles, Ambromobiliare su
Mit Sim e 4Aim, Almaviva su Almawa-
ve. Si fa sempre piti evidente la difficol-
ta delle imprese di piccole dimensioni a
rimanere quotate. Molte lamentano, tra
le varie criticita, il peso rappresentato
dai costi per rimanere sul listino. (ripro-
duzione riservata)

FERVI 2025 2025
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Nuovi modelli di presse
elettromeccaniche da Fervi
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Fervi amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli elettromeccanici da
75 tonnellate (Art. PO01/75EP230V e P001/75EP400V) e 100 tonnellate (Art.
P001/100EP230V e P001/100EP400V), disponibili nelle versioni con motore 230V o
400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza, precisione e
affidabilita in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi dei settori
meccanico, automotive, elettronico e manifatturiero. Le presse sono dotate di comando a
leva azionabile con una sola mano, assicurando praticita e sicurezza durante l'utilizzo. La
struttura in acciaio, robusta e compatta, unita a un’area di lavoro ampia — fino a 820 x
690 mm per il modello da 100 tonnellate — le rende ideali per applicazioni intensive e
per lavorazioni di componenti di varie dimensioni.

Completano I'elenco dei plus : il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone carrellato, i
sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano regolabile con
sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a diverse tipologie di
operazioni.

Con questa nuova linea, Fervi consolida la propria posizione sul mercato, offrendo
soluzioni avanzate, per un'industria sempre piu orientata all’efficienza ma, allo stesso
tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo showroom dell'azienda nella sede
di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, & possibile
contattate direttamente Fervi oppure visitate il sito www.fervi.com
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Presse elettromeccaniche FERVI da 75 e 100 tonnellate

@ techlamiera.it/deformazione/presse-elettromeccaniche-fervi-da-75-e-100-tonnellate

Maria Bonaria Mereu October 17, 2025

FERVI amplia la gamma con quattro nuove presse elettromeccaniche da 75 e 100
tonnellate, ideali per applicazioni nei settori meccanico, automotive, elettronico e

manifatturiero.

—

-
CFERVI

FERVI, azienda specializzata nella produzione e distribuzione di macchine utensili,
utensileria e attrezzature per il settore MRO e il fai-da-te evoluto, presenta quattro nuove
presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate, progettate per garantire massima
efficienza e affidabilita nei processi industriali. Disponibili con motori da 230V o 400V,
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questi nuovi modelli si distinguono per robustezza, sicurezza e versatilita, rispondendo
alle esigenze delle lavorazioni piu intensive nei settori meccanico, automotive,
elettronico e manifatturiero.

Nuovi modelli di presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate

La nuova linea include quattro modelli:

e PQOO01/75EP230V
e PO01/75EP400V
e P0OO1/100EP230V
e PQO01/100EP400V

Le presse elettromeccaniche FERVI offrono prestazioni elevate grazie alla combinazione
di potenza e controllo, adattandosi a diverse configurazioni di impianto grazie alla doppia
alimentazione elettrica (230V e 400V). L'ampia area di lavoro (fino a 820 x 690 mm) del
modello da 100 tonnellate consente I'impiego con componenti di varie dimensioni,
rendendole strumenti ideali per un uso professionale e continuativo.

Struttura robusta e massima sicurezza operativa delle presse
elettromeccaniche

Tutti i nuovi modelli sono progettati con una struttura in acciaio compatta e solida, dotati
di comando a leva azionabile con una sola mano, per operazioni sicure e semplici. Tra le
caratteristiche tecniche principali figurano:

e motore elettrico ad alta efficienza

e pistone carrellato

e piano regolabile con sollevamento a catene
sistemi di sicurezza integrati

verniciatura a polvere per una maggiore durata.

Questi elementi permettono di adattare le presse a diverse lavorazioni industriali,
aumentando la produttivita e riducendo i tempi di setup.

Una gamma pensata per l'efficienza industriale

Con l'introduzione di questi nuovi modelli di presse elettromeccaniche, FERVI rafforza il
proprio posizionamento nel mercato come fornitore di soluzioni professionali per
I'industria moderna, sempre piu orientata alla sostenibilita, all'efficienza energetica e alla
durata nel tempo degli impianti.

I nuovi modelli sono gia disponibili per la visione presso lo Showroom FERVI a Vignola
(MO), dove e possibile scoprirne da vicino caratteristiche e vantaggi.
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FERVI amplia la propria gamma di presse con quattro
nuovi modelli di presse elettromeccaniche

20/10/2025

Nuove presse elettromeccaniche da 75 e 100 tonnellate ampliano la gamma di
FERVI, azienda modenese punto di riferimento nella fornitura di macchine utensili,
utensileria e attrezzature professionali per il settore MRO (Maintenance, Repair,

and Operations) e il fai-da-te evoluto

L'azienda modenese amplia la propria gamma di presse, introducendo nuovi modelli
elettromeccanici da 75 tonnellate (Art. P001/75EP230V e P001/75EP400V) e 100
tonnellate (Art.P001/100EP230V e P001/100EP400V), disponibili nelle versioni con

motore 230V 0400V. Queste nuove soluzioni sono progettate per garantire potenza,
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precisione e affidabilita in una vasta gamma di applicazioni nei processi produttivi

dei settori meccanico, automotive,elettronico e manifatturiero.

Le presse sono dotate di comando a leva azionabile con una sola mano, assicurando
praticita e sicurezza durante |'utilizzo. La struttura in acciaio, robusta e compatta,
unita a unarea di lavoro ampia - fino a 820 x 690 mm per il modello da 100
tonnellate- le rende ideali per applicazioni intensive e per lavorazioni di componenti

di varie dimensioni.

Completano l'elenco dei plus: il motore elettrico ad alta efficienza, il pistone
carrellato, i sistemi di sicurezza integrati, la verniciatura a polvere e il piano
regolabile con sollevamento a catene che consente di adattare la macchina a

diverse tipologie di operazioni.

Con questa nuova linea,FERVI consolida la propria posizione sul mercato, offrendo
soluzioni avanzate, per un'industria sempre piu orientata all'efficienza ma, allo

stesso tempo, robuste e progettate per durare nel tempo.

I nuovi modelli sono disponibili per la visione presso lo Showroom dell'azienda nella
sede di Vignola (MO). Per prenotare una visita o richiedere ulteriori informazioni, &

possibile contattate direttamente FERVI oppure visitate il sito www.fervi.com
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Fervi — Seconda S.r.l. raggiunge 1’88,48%
del capitale

« EGM
* Industria
e Trending stocks

27/10/2025 16:58

Seconda S.r.l. ha comunicato a Fervi di aver raggiunto la soglia rilevante dell’88,48% del
capitale sociale con diritto di voto, a seguito del perfezionamento del conferimento in
Seconda stessa da parte di 1979 Investimenti S.r.l., Roberto Megna e Guido Greco delle
partecipazioni dagli stessi detenute nella societa.

Il conferimento non ha comportato un cambio nella catena di controllo di Fervi tenuto
conto che Seconda e controllata da 1979 Investimenti S.r.|..

A seguito di tale cambiamento, gli azionisti che detengono una partecipazione almeno
pari al 5% (c.d. azionisti significativi) del capitale risultano essere i seguenti: Seconda
S.r.l. (88,48%); Azioni Proprie (0,25%); Mercato (11,27%).

it
Resta sempre aggiornato sul tuo titolo preferito, apri I'lnsight dedicato a Fervi
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Fervi — Pubblicato il documento opa,
adesioni dal 29 ottobre
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Seconda S.r.l. (offerente), facendo seguito a quanto comunicato il 15 ottobre scorso, ha
pubblicato il documento relativo all’offerta pubblica di acquisto (opa) volontaria,
predisposto su base volontaria, avente ad oggetto massime 286.190 azioni in
circolazione alla data del documento di offerta, pari all'11,27% del capitale.

Nell'ipotesi di totale adesione, il controvalore massimo complessivo dell'offerta & pari a
Euro 4.650.587,50.

Il periodo di adesione all'offerta iniziera il prossimo 29 ottobre e terminera il 18
novembre, salvo proroghe.

Il 25 novembre, I'offerente paghera a ciascun aderente un corrispettivo pari a Euro 16,25
cum dividendo per azione.

In caso di riapertura dei termini, il corrispettivo sara pagato il 9 dicembre.

L'offerta, ricorda una nota, “€ finalizzata ad acquisire l'intero capitale sociale
dell’emittente nonché ad ottenere I'esclusione dalle negoziazioni su Euronext Growth
Milan delle azioni, cosi da consentire all’emittente di perseguire i propri obiettivi in un
contesto di mercato e in una cornice giuridica caratterizzati da maggiore flessibilita
gestionale e organizzativa, con tempi di decisione e di esecuzione piu rapidi e
beneficiando altresi di una riduzione dei costi di gestione. Successivamente al
perfezionamento dell'offerta e al delisting, I'offerente ha dichiarato di procedere alla
fusione inversa dell’'offerente nell’emittente”.

#HHH

Resta sempre aggiornato sul tuo titolo preferito, apri I'lnsight dedicato a Fervi
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Fervi, ricavi preconsuntivi in calo nei
nove mesi 2025 causa rallentamento
attivita industriale

(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati preconsuntivi
netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell'11,06% rispetto al dato al 30
settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento € principalmente imputabile al
rallentamento dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
gia a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata , negativa (indebitamento netto) per circa 4,5
milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025 (negativa
per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione caratteristica.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Guido Greco , Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell'attivita di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato piu di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall'attivita operativa”.
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Finanza

industria28 ottobre 2025 - 17.30

ricavi consolidati preconsuntivi netti
posizione finanziaria netta consolidata
Guido Greco

(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati
preconsuntivi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell’11,06% rispetto
al dato al 30 settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento € principalmente imputabile al
rallentamento dell’attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
gia a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento netto) per circa
4,5 milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025
(negativa per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione
caratteristica.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Guido Greco, Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con I'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dellattivita di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato piu di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall’attivita operativa”.
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Fervi, ricavi preconsuntivi in calo nei
nove mesi 2025 causa rallentamento
attivita industriale

di Teleborsa

(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati preconsuntivi
netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell'11,06% rispetto al dato al 30
settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento €& principalmente imputabile al
rallentamento dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
gia a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata , negativa (indebitamento netto) per circa 4,5
milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025 (negativa
per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione caratteristica.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Guido Greco , Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: "il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con l'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell'attivita di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato piu di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall'attivita operativa".

di Teleborsa
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ricavi consolidati preconsuntivi netti
posizione finanziaria netta consolidata
Guido Greco

(Teleborsa) - Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali
relativi al 30 settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati
preconsuntivi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell’11,06% rispetto
al dato al 30 settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento € principalmente imputabile al
rallentamento dell'attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
gia a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento netto) per circa
4.5 milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025
(negativa per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione
caratteristica.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Guido Greco, Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con I'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell'attivita di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato piu di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall'attivita operativa”.
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ricavi consolidati preconsuntivi netti

posizione finanziaria netta consolidata
Guido Greco

Il Cda di Fervi ha approvato alcuni dati consolidati preconsuntivi gestionali relativi al 30
settembre 2025.

Al termine del terzo trimestre 2025 il Gruppo Fervi riporta ricavi consolidati
preconsuntivi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in diminuzione dell’11,06% rispetto
al dato al 30 settembre 2024 (40,7 milioni). Il decremento & principalmente imputabile al
rallentamento dell’attivita industriale di cui ha risentito in particolare la controllata Rivit
gia a partire dal quarto trimestre 2024.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento netto) per circa

4,5 milioni, risulta in miglioramento di 1,5 milioni rispetto al dato al 30 giugno 2025
(negativa per Euro 6,0 milioni) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione
caratteristica.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Guido Greco, Amministratore Delegato del
Gruppo, ha dichiarato: “il risultato dei primi nove mesi del 2025 conferma il trend in atto
dalla fine del 2024, risentendo della generale debolezza dei mercati cominciata a partire
dal secondo semestre del 2023 e proseguita per tutto il 2024, complice anche la
crescente incertezza della situazione geopolitica mondiale e della contrazione della
produzione industriale a livello europeo. In tale contesto il Gruppo sta mettendo in atto
una serie di iniziative che stanno portando ad un miglioramento dei margini di primo
livello ed il contenimento dei costi fissi, con 'obiettivo di consolidare i flussi di cassa a
supporto dell'attivita di sviluppo commerciale; nei primi nove mesi del 2025 il Gruppo ha
infatti generato piu di 5,0 milioni di Euro di cassa derivante dall’attivita operativa”.
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OPA Fervi al via il 29 ottobre 2025

di Redazione Lapenna del Web29 ott 2025 ore 08:34Le news sul tuo Smartphone

Seconda ha comunicato di aver pubblicato il documento relativo all'

offerta pubblica di acquisto volontaria avente ad oggetto sulle azioni ordinarie Fervi -
societa quotata all’Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione.

L'offerta avra ad oggetto la totalita delle azioni ordinarie ancora in circolazione, pari a
286.190 azioni e all'11,27% del capitale della societa quotata.

L'offerta avrainizio il 29 ottobre 2025 e terminera il 18 novembre 2025 (salvo
proroghe). La data di pagamento del corrispettivo - pari a 16,25 euro (cum dividendo) -

e fissata al 25 novembre.

L'offerta e finalizzata ad acquisire I'intero capitale di Fervi e ad ottenere il delisting dalle
negoziazioni su Euronext Growth Milan.
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Fervi, i numeri dei primi nove mesi del
2025

di Redazione Lapenna del Web29 ott 2025 ore 08:58Le news sul tuo Smartphone

Fervi - societa quotata all'Euronext Growth Milan e attiva nella fornitura di attrezzature al
servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione - ha comunicato di aver
chiuso i primi nove mesi del 2025 con ricavi netti pari a circa 36,2 milioni di euro, in calo
dell'11,1% rispetto ai 40,7 milioni ottenuti nello stesso periodo dello scorso anno; la
riduzione & imputabile principalmente al rallentamento dell'attivita industriale di cui ha
risentito in particolare la controllata Rivit.

A fine settembre 2025 la posizione finanziaria netta era negativa per circa 4,5 milioni
di euro. Nei primi nove mesi l'attivita operativa di Fervi ha generato cassa per oltre 5
milioni di euro.

Questo scritto & redatto a solo scopo informativo, pud essere modificato in qualsiasi
momento e NON puo essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilita in merito all'uso delle
informazioni ivi riportate.
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