RASSEGNA
STAMPA

FERVI



Indice

Fervi. Arriva il nuovo catalogo
Fonderia Pressofusione - 01/01/2026

Nuova linea di maschiatrici elettriche
Costruire Stampi - 01/02/2026

Fervi Banco Sega 0827: un must have per laboratori e falegnamerie
Ferrutensil - 01/02/2026

Un'officina piu efficiente inizia da FERVI
Il Giornale del Meccanico - 01/02/2026

Ogni lavoro ha il suo utensile
Ferramenta & Casalinghi - 01/02/2026

BUSINESS, INNOVAZIONE, RELAZIONI
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 01/02/2026

NUOVO CATALOGO FERVI N. 48 PER ORIENTARSI TRA OLTRE 8.700 SOLUZIONI DEDICATE ALL

MRO
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 01/02/2026

Efficienza e valore nel tempo orientano le scelte degli utilizzatori
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 01/02/2026

FERVI: consultazione efficace e immediata con il nuovo Catalogo 48
iocarrozziere.it - 04/02/2026

Nuovo Catalogo FERVI N. 48 per orientarsi tra oltre 8.700 soluzioni dedicate allMRO
ferramenta2000.net - 05/02/2026

Nuovo Catalogo Fervi N. 48 con 8.700 soluzioni per MRO
ferrutensil.com - 05/02/2026

CATALOGO FERVI N.48: OLTRE 8.700 SOLUZIONI PER IL MERCATO MRO
iferr.com - 05/02/2026

Catalogo Fervi n.48: oltre 8.700 soluzioni per il mercato MRO
iferronline.com - 05/02/2026

FERVI rinnova il Catalogo 48
ilgiornaledelmeccanico.it - 06/02/2026

Utensili e attrezzature, soluzioni per la carrozzeria e due ruote
ilgiornaledellaftermarket.it - 06/02/2026

Puntata #184
absmotori.it - 06/02/2026

Utensili e attrezzature, soluzioni per la carrozzeria e due ruote
ilgiornaledelmeccanico.it - 09/02/2026

Nuovo Catalogo Fervi n. 48
scootermagazine.it - 11/02/2026

LE 500 AZIENDE IN ORDINE ALFABETICO
Il Resto del Carlino Modena - Modena - 12/02/2026

TOP 500

11

15

20

21

23

24

25

26

27

28

29

30

31

32

P.2



Il Resto del Carlino Modena - Modena - 12/02/2026

Nell’'anno olimpico continua il legame tra FERVI e 'Hockey Cortina
mediakey.it - 18/02/2026

FERVI Rinnova la Sponsorship con I'Hockey Cortina per le Olimpiadi 2026
spotandweb.it - 18/02/2026

FERVI: rinnovata la partnership con 'Hockey Cortina
iocarrozziere.it - 18/02/2026

Sponsorship rinnovata: FERVI conferma il sostegno ad Hockey Cortina
ilgiornaledelmeccanico.it - 18/02/2026

Continua il legame tra Fervi e I'Hockey Cortina
confindustriaemilia.it - 18/02/2026

FERVI RINNOVA LA SPONSORSHIP CON L’'HOCKEY CORTINA
iferr.com - 19/02/2026

Fervi rinnova la sponsorship con I'Hockey Cortina
iferronline.com - 19/02/2026

FERVI rafforza la partnership con Hockey Cortina nel contesto olimpico 2026

rassegnabusiness.news - 19/02/2026

FERVI conferma la sponsorship dell'Hockey Cortina 2025/2026
insidemarketing.it - 20/02/2026

FERVI Catalogo 48: oltre 8.700 soluzioni MRO con QR code e nuove icone
tecnelab.it - 20/02/2026

Nell'anno olimpico continua il legame tra FERVI e 'Hockey Cortina
ferrutensil.com - 23/02/2026

FERVI punta sulla fresatura di precisione a basso TCO
tecnelab.it - 24/02/2026

Fervi presenta il nuovo Catalogo 48
ferrutensil.com - 26/02/2026

34

35

36

37

38

39

41

42

43

45

47

48

50

P.3



Fonderia Pressofusi

» 1 gennaio 2026

PAESE :ltalia

PAGINE :74;75;76;77;78;79

SUPERFICIE :582 %

PERIODICITA :Trimestrale (][]

DIFFUSIONE :(11576)
AUTORE :N.D.

FERVI presenta il nuovo Catalogo
48, progettato per offrire
un'espenienza di consultazione
efiicace e immediata. | catalogo
delfazienda attiva nefla

fornitura di macching, utensili

e aftrezzature professionali,
principalmente per il mercato
MRO (Maintenance, Repair and
Operations) e per il segmento
del fai-da-te evoluto, si rinnova
nel segno della continuita:
layout familiare, ma evoluta
leggibilita degli oltre 8.700
prodott e informazioni facimente
rintraceiabili grazie a gabbia
grafiche, nuove icone & OR code
per video e approfandimenti
digitali. Pensato per supportare
le aitivit operative, il Catalogo
48 concentra in un unico
strumento lintera gamma di
soluzioni FEAV), riducendo i
tempi decisionali e rendendo pii
semplice la selezione dei prodatti
direttamente sul campo.

Tra le principall novita figurano
le pagine dedicate al nuovo
showroom allestito presso la
sede di Vignola e all'attivita

di showtour per rivenditon,

la sezione “intro” per | dischi

da taglio, nonche le gabbie

E ARRIVATO
ILCA TAI:EGQ 48

grafiche studiate per delimitare

chiaramente le schede prodotto
e mighorare [organizzazione
visiva dei contenuti. Inoltre,
alcune icane come quella "New”
sono state agglomate e affiancate
da nuove segnalazioni, come
licona "New Prica” che segnala
un cambio di prezzo dei prodotti
a vantaggio del cliente, mentre
futilizzo dei OR code consente i
accedere rapidamente al dettaglio
degh utensili manuali contenuti
all'interno dei termoformati e ai
video di presentazione del prodotti
raccolti nel canale Youtube di
FERWI,

Laggiomamento del Catalogo

48 ha coinvolto anche la gamma
produtti: 249 nuovi articoll sono
stali inseriti, mentre allri sono
stati redistribuiti ned cataloghi
delle aziende del Gruppo, come
Vioge! Germany, per una proposta
sempre pil specializzata e
coerante.

Con il nuovo catalogo, FERVI
rafforza il proprio impegno nel
fornire strumenti concreti, chiari
e funzionali, confermando il
catalogo come alleato quotidiano
per i professionisti del setiore.

Il nuovo Catalogo 48 & scancabile
e consultabile su wwwiervicom

matio 7026 T
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bostrire

» 1febbraio 2026

PAESE :ltalia DIFFUSIONE :(6800)
PAGINE :90 AUTORE :N.D.
SUPERFICIE :24 %

PERIODICITA :Mensile[ ][]

Nuova linea di maschiatrici elettriche

FERV presenta le nuove maschiatrici elettriche MO37/16 e
MO37/24, progettate per garantire filettature precise e affidabili.
Pensate per soddisfare le esigenze

delle officine meccaniche e delle

aziende del settore metalmeccanico,

la nuova linea di maschiatrici @

unevoluzione delle soluzioni FERVI

nelfambito della filettatura che unisce

efficlenza, versatilitt e precisione.

Il braccio snodato consente un

posizionamento rapido e preciso

dellutensile, mentre la testa inclinabile,

regolabile da O° a 90°, permette di

operare agevolmente anche su pezzi

complessi o in posizioni difficili.

La velocitd variabile del mandrino, fino

a 312 giri/min per il modello MO37/16

e fino a 200 giri/min per la MO37/24, garantisce la massima
versatilita di impiego su materiali e tipologie di filettatura
differenti, sia metriche che in pallici. Il cuore tecnologico della
macchina & il software integrato, che gestisce automaticamente
| parametri di taglio, ottimizzando la

lavorazione in base dlle caratteristiche

del materiale.

Lo stesso software include anche una

funzione di serraggio con regolazione

della coppia, utile per il montaggio

controllato e sicuro delle viti. Le nuove

maschiatrici sono compatibill con

le basi magnetiche da 300 kg (art.

MOS7/BM300) e 1.000 kg (art. MO37/

BMI00O), e con il banco dedicato (art.

MO37/B). La struttura robusta, Il motore

da 230V e l'ampio raggio dozione

assicurano un utilizzo confortevole e

stabile in ogni contesto operativo.
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PAESE :ltalia DIFFUSIONE :(9167)

PAGINE :101 AUTORE :N.D.
FerrutenSil SUPERFICIE : 25 %

PERIODICITA :Mensile 1

» 1febbraio 2026

Fervi Banco Sega 0827: un
must have per laboratori e
falegnamerie

11 nuovo Banco Sega (art. 0827) & progettato per lavori di
taglio longitudinale e obliquo in ambito professionale e
semi-professionale, sia indoor che outdoor, risultando
ideale per officine, falegnamerie e laboratori. E dotato di
lama da 315 mm x 3 mm x 30 mm Z24 con riporto in
metallo duro e protezioni, per unelevata precisione nel
taglio del legno. Il piano di lavoro da 800 x 550 mm ¢
ampliabile con due prolunghe da 800 x 400 mm,
consentendo la gestione agevole di pezzi di grandi
dimensioni. La struttura ¢ solida e stabile, con motore da
2.800 rpm adatto a un utilizzo intensivo. Questo modello
affianca il banco sega gia a catalogo (art. 0280), ampliando
la gamma disponibile, e si distingue per dotazioni di alto
livello: ampia superficie di lavoro, lama
professionale, inclinazione fino a 45°,
ruote per la mobilita, piano
scorrevole e
componenti
studiati per

la massima
praticita d'uso.
www.fervi.com
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PAGINE :26
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DIFFUSIONE :(9873)
AUTORE :N.D.
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LN FARTNER LUINICO PER RISPONDERE ALLE ESIGENZE QUOTIDIANE

Un’officina piu efficiente

inizia da Fervi -

Il brand di Vignola porta in officina tutta
I'esperienza della Motor Valley italiana, con un
catalogo completa di macchine, utensili e soluzioni

preziose per gli addetti ai lavori

n un'officing il tempa perso & cer
core Fattrazo giusto o o gestire
soluzoni improvuisote of pago due
volte: in produttivita e in qualts
el lavorg, Ed & proorio qui che Ferv
giaca una partica decisiva, 'azienda
modenesa propone nfach un cata-
logo con oltre ottomila referanze
epecifiche per l@ mamnutenzone e la
riparazione in ambto professionale,
e per | fa da te evoluto, dalle rrac-
chine uiensil ell'utensilenia e alle at-

trezzature de officineg. Uobisttiva &

!4 IL GICANALE DCL MECCANICO

chisro: dare sll'operatare un unico

punto di rfermento per ottrezzare
lo sposo lovora, sonza Anunciare o
a a

z&. E non & un dettagho, perchs il
repporto qualtd/prazio gropasto
da Fervi fa dawerc la difforenza.

Tre le tante referenze risulta mol
to interessante - aitreche in offar-
ta spaciale - la gamme di vasche o
lavagglo & ultrasuoni [Art. UCC1)
Disponibile in 6 formati, & 8 solu-
aone ideale per la polizie profonds
di parti i ricembaa, components in
metalln, piceoli organi meccanicl,
elementi elettronici ed utensili, Gra-
e 8i comand: LCD, la regolazione
tempo & temparstura & facie & imr
mediata: per una pulizia generale &
sufficents I'acgua. mentre per ung
pubzia piu spprofondico 6i possono
usore detergents epecihics [anch'ess
eoonibll in catalogo). Le vasche, in-
teramente realizzate in 8ccia0 inox.
sonc igiznicha e facll da pulire, al
pari cel castelo di Isvagmo intarmo,
utile per managgiare | particalan in
medo pretico e sicuro.

Sul frorte awitatura @ smontagg., |s
chisve a impulsl brushless ds 20V
[Art, FB2OW3AB-K) metue nsems
potenza ¢ controllo attacco qus-
thro da 127, regoludone eletiromcs

della velocaa, selettore di velocits e

isce al raffreddamento del motore,
Ci

inversione o rotaz ] ]
LED a 4 punti luce illumina I'area
d lsvorg, mentra la coppia variabi-
e [35/130/200/ 300 Nm) aluta
a sceglere 'erogozong piu ocatta
allirterverto, nducenda il rischio di
sovrasertagy e “strepp sulla bullo-
naria La testa in magnesio migliora
la desipaziors del calore @ ingame
ol sisterna di ventilazions, contribu-

le dotazione || ganclo
do cintura ¢ gquelo supplementoro
antivibrante per la batterio 4 An
dettagl che contaro quondo il ftmo
in officing & mmalta serrato

Ordine e sicurezzs nellambiante ci
lavoro pessano perd anche dalia ge-
stiong di corrente € aria compres-
sa La gamma di awolgituba auto r-
entrante per aris A481 @ realizzata
con tubo rinforzato in poluretenc,
carrello per la distribuzione unifar-
me del who sfera di arresto rego-
Vit seer iz wtLreesn w sitalla di mone
Laagcgicn girenecies o THO" Lis geernnie of
avnlgican autorientrante F481, &
invece dotsta di protezone dan so-
vraccarichi & grezie &l pratico case
di protezione pub essere posizions-
ta s parets o a sofftto, liberanda i
pavimento dai caw “volanti® e cresn-
do un ambiente d lsvoro comodo e
BICUrD.

L i a wltrasuoni, ¢ a8
impulsi, awolgl cavo & awoigl tubo
£0N0 00 alcuni esempl di una gam-
ma ampla & strutturata di risposte
ale asigenze dal professioneti delia
rigarazione, perche con Fervi loffici-
N& trova un partner pronto & rispon-
dare a tutte @ necessith quotidianea
l motto di one stop shop,
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DIFFUSIONE :(8926)
AUTORE :Anna Tonet

PERIODICITA :Bimestrale[ 1]
» 1febbraio 2026

Ogni lavoro
ha il suo utensile

Per I'uso occasionale o quotidiano, gli utensili manuali sono
l'oggetto cui ci si affida per ottenere un buon lavoro.
Leggerezza ed ergonomia, unite alla resistenza, sono le qualita
che garantiscono le aziende del comparto.

o Anna Tonet

Folo: CORA
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EIDENWARENMVMEDDE £4VLU; ULI IMFERUVIDILE

INTERNATIONALE
EISENWARENMESSE
KOLN
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PAGINE :26;27;28;29;30;31;32;33
SUPERFICIE : 787 %

PERIODICITA :Bimestrale1]

AUTORE :N.D.

2026 tarna a Colonia Eisonwarenmasse - In-
ware Fair che sl gonferma, ancora una volta,
ttaforma dgala per fare affari nel mondo dolla
Noné wllan(é una vetrina di prodotti; & un acoe-
mne_rc_laﬂ. un lucgo dove s incontrano
i« & sourcing inlernazionale e dove le
si trasformano in contralti, partnarship e

: all per edH:zlla @ home Impfo
| unita alla gualita dei visitatorl

evince anche dalle dichiarazio-
o di Quesio senvizio - e azien-
B confermand la lofo presenza

di approvvigionamento inter-
confronto diretlo con le esi-
ionale. In un contesto in cui
nité" sono lanta ricorrenti da
lonia resta un appurtamen-
e piene. Irattative aperte ¢,
Come vedreme nell'articolo che

gio: & la prova che linvestimento
ni concret.
e limpronta internazionale contribui-
ostad Buyer Programme, sviluppa-
pa, Asia-Pacifico, America Latina,
nte e Africa), punta a intarcettare
e retail, OEM e decision maker
un nuovo pereorso di accre-
“Apicall del sourcing, con servizi

dedicati @ supporto personalizzato: pii qualitd dei contatti,
migliore pianificazione degli incontr, maggiare efficacia per
chi espong,

Nel racconto della fiera, linnovazions non resta sullo sfondo.
L'EiSENaward 2026 powered by ZHH in parinership con la
Zentralverband Hartwarenhandel (ZHH) - che guestanno ar-
riva all'oltava edizione - metle sotto | riflettori idee di prodotto
che stanno modeflando il mercato, con atienzione a tecnolo-
gla, design e sostenibifita E un riconoscimento che funziona
come leva commerciale e di comunicazione per gli espositori,
& come strumento di orientamento per buyer e operalor che
aiuta a leggere, in modo rapido, dove sta andando il seticre.
Quante ai trend, Il quadre & chiaro e concreto: pll sicurezza
@ riduzione del rischio, ergonomia @ protezione della salu-
te, sostenibility attraverso riciclo e riduzione degli sprechi,
strumenti compatti e sistem| intercambiabili per aumentare
la versatilita

Con ll nuovo calendano da marted| a venerdl, infine, Eisenwa-
rermesse si allinea ai business days internazionali e facilita
la programmagzione di meeting di qualita. Nowits 2026 & I'El-
SEMworkshop: un'area dimostrativa in forma di laboratorio
pensata per riportare al centro il “saper fare”. Prolessionisti
di diversi mestieri mosirano dal vivo utensili, altrezzature &
materiall, affrontando problemi quoticiani con consigl pratic:
& convolgimento del pubblico.

Per | visilatori significa valutare | prodotti in condizioni d'u-
50, riducendo lincertezza tipica delle scelte a catalogo; per
gl espositori, invece, & un'ulteriore oocasione di visibilita e
prova concreta del valore delle soluzionl presentate. In un
mercalo che chiede eficienza, affidabiita di fornitura e dil-
ferenziazione dell'oferta, la fiera resta una “cabina di regia”
dove si costrulscono assortimenti e strategie: dal confronto
sui prazzi @ sui servizi, alla ricerca di partner per nuovi maer-
cati, fino alla verifica delle prestazion| g della sostenibiiita det
matariali.

Orientarsi in un evento cosl ricco di stimoli e proposte pud
assere davvero complicato. Da gui la nosira idea di realiz-
zare questa Guida Vi trovate le aziende ilaliane che vanno
assolutamenie visilate,

27
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PAESE :ltalia AUTORE :N.D.
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Ferramenta 2000 Har SUPERFICIE :787 %
PERIODICITA :Bimestrale[ [

» 1febbraio 2026

r
CFERVI
FERVI + Hall 10.1 Booth F030 G031 Pro Smart Equipmant
RISPONDE ERMANNO LUCCI DIRETTORE SALES & MARKETING

Da quanti anni partecipa e obiettivi

OBIETTIVI DELLA PARTECIPAZIONE della presenza a Eisenwarenmesse
2026
FARE BRANDING i abbi
Ormai abb persa Il conto delle par-
RAFFORZARE LA PRESENZA 5UI MERCAT] Aree dl Intaresse teciparioni. La consideriamo una fiera
ESTERI Francia, Paes! del molto importante per la nostra realta e per
Nard, Est Eurapa |a visibilita europea che ci fornisce. In un unico
RAAFEORZARE LA RELAZIONE COM CLIENTI ATTIVI mommento ! d i nostri clienti strategicl
(TALIA ED ESTERD) che vengono da tutta Europa e nen solo, oltre ad avere |'occasione
per i nuovi p iali clienti | ati a tutta ['offerta del
IN FIERA PRESENTERA Gruppo. Infatti, dail’iniziale partecipazione solo come Fervi, abbiamo
NOVITA TOTALMENTE INEDITE definito di partecipare ormai da diverse edizioni come Gruppe. be?-
ma cosi I"opportunitd di mostrare tutta il nostro portafoglio prodotti.
MNOVITE GIA PRESENTATE MA INEDITE PER IL Si lanciano novita tutto |"anno. Perché attendere Eisenwarenmesse
MERCATO INTERNAZIONALE per lanclame una

In realt be finestre di lancio nel corso dell’anno sono due, al massi
mo tre. Una di queste cade proprio In marzo ed Eisenwarenmesse &
un buono per |anciare | nuovi prodotti, ma sopratiutto fari
toccare con mano.

NOVITR LANCIATE NEGLI UITIMI MES, DA
VALORIZZARE A LIVELLO INTERNAZIONALE

IMA ABRASIVI + Hall 10.2 - Booth E10 OBIETTIVI DELLA PARTECIPAZIONE

RISPONDE ENRICO MANNARA DIRETTORE COMMERCIALE FARE BRANDING
Da quanti anni partecipa e obiettivi defia presenza a Eisenwarenmesse | ., qcoqoane (4 ppesenzs sul MERCAT] | Aree dl nterasser Sud
2026

ESTERI America e Madio Driante

Partecipiamo dal 1996. E un punto di riferi per

i . ionate dells g, per | MDIVIDUARE NUOVI DISTRIBUTOR! Rrwe i Interasse: Sud
figu i, l'og : per i BLUESTERD America Nord Eurapa
un gran numero dei nostri clienti stranieri. RAFFORZARE LA RELAZIONE CON CLIENT)

L) Si lanciano novita tutto I'anno. Perché at- | arrov: (maun eo esTeRo)

R IN FIERA PRESENTERA
Perché Eisenwarenmesse @ |‘occasione giur | novITA LANCIATE NEGU ULTIMI MESI, DA

sta. La nostra esperienza ol dice che il cliente | vnioRIZ7aRE & LIVELLD INTERNAZIONALE
presta maggiore attenzione.
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PAESE :ltalia AUTORE :N.D.
PAGINE :14

Ferramenta 2000 Har SUPERFICIE 39 % -

PERIODICITA :Bimestrale[ [
» 1 febbraio 2026

Nuovo CataLogo FERVI N. 48 per orientarsi TRA oLTRE 8.700 soLuzioni pepicate AL’MRO
Fervi presenta il nuovo

Catalogo 48, progettato

per offrire un'esperienza

di consultazione efficace

e immediata. |l catalo-

go si rinnova nel segno

della continuita: layout

familiare, ma evoluta leg-

gibilita degli oltre 8.700

prodotti e informazioni

facilmente rintracciabili

grazie a gabbie grafiche,

nuove icone e QR code

per video e approfondi-

menti digitali. Pensato

per supportare le attivita

operative, il Catalogo 48

concentra in un unico

strumento l'intera gam-

ma di soluzioni Fervi,

riducendo | tempi decisionali e rendendo pil semplice la selezione dei prodotti direttamente sul campo

Tra le principali novita le pagine dedicate al nuovo showroom allestita presso la sede di Vignola e all'attivita di
showtour per rivenditori, la sezione "intro” per | dischi da taglio, nonché le gabbie grafiche studiate per delimita-
re chiaramente le schede prodolto e migliorare 'organizzazione visiva dei conlenuti. Inoltre, alcune icone come
quella “New" sono state aggiornate e affiancate da nuove segnalazioni, come l'icona “New Price” che segnala
un cambio di prezzo dei prodotti a vantaggio del cliente, mentre I'utilizzo dei QR code consente di accedere
rapidamente al dettaglio degli utensili manuali contenuti all'interno dei termoformati e ai video di presentazione
dei prodotli raccolti nel canale Youlube di Fervi.

L'aggiornamenta del Catalogo 48 ha coinvolto anche la gamma prodotti: 249 nuovi articoli sono stati inseriti,
mentre altri sono stati redistribuiti nei cataleghi delle aziende del Gruppo, come Vogel Germany, per una propo-
sta sempre pil specializzata e coerente.

Il nuovo Calaloge 48 & scaricabile e consullabile su www.fervi.com

E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

1l muwave riferi FERWI per i professi
dells manutensione e

riparazione

} pradetis mel monge RO,
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Efficienza e valore nel tempo
orientano le scelte degli utilizzatori

Innovazioni tecnologiche, sistemi cordless e materiali ad alte prestazioni
contribuiscono a migliorare operativita e continuita di lavoro.
Per essere pronte a trarre vantaggio da un andamento del mercato che
prevedono positivo, le aziende puntano su formazione, assistenza
e disponibilita immediata che sempre pil sono considerate come
elementi chiave per supportare un utilizzo sempre piu consapevole

Quali tattori hanno Inciso maggior-
mente sulle vendile di trapani e pun-
le nel canale lerramenta nel 20257

Matteo lpocoana Product Manager
Fervi - (Mattao Ipocoana - Fervi) - Nel
2025 le vendite di trapani ¢ punte nel
canale farramenta hanno risentilo so-
pratiutto della domanda di prodotti af-
fidabili @ duraturi. Anche le caratteristi-

che tecniche, come velocith regolabile

& piani di lavono girevall per | trapani, o
punte ad alta resistenza termica e affi-
lale con precisione, hanno giocalo un
ruolo impartante. Infine, la vicinanza al
cliente, con disponibilita nel punti ven-
dita e logistica rapida, ha contribuito a
rafforzare le vendite

Maurizio Verna Business Development
Manager GTX Poland - (Maurizio Ver-
na - GTX Poland) - Per quanto riguar-

da i trapani (ma vale un po' per ttti gl
eletiroutensili “di base") le vendite sono
slate influenzate da una forte ricerca
de! miglior rapporto prezzo a discapl
to, a volte, della qualitsa. Questa ricerca
del prezzo & stata innescata dalla mag-
giore concorrenza o operator moito
ag.gressw- Sia ne! mondo e-commernce

che retail (es. LIDL) che riescono a of-

frire prodotti a prezai moito bassi. Nelle
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punte prevalgono ancora la ricerca del-
la qualita & la tedalta a uno specitico
marchio.

Alessandro Pedrazzi Mational Sales
Manager Italy Ruko - (Alessandro Pe-
drazzi -Auko) - Per quanto riguarda noi,
sicuramente lnnovazione, nuovi pro-
dottl & nuove tecnologle che hanno por-
tato gli utiizzatorl a valutare soluzioni
che portano a una maggiore velocita di
esecuzione e facilita di utiizzo e diver-
se dalle abituali, Il contatto con gii uti-
lizzatori & stato un altro fatiore trainante

Sono professionisti e artigiani a trainare la domanda

Dalle interviste racoolte per questo speciale emerge il ruo-
In trainante del segmentn dei professionisti & degli artigia-
ni, utilizzatori attenti & prestazioni, affidabilita e valore nel
tempo. Per intercettare questo target, e saende stanno
adattando sia f'olferta sia le strabegie di comunicazione, in

tervenendo su pil leve:

applicazion specifiche;

B rafforzamento dei contenuti tecnici, con informazioni

Par quanto riguarda l'evoluzione
della domanda, quali sono le vosire
aspettative per quest’anno? Aumen-
tera la richiesta di prodotti premium
o il mercate sl orientera di pio verso
soluzionl entry-level?

Matteo lpocoana - Fervi - Por il 2026
prevediamo una domanda in crescita,
con un aumento della richiesta al pro-
dofti premium grazie a professionisti e
hobbisti attenti alla qualith e alla durata
Le soluzioni entry-level rimamanno co-
mungue importantl, garantendo acces-

sibilita e coprendo tutte le esigenze del
canale ferramanta.

Maurizio Verna - GTX Poland - Lut-
lizzatore tinale dispone di molte fonti di
approvigionamento. Vedo crescente I
peso dell'e-commerce coma punto di
riferimante, se non per l'acquisto fina-
le, almeno per la scella del prodotto-
prezzo. A parte quasto, non vedo un
mercato in crescita in volumi. Anche
I'utiizzatore  professionale, normal-
menle orientale al prodotto premium,
sta facendo | conti con una maggiors
atlenzione alla voce “costl” per la sua
attivith e quingdi prende in considera-
zione anche prodotti di una fascia Bo
addiritura C se sa di non dovere fare
un uso intensivo.

Alessandro Pedrazzi - Ruko - Moi
vediamo ancora un mercato in cresci-
ta verso | prodofti Premium, soprattut-
to per i professionisti. Cerchiamo di
spiegare, dimostrare e far provare ai
nostn clienti che il costo impartante
non & guelio della punta ma guello del
foro realizzato dalla punta. |l prodotto
Premium la risparmiare tempo di ese-
cuziong, ha maggiore durata e quindi
meno fermi macching e riduce lo sforzo
fisico dell'operatore aumentandone la
produttivita nel tempo. Considerando
questi paramatri, applicabili nella mag-
gior parte dei casi, la scelta non pud
che cadere su un prodotto premium ed
innovativo,

Wiirth - Nel mercato del professioni-
sta e dell'artigiano, che ¢ quello che

¥ maggiore presidio del punto vendita, attraverso esposizio-
ni pit efficac & vsibilita mighorata;

B spproccio multicanale alla comunicazione, che integra so-
cial media, riviste specializzate, fiere ed eventi

B organizzazione di dimostrazioni ed eventi esperienziali per

consentire ai professionisti di testare direttamente i pro-
B sviluppo di prodott performanti e kit completi, pensati per  dotti;
® utilizzo di contenuti tecnici & formativi, sia digitall sis car-

chiare a supporto della scelta e dell utilizzo; utilizzatori

tacel, per supportare l'evoluzione delle competenze degli
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nol serviamo, la continua innovazione
porta a un aumento della richiesta di
prodotti pramium. Vale per il mondo
degli utensill, sempre pli rivolto a siste-
mi cordless dove vi & la possibilita di
usulruire di un unico sistema di batterie
su tutto il parco utensili, con continui
upgrade a livello di runtime. controlio
anche da remolo, sicurezza, ecc, Vale
anche per il materiale di consumo, con
I'arrivo sul mercato di punte sempre pid
specalistiche e performanti. Olire che
una performance prodotie maggiore,
Il professionista chiede anche un‘assi-
stenza premium, in termini di consulen-
za, ricambl e sostituzion & disponibilitd
immediata

Quall Innovazioni - ritenete oggl re-
almente distintive nella vostra offerta
di trapani e punte?

Matteo Ipocoana - Fervi - Le innova-

zioni distintive riguardano tecnologia,
formati e servizi: prestazioni affidabiii e
pregise, set modulabill per tutte le esi-
genze e supporte tecnico con schede e
guide pratiche per valorizzare I'ulifizzo
dei prodolti

Maurizio Verna - GTX Poland - L'evo-
luzione dei contenuti tecnici sulla linea
dei prodotti a batteria sta caratterizzan-
do l'offerta del produttori. Levoluzione
tecnologica riguarda sia la batteria
(nuove celle, nuovi componenti) sia la
macchina (nuovi motori pid compalti ed
efficienti).

Alessandro Pedrazzi -Ruko - L& no-
stre fre caratteristiche distintive sono:
la tecnologia e la geometria Flow-Step,
che abblamo applicato innovando pro-
dotti gia esistenti, la geometria a 4 ta-
gllenti asimmetricl del nostri svasatori,
che ha definito un nuovo standard nel
processo di svasatura e il rivestimento

Alessandro Pedrazzi National Sates Mana-
ger aly Ruka

JKO

BORN TO DRILL

-
a nanotecrologia RunaTec, che con-
sente una migliore dissipazione del ca-
lore con conseguente incramento della
vita dellutensile anche in condizioni
gravose,
Wiirth - A livello di formal si sviluppa-
no proposte di assortimentl mirati alle
esigenze d lavorazione dell'utilizzate-
re (ad esempio, set completi utensiii e
punte specificl per elettricist, falegna-
mi, 8cc.), cosi come sempre piu confe-
zioni re-sealable ed eventuaimente as-
sortite di punte, per evitare gli sprechi,
Come innovazione lecnologica preva-
lente per il mondo dei trapani ¢'¢ |l con-
tinuo sviluppo dei sistemi cordless e
relative funzioni smart e di connettivita,
In vista di un consumo pill consapevo-
le abbiamo la poseibllita di inserire ne!
distributori automatici le nostre punte
in maniera da lenere lraccia del con-
sumo, confroliare | prelievi in maniera
quasi simultanea e permetters il riordi-
no automatico

Qual & |l vostro approccio nel bilan-
ciare trapani, punte e accessori nel
mix di vendila e su quall aree slale
concentrando oggl le vostre strate-
gie di sviluppo?

Matteo Ipocoana - Fervi - Bilanciamo
trapan|, punte e accessori puntando
sulla complemantarita e la versatiita.
Le nostre strategie di sviluppo oggi si
concentrano su gamma modulare, gua-
lita tecrica e supporto tecnico con ma-
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teriall formativi chiarl e dettagliat,
Maurizio Verna - GTX Poland - Dai dati
in nostro pussesso risulta abbastanza
evidente come la vendita del trapano
trascini anche la vendita deil'accessc-
rio, Stiamo quinci puntando a diffon-
dere sempre di pil la distribuzione dei
nostri elettroutensili per pol poter acqui-
sire spazio con gli accessori.

Sulla categoria accessori, comungue,
GTX ha fatio grossi investimenti nel
2025 rivecdendo la gamma che & ora
raddoppiata come numero df referenze
e presenta un'offerta pid completa sia
per | prodotti di maggiori prestazioni
che per quelli pili indirizzati a un utilizzo
occasionale o non intensivo.
Alessandro Pedrazzi - Ruko - Noi ven-
diamo solo punte, quindi ogni nostro
sforzo & volto a promuovere € Innovare
la nostra offerta con il locus sulle [avo-
razioni del metallo.

Maneo ipocoana, Procuct Manager Fervi

Come si i

e oggl la ferr il
specializzata nella vostra stralegia
distributiva rispetto agli altri canali?
Per voi & un canale prierilario, com-
plementare o strategico?

Matteo lpocoana - Fervi - Nella cate-
goria la lerramenta e I'utensilenia rap-
presentano per noi | canale prioritario,
Si tratta di un canale strategico, che
riconosce Fervi come un riferimento af-
fidabile e competente per questa lipo-
logia di prodotti in termini di ampiezza
di gamma e di qualita e servizio.
Accanto a questo canale core, slamg
presenti anche nella Grande Distribu-
zione Specializzata DIY con una sele-
zione mirata di prodotli, pensata per
rispondere alle specifiche logiche del
canale senza snaturarg il nostro posi-
zionamento. | prodotti sono disponibili
anche onling, altraverso | nostri riven-
ditori. | canale online & gestito con un
approgeio strutlurato e costantemente
maonitorato. L'obiettivo & garantire coe-
renza con il nostro modelio di business,
preservare il valore del brand e, al tem-

Ruko - La punta HSE Flow-8lep In combinazione con If gambo 2 ire facce nidolio, consente
urta foranura efficiente ¢ senza sforzo di diametrf grandi da 135 a 20,0 mm che possono
assare forali direlfamente sanra necessita g praforature o cambio ulansie. La tecnologia
Flowstep garantisce un centrapge pulllc e sicuro della punta, anche su- superiics aifficii
coma matenal tonadl ¢ tubi.  processo ol foratura & fiviclo 8 senza cscilazioni, Y che nduce
significativamente lo sforzo richiesto @ aumenia la owata dell wensile.

PO st . tutelare I'equilibrio dellintera
filiera distributiva.

Maurizio Verna - GTX Poland - Par
GTX in Italia il canale cosl detto "tradi-
zionale" rimane prevalente e stralegico
sia per | trapani che per le punte. Per
gl accessori in generals, perd, stiamo
lavorando bene anche sui conlri fai da
te o, pill in generale, sui punti vendita a
libero servizio.

Alessandro Pedrazzi - Ruko - La ferra-
menta specializzata & sicuramente un
nostro canale prioritario assieme alle
forniture industriali

Gestite il canale ferramenta direlta-
mente o atiraverso i grossisti? Avete
messo a punto politiche dedicate a
supporto dei grossisti e/o del riven-
ditori?

Matteo Ipocoana - Fervi - || canale
ferramenta viene gestito direttamenite,
altraverso la nostra rete vendita che la-
vora a stretto contatto con | rivenditori,
Questo approccio ¢i consente di man-
tenere una relazione diretta con il punto
vendita e di intervenire in modo mirato
sulle specifiche esigenze della cliontela
finale. Abbiama sviluppato politiche da-
dicate a supporto del canale. a partire
da un assartimento modulare, pensato
per adatlarsi alle diverse dimension
o specializzazioni delle ferramenta. A
questo si affiancano strumenti com-
marciali dedicali, olire a un supporic
teenico e lormativo conlinuo, finalizzato
a valorizzare | prodotti e a rafforzare le
competenze dei rivenditori nella gestio-
ne e nalla vendita della catagoria.
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Maurizio Verna - GTX Poland - Par |
trapani & le punte serviamo il canale
tradizionale pravalentemente con un
servizio diretto @ con politiche commer-
ciali dedicate.

Alessandro Pedrazzi - Ruko - Sul
canale ferramanta operiamo principal-
mante attraverso grossisti

In un mercato sempre piil tecnico,
quanto & centrale la formazione degli
addelti alla vendita e quali inizialive
slate sviluppando per trasferire com-
petenze sul prodotto?

Matteo Ipocoana - Fervi - La formazio-
ne degll addetti alla vendita € centra-
le per noi: offriamo sessioni formalive,
censulenza, guide lecniche e strumenti
coma il van dimaostrativo per dimostra-
zionl prasso le aziende clienti. Incitre,
il nostro nuovo showroom permette di
vedere linlera gamma di prodotli e ri-
cevere consulenza direlta dai tecnici
Farvi. Questo approceio esperiehziaie
valorizza la rete vendila e garantisce al
clienti finali una comprensiona concreta
delle prestazioni dei prodott

Maurizio Verna - GTX Poland - Cer-
chiamo df dare pil informazioni pos-
sibili miglicrando | nostrl cataloghi e
lormando | nostri vendilori che a loro
volta trasteriscono le informazioni ai n-
vendilor

Alessandro Pedrazzi - Ruko - La
formazione lecnica dell'addetto alla
vendita & un faltore slrategico, nei-
la maggior parte dei ¢asi ¢ anche un

T

Maurizio Vernz Business Development Ma-
nager GTX Poland

consulente che deve analizzare le esi-
genze del suo cliente ¢ propore una
soluzione. Sono fermamente convinto
che la formazione non debba essere
solo tearica ma anche pratica, ognl mia
sessione formativa & accompagnata da
test pratici, sono solito a dire “talk less,
test morg”.

Wiirth - E da sempre centrale. Vengo-
na sviluppate brochure e materiali infor-
mativi, ma anche formazioni dedicate in

Wirth - | szienda propane

presenza e da remoto per introdurre le
principali novitd e riprendere di volta in
voita | concetti pil importanti, A livello
digitale si creano contenuti video mirati
e di veloce frulzione, volli sia a formare
gli addetti alla vendita ma che sarvono
talvolla anche per dare qualche novila
agl artigiani in merite alle nuove pre-
poste e nuove tecnologie che arrvano
sul mercato per facilitare il loro lavoro &
ridurre i costi
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FERVI: consultazione efficace e
immediata con il nuovo Catalogo 48

Il catalogo di FERVI si rinnova nel segno della continuita: layout familiare, ma evoluta
leggibilita degli oltre 8.700 prodotti e informazioni facilmente rintracciabili grazie a gabbie
grafiche, nuove icone e QR code per video e approfondimenti digitali. Pensato per
supportare le attivita operative, il Catalogo 48 concentra in un unico strumento l'intera
gamma di soluzioni FERVI, riducendo i tempi decisionali e rendendo piu semplice la
selezione dei prodotti direttamente sul campo. Tutte le novita del Catalogo 48

Tra le principali novita figurano le pagine dedicate al nuovo showroom allestito presso la
sede di Vignola e all’attivita di showtour per rivenditori, la sezione “intro” per i dischi da
taglio, nonché le gabbie grafiche studiate per delimitare chiaramente le schede prodotto
e migliorare I'organizzazione visiva dei contenuti. Inoltre, alcune icone come quella
“New” sono state aggiornate e affiancate da nuove segnalazioni, come I'icona “New
Price” che segnala un cambio di prezzo dei prodotti a vantaggio del cliente, mentre
I'utilizzo dei QR code consente di accedere rapidamente al dettaglio degli utensili
manuali contenuti all'interno dei termoformati e ai video di presentazione dei prodotti
raccolti nel canale Youtube di FERVI.

L’aggiornamento del Catalogo 48 ha coinvolto anche la gamma prodotti: 249 nuovi
articoli sono stati inseriti, mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende
del Gruppo, come Vogel Germany, per una proposta sempre piu specializzata e
coerente.

Con il nuovo catalogo, FERVI rafforza il proprio impegno nel fornire strumenti concreti,
chiari e funzionali, confermando il catalogo come alleato quotidiano per i professionisti
del settore.

E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

Il nuovo riferimento FERVI per i professionisti
della manutenzione e riparazione

Le migliori soluzioni e tutte le informazioni
per accompagnare il lavoro quotidiano

e semplificare la selezione

dei prodetti nel mondo MRO.
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Nuovo Catalogo FERVI N. 48 per orientarsi tra oltre 8.700
soluzioni dedicate al’MRO
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E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

Il nuovo riferimento FERVI per i professionisti
della manutenzione e riparazione

Le migliori soluzioni e tutte le infarmazioni
per accompagnare il lavoro quotidiano

e semplificare la selezione
dei prodotti nel mondo MRO.

05/02/2026

Uno strumento rinnovato, chiaro e funzionale, pensato per semplificare il
lavoro quotidiano dei professionisti della manutenzione e della riparazione.

FERVI presenta il nuovo Catalogo 48, progettato per offrire un’esperienza di consultazione
efficace e immediata. Il catalogo dell’azienda attiva nella fornitura di macchine, utensili e
attrezzature professionali, principalmente per il mercato MRO (Maintenance, Repair and
Operations) e per il segmento del fai-da-te evoluto, si rinnova nel segno della continuita: layout
familiare, ma evoluta leggibilita degli oltre 8.700 prodotti e informazioni faciimente rintracciabili
grazie a gabbie grafiche, nuove icone e QR code per video e approfondimenti digitali. Pensato
per supportare le attivita operative, il Catalogo 48 concentra in un unico strumento l'intera
gamma di soluzioni FERVI, riducendo i tempi decisionali e rendendo piu semplice la selezione
dei prodotti direttamente sul campo.

Tra le principali novita figurano le pagine dedicate al nuovo showroom allestito presso la sede
di Vignola e all'attivita di showtour per rivenditori, la sezione “intro” per i dischi da taglio,
nonché le gabbie grafiche studiate per delimitare chiaramente le schede prodotto e migliorare
I'organizzazione visiva dei contenuti. Inoltre, alcune icone come quella “New” sono state
aggiornate e affiancate da nuove segnalazioni, come l'icona “New Price” che segnala un
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cambio di prezzo dei prodotti a vantaggio del cliente, mentre |'utilizzo dei QR code consente di
accedere rapidamente al dettaglio degli utensili manuali contenuti all'interno dei termoformati e
ai video di presentazione dei prodotti raccolti nel canale Youtube di FERVI.

L’aggiornamento del Catalogo 48 ha coinvolto anche la gamma prodotti: 249 nuovi articoli sono
stati inseriti, mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende del Gruppo, come
Vogel Germany, per una proposta sempre piu specializzata e coerente.

Con il nuovo catalogo, FERVI rafforza il proprio impegno nel fornire strumenti concreti, chiari e

funzionali, confermando il catalogo come alleato quotidiano per i professionisti del settore. ||
nuovo Catalogo 48 é scaricabile e consultabile su www.fervi.com
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Nuovo Catalogo Fervi N. 48 con 8.700
soluzioni per MRO

Fervi presenta il nuovo Catalogo 48, progettato per offrire un'esperienza di consultazione
efficace e immediata. Il catalogo dell'azienda attiva nella fornitura di macchine, utensili e
attrezzature professionali, principalmente per il mercato MRO (Maintenance, Repair and
Operations) e per il segmento del fai-da-te evoluto, si rinnova nel segno della continuita:
layout familiare, ma evoluta leggibilita degli oltre 8.700 prodotti e informazioni facilmente
rintracciabili grazie a gabbie grafiche, nuove icone e QR code per video e
approfondimenti digitali. Pensato per supportare le attivita operative, il Catalogo 48
concentra in un unico strumento l'intera gamma di soluzioni Fervi, riducendo i tempi
decisionali e rendendo piu semplice la selezione dei prodotti direttamente sul campo.

Tra le principali novita figurano le pagine dedicate al nuovo showroom allestito presso la
sede di Vignola e all'attivita di showtour per rivenditori, la sezione “intro” per i dischi da
taglio, nonché le gabbie grafiche studiate per delimitare chiaramente le schede prodotto
e migliorare |'organizzazione visiva dei contenuti. Inoltre, alcune icone come quella
“‘New” sono state aggiornate e affiancate da nuove segnalazioni, come l'icona “New
Price” che segnala un cambio di prezzo dei prodotti a vantaggio del cliente, mentre
I'utilizzo dei QR code consente di accedere rapidamente al dettaglio degli utensili
manuali contenuti all'interno dei termoformati e ai video di presentazione dei prodotti
raccolti nel canale Youtube di Fervi.

L'aggiornamento del Catalogo 48 ha coinvolto anche la gamma prodotti: 249 nuovi
articoli sono stati inseriti, mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende
del Gruppo, come Vogel Germany, per una proposta sempre pil specializzata e
coerente.

Con il nuovo catalogo, Fervi rafforza il proprio impegno nel fornire strumenti concreti,
chiari e funzionali, confermando il catalogo come alleato quotidiano per i professionisti
del settore.

Il nuovo Catalogo 48 & scaricabile e consultabile su www.fervi.com
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CATALOGO FERVI N.48: OLTRE 8.700
SOLUZIONI PER IL MERCATO MRO

La nuova edizione riunisce in un unico strumento oltre 8.700 soluzioni tra macchine,
utensili e attrezzature professionali, con una struttura chiara e funzionale che agevola la
scelta dei prodotti anche direttamente sul campo. Il Catalogo FERVI n. 48 nasce per
offrire un’esperienza di consultazione chiara, immediata ed efficace. L’azienda, punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali, rinnova il
proprio catalogo mantenendo un layout familiare ma migliorandone leggibilita e fruibilita.
Con oltre 8.700 prodotti, il catalogo concentra in un unico strumento l'intera offerta
FERVI, semplificando la selezione delle soluzioni direttamente sul campo e riducendo i
tempi decisionali.

Un catalogo piu chiaro, digitale e orientato all’operativita

Il nuovo Catalogo 48 si distingue per una struttura grafica ottimizzata, con gabbie visive
che delimitano chiaramente le schede prodotto, nuove icone intuitive e un uso esteso dei
QR code. Questi consentono di accedere rapidamente a video dimostrativi e contenuti di
approfondimento digitale, inclusi i video di presentazione disponibili sul canale YouTube
FERVI.

Tra le novita principali: pagine dedicate al nuovo showroom FERVI di Vignola e alle
attivita di showtour per rivenditori ; una nuova sezione introduttiva per i dischi da taglio ;
icone aggiornate come “New” e la nuova “New Price”, che segnala variazioni di prezzo a
vantaggio del cliente; accesso rapido ai dettagli degli utensili manuali nei termoformati
tramite QR code.

Gamma aggiornata e proposta sempre piu specializzata

L’aggiornamento del Catalogo FERVI 48 riguarda anche I'offerta prodotto: 249 nuovi
articoli sono stati inseriti, mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende
del Gruppo, come Vogel Germany, per garantire una proposta ancora piu coerente e
specializzata.

Il nuovo Catalogo FERVI n. 48 & disponibile per il download e la consultazione online su
www.fervi.com

E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

I nuovo riferimento FERVI per i professionisti
della manutenzione e riparazione

Le migliori soluzioni e tutte [e informazioni
per accompagnare il lavoro quotidiano

e semplificare la selezione
dei prodotti nel mondo MRO.
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Catalogo Fervi n.48: oltre 8.700 soluzioni
per il mercato MRO

La nuova edizione riunisce in un unico strumento oltre 8.700 soluzioni tra macchine,
utensili e attrezzature professionali, con una struttura chiara e funzionale che agevola la
scelta dei prodotti anche direttamente sul campo. Il Catalogo FERVI n. 48 nasce per
offrire un’esperienza di consultazione chiara, immediata ed efficace. L’azienda, punto di
riferimento nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali, rinnova il
proprio catalogo mantenendo un layout familiare ma migliorandone leggibilita e fruibilita.
Con oltre 8.700 prodotti, il catalogo concentra in un unico strumento l'intera offerta
FERVI, semplificando la selezione delle soluzioni direttamente sul campo e riducendo i
tempi decisionali.

Un catalogo piu chiaro, digitale e orientato all’operativita

Il nuovo Catalogo 48 si distingue per una struttura grafica ottimizzata, con gabbie visive
che delimitano chiaramente le schede prodotto, nuove icone intuitive e un uso esteso dei
QR code. Questi consentono di accedere rapidamente a video dimostrativi e contenuti di
approfondimento digitale, inclusi i video di presentazione disponibili sul canale YouTube
FERVI.

Tra le novita principali: pagine dedicate al nuovo showroom FERVI di Vignola e alle
attivita di showtour per rivenditori ; una nuova sezione introduttiva per i dischi da taglio ;
icone aggiornate come “New” e la nuova “New Price”, che segnala variazioni di prezzo a
vantaggio del cliente; accesso rapido ai dettagli degli utensili manuali nei termoformati
tramite QR code.

Gamma aggiornata e proposta sempre piu specializzata

L’aggiornamento del Catalogo FERVI 48 riguarda anche I'offerta prodotto: 249 nuovi
articoli sono stati inseriti, mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende
del Gruppo, come Vogel Germany, per garantire una proposta ancora piu coerente e
specializzata.

Il nuovo Catalogo FERVI n. 48 & disponibile per il download e la consultazione online su
www.fervi.com

E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

1l nuovo riferimento FERVI per i professionisti
della manutenzione e riparazione

Le migliori soluzioni e tutte le informazioni
per accompagnare il lavoro quotidiano

e semplificare la selezione

dei prodotti nel monde MRD.
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FERVI rinnova il Catalogo 48

Il catalogo di FERVI si rinnova nel segno della continuita: layout familiare, ma evoluta
leggibilita degli oltre 8.700 prodotti e informazioni facilmente rintracciabili grazie a gabbie
grafiche, nuove icone e QR code per video e approfondimenti digitali. Pensato per
supportare le attivita operative, il Catalogo 48 concentra in un unico strumento l'intera
gamma di soluzioni FERVI, riducendo i tempi decisionali e rendendo piu semplice la
selezione dei prodotti direttamente sul campo.

Tutte le novita del Catalogo 48

Tra le principali novita figurano le pagine dedicate al nuovo showroom allestito presso la
sede di Vignola e all'attivita di showtour per rivenditori, la sezione “intro” per i dischi da
taglio, nonché le gabbie grafiche studiate per delimitare chiaramente le schede prodotto
e migliorare |'organizzazione visiva dei contenuti. Inoltre, alcune icone come quella
“New” sono state aggiornate e affiancate da nuove segnalazioni, come l'icona “New
Price” che segnala un cambio di prezzo dei prodotti a vantaggio del cliente, mentre
I'utilizzo dei QR code consente di accedere rapidamente al dettaglio degli utensili
manuali contenuti all'interno dei termoformati e ai video di presentazione dei prodotti
raccolti nel canale Youtube di FERVI.

L'aggiornamento del Catalogo 48 ha coinvolto anche la gamma prodotti: 249 nuovi
articoli sono stati inseriti , mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende
del Gruppo, come Vogel Germany, per una proposta sempre piu specializzata e
coerente.

Con il nuovo catalogo, FERVI rafforza il proprio impegno nel fornire strumenti concreti,
chiari e funzionali, confermando il catalogo come alleato quotidiano per i professionisti
del settore.

E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

I nuovo riferimento FERVI per i professionisti
della manutenzione e riparazione

Le migliori soluzioni & tutte le informazioni
per accompagnare il lavoro quotidiano

e semplificare la selezione
dei prodotti nel mondo MRO.
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Utensili e attrezzature, soluzioni per la
carrozzeria e due ruote

Nella puntata 184 di ABS Motori, condotta da Giuseppe Polari ed Elisa Mazzucchelli, ci
ha raggiunti in studio

Ermanno Lucci di Fervi S.p.A. per parlarci del’andamento dell’azienda e presentare il
nuovo catalogo per I'officina. Rapidita e sostenibilita si incontrano nel nuovo Boost Filler
di Lechler Spa : lo abbiamo testato nel Practice Camp all’interno del Lechler Village.
Sempre a tema carrozzeria siamo stati a Brescia nella nuova sede di Ambra Car Service
perché CSN Collision Italia ha organizzato un corso sulla riparazione della plastica in
collaborazione con

Plasnomic. Parliamo anche di moto con Motorparts S.r.l. : siamo stati alla tappa di
Milano del Road Show 2026.

Ermanno Lucci, Marcaurelio Vannucci, Roberto Sticca, Mario Dimovski, Luca Gazzoli,
Paolo La Vitola, Sigismondo Mancuso, Nunzio Cafa’, Simone Sala, Annibale Lancini.

Se ti sei perso la puntata e non sai dove poterla recuperare, sei nel posto giusto! La
trasmissione & disponibile in replica sul sito di ABS Motori e sul nostro canale Youtube
dedicato, dove potrai rivedere tutte le puntate quando preferisci, gratuitamente e senza
limitazioni di orario.

ABS roron:
e N

N 23

PUNTATA 184

MERCOLEDI 4 FEBBRAID - ORE 20:30
- CANALE ITALIA (71 017)

Blitalia
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Puntata #184

Utensili e attrezzature, soluzioni per la carrozzeria e due ruote. Nella puntata 184 di ABS
MOTORI, condotta da Giuseppe Polari ed Elisa Mazzucchelli, ci ha raggiunti in studio
Ermanno Lucci di FERVI per parlarci dell'andamento dell'azienda e presentare il nuovo
catalogo per l'officina. Rapidita e sostenibilita si incontrano nel nuovo Boost Filler di
Lechler: lo abbiamo testato nel Practice Camp all'interno del Lechler Village. Sempre a
tema carrozzeria siamo stati a Brescia nella nuova sede di Ambra Car Service perché
CSN Collision ha organizzato un corso sulla riparazione della plastica in collaborazione
con Plasnomic. Parliamo anche di moto con Motorparts: siamo stati alla tappa di Milano
del Road Show 2026.

In puntata con noi: Ermanno Lucci, Marcaurelio Vannucci, Roberto Sticca, Mario
Dimovski, Luca Gazzoli, Paolo La Vitola, Sigismondo Mancuso, Nunzio Cafa, Simone
Sala, Annibale Lancini.

ru

ea W) L,
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Utensili e attrezzature, soluzioni per la
carrozzeria e due ruote

Nella puntata 184 di ABS Motori , condotta da Giuseppe Polari ed Elisa Mazzucchelli, ci
ha raggiunti in studio Ermanno Lucci di Fervi S.p.A. per parlarci dell'andamento
dell'azienda e presentare il nuovo catalogo per l'officina. Rapidita e sostenibilita si
incontrano nel nuovo Boost Filler di Lechler Spa : lo abbiamo testato nel Practice Camp
all'interno del Lechler Village. Sempre a tema carrozzeria siamo stati a Brescia nella
nuova sede di Ambra Car Service perché CSN Collision Italia ha organizzato un corso
sulla riparazione della plastica in collaborazione con Plasnomic . Parliamo anche di moto
con Motorparts S.r.l. : siamo stati alla tappa di Milano del Road Show 2026.

Presenti in trasmissione

Ermanno Lucci Marcaurelio Vannucci Roberto Sticca Mario Dimovski Luca Gazzoli
Paolo La Vitola Sigismondo Mancuso Nunzio Cafa', Simone Sala, Annibale Lancini

Recupera la puntata sui nostri canali

Se ti sei perso la puntata e non sai dove poterla recuperare, sei nel posto giusto! La
trasmissione & disponibile in replica sul sito di ABS Motori e sul nostro canale Youtube
dedicato , dove potrai rivedere tutte le puntate quando preferisci, gratuitamente e senza
limitazioni di orario.

ABS orom
T

) =N

PUNTATA 184
MERCOLED] 4 FEBBRAIO - ORE 20:30
- CANALE ITALIA (m om)
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Nuovo Catalogo Fervi n. 48

orientarsi tra oltre 8.700 soluzioni dedicate all'officina

Fervi ha presentato il nuovo Catalogo 48 , progettato per offrire un'esperienza di consultazione
efficace e immediata. Uno strumento rinnovato, chiaro e funzionale, pensato per semplificare il lavoro
quotidiano dei professionisti della manutenzione e della riparazione.

Il catalogo dell'azienda modenese, specializzata nella fornitura di macchine, utensilie attrezzature
professionali, principalmente per il mercato MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per il
segmento del fai-da-te evoluto, si rinnova nel segno della continuita: layout familiare, ma evoluta
leggibilita degli oltre 8.700 prodotti e informazioni facilmente rintracciabili grazie a gabbie grafiche,
nuove icone e QR code per video e approfondimenti digitali. Pensato per supportare le attivita
operative, il Catalogo 48 concentra in un unico strumento l'intera gamma di soluzioni Fervi, riducendo i
tempi per analisi e decisione e rendendo piu semplice la selezione dei prodotti.

Tra le principali novita figurano le pagine dedicate al nuovo showroom allestito presso la sede di
Vignola e all'attivita di showtour per rivenditori, la sezione “intro” per i dischi da taglio, nonché le gabbie
grafiche studiate per delimitare chiaramente le schede prodotto e migliorare I'organizzazione visiva dei
contenuti. Inoltre, alcune icone come quella

“New” sono state aggiornate e affiancate da nuove segnalazioni, come l'icona “New Price” che segnala
un cambio di prezzo dei prodotti a vantaggio del cliente, mentre [I'utilizzo dei QR code consente di
accedere rapidamente al dettaglio degli utensili manuali contenuti all'interno dei termoformati e ai
video di presentazione dei prodotti raccolti nel canale Youtube di Fervi.

L'aggiornamento del Catalogo 48 ha coinvolto anche la gamma prodotti: 249 nuovi articoli sono stati
inseriti, mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende del Gruppo, come Vogel
Germany, per una proposta sempre piu specializzata e coerente.

Il nuovo Catalogo 48 ¢ scaricabile e consultabile su www.fervi.com

E ARRIVATO
ILU CATALOGO 48

FERVI per i professi
della manutenzione  riparaziane
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191 EFFEDIESSE SOCIETA' A RL.
386 EGICONSRL

243 ELCAM MEDICAL ITALY SPA

416 ELECO SOCIETA' COOPERATIVA

447 ELECTRONIC CENTER SRL.

118 ELETTROMECCANICA TIRONI - SRL.

461 ELETTRONICA CIMONE - SOCIETA' A RL.
469 EMIL MACCHINE UTENSILI SPA.

39 EMILCERAMICA SR.L.

312 _EMILIA FOODS SR.L.

496 EMILIANA IMBALLAGGI S.PA.
224 EMILIANA SERBATOI S.R.L.

374 ENCAPLAST S.PA.

381 ENERGON ESCO S.PA.

458 ERREVI AUTOMATION SR.L.
122 ESAN ITALIA MINERALS S.RLL.
291 'ESAUTOMOTION S.PA,

C OTEC S.P£ PA
40 ETERNOO SPA,
17 EUROCAP PETROLI S.RA.
323 EUROLAM SRL.
437 EUROMAC S.PA.
181 EUROSCREEN HOLDING SPA
107 EUROSETS S.RL.
340 EXACTA LABCENTER S.PA.
13 EXELITE S.PA (Gruppo Liu Jo)
315 EXPERTAI SPA,

207 FEASRL.

423 FIR. FABBRICA ITALIANA RADIATORI SR.L.
55 FLLIGIBERTINI FUGINO S.PA.

327 FANTON ARRIGO SRL.

380 FARMACIE COMUNALI DI MODENA S.PA.

152 FAR-PRO-MODENA S.PA.
343 FATTORIE GIACOBAZZI SR.L.
141 FERRARIGIORGIO S.PA.

1 FERRARI S.PA.

162_FERVI SPA.

230 FIMO S.PA.

113 FINCIBEC SPA.

8  FIN-FIREL S.PA. (Gruppo Kerakoll)
75 FINLITE SRL. (Gruppo Reflexallen)
34 FINMASI SPA.

422 FINTEXSRL

236 FIORI GROUP S.PA.

401 FLATS SERVICE SRL. ]
410 FONDERIA GHIRLANDINA SOCIETA' PER AZIONI
256 FONDERIA S, POSSIDONIO S R L.

314 FONTANA SRL.

292 FORGHIERISRL.

289 FORM BAGS S.PA.

311 FORMIGINESE CARNI SRL.

354 FORTIS SR.L.

397 FRANCESCANA SRL.
93 FRANCIOSISR.L.
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Nell’anno olimpico continua il legame tra
FERVI e I'Hockey Cortina

Aziende e carriereEsterneSportPubblicato daRedazione18/02/2026
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La sponsorship accompagna e supporta una delle squadre piu titolate dell’hockey
italiano nel momento in cui Cortina d’Ampezzo € al centro della scena internazionale per
lo svolgimento dei Giochi Olimpici Invernali 2026.

FERVI é sponsor delllHockey Cortina — Sportivi Ghiaccio Cortina nei campionati di Alps
Hockey League e Serie A 2025/2026, proprio nei giorni in cui Cortina d’Ampezzo ¢ sotto
i riflettori internazionali per lo svolgimento delle Olimpiadi Invernali. Una scelta che
rafforza il legame tra I'azienda emiliana e una delle realta sportive piu rappresentative
del territorio ampezzano, simbolo di tradizione, passione e successi sul ghiaccio.

Il marchio FERVI accompagna la squadra veneta nelle competizioni e nelle attivita della
stagione sportiva 2025/2026, confermandosi parte attiva di un progetto che va oltre la
visibilita e che affonda le radici in una condivisione profonda di valori. Spirito di squadra,
determinazione, rispetto delle regole e I'ambizione di migliorarsi continuamente sono
principi che uniscono il mondo dell’hockey su ghiaccio e quello di FERVI, azienda
impegnata nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali per il settore
MRO e per il fai-da-te evoluto.

La sponsorship prevede non solo la presenza del brand FERVI sulle divise ufficiali degli
atleti ma anche iniziative di visibilita all'interno dello Stadio Olimpico del Ghiaccio di
Cortina e sul territorio cittadino, che in queste settimane vive un momento di
straordinaria esposizione mediatica internazionale.

“Lo sport € una palestra di valori che sentiamo molto vicina alla nostra cultura aziendale.
Sostenere I'Hockey Cortina significa condividere un percorso fatto di impegno, spirito di
squadra e ricerca costante del miglioramento. Essere presenti a Cortina d’Ampezzo in
un momento di grande visibilita internazionale per il territorio rafforza il senso di una
partnership che guarda all’eccellenza e al valore del lavoro quotidiano”, commenta
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.
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FERVI Rinnova la Sponsorship con
I’'Hockey Cortina per le Olimpiadi 2026

18 Febbraio 2026
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FERVI e Hockey Cortina: Un Legame Indissolubile

In un anno cruciale per lo sport italiano, FERVI conferma il suo supporto all’'Hockey
Cortina, una delle squadre piu prestigiose del panorama hockeistico nazionale. Questo
accordo di sponsorship si colloca in un periodo di grande visibilita per Cortina
d’Ampezzo, che si prepara ad ospitare i Giochi Olimpici Invernali del 2026.

Un Sostegno per la Stagione 2025/2026

La sponsorizzazione di FERVI si estendera ai campionati di Alps Hockey League e Serie
A per la stagione 2025/2026. Questo impegno non solo rafforza il legame tra 'azienda e
la squadra, ma sottolinea anche la volonta di FERVI di essere parte attiva di un evento
sportivo di rilevanza mondiale.
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FERVI ha ufficializzato la sponsorizzazione dellHockey Cortina — Sportivi Ghiaccio Cortina nei
campionati di Alps Hockey League e Serie A 2025/2026. La collaborazione si inserisce in un
momento di grande attenzione mediatica per il territorio, che vive una fase di rinnovata centralita nel
panorama sportivo mondiale. L'annuncio arriva mentre Cortina d’Ampezzo e al centro dell'attenzione
globale per le Olimpiadi Invernali Milano Cortina 2026. Un contesto che amplifica la portata
dell’'accordo e rafforza il legame tra impresa e territorio. Sostenere una delle realta sportive piu
rappresentative dell’area ampezzana significa investire in una tradizione fatta di storia, risultati e
forte identita locale.

Una presenza che va oltre il logo La partnership non si limita alla visibilita sulle divise ufficiali della
prima squadra. Il marchio FERVI sara presente anche all'interno dello Stadio Olimpico del Ghiaccio
e in diverse iniziative sul territorio. L'obiettivo € costruire una collaborazione concreta e riconoscibile,
capace di coinvolgere tifosi, appassionati e comunita locale in un progetto condiviso.

Alla base dell'accordo c’e una forte sintonia valoriale. Spirito di squadra, disciplina, costanza e
volonta di crescere sono elementi che accomunano il mondo dell’hockey e quello dell'impresa.
FERVI, attiva nella fornitura di macchinari, utensili e soluzioni professionali per il comparto MRO e
per il fai-da-te evoluto, riconosce infatti nello sport un modello di organizzazione e determinazione
che rispecchia la propria cultura aziendale.

“Lo sport € una palestra di valori che sentiamo molto vicina alla nostra cultura aziendale. Sostenere
I'Hockey Cortina significa condividere un percorso fatto di impegno, spirito di squadra e ricerca
costante del miglioramento. Essere presenti a Cortina d’/Ampezzo in un momento di grande visibilita
internazionale per il territorio rafforza il senso di una partnership che guarda all'eccellenza e al valore
del lavoro quotidiano”, ha commentato Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.
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Sponsorship rinnovata: FERVI conferma
il sostegno ad Hockey Cortina

CFERVE

FERVI ha ufficializzato la sponsorizzazione dell'Hockey Cortina — Sportivi Ghiaccio
Cortina nei campionati di Alps Hockey League e Serie A 2025/2026. La collaborazione si
inserisce in un momento di grande attenzione mediatica per il territorio, che vive una fase
di rinnovata centralita nel panorama sportivo mondiale.

L'annuncio arriva mentre Cortina d'Ampezzo ¢ al centro dell'attenzione globale per le
Olimpiadi Invernali Milano Cortina 2026. Un contesto che amplifica la portata dell'accordo
e rafforza il legame tra impresa e territorio. Sostenere una delle realta sportive piu
rappresentative dell'area ampezzana significa investire in una tradizione fatta di storia,
risultati e forte identita locale.

Una presenza che va oltre il logo

La partnership non si limita alla visibilita sulle divise ufficiali della prima squadra. Il
marchio FERVI sara presente anche all'interno dello Stadio Olimpico del Ghiaccio e in
diverse iniziative sul territorio. L'obiettivo € costruire una collaborazione concreta e
riconoscibile, capace di coinvolgere tifosi, appassionati e comunita locale in un progetto
condiviso.

Alla base dell'accordo c'é una forte sintonia valoriale. Spirito di squadra, disciplina,
costanza e volonta di crescere sono elementi che accomunano il mondo dell'hockey e
quello dell'impresa. FERVI, attiva nella fornitura di macchinari, utensili e soluzioni
professionali per il comparto MRO e per il fai-da-te evoluto, riconosce infatti nello sport
un modello di organizzazione e determinazione che rispecchia la propria cultura
aziendale.

“Lo sport € una palestra di valori che sentiamo molto vicina alla nostra cultura aziendale.
Sostenere I'Hockey Cortina significa condividere un percorso fatto di impegno, spirito di
squadra e ricerca costante del miglioramento. Essere presenti a Cortina d'/Ampezzo in un
momento di grande visibilita internazionale per il territorio rafforza il senso di una
partnership che guarda all'eccellenza e al valore del lavoro quotidiano”, ha commentato
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.
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Continua il legame tra Fervi e 'Hockey
Cortina

La sponsorship accompagna e supporta una delle squadre piu titolate dell’hockey
italiano nel momento in cui Cortina d’Ampezzo & al centro della scena internazionale per
lo svolgimento dei Giochi Olimpici Invernali 2026 FERVI & sponsor dell'Hockey Cortina -
Sportivi Ghiaccio Cortina nei campionati di Alps Hockey League e Serie A 2025/2026,
proprio nei giorni in cui Cortina d'Ampezzo € sotto i riflettori internazionali per lo
svolgimento delle Olimpiadi Invernali. Una scelta che rafforza il legame tra I'azienda
emiliana e una delle realta sportive piu rappresentative del territorio ampezzano, simbolo
di tradizione, passione e successi sul ghiaccio.

Il marchio FERVI accompagna la squadra veneta nelle competizioni e nelle attivita della
stagione sportiva 2025/2026, confermandosi parte attiva di un progetto che va oltre la
visibilita e che affonda le radici in una condivisione profonda di valori. Spirito di squadra,
determinazione, rispetto delle regole e I'ambizione di migliorarsi continuamente sono
principi che uniscono il mondo dell'hockey su ghiaccio e quello di FERVI , azienda
impegnata nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali per il settore
MRO e per il fai-da-te evoluto.

La sponsorship prevede non solo la presenza del brand FERVI sulle divise ufficiali degli
atleti ma anche iniziative di visibilita all'interno dello Stadio Olimpico del Ghiaccio di
Cortina e sul territorio cittadino, che in queste settimane vive un momento di
straordinaria esposizione mediatica internazionale.

“Lo sport € una palestra di valori che sentiamo molto vicina alla nostra cultura aziendale.
Sostenere I'Hockey Cortina significa condividere un percorso fatto di impegno, spirito di
squadra e ricerca costante del miglioramento. Essere presenti a Cortina d’Ampezzo in
un momento di grande visibilita internazionale per il territorio rafforza il senso di una
partnership che guarda all'eccellenza e al valore del lavoro quotidiano”, commenta
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI
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FERVI RINNOVA LA SPONSORSHIP CON
L'HOCKEY CORTINA

19Febbraio2026
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La collaborazione accompagna e supporta una delle squadre piu titolate dell’hockey
italiano nel momento in cui Cortina d’Ampezzo € al centro della scena internazionale per
lo svolgimento dei Giochi Olimpici Invernali 2026.

La sponsorship tra FERVIe Hockey Cortina si inserisce in un contesto di grande visibilita
mediatica per il territorio ampezzano, centro nevralgico dei Giochi Olimpici Invernali
2026. Una scelta strategica che consolida la presenza del brand in un evento di
rilevanza globale, rafforzando I'associazione con uno dei club piu titolati e
rappresentativi dell’hockey su ghiaccio italiano. Il marchio FERVI accompagnera la
squadra veneta durante tutta la stagione sportiva 2025/2026, con visibilita sulle divise
ufficiali degli atleti e attraverso iniziative dedicate presso lo Stadio Olimpico del Ghiaccio,
oltre che sul territorio cittadino.

Valori condivisi tra sport e impresa

La collaborazione tra FERVI e Hockey Cortina nasce da una profonda condivisione di
valori: spirito di squadra, determinazione, rispetto delle regole e ricerca costante
del miglioramento. Principi che caratterizzano tanto il mondo dell’lhockey su ghiaccio
quanto quello aziendale. FERVI é attiva nella fornitura di macchine, utensili e
attrezzature professionali per il settore MRO e per il fai-da-te evoluto, distinguendosi per
qualita, affidabilita e attenzione all'innovazione. “Lo sport & una palestra di valori che
sentiamo molto vicina alla nostra cultura aziendale. Sostenere I’'Hockey Cortina significa
condividere un percorso fatto di impegno, spirito di squadra e ricerca costante del
miglioramento. Essere presenti a Cortina d’Ampezzo in un momento di grande visibilita
internazionale per il territorio rafforza il senso di una partnership che guarda
all'eccellenza e al valore del lavoro quotidiano”, commenta Ermanno Lucci, direttore
sales & marketing di FERVI.

FERVI e Hockey Cortina: una sponsorship che guarda al futuro

Il rinnovo della sponsorship conferma 'impegno di FERVI nel sostenere lo sport italiano
e le eccellenze territoriali, valorizzando realta storiche come Hockey Cortina in un
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momento simbolico per lo sport nazionale. La stagione 2025/2026 rappresenta cosi hon
solo un appuntamento sportivo di alto livello, ma anche un’opportunita strategica di
posizionamento e consolidamento del brand in un contesto internazionale unico
come quello delle Olimpiadi Invernali 2026.
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Fervi rinnova la sponsorship con
I'Hockey Cortina

19/02/2026 Fervi rinnova la sponsorship con I'Hockey Cortina

La collaborazione accompagna e supporta una delle squadre piu titolate dell’hockey
italiano nel momento in cui Cortina d’Ampezzo € al centro della scena internazionale per
lo svolgimento dei Giochi Olimpici Invernali 2026.

La sponsorship tra FERVIe Hockey Cortina si inserisce in un contesto di grande visibilita
mediatica per il territorio ampezzano, centro nevralgico dei Giochi Olimpici Invernali
2026. Una scelta strategica che consolida la presenza del brand in un evento di
rilevanza globale, rafforzando I'associazione con uno dei club piu titolati e rappresentativi
dell’hockey su ghiaccio italiano. Il marchio FERVI accompagnera la squadra veneta
durante tutta la stagione sportiva 2025/2026, con visibilita sulle divise ufficiali degli atleti
e attraverso iniziative dedicate presso lo Stadio Olimpico del Ghiaccio, oltre che sul
territorio cittadino.

Valori condivisi tra sport e impresa

La collaborazione tra FERVI e Hockey Cortina nasce da una profonda condivisione di
valori: spirito di squadra, determinazione, rispetto delle regole e ricerca costante del
miglioramento. Principi che caratterizzano tanto il mondo del’lhockey su ghiaccio quanto
quello aziendale. FERVI & attiva nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature
professionali per il settore MRO e per il fai-da-te evoluto, distinguendosi per qualita,
affidabilita e attenzione all’innovazione. “Lo sport &€ una palestra di valori che sentiamo
molto vicina alla nostra cultura aziendale. Sostenere I'Hockey Cortina significa
condividere un percorso fatto di impegno, spirito di squadra e ricerca costante del
miglioramento. Essere presenti a Cortina d’Ampezzo in un momento di grande visibilita
internazionale per il territorio rafforza il senso di una partnership che guarda
all’'eccellenza e al valore del lavoro quotidiano”, commenta Ermanno Lucci, direttore
sales & marketing di FERVI.

FERVI e Hockey Cortina: una sponsorship che guarda al futuro

Il rinnovo della sponsorship conferma I'impegno di FERVI nel sostenere lo sport italiano
e le eccellenze territoriali, valorizzando realta storiche come Hockey Cortina in un
momento simbolico per lo sport nazionale. La stagione 2025/2026 rappresenta cosi non
solo un appuntamento sportivo di alto livello, ma anche un’opportunita strategica di
posizionamento e consolidamento del brand in un contesto internazionale unico come
quello delle Olimpiadi Invernali 2026.
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FERVI rafforza la partnership con Hockey
Cortina nel contesto olimpico 2026

FERVI

FERVI sostiene Hockey Cortina nelle competizioni 2025/2026, valorizzando il legame tra
sport e territorio durante le Olimpiadi invernali.

19 Febbraio 2026
ImpresePartnership
Di

Redazione

L’attenzione internazionale rivolta a Cortina d’Ampezzo per i Giochi Olimpici Invernali
2026 offre nuove opportunita di visibilita per le realta sportive e imprenditoriali del
territorio. In questo contesto, FERVI consolida la propria presenza come sponsor della
squadra Hockey Cortina — Sportivi Ghiaccio Cortina, impegnata nei campionati di Alps
Hockey League e Serie A 2025/2026.

La partnership tra FERVI, azienda specializzata nella fornitura di macchine, utensili e
attrezzature professionali per il settore MRO e per il fai-da-te evoluto, e la formazione
veneta si fonda su una condivisione di valori quali spirito di squadra, determinazione e
costante ricerca del miglioramento. Questi principi sono riconosciuti come elementi
chiave sia nell’ambito sportivo sia in quello industriale.

Nella stagione sportiva 2025/2026, il marchio FERVI accompagna la squadra non solo
attraverso la presenza sulle divise ufficiali degli atleti, ma anche tramite iniziative di
visibilita all'interno dello Stadio Olimpico del Ghiaccio di Cortina e sul territorio
cittadino. L'obiettivo ¢ rafforzare il legame tra impresa e comunita locale in un periodo
caratterizzato da una significativa esposizione mediatica internazionale.

Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI, ha commentato:

“lo sport &€ una palestra di valori che sentiamo molto vicina alla nostra cultura aziendale.
Sostenere I'Hockey Cortina significa condividere un percorso fatto di impegno, spirito di
squadra e ricerca costante del miglioramento. Essere presenti a Cortina d’Ampezzo in
un momento di grande visibilita internazionale per il territorio rafforza il senso di una
partnership che guarda all’'eccellenza e al valore del lavoro quotidiano”.
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FERVI conferma la sponsorship dell’Hockey Cortina
2025/2026

insidemarketing.it/nellannc-olimpico-fervi-conferma-la-partnership-con-lhockey-cortina

Redazione
February 20, 2026

FERVI rinnova la sponsorship dell’'Hockey Cortina nei campionati 2025/2026: presenza

sulle divise e iniziative di visibilita nello Stadio Olimpico del Ghiaccio.

FERVI ha annunciato la sponsorship dell’'Hockey Cortina — Sportivi Ghiaccio Cortina
per i campionati di Alps Hockey League e Serie A nella stagione 2025/2026, in un
periodo in cui Cortina dAmpezzo & al centro dell'attenzione internazionale per lo

svolgimento dei Giochi Olimpici Invernali 2026.

La scelta, secondo quanto indicato nel comunicato, consolida il legame tra I'azienda
emiliana e una delle squadre piu titolate dell’hockey italiano, considerata una delle

realta sportive piu rappresentative del territorio ampezzano.
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FERVI sponsor Hockey Cortina

La partnership prevede la presenza del brand FERVI sulle divise ufficiali degli atleti e
un piano di iniziative di visibilita all'interno dello Stadio Olimpico del Ghiaccio di

Cortina, oltre ad attivita sul territorio cittadino.

L'operazione viene collocata dall'azienda in un contesto di esposizione mediatica
internazionale, legata alle Olimpiadi Invernali 2026, elemento che rende la

sponsorship rilevante anche sul piano della brand awareness .

Valori condivisi con lo sport e posizionamento aziendale FERVI

FERVI descrive la sponsorship come parte di un progetto che intende perd andare
oltre la sola visibilita, facendo leva su un set di valori associati alla disciplina
sportiva: spirito di squadra, determinazione, rispetto delle regole e ambizione di

miglioramento continuo.
Ermanno Lucci, direttore sales & marketing di FERVI, ha commentato:

«lo sport € una palestra di valori che sentiamo molto vicina alla nostra cultura
aziendale. Sostenere I'Hockey Cortina significa condividere un percorso fatto di

impegno, spirito di squadra e ricerca costante del miglioramento.

Essere presenti a Cortina dAmpezzo in un momento di grande visibilita internazionale
per il territorio rafforza il senso di una partnership che guarda all'eccellenza e al valore

del lavoro quotidiano».

La narrazione della partnership viene collegata, dunque, alla cultura aziendale di
FERVI.
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Nuovo Catalogo FERVI N. 48 per orientarsi tra oltre 8.700 soluzioni dedicate al’lMRO.

FERVI Catalogo 48 per MRO: 8700 prodotti. FERVI presenta il nuovo Catalogo 48,
progettato per offrire un’esperienza di consultazione efficace e immediata ai
professionisti della manutenzione e riparazione industriale.

L’azienda attiva nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali per il
mercato MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per il segmento del fai-da-te
evoluto rinnova il proprio catalogo nel segno della continuita: layout evoluto nella
leggibilita, con oltre 8.700 prodotti e informazioni facilmente rintracciabili.

Pensato per supportare le attivita operative, il Catalogo 48 concentra in un unico
strumento I'intera gamma di soluzioni FERVI, riducendo i tempi decisionali e
semplificando la selezione dei prodotti direttamente sul campo.

Gabbie grafiche e icona New Price: leggibilita e trasparenza sui prezzi

Tra le principali novita del Catalogo 48 figurano le gabbie grafiche studiate per
delimitare chiaramente le schede prodotto e migliorare I'organizzazione visiva dei
contenuti, rendendo piu rapida l'identificazione delle caratteristiche tecniche durante la
consultazione in officina o in magazzino.

Alcune icone come quella “New” sono state aggiornate e affiancate da nuove
segnalazioni: I'icona “New Price” segnala un cambio di prezzo a vantaggio del
cliente, rendendo immediata l'individuazione di opportunita commerciali.

L'utilizzo dei QR code consente di accedere rapidamente al dettaglio degli utensili
manuali contenuti nei termoformati e ai video di presentazione dei prodotti raccolti nel
canale YouTube di FERVI. Questa integrazione tra catalogo cartaceo e contenuti
digitali risponde all'esigenza dei professionisti MRO di verificare rapidamente
specifiche tecniche, modalita d'uso e applicazioni pratiche senza interrompere il flusso
operativo.

249 nuovi articoli e showroom Vignola: aggiornamento della gamma
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Il Catalogo 48 include pagine dedicate al nuovo showroom allestito presso la sede di
Vignola (Modena) e all'attivita di showtour per rivenditori, strumenti pensati per offrire
un’esperienza diretta con i prodotti e supportare la rete distributiva. Il catalogo introduce
inoltre una sezione introduttiva dedicata ai dischi da taglio, categoria strategica per le
attivita di manutenzione industriale.

L'aggiornamento ha coinvolto direttamente la gamma: 249 nuovi articoli sono stati
inseriti, mentre altri sono stati redistribuiti nei cataloghi delle aziende del Gruppo, come
Vogel Germany, per una proposta sempre piu specializzata. Questa razionalizzazione
consente di mantenere il catalogo FERVI focalizzato sulle esigenze del mercato MRO,
garantendo completezza senza dispersione.

Strumento operativo per selezione rapida e decisioni immediate

Pensato per supportare le attivita operative, il Catalogo 48 concentra in un unico
strumento I'intera gamma di soluzioni FERVI, riducendo i tempi decisionali e rendendo
piu semplice la selezione dei prodotti direttamente sul campo. Con questo
aggiornamento, FERVI rafforza il proprio impegno nel fornire strumenti concreti, chiari
e funzionali, confermando il catalogo come alleato quotidiano per tecnici e responsabili
manutenzione nell’industria manifatturiera.
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Nell’anno olimpico continua il legame tra
FERVI e I'Hockey Cortina

Nell'anno olimpico continua il legame tra FERVI e 'Hockey Cortina

La sponsorship accompagna e supporta una delle squadre piu titolate dell’hockey
italiano nel momento in cui Cortina d’Ampezzo ¢ al centro della scena
internazionale per lo svolgimento dei Giochi Olimpici Invernali 2026.

FERVI e sponsor dell’Hockey Cortina — Sportivi Ghiaccio Cortina nei campionati di Alps
Hockey League e Serie A 2025/2026, proprio nei giorni in cui Cortina d’Ampezzo & sotto
i riflettori internazionali per lo svolgimento delle Olimpiadi Invernali. Una scelta che
rafforza il legame tra I'azienda emiliana e una delle realta sportive piu rappresentative
del territorio ampezzano, simbolo di tradizione, passione e successi sul ghiaccio.

Il marchio FERVI accompagna la squadra veneta nelle competizioni e nelle attivita della
stagione sportiva 2025/2026, confermandosi parte attiva di un progetto che va oltre la
visibilitd e che affonda le radici in una condivisione profonda di valori. Spirito di squadra,
determinazione, rispetto delle regole e I'ambizione di migliorarsi continuamente sono
principi che uniscono il mondo dell’hockey su ghiaccio e quello di FERVI, azienda
impegnata nella fornitura di macchine, utensili e attrezzature professionali per il settore
MRO e per il fai-da-te evoluto.

La sponsorship prevede non solo la presenza del brand FERVI sulle divise ufficiali degli
atleti ma anche iniziative di visibilita all'interno dello Stadio Olimpico del Ghiaccio di
Cortina e sul territorio cittadino, che in queste settimane vive un momento di
straordinaria esposizione mediatica internazionale.

“Lo sport € una palestra di valori che sentiamo molto vicina alla nostra cultura aziendale.
Sostenere I'Hockey Cortina significa condividere un percorso fatto di impegno, spirito di
squadra e ricerca costante del miglioramento. Essere presenti a Cortina d’Ampezzo in
un momento di grande visibilita internazionale per il territorio rafforza il senso di una
partnership che guarda all’'eccellenza e al valore del lavoro quotidiano”, commenta
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.
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FERVI punta sulla fresatura di precisione
a basso TCO
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La fresa a inserto F303 di FERVI, con attacco a manicotto, & progettata per lavorazioni
su metallo che richiedono un’eccellente finitura superficiale.

In un’officina meccanica la fresatura di precisione & certamente una lavorazione
cardine: superfici piane, profili complessi, tolleranze strette e qualita superficiale elevata
sono elementi decisivi per la funzionalitd del componente. In uno scenario in cui tempi e
margini si comprimono, la competitivita non si gioca solo sulle massime prestazioni, ma
sulla capacita di garantire affidabilita, sicurezza e basso TCO lungo l'intero ciclo di vita
macchina-processo.

In questo contesto si inserisce I'offerta di FERVI, che propone soluzioni integrate per
la fresatura orientate a stabilita, ripetibilita e contenimento dei costi operativi.
Stabilita e rigidita: T047/400VDA

Il trapano fresa a ingranaggiT047/400VDA é progettato per operazioni combinate di
foratura e fresatura, con un’attenzione particolare alla robustezza strutturale. La
costruzione solida e il mandrino ad alta rigidita assicurano stabilita anche nelle
lavorazioni piu gravose, riducendo vibrazioni e deviazioni che possono compromettere
precisione e finitura superficiale.

La stabilita di lavorazione € un requisito imprescindibile per garantire qualita e
ripetibilita, soprattutto quando si opera su piccole e medie serie o in attivita di
manutenzione meccanica. | comandi intuitivi facilitano I'utilizzo quotidiano in officina,
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contribuendo a ridurre errori operativi e tempi di apprendimento.
Utensili performanti: fresa a inserto F303

Accanto alla macchina, FERVI propone la fresa a inserto F303 con attacco a
manicotto, elemento determinante per la qualita finale del pezzo. L'utensile &
progettato per lavorazioni su metallo che richiedono un’eccellente finitura superficiale
, grazie a materiali selezionati e a una geometria ottimizzata.

La combinazione tra precisione geometrica e durata dell’inserto consente continuita
di rendimento su acciaio e leghe leggere, contribuendo a mantenere sotto controllo i
costi utensile e i tempi di sostituzione.

Oltre il prezzo d’acquisto

Guardare oltre il prezzo iniziale significa valutare costi operativi, manutenzione, fermo
impianto e qualita del risultato. L'integrazione tra macchina robusta e utensile
performante permette di affrontare le sfide della fresatura moderna con efficienza,
affidabilita e controllo del processo, ottimizzando tempi di lavorazione e standard
qualitativi.

Per tecnici e imprenditori manifatturieri, la leva competitiva & chiara: scegliere
tecnologie che garantiscano stabilita e finitura impeccabile, con un approccio orientato
al ciclo di vita e alla sostenibilita economica del processo.

Il trapano fresa a ingranaggi T047/400VDA di FERVI & una soluzione versatile per
operazioni di foratura e fresatura precise.
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Fervi presenta il nuovo Catalogo 48

Oltre 8.700 soluzioni targate FERVI per 'MRO in uno strumento rinnovato, chiaro e
funzionale per ferramenta e professionisti. Fervi presenta uno dei suoi strumenti piu
rappresentativi e strategici: il Catalogo 48 . Non un semplice elenco prodotti, ma una
guida completa, pensata e rinnovata per orientarsi tra oltre 8.700 soluzioni dedicate al
mondo MRO (Maintenance, Repair and Operations) e al fai-da-te evoluto.

Il nuovo catalogo nasce con un obiettivo preciso: semplificare il lavoro quotidiano di
ferramenta, rivenditori e professionisti della manutenzione e riparazione, offrendo
un'esperienza di consultazione ancora piu immediata ed efficace. Il layout mantiene
un'impostazione familiare, nel segno della continuita con I'edizione precedente, ma
introduce importanti evoluzioni in termini di leggibilita e organizzazione dei contenuti.
Gabbie grafiche piu definite delimitano con chiarezza le schede prodotto, nuove icone
facilitano l'identificazione delle informazioni chiave e l'intera struttura € pensata per
ridurre i tempi decisionali.

Tra le novita spiccano I' aggiornamento delle segnalazioni grafiche , come l'icona “ New ”
rivisitata e la nuova icona “ New Price ”, che evidenzia variazioni di prezzo a vantaggio
del cliente, offrendo cosi uno strumento commerciale ancora piu trasparente per il punto
vendita. L'integrazione dei QR code rappresenta un passo verso la digitalizzazione, in
linea con l'attitudine smart dell'azienda: attraverso una semplice scansione & possibile
accedere a video di presentazione dei prodotti e ai dettagli degli utensili manuali
contenuti nei termoformati.

Il Catalogo 48 dedica, inoltre, spazio al nuovo showroom allestito presso la sede di
Vignola e all'attivita di showtour rivolta ai rivenditori, rafforzando il dialogo tra azienda e
rete distributiva. Una sezione introduttiva specifica € stata inserita anche per i dischi da
taglio, a conferma dell'attenzione verso una presentazione sempre piu chiara e
specializzata delle gamme.

L'aggiornamento non riguarda solo la forma, ma anche i contenuti. Nuovi inserimenti,
upgrade ed eliminazione di prodotti obsoleti per garantire una proposta sempre piu
coerente e focalizzata.

Con il Catalogo 48, Fervi consolida il proprio ruolo di partner di riferimento per le
ferramenta e per i professionisti dell'officina , offrendo uno strumento concreto, chiaro e
funzionale che si conferma alleato quotidiano nella scelta delle soluzioni piu adatte alle
esigenze operative.

E ARRIVATO
IL CATALOGO 48

W nueve riferi FERVI per i prof
della manutenzione e riparazione
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