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PROMOZIONE

BRAND FERRAMENTA: TUTTI

PAZZI PER LE COMPETIZIONI

MOTOCICLISTICH

Numerose aziende del

mondo ferramenta hanno

scelto di sposare loro

marchio con un team

motociclistico di MotoGP o

Superbike: scopriamo quali

sono e perché lo fanno.

MASSIMO CASOLARO

le aziende

del settore

ferramentautensileriae le

competizionimotociclistiche è una realtà

ormai consolidata . Da sempre c'

stata un affinità elettiva tra questi

due mondi , ma la tendenza

sembranettamente in crescita negli
ultimi anni con un numero

consistentedi brand che investono

nei due principali circuiti di

categoria- MotoGp e Superbike

come official supplier , come

sponsor di un pilota o come

sponsor tecnico con marchio

sullalivrea della moto.

Ma perché così tanti brand del

nostro comparto investono nelle

sponsorizzazioni del motorsport?

La prima risposta , facilmente

intuibile, risponde a un elementare

principio di marketing sportivo:

legare il marchio di prodotti

tecnici(come lo sono i nostri) al

concetto di performance è un

connubio vincente ; sequalcosa è
abbastanza buono per una

motociclettao automobile da
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petizione , allora sarà eccellente

per l
'

uso uso quotidiano . Inoltre

le corse sono virili , affascinanti

sinonimo di coraggio e un

concentratodi tecnologia e di

meccanicad
'

avanguardia e quindi

travalicano la funzione di

strumentopubblicitario , diventando

un tramite aspirazionale per il

consumatore.

Le specificità del motorsport

Certo , ogni sponsorizzazione

sportiva può riprodurre nel

consumatorequesto desiderio di

immedesimazione, ma il

motorsportha alcune caratteristiche

peculiari . La prima èil ruolo

decisivoche il mezzo tecnico ha

nella costruzione del risultato

sportivo . Anche in altri sport

esisteuna componente legata agli

strumenti usati (scarpe , sci,

biciclette, ecc) ma raramente

questaè tanto decisiva perla vittoria

o la sconfitta . In secondo luogo
è difficile incasellare queste

disciplinecome sport individuali

o di squadra: specie nelle loro

forme più avanzate,

automobilismoe motociclismo muovono

squadre di centinaia di persone

ma hanno solo un individuo al

manubrio o al volante . Infine

queste grandi serie motoristiche

hanno un' impronta e un impatto

veramente globale: tutti gli sport

anche le leghe o le serie più
popolaricome la Premier League o

la NBA , sono fisicamente legate

a un determinato territorio

geografico, mentre Formula 1,

MotoGPe gli altri grandi circuiti del

motorsport sono gli unici che

trasferiscono lo stesso spettacolo

in molti luoghi diversi ,

diventandoa tutti gli effetti show

sovranazionalie in definitiva

piattaformemobili di marketing per

gli investitori.

E allora , perché le moto in par-

ticolare? E' evidente che quanto

detto finora vale sia per le

competizionimotociclistiche che

per quelle automobilistiche , ma

oggi MotoGp e Superbike han

PROMOZIONE

no decisamente un rapporto

notorietà più vantaggioso ,

almenoper quanto riguarda i

paesi dell Europa mediterranea.

La Formula Uno , che in passato

era stata avvicinata da alcuni

brand del nostro settore ,

attualmenteè alla portata solo di

grandi multinazionali.

Ma passiamo ai fatti e scopriamo

quali aziende hanno in esserenel

2023 attività di sponsorship con

le varie serie delle competizioni

motociclistiche.

Beta Utensili con Yamaha

in MotoGP e in

Storica e consolidata la

partnershipdi Beta Utensili con team

di MotoGP e di WorldSBK.

L
'

azienda , nell
'

anno in cui

festeggiail centenario dalla sua

fondazione , è official partner e

official sponsor del Monster

Energy Yamaha MotoGP Team ,

Storica e consolidate la collaborazionedi Betacon la
Yamahaufficiale in MotoGP. Nel 2023 l

'

azienda partnere
official sponsordel Monster EnergyYamaha; il logo compare
sul cupolino della motoaccanto a quello del costruttore.

2 . Di vecchia data anche il sodalizio in MotoGPtra Lavor
e il team LCRHonda di Lucio Cecchinello. Anche in questo
casoil logo apparesulla livrea della moto.

Utility ha creato una linea di prodotti
personalizzatiper Ducati Corse, squadra campionedel

mondo2022 della

che da oltre vent' anni si affida

agli utensili Beta .
Quest'

anno

Beta, oltre ad essereprotagonista

nei box , avrà il suo logo sulle

divise del team e saràben visibile

sui cupolini delle due moto

accantoa quello Yamaha . Inoltre

prosegue anche la personal

partnershipcon Fabio Quartararo

23enne campione del mondo

MotoGP 2021 in qualità di Beta

Ambassador . I primi mesi del

2022 , Beta con il team GYTR
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4. Maurer, marchio

di proprietà di

dà il suo nome
al team chepartecipa
alla nuovaedizione
del trofeo monomarca

Aprilia.

5 Fervinel 2023

rinnova per il terzo
anno consecutivo

la sponsorshipdel

pilota di WorldSBK
Michael Ruben

del team

Aruba it Racing
Ducati.

GRT Yamaha WorldSBK aveva

realizzato la prima web-serie
"

Behind the box . Beta Sound

Tools nata dall
'

idea di raccontare

la Superbike attraverso i suoni

unici degli utensili Beta che

accompagnanoogni momento

dellavita nei box Interviste e

immaginiin presa diretta , 5 episodi
che raccontano l

'

inedito dietro

le quinte con protagonista un

membro del team GYTR GRT

Yamaha e gli utensili

PROMOZIONE

Beta che con il loro iconico
"

sound" sono i compagni più
fedeli dei meccanici del team.

La web-serie si èsviluppata tra

]' headquarter di Yamaha Motor

Racing di Lesmo , dove l
'

azienda

realizza e testa i motori ,la

strutturadi Reggio Emilia , sede del

GYTR GRT Yamaha

Team, il circuito di Misano

Adriaticodove sono stati effettuati i

primi test di stagione e le gare

del campionato SBK 2022.

Alcuni numeri della MotoGP
- 200 Paesi e territori ricevono la programmazione in diretta o differita

- 369 Milioni di famiglie raggiunte

- 45 .725 ore di MotoGP trasmesse in un anno

- 9 .248 rappresentanti dei media di 62 Paesi

- 2 ,5 milioni di spettatori in pista , con oltre 100 .000 ad ogni evento

- L
'

83%% del pubblico tende a scegliere un marchio perché lo associa alla MotoGP

- II 68%% del pubblico ha acquistato un prodotto grazie alla sponsorizzazione del MotoGP

- Costi pacchetti sponsorizzazione: da 50 .000 euro a 20 milioni di euro

Alcuni numeri della WorldSBK (Superbike)

50 .000 spettatori medi per gara

3 milioni di followers sui social media

Pubblico globale totale di 135 milioni di persone
- II 74%% del pubblico è maschio , 1' 84%% ha tra i 25 e i 45 anni , il 61%% è laureato

- 155 canali coinvolti nella trasmissione

- Oltre 17 .000 ore di trasmissione a stagione
- 51%% della copertura è in Europa, 29%% in Asia, 14%% in Africa , 6%% in America

- II 66%% degli spettatori possiede almeno una moto

- Più di 24 .4 milioni di pagine viste all
'

anno sul sito ufficiale del WSBK.

Fonte: Elaborazione Sports Marketing su dati Dorna, Nielsen Sports, CSM International

Lavor e il Team LCR

Honda in MotoGP

Lavor è protagonista per il quinto
anno consecutivo della MotoGP

grazie al Team LCR Honda di

cui èpremium partner e fornitore

ufficiale di prodotti per la pulizia

dal 2019. Un sodalizio , quella tra

Lavor e Lucio Cecchinello , Team

Principal di LCR Honda , che si

consolidato negli anni e

continuanel tempo con un rapporto

di fiducia e collaborazione a più
livelli: Lavor sostieneLCR Honda

Team come Premium Partner e

LCR si affida a Lavor per la

fornituradi prodotti per tenere

pulitoe sanificato non solo il suo

paddock ma anche i suoi spazi

nella sede del reparto corse di

SanMarino . Perla nuova stagione

Alex Rins scenderà in pista al

fianco di Takaaki Nakagami per

competere nel campionato 2023.

Diadora Utility official

supplier Ducati MotoGP

Dopo il successodella scorsa

stagione, la partnership tra Diadora

Utility e Ducati si è consolidata.

brand veneto ha creato una

capsule esclusiva dedicata alla

squadra campione del mondo

della MotoGP .L
'

azienda ha

lanciatola collezione Diadora Utility

Ducati 2023 per rispondere al

meglio alle esigenzedei lavoratori

con un outfit tecnico ,

personalizzatoDucati Corse, altamente

performante e dallo stile deciso.
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6. Rivit, azienda

del GruppoFervi
nel 2023 official

supplier del team

Racing-
Ducati.

7. WD-40 ha

rinnovato l accordo

di sponsorizzazione
con Prima Pramac

Racing in qualità
di sponsor tecnico

del team ancheper
la stagione2023

di

La capsule , ad edizione limitata

si compone di un' ampia scelta

di capi da lavoro: dalla Jacket

Softshell a tre strati , idrorepellente

ed altamente traspirante al Vest

Softshell in tessuto idrorepellente

elasticizzato per tutte le stagioni

dai Pant Performance in tessuto

idrorepellente elasticizzato al

bermudain tessuto elasticizzato con

trattamento wicking , fino alla

Sweatshirt garzata internamente

e la T-shirt Plus in materiale

tecnicoper fast drying.

Team Maurer (Ferritalia)

per il Trofeo Aprilia

RS660

Maurer , marchio di proprietà

di Ferritalia , dà il suo nome al

team che partecipa alla nuova

edizione del trofeo monomarca

Aprilia compreso nel palinsesto

del Campionato Italiano Velocità

e per una tappa nel

Campionatodel Mondo Superbike

che inizierà negli

autodromi nel mese di maggio.

Un progetto ambizioso dettato

dalla passione partita grazie al

lavoro con il testimonial Loris

Capirossi . B Campione del

Mondo, alla festa organizzata da

Maurer a febbraio , ha

confermatoquanto gli obiettivi e gli

intenti dell
'

azienda , tra cui la

forte volontà di voler accrescere

con la notorietà di Maurer tra i

giovani , si sposino perfettamente

con una realtà come il Trofeo

PROMOZIONE

Aprilia RS660 , con moto tutte

assolutamente identiche per
prestazionie regolamento , dove il

talento del pilota possa fare la

differenza.

Fervi con il pilota Michael

Rinaldi in Superbike

Una sponsorship che si rinnova

per il terzo anno consecutivo

quella tra l '

azienda attiva nel

settoredella fornitura di attrezzature

professionali Fervi e il pilota di

Michael Ruben

Rinaldi. Il marchio dell '

azienda di

macchine , utensili e attrezzature

da officina anche
quest'

anno sarà

presente sulla manica sinistra

della tuta del pilota e negli arredi

del box del team Aruba .it Racing
- Ducati . Fervi affiancherà e

supporteràil pilota romagnolo , da

sempre grande appassionato non

solo di motori ma anche di

meccanica, nella nuova stagione 2023

partita a fine febbraio . Una

comunicazionea 360°, con la

partecipazionedel pilota numero

21 a eventi , campagne di

comunicazionetradizionali e digitali

attraverso i social.

Rivit sponsor del team

Aruba . it Racing Ducati

Il marchio Rivit incontra l

eccellenzadella meccanica in una

sponsorizzazione che vede

l
'

azienda leader nel mercato dei

rivetti e delle rivettatrici - entrata

nel 2021 in Gruppo Fervi - pren

dere parte a due dei campionati

più prestigiosi del motorsport

per la stagione 2023: Suberbike

e Supersport . L ' azienda fornirà

infatti i propri prodotti al team

Aruba .it Racing-Ducati per

sostenerei meccanici nel loro

lavorodi manutenzione e di messa

a punto delle moto e dei box

durante tutto il campionato ,

abbinandoil proprio marchio alle

rosse di Borgo Panigale . Una

collaborazione che nasce per

promuovere e sottolineare il

collegamentotra due eccellenze del

territorio emiliano , luogo che

da sempre attrae e favorisce l
'

insediamento di imprese legate

alla meccanica e ai motori.

WD-40 e Prima Pramac

Racing MotoGP

WD-40 Company ha rinnovato

l
'

accordo di sponsorizzazione
con Prima Pramac Racing in

qualità di sponsor tecnico del

team anche perla stagione 2023

del MotoGP . Dal marzo ,

giornodella partenza del MotoGP , i

prodotti moto WD-40 Specialist

sono nei box del team per la

manutenzione delle due Ducati

Desmosedici GP, per assicurare

prestazioni ottimali alle moto

piotate da Jorge Martin e Johann

Zarco . WD-40 Company EMEA

e USA sono al fianco del team

dal 2017 e si confermano come

lo sponsor ufficiale perla pulizia

e la cura delle moto .
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I critericoncui faidateisti,artigianieprofessionistiscelgonoil proprio utensile

Ogni utilizzatoreha esigenzediverse: la scelta dei profes-

sionisti è guidataprincipalmentedallaqualitàdell'utensilein

termini di caratteristiche tecniche e affidabilità, mentre nel

mondodel fai da te e dell'hobbisticail prezzoresta un dri-

ver di acquistomolto importante.Essereunodei brand più
storici e riconosciutisul mercatoci aiutaa veicolarei nostri
prodottia diversetipologiedi utilizzatori.

ValerioTraversi,BusinessUnit ManagerUtensileriadi Beta Utensili

Generalmente,gli appassionatidel" fai date" sonopiù atten-

ti al prezzo,utilizzandogli utensiliin manierapiù saltuaria.Gli

artigianie professionistisonoinvecepiù orientati versoun

prodotto robustoe di elevataqualità,disponibiliadunaspe-

sa più sostenuta.La nostra gammaoffre soluzioniadattead
ogni tipo di clientela,dal più attento al prezzo,al più esigente

dal puntodi vista qualitativo.

AlessandroCicalaProduct Managerdi Fervi

Comeancheper altre merceologie,un buonrapporto prez-

zo/ qualitàèimportantepersodisfareleesigenzedei diversi

utilizzatori.Ogni utilizzatoresi posizionasu un proprio livello

prezzo/qualitàe noi, offrendotre diversefascedi prodotto

con tre marchi distinticerchiamodi soddisfarnequanti più
possibili.

MaurizioVernaBusinessDevelopmentManagerdi GrupaTopex

Chi conosce Kraftwerk e ha imparato ad apprezzarlane-

gli anni, lo ha fatto per l'ottimo rapporto qualità/prezzo.

Il professionistaesigentepunta alla qualità ed alla robu-

stezza, ed èdispostoad investire sui prodottiche acquista
perchésa che gli garantisconodurevolezzae sicurezzanel

tempo.

Abbinataaquesta proposta,c'è la visione di voler offrire
"gli utensili preferiti" ancheall'hobbistaesigente che vuo-

le rientrare in determinatibudget di spesa appoggiandosi

a marche professionali.Anche per quest'ultimi, il brand

Kraftwerk rappresentaunascelta chedifficilmente delude

le aspettative.

EugenioMarsano,BusinessUnit ManagerAreaDistribuzionediHom-

berger

Proponendouna gamma di prodotti premium, altamente

performanti. I nostri utilizzatori sonoprincipalmente pro-

fessionisti che apprezzanoin primis qualità e robustezza,

dannocomunquegrande valore alla marcae in ultimo con-

siderano il prezzo.

PaoloSassoneGeneralManagerdi Pferd

I parametri che guidano gli utilizzatorifinali sonomolto si-

mili anche se appartengonoacategorie diverse.La scelta

chevienefatta per l'acquisto di un prodotto sideve rispec-
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SOLOLA VENDITAASSISTITA

VALORIZZA IL PRODOTTODI QUALITÀ
Perquantoespertopossaesserel'utilizzatore,

averela possibilitàdi confrontarsi conun rivenditoreespertoecapace

di valorizzare lediversecaratteristichedell'utensilerestaun plusche

vienemolto apprezzato.Le aziendelo sannoeanchedaquestodipende
l'apprezzamentoper la ferramenta

Anche in una categoriacosì vasta e
variegata, per quanto riguarda sia le

tipologie sia il posizionamento, la Fer-

ramenta, più o meno specializzataa

secondadei casi, resta un canaledi

riferimento. "Per scelta", spiegaAles-

sandro Cicala Product Manager di

Fervi, " il canale che presidiamo è la

Rivendita,dalla piccola ferramenta alla

grandeutensileria. A secondadella ti-

pologia di Rivenditore la gamma è più
o meno completa. In generale,comun-

que, i nostri clienti del Canale Rivendita

gestisconosempre la nostragamma di

utensili manuali in quantosoddisfaot-

timamente le esigenze dei nostri utiliz-

zatori finali".

"Il nostro canale distributivo principa-

le è la rivendita nei settori ferramenta,

coloreed edilizia", dichiara EnricoUl-

lmann, amministratoredi Ullmann. "La

particolare composizione del nostro

Catalogoci permette di presentareal

cliente tutta la gamma. Chiaramente

per ogni tipologia di cliente c'è un di-

verso prodotto di "apertura". Serviamo

grossisti su tutto il territorio nazionale

con l'obiettivo di raggiungere anchei

negozipiù piccoli e lontani chela forza

vendita non riesce a intercettare. Per

scelta",chiarisce Ullmann, "non lavo-

riamo con la grandedistribuzione. È
una politica aziendaleche nasceper

tutelareil valore del prodotto, garantire
i giusti margini a tutti gli operatori della

filiera eoffrireal professionistala garan-

zia di assistenzae sicurezza". Anche

Maurizio Verna Business Development

Manager di Grupa Topexspiega"
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nostra distribuzioneè concentrataprin-

cipalmente sul canaledi vendita della

ferramenta tramite una stretta collabo-

razione con alcuni grossisti di riferimen-

to nelle diverse aree.Siamo poi riusciti

a creare una buona partnership con

alcuni gruppi di acquistonel Faidatee

punti vendita indipendenti. Questi due

canalidi vendita veicolano molti dei no-

stri utensili manuali". Alfredo Casartel-

li Amministratore di Mundial assicura

che la sua azienda" predilige il canale

tradizionale FerramentaUtensilerie e

forniture industriali".

Anche Romeo Maestri" veicola i propri

utensiliprincipalmente nella ferramenta

tradizionale", affermaSimone Piccini,

Responsabile Commerciale. " Gran-

de cura ed attenzioneviene riservata

anche ai grossisti,ai quali vengono

proposte interessanti offerte per incre-

mentare ed incentivare le vendite dei

prodotti maestri. Il canale di vendita

che riteniamo più consonoperlavendi-

ta dei nostri prodotti sono ferramenta e

GDS ,che infatti rappresentanoil 55%

del nostro fatturato". AlbertoCapozzi,
Amministratore di SerencoItalia rife-

risce: " i nostri canali distributivi sono
utensilerie, i ricambiati e le ferramenta"

precisandoche "il nostro catalogoè

completo di utensili manuali ed arredo

tecnico di qualità, ma anche torce di

illuminazione e boosterdi nostra pro-

duzione. Siamo i distributori europei

per laGojack americanae la Projecta

australiana,abbiamo utensili ad aria

compressachestanno prendendoil

loro spaziosenzanessunproblema".
Dopoaver sottolineatoche " l'utensileria

èil cuoredi gamma del catalogoBeta",

Valerio Traversi,BusinessUnit Mana-

ger Utensileriadi BetaUtensili spiega
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sce i prodotti, le loro caratteristiche e

sa perfettamente di cosa ha bisogno.

In questo caso, anche modalità di ac-

quisto autonome come libero servizio o

e- commerce possono rivelarsi adegua-

te. Ad oggi, la vendita assistita resta

indubbiamente la modalità più diffusa,

dove la competenza, l'esperienza e

la capillarità territoriale dei rivendito-

ri giocano un ruolo fondamentale nel

soddisfare le richieste del mercato e

nel fidelizzare i clienti". David Becca-

ti di Seba lega la scelta del modello

di vendita non al tipo di utensile ma al

profilo di "chi sta effettuando l'acquisto.

Una persona che sa cosa vuole, quale

strumento gli serve, va sul sicuro cono-

scendo le caratteristiche e affidandosi

alla propriavalutazione. Potrà recarsi in

un negozio ( ferramenta o altro) ad ac-

quistare ciò che più gli interessa. Chi

acquista invece in un e-commerce lo fa

principalmente per due motivi: il prezzo

che potrebbe essere inferiore rispetto a

quello del negozio o il fatto che online

trova un utensile che nel negozio fisi-

co non trova. Escluderei invece il fat-

tore "pigrizia", che con pochi " click"

il prodotto arriva direttamente a casa.

Quando una persona non è esperta o

non ha le idee chiare, la vendita assisti-

ta e, quindi, il parere e consiglio di un

addetto alle vendite potrebbe essere

fondamentale per indirizzareun acqui-

sto. Il consiglio di un esperto è sempre

ben visto da chi cerca un articolo di cui

non ha molta confidenza o familiarità.

Vero è", riconosce Beccati, "che anche

un cliente esperto può farsi comunque

consigliare e chiedere maggiori infor-

mazioni ad un addetto alle vendite per

essere indirizzato appunto su prodotti

nuovi e più innovativi".

In Fervi, afferma Alessandro Cicala

"riteniamo che la vendita assistita sia

sempre il modello di vendita più effi-

cace, in quanto più adatto a compren-

dere l'effettiva esigenza del cliente e a

trasmettere la reale qualità dei prodotti

proposti. Non c'è una tipologia di uten-

sili o un target di clientela che sia più

adatto di altri ad essere veicolato trami-

te la vendita assistita:ogni prodotto ha

le sue peculiarità e ogni cliente le sue

esigenze. L'utensileria conosce i propri

clienti e sa indirizzarli verso il prodotto

più adatto".

Secondo Maurizio Verna di Grupa To-

pex " dipende dal prodotto: un sempli-

ce giravite o una chiave combinata tra-

dizionale non hanno bisogno di molte

spiegazioni per essere vendute, mentre

una chiave dinamometrica ha sicura-

mente necessità di essere spiegata e

supportata nella vendita. Più l'utensile

si avvicina al mondo del professionale,

più la vendita assistita è premiante",

conclude. Eugenio Marsano, riferisce

che in Homberger "siamo concentrati

sulla vendita assistita perché crediamo

molto nel rapporto di fiducia e stima

che si è venuto a creare con i nostri

clienti nel corso degli anni. Amiamo

fare toccare con mano i nostri prodot-

ti, dimostrarli ed emozionare i clienti

con la professionalità e la preparazio-

ne dei nostri tecnici/commerciali che

sono sempre in grado di consigliare al

meglio la clientela". Punta decisamen-

te sulla vendita assistita anche Enrico

Ullmann di Ulimann: " i nostri prodot-

ti hanno bisogno di essere raccontati;

le caratteristiche di design, i materiali,

i dettagli sono fondamentali per com-

prenderne il valore. Questovale in par-
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ticolare per articoli come le pistole per

silicone, i raschiatori, le seghe. Sono

strumenti che vanno toccati e se pos-

sibile testati per comprenderne a pie-

no le potenzialità nell'uso quotidiano.

Per questo stiamo investendo sempre

più tempo e risorse nell'organizzazione

di giornate dimostrative e nella parte-

cipazione a fiere e Open Day presso

i clienti". Questa è anche la visione di

Paolo Sassone di Pferd "Per tutti i no-

stri prodotti l'unico modello di vendita è

quella assistita. Per noi è fondamentale

formare il personale di vendita dei no-

stri distributori in modo tale da permet-

tere loro di dare la giusta consulenza al

mercato", sottolinea. Predilige la vendi-

ta assistita anche Alberto Capozzi di

Serenco Italia. " Consente di aiutare il

cliente finale spiegandogli le peculiarità

dei diversi utensili o torcia o carrello. In-

ternet crea spesso una visione distorta

della realtà: tutto costa poco e va bene.

Pferd - Leggero e silenzioso Cc-Grind-Robust può sostituire mole da sbavo, i dischi lamellari o fibrati.

Disponibile nelle versioni: CC-Grind-Robust Sg Steelox e CC-Grind-Robust Sgp Steelox, ciascuna sia

diametro 115che 125.

Non è così. Bisogna investiretempo nel

far crescere l'utilizzatore a livello tecni-

co per poterlo portare verso la piena

consapevolezza che un buon risultato

si ottiene con attrezzature serie".

Le innovazioni a cui stanno lavoran-

do le aziende

"Beta", assicura Valerio Traversi, Bu-

siness Unit Manager Utensileria " fa

dell'innovazione una delle sue carat-
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Romeo Maestri - La fissatricemanualeRocama 10 Metal Black è ideale per

tappezzeria,falegnameria e vetrinistica. Il corpo pressofuso inlega di alluminio-licio

resistente,garantendoprestazioniottimalied altamente professionali.

chiare nella qualità della materia prima, nella robustezza

e nella praticità d'utilizzo.L'utensile acquistato deve soddi-

sfare al meglio le specifiche esigenzetendendo sempre in

considerazione anche la sicurezza dell'utente.

Simone Piccini, ResponsabileCommerciale di Romeo Maestri

Chi compra degli strumenti manuali valuta più aspetti: la

qualità dell'articolo, la praticità e l'usabilità, la leggerezza

e la robustezza, ma ovviamentel'occhio cadrà sempre an-

che sul prezzo, che dev'essere adeguato.

Chi vede un prezzo troppo basso o troppo alto si allonta-

na molto spesso dall'acquisto: nel primo caso pensa che

forse lo strumento potrebbe essere "non affidabile", nel

secondo magari viene scoraggiato allo stesso modo rite-

nendo il costo inadeguato. Per questo che il prezzo dev'es-

sere giusto.

David Beccati, Web Marketing Specialist di Seba

Sicuramente la garanzia a vita e un giusto rapporto prezzo

fa di Boxo un brand a cui il mercato guarda con interesse.

Abbiamo anche avuto un discreto riscontro da parte del

privato in quanto ha capito che i pochi euro in più che in-

veste negli utensili per i suoi Hobby sono tutti ripagati nel

tempo e nell'ordine delle sue cassette.

Alberto Capozzi,Amministratore diSerenco Italia

I prodotti Stahlwille sono esclusivamente professionali e

si rivolgono a professionisti che, pur attenti al prezzo (pe-

teristiche più importanti. La ricerca

di soluzioni che facilitino il lavoro dei

professionisti e rispondano alle loro

esigenze quotidiane è il nostro costan-

te motore verso il miglioramento conti-

nuo. In un settore maturo e consolidato

come quello dell'utensileria, lavoriamo

al completamento delle nostre gamme

di prodotto e all'introduzione di novità

come il giravite elettrico Beta Evox- E o

gli strumenti di illuminazione con ricari-

ca wireless. Nel corso del 2023 presen-

teremo altre importanti novità dall'alto

contenuto innovativo. Tra le novità degli

ultimi anni sottolineiamo anche l'impor-

tanza delle nuove linee di avvolgitori e

di saldatrici". Alessandro Cicala Pro-

duct Manager di Fervi spiega che "per

incrementare ulteriormente la nostra

offerta al fine di andare incontro alle

esigenze dei nostri mercati di riferimen-

to, stiamo lavorando a nuove gamme

di utensili manuali realizzati con nuovi

tuttii lavori di fissaggio,

si larende leggerae

raltro, oggi assolutamente in linea con il mercato di distri-

buzione), ci scelgono per le nostre caratteristiche tecni-

che uniche ed in grado di " risolvere quel problema" che

gli utensili comuni non sono stati in grado. Un utensile di

grande qualità dura nel tempo e semplifica la vita a chiun-

que lo utilizzi, indipendentemente dal mercato in cui opera:

chiaramente un professionista è maggiormente disposto

a investiredenaro rispetto ad un appassionato di fai-da- te

in un prodotto di qualità.

Enzo OrsoCampione, Direttore Stahlwille Utensili

Il nostro pubblico di riferimento sono i professionisti. Of-

friamo prodotti di fascia medio/alta che sono interessanti

per chi ne comprende il valore, coglie cioè la possibilità di

averein cassetta uno strumento in grado di semplificare e

rendere più veloce, preciso e pulito il lavoro, e per questo è

disposto a spendere di più. Il prezzo in questo senso non è

una discriminante, lo sono sicuramente qualità, resisten-

za, versatilità. I risultati di vendita e fidelizzazione dei nostri

prodotti lo confermano.

Enrico Ullmann,amministratore di Ullmann

A seconda della categoria vengono valutati aspetti diversi:

il professionista punta alla qualità e all'affidabilità del pro-

dotto mentre l'utilizzatore sporadicoè più alla ricerca di

prodotti con un buon rapporto qualità prezzo ed è spesso

attratto dalle novità.

ArmandoSchiavon,GeneralManager di Valex
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materiali e migliori ergonomie, avendo

però sempre in mente il concetto di otti-

mo rapporto qualità/ prezzo".

L'esperienzad'uso e la sicurezza sono

una leva importante. Maurizio Verna

Business Development Manager ri-

ferisce che in Grupa Topex "stiamo

lavorando sia sull'ergonomia di molte

impugnature di utensili ( es. cricchetti,

martelli) sia sull'ampliamento di gam-

ma con nuovi set di utensili, nuova li-

nea di prodotti per la cura del giardino".

Kraftwerk è un'azienda svizzera con

una storia di 44 anni nella realizzazio-

ne e produzione di utensili professio-

nali di alta qualità e affidabilità in tutto

il mondo, tiene a rimarcare Eugenio

Marsano, Business Unit Manager Area

Distribuzione di Homberger. " Grazie

alla ricerca costante di nuove soluzio-

ni, nuovi prodotti legati ad un design

accattivante, è stata in grado di creare

un rapporto qualità- prezzo senza egua-

li sul mercato. Sempre più attenta alle

esigenze di chi utilizza i propri prodot-

ti ha creato una nuova linea di giraviti

prestando la massima attenzione sia ai

Seba - Forbici cesoie per rami o troncarami è lungo 75 cm con i manici telescopici; l'impugnatura è

ergonomicaper unamigliorpresa. Lama forgiata per mantenerel'affilaturaa lungo.

materiali utilizzati come l'impugnatura

in polipropilene rivestita di un resisten-

te elastomero con cellule incorporate

di plastica altamente flessibile che allo

studio della progettazione. Un binomio

perfetto che rende questa nuova linea

Made in Germany un ulteriore passo

avanti a quello che Kraftwerk punta ad

essere: un'azienda con soluzioni inno-

vative e sostenibili". Alfredo Casartelli

Amministratore, annuncia che Mundial

"sta ampliando la gamma per copri-

re tutte le esigenze del professionisti

sempre con attenzione al ergonomia

delle impugnature". La nuova proposta

Pferd per il 2023, anticipa Paolo Sas-

sone General Manager " riguarderà le

frese in metallo duro integrale. Qui si

intravedono grandi opportunità, perché

ci permetteranno di inserirci sul merca-

to delle macchine utensili. Stiamo inol-

tre ampliando la gamma delle nostre

macchine. Il nostro programma com-

prende macchine per l'utilizzo di frese,

spazzole, dischi da taglio e sbavo per

uso manuale nonché per uso staziona-

rio e su robot. Il programma compren-

de macchine pneumatiche, elettriche e

ad albero flessibile". Simone Piccini,

Responsabile Commerciale di Romeo

Maestri assicura che la sua azienda

cerca "sempre di migliorare la qualità

ti,: f

Fervi - Laserie di 6GiravitiDiamantati ( art.D880/006).

ideali per lavoraresu qualsiasi vite,nuova, usurata o

rovinata.Ilparticolarematerialein Mo-V con la punta

diamantataconsenteun incastropreciso, senza il ri-

schio di rovinarela sagomaturadella testa.
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Le tipologie di utensili manuali ueicolatesul mercato

Beta Utensili è da 100 anni un punto di riferimento nel

mondodell'utensileriamanuale.La nostragammaè in con-

tinua evoluzione, non abbiamouna specializzazione su una

particolaretipologia di prodotto,ma produciamoutensili e

attrezzatureda lavoro per risponderealle esigenzedei pro-

fessionisti di diversi settori comemeccanica,manutenzione

industrialee autoriparazione.

ValerioTraversi,BusinessUnit ManagerUtensileriadi BetaUtensili

In Fervicerchiamodi avere il prodottoadattoper ciascuno

dei nostri clienti, come recitaanche il nostroslogan "Se ti

servece l'abbiamo.Senon sai cosa ti serve, parliamone!".

Pertanto,la nostraofferta di utensili manuali è molto ampia

e abbracciadiversesoluzioni, dalle chiavi di manovraalle

bussole,daigiraviti alle rivettatrici,daicutter alle pinze, dai

martellialle leve, dalle forbici agli sbavatori,senzadimenti-

care assortimentie fissaggi.

AlessandroCicala ProductManagerdi Fervi

Abbiamo a catalogo più di 5000 codici di prodotti chepossia-

mo classificare come"utensili manuali". Spaziamodagli uten-

sili strettamentededicatialla meccanica[chiavi, setdi busso-

le, utensili per la riparazionedel motore)a prodotti dedicati
alla vita all'aperto(coltelli, zaini, accessoriper il campeggio).

I prodottiche noi intendiamo comededicati alla meccanica
sonosicuramenteil cuore del nostro assortimento.

MaurizioVernaBusinessDevelopmentManagerdiDrupaTopex

Kraftwerkdisponedi una gammacompletadi utensili ma-

nuali chetoccatutte le famiglie principali di prodotti come

chiavi, pinze, cacciaviti, martelli, bussoleetc. offrendo una

doppiasceltaall'utilizzatore con la possibilità di acquistodel-

le stessein versioneprò line in alcuni casi Made in Germany

oppure la versioneBasic line dove senza compromettere

sullaqualità il prezzoè inferiore.

Menzione particolareva all'ampissimagamma di chiavi a

cricchetto,adoppiocricchetto,snodate,reversibili ed ango-

lare chedasemprerappresentanouno dei fiori all'occhiello

della gamma.

EugenioMarsano,BusinessUnit ManagerAreaDistribuzionedi Hom-

berger

Mundial offre unagammacompletadi utensili professionali

giraviti, pinze, chiavi, chiavi a bussola,scalpelli, martelli, car-

relli portautensili... tutti prodotticonmaterialiselezionati e

con le più innovative tecnologiefrutto dell'esperienzaacqui-

sita in oltre 70 anni. La nostra gammasi rivolge ai profes-

sionisti del utensileria, industria, autoriparazione,elettrico,
idraulica, edilizia ... garantendoalti standardqualitativi.

AlfredoCasartelliAmministratorediMundial

Pferd è combinazionedi utensili di qualità, macchineper il

loro utilizzo e assistenza.La gammadeiprodotti include più
di 9000 utensili per le diverse lavorazioni delle superfici -

dalla sgrossaturafino alla lucidaturaaspecchio- e per il ta-

glio deimateriali.I nostriprodottitrovanoimpiego in svariati

settori industriali, quali, per esempio,l'industria chimica e

dei processi,la costruzionedi serbatoi esilos, le acciaierie,
le fonderie,la costruzionedi stampiedi utensili, la
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incrementatoil rating di sostenibilità

La serie di iniziative e investimenti di FERVI orientati alla

sostenibilitàaziendale,attivati negli ultimi anni ( la prima

Certificazione ESG risaleal 2021), sonostati positivamente

valutati dall'entecertificatore, premiando l'aziendaemiliana,

già punto di riferimento nel settore delle attrezzature

professionalie dei prodotti per il mercato MRO e fai-da-te,

con unmigliore rating ESG chepassada A ad AA-.

Il percorso intrapreso,volto a incrementaregualità e
sostenibilitàdell'aziendasu diversi fronti, ha visto un

particolare impegno per guanto riguarda lavoro dignitoso

e crescitaeconomica, innovazionee infrastruttura,

consumo e produzioni responsabili,in coerenzacon le

rispettive categorie facenti parte degli Obiettivi di Sviluppo

Sostenibiledelle Nazioni Unite (SDGs). Perquanto riquarda

il lato della sostenibilitàambientale l'aziendadi Viqnola sta

portando avantimisurecome la raccolta differenziatadei

rifiuti, l'utilizzo di strumenti a bassoconsumo enerqetico

e l'ottimizzazione della loqistica. Sul fronte del socialepoi,

in FERVI si lavora costantementeper qarantire condizioni

di lavoro sicure ed eque. Il benessereaziendalesi declina

in diversi aspetti,dalla tutela della diversità alle quote

rosa, passandoper l'attenzioneall'aumento del carovita

e diverseforme di welfarea sosteqno alle esiqenze dei

lavoratori, sostenuteda un ulteriore3% deqli utili, come

deliberatoa dicembre 2022.
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Dedicatial service

A
utocomService,la nuovadivisio-

ne di Autocomdedicataesclusi-

vamente al serviceperle officine,

èdiventatarealtà. Un innovativo

progetto,partitoanovembre,checoinvolgei

ricambistichegravitanointornoaldistributore

sicilianoe chehacomepernola formazione,

le attrezzaturee ilsupportotecnicodaoffrire

agli autoriparatori,contanto di officinatest
perle esercitazionipratichee customerser-

vice per dareun supportoprofessionalealle

officine. Obiettivodella nuovadivisionedi

Autocom è di offrire un“ pacchettocompleto”
sututto il versantedel service- dall’abbiglia-

mento all’attrezzatura,passandoovviamente

peri corsi di formazione- così dadiventare

unriferimentosu tutto il territorio servitoda

Autocom.Negli ultimi anni il serviceèstato

infatti unelementotrainanteperil distributore

siciliano,affiancandosiallavenditadi ricambi

spingendolaasuavolta.E proprio perquesto

l’aziendanonhaesitatoa investiresuquesto

fronte,creandounastrutturaspecificatamente

dedicatae offrendounplus allaclientela.

Officinaesupportotecnico
professionale
Non solo teoria, dunque,ma anchemolta

pratica.La nuovaofficinatest,allestitanel

nuovo localedi 800m2 dovesi trovano anche

l’aula corsieloshowroomattrezzature,èinfatti

il “cuorepulsante”di Autocom Service.Qui,

infatti,dopola parteteoricadeicorsihaluogo il

“secondoround” in cui i partecipantiaffrontano

concretamentegli argomentitrattati.Il 2023

vedràun riccocalendariodi appuntamenti,tra

cui la formazionesui veicoli ibridi, e sono in

programmaancheapprofonditicorsitecnici

insiemead alcuniimportanti fornitori. Ma il

supportoalleofficine va benoltre leorededica-

te allaformazione.Sempreoperativoèinfatti il

callcentertecnico coordinatodall’ingegnerPiero
Meccia,conalle spalleunalungaesperienzadi

assistenzatecnicaautomotive,e dal respon-

sabile del serviceRobertoScalavino,pronti a

rispondereinogni momentoalle richiestedei

meccaniciea supportarli.La nuovastruttura

dedicataalservicesitrovaa pochiminutidalla

Autocomrafforzail legameconricambisti
eautoriparatorigrazieadunanuovadivisione

dedicataaformazione,attrezzatureesupporto
tecnico.Al via ancheil progettoofficine,

conl’obiettivodei 50affiliati entrol’estate

diAndreaMartinello
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sededi Palermo,collocatastrategicamentenel-

le vicinanzedell’autostrada.Un luogoaccoglien-

te ecuratoanchedalpuntodi vista estetico,in

mododarenderepiù piacevolelapartecipazione

aimomentidi formazioneechesi prestaanche

aincontri confornitori e meeting ricambisti.

Progettoofficine
Tra i compiti strategicidella nuovadivisione
di Autocom rientraanche il progettoofficine

Auto-Go, che prevedela brandizzazione delle

officinechevogliono entrareafare partedella
rete. “Al momentosono già stateraccolte

una trentinadi adesionidi officine prontea
legarsi con noi, prevalentementenellaSicilia

Occidentale-spiegano i titolari Manlio La Rosa

eSaverioGiglio - Per entrareèprevista una

piccolafee;perdareunvolto aquestoprogetto

eidentificarsiconle loro officine, anchealcuni

ricambististannobrandizzandoil magazzino e
l’abbigliamento.Prima dell’estatecontiamodi

averecirca unacinquantinadi officine affiliate

ediallargarcianchealresto dellaSicilia”.
Con questoprogettoAutocom è dunquedecisa

a rafforzare il legametra distributore,ricambisti

eofficine partendoinizialmente daformazione,

La nuova

officinatest
èil “ cuore
pulsante”
diAutocom
Service

I titolari diAutocomManlio Larosa
eSaverioGiglio, questultimo
èancheil neopresidente
del Consorzio PDA
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Il 2023vedrà
unricco

calendario
di appuntamenti
formatividedicati

aiveicoliibridi,
allenuove

tecnologie…

attrezzatureesupportotecnicoe prevedendo

peril futuroulteriorisviluppi econtenuti.La fase

di testègiàpartitaconlaprima tranchedi corsi

di formazioneeconl’attivazione del call center

tecnico: l’obiettivo èdi coinvolgere in un primo

momentotutte leofficine più fidelizzate,per
poi estendereil progettoanchealle areedella

Sicilia Orientale.“Comeinizio siamo piuttosto

soddisfattidi comestaandando,i ricambisti

hannocapitol’importanzadi formare l’offici-
na, cheèun benepertutti, ancheinvistadei

nuovi modelli ibridi edelettricichesemprepiù
frequentementeentrerannonelle strutture.

Sottoquestopunto di vistaci stiamoappog-

giando moltoancheaMarelli”,spiegail titolare
SaverioGiglio.

Showroomattrezzature
Semprepiù strategicoper Autocom è anche

il businessdelle attrezzature,chetrova nel
nuovoshowroomall’internodellastrutturadi

AutocomServiceil suonaturalecoronamento.

Qui,infatti, in un ambientemodernoecurato

in ognidettaglio,potràesseretestatae valu-

tata l’interagammadiattrezzatureFervi, di cui

Autocomè il distributorepreferenzialeperla
Sicilia,ma anchedi Gutmannealtri marchi.

“ConFerviabbiamofatto unottimo lavoroda
ottobreinpoi,abbiamoapertoun mercatoche

primanonavevamoe stiamofacendonumeri

interessanticon le attrezzature”,spiegail

titolare Manlio La Rosa.La presenzanello

stessoedificio di showroome officina test
rendedunque la nuovastrutturaunluogo

pienamenteoperativo,dove tecnici eautori-

paratori possonoconfrontarsiconcretamente

susoluzionitecniche,problematicheriparative

equant’altro.

Trai compitistrategici
delladivisioneAutocom
Servicerientraanche

il progettoofficineAuto-Go

Crescitacontinua
L’avvio dellanuovadivisionededicataal ser-

vice è un ulteriore,importante tassellodella

strategiadi crescita di Autocomin Sicilia.

Grazie all’apertura del depositodi Catania

(operativodamaggio2021),chesi aggiunge

al magazzinodi Carini e alla sedestorica di

Palermo,Autocompresidiatutto il territorio
siciliano arrivandoanchein Calabria.Negli

anni il distributoreha dunquepotenziato il

proprioassettologistico perriuscirea servire

conpuntualità eprecisioneun territoriocom-

plesso e frammentatocome la Sicilia.Oggi

Autocom disponedelmagazzinodi 1.800
m2 di Palermo,dovesono ospitati gli uffici

amministrativi,e del magazzinocentrale di

Carini (4.000m2 per 12 metrid’altezzasu
3 livelli), avviatoa inizio 2019 ediventato il

principalehub logistico pertuttala regione.

Il più recentemagazzinodiCatania,di 1.500
m2, ha consentitodi estendereil raggiod’a-

zione allaSicilia Orientalefacendoancheda

avampostoall’espansionein Calabria. ¦
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Le nostrevendite
sonoprincipalmente
originate dallaricerca
organicaedallaSEO:
l’indicizzazionenaturale
delsitogenerapiù del
56%dellevisite,cosadi
cuiandiamomoltofieri

GianlucaBorsotti,
CEO efounder
di MisterWorker

<>

OPPORTUNITÀ
ESCENARI
DELL E-COMMERCE B2B
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L
e stradeper incrementareil businessattraversoil di-

gitale sonoinnumerevoli, così come le opportunità

dell e-commerce, cheoffre un supportofondamenta-

le ancheperlo sviluppodell’exportnelle aziendeB2B.

Ce lo haraccontatoGianlucaBorsotti, CEO e founderdi Mister

Worker- Work toolsfor professionals.

Di cosasioccupaMisterWorker?

Mister Worker èun global B2Bonline distributordi attrezzie
utensilida lavoroprofessionali peril businessdellamanutenzio-

ne industriale(MROossia Maintenance& RepairingOperations):

operiamonei settorihardtoolsand torquecontrol,highperfor-

mance powertools,strumenti di misura ecalibrazione,compo-

nenti elettronici edelettrici,prodotti per l’automotive,per l avia-

zione e l’aerospace,prodotti perl’idraulicaenonsparking tools.

Siamonati nel 2012comeAttrezzi eUtensili, cheè online dal

2013;dal2017siamounaPMI innovativa e abbiamounno-
stro softwareregistratoin SIAE.Dopoil rebrandingdel 2018,
il brandMister Worker è statoregistrato in oltre 40Paesi:il no-

stro catalogoonline contapiùdi 100.000prodotti conoltre 35

brandeabbiamo più di 40.000clienti in 170Paesi.Il nostrofat-

turato in exportvale l’ 87% (l’Italia valevagrossomodo il 21%
del totale nel 2021).Siamo unasocietàin forte crescita,conun

tassopari aoltre il 50% negliultimi quattroanni. Abbiamo vin-

to treNetcommAwardscomemiglior e- commerce B2Bper
l’export digitale e unpremioPanorama;Forbesciha dedicato

un articolo incui siamocitati tra ledieci migliori start-up italiane.

MisterWorker havissutounintenso erapidoprocessodi inter-

nazionalizzazione, natosullebasidel nostrosito di e-commerce

in linguainglese:lacrescenteacquisizionedi grossiclienti inter-

nazionali ci ha portatoa svilupparel e-commerce eadaggiun-

gere nuovi brand,finoadarrivarealla partnershipconAmeVen-

tures nel2017.A seguitodel potenziamentodellapiattaforma,
nel 2019abbiamo lanciatol’appMW,unaprogressivewebapp
chetrasformala realtà di unsito mobile in un’appstand-alone.

Nel 2019 abbiamoapertoduestorededicati negliStatiUniti e

nel RegnoUnitoe nel 2020un altro in Russia; semprenel 2020

abbiamointrodottoil CRMSalesforce,che rimane a livello tec-

nologico unodei nostri assetprincipali(noi ci definiamo un a-

zienda salesforce-centrica). Nel 2021sonoentratinel capitale
socialetreimportanti player(Azimut,GellifyeFervi).

Quantopesail mercatodell e-commerce nelB2B
ecomestaevolvendo?
Mentrenel B2C l e-commerce haavutouno sviluppomolto ra-

pido, nel B2Bè rimasto indietro. Le previsionisonodi unafor-

tissima crescitaanchegrazieallaspintadella digitalizzazione,

comemostrala guidaDHL: secondole previsionidi Forrester,

nel 2027il mercatoglobaledell e-commerce B2B saràpari al
doppiodi quello delB2C eparia circa21 trilioni di dollari. So-

lo nel2019 le venditee-commerce B2B sonoaumentatewor-

ldwide di oltre il 18%e oltreil 35%delle aziendeintervistatesi

aspettaunacrescitafino al 75%.Si stimachea livello globa-

le nel 2020circail 12% dellevenditeB2Bsiastatooriginato
dapiattaforme e-commerce; naturalmentesitrattadi uname-

dia (Cinae UKarrivanoal 25-30%, mentrenoisiamoancorain-

dietro). Tra il 2013e il 2019,il mercato
e-commerce B2Bè rad-

doppiato esistima unulterioreraddoppioentroil2027.

In questoscenario,qualisonola mission
ela vision di MisterWorker?
Vogliamo innovare in manieradigitaleil processodi ricerca,
quotazioneesoprattuttoacquistodi prodotti per la manuten-

zione industrialeattraversouna piattaformawebmulticana-

Cristina Ravazzi,consulenzaeformazionedi

marketing,commercialeedivisual merchandising

GianlucaBorsotti,CEOe
founderdi MisterWorker -
Work toolsforprofessionals,
raccontal’esperienzadel
global B2B onlinedistributor
di attrezzieutensilidalavoro
professionali,chevende
inoltre 170Paesiconun
catalogodi più di 100.000
prodottieoltre35brand
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le. QuestonuovomodellodigitaleB2Bè rafforzatodaun asset
molto importante,cioè l’approccio globale. Schematicamente,
il nostromodello di businesssi basasullacreazionedilead(vi-

sitatori potenzialiclienti) attraversounaserie di attivitàdi digital

marketing,chesvolgiamo in tutto il mondoein tuttele lingue.

Non solorealizziamocampagnepubblicitarie, masiamomolto

forti anchea livellodi SEO,puntandomolto sull’indicizzazione
naturaledelsito.IntercettiamochiricercaindustrialtoolsMRO a

livello mondialeelo portiamosullapiattaformadi MisterWorker,

cheèin cinque lingue.

Unavolta approdatosul sito,il leadpuòcompraredirettamente
online: questaèla partepiù tradizionaledell e-commerce, che
pernoi rappresentail 55%del fatturatoconun valored ordi-

ne mediodi 200euro.Se invecesi parladi un acquistoimpor-

tante dalpunto di vistanonsolodell’importo maanchealivello

di spedizione(comenel casodi unordinedivalore 207.000eu-

ro speditonel 2021 inCambogia),il leadpuòchiedereuna quo-

tazione eassistenzaallavendita, venendoassegnatoa unven-

ditore/ salesrep(neabbiamodiversi invarie sedi,a presidiodel

Medio Oriente piuttostochedegli StatiUniti). I salesrep forni-

scono assistenza,rispondonoa richiestemolto specifiche,of-
frono consulenzatecnicae commercialeconquotazioniad
hoc esi occupanodella documentazionenecessaria(certifica-

zioni, conformità ecc.).Il processoavvieneonline, compresala

parte negoziale,cheperòha parametridi rispettoabbastanza

stringenti; i preventivi,una volta accettati,vengonotramutati in

e- order esattamentecomeavvieneperl e-commerce. Questo
comparto,contraddistinto da unamediadi valore d’ordine pari

a 2.500euro, è sicuramenteuna realtàmolto interessanteall in-

terno del mercatoe-commerce B2B.

Qualè il mercatodi MisterWorker?
Il nostromercatosi divide sostanzialmentetra gli utilizzatoridei

nostriprodotti (i manutentori)egli acquirenti delnostroe-com-
merce (le società). I nostriinterlocutori sonodunquegli uffici ac-

quisti; sesi trattadi grandi societàa livello mondiale,puòca-

pitare chea contattarciper la fornitura sianolocal distributor o

trading companyai quali essesi sonoaffidate. Il businessdel-

la manutenzioneè immenso,dalmomentoche qualsiasiuni-

tà produttivaa livello mondiale ha bisognodi manutenzione.
Noi abbiamocercatodi focalizzarela nostraofferta e la nostra

expertise in diversisettori,qualiperesempiol’aerospacesiamo(

fornitori di compagnieaereedi rilievo comeLufthansa,United

e persinola Nasa),l’automotive, oil& gas,energy,construction,
steel& mining,la manutenzionenavaleel’industrial equipment.

PerchéMisterWorker èunacasehistory di successo?
Innanzitutto, contestualizziamola nostrapresenzain un mer-

cato, quello delB2B, cheè fortementeimmaturodalpunto di

vista digitale: pochissimi produttori vendonodirettamentesu
piattaforme e-commerce proprie.Inoltre, siamouna piattafor-

ma conun’altissima scalabilità, poichélavoriamo sul just in ti-

me (non abbiamostock)eproprioperquestoabbiamounbas-

so livello di workingcapital (compriamo sul venduto). La nostra
percentualedi resi,infine,è molto bassa(menodel 3%),anche
perchénel mercatoB2B l’acquirente checompraunprodotto

saesattamentechecosavuole. I nostri prodotti sonoidonei a

esserespeditiin tutto il mondo,la concorrenzaglobalea livel-

lo di digitalmarketing è abbastanzabassaeci permettedi fare

pubblicitàalbottomoffunnel tramitecampagneADV.

Qualè la vostrastrategiadi marketing?
Nel 2020,abbiamospesoin marketingpocopiù dell’8%del

nostro fatturato(contro il 10%dell’anno precedente).Le nostre
vendite sonoprincipalmenteoriginatedallaricercaorganicae
dalla SEO,conpiù del56%delle visitegeneratodall indicizza-

IL FUTURODEL
COMMERCIOB2B
Quali sono i trendcheguidano la crescitadel

mercato?Daunaricercadi Gartnersui buyer

a livello mondialeemergeche dal 2025l’ 80%

dellerelazioni commercialiavverrà tramitei

canalidigitali, cheil 44%dei buyermillenial

preferisceun’esperienzadi acquisto digitale

rispettoaquella tradizionale (doveil venditore

si recainazienda) echeil 33%di tutti i buyer

preferisceaddirittura acquistarein assenzadi

venditore; tuttofa prevederecheil 64%delle

aziendeB2Bpianificheràdi incrementare gli

investimenti verso i proprisiti di e-commerce.
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zione naturale del sito. Poi ci sono le campagneworldwide su

Google, Bing, Yandex e Linkedin ( pari all 85% della spesa),l e-

mail marketing ( newsletter settimanali a 50.000 iscritti), lecam-

pagne TV (spotsuSky e TG24) e i social (120.000 follower su

Facebook e 500.000 visualizzazioni suYouTube); inoltre abbia-

mo una forte brandidentityanche grazie al personaggio Mister

Worker.Per quanto riguarda i social, per il B2B ritengo più effi-

cace Linkedin di Facebook.

Ancora qualche dato tecnico relativoal rapporto tra il costo me-

dio di acquisizione del cliente e il Lifetime Value (marginegene-

rato dal cliente in un dato periodo di tempo): già al primo ac-

quisto, il rapporto tra questi due indicatori è pari a 1,5, per poi

arrivare a 1,8 nell arco di sei mesi.

Il parterre di marchiche ci compra e ci continua a comprare è di

altissimoprofilo ( da Saudi Aramco alla Nasa, da Versace a Co-
ca Cola, dalle forzearmatestatunitensi a Ducati,da Lambor-

ghini a Volvo Trucks): con noi hanno il vantaggio di avere come

unico interlocutore un player globale, che consegna in tutto il

mondo a costi certi. Per quanto riguardale vendite, il paese più

importante è il Regno Unito (che vale quasi il 20% del totale),

seguono gli Stati Uniti (16%), l Italia (12,5%) e poi tantissimi al-

tri: Germania,Thailandia,Canada, Irlanda, Singapore,Francia,

Indonesia,Spagna, Australia, per un totale di 170 Paesi in tutti i

continenti. L Europa (comprensivadel Regno Unito) rappresen-

ta il 43,5% del nostro giro d affari; inostri top customerrappre-

sentano oltre l 11% delfatturato.

Infine qualchedato sulla customersatisfaction:piùdell 80% dei

clienti è moltosoddisfatto o soddisfattodei suoi acquisti; l 83%

dichiara che probabilmente o molto probabilmenteacquisterà

nuovamente; il 95% esprime un parere positivo relativamen-

te alla sua shoppingexperience. Il Net Promoter Score (si basa

sulla differenza tra i fruitori che divulgano il brand come espe-

rienza positiva e coloro che ne parlano male - dev essere su-

periore a zero) è buono e pari a 41; a oltre il 70% piace il perso-

naggio Mister Worker.

Creare da zero una piattaforma come quella di MisterWorker

non è semplice, soprattutto perché è molto difficile acquisirela

cultura digitale necessaria per realizzare un e-commerce a livel-

lo mondiale. Il marketplacepuò essere il primo step, ma prima

ancora bisogna digitalizzare il proprio catalogo creando sche-

de prodottoefficaci (con title, description, caratteristiche tecni-

che, varianti, performanceecc.). E naturalmente suggerirei alle

aziende di appoggiarsi a una realtà come la nostra anche per-

ché siamouna struttura veramente globale.
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Pulizia profondacon gli ultrasuoni

LaLavapezzia Ultrasuoniconsentedi pulire e igienizzarein profondità

diversitipi di attrezzieoggetti,daquelli professionalipresentiin officina

aquelli del garage(manutenzioneeriparazioneattrezzature, restauro

auto-moto), maanchequelli di uso quotidianoin casa(gioielli e manufatti

in metallo).

Lamacchinaèinteramenterealizzatain acciaioinox 304 peressereresi-

stente e duraturanel tempoed è facileda utilizzaregrazieai comandi
LCD che consentonodi impostaretemperatura ( 0-80 °C) etempi di la-

vaggio ( 0-99 min). Lavorasiaconl'utilizzo di solaacquasia impiegandoun

appositodetergentenonschiumogeno(art.0632/DCF).11 principiodi fun-

zionamento èbasatosugliultrasuonicheagisconosulleparti metalliche

immersenelcestelloe chevengonocosìlavatee igienizzate.

LaLavapezziaUltrasuonièdisponibile in 5 versioniche si differenziano

perla capacitàcheva da2 a15 litri. Tuttehannodue maniglieperlo spo-

stamento e i modelliconcapacitàsuperiorea 6,5 litri hannoancheun ru-

binetto perfavorirelo svuotamentodel contenuto.

Prezzoa partiredaeuro 147,50.

Fervi (www.fervi.com)
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FERVI

Lavapezzi a Utrasuoni

La Lavapezzia Utrasuoni(art.

) diFervièildispositivoche

consentedipuliree igienizzarein

profondità diversi

tipi di attrezzie

oggetti, daquelli

professionali

presentiin officina

a quellicasalinghie

di usoquotidiano. È
interamente

realizzatainacciaioinox304 peressereresistentee duraturaneltempo

ed èfaciledautilizzaregrazieai comandiLCDcheconsentonodi

impostaretemperatura(0-80°C)e tempidi lavaggio(0-99 min)

visualizzatisuuncomododisplaydigitale.

LaLavapezzia Ultrasuoniè disponibilein5 versioni, caratterizzate

da unacapacitàcheva da2 a 15 litrie tuttesonodotatedi due

maniglieperlospostamentoe piediniingommaantiscivoloper

garantireunamaggiorestabilitàdellostrumento.

.fervi .
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Con la Lavapezzi a ultrasuoni Fervi la
pulizia è sempre al top
Cookie Policy. La prosecuzione nella navigazione comporta l'accettazione dei cookie.
Fra le novità a catalogo Fervidi quest’anno, la Lavapezzi a Utrasuoni (art. UC01-) è il
dispositivo che consente di pulire e igienizzare in profondità diversi tipi di attrezzi e
oggetti, da quelli professionali presenti in officina a quelli casalinghi e di uso quotidiano.
Grazie alle sue caratteristiche di robustezza e praticità di utilizzo, la Lavapezzi Fervi
racchiude tutta la qualità di un attrezzo professionale in grado di soddisfare le esigenze
degli operatori, pur mantenendo un’attenzione particolare all’accessibilità economica, da
sempre tratto distintivo dell’azienda emiliana. La Lavapezzi a Ultrasuoni è interamente
realizzata in acciaio inox 304 per essere resistente e duratura nel tempo ed è facile da
utilizzare grazie ai comandi LCD che consentono di impostare temperatura (0-80°C) e
tempi di lavaggio (0-99 min), visualizzati su un comodo display digitale. All’interno della
Lavapezzi è presente un cestello per la riduzione dell’attrito fra il serbatoio e l’area di
lavaggio, elemento fondamentale per avere un minore assorbimento dell’energia
ultrasonica e di conseguenza una migliore pulizia. La Lavapezzi agisce sia con l’utilizzo
di sola acqua sia impiegando un apposito detergente non schiumogeno (art. 0632/DCF
nel catalogo Fervi). Il principio di funzionamento dello strumento è piuttosto semplice: le
parti metalliche posizionate nel cestello vengono lavate e igienizzate tramite immersione
nel detergente smosso dagli ultrasuoni. L’utilizzo della Lavapezzi a Utrasuoni assicura
una rimozione efficace di qualsiasi contaminazione in modo più veloce rispetto ai metodi
di pulizia tradizionali, garantendo così un risparmio di tempo e una pulizia precisa e
puntuale di ogni attrezzo. Per una maggiore efficacia è consigliabile non lavare troppi
articoli contemporaneamente e non sovrapporli uno con l’altro, in modo da lasciare
spazio intorno a ogni elemento.

La Lavapezzi a Ultrasuoni è disponibile in 5 versioni, caratterizzate da una capacità che
va da 2 a 15 litri. Dimensioni ridotte e peso molto contenuto (la più grande arriva ad un
massimo di 9 kg), tutte le Lavapezzi sono dotate di due maniglie per lo spostamento e
piedini in gomma antiscivolo per garantire una maggiore stabilità dello strumento. Per i
modelli con capacità superiore a 6,5 litri è previsto anche un pratico rubinetto di
drenaggio per favorire le operazioni di svuotamento del prodotto.

Tramite il sito www.fervi.com è possibile individuare il rivenditore FERVI più vicino e
avere maggiori informazioni su questo e sugli altri prodotti presenti a catalogo.
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Fervi: supporti specifici per la cura del
motore
6 Aprile 2023

Tempo di lettura: 1 minuto

Nel catalogo FERVI sono proposti due supporti motore per l’esigente settore dell’
automotive. Pratici, robusti e funzionali, i supporti motore dell’azienda di Vignola
consentono un’ispezione completa e precisa del motore grazie al pratico sistema di
inclinazione. Inoltre, i supporti motore sono dotati di quattro ruote in ghisa che li rendono
facilmente spostabili a seconda delle esigenze di posizionamento. Queste soluzioni
FERVI sono disponibili in due versioni: S033 raggiunge una portata massima di 600 kg
ed è dotato di un pratico piano porta minuteria girevole per tenere a portata di mano
piccoli pezzi come bulloni, viti e rondelle, mentre S068 raggiunge un carico massimo di
680 kg ma rimane comunque campione di agilità perché può essere comodamente
piegato su sé stesso, rendendo questa soluzione poco ingombrante e ideale anche per
spazi ristretti.

Per maggiori informazioni www.fervi.com
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Supporti specifici per la cura del motore
6 Aprile 2023

Tempo di lettura: 1 minuto

Il catalogo FERVI propone due supporti motore per l’esigente settore dell’automotive.
Pratici, robusti e funzionali, i supporti motore dell’azienda di Vignola consentono
un’ispezione completa e precisa del motore grazie al pratico sistema di inclinazione.
Inoltre, i supporti motore sono dotati di quattro ruote in ghisa che li rendono facilmente
spostabili a seconda delle esigenze di posizionamento. Queste soluzioni FERVI sono
disponibili in due versioni: S033 raggiunge una portata massima di 600 kg ed è dotato di
un pratico piano porta minuteria girevole per tenere a portata di mano piccoli pezzi come
bulloni, viti e rondelle, mentre S068 raggiunge un carico massimo di 680 kg ma rimane
comunque campione di agilità perché può essere comodamente piegato su sé stesso,
rendendo questa soluzione poco ingombrante e ideale anche per spazi ristretti.

Per maggiori informazioni www.fervi.com
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Fervi propone supporti specifici per la
cura del motore
6 Aprile 2023

Tempo di lettura: 1 minuto

Il catalogo FERVI propone due supporti motore per l’esigente settore dell’automotive.
Pratici, robusti e funzionali, i supporti motore dell’azienda di Vignola consentono
un’ispezione completa e precisa del motore grazie al pratico sistema di inclinazione.
Inoltre, i supporti motore sono dotati di quattro ruote in ghisa che li rendono facilmente
spostabili a seconda delle esigenze di posizionamento. Queste soluzioni FERVI sono
disponibili in due versioni: S033 raggiunge una portata massima di 600 kg ed è dotato di
un pratico piano porta minuteria girevole per tenere a portata di mano piccoli pezzi come
bulloni, viti e rondelle, mentre S068 raggiunge un carico massimo di 680 kg ma rimane
comunque campione di agilità perché può essere comodamente piegato su sé stesso,
rendendo questa soluzione poco ingombrante e ideale anche per spazi ristretti.

Per maggiori informazioni www.fervi.com
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FERVI e nessun carico è inamovibile
13 Aprile 2023

Tempo di lettura: 1 minuto

FERVI amplia la gamma dei transpallet manuali con una nuova linea di Transpallet
Manuali a Forche Lunghe (art. 0028/XL) per consentire agli operatori di movimentare in
tutta sicurezza carichi fuori sagoma o più pallet contemporaneamente fino a un massimo
di 2 tonnellate, grazie alla resistente struttura in acciaio e al pratico timone ergonomico
per effettuare le manovre.
Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. I Transpallet Manuali FERVI racchiudono
l’esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell’offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualità/prezzo.

Grazie al trattamento epossidico il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con l’inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte. I Transpallet Manuali a forche lunghe sono
disponibili con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali
disporre i carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo
scivolamento della merce è reso più facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del
timone consente un grip ottimale per agevolare l’operatore in fase di manovra.

Per movimentare i Transpallet, è sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che può essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessità: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

I Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com è possibile individuare il rivenditore FERVI più vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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FERVI: ampliata la gamma dei transpallet

13 Aprile 2023

Tempo di lettura: 1 minuto

Per consentire agli operatori di movimentare in tutta sicurezza carichi fuori sagoma o più
pallet contemporaneamente fino a un massimo di 2 tonnellate, FERVI amplia la gamma
dei transpallet manuali con una nuova linea di Transpallet Manuali a Forche Lunghe (art.
0028/XL).

Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. I Transpallet Manuali FERVI racchiudono
l’esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell’offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualità/prezzo.

Grazie al trattamento epossidico il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con l’inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte. I Transpallet Manuali a forche lunghe sono
disponibili con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali
disporre i carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo
scivolamento della merce è reso più facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del
timone consente un grip ottimale per agevolare l’operatore in fase di manovra.

Per movimentare i Transpallet, è sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che può essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessità: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

I Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com è possibile individuare il rivenditore FERVI più vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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FERVI amplia la gamma dei transpallet
manuali
13 Aprile 2023

Tempo di lettura: 1 minuto

FERVI arriva in aiuto degli operatori. Infatti amplia la gamma dei transpallet manuali con
una nuova linea di Transpallet Manuali a Forche Lunghe (art. 0028/XL) per consentire
agli operatori di movimentare in tutta sicurezza carichi fuori sagoma o più pallet
contemporaneamente fino a un massimo di 2 tonnellate, grazie alla resistente struttura
in acciaio e al pratico timone ergonomico per effettuare le manovre.
Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. I Transpallet Manuali FERVI racchiudono
l’esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell’offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualità/prezzo.

Grazie al trattamento epossidico il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con l’inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte. I Transpallet Manuali a forche lunghe sono
disponibili con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali
disporre i carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo
scivolamento della merce è reso più facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del
timone consente un grip ottimale per agevolare l’operatore in fase di manovra.

Per movimentare i Transpallet, è sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che può essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessità: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

I Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com è possibile individuare il rivenditore FERVI più vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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Autocom, una nuova divisione dedicata al
service

Home

❯
News

❯
DistribuzioneDistribuzione

Autocom rafforza il legame con ricambisti e autoriparatori grazie ad una nuova divisione
dedicata a formazione, attrezzature e supporto tecnico. Al via anche il progetto officine,
con l’obiettivo dei 50 affiliati entro l’estate

Autocom Service, la nuova divisione di Autocom dedicata esclusivamente al service per
le officine, è diventata realtà. Un innovativo progetto, partito a novembre, che coinvolge i
ricambisti che gravitano intorno al distributore siciliano e che ha come perno la
formazione, le attrezzature e il supporto tecnico da offrire agli autoriparatori, con tanto di
officina test per le esercitazioni pratiche e customer service per dare un supporto
professionale alle officine.  Obiettivo della nuova divisione di Autocom è di offrire un
“pacchetto completo” su tutto il versante del service – dall’abbigliamento all’attrezzatura,
passando ovviamente per i corsi di formazione – così da diventare un riferimento su tutto
il territorio servito da Autocom. Negli ultimi anni il service è stato infatti un elemento
trainante per il distributore siciliano, affiancandosi alla vendita di ricambi spingendola a
sua volta. E proprio per questo l’azienda non ha esitato a investire su questo fronte,
creando una struttura specificatamente dedicata e offrendo un plus alla clientela.
Officina e supporto tecnico professionale

Non solo teoria, dunque, ma anche molta pratica. La nuova officina test, allestita nel
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nuovo locale di 800 m2 dove si trovano anche l’aula corsi e lo showroom attrezzature, è
infatti il “cuore pulsante” di Autocom Service. Qui, infatti, dopo la parte teorica dei corsi
ha luogo il “secondo round” in cui i partecipanti affrontano concretamente gli argomenti
trattati. Il 2023 vedrà un ricco calendario di appuntamenti, tra cui la formazione sui
veicoli ibridi, e sono in programma anche approfonditi corsi tecnici insieme ad alcuni
importanti fornitori. Ma il  supporto alle officine va ben oltre le ore dedicate alla
formazione. Sempre operativo è infatti il call center tecnico coordinato dall’ingegner
Piero Meccia, con alle spalle una lunga esperienza di assistenza tecnica automotive, e
dal responsabile del service Roberto Scalavino, pronti a rispondere in ogni momento alle
richieste dei meccanici e a supportarli. La nuova struttura dedicata al service si trova a
pochi minuti dalla sede di Palermo, collocata strategicamente nelle vicinanze
dell’autostrada. Un luogo accogliente e curato anche dal punto di vista estetico, in modo
da rendere più piacevole la partecipazione ai momenti di formazione e che si presta
anche a incontri con fornitori e meeting ricambisti.
Progetto officine Auto-Go

Tra i compiti strategici della nuova divisione di Autocom rientra anche il progetto officine
Auto-Go, che prevede la brandizzazione delle officine che vogliono entrare a fare parte
della rete. “Al momento sono già state raccolte una trentina di adesioni di officine pronte
a legarsi con noi, prevalentemente nella Sicilia Occidentale – spiegano i titolari Manlio La
Rosa e Saverio Giglio – Per entrare è prevista una piccola fee; per dare un volto a
questo progetto e identificarsi con le loro officine, anche alcuni ricambisti stanno
brandizzando il magazzino e l’abbigliamento. Prima dell’estate contiamo di avere circa
una cinquantina di officine affiliate e di allargarci anche al resto della Sicilia”.

Con questo progetto Autocom è dunque decisa a rafforzare il legame tra distributore,
ricambisti e officine partendo inizialmente da formazione, attrezzature e supporto tecnico
e prevedendo per il futuro ulteriori sviluppi e contenuti. La fase di test è già partita con la
prima tranche di corsi di formazione e con l’attivazione del call center tecnico: l’obiettivo
è di coinvolgere in un primo momento tutte le officine più fidelizzate, per poi estendere il
progetto anche alle aree della Sicilia Orientale. “Come inizio siamo piuttosto soddisfatti
di come sta andando, i ricambisti hanno capito l’importanza di formare l’officina, che è un
bene per tutti, anche in vista dei nuovi modelli ibridi ed elettrici che sempre più
frequentemente entreranno nelle strutture. Sotto questo punto di vista ci stiamo
appoggiando molto anche a Marelli”, spiega il titolare Saverio Giglio.
Showroom attrezzature

Sempre più strategico per Autocom è anche il business delle attrezzature, che trova nel
nuovo showroom all’interno della struttura di Autocom Service il suo naturale
coronamento. Qui, infatti, in un ambiente moderno e curato in ogni dettaglio, potrà
essere testata e valutata l’intera gamma di attrezzature Fervi, di cui Autocom è il
distributore preferenziale per la Sicilia, ma anche di Gutmann e altri marchi. “Con Fervi
abbiamo fatto un ottimo lavoro da ottobre in poi, abbiamo aperto un mercato che prima
non avevamo e stiamo facendo numeri interessanti con le attrezzature”, spiega il titolare
Manlio La Rosa. La presenza nello stesso edificio di showroom e officina test rende
dunque la nuova struttura un luogo pienamente operativo, dove tecnici e autoriparatori
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possono confrontarsi concretamente su soluzioni tecniche, problematiche riparative e
quant’altro.

Crescita continua

L’avvio della nuova divisione dedicata al service è un ulteriore, importante tassello della
strategia di crescita di Autocom in Sicilia. Grazie all’apertura del deposito di Catania
(operativo da maggio 2021), che si aggiunge al magazzino di Carini e alla sede storica di
Palermo, Autocom presidia tutto il territorio siciliano arrivando anche in Calabria. Negli
anni il distributore ha dunque potenziato il proprio assetto logistico per riuscire a servire
con puntualità e precisione un territorio complesso e frammentato come la Sicilia. Oggi
Autocom dispone del magazzino di 1.800 m2 di Palermo, dove sono ospitati gli uffici
amministrativi, e del magazzino centrale di Carini (4.000 m2 per 12 metri d’altezza su 3
livelli), avviato a inizio 2019 e diventato il principale hub logistico per tutta la regione. Il
più recente magazzino di Catania, di 1.500 m2, ha consentito di estendere il raggio
d’azione alla Sicilia Orientale facendo anche da avamposto all’espansione in Calabria.
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Supporti motore Fervi, arrivano due
novità
I nuovi supporti S033 e S068 sono progettati per agevolare il lavoro e garantire
un'ispezione completa del motore, rispettando gli alti standard richiesti alle attrezzature
professionali, senza tralasciare l'accessibilità economica per allargare il mercato di
riferimento anche agli hobbisti.

Entrambi i supporti includono un sistema di inclinazione del motore per assicurarne
un'accurata esamina e sono dotati di quattro ruote in ghisa , due fisse e due girevoli con
freno, per un facile spostamento dell'attrezzo.

La struttura robusta, brandizzata Fervi, permette non solo di raggiungere una portata
massima di 600 kg per S033 e 680 kg per S068 ma anche di assicurarne facilità di
pulizia, resistenza ad olii e solventi durata nel tempo. S033 è dotato di un piano porta
minuteria girevole che consente di appoggiare piccoli pezzi come viti, bulloni e rondelle,
mentre S068 è particolarmente indicato per gli spazi ristretti perché prevede la possibilità
di essere piegato riducendo così l'ingombro dell'attrezzo.
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Piccole e medie imprese: arriva l’indice
che premia la sostenibilità (18/04/2023)
Una rivista da leggere e un libro da conservare.
abbonati

Gli investimenti e i dati relativi all’attuazione dei criteri Esg nelle grandi aziende hanno
raggiunto livello avanzato. Non si può dire lo stesso delle aziende di più piccola
dimensione e capitalizzazione, dove sono ancora limitate sia la disponibilità di dati di
valutazione di sostenibilità sia le possibilità di investimento più mirate all’attenzione
verso la sostenibilità.

Un contributo in merito arriva dalla collaborazione tra il Repair lab della Sda Bocconi,
Crif, azienda specializzata in sistemi di informazioni creditizie e l’advisor
Ambromobiliare, che hanno elaborato l’Esg Ita growth index per la valutazione Esg
delle piccole e medie imprese quotate nel comparto Euronext growth milan.
L’obiettivo della ricerca è stato proprio quello di realizzazione di un benchmark
finanziario in ottica Esg che contribuissse a promuovere la sostenibilità per le aziende
a più bassa capitalizzazione, dal momento che non esistono ancora paradigmi e
standard valutativi condivisi.

Secondo Michele Calcaterra, direttore operativo di Repair lab e senior lecturer di
entrepreneurial finance di Sda Bocconi, «Il benchmarking di questo comparto di
quotazione è propedeutico alla realizzazione di nuove strategie di asset allocation e,
quindi, alla definizione di prodotti finanziari investibili Esg che abbiano come sottostante
le cosiddette Smcap industries, ad esempio i Pir, ossia i piani individuali di risparmio».

In pratica, l’indice ha il compito di aiutare ad analizzare gli aspetti Esg nelle aziende
quotate a più bassa capitalizzazione, permettere agli investitori di ricorrere ad uno
strumento che individui le Pmi pù sostenibili e accrescere la liquidità delle società
quotate nell'Euronext growth milan (Egm) in termini di impatto ambientale, sociale e di
governance.

Ma come viene calcolato il livello Esg della singola azienda? Attraverso un’analisi che
comprende informazioni di natura pubblica, ad esempio il report sostenibilità, oltre che
mappe di rischio di fisico e di transizione e informazioni sulle emissioni di gas serra. Il
patrimonio informativo è elaborato attraverso modelli, scenari macro-economici e
climatici e benchmark settoriali uniti a metodologie di machine learning secondo una
procedura elaborata da Crif.

Raccolti i dati, le aziende idonee sono state individuate applicando tre parametri di
valutazione: governance, liquidità e dimensioni. A livello di governance, è emerso che
circa il 50% delle aziende quotate sul segmento Euronext growth milan mostrano un
livello alto di attenzione a una governance sostenibile); rispetto alla liquidità sono state
escluse le aziende con un livello di scambi troppo basso, che non le renderebbe
realmente investibili; quanto al market cap, è stato definito un livello di capitalizzazione
tra 10 e 500 milioni di euro.

Sulla base di questo lavoro sono le 30 piccole e medie imprese quotate ad aver ricevuto
il riconoscimento come Esg best in class, appartenenti ai settori industria, health care,
energia, telecomunicazioni e produzione di beni di consumo discrezionali (secondo la
terminologia anglosassone “consumer discretionary”).

Le aziende selezionate sono: Nusco, Franchi umberto marmi, grifal, cover 50, Ilpra,
Gel, Ecosuntek, Gibus, Sciuker frame, Masi agricola, Alton green storage,

Tutti i diritti riservati

URL : http://www.vita.it/ 

PAESE : Italia 

TYPE : Web International 

18 aprile 2023 - 14:35 > Versione online

P.41

https://www.vita.it/it/article/2023/04/18/piccole-e-medie-imprese-arriva-lindice-che-premia-la-sostenibilita/166464/


Labomar, arterra bioscience, Giglio.com, Trawell, Officina stellare, Convergenze
società benefit, Easy life, Askoll eva, Esi, Racing force, Take off, Farmae’,
Confinvest, Fervi, Intred, Matica fintec, Fope, Alfio bardolla training group, Unidata
.

Foto di Scott Graham su Unsplash
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condo KEBA
01/03/2023•
2237 volta/e•

FERVI amplia la gamma dei transpallet manuali con una nuova linea di Transpallet
Manuali a Forche Lunghe (art. 0028/XL) per consentire agli operatori di movimentare in
tutta sicurezza carichi fuori sagoma o più pallet contemporaneamente fino a un
massimo di 2 tonnellate, grazie alla resistente struttura in acciaio e al pratico timone
ergonomico per effettuare le manovre.

Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. I Transpallet Manuali FERVI racchiudono
l’esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell’offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualità/prezzo.

Forche di lunghezza variabile

Grazie al trattamento epossidico, il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con l’inconfondibile azzurro del marchio, rendendo riconoscibili
ed eleganti le soluzioni proposte. I Transpallet Manuali a forche lunghe sono disponibili
con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali disporre i
carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo scivolamento
della merce è reso più facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del timone consente
un grip ottimale per agevolare l’operatore in fase di manovra.

Caratteristiche principali

Per movimentare i Transpallet, è sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che può essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessità: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

I Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi…),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com è possibile individuare il rivenditore FERVI più vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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Equipaggiamento professionale: boom di
richieste online per carrelli e cassettiere
Fervi

24/04/2023

•
Attualità

Condividi su:

La tendenza ad acquistare equipaggiamento professionale online è in deciso
aumento, anche grazie alla varietà dell'offerta che è oggi possibile reperire sul web. 

Chi per lavoro ha la necessità di organizzare al meglio i suoi strumenti, non può fare a
meno di dotarsi di un pratico carrello porta attrezzi, un oggetto decisamente utile che
permette anche di guadagnare più spazio all'interno dell'ambiente di lavoro e di
mantenere un'area ordinata e sgombra da troppi impedimenti. 

Tra i marchi leader che si distinguono per la produzione di carrelli e cassettiere di alta
qualità spicca Fervi, che, dal 1978, si occupa di progettare e realizzare un'ampia gamma
di soluzioni destinate al mondo di artigiani e professionisti del settore.

Nel corso della sua lunga storia, Fervi è stata in grado di affermarsi come brand leader a
livello europeo nel campo della MRO (sigla che sta per Materials, Repair and Operations
), grazie soprattutto alle sue proposte affidabili e al tempo stesso, competitive.

Questa azienda costituisce un punto di riferimento per l'ideazione, la produzione e la
distribuzione di macchine utensili, utensileria e strutture organizzative, le cui
caratteristiche principali sono la solidità e l'adesione ai più alti standard qualitativi. 
Dove trovare carrelli e cassettiere Fervi

Chi desidera acquistare articoli Fervi per la propria attività professionale oggi può
affidarsi anche ai canali di vendita online. I portali e-commerce, infatti, si distinguono
per la grande disponibilità di prodotti e per le offerte economiche vantaggiose, che
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permettono di risparmiare. 

A questo proposito, un vero e proprio punto di riferimento del settore è senza dubbio
utensileriaonline.it: qui puoi trovare carrelli e cassettiere Fervi usufruendo di un ottimo
rapporto qualità-prezzo. Grazie all'ampia varietà di misure presenti sullo store, inoltre,
trovare la soluzione ideale per le proprie esigenze diventa un’operazione facile e
veloce.
L'importanza di avere ogni cosa al suo posto

Un ambiente di lavoro ordinato e in sicurezza è il primo passo per svolgere la propria
attività professionale al meglio. 

Gli articoli di Fervi nascono proprio per agevolare i professionisti dell'artigianato e
dell'industria e per consentire loro di lavorare con maggior semplicità. I carrelli porta
utensili disponibili su Utensileria Online, per esempio, sono strutture solide, compatte,
facili da muovere da un lato all'altro dello spazio (sono dotate di pratiche ruote), inoltre si
adattano a diversi ambienti.

Grazie alla varietà delle misure disponibili, infatti, è possibile scegliere fra strutture più
piccole e semplici, fino a porta utensili apribili. Il modello C980/CC01 di Fervi, ad
esempio, dispone di sette cassetti montati su cuscinetti a sfera, e ognuno di loro ha una
portata di ben 25 Kg. Inoltre, esso viene venduto già fornito con 72 utensili studiati
appositamente per il mondo dell'automotive.
Perché acquistare un carrello porta utensili

Sono diversi i vantaggi legati all'acquisto di una struttura porta utensili, a cominciare dal
fatto che essa, essendo dotata di quattro ruote, può essere trasportata agevolmente
da una parte all'altra dell'ambiente di lavoro. Ciò si traduce in un concreto risparmio di
tempo e in un maggior focus sull'attività lavorativa, con il vantaggio di avere meno
distrazioni in corso d'opera.

Organizzare gli utensili in queste strutture, inoltre, permette di mantenerli sempre puliti
(essendo chiusi, infatti, la polvere non si accumula) e ordinati, in modo che anche lo
spazio circostante si mantenga libero da ingombri e, di conseguenza, sia anche più
sicuro per chi ci lavora. 
Articolo precedente

Salvatore Borsellino e Alessandro Di Battista attaccano Cancelleri per il passaggio dai
5stelle a Forza Italia
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Con i transpallet FERVI nessun carico è
inamovibile
Aprile 26, 2023Aprile 26, 2023Laura Alberelli4 ViewsFervi, forche, logistica,
movimentazione, sicurezza, transpallet

FERVI presenta la nuova linea di transpallet manuali a forche lunghe (art. 0028/XL) che
consente agli operatori di movimentare in sicurezza carichi fuori sagoma o più pallet in
contemporanea fino a un massimo di 2 t.
Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. I transpallet manuali FERVI racchiudono
l’esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell’offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un rapporto qualità/prezzo ottimale.

Grazie al trattamento epossidico, il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con l’inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte.
Forche di lunghezza variabile

I transpallet manualiFERVI a forche lunghe sono disponibili con forche di lunghezza
variabile, da 1.500, 1.800 e 2.000 mm sulle quali disporre i carichi. Grazie al doppio rullo
anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo scivolamento della merce è reso più facile,
mentre il rivestimento antisdrucciolo del timone consente un grip ottimale per agevolare
l’operatore in fase di manovra.

Per movimentare i transpallet, è sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che può essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessità: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

I transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.
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Puntata #082
Redazione · Posted on 26 Aprile 202326 Aprile 2023

Puntata numero 82 di ABS MOTORI, tornano le novità a partire dal TG NEWS con
notizie relative a FERVI, GM-EDU E IL 6° AUTOMOTIVE CAMPUS. Vi raccontiamo le
prime due tappe del Tour Groupauto, Torino e Milano con le prime interviste ai premiati.
Torniamo da Giorgio Vernice presso G.T.R. Car Service per un altro furto, in questo
caso su una Mercedes.

In Autocenter Arese Cristian ci racconta il perché della presenza di scorie nel serbatoio.
Da Assetto Corsa abbiamo parlato con Alessio Grassi, che ci ha raccontato come sta
andando il mercato della vendita dell’usato e dell’elettrico. Un servizio dedicato alle
immatricolazioni e uno sull’elettrico chiudono la puntata.

Presenti in questa puntata: Martina Stelluti, Enrico Succo e il team GROUPAUTO,
Stefano Morello (SM AUTOSERVICE), Giuseppe Campigotto (L’AUTORIPARATORE
SS), Gabriele Cavallero (OFFICINA SCUDIERO), Danilo Scalerandi (AUTOFFICINA
SCALERANDI), Barbara Coltiletti (CLAUDIO AIR SERVICE), Giorgio Vernice, Cristian
Pagani, Alessio Grassi.
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Riguarda la puntata di ABS MOTORI!
28 Aprile 2023

Tempo di lettura: 1 minuto

Nuova puntata di ABS MOTORI con le novità dal mondo aftermarket/automotive!

Puntata numero 82 di ABS MOTORI, tornano le novità a partire dal TG NEWS con
notizie relative a FERVI, GM-EDU E IL 6° AUTOMOTIVE CAMPUS. Vi raccontiamo le
prime due tappe del Tour Groupauto, Torino e Milano con le prime interviste ai premiati.
Torniamo da Giorgio Vernice presso G.T.R. Car Service per un altro furto, in questo
caso su una Mercedes.

In Autocenter Arese Cristian ci racconta il perché della presenza di scorie nel serbatoio.
Da Assetto Corsa abbiamo parlato con Alessio Grassi, che ci ha raccontato come sta
andando il mercato della vendita dell’usato e dell’elettrico. Un servizio dedicato alle
immatricolazioni e uno sull’elettrico chiudono la puntata.

Presenti in questa puntata: Martina Stelluti, Enrico Succo e il team GROUPAUTO,
Stefano Morello (SM AUTOSERVICE), Giuseppe Campigotto (L’AUTORIPARATORE
SS), Gabriele Cavallero (OFFICINA SCUDIERO), Danilo Scalerandi (AUTOFFICINA
SCALERANDI), Barbara Coltiletti (CLAUDIO AIR SERVICE), Giorgio Vernice, Cristian
Pagani, Alessio Grassi.
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Fervi: Guido Greco nominato
Amministratore Delegato
di
Financial Trend Analysis, pubblicato il 28 Aprile 2023 alle ore 16:33

Il Consiglio di Amministrazione di Fervi S.p.A. riunitosi in data sotto la presidenza del
Rag. Roberto Tunioli ha provveduto a conferire al Consigliere dott. Guido Greco – che
da gennaio 2022 ricopre la carica di Amministratore Delegato della controllata Rivit Srl –
l’incarico di Amministratore Delegato. La nomina rientra nel più ampio programma di
rafforzamento della struttura manageriale del Gruppo: con l’acquisizione di Rivit il
Gruppo ha raddoppiato le dimensioni e ha occupato un ruolo di maggiore visibilità nel
panorama del mercato MRO. Da qui la necessità di dotare la Società di un modello
organizzativo più robusto attraverso la nomina di un Amministratore Delegato che
supporti il Presidente nel perseguimento degli obiettivi aziendali definiti nel Piano
Industriale. Laureato in Economia presso L’Alma Mater di Bologna, il Dott. Greco ha
avuto una lunga esperienza in diverse Linee di Servizio di PricewaterhouseCoopers,
dapprima come revisore contabile e successivamente come Deal Specialyst
partecipando a numerose IPO e due diligence anche cross borders oltre ad aver
lavorato un anno in secondment presso gli uffici di PwC UK.

Nel 2012 si è unito ai soci promotori del progetto Fervi, dapprima con la carica di CFO e
successivamente come Direttore Generale a partire dal 2015. Nel 2018 a seguito della
quotazione è stato nominato Investor Relator. Da gennaio 2022 è stato nominato
amministratore delegato della neoacquisita Rivit Srl con l’obiettivo di favorire ed
accelerare l’integrazione della nuova realtà nel Gruppo. Alla data odierna e sulla base
delle informazioni a disposizione della Società, il Dott. Greco detiene n. 51.741 azioni di
Fervi SpA. Il dott. Greco ha dichiarato: “Ringrazio il Presidente ed il Consiglio per la
fiducia riposta nella mia persona.

Dopo poco più di dieci anni dall’inizio dell’avventura in Fervi mi guardo alle spalle e
rivedo una piccola azienda di provincia da circa 10 milioni di fatturato realizzati
pressochè interamente in Italia con 18 dipendenti che si è evoluta in un Gruppo di
quattro società con un fatturato di oltre 57 milioni di cui circa il 30% all’estero e oltre 150
dipendenti. Anche per questo considero questa nomina non un traguardo ma un nuovo
punto di partenza per continuare il percorso di crescita del Gruppo e delle persone che
ne fanno parte.” Nel commentare la nomina, il Presidente Roberto Tunioli ha dichiarato:
“Sono contento e rasserenato che il Dott. Greco, con la recente nomina ad
Amministratore Delegato, possa mettere a frutto le esperienze ed i risultati conseguiti al
servizio del Gruppo Fervi con rinnovato entusiasmo e sono altresì confidente che potrà,
con efficacia, accelerarne la crescita e la profittabilità negli anni a venire. A Guido ed i
suoi collaboratori i miei migliori auguri per i nuovi successi.”

(RV – www.ftaonline.com)
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Investimentisostenibili,imprese
più appetibilicon il rating Esg
RealizzatodaAmbromobiliare conSdaBocconi e Crif un indice

chemisura le performance" green"delle Pmi dellistino Egm

di MariarosariaMarchesano

Ifondi
di investimentosono semprepiù

sensibilial temadellasostenibilitàechie-

dono alleaziende,anchein fasedi quota-

zione, di dimostrareche le loro attivitàsia-

noin lineacon i criteriEsg (Environment,

socialegovernance),valeadire conlacura

dell'ambiente,con l'inclusionesocialee di

genereecon una gestionecorretta e tta-

sparente. Ma mentre nelle grandi società

gli investimentie i dati relativi all'attua-

zione dei criteriEsg hanno raggiuntoun

livelloavanzato,lo stessonon si può dire

perle realtàdipiùpiccoladimensionee ca-

pitalizzazione, dov'èancora limitataladi-

sponibilità di datia disposizionedegliinve-

stitori peruna valutazionedi sostenibilità.

Va anchedetto che negli ultimi anni un

numerosempremaggioredellePini quo-

tate su Euronext growth Milan ha scelto

dipubblicareil bilanciodi sostenibilitàma

finoad ogginon esistevaun indice-bench-

mark acuii fondi d'investimentopotessero

fareriferimentocon il rischiochetutta la

liquidità raccolta da intermediari italiani

nei comparti orientativerso investimenti

Esg (34 miliardi secondodatidi Bankita-

lia, aggiornatial 2021)venisseconvogliata

solo stille grandisocietàoppure suquelle

estere.Unvero peccatoper quelmadein
Italy rappresentatodalle Pmi di oggiche
possonodiventarelebig di domani grazie

all'accessoal mercatodei capitali.

Ebbene,questa lacuna è stata colmata

grazieaun'iniziativadi Ambromobiliare,

uno dei più importanti advisordell'Egm,
realizzatacon la collaborazionedell'Uni-

versità Bocconiecon il sistemadi rileva-

zione creditizie Crif. È nato cosiEsg Ita

Growth, un indice utile per valutare le

performancedelle Pmi italiane quotate

nel listino specialeEgm. Raccolti i dati,

le aziendeidonee sonostate individuate

applicando tre parametri di valutazione:

governance,liquidità edimensioni.A li-

vello di governance,èemersochecircail

50% delle aziendequotate suEgm mo-

strano un livelloalto di attenzionea una

governancesostenibile;rispettoalla liqui-
dità sonostateesclusele aziendecon un

livello di scambitroppobasso,chenon le

renderebberealmenteinvestibili;quanto

alla capitalizzazionedi mercato, è stato

definito un livello di capitalizzazionetra
10e 500 milioni di euro.

Secondo Mchele Calcatemi di Sda

Bocconi, «il benchmarking di questo

comparto di quotazione è propedeutico

alla realizzazione di nuove strategiedi

assetallocatione, quindi, alladefinizione

di prodotti finanziari investibili Esgche

abbiano come sottostante le cosiddette

smallcap industries». Sono30 le piccolee

medie impresequotatead averricevutoil
riconoscimentocome" Esgbestin class",

appartenentiai settori industria, health

care,energia,telecomunicazionieprodu-

zione di benidiconsumodiscrezionali(se-

condo laterminologiaanglosassoneconsu-

mer disaetionary).Eccoi loro nomi:Nusco,

Franchi Umberto marmi, Grifal, Cover

50, Ilpra, Gel, Ecosuntek,Gibus,Sciuker

frame, Masi agricola,AltongreenStorage,

Labomar,Arterra bioscience,Giglio.com,

Trawell, Officina stellare, Convergenze

societàbenefit,Easy life,Askoll èva,Esi,

Racing force,Takeoff,Farmae', Confin-

vest, Fervi, Intred, Matica fintec, Fope,

Alfio bardollatraininggroup, Unidata.®

L'interessedegli investitoriperil mondoESG
Valore globale
dei fondigestiti
dagli investitori
membridell'UN PRI
(United Nation
principles of responsible
investment),rete
internazionale
di investitori sostenuta
dalle NazioniUnite
- a sinistra valori
in migliaia di miliardi
di dollari
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I NUOVITRANSPALLETMANUALIA FORCHELUNGHEFERVI

FERVI
amplia la gamma

dei transpallet

manualicon una nuova linea di

Transpallet Manuali a

ForcheLunghe per consentire

agli operatori di

movimentarein tutta sicurezza

carichifuori sagoma o più pallet

contemporaneamente fino a

un massimo di 2 tonnellate

grazie alla resistente

strutturain acciaio e al pratico
timone per

effettuare le manovre . Il re

sistente battistrada in

poliuretano , inoltre , assicura il

massimo silenzio durante le

operazioni di utilizzo della

macchina

Grazie al trattamento

epossidico, il telaio in acciaio

vieneprotetto dalla corrosione
e riceve un tocco dl colore

con l
'
inconfondibile azzurro

del marchio di Vignola
rendendoriconoscibili ed

elegantile soluzioni proposte.

I Transpallet Manuali a

forchelunghe sono

disponibilicon forche di lunghezza
variabile , da 1500 , 1800 e

2000 mm sulle quali disporre
I carichi . Con II doppio rullo

anteriore montato sui
cuscinettia sfera , lo scivolamento

della merce è reso più facile

mentre rivestimento

antisdrucciolo del timone

consenteun grip ottimale per

agevolare l operatore in fase

di manovra.

Per movimentare I

Transpalletè sufficiente utilizzare la

pratica leva di comando
collocata vicino al timone che

può essere regolata in tre

diverse posizioni a seconda

delle necessita: centrale per

II trasporto , In alto per la
discesadelle forche e in

bassoper azionare la pompa di

sollevamento delle forche.

I Transpallet FERVI sono

dotatidl un dl

caricocostituito da una valvola

di massima pressione che

insieme agli altri

dispositividl protezione Individuale

( DPI) previsti dalla

normativasul lavoro - come guanti
calzature antinfortunistica

caschi , ecc - garantisce la

sicurezza del personale

addettoed evita eventuali

sovraccarichi.

Fervi S . p .A ., society

quotatasul mercato Euronext

Growth Milan , è attiva nel

settore della fornitura di

re professionali

principalmente per officina

meccanica , officina auto ,

falegnameria , cantiere , e del

prodotti (

Maintenance, Repair and Operations) e

peril fai-da-te in ambito non

professionale.
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Il 2023?Visto il primo trimestre,promettebene
Beta sta registrandocrescite importanti da diversi anni,

nonostanteuna situazionedi mercatoabbastanzaincerta.

Nel primo trimestredel2023 abbiamo ottenutoun'ulteriore
crescitarispetto all'anno precedente,performandomeglio

rispettoalla media di mercato.
ValerioTraversi, BusinessUnit ManagerUtensileriadi BetaUtensili

Consideratoil mercatomaturo,i primi mesidel 2023 hanno

rappresentatoun buon inizio, con un fatturato in linea con

gli anni precedenti,e cheprevediamodi incrementarenei

prossimitrimestri grazieai prodottiche stiamolanciando o

che lanceremoabreve.

Alessandro Cicala ProductManager di Fervi

Siamo mediamentesoddisfattidi come si è mosso il merca-

to nelprimotrimestre.Anche se il mese di marzoha fatto

segnareun rallentamentonel sell-in. Stimiamo un annopo-

sitivo grazie ancheallenumerosenovità che introdurremo.

Maurizio VernaBusinessDevelopment Manager di Grupa Topex

Abbiamo chiusoilprimotrimestre in lineaa quello del 2022.

Ci riteniamonel complessosoddisfattidi questoprimo ri-

sultato. Nel settoredistributivo non è mai banalefare delle

previsioni accuratesoprattuttoquandolatipologiadi offerta
è ampia,articolatae in continuaevoluzionecome la nostra.
Il settoredelle ferramentaè estremamentediversificato.Va

dal piccolo puntovenditalocale allegrandisuperfici specializ-

zate, passandoper i grossistiequindi dipendeda numerose
variabili di mercato.Dettociò, con il marchioKraftwerk, per

questo2023, puntiamoa ritornareai livelli prepandemia.
EugenioMarsano,BusinessUnit ManagerArea Distribuzione di Hom-

berger

Perquanto ci riguardaneprimo trimestre 2023 è prose-

guito il trendpositivo sia sul mercatoitaliano cheeuropeo.
Alfredo CasartelliAmministratorediMundial

Nel primo trimestredel 2023, nonostantele crisi interna-

zionali che tutti conosciamonon siamoarretrati, conferman-

do sostanzialmentei numeridell'annoscorso. Nonostante
le difficoltà di approvvigionamentodei materiali,le previsio-

ni sonocomunquepositive: contiamo di raggiungereafine
announ+ 3% rispettoal 2022.

PaoloSassoneGeneral Manager di Pferd

Troviamo un clima di indecisioneda parte dei grossistinel

fare stocknei loro magazzini. Confidiamo che la situazione
nei prossimimesi possacambiareperpoterconcludereun

annoin modo migliore rispettoacomeè iniziato.

Simone Piccini,ResponsabileCommerciale di Romeo Maestri

Il bilancio riguardoilprimotrimestredell'anno possiamodefi-

nirlo positivo:nel 2022 abbiamointrodottoa Catalogo quasi

300 StrumentiManuali che,ovviamente,hanno ampliatola

nostrapropostada sottoporreai nostri clienti. Il riscontro

è statopiù chebuono e, per il primotrimestre del 2023, le

cosestannoprocedendobene.Confidiamo che il trend con-

tinui pertutto l'anno e per gli annia venire.

David Beccati,UUebMarketingSpecialistdiSeba

Crediamoche il mercatosi sia diversificato e che l'utilizza-

tore percepiscala qualità in un modomolto più approfondi-

to. La vastitàdell'offerta haportato la forbice di mercatoad

aprirsiancoradi più dividendo proprio le fasce in prezzo/

qualità e il professionistaoggi più che mai capiscee desi-

dera la garanziaper i suoi lavori. I primi tre mesi dell'anno

sono stativeramentecoinvolgenti soprattuttoper gli arredi

tecnici,anch'essimolto performantie semprepiù richiesti

perottimizzarespaziedaveretuttoa portatadi mano. Peril

2023 ci aspettiamoun aumentodi fatturatovicino al 40%.
AlbertoCapozzi,Amministratoredi SerencoItalia

Il primo trimestre2023 è stato molto positivo, ben oltre le

aspettativedi budget,già ambiziose.Stiamolavorandoin ca-

nali ad altissimaspecializzazione,ad esempio,la manuten-

zione aeronauticao l'industriapiù avanzata;il compartodi

distribuzione tradizionale è maggiormentestagnantee lega-

to a prodotti di marca,ma decisamentemenotecnicidei no-

stri. Ambiamoper il 2023 ad una ulteriorecrescita rispetto
al 2022 maquestosarà possibilepernoi solo in canali che

non accettanocompromessiqualitativi e menostressati da

ricerchedi prezzo.

EnzoOrsoCampione, DirettoreStahlwille Utensili

Il bilancioè sicuramentepositivo. Cresconoi clienti, in linea

con quantoaccadutonel 2021 e2022 in seguito alla rior-

ganizzazione eal rinnovamentodellaforzavendita, e cresce

la gammadi prodotti persingolo cliente. L'uscitadel Catalo-

go Generaleainizio anno, conl'introduzionedi diversenovità

proprio tra gli utensìli manuali ha sostenutoquestotrend.

Le previsioni sonoaltrettantopositive. Siamofiduciosi che
l'uscita del nuovo giornalino promo,lefiere e le giornatedi-

mostrative pressoi clienti e le altre iniziative commercialie

marketingsu cui stiamolavorandodarannoi loro frutti.

Enrico Ullmann, amministratoredi Ullmann

Nel mondo, a livello macroeconomico,il momentoè sicu-

ramente caratterizzatodall'incertezzae questo si riflette

anchesui consumi.Però devo dire chepur essendopartiti
con lentezzarispettoal passato,i segnali positivinell' ultimo

periodo sisonovisti e si stannoancheconsolidando.Possia-

mo diredi esserepositiviancheperquesto2023, dopo anni

che, a loro volta, ci hannodato grandisoddisfazioni. Per cui

contiamo di proseguireanchenel nostropercorsodi
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Fervi, ricavi oltre i 57milioni: «In 10 annifatturatoquintuplicato»
Bilancioconsolidato2022,l’adTunioli:«FusioneconRivit veloceedefficace.Cresconodividendieportafoglioprodotti»

VIGNOLA

«Un altroannodi crescita sia in

termini di fatturato sia di redditi-

vità, frutto dell’impegno di tutti

i nostri collaboratori. I prossimi

obiettivi faranno da guida alle

nostreazioni». A parlare è Ro-

berto Tunioli, presidenteeAd di

Fervi Spa,attiva nelsettoredel-

la fornitura di attrezzaturealser-

vizio dei professionisti dellama-

nutenzione e riparazione. Real-

tà che,comeconferma il bilan-

cio consolidato al 31 dicembre

2022,puòcontaresubrillanti ri-

sultati. L’esercizio si è chiuso

con ricavi netti per 57,32 milioni

di euro(+50,8% sul 2021).L ebit-

da adjustedè pari a 8,4 milioni

(+51.3%) mentre il risultato net-

to consolidatoadjustedèdi 4,4

milioni (+28,9%).

Tunioli, comecommentaque-

sto bilancio?

«I ricavi consolidati beneficiano

delfattoche abbiamoacquisito

un’azienda( Rivit Srl,ndr) aotto-

bre 2021, che nel corso del

2022haavuto effettosui nostri

conti. L’integrazioneè statamol-

to veloce.Abbiamo inseritomol-

ti managere iniziato con un
grossoinvestimento sui sistemi

informativi. Siamo contenti per-

ché l’azienda stacrescendobe-

ne: in dieci anniabbiamo quintu-

plicato il fatturato. Oltre al pro-

posto dividendo unitario lordo,

che passada 0,35 a 0,40 per

azione dal 2021al 2022. Abbia-

mo un portafoglio prodottidi ol-

tre 60.000 referenze. E operia-

mo il 70% in Italia e il 30%

all’estero».

Chi sonoi vostri clienti?
«Siamo un’azienda di forniture

industriali e abbiamo come
obiettivo quello di aiutare arti-

giani e aziende nel loro lavoro

giornaliero, chehannobisogno

di attrezzaturadi varia natura.

Oltre algrandeportafoglio pro-

dotti, abbiamo un magazzino

del valore di oltre 25 milioni di

euro».

C’è poi la nominadi due nuovi

consiglieri indipendenti, per
rafforzarelastrutturamanage-

riale del gruppo.
«Esatto.Sono due manager im-

portanti, il dottor Alberto Casati

e il dottor Gian Paolo Fedrigo.
All’interno della nostraorganiz-

zazione aggiungiamo cosìcom-

petenze internazionaliedi setto-

re. Saràun rafforzamento di go-

vernance checontribuirà a irro-

bustire l’azienda»

Quali sono i vostri punti di for-

za?

«Abbiamo una definizione mol-

to chiara della disciplina. È im-

portante identificare comecre-

scita l’ampliamento delportafo-

glio prodotti, l’aspetto dell inter-

nalizzazione e coprire tutti i ca-

nali di vendita. Vogliamo infatti

portareil prodotto alcliente co-

me vuole lui, che sia un nego-

zio, la vendita diretta, o l’online.
Credo che uno degli elementi

più importanti siaappuntoquel-

lo di utilizzarli tutti. Puntiamosu
unagrandeattenzioneverso le
singole esigenze,e su prodotti

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 16

SUPERFICIE : 31 %

DIFFUSIONE : (4885)

AUTORE : N.D.

6 aprile 2023 - Edizione Modena

P.4



chefacciano lavorarein sicurez-

za: comediciamo noi, ‘sesaico-

sa ti serve, cel’abbiamo. Senon
sai cosa ti serve, chiamaci’».

GiorgiaDe Cupertinis

I NUOVI INGRESSI

«Managerimportanti,
comeAlberto Casati
eGianPaoloFedrigo:
portanoesperienza
internazionale»

RobertoTunioli, presidenteeAd di Fervi Spa
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Fervi, ricavi oltre i 57 milioni: "In 10 anni
fatturato quintuplicato"

Home1.
Modena2.
Cronaca3.

Bilancio consolidato 2022, l’ad Tunioli: "Fusione con Rivit veloce ed efficace. Crescono
dividendi e portafoglio prodotti" .

Fervi, ricavi oltre i 57 milioni: "In 10 anni fatturato quintuplicato"

"Un altro anno di crescita sia in termini di fatturato sia di redditività, frutto dell’impegno di
tutti i nostri collaboratori. I prossimi obiettivi faranno da guida alle nostre azioni". A
parlare è Roberto Tunioli, presidente e Ad di Fervi Spa, attiva nel settore della fornitura
di attrezzature al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione. Realtà
che, come conferma il bilancio consolidato al 31 dicembre 2022, può contare su brillanti
risultati. L’esercizio si è chiuso con ricavi netti per 57,32 milioni di euro (+50,8% sul
2021). L’ebitda adjusted è pari a 8,4 milioni (+51.3%) mentre il risultato netto consolidato
adjusted è di 4,4 milioni (+28,9%).

Tunioli, come commenta questo bilancio?

"I ricavi consolidati beneficiano del fatto che abbiamo acquisito un’azienda (Rivit Srl, ndr)
a ottobre 2021, che nel corso del 2022 ha avuto effetto sui nostri conti. L’integrazione è
stata molto veloce. Abbiamo inserito molti manager e iniziato con un grosso
investimento sui sistemi informativi. Siamo contenti perché l’azienda sta crescendo
bene: in dieci anni abbiamo quintuplicato il fatturato. Oltre al proposto dividendo unitario
lordo, che passa da 0,35 a 0,40 per azione dal 2021 al 2022. Abbiamo un portafoglio
prodotti di oltre 60.000 referenze. E operiamo il 70% in Italia e il 30% all’estero".

Chi sono i vostri clienti?

"Siamo un’azienda di forniture industriali e abbiamo come obiettivo quello di aiutare
artigiani e aziende nel loro lavoro giornaliero, che hanno bisogno di attrezzatura di varia
natura. Oltre al grande portafoglio prodotti, abbiamo un magazzino del valore di oltre 25
milioni di euro".

C’è poi la nomina di due nuovi consiglieri indipendenti, per rafforzare la struttura
manageriale del gruppo.

"Esatto. Sono due manager importanti, il dottor Alberto Casati e il dottor Gian Paolo
Fedrigo. All’interno della nostra organizzazione aggiungiamo così competenze
internazionali e di settore. Sarà un rafforzamento di governance che contribuirà a
irrobustire l’azienda"

Quali sono i vostri punti di forza?

"Abbiamo una definizione molto chiara della disciplina. È importante identificare come
crescita l’ampliamento del portafoglio prodotti, l’aspetto dell’internalizzazione e coprire
tutti i canali di vendita. Vogliamo infatti portare il prodotto al cliente come vuole lui, che
sia un negozio, la vendita diretta, o l’online. Credo che uno degli elementi più importanti
sia appunto quello di utilizzarli tutti. Puntiamo su una grande attenzione verso le singole
esigenze, e su prodotti che facciano lavorare in sicurezza: come diciamo noi, ‘se sai
cosa ti serve, ce l’abbiamo. Se non sai cosa ti serve, chiamaci’". Giorgia De Cupertinis
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I ricavi di Fervi oltre i 57 milioni "In 10
anni fatturato quintuplicato"

Home1.
Bologna2.
Cronaca3.

L’ad Tunioli tira le somme del bilancio consolidato 2022: "Fusione con Rivit veloce ed
efficace" "Crescono dividendi e portafoglio prodotti. Il nostro segreto? Una definizione
chiara della disciplina" .

"Un altro anno di crescita sia in termini di fatturato sia di redditività, frutto dell’impegno di
tutti i nostri collaboratori. I prossimi obiettivi faranno da guida alle nostre azioni". A
parlare è Roberto Tunioli, presidente e Ad di Fervi Spa, attiva nel settore della fornitura
di attrezzature al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione. Realtà
che, come conferma il bilancio consolidato al 31 dicembre 2022, può contare su brillanti
risultati. L’esercizio si è chiuso con ricavi netti per 57,32 milioni di euro (+50,8% sul
2021). L’ebitda adjusted è pari a 8,4 milioni (+51.3%) mentre il risultato netto consolidato
adjusted è di 4,4 milioni (+28,9%).

Tunioli, come commenta questo bilancio?

"I ricavi consolidati beneficiano del fatto che abbiamo acquisito un’azienda (Rivit Srl, ndr)
a ottobre 2021, che nel corso del 2022 ha avuto effetto sui nostri conti. L’integrazione è
stata molto veloce. Abbiamo inserito molti manager e iniziato con un grosso
investimento sui sistemi informativi. Siamo contenti perché l’azienda sta crescendo
bene: in dieci anni abbiamo quintuplicato il fatturato. Oltre al proposto dividendo unitario
lordo, che passa da 0,35 a 0,40 per azione dal 2021 al 2022. Abbiamo un portafoglio
prodotti di oltre 60.000 referenze. E operiamo il 70% in Italia e il 30% all’estero".

Chi sono i vostri clienti?

"Siamo un’azienda di forniture industriali e abbiamo come obiettivo quello di aiutare
artigiani e aziende nel loro lavoro giornaliero, che hanno bisogno di attrezzatura di varia
natura. Oltre al grande portafoglio prodotti, abbiamo un magazzino del valore di oltre 25
milioni di euro".

C’è poi la nomina di due nuovi consiglieri indipendenti, per rafforzare la struttura
manageriale del gruppo.

"Esatto. Sono due manager importanti, il dottor Alberto Casati e il dottor Gian Paolo
Fedrigo. All’interno della nostra organizzazione aggiungiamo così competenze
internazionali e di settore. Sarà un rafforzamento di governance che contribuirà a
irrobustire l’azienda"

Quali sono i vostri punti di forza?

"Abbiamo una definizione molto chiara della disciplina. È importante identificare come
crescita l’ampliamento del portafoglio prodotti, l’aspetto dell’internalizzazione e coprire
tutti i canali di vendita. Vogliamo infatti portare il prodotto al cliente come vuole lui, che
sia un negozio, la vendita diretta, o l’online. Credo che uno degli elementi più importanti
sia appunto quello di utilizzarli tutti. Puntiamo su una grande attenzione verso le singole
esigenze, e su prodotti che facciano lavorare in sicurezza: come diciamo noi, ‘se sai
cosa ti serve, ce l’abbiamo. Se non sai cosa ti serve, chiamaci’". Giorgia De Cupertinis
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I ricavi di Fervioltre i 57milioni
«In 10annifatturatoquintuplicato»

L’adTunioli tira lesommedel bilancioconsolidato2022:«FusioneconRivit veloceedefficace»
«Cresconodividendieportafoglioprodotti.Il nostrosegreto?Unadefinizionechiaradelladisciplina»

«Un altro annodi crescitasia in
termini di fatturato siadi redditi-
vità, frutto dell’impegno di tutti
i nostri collaboratori. I prossimi
obiettivi faranno da guida alle

nostreazioni». A parlare è Ro-

berto Tunioli, presidenteeAd di
Fervi Spa,attiva nel settoredel-
la fornitura di attrezzatureal ser-

vizio dei professionisti della ma-

nutenzione e riparazione. Real-

tà che,comeconferma il bilan-

cio consolidatoal 31 dicembre
2022, può contare subrillanti ri-

sultati. L’esercizio si è chiuso
conricavi nettiper 57,32milioni
di euro (+50,8%sul 2021).L’ebit-
da adjustedèpari a 8,4 milioni
(+51.3%) mentre il risultato net-

to consolidato adjusted è di 4,4
milioni (+28,9%).
Tunioli, comecommentaque-

sto bilancio?
«I ricavi consolidati beneficiano

delfattoche abbiamoacquisito
un’azienda( Rivit Srl,ndr) aotto-

bre 2021, che nel corso del
2022haavuto effettosui nostri
conti. L’integrazioneè statamol-

to veloce.Abbiamo inseritomol-

ti managere iniziato con un

grossoinvestimento sui sistemi

informativi. Siamo contentiper-

ché l’azienda stacrescendobe-

ne: in dieci anniabbiamoquintu-

plicato il fatturato.Oltre al pro-

posto dividendo unitario lordo,
che passada 0,35 a 0,40 per
azione dal 2021al 2022. Abbia-

mo un portafoglio prodottidi ol-
tre 60.000referenze.E operia-

mo il 70% in Italia e il 30%
all’estero».

Chi sono i vostriclienti?

«Siamo un’azienda di forniture
industriali e abbiamo come
obiettivo quello di aiutarearti-

giani e aziende nel loro lavoro
giornaliero, chehanno bisogno
di attrezzaturadi varia natura.
Oltre al grandeportafoglio pro-

dotti, abbiamo un magazzino
del valore di oltre 25 milioni di
euro».
C’è poi la nominadi due nuovi

consiglieri indipendenti, per
rafforzarelastrutturamanage-

riale del gruppo.
«Esatto.Sono duemanagerim-
portanti, il dottor Alberto Casati
e il dottor Gian Paolo Fedrigo.
All’interno della nostraorganiz-
zazione aggiungiamo cosìcom-

petenze internazionaliedi setto-

re. Saràunrafforzamento di go-
vernance checontribuirà a irro-

bustire l’azienda»
Quali sonoi vostri puntidi for-

za?
«Abbiamo una definizione mol-

to chiara della disciplina. È im-
portante identificare comecre-

scita l’ampliamento delportafo-
glio prodotti, l’aspetto dell’inter-
nalizzazione e coprire tutti i ca-
nali di vendita. Vogliamo infatti

portareil prodottoalcliente co-
me vuole lui, che sia un nego-

zio, la vendita diretta,o l’online.
Credo che uno degli elementi
più importanti siaappuntoquel-

lo di utilizzarli tutti. Puntiamosu

unagrandeattenzioneversole
singole esigenze, e su prodotti

che facciano lavorare in sicurez-
za: comediciamo noi,‘ sesai co-

sa ti serve,cel’abbiamo. Senon
sai cosa ti serve, chiamaci’».

Giorgia De Cupertinis
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I NUOVI INGRESSI

«Managerimportanti,
come Alberto Casati
e Gian PaoloFedrigo:
portanoesperienza
internazionale»

LE PAROLEDEI VERTICI

Lastrategia
di impresa

Roberto Tunioli
«Grandeattenzionealcliente»

«Puntiamo su unagrande

attenzioneversolesingole
esigenzedel cliente - spiega
l’ad Tunioli -: comediciamo
noi, ‘ sesai cosati serve,ce
l’abbiamo. Senon sai cosati

serve,chiamaci’»
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I ricavi di Fervioltre i 57milioni
«In 10annifatturatoquintuplicato»

L’adTunioli tira lesommedel bilancioconsolidato2022:«FusioneconRivit veloceedefficace»
«Cresconodividendieportafoglioprodotti.Il nostrosegreto?Unadefinizionechiaradelladisciplina»

«Un altro annodi crescitasia in
termini di fatturato siadi redditi-
vità, frutto dell’impegno di tutti
i nostri collaboratori. I prossimi
obiettivi faranno da guida alle

nostreazioni». A parlare è Ro-

berto Tunioli, presidenteeAd di
Fervi Spa,attiva nel settoredel-
la fornitura di attrezzatureal ser-

vizio dei professionisti della ma-

nutenzione e riparazione. Real-

tà che,comeconferma il bilan-

cio consolidatoal 31 dicembre
2022, può contare subrillanti ri-

sultati. L’esercizio si è chiuso
conricavi nettiper 57,32milioni
di euro (+50,8%sul 2021).L’ebit-
da adjustedèpari a 8,4 milioni
(+51.3%) mentre il risultato net-

to consolidato adjusted è di 4,4
milioni (+28,9%).
Tunioli, comecommentaque-

sto bilancio?
«I ricavi consolidati beneficiano

delfattoche abbiamoacquisito
un’azienda( Rivit Srl,ndr) aotto-

bre 2021, che nel corso del
2022haavuto effettosui nostri
conti. L’integrazioneè statamol-

to veloce.Abbiamo inseritomol-

ti managere iniziato con un

grossoinvestimento sui sistemi

informativi. Siamo contentiper-

ché l’azienda stacrescendobe-

ne: in dieci anniabbiamoquintu-

plicato il fatturato.Oltre al pro-

posto dividendo unitario lordo,
che passada 0,35 a 0,40 per
azione dal 2021al 2022. Abbia-

mo un portafoglio prodottidi ol-
tre 60.000referenze.E operia-

mo il 70% in Italia e il 30%
all’estero».

Chi sono i vostriclienti?

«Siamo un’azienda di forniture
industriali e abbiamo come
obiettivo quello di aiutarearti-

giani e aziende nel loro lavoro
giornaliero, chehanno bisogno
di attrezzaturadi varia natura.
Oltre al grandeportafoglio pro-

dotti, abbiamo un magazzino
del valore di oltre 25 milioni di
euro».
C’è poi la nominadi due nuovi

consiglieri indipendenti, per
rafforzarelastrutturamanage-

riale del gruppo.
«Esatto.Sono duemanagerim-
portanti, il dottor Alberto Casati
e il dottor Gian Paolo Fedrigo.
All’interno della nostraorganiz-
zazione aggiungiamo cosìcom-

petenze internazionaliedi setto-

re. Saràunrafforzamento di go-
vernance checontribuirà a irro-

bustire l’azienda»
Quali sonoi vostri puntidi for-

za?
«Abbiamo una definizione mol-

to chiara della disciplina. È im-
portante identificare comecre-

scita l’ampliamento delportafo-
glio prodotti, l’aspetto dell’inter-
nalizzazione e coprire tutti i ca-
nali di vendita. Vogliamo infatti

portareil prodottoalcliente co-
me vuole lui, che sia un nego-

zio, la vendita diretta,o l’online.
Credo che uno degli elementi
più importanti siaappuntoquel-

lo di utilizzarli tutti. Puntiamosu

unagrandeattenzioneversole
singole esigenze, e su prodotti

che facciano lavorare in sicurez-
za: comediciamo noi,‘ sesai co-

sa ti serve,cel’abbiamo. Senon
sai cosa ti serve, chiamaci’».

Giorgia De Cupertinis
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I NUOVI INGRESSI

«Managerimportanti,
come Alberto Casati
e Gian PaoloFedrigo:
portanoesperienza
internazionale»

LE PAROLEDEI VERTICI

Lastrategia
di impresa

Roberto Tunioli

«Grandeattenzionealcliente»

«Puntiamo su unagrande
attenzioneversolesingole
esigenzedel cliente - spiega
l’ad Tunioli -: comediciamo
noi, ‘se sai cosati serve,ce
l’abbiamo. Senon saicosati

serve,chiamaci’»
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Fervi, ricavi salgono a 15,1 milioni di
euro nel primo trimestre - Economia e
Finanza
Seguici su:

28 aprile 2023 - 12.20
Ferviprimo trimestre del 2023ricavi consolidati netti

posizione finanziaria netta consolidata

presidente Roberto Tunioli

(Teleborsa) -
Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il
primo trimestre del 2023

con
ricavi consolidati netti

pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a 14,7 milioni di euro al 31 marzo 2022, con un
incremento circa del 2,8% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).

"Siamo soddisfatti dell'andamento del primo trimestre che conferma un trend di crescita
consolidato nonostante le tensioni macroeconomiche e geopolitiche che probabilmente
non hanno ancora manifestato appieno i propri effetti", ha commentato il presidente
Roberto Tunioli.
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Fervi, ricavi salgono a 15,1 milioni di
euro nel primo trimestre

commentaaltre newsFinanza

·
28 aprile 2023 - 12.15

Ferviprimo trimestre del 2023ricavi consolidati netti
posizione finanziaria netta consolidata

presidente Roberto Tunioli

(Teleborsa) -
Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il
primo trimestre del 2023

con
ricavi consolidati netti

pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a 14,7 milioni di euro al 31 marzo 2022, con un
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incremento circa del 2,8% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).

"Siamo soddisfatti dell'andamento del primo trimestre che conferma un trend di crescita
consolidato nonostante le tensioni macroeconomiche e geopolitiche che probabilmente
non hanno ancora manifestato appieno i propri effetti", ha commentato il presidente
Roberto Tunioli.
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Fervi, ricavi salgono a 15,1 milioni di
euro nel primo trimestre

Pubblicato il 28/04/2023 Ultima modifica il 28/04/2023 alle ore 12:15Teleborsa

Fervi
, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il
primo trimestre del 2023

con
ricavi consolidati netti

pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a 14,7 milioni di euro al 31 marzo 2022, con un
incremento circa del 2,8% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).

"Siamo soddisfatti dell'andamento del primo trimestre che conferma un trend di crescita
consolidato nonostante le tensioni macroeconomiche e geopolitiche che probabilmente
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non hanno ancora manifestato appieno i propri effetti", ha commentato il presidente
Roberto Tunioli.
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euro nel primo trimestre
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Fervi
, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il
primo trimestre del 2023

con
ricavi consolidati netti

pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a 14,7 milioni di euro al 31 marzo 2022, con un
incremento circa del 2,8% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).

"Siamo soddisfatti dell'andamento del primo trimestre che conferma un trend di crescita
consolidato nonostante le tensioni macroeconomiche e geopolitiche che probabilmente
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non hanno ancora manifestato appieno i propri effetti", ha commentato il presidente
Roberto Tunioli.
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Fervi, +2,8% i ricavi nel 1° trimestre 2023
di Redazione Soldionline28 apr 2023 ore 12:42Le news sul tuo Smartphone

Fervi - società quotata all'Euronext Growth Milan e attiva nella fornitura di attrezzature al
servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione - ha comunicato di aver
chiuso il 1° trimestre del 2023 con ricavi netti pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a
14,7 milioni ottenuti nello stesso periodo dello scorso anno, con un incremento del 2,8%.

A fine marzo 2023 la posizione finanziaria netta era negativa per circa 10,2 milioni di
euro, rispetto agli 11,2 milioni di inizio anno.
Questo scritto è redatto a solo scopo informativo, può essere modificato in qualsiasi
momento e NON può essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilità in merito all’uso delle
informazioni ivi riportate.
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