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BRAND FERRAMENTA: TUTTI
PAZZI PER LE COMPETIZIONI

MOTOCICLISTICHE

Numerose aziende del
mondo ferramenta hanno
scelto di sposare il loro
marchio con un team
motociclistico di MotoGP o
Superbike: scopriamo quali
sono e perche lo fanno.

MASSIMO CASOLARO

massimo.caselaro@epesrlit

‘attrazione tra le aziende
del settore ferramenta-
utensileria e le competi-

zioni motociclistiche & una realta
ormai consolidata. Da sempre c'e
stata un'affinita elettiva tra questi
due mondi, ma la tendenza sem-
bra nettamente in crescita negli
ultimi anni con un nUMero con-
sistente di brand che investono
nei due principali circuiti di ca-
tegoria - MotoGp e Superbike -
come official supplier, come
sponsor di un pilota o come

FERRUTEMSIL 58

sponsor tecnico con marchio sul-
la livrea della moto.

Ma perché cosi tanti brand del
nostro comparto investono nelle
sponsorizzazioni del motorsport?
La prima risposta, facilmente in-
tuibile, risponde a un elementare
principio di marketing sportivo:
legare il marchio di prodotti tec-
nici (come lo seno i nostri) al
concetto di performance ¢ un
connubio vincente; se qualcosa &
abbastanza buono per una mo-
tocicletta o automobile da com-
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petizione, allora sara eccellente
per I'uso uso quotidiano. Inoltre,
le corse sono virili, affascinanti,
sinomimo di coraggio e un con-
centrato di tecnologia e di mec-
canica d’avanguardia e quindi
travalicano la funzione di stru-
mento pubblicitario, diventando
un tramite aspirazionale per il
consumatore.

Le specificita del motorsport
Certo, ogni sponsorizzazione
sportiva puo riprodurre nel con-
sumatore questo desiderio di im-
medesimazione, ma il motor-
sport ha alcune caratteristiche
peculiari. La prima ¢ il ruolo de-
cisivo che il mezzo tecnico ha
nella costruzione del risultato
sportivo. Anche in altri sport esi-
ste una componente legata agli
strumenti usati (scarpe, sci, bi-
ciclette, ecc) ma raramente que-
sta & tanto decisiva per la vittoria
o la sconfitta, In secondo luogo,
e difficile incasellare queste di-
scipline come sport individuali
o di squadra: specie nelle loro
forme pil avanzate, automobi-
lismo e motociclismo muovono

PROMOZIONE

squadre di centinaia di persone  no decisamente un rapporto co- 1. Slorica e consolidata la collaborazione di Beta con la
Yamaha ufficiale in MotoGP. Nel 2023 I'azienda é partner e
official sponsor del Monster Energy Yamaha; il logo compare
sul ceupolino della moto accante a quelle del costruttore.

ma hanno solo un individuo al  sti/notorieta pit vantaggioso, al-
manubrio o al volante. Infine, meno per quanto riguarda i
queste grandi serie motoristiche  paesi dell' Europa mediterranea.

hanno un'improntae unimpatto  La Formula Uno, che in passato £ D/ vecchia data anche if sodalizio in MotoGF tra Lavor
) bl titti alispoi srarstataavvicinara e aleunt  © il team LCR Honda di Lucio Cecchinello. Anche in questo
veramente globale: tutti glisport,  era stata avvicinata da aleuni o %1000 annare sulla liviea delia moto.

anche le leghe o le serie pitt po-  brand del nostro settore, attual-

polari come la Premier Leagueo  mente & alla portata solo di 3. Diadora Utility ha creato una linea di prodotti
personalizzati per Ducati Corse, squadra campione del

la NBA, sono fisicamente legate
aun determinato territorio geo-
grafico, mentre Formula 1, Mo-
toGP e gli altri grandi circuiti del
motorsport sono gli unici che
trasferiscono lo stesso spettacolo
in molti luoghi diversi, diventan-
do a tutti gli effetti show sovra-
nazionali e in definitiva piatta-
forme mobili di marketing per
gli investitori.

E allora, perché le moto in par-
ticolare? E' evidente che quanto
detto finora vale sia per le com-
petizioni motociclistiche che
per quelle automobilistiche, ma
oggi MotoGp e Superbike han-

grandi multinazionali.

Ma passiamo ai fatti e scopriamo
quali aziende hanno in essere nel
2023 attivita di sponsorship con
le varie serie delle competizioni
motociclistiche.

Beta Utensili con Yamaha
in MotoGP e in WorldSBK
Storica e consolidata la partner-
ship di Beta Utensili con team
di MotoGP e di WorldSBK.

['azienda, nell’anno in cui fe-
steggia il centenario dalla sua
fondazione, ¢ official partner e
official sponsor del Monster
Energy Yamaha MotoGP Team,

FERRUTEMNSIL 59

miondo 2022 della MotoGFR.

che da oltre vent'anni si affida
agli utensili Beta. Quest’anno
Beta, oltre ad essere protagonista
nei box, avra il suo logo sulle
divise del team e sara ben visibile
sui cupolini delle due moto ac-
canto a quello Yamaha. Inoltre,
prosegue anche la personal par-
tnership con Fabio Quartararo,
23enne campione del mondo
MotoGP 2021 in qualita di Beta
Ambassador. 1 primi mesi del
2022, Beta con il team GYTR

>>>

P.5



Ferrutensil

» 1 aprile 2023

PAESE :ltalia
PAGINE :58
SUPERFICIE :101 %

DIFFUSIONE :(9167)

AUTORE :Massimo Casolaro

4. Maurer, marchio
di proprieta di Ferri-
talia, da il suo nome
al team che parfecipa
alla nuova edizione
del trofeo monomarca
Aprilia.

5. Fervi nel 2023
rinnova per if terzo
anno consecutivo
la sponsorship del
pilota di WorldSEK
Michael Ruben
Rinaldi del team
Aruba.it Racing
Ducaty.

PROMOZIONE

GRT Yamaha WorldSBK aveva
realizzato la prima web-serie
“Behind the box. Beta Sound
Tools", nata dall'idea di raccontare
la Superbike attraverso i suoni
unici degli utensili Beta che ac-
compagnano ogni momento del-
la vita nei box. Interviste e im-
magini in presa diretta, 5 episodi
che raccontano I'inedito dietro
le quinte con protagonista un
membro del team GYTR GRT
Yamaha WorldSBK e gli utensili

Alcuni numeri della MotoGP
- 200 Paesi e territori ricevono la programmazione in diretta o differita
- 369 Milieni di famiglie raggiunte

- 45.725 ore di MotoGP trasmesse in un anno
- 9.248 rappresentanti dei media di 62 Pagsi
- 2,5 milioni di spettatori in pista, con eltre 100.000 ad ogni evento

- '83% del pubblico tende a scegliere un marchio perché lo associa alla MotoGP

- || 68% del pubblico ha acquistato un prodotto grazie alla sponsorizzazione del MotoGP
- Costi pacchetti sponsorizzazione: da 50.000 euro a 20 milioni di euro

Alcuni numeri della WorldSBK (Superbike)

- 50.000 spettatori medi per gara

- 3 milioni di followers sui social media

- Pubblico globale totale di 135 milioni di persone
- || 74% del pubblico & maschio, 1'84% ha trai 25 e i 45 anni, il 61% é laureato
- 155 canali coinvalti nella trasmissione

- Oltre 17.000 ore di trasmissione a stagione

Beta che con il loro iconico
“sound” sono i compagni pin
fedeli dei meccanici del team.
La web-serie si ¢ sviluppata tra
I'headquarter di Yamaha Motor
Racing di Lesmo, dove 'azienda
realizza e testa i motori, la strut-
tura di Reggio Emilia, sede del
GYTR GRT Yamaha WorldSBK
Team, il circuito di Misano Adria-
tico dove sono stati effettuati i
primi test di stagione e le gare
del campionato SBK 2022.

- 51% della copertura & in Europa, 29% in Asia, 14% in Africa, 8% in America
- || 66% degli spettatori possiede almeno una moto
- Pid di 24.4 milioni di pagine viste all'anno sul sito ufficiale del WSBK.

Fonte: Elaborazione RTR Sports Marketing su dati Dorna, Nielsen Sports, CSM International

FERRUTENSIL 60

Lavor e il Team LCR
Honda in MotoGP

Lavor € protagonista per il quinto
anno consecutivo della MotoGP
grazie al Team LCR Honda di
cui & premium partner ¢ fornitore
ufficiale di prodotti per la pulizia
dal 2019. Un sodalizio, quella tra
Lavor e Lucio Cecchinello, Team
Principal di LCR Honda, che si
& consolidato negli anni e conti-
nua nel tempo con un rapporto
di fiducia e collaborazione a pii
livelli: Lavor sostiene LCR Honda
Team come Premium Partner e
LCR si affida a Lavor per la for-
nitura di prodotti per tenere pu-
lito e sanificato non solo il suo
paddock ma anche i suoi spazi
nella sede del reparto corse di
San Marino. Per la nuova stagione
Alex Rins scendera in pista al
fianco di Takaaki Nakagami per

competere nel campionato 2023.

Diadora Utility official
supplier Ducati MotoGP
Dopo il successo della scorsa sta-
gione, la partnership tra Diadora
Utility e Ducati si & consolidata.
Il brand veneto ha creato una
capsule esclusiva dedicata alla
squadra campione del mondo
della MotoGP. Lazienda ha lan-
ciato la collezione Diadora Utility
x Ducati 2023 per rispondere al
meglio alle esigenze dei lavoratori
con un outfit tecnico, persona-
lizzato Ducati Corse, altamente
performante e dallo stile deciso.

b
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6. Rivit, azienda
del Gruppo Fervi,
nel 2023 é official
supplier del team
Aruba.it Racing-
Ducati.

7. WD-40 ha
rinnovate !'accordo
di sponsorizzazione
con Prima Pramac
Racing in qualita
di sponsor tecnico
del team anche per
la stagione 2023
di MotoGP.

La capsule, ad edizione limitata,
si compone di un'ampia scelta
di capi da lavoro: dalla Jacket
Softshell a tre strati, idrorepellente
ed altamente traspirante al Vest
Softshell in tessuto idrorepellente
elasticizzato per tutte le stagioni,
dai Pant Performance in tessuto
idrorepellente elasticizzato al ber-
muda in tessuto elasticizzato con
trattamento wicking, fino alla
Sweatshirt garzata internamente
e la T-shirt Plus in materiale tec-
nico per fast drying.

Team Maurer (Ferritalia)
per il Trofeo Aprilia
RS660

Maurer, marchio di proprieta
di Ferritalia, da il suo nome al
team che partecipa alla nuova
edizione del trofeo monomarca
Aprilia compreso nel palinsesto
del Campionato Italiano Velocita
(CIV) e per una tappa nel Cam-
pionato del Mondo Superbike
{WorldSBK) che iniziera negli
autodromi nel mese di maggio.
Un progetto ambizioso dettato
dalla passione partita grazie al
lavoro con il testimonial Loris
Capirossi. Il Campione del Mon-
do, alla festa organizzata da
Maurer a febbraio, ha confer-
mato quanto gli obiettivi e gli
intenti dell’azienda, tra cui la
forte volonta di voler accrescere
con la notorieta di Maurer tra i
giovani, si sposino perfettamente
con una realta come il Trofeo

PROMOZIONE

Aprilia RS660, con moto tutte
assolutamente identiche per pre-
stazioni e regolamento, dove il
talento del pilota possa fare la
differenza.

Fervi con il pilota Michael

Rinaldi in Superbike

Una sponsorship che si rinnova
per il terzo anno consecutivo
quella tra I'azienda attiva nel set-
tore della fornitura di attrezzature
professionali Fervi e il pilota di
WorldSBK Michael Ruben Ri-
naldi. Il marchio dell’azienda di
macchine, utensili e attrezzature
da officina anche quest’anno sara
presente sulla manica sinistra
della tuta del pilota e negli arredi
del box del team Aruba.it Racing
— Ducati. Fervi affianchera e sup-
portera il pilota romagnolo, da
sempre grande appassionato non
solo di motori ma anche di mec-
canica, nella nuova stagione 2023
partita a fine febbraio. Una co-
municazione a 3607, con la par-
tecipazione del pilota numero
21 a eventi, campagne di comu-
nicazione tradizionali e digitali
attraverso i social.

Rivit sponsor del team

Aruba.it Racing Ducati

Il marchio Rivit incontra I'ec-
cellenza della meccanica in una
sponsorizzazione che vede
I'azienda leader nel mercato dei
rivetti e delle rivettatrici — entrata
nel 2021 in Gruppo Fervi - pren-
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dere parte a due dei campionati
pilt prestigiosi del motorsport
per la stagione 2023: Suberbike
e Supersport. L'azienda fornira
infatti i propri prodotti al team
Aruba.it Racing-Ducati per so-
stenere i meccanici nel loro la-
voro di manutenzione e di messa
a punto delle moto e dei box
durante tutto il campionato, ab-
binando il proprio marchio alle
rosse di Borgo Panigale. Una
collaborazione che nasce per
promuovere e sottolineare il col-
legamento tra due eccellenze del
territorio emiliano, luogo che
da sempre attrae e favorisce 'in-
sediamento di imprese legate
alla meccanica e ai motori.

WD-40 e Prima Pramac
Racing MotoGP

WD-40 Company ha rinnovato
l'accordo di sponsorizzazione
con Prima Pramac Racing in
qualita di sponsor tecnico del
team anche per la stagione 2023
del MotoGP. Dal 26 marzo, gior-
no della partenza del MotoGP, i
prodotti moto WD-40 Specialist
sono nei box del team per la
manutenzione delle due Ducati
Desmosedici GP, per assicurare
prestazioni ottimali alle moto
pilotate da Jorge Martin e Johann
Zarco. WD-40 Company EMEA
e USA sono al fianco del team
dal 2017 e si confermano come
lo sponsor ufficiale per la pulizia
e la cura delle moto.
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| criteri con cui faidateisti, artigiani e professionisti scelgono il proprio utensile

Ogni utlizzatore ha esigenze diverse: la scelta dei profes-
sionisti @ guidata principalmente dalla qualita dellutensile in
termini di carattersuche tecniche e affidabilita, mentre nel
maondo del (ai da te e dellhobbistica il prezzo resta un dek
ver di acquisto molto importante, Essere uno dei brand pit
storici e neonosciul sul mercalo i aiuta a veicolare | nostn
prodotti a diverse Upologie di utilizzator.

Valerio Traversi, Business Unit Manager Utensileria di Beta Utensili

Generalmente, gli appassionati del "fai da te" sono pil atten-
ti al prezzo, utilizzando gli utensiliin maniera pit saltuaria, Gli
artigiani e professionisti sono invece pit orientati verso un
prodotto robusto e di elevata qualita, disponibili ed una spe-
sa pil sostenuta. La nostra gamma offre soluzioni adatte ad
ogni tipo di clientela, dal pli attento al prezzo, al pil esigente
dal punto di vista qualitativo.

Rlessandro Cicala Product Manager di Ferui

Come anche per altre merceologie, un buon repporto prez-
70,/ qualita & importante per sodisfare le esigenze dei diversi
utilizzators, Ogni utifizzatore si posiziona su un proprio lvello
prezzo/ qualitd e noi, offrendo tre diverse fasce di prodotto
con tre marchi distinti cerchiamo di soddisfarne quanu pit
possibili

Mauritio Yerna Business Development Manager di Grupa Topex

Chi conosce Kraftwerk e ha imparato ad apprezzaria ne-
gli anni, ko ha fatto per 'ottimo rapporto gualita,/ prezzo,
Il professionista esigente punta alla qualita ed alla robu-
slezza, ed & disposto ad investire sui prodotti che acqguista
perche sa che gl garantiscono durevolezza e sicurezza nel
tempo.

Abbinata a guesta proposts, o'é |a visione di voler offrire
“gli utensili preferiti” anche allhobbista esigente che wuo-
le rientrare in determinati budget di spesa appoggisndosi
a marche professionali. Anche per guest'ultimi, il brand
Kraftwerk rappresenta una scelta che difficiimente delude
le aspettative.

Eugenia Marsano, Business Unit Manager Area Distribuzione di Hom-
berger

Proponendo una gamma di prodott premium, altamente
performanti. | nostri utilizzatori sono principalmente pro-
lessionisti che apprezzano in primis qualit e robustezza,
danno comungue grande valore alla marca e in ultimo con-
siderano il prezzo.

Paolo Sassone General Manager di Pferd

| parametri che guidano gl utilizzetori finali sono molto sk
mili anche se appertengono a categorie diverse. La scelta
che viene fatta per 'acquisto di un prodotto si deve rispec-
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“‘DOSSNER utensili manuali

SOLO LA VENDITA ASSISTITA
VALORIZZA IL PRODOTTO DI QUALITA

Per quanto esperto possa essere ['util

avere

di valorizzare le diverse caratteristic

viene molto aj

l'apprezzamer

Anche in una cafegoria cosi vasta e
variegala, per quanio riguarda sia le
tipologie sia | pesizionamento, la Fer-
ramenia, piu 0 meno specializzala a
seconda del casl, resta un canale 4l
' spiega Ales-
sandro Cicala Product Manager di
Fervi, “il canale che presidiamo & la

rferimento. “Par sc

Rivendila, dalla pice ferramenta alia

grande wenslleria. A seconda delia ti-
pologia di Rivenditore la gamma & pit
0D meno IJ(J.’T\EJN:'.’?, In Lji—:l'(:l'?l[l:'. COmun-

que, | nostn clienti del Canale Rivendita

rezzato. Le aziende

la possibilita di confrontarsi con un rivenditore e

gestiscono sempre la nostra gamma di
utensili manuali in guanto soddista ol-
timamente le esigenze del nostri utilz-
zatori linali”

“Il nostro canale distnbutivo principa-
le & la rivendita nei settor) ferramenta
lara Enrico Ul
Imann, amministratore di Ullmann. “La
clare composiziong dei nostro
Cataloge cl permette di presentare al
cliente tutta la gamma. Chiaramente

colore ed edilizia”

pa

par ogni tpologia di cliente c'é un dl
verso prodotto di “apertura”, Serviamo

“he dell'utens

ta un plus che

lo sanno e anche da questo dipende
o per la ferramenta

grossisti 5u tutto Nl temritorio nazionale
con I'chiettivo di raggiungere anche i
negazi pit piccoli @ lontani che ia forza
vendita non r

e a inlercellare. Per
scelta”, chiarisce Ulimann, “non lavo-
riamo con la grande distribuzions. E
una politica aziendale che nasce per
lutetare il valore del prodotio, garantire
i giusti margini a tutti gii operaton della
filiera e offrire al professionista la garan-
zia di assistonza e sicurezza’. Anche
Maurizio Verna Business Development
Manager dl Grupa Topex spiega “la
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Tnmameo

DOSSIER utensili manuali

nostra disiribuzione & concentrata prin-
cipatmenta sul canale di vendita delia
farramenta tramite una stretta collabo-
razione con alcuni grossisti di riferimen-
to nefle diverse aree. Siamo pol nusciti
a gredre ung buona parnership con
aleuni gruppi di acquisto nel Faidate &
puntl vendita indipendenti. Questi due
canali di vendita velcolano molti dei no-
str utensill manual”. Alfredo Casartel-
I Armministratore di Mundial assicura
che la sua azienda “predilige |l canale
tradizionale Ferramenta Utensilerie e
forniture industriall”,

Anche Romeo Maestrl “veicola | propr
utensill principaimente nella ferramenta
tradizionale”, alferma Simone Piccini,
Responsabile Commercigle.  “Gran-
de cura ed allenzione viene riservala
anche al grossisti, al quali vengono
proposte interessanti offerte per incre-
mentare ed incentivare le vendite dei
prodotti maestrl. || canale di vendita
che riteniamo pid consono per la vend|-
ta dei nostri prodotti sono lerramenta @

Awmssandro Cials Proouc! Manager of Ferat

Dawd Beccali Web Manening Soecialist ol Seba

Beta Utensill - Gravle olotvicn Bet

©On uri Frattamento of fosatanoie.

GDS , che infatti rappreseritano il 55%
del nostro falluralo”. Alberto Capozzi,
Amministralore i Serenco lalia rife-

risce: i nosiri canall distribulivi sono

utensilerie, | ngambiat e le ferramenta”
precisando che il nostro catalogo &
completo di utensill manuali ed arredo
tecnica di qualita, ma anche torce di
iluminazione @ booster di nostra pro-

Eyin-E T01ERGE
Docw gouaveted o forfoen oF cananraaiiands g graranting enn pefafio
accopplamento con ia vile ed & protsita dalossaasions

duziong. Siamo | distributori europei
per la Gojack amencana e la Projecta
ausiraliana, abbiamo ulensil ad aria
campressa che slanng prendendo ||
loro spazio senza nessun problema”
Dopo aver sotiolineato che *'utensileria
& ll cuore di gamma del catalogo Beta",
Valerio Traversi, Businass Unit Mana-
ger Utensileria di Beta Utensili spicga

Valerio Traversi Business Lind Managsr Uilensiena
Bala Lrtensi

Alberio Capazp. Ammavistratore of Serenco Malia
wg

Maurizic Vierns Busness Deveropment Manager of
Grupa lopex G
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“DORRINTR

DOSSIER utensili manuali

Homberger - ! ghaves PR LINE Keaftwesk olfre qraalih cosinetivet rssdes oy Gesrairry, e gn rapgrsstns &
3 covmponienil per ung pevielia ergononia, comioe! & ung rasnvdsone delis coppia perfens

sce | prodotti, le loro caralteristiche e
sa perfettamente di cosa ha bisogno.
In questo caso, anche modalita di ac-
quisto autonome come libaro servizio o
e-Commerce possano rivelarsi adegqua-
te. Ad ogol, la vendita assistita resta
indubbiamente la modalita pia diffusa,
dove fa competenza, lesperienza e
la capillarla territoriaie del rivendito-
ri giocano un ruoio fondamentale nel
soddisfare le richieste del mercato e
nel fidelizzare | clent’”. David Becca-
ti di Seba lega la scelta del modelio
di vandita non al ipo di wensile ma al
prafiio di "ché sta effettuando ['acquists.
Una persona che sa cosa vuole, quale
strumento gli serve, va sul sicuro cono-

scendo fe caratteristiche & affidandosi
alla propria valutazione. Potra recarsi in
un negezio (ferramenta o altro) ad ac-
quistare cid che pit gl interessa. Chi
acguista invece in un e-commerce o fa
principalmente per due maotivi: il prezzo
che potrebbe essare inferiore rispetio a
quello del negozio o il fatto che online
trova un utensile che nel negozio fisl-
co non Irova. Escluderai invece il fat-
tore “pigrizia’, che con pochi "click”
il prodotto arriva direttamente a casa
Quando una persona non @ esperta o
non ha le ides chiare, la vendita assisti-
ta &, quindi, il parere e consiglo di un
addetto alle vendite potrebbe essere
fondamentale per indirizzara un acqui-

sto. |l consiglio di un esperto & sempra
ben visto da chi cerca un articolo di eul
non ha molta confidenza o familiarita
Vero &, riconosce Beccali, “che anche
un clients esperto puo farsi comungue
consigliare e chiedere maggiori infor-
maziont ad un addetto alle vendile per
essere Indirizzato appunto su prodotti
nuovi e pid innovatii®

In Fervi, allorma Alessandro Cicala
“riteniamo che la vendita assistita sla
sampre i| modello di vendita piu effi-
cace, in guanto pid adatto a compren-
dere |'effettiva esigenza del clente e a
trasmetters la reals qualits dei prodotti
proposti, Non c'é una tipologia di ulen-
sili o un target di clientela che sia pid
adatto di altri ad essere veicolato trami-
e la vendita assistila: ogni prodolio ha
le sue peculiarita e ogni cliente le sue
esigenze. L'utensileria conosce i propri
clienti @ sa indirizzarli verso || prodotio
pil adatto”,

Secondo Maurizio Verna di Grupa To-
pex “dipende dal prodotto: un sempli-
ce giravite 0 una chiave combinata fra-
dizionale non hanno bisogno di molte
spiegazion| per essere vendute, mentre
ura chiave dinamomelrica ha sicura-
ments necessita di essere spiegata e
supportata nella vangita, Pil 'utensile
si-avvicina al mondo del professionale,
piu fa vendila assistila & prermiante”,
conclude. Eugenio Marsano, nierisce
che in Homberger “siamo concentrati
sulla vandila assistita perche crediamo
molte nel rapporto di fiducia e stima
che si & venuto a creare con | nostri
clienti nel corso degli anni. Amiamo
fara toocare con mano | nosin prodot-
ti, dimostrarli ed emozionare | clienti
con fa professionalita e la preparazio-
ne dei nostrl tecnicifcommerciall che
sono sampre in grado di consigliare al
meglio la clientela”. Punta decisamen-
te sulla vendita assistita anche Enrico
Ulimann ¢ Ullmann; ~ | nosti prodot-
i hanno bisogno di essera racconiati;
le caralleristiche di design. | malteriali,
i dettagli sono fondamentali per com-
prenderne || valore. Questo vale In par-
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ticolare per articoli come le pistole per
sificone, i raschiator, le seghe. Sono
strumentl che vanno loccati e se pos-
sibile testali per compranderne a pie-
no le polenzialila nell'usc guotidiano.
Per queslo stiamo investendo sempre
pid termpo e nsorse ne ".')'QJ'II‘IZZHZ'(X'IH
di giornate dimostrative e nalla parte-
cipazione a fiere & Open Day presso
| clienti”, Questa & anche [a visione di
Paalo Sassone di Plerd. “Per tutti | no-
stri prodotti I'unico modelio di vendita &
quella assistita. Per noi & fondamentale
formare il personale di vendita dei rno-
stri distributori in modo tale da permet-
lere loro di dare |a giusta consulenza al
mercato”, sctiolinea. Predilige la vendi-
ta assistita anche Alberto Capozzi di
Serenco Italia. "Consente di alutare il
cliente finale spiegandogli le peculiarita
dei diversi utensill o torcia o carrello. In-
ternet crea spesso una visione distorta
della realtd: tutlo costa poco e va bene

Neon & cosl. Bisogna investire tempo nel
far crescere |'utilizzatore a livello tecni-
co per poterio portare verso la piena
consapevolozza che un buon risultalo
si olliene con altrezzature serie”,

Le innovazioni a cui stanno lavoran-
do le aziende

“Beta’. assicura Valerio Traversi, Bu-
siness Unit Manager Utensileria “fa

dell'innovazione una delle sue caral-
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chiare nella qualtd dells materda prima, nells robustesza
e nella praticita d'utilizzo. L'utensile acquistato deve soddi-
stare al meglio le specifiche esigenze tendendo sempre in
considerazione anche la sicurezea dell'utente.

Simana Piccini, Responsabile Commerciale di Romeo Maestri

Chi compra degli strumenti manuall valuta pio aspettt la
qualita dellarticolo, la praticita e lusabilita, la leggerezza
e |a robustezza, ma owiamente 'occhio cadra sempre an-
che sul prezzo, che devessere adeguatao,

Chi vade un prezzo troppo basso o troppo alto si allonta-
na moito spesso dall'acquisto: nel primo caso pensa che
forse lo strumento potrebbe essere “non aflidabile”, nel
secondo magari viene scoraggiato allo stesso modo rite-
nenda il costo inadeguato. Per questo che il prezza dev'es-
sere giusto.

David Beccati, Web Marketing Specialist di Seba

Sicuramente la garanzia a vita & un giusto rapporto prezzo
fa di Boxo un brand a cul il mercato guarda con interesse.
Abbiamo anche avuto un discreto riscontra da parte del
privato in quanto ha capito che | pochi euro in pid che in-
veste negl utensili per i suoi Hobby sono tutti ripsgat) nel
tempo e nell'ording delle sue cassate,

Alberto Caporzi, Amministratore di Serenco talin

| prodotti Stahlwille sono esclusivamente professionali e
si rivolgono & prolessionisti che, pur attent al prezzo [pe-

teristiche pid importanti, La ricerca
di soluzioni che f

iliting | lavoro dei
profassionisti e rispondano alle loro
eslgenze quotidiane & il nostro costan:
te motore verso || miglioramento conti-
nug. In un settore maturo e consolidato

come quello dell'ulensileria, lavoriamo
al complelamento delle nostre gamme
di predotio e alintroduzione di novita
come || giravite elatirico Beta Evox-E o
gli strumenti di illuminazione con ricari-
ca wireless, Nel corso del 2023 presen-
teremo altre important] novitad dall'alto

contenuto innovativo. Tra le novita degli

ultirni anni solt iamo anche Mmpor-
lanza delle nuove linee di avvolgitor e
o saldatric”. Alessandro Cicala Fro-
duct Manager di Fervi spiaga cha “per
incrementare ulteriormenta ta nostra
cfferta al fine di andare incontro alle
esigenze dei nostri mercati di riferimen-
fo, stiamo lavorando a nuove gamme
di utensili manuali realizzali con nuovi

raltro, ogg assolutamente in linea con il mercato di diste-
buzione), ci scelgono per le nostre caratteristiche tecni-
che uniche ed in grade di “risolvere quel problema” che
gli utensill comuni non sono stat in grado. Un utensile di
grande qualita dura nel tempo e semplifica la vita a chiun-
que lo wtilizzi, indipendenteamentea dal mercato in cui opera;
{}h!?ll"{im!’.lﬂ.{! un pﬁl!ﬂﬁﬁl!]ﬂiﬂlﬂ (] I'II?'Igulnl'[Tlf‘:l'lﬂ'! Iiis{[lﬂﬁl}[l
a investire denaro Mspetto ad un appassionato di faida-e
in un prodotto di qualith

Enzo Orso Campione, Direttore Stahlwille Utensili

Il nostro pubblico di riferimenta sono i professionisti. Of-
friamo prodot di fascia medio/alta che sono interessanti
per chi ne comprende il valore, coglie cioé la possibilita di
avere in cassetta una strumento in grado di semplificare e
rendere pi veloce, preciso e pulito il lavaro, e per questo &
disposto a spendere di pio. Il prezzo in questo senso non &
una discriminante. lo sono sicuramente qualita, resisten-
za, varsatilita, | risultati di vendita e fidelizzazione dei nostri
prodotii lo confermana.

Enrico Ullmann, amministratore di Ullmann

A seconda della categoria vengono valutati aspetti diversi:
il professionista punta aila qualicd e all affidabiita del pro-
datto mentre |'utilizzatore sporadico & pio alla ricerca di
prodotii con un buon rapporto qualita prezzo ed & spesso
attratto dalle novica.

Armando Schiavon, Beneral Manager di Valex
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materiall @ mighon ergonomie, avendo
perd sempre in mante il concetto o ctti-
mo rapparto qualits/prezzo”

L'esperienza d'uso e la sicurezza sono
una lava importanta. Maurizio Verna
Business Development Manager ri-
lensce che in Grupa Topex “stiamo
lavorendo sia sullergonomia di molle
impugnature di utensill {es. cricchetti,
martelli) sia sullampliamento di gam-
ma con nuovi sat di utansil, nuova i
nea di prociotti per la cura del giardino’
Kraftwerk & un‘azienca svizzera con
una sioria di 44 anni nella realizzazic-
ne e produziona di utenslii professio-
nal di alta qualila e affidabilita in tutlo
il mondo, tiene a rimarcare Eugenio
Marsano, Business Unit Manager Area
Distribuzicne ai Homberger. “Grazie
alla ricerca costante di nuove soluzic-
ni, nuovi prodottl legati ad un design
sccativante, & s1ata in grado di creare
un rapporto qualita-prezzo senza egua-
I sul mercato. Sempre pi attenta alle
esigenze di chi utiizza i propri prodot-
1l ha creato una nuova linea di giravitl
prestando la massima attenzione sia ai

e

Art. D8 Bo/00b

en="
|

Farvi - La sorio of § Gt Diarnantati (ot DBSOO03),
il por aVOrane fu OUSBAS! vile, nuowel, Uit o
vty I particolive referinkt n MoV eon dr pooty
el GOnseTIe i InGasin frs, s o 1

Schip & rovinare I sagomalye oolls kst

Seba - Furlic! cosow pee faml & FUSGEY

materiall wiilizzati come limpugnatura
in polipropiiene rivestita di un resisten-
te elastomero con cellule incorporate
di plastica altaments flessibile che allo
sludio della progettazione. Un binomio
perfetto che rende questa nuova linea
Made in Germany un ulleriore passo
avanti a guello che Kraltwerk punta ad
essere: un'azienda con soluzioni inne-
vative & sosteninll”. Altredo Casartelli
Amministratore, annuncia che Mundial
“sta ampliando la gamma per copri-
re lulte le esigenze del professionisti
sempre con attenzione al ergonomia
dells impugnature”. La nuova proposta
Pferd per il 2023, anticipa Paolo Sas-

Armanda Scheavon. Genarsd Managar Viskax

o 2 o
Enrica Limana, amminisiralorn of LYmann

W dnge T8 om con | manicd lefsscoskd MinsugniNue ©
BPOROMICE Do uri ighor oresa. Lama forgists por mantencre alfilatura & lungo

sone General Manager “riguardera le
frese in motailo duro integrale. Qul si
intravadang grandh opporturita, perche
ci permefieranno di inserircl sul merca-
1o delle macchine ulensili. Stiame inol-
tra amplando la gamma dalle nostre
macching. |l nosiro programma . com-
pranda macchine per l'utiizzo di rese,
spazzole, dischi da laglo e shavo per
uso manualg noncho per uso staziona-
rlo & su robat. || programma compran-
de macching pneumatiche, eleftricha @
ad albero flessibiie”. Simone Piccini,
Responsebile Commerciale di Romeo
Maestrl assicura che la sua azienda
cerca "sempre di migliorare la qualita

Engo Qvso Campione Diretions Staniwile Litensd)

Pacio Sassone Ganens Maraper o Plara
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Beta Utensili & da 100 anni un punto di rifenmento nel
maondo delutensileria manuale. La nostra gamma @ in con-
tinua evoluzione, non abbiamo una specializzazione su una
particolara tipologia di prodottn, ma produciamo utensili e
attrezzature da lavoro per rispondere alle esigenze dei pro-
fessionisti di diversi settori come meecanica, manutenzione
industriale e autoriparazione.

Valerio Traversi, Business Unit Manager Utensileria di Beta Utensili

— In Fervi cerchiamao di avere || prodotto adatto per clascuno
dei nostri clienti, come recita anche il nostro siogan “Se ti
serve ce labbiamo. Se non sai cosa ti serve, pariamone!”,
Pertanto, la nostra offerta di utensili manuali @ moito ampia
& abbraccia diverse soluzioni, dalle chiavi di manowra alle
bussole, dai giraviti alle rvettatricl, dai cutter alle pinze, dai
martelli alle leve, dalle forbici agli sbavator, senze diment
care assortimenti e fissaggi,

Alessandro Cicala Product Manager di Fervi

Abblamo a catalogo pii di 000 codici di prodott che possia-
mo classificare come "utensili manuali”. Spaziamo dagli uten-
sili strettamenta dedicati alla meccanica [chisv, set di busso-
le, utensili per la riparazione del motore) a prodotti dedicati
alla vita al'aperto [coltell, zaini, aocessori per Il campeggio).
| prodotti che noi intendiamo come dedicati alla meccanica
sonn sicuramente Il cuore del nostro assortimento.

Maurizio Verna Business Development Manager di Grupa Topex

Kraftwerk dispone di una gamma completa di utensili ma-
nuall che tocea e le famiglie principali di prodotti comea

Le tipologie di utensili manuali veicolate sul mercato

chiavi, pinze, cacciaviti, martell, bussole ete. olfrendo una
doppia scelta all'utilizzatore con le possibiita di acquisto del-
le stesse in versione pro line in alcuni casi Made in Germany
oppure la versione Basic line dove senza compromettare
sulla qualita il prezzo & inferiore.

Menzione particolare va all'ampissima gamma di chiavi a
cricchettn, a doppio cricchetto, snodate, reversibili ed ango-
|are che da sempre rappresentano uno dei fiori allocchiello
della gamma,

Eugenio Marsano, Business Unit Manager Area Distriburione di Hom-
herger

Mundial offre una gamma completa di utensill professionali
@iraviti, pinze, chiavi, chiavi a bussola, scalpel, martell, car
reli portautensili.. wit prodow: con materiali selezionati e
con le pit nnovative tecnologie frutto dell'esperienze scguk
sita in oltre 70 anni. La nostra gamma si rivolge ai profes-
sionisti del utensileria, industria, autoriparazione, elettrico,
idraulica, edilizia ... garantendo alti standard qualitativi .
RAliredo Casartelli Amministratore di Mundial

Pferd & combinazione di utensili di qualita, macchine per il
loro utilizzo e assistenza. La gamma dei prodott include pid
di 8000 utensili per le diverse lavorazioni delle superfici -
dalla sgrossatura fino alla lucidatura a specchio - e per il ta-
glio dei mateniali. | nostri prodotti trovano impiego in svarat
settori industriali, quall, per esempio, lindustria chimica e
dei processi, la costrizione di serbatoi e silos, le acciaierie,
le fonderie, la costruzione di stampi & di utensili, la cantie-
ristica navale, la costruzione di condoti, di turbine a gas,
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Autocom rafforza il legame con ricambisti

e autoriparatori grazie ad una nuova divisione
dedicata a formazione, attrezzature e supporto
tecnico. Al via anche il progetto officine,

con |'obiettivo dei 50 affiliati entro 'estate

utocom Service, |a nuova divisio-
ne di Auts esciusi

di Andrea Martinello

un riferimento su tutto il teritorio servito da

vamente al service per le officine,

Neghl ultimi anni || service & stato
infatti un i per il distrib

nfatli, dopo ka parte leonca dei corsi ha uogo |
“secondo round” In cul | partecipanti affrontano

& diventata realtd. Un | i

progetto, partito a bre, che e i
ricambistl che intorno al
siciliano e che ha come perno la f TIOne,

alla vendita di ricambi
spingendola & sua volta, E proprio per questo
I'azienda non ha esitato a investire su questo

le attrezzalure & il supporto tecnico da offrire
agll autoriparatori, con tanto di officing test
per le esercilazion| pratiche e customer ser-
vice per dare un supporto professionale alle
officine.  Obiettivo della nuova divisione di
Autocom & di offire un *pacchetto completa”
su lutto il versante del service - dall’abbiglia:
mento ail’

fronte, una
b e un plus alla cl I

Officina e supporto tecnico
professionale

Non solo teoria, dunque, ma anche moita
pratica. La nuova officinag test. sllestita nel
nuove locale di 800 m* dove si trovano anche
'aula corsi e lo sf & infatti

g ang i wanati. Il 2023
vedrd un ricco calendario di appuntamentd, tra
cul |8 formazione sul veicoli ibridi, & sona in
programma anche fondit| corsl tecnicl
ingieme ad alouni importanti fornitosi. Ma |l
supporto alle officine va ben olire le ore dedica-
e alla formazione. Sempre operativo & Infatti i|
Il center tecnico fadl’ Piero
Meccia, con alle spalle una lunga esperlenza di
assistenza lecnica automotive, e dal respon-
sabile del service Roberto Scalavino, prontl a
jere in ogni alle richi dei

per i corsi di i - £osi da

il "cuore " di A Service. Qui.

| e @ supportarli. La nuova strutiura
dedicata al service si trova a pochi minuti dalia
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sede d Palermo, colfocata strategicamente nel-
e vicinanze dell autostrada. Uin uogo accogiien

Primo piano

una trentina dl adesionl di officine pronte a
legarsi con noi, prevalentementa nella Sicilia
Ocei - i titodar Manlio La Rosa

te e curato anche dal punto di vista estetico, in
mado da rendere pil pacevole la partecipazione
al mamenti dl formazione & che sl presta anche
aincontri con famitori & meating ricambisti,

Progetto officine

Tra i compiti gicl della nuova

di Autocom nentra anche Il progetto officine
Auto-Go, che prevede la brandizzazione delle
officing che vogliono entrare a fare parte della
rete. “Al momento sono ga state raccolte

@ Saveno Giglio - Per entrare & provista una
piccola fee: per date un volto a questo progetto
€ identificarsi con le loro officine. anche alcuni
stanno brandi il mag; e
I'abbighamento, Prima dell’astate contiamo di
avere circa una cinguanting di officine affiliate
€ di allargarci anche al resto dela Sicilia®
Con guesto progetto Autocom & dungue decisa
a raffomare || legame i distributose, ricambisti
& officine pantendo Indaments da formazone,

La nuova
officina test
4l "cuora
pulsante”
di Autocom
Service
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L ro lecnico & dend

il delle atirezzature, che trova nel

per it futuro ulterion sviluppi @ contenutl, La fase
di test & gla partita con la prima tranche d corsl
di formazione & con I'attivazione del call center
tecrico: |'oblettive & di colrwolgere in un prmo
momento wite le officine pit fidelizzate, per
pol estendere || progelto anche alle aree della
Sicllia Orientale, “Come inizio siamo pluttosto
soddisfatti di come sta andando, | ricambisti
hanno capito I'importanza di formare |"offics
na, che & un bene per tutt, anche in vista dei
nuovi modelli Ibridi ed elettrici che sempre pil
frequentemente entreranno nefle strutture.
Sotto questo punto di vista i siamo appog:
giando molto anche & Marelli®, spiega il itolare
Saverio Giglio.

Showroom attrezzature
Sempre pill strategico per Autocom & anche

nuove showroom all'interno della struttura di
Autocom Service il suo naturale coronamento.
Qui, infatti, in un ambiente maderno e curate
in ognl dettaglio, potra essere lestata e valu-
tata l'intera gamma di attrezzature Fervi, di cui
Autocom & il distributore preferenziale per ls
Sicilia, ma anche di Gutmann e altri marchi.
“Con Fervi abbiamo fatto un ottime lavoro da
ottobre in pol, abblamo aperto un mercato che
prima non avevamo e stiame facendo numer
I i con le attr e”, spiega Il
titolare Manlic La Rosa. La presenza nello
stesso edificio di showroom e officina test
rende dunque la nuova struttura un luogo
pienamente operativo, dove tecnici e autori-

I Tra i compiti strategidi
della divisione Autocom

Service rientra anche
il progetto officine Auto-Go

Crescita continua

L'awio della nuova divisione dedicata al ser
vice & un ulteriore, importante tassello della
strategia di crescita di Autocom in Sicilia.
Grazie all'apertura del deposito di Catania

paratori possono rente
su i i

da maggio 2021), che si aggiunge

& quant’altro.

al mag; di Carini & alla sede storica di
Palermo, Autocom presidia tutto il temitorio
siciliano arrivando anche in Calabria. Negh
anni Il distributore ha dunque potenziato il
proprio assetto logistico per riuscire a servire
con puntualita e precisione un terntoro com-
plesso e frammentato come |a Sicilia, Oggi
Autocom dispone del magazzino di 1.800
m? di Palermo, dove sono ospitati gh uffici
a e del mag; di
Carini {4.000 m® per 12 metri d'altezza su
3 Ivelll), avwiato a Inizio 2019 e diventato I
principale hub logistico per tutta la regione.
Il piis recente magazzino d| Catania, di 1.500
m?, ha consentito di estendere il raggio d'a-
zione alla Sicilia Orlentale facendo anche da
avamposto all'espansione in Calabria, W
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| BPECIAL GUEST |

Le nostre vendite

sono principalmente
originate dalla ricerca
arganica e dalla SEQ:
lindicizzazione naturale
del sito genera pill del
56% delle visite, cosa di
cui andiamo molto fieri

Gianluca Borsotti,
CEOQ e founder
di Mister Worker

A

SCENARI\_——
DELLE-COMMERCE B2B
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| SPECIAL GUEST

e strade per incrementare Il business attraverso || di-

gitale sono innumerevoli, cosi come le opportunita

dell'e-commerce, che offre un supporto londamenta-

e ancha per o sviluppo del’export nelie aziende B2B.
Ce Io ha raccontato Glanluca Borsotti, CEO e founder di Mister
Worker - Work tools for professicnals.

Di cosa si occupa Mister Worker?

Mister Worker & un global B2B online distributor di attrezzi e
utensili da lavoro professionali per § business dslla manutenzio-
na industriale (MRO ossia Mantenance&Repainng Operations):
operiamo nei settor hard tocls and torque control, high perfor-
mance power tools, strumenti di misura e calibrazione, compo-
nantl alettronic! ed elettrici, prodottl per 'automotive, per I'avia-
zione e |'asrospace, prodotti per lidraulica 8 non sparking tools.
Siamo natl nel 2012 come Altrezzi @ Utensill, che & onling dal
2013; dal 2017 siamo una PMI innovativa e abbiama un no-
stro software registrato in SIAE. Dopo il rebranding del 2018,
il brand Mister Worker & stato registrato in oltre 40 Paesi: il no-
s7ro catalogo enline conta pit di 100.000 prodotti con oltre 35
brand e abblamao pil di 40.000 clienti in 170 Paesi. || nostro fat-
turato in export vale '87% ('ltalia valeva grosso medo il 21%
del totale nel 2021). Siamo una sociela in forte cresdita, con un
tasso pari a oltre il 50% negl ultimi quatiro anni. Abbiamo vin-
to tre Netcomm Awards come miglior e-commerce B2B per
I'export digitale e un prermio Pancrama; Forbes ci ha dedicato
unarticolo in cul siamo citati tra le dieci miglion start-up taliane.

Mister Worker ha vissulo un intenso e rapido processo di inter-
nazionalizzazione, nalo sulle basi del nostro sito di e-commera
in lingua inglese: la crescente acquisizione di grossi clientl inter-
nagionali ¢l ha portato a sviluppare |'e-commerce e ad aggiun-
gere nuovi brand, fino ad amvare alla partnership con Ame Ven-
fures nel 2017, A seguilo del potenziamenlo delia piattaforma,
nal 2018 abbiamo lanciato 'app MW, una progressive wab app
che rasforma la realla di un sito maobile in un'app stand-alone.
Nel 2019 abbiamo aperto due store cedicati negli Stati Uniti e
nel Regno Unito & nel 2020 un altro in Russia; sempre nel 2020
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global B2B online distributor
di attrezzi e utensili da lavoro
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in oltre 170 Paesi con un
catalogo di piu di 100.000
prodotti e oltre 35 brand

Cristina Raovazzi, consulnsn & foormazions o
rmarkoting, commercioie o ¢l visual merchandising

abhiamo introdotio il CAM Salesforce, che rimane a liveilo tec-
nologico uno dei nostri assel principall (nol ci definiamo un'a-
zienda salesforce-centrica), Nel 2021 sono entrati nel capitale
sociale tre importanti player (Azimut, Gellify & Fervi).

Quanto pesa il dell'e nel B2B

e come sta evolvendo?

Mentre nel B2C |'e-commerce ha avulo ung swiuppo mollo ra-
pido, nel B2B & rimasto indigtro. Le prevision sono di una for-
fissima crescita anche grazie alla spinta delia digitalizzazione,
come mostra la guida DHL: secondo e prevision] o Forrester,
nel 2027 il mercato giobale dell's-cormmerce B2B sara pari al
doppio di quello dal B2C e pari a circa 21 trilioni di dollari. So-
le nel 2019 le vendite e-commerce B2B sono aumentate wor-
ldwicle di oltre il 18% e oltre il 35% delle aziende intervistate si
aspetta una crescita fino al 75%. S stima che a livello globa-
le nel 2020 circa il 12% delle vandite B2B sia stato originate
da piattatorme e-commerce; naturaiments si tratta di una rme-
dia (Cina e UK amvano al 25-30%, mentre not siamo ancora in-
dietro). Tra i 2013 e il 2019, il mercato e-commerce B28 & rad-
dopp#ato e si stima un ulterione raddoppio entro | 2027,

In questo scenario, quali sono la mission

e la vision di Mister Worker?

Vogliamo innovare in manigra digitale il processo di ncerca,
quotazione e soprattutto acquisto di prodotti per la manuten-
zione Industriale attraverso una piattaforma web multicana-
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IL FUTURO DEL
COMMERCIO B2B

Quali sono | trend che guidano la crescita del
mercato? Da una ricerca di Gartner sui buyer
alivelio mondiale emerge che dal 2025 '80%
delle refazioni commerciali avwerrd tramite |
canall digitall, che il 44% dei buyer millenial
preferisce un'esperienza di acquisto digitale
rispetto a quelta tradizionale (dove il venditore
si reca in azienda) e che il 33% di it | buyer
preferisce addiritiura acquistare In assenza di
venditore; tutto fa prevedere che il 64% delle
aziende B28 pianifichera di incrementare gli
investimenti verso i propri siti di e-commerce.

le. Questo nuove modelio digitale B2B & rafforzato da un asset
malte importante, cloé 'approccio globale. Schematicamente,
il nostro modello di business si basa sulla creazione di lead {vi-
sitator polenzial client)) altraverso una sene di attivita di digital
markeling, che svolgiamo in tutto il mondo e in lutle le lingue.
Nen solo realizziamo campagne pubblicitane, ma siamo molto
forti anche a livelio di SEQ, puntando molto sull'indicizzazione
naturale del sito, Intercetiiamo chi icerca industrial tools MRO a
livelo mondiale e lo pertiamo sulla piattaforma di Mister Worker,
che éin cinque lingue.

Una volta approdato sul sito, | lead pud comprare direttamente
onfine: questa & la parte pid tradizionale dell'e-commerce, che
per nol rappresanta il 55% del fatturato con un valore d'ordi-
ne medio di 200 euro. Se invece si paria di un acquisto impaor-
tante dal punto di vista non solo dal'importo ma anche a kvello
di spedizione {come nel ¢aso di un ordine di valore 207.000 eu-
ro spedito nel 2021 in Cambogia), i lead pud chieders una quo-

56

tazione & assisienza alla vendila, venendo assegnalo a un ven-
ditore/sales rep {ne abbiamo diversi in varie sedi, a presidio de!
Medio Oriente piuttosto che degli Stati Uniti). | sales rep forni-
scona assistenza. rispondono a richieste molto specifiche, of-
frono consulenza tecnica e commerciale con quotazion ad
hoc e si occupano della documentazione necessaria (certifica-
Zioni, conformita ece.). Il processo avviene onling, compresa la
parte negoziale, che perd ha paramelr di rispelio abbastanza
stringenti; | preventivi, una volta accettati, vengeno ramutall in
e-order esattamente comea avviena per I'e-commerce, Questo
comparto, contraddistinto da una media di valore d'ordine pari
8 2.500 eurp, & sicuramenta una realta molto interessante all'in-
terno del mercalo e-commerce B2B.

Qual & il mercato di Mister Worker?

Il nostro mercato si divide sostanziaiments tra gl utilizzaton dei
nostr prodotti i manutentor) e gl acquirenti del nostro e-com-
merce (le sociata), | nostr interfocuton sono dungue g uffict ac-
quisti; s si lralla di grandi socista a ivello mondiale, pud ca-
pitare che & contaltarci per la fornitura siane |ocal distributor o
trading company ai quall esse si sone affidate. Il business del-
la manutenzione & immanso, dal momento che qualsias uni-
th produttiva a livelio mondiale ha bisogno d manutenzions.
Noi abbiamo cercalo di focalizzare la nostra offerla e 1a nostra
expertise in diversi seltor, qual per esempio I'agrospace (siamo
forniton di compagnie aeree di niievo come Lufthansa, United
e persino la Nasa), I'automotive, oilégas, energy, construction,
steal&mining, la manutenzione navale & [industrial equipment.

Perché Mister Worker & una case history di successo?
Innanzitutto, comtestualizziamo la nostra presenza in un mer-
cato, guelio del B2B, che é fortemente immaluro dal punto di
visia digitale: pochissimi produttori vendono direttamente su
piattaforme e-commerce proprie. Inoltre, siamo una piattafor-
ma con un'altissima scalabiita, poiché lavoriamo sul just in ti-
me (non abbiamo stock) & proprio per questo abbiamo un bas-
solivello di working capital {compnamo sul venduto). La nostra
percentuale di resi, infine, & mollo bassa (meno del 3%), anche
perché nel mercato B2B l'acquirenie che compra un prodotio
sa esatiamente che cosa vuole, | nostri prodotti sono idonel a
essare spediti in tutto | mondo, la concorrenza globale a lvel-
lo di digital marketing & abbastanza bassa e ¢i permette di fare
pubblicita al bottom of funnel tramite campagns ADV.

Qual & la vostra strategia di marketing?

Nel 2020, abbiamo speso in markating poce pit dell'8% dal
nostro fattureto (contro # 10% dell'anno precadents). Le nostre
vendite sono principalmente originale dalla ricerca organica &
dalla SEO, con pill del 56% delie visite generato dall'indicizza-

COMMERCIO IDROTERMOSBANITARIO
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zione naturale del sito. Pol ci sono le campagne worldwide su
Google, Bing, Yandex e Linkedin (par all'85% della spesa), I'e-
mail marketing (newsletter settimanal a 50,000 iscritli), le cam-
pagne TV (spot su Sky e TG24) e | social (120,000 follower su
Facebook e 500.000 visuakzzazioni su YouTube); incltre abbia-
ma una forte brand identity anche grazie al personaggio Mister
Worker. Per quanto riguarda i social, per il B2B ritengo piu effi-
cace Linkedin di Facebook.

Ancora qualche dato tecnico relafivo al rapporto tra il costo me-
dio di acquisizicne del cliente e Il Lifetime Value (margine gene-
rato dal chente in un dato periodo di tempo): gia al primo ac-
quisto, il rapporto tra questi due indicator & paria 1,5, per poi
arivare a 1,8 nel'arco di sai mesi,

Il parterre di marchi che cf compra e ¢i conlinua a comprare & di
altissimo profilo (da Saudi Aramco alla Nasa, da Versace a Co-
ca Cola, dalle forze armate statunitensi a Ducali, da Lambor-
ghir a Volvo Trucks): con nol hanno il vantaggio di avere come
unico interlocutore un player globale, che consegna in tutto il
mondo a costi certi. Per quanto riguarda le vendite, | paese pil
importante & il Regno Unito {che vale quasi il 20% del totale),
seguono gli Stati Uniti (16%), I'itafia (12,5%) e poi tantissimi al-
iri: Germania, Thailandia, Canada, Irlanda, Singapore, Francia,

Indonesia, Spagna, Australa, per un totale di 170 Paesi in tutti i
continenti. L'Europa fcomprensiva del Regno Unito) rappresen-
ta il 43,5% del nostro giro d'affan; | nostr top customer rappre-
sentano oftre I'11% del fatturato,

Infine quaiche date sulla customer satistaction: pi dell'80% del
clienti & molto soddisfatto o soddisfatto dei suoi acquisti; I'83%
dichiara che probabimenta o mollo probabilments acquistera
nuovamente; il 95% esprime un parere positivo relalivamen-
te alia sua shopping expenence. Il Net Promoter Score (sl basa
sulla differenza tra | fruitor che divulgano I brand come espe-
fenza positiva e coloro che ne parlano male - dev'essere su-
periore a zero) & bucno e pan a 41; a olre | 70% piace il perso-
naggio Mister Worker,

Creare da zero una piattaforma come quella di Mister Worker
non & semplice, soprattutto perché & molto difficile acquisire la
cultura digitale necessana per realizzare L e-commerce a livel-
Io mondiale. || marketplace pud essere il primo step, ma prima
ancora bisogna digitalizzare || proprio catalogo creando sche-
de prodotio efficact (con tite, description, caratteristiche tecni-
che, varianti, performance ecc.). E naturalmente suggerirel alle
azienda di appoggiarsi a una realla come la nostra anche per-
ché siamo una strullura veramente globale,
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Pulizia profonda con gli ultrasuoni

La Lavapezzi-a Ultrasuoni consente di pulire e igienizzare in profondita
diversi tipi di attrezzi e oggetti, da quelli professianali presenti in officina
a quelli del garage (manutenzione e riparazione attrezzature, restauro
auto-moto), ma anche guelli di uso guotidiano in casa (gioielli ¢ manufatti
in metalla),

La macchina & interamente realizzata in acciaio inox 304 per essere resi-

stente ¢ duratura nel tempo ed ¢ facile da utilizzare grazie ai comandi

consentong di impostare temperatura (0-80 °C) e tempi di la-
{0-99 min), Lavora sia con l'utilizzo di sola acqua siaimpiegando un
apposito deterpente non schiumogeno {art, 0632/DCF). N principia di fun-
zionamento & basato sugh ultrasuoni che agiscono sulle parti metalliche
immerse nel cestello e che vengono cosi lavate ¢ igienizzate.

La Lavapezzi a Ultrasuoni & disponibile in 5 versioni che si differenziano
per la capacity che vada 2 a 15 litri. Tutte hanno due maniglie per lo spo-
stamento e | modelli con capacita superiore a 6,5 litri hanno anche un ru-
hinetto per favorire lo svuotamenta del contenuto,

Prezzo a partire da euro 147,50,

Fervi (wwewfervicom)
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FERVI
Lavapezzi a Utrasuoni

La lavapezzi a Utasuoni (art. === ==
UCO1-) di Fervi & Il dispositiva che i
consente di pulire e igienizzare in
profondita  diversi
tipi di affrezzi e
ogoett, da quell
professionali pre-
senti in officina

a queli casalinghi e
di uso quotidiana. E
interamente  realizza-
{2 in acclaio inox 304 per essere resistente e duratura nel tempo
ed & faclle da utilizzare grazie al comandi LCD che consentono di
impostare temperatura (0-80 °C) e tempi di lavaggio (0-99 min),
visualizzati su un comoda display digitale.

La Lavapezzi a Ulrasuoni & disponibile in 5 versioni, caratterizzale
da una capacita che va da 2 a 15 lifnl e fufte sono dotate di due
maniglie per lo spostamento & piedini in gomma antiscivolo per ga-
rantire una maggiore stabifita dello strumento,

www.fervi.com
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Con la Lavapezzi a ultrasuoni Fervi la
pulizia € sempre al top

Cookie Policy. La prosecuzione nella navigazione comporta I'accettazione dei cookie.
Fra le novita a catalogo Fervidi quest’anno, la Lavapezzi a Utrasuoni (art. UC01-) & il
dispositivo che consente di pulire e igienizzare in profondita diversi tipi di attrezzi e
oggetti, da quelli professionali presenti in officina a quelli casalinghi e di uso quotidiano.
Grazie alle sue caratteristiche di robustezza e praticita di utilizzo, la Lavapezzi Fervi
racchiude tutta la qualita di un attrezzo professionale in grado di soddisfare le esigenze
degli operatori, pur mantenendo un’attenzione particolare all'accessibilita economica, da
sempre tratto distintivo dell'azienda emiliana. La Lavapezzi a Ultrasuoni & interamente
realizzata in acciaio inox 304 per essere resistente e duratura nel tempo ed é facile da
utilizzare grazie ai comandi LCD che consentono di impostare temperatura (0-80°C) e
tempi di lavaggio (0-99 min), visualizzati su un comodo display digitale. All'interno della
Lavapezzi € presente un cestello per la riduzione dell'attrito fra il serbatoio e I'area di
lavaggio, elemento fondamentale per avere un minore assorbimento dell’energia
ultrasonica e di conseguenza una migliore pulizia. La Lavapezzi agisce sia con I'utilizzo
di sola acqua sia impiegando un apposito detergente non schiumogeno (art. 0632/DCF
nel catalogo Fervi). Il principio di funzionamento dello strumento & piuttosto semplice: le
parti metalliche posizionate nel cestello vengono lavate e igienizzate tramite immersione
nel detergente smosso dagli ultrasuoni. L'utilizzo della Lavapezzi a Utrasuoni assicura
una rimozione efficace di qualsiasi contaminazione in modo piu veloce rispetto ai metodi
di pulizia tradizionali, garantendo cosi un risparmio di tempo e una pulizia precisa e
puntuale di ogni attrezzo. Per una maggiore efficacia € consigliabile non lavare troppi
articoli contemporaneamente e non sovrapporli uno con l'altro, in modo da lasciare
spazio intorno a ogni elemento.

La Lavapezzi a Ultrasuoni € disponibile in 5 versioni, caratterizzate da una capacita che
va da 2 a 15 litri. Dimensioni ridotte e peso molto contenuto (la piu grande arriva ad un
massimo di 9 kg), tutte le Lavapezzi sono dotate di due maniglie per lo spostamento e
piedini in gomma antiscivolo per garantire una maggiore stabilita dello strumento. Per i
modelli con capacita superiore a 6,5 litri & previsto anche un pratico rubinetto di
drenaggio per favorire le operazioni di svuotamento del prodotto.

Tramite il sito www.fervi.com & possibile individuare il rivenditore FERVI piu vicino e
avere maggiori informazioni su questo e sugli altri prodotti presenti a catalogo.
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Fervi: supporti specifici per la cura del
motore

6 Aprile 2023

Nel catalogo FERVI sono proposti due supporti motore per I'esigente settore dell’
automotive. Pratici, robusti e funzionali, i supporti motore dell’azienda di Vignola
consentono un’ispezione completa e precisa del motore grazie al pratico sistema di
inclinazione. Inoltre, i supporti motore sono dotati di quattro ruote in ghisa che li rendono
facilmente spostabili a seconda delle esigenze di posizionamento. Queste soluzioni
FERVI sono disponibili in due versioni: S033 raggiunge una portata massima di 600 kg
ed é dotato di un pratico piano porta minuteria girevole per tenere a portata di mano
piccoli pezzi come bulloni, viti e rondelle, mentre S068 raggiunge un carico massimo di
680 kg ma rimane comunque campione di agilita perché pud essere comodamente
piegato su sé stesso, rendendo questa soluzione poco ingombrante e ideale anche per
spazi ristretti.

Per maggiori informazioni www.fervi.com
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Supporti specifici per la cura del motore

6 Aprile 2023

Il catalogo FERVI propone due supporti motore per I'esigente settore dell’automotive.
Pratici, robusti e funzionali, i supporti motore dell'azienda di Vignola consentono
un’ispezione completa e precisa del motore grazie al pratico sistema di inclinazione.
Inoltre, i supporti motore sono dotati di quattro ruote in ghisa che li rendono facilmente
spostabili a seconda delle esigenze di posizionamento. Queste soluzioni FERVI sono
disponibili in due versioni: S033 raggiunge una portata massima di 600 kg ed e dotato di
un pratico piano porta minuteria girevole per tenere a portata di mano piccoli pezzi come
bulloni, viti e rondelle, mentre S068 raggiunge un carico massimo di 680 kg ma rimane
comungue campione di agilita perché pud essere comodamente piegato su sé stesso,
rendendo questa soluzione poco ingombrante e ideale anche per spazi ristretti.

Per maggiori informazioni www.fervi.com
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Fervi propone supporti specifici per la
cura del motore

6 Aprile 2023

Il catalogo FERVI propone due supporti motore per I'esigente settore dell’automotive.
Pratici, robusti e funzionali, i supporti motore dell'azienda di Vignola consentono
un’ispezione completa e precisa del motore grazie al pratico sistema di inclinazione.
Inoltre, i supporti motore sono dotati di quattro ruote in ghisa che li rendono facilmente
spostabili a seconda delle esigenze di posizionamento. Queste soluzioni FERVI sono
disponibili in due versioni: S033 raggiunge una portata massima di 600 kg ed & dotato di
un pratico piano porta minuteria girevole per tenere a portata di mano piccoli pezzi come
bulloni, viti e rondelle, mentre S068 raggiunge un carico massimo di 680 kg ma rimane
comungue campione di agilita perché pud essere comodamente piegato su sé stesso,
rendendo questa soluzione poco ingombrante e ideale anche per spazi ristretti.

Per maggiori informazioni www.fervi.com
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FERVI e nessun carico e inamovibile

13 Aprile 2023

FERVI amplia la gamma dei transpallet manuali con una nuova linea di Transpallet
Manuali a Forche Lunghe (art. 0028/XL) per consentire agli operatori di movimentare in
tutta sicurezza carichi fuori sagoma o piu pallet contemporaneamente fino a un massimo
di 2 tonnellate, grazie alla resistente struttura in acciaio e al pratico timone ergonomico
per effettuare le manovre.

Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. | Transpallet Manuali FERVI racchiudono
I'esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell'offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualita/prezzo.

Grazie al trattamento epossidico il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con l'inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte. | Transpallet Manuali a forche lunghe sono
disponibili con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali
disporre i carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo
scivolamento della merce € reso piu facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del
timone consente un grip ottimale per agevolare I'operatore in fase di manovra.

Per movimentare i Transpallet, & sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che puo essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessita: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

| Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com & possibile individuare il rivenditore FERVI piu vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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FERVI. ampliata la gamma dei transpallet

13 Aprile 2023

Per consentire agli operatori di movimentare in tutta sicurezza carichi fuori sagoma o piu
pallet contemporaneamente fino a un massimo di 2 tonnellate, FERVI amplia la gamma
dei transpallet manuali con una nuova linea di Transpallet Manuali a Forche Lunghe (art.
0028/XL).

Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. | Transpallet Manuali FERVI racchiudono
I'esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell'offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualitd/prezzo.

Grazie al trattamento epossidico il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con 'inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte. | Transpallet Manuali a forche lunghe sono
disponibili con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali
disporre i carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo
scivolamento della merce é reso piu facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del
timone consente un grip ottimale per agevolare I'operatore in fase di manovra.

Per movimentare i Transpallet, € sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che puo essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessita: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

| Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com é possibile individuare il rivenditore FERVI piu vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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FERVI amplia la gamma dei transpallet
manuali

13 Aprile 2023

FERVI arriva in aiuto degli operatori. Infatti amplia la gamma dei transpallet manuali con
una nuova linea di Transpallet Manuali a Forche Lunghe (art. 0028/XL) per consentire
agli operatori di movimentare in tutta sicurezza carichi fuori sagoma o piu pallet
contemporaneamente fino a un massimo di 2 tonnellate, grazie alla resistente struttura
in acciaio e al pratico timone ergonomico per effettuare le manovre.

Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. | Transpallet Manuali FERVI racchiudono
I'esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell’'offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualita/prezzo.

Grazie al trattamento epossidico il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con 'inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte. | Transpallet Manuali a forche lunghe sono
disponibili con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali
disporre i carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo
scivolamento della merce € reso piu facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del
timone consente un grip ottimale per agevolare I'operatore in fase di manovra.

Per movimentare i Transpallet, € sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che pu0 essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessita: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

| Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com & possibile individuare il rivenditore FERVI piu vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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Autocom, una nuova divisione dedicata al
service

Autocom rafforza il legame con ricambisti e autoriparatori grazie ad una nuova divisione
dedicata a formazione, attrezzature e supporto tecnico. Al via anche il progetto officine,
con l'obiettivo dei 50 affiliati entro 'estate

Autocom Service, la nuova divisione di Autocom dedicata esclusivamente al service per
le officine, & diventata realta. Un innovativo progetto, partito a novembre, che coinvolge i
ricambisti che gravitano intorno al distributore siciliano e che ha come perno la
formazione, le attrezzature e il supporto tecnico da offrire agli autoriparatori, con tanto di
officina test per le esercitazioni pratiche e customer service per dare un supporto
professionale alle officine. Obiettivo della nuova divisione di Autocom € di offrire un
“pacchetto completo” su tutto il versante del service — dall’abbigliamento all’attrezzatura,
passando ovviamente per i corsi di formazione — cosi da diventare un riferimento su tutto
il territorio servito da Autocom. Negli ultimi anni il service & stato infatti un elemento
trainante per il distributore siciliano, affiancandosi alla vendita di ricambi spingendola a
sua volta. E proprio per questo I'azienda non ha esitato a investire su questo fronte,
creando una struttura specificatamente dedicata e offrendo un plus alla clientela.
Officina e supporto tecnico professionale

Non solo teoria, dunque, ma anche molta pratica. La nuova officina test, allestita nel
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nuovo locale di 800 m2 dove si trovano anche l'aula corsi e lo showroom attrezzature, &
infatti il “cuore pulsante” di Autocom Service. Qui, infatti, dopo la parte teorica dei corsi
ha luogo il “secondo round” in cui i partecipanti affrontano concretamente gli argomenti
trattati. 1 2023 vedra un ricco calendario di appuntamenti, tra cui la formazione sui
veicoli ibridi, € sono in programma anche approfonditi corsi tecnici insieme ad alcuni
importanti fornitori. Ma il supporto alle officine va ben oltre le ore dedicate alla
formazione. Sempre operativo & infatti il call center tecnico coordinato dall'ingegner
Piero Meccia, con alle spalle una lunga esperienza di assistenza tecnica automotive, e
dal responsabile del service Roberto Scalavino, pronti a rispondere in ogni momento alle
richieste dei meccanici e a supportarli. La nuova struttura dedicata al service si trova a
pochi minuti dalla sede di Palermo, collocata strategicamente nelle vicinanze
dell'autostrada. Un luogo accogliente e curato anche dal punto di vista estetico, in modo
da rendere piu piacevole la partecipazione ai momenti di formazione e che si presta
anche a incontri con fornitori e meeting ricambisti.

Progetto officine Auto-Go

Tra i compiti strategici della nuova divisione di Autocom rientra anche il progetto officine
Auto-Go, che prevede la brandizzazione delle officine che vogliono entrare a fare parte
della rete. “Al momento sono gia state raccolte una trentina di adesioni di officine pronte
a legarsi con noi, prevalentemente nella Sicilia Occidentale — spiegano i titolari Manlio La
Rosa e Saverio Giglio — Per entrare & prevista una piccola fee; per dare un volto a
questo progetto e identificarsi con le loro officine, anche alcuni ricambisti stanno
brandizzando il magazzino e I'abbigliamento. Prima dell’estate contiamo di avere circa
una cinquantina di officine affiliate e di allargarci anche al resto della Sicilia”.

Con questo progetto Autocom € dunque decisa a rafforzare il legame tra distributore,
ricambisti e officine partendo inizialmente da formazione, attrezzature e supporto tecnico
e prevedendo per il futuro ulteriori sviluppi e contenuti. La fase di test & gia partita con la
prima tranche di corsi di formazione e con I'attivazione del call center tecnico: I'obiettivo
e di coinvolgere in un primo momento tutte le officine piu fidelizzate, per poi estendere |l
progetto anche alle aree della Sicilia Orientale. “Come inizio siamo piuttosto soddisfatti
di come sta andando, i ricambisti hanno capito I'importanza di formare I'officina, che € un
bene per tutti, anche in vista dei nuovi modelli ibridi ed elettrici che sempre piu
frequentemente entreranno nelle strutture. Sotto questo punto di vista ci stiamo
appoggiando molto anche a Marelli”, spiega il titolare Saverio Giglio.

Showroom attrezzature

Sempre piu strategico per Autocom & anche il business delle attrezzature, che trova nel
nuovo showroom all’interno della struttura di Autocom Service il suo naturale
coronamento. Qui, infatti, in un ambiente moderno e curato in ogni dettaglio, potra
essere testata e valutata I'intera gamma di attrezzature Fervi, di cui Autocom ¢ |l
distributore preferenziale per la Sicilia, ma anche di Gutmann e altri marchi. “Con Fervi
abbiamo fatto un ottimo lavoro da ottobre in poi, abbiamo aperto un mercato che prima
non avevamo e stiamo facendo numeri interessanti con le attrezzature”, spiega il titolare
Manlio La Rosa. La presenza nello stesso edificio di showroom e officina test rende
dunque la nuova struttura un luogo pienamente operativo, dove tecnici e autoriparatori
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possono confrontarsi concretamente su soluzioni tecniche, problematiche riparative e
quant’altro.

Crescita continua

L’avvio della nuova divisione dedicata al service & un ulteriore, importante tassello della
strategia di crescita di Autocom in Sicilia. Grazie all'apertura del deposito di Catania
(operativo da maggio 2021), che si aggiunge al magazzino di Carini e alla sede storica di
Palermo, Autocom presidia tutto il territorio siciliano arrivando anche in Calabria. Negli
anni il distributore ha dunque potenziato il proprio assetto logistico per riuscire a servire
con puntualita e precisione un territorio complesso e frammentato come la Sicilia. Oggi
Autocom dispone del magazzino di 1.800 m2 di Palermo, dove sono ospitati gli uffici
amministrativi, e del magazzino centrale di Carini (4.000 m2 per 12 metri d’altezza su 3
livelli), avviato a inizio 2019 e diventato il principale hub logistico per tutta la regione. I
piu recente magazzino di Catania, di 1.500 m2, ha consentito di estendere il raggio
d’azione alla Sicilia Orientale facendo anche da avamposto all’espansione in Calabria.
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Supporti motore Fervi, arrivano due
novita

I nuovi supporti S033 e SO068 sono progettati per agevolare il lavoro e garantire
un'ispezione completa del motore, rispettando gli alti standard richiesti alle attrezzature
professionali, senza tralasciare I'accessibilitd economica per allargare il mercato di
riferimento anche agli hobbisti.

Entrambi i supporti includono un sistema di inclinazione del motore per assicurarne
un'accurata esamina e sono dotati di quattro ruote in ghisa , due fisse e due girevoli con
freno, per un facile spostamento dell'attrezzo.

La struttura robusta, brandizzata Fervi, permette non solo di raggiungere una portata
massima di 600 kg per S033 e 680 kg per S068 ma anche di assicurarne facilita di
pulizia, resistenza ad olii e solventi durata nel tempo. S033 & dotato di un piano porta
minuteria girevole che consente di appoggiare piccoli pezzi come viti, bulloni e rondelle,
mentre S068 & particolarmente indicato per gli spazi ristretti perché prevede la possibilita
di essere piegato riducendo cosi l'ingombro dell'attrezzo.
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Piccole e medie imprese: arriva lI'indice
che premia la sostenibilita (18/04/2023)

Gli investimenti e i dati relativi all'attuazione dei criteri Esg nelle grandi aziende hanno
raggiunto livello avanzato. Non si pu0 dire lo stesso delle aziende di piu piccola
dimensione e capitalizzazione, dove sono ancora limitate sia la disponibilita di dati di
valutazione di sostenibilita sia le possibilita di investimento piu mirate all’attenzione
verso la sostenibilita.

Un contributo in merito arriva dalla collaborazione tra il Repair lab della Sda Bocconi,
Crif, azienda specializzata in sistemi di informazioni creditizie e I'advisor
Ambromobiliare, che hanno elaborato 'Esg Ita growth index per la valutazione Esg
delle piccole e medie imprese quotate nel comparto Euronext growth milan.
L'obiettivo della ricerca é stato proprio quello di realizzazione di un benchmark
finanziario in ottica Esg che contribuissse a promuovere la sostenibilita per le aziende
a piu bassa capitalizzazione, dal momento che non esistono ancora paradigmi e
standard valutativi condivisi.

Secondo Michele Calcaterra, direttore operativo di Repair lab e senior lecturer di
entrepreneurial finance di Sda Bocconi, «Il benchmarking di questo comparto di
quotazione é propedeutico alla realizzazione di nuove strategie di asset allocation e,
quindi, alla definizione di prodotti finanziari investibili Esg che abbiano come sottostante
le cosiddette Smcap industries, ad esempio i Pir, ossia i piani individuali di risparmio».

In pratica, I'indice ha il compito di aiutare ad analizzare gli aspetti Esg nelle aziende
guotate a piu bassa capitalizzazione, permettere agli investitori di ricorrere ad uno
strumento che individui le Pmi pu sostenibili e accrescere la liquidita delle societa
quotate nellEuronext growth milan (Egm) in termini di impatto ambientale, sociale e di
governance.

Ma come viene calcolato il livello Esg della singola azienda? Attraverso un’analisi che
comprende informazioni di natura pubblica, ad esempio il report sostenibilita, oltre che
mappe di rischio di fisico e di transizione e informazioni sulle emissioni di gas serra. Il
patrimonio informativo & elaborato attraverso modelli, scenari macro-economici e
climatici e benchmark settoriali uniti a metodologie di machine learning secondo una
procedura elaborata da Crif.

Raccolti i dati, le aziende idonee sono state individuate applicando tre parametri di
valutazione: governance, liquidita e dimensioni. A livello di governance, &€ emerso che
circa il 50% delle aziende quotate sul segmento Euronext growth milan mostrano un
livello alto di attenzione a una governance sostenibile); rispetto alla liquidita sono state
escluse le aziende con un livello di scambi troppo basso, che non le renderebbe
realmente investibili; quanto al market cap, & stato definito un livello di capitalizzazione
tra 10 e 500 milioni di euro.

Sulla base di questo lavoro sono le 30 piccole e medie imprese quotate ad aver ricevuto
il riconoscimento come Esg best in class, appartenenti ai settori industria, health care,
energia, telecomunicazioni e produzione di beni di consumo discrezionali (secondo la
terminologia anglosassone “consumer discretionary”).

Le aziende selezionate sono: Nusco, Franchi umberto marmi, grifal, cover 50, llpra,
Gel, Ecosuntek, Gibus, Sciuker frame, Masi agricola, Alton green storage,
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Labomar, arterra bioscience, Giglio.com, Trawell, Officina stellare, Convergenze
societa benefit, Easy life, Askoll eva, Esi, Racing force, Take off, Farmae’,
Confinvest, Fervi, Intred, Matica fintec, Fope, Alfio bardolla training group, Unidata

Foto di Scott Graham su Unsplash
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FERVI amplia la gamma dei transpallet manuali con una nuova linea di Transpallet
Manuali a Forche Lunghe (art. 0028/XL) per consentire agli operatori di movimentare in
tutta sicurezza carichi fuori sagoma o piu pallet contemporaneamente fino a un
massimo di 2 tonnellate, grazie alla resistente struttura in acciaio e al pratico timone
ergonomico per effettuare le manovre.

Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. | Transpallet Manuali FERVI racchiudono
I'esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell'offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un ottimo rapporto qualita/prezzo.

Forche di lunghezza variabile

Grazie al trattamento epossidico, il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con l'inconfondibile azzurro del marchio, rendendo riconoscibili
ed eleganti le soluzioni proposte. | Transpallet Manuali a forche lunghe sono disponibili
con forche di lunghezza variabile, da 1500, 1800 e 2000 mm sulle quali disporre i
carichi. Grazie al doppio rullo anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo scivolamento
della merce e reso piu facile, mentre il rivestimento antisdrucciolo del timone consente
un grip ottimale per agevolare I'operatore in fase di manovra.

Caratteristiche principali

Per movimentare i Transpallet, e sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che puo essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessita: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

| Transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi...),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.

Tramite il sito www.fervi.com & possibile individuare il rivenditore FERVI piu vicino e
avere maggiori informazioni su questa e sulle altre soluzioni presenti a catalogo.
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Equipaggiamento professionale: boom di
richieste online per carrelli e cassettiere
Fervi
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Attualita
Condividi su:

La tendenza ad acquistare equipaggiamento professionale online & in deciso
aumento, anche grazie alla varieta dell'offerta che € oggi possibile reperire sul web.

Chi per lavoro ha la necessita di organizzare al meglio i suoi strumenti, non puo fare a
meno di dotarsi di un pratico carrello porta attrezzi, un oggetto decisamente utile che
permette anche di guadagnare piu spazio all'interno dell'ambiente di lavoro e di
mantenere un'area ordinata e sgombra da troppi impedimenti.

Tra i marchi leader che si distinguono per la produzione di carrelli e cassettiere di alta
gualita spicca Fervi, che, dal 1978, si occupa di progettare e realizzare un'ampia gamma
di soluzioni destinate al mondo di artigiani e professionisti del settore.

Nel corso della sua lunga storia, Fervi & stata in grado di affermarsi come brand leader a
livello europeo nel campo della MRO (sigla che sta per Materials, Repair and Operations
), grazie soprattutto alle sue proposte affidabili e al tempo stesso, competitive.

Questa azienda costituisce un punto di riferimento per l'ideazione, la produzione e la
distribuzione di macchine utensili, utensileria e strutture organizzative, le cui
caratteristiche principali sono la solidita e l'adesione ai piu alti standard qualitativi.
Dove trovare carrelli e cassettiere Fervi

Chi desidera acquistare articoli Fervi per la propria attivita professionale oggi puo
affidarsi anche ai canali di vendita online. | portali e-commerce, infatti, si distinguono
per la grande disponibilita di prodotti e per le offerte economiche vantaggiose, che
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permettono di risparmiare.

A guesto proposito, un vero e proprio punto di riferimento del settore & senza dubbio
utensileriaonline.it: qui puoi trovare carrelli e cassettiere Fervi usufruendo di un ottimo
rapporto qualita-prezzo. Grazie all'ampia varieta di misure presenti sullo store, inoltre,
trovare la soluzione ideale per le proprie esigenze diventa un’operazione facile e
veloce.

L'importanza di avere ogni cosa al suo posto

Un ambiente di lavoro ordinato e in sicurezza € il primo passo per svolgere la propria
attivita professionale al meglio.

Gli articoli di Fervi nascono proprio per agevolare i professionisti dell'artigianato e
dell'industria e per consentire loro di lavorare con maggior semplicita. | carrelli porta
utensili disponibili su Utensileria Online, per esempio, sono strutture solide, compatte,
facili da muovere da un lato all'altro dello spazio (sono dotate di pratiche ruote), inoltre si
adattano a diversi ambienti.

Grazie alla varieta delle misure disponibili, infatti, & possibile scegliere fra strutture piu
piccole e semplici, fino a porta utensili apribili. Il modello C980/CCO01 di Fervi, ad
esempio, dispone di sette cassetti montati su cuscinetti a sfera, e ognuno di loro ha una
portata di ben 25 Kg. Inoltre, esso viene venduto gia fornito con 72 utensili studiati
appositamente per il mondo dell'automotive.

Perché acquistare un carrello porta utensili

Sono diversi i vantaggi legati all'acquisto di una struttura porta utensili, a cominciare dal
fatto che essa, essendo dotata di quattro ruote, pud essere trasportata agevolmente
da una parte all'altra dell'ambiente di lavoro. Cio si traduce in un concreto risparmio di
tempo e in un maggior focus sull'attivita lavorativa, con il vantaggio di avere meno
distrazioni in corso d'opera.

Organizzare gli utensili in queste strutture, inoltre, permette di mantenerli sempre puliti
(essendo chiusi, infatti, la polvere non si accumula) e ordinati, in modo che anche lo
spazio circostante si mantenga libero da ingombri e, di conseguenza, sia anche piu
sicuro per chi ci lavora.
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Con i transpallet FERVI nessun carico e
iInamovibile

Aprile 26, 2023Aprile 26, 2023Laura Alberelli4 ViewsFervi, forche, logistica,
movimentazione, sicurezza, transpallet

FERVI presenta la huova linea di transpallet manuali a forche lunghe (art. 0028/XL) che
consente agli operatori di movimentare in sicurezza carichi fuori sagoma o piu pallet in
contemporanea fino a un massimo di 2 t.

Il resistente battistrada in poliuretano, inoltre, assicura il massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della macchina. | transpallet manuali FERVI racchiudono
I'esperienza dell’azienda di Vignola che da sempre si impegna nell'offrire ai propri clienti
soluzioni caratterizzate da un rapporto qualita/prezzo ottimale.

Grazie al trattamento epossidico, il telaio in acciaio viene protetto dalla corrosione e
riceve un tocco di colore con 'inconfondibile azzurro del marchio di Vignola rendendo
riconoscibili ed eleganti le soluzioni proposte.

Forche di lunghezza variabile

| transpallet manualiFERVI a forche lunghe sono disponibili con forche di lunghezza
variabile, da 1.500, 1.800 e 2.000 mm sulle quali disporre i carichi. Grazie al doppio rullo
anteriore montato sui cuscinetti a sfera, lo scivolamento della merce € reso piu facile,
mentre il rivestimento antisdrucciolo del timone consente un grip ottimale per agevolare
I'operatore in fase di manovra.

Per movimentare i transpallet, & sufficiente utilizzare la pratica leva di comando
collocata vicino al timone che pu0 essere regolata in tre diverse posizioni a seconda
delle necessita: centrale per il trasporto, in alto per la discesa delle forche e in basso per
azionare la pompa di sollevamento delle forche.

| transpallet FERVI sono dotati di un limitatore di carico costituito da una valvola di
massima pressione che, insieme agli altri dispositivi di protezione individuale (DPI)
previsti dalla normativa sul lavoro (come guanti, calzature antinfortunistica, caschi ecc.),
garantisce la sicurezza del personale addetto ed evita eventuali sovraccarichi.
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Puntata #082

Redazione - Posted on 26 Aprile 202326 Aprile 2023

Puntata numero 82 di ABS MOTORI, tornano le novita a partire dal TG NEWS con
notizie relative a FERVI, GM-EDU E IL 6° AUTOMOTIVE CAMPUS. Vi raccontiamo le
prime due tappe del Tour Groupauto, Torino e Milano con le prime interviste ai premiati.
Torniamo da Giorgio Vernice presso G.T.R. Car Service per un altro furto, in questo
caso su una Mercedes.

In Autocenter Arese Cristian ci racconta il perché della presenza di scorie nel serbatoio.
Da Assetto Corsa abbiamo parlato con Alessio Grassi, che ci ha raccontato come sta
andando il mercato della vendita dell'usato e dell’elettrico. Un servizio dedicato alle
immatricolazioni e uno sull’elettrico chiudono la puntata.

Presenti in questa puntata: Martina Stelluti, Enrico Succo e il team GROUPAUTO,
Stefano Morello (SM AUTOSERVICE), Giuseppe Campigotto (L'AUTORIPARATORE
SS), Gabriele Cavallero (OFFICINA SCUDIERO), Danilo Scalerandi (AUTOFFICINA
SCALERANDI), Barbara Coltiletti (CLAUDIO AIR SERVICE), Giorgio Vernice, Cristian
Pagani, Alessio Grassi.
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Riguarda la puntata di ABS MOTORI!

28 Aprile 2023

Nuova puntata di ABS MOTORI con le novita dal mondo aftermarket/automotive!

Puntata numero 82 di ABS MOTORI, tornano le novita a partire dal TG NEWS con
notizie relative a FERVI, GM-EDU E IL 6° AUTOMOTIVE CAMPUS. Vi raccontiamo le
prime due tappe del Tour Groupauto, Torino e Milano con le prime interviste ai premiati.
Torniamo da Giorgio Vernice presso G.T.R. Car Service per un altro furto, in questo
caso su una Mercedes.

In Autocenter Arese Cristian ci racconta il perché della presenza di scorie nel serbatoio.
Da Assetto Corsa abbiamo parlato con Alessio Grassi, che ci ha raccontato come sta
andando il mercato della vendita dell'usato e dell’elettrico. Un servizio dedicato alle
immatricolazioni e uno sull’elettrico chiudono la puntata.

Presenti in questa puntata: Martina Stelluti, Enrico Succo e il team GROUPAUTO,
Stefano Morello (SM AUTOSERVICE), Giuseppe Campigotto (L'AUTORIPARATORE
SS), Gabriele Cavallero (OFFICINA SCUDIERO), Danilo Scalerandi (AUTOFFICINA
SCALERANDI), Barbara Coltiletti (CLAUDIO AIR SERVICE), Giorgio Vernice, Cristian
Pagani, Alessio Grassi.
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Fervi: Guido Greco nominato
Amministratore Delegato

di
Financial Trend Analysis, pubblicato il 28 Aprile 2023 alle ore 16:33

Il Consiglio di Amministrazione di Fervi S.p.A. riunitosi in data sotto la presidenza del
Rag. Roberto Tunioli ha provveduto a conferire al Consigliere dott. Guido Greco — che
da gennaio 2022 ricopre la carica di Amministratore Delegato della controllata Rivit Srl —
I'incarico di Amministratore Delegato. La nomina rientra nel piu ampio programma di
rafforzamento della struttura manageriale del Gruppo: con I'acquisizione di Rivit il
Gruppo ha raddoppiato le dimensioni e ha occupato un ruolo di maggiore visibilita nel
panorama del mercato MRO. Da qui la necessita di dotare la Societa di un modello
organizzativo piu robusto attraverso la nomina di un Amministratore Delegato che
supporti il Presidente nel perseguimento degli obiettivi aziendali definiti nel Piano
Industriale. Laureato in Economia presso L’Alma Mater di Bologna, il Dott. Greco ha
avuto una lunga esperienza in diverse Linee di Servizio di PricewaterhouseCoopers,
dapprima come revisore contabile e successivamente come Deal Specialyst
partecipando a numerose IPO e due diligence anche cross borders oltre ad aver
lavorato un anno in secondment presso gli uffici di PwC UK.

Nel 2012 si € unito ai soci promotori del progetto Fervi, dapprima con la carica di CFO e
successivamente come Direttore Generale a partire dal 2015. Nel 2018 a seguito della
guotazione e stato nominato Investor Relator. Da gennaio 2022 & stato nominato
amministratore delegato della neoacquisita Rivit Srl con I'obiettivo di favorire ed
accelerare l'integrazione della nuova realta nel Gruppo. Alla data odierna e sulla base
delle informazioni a disposizione della Societa, il Dott. Greco detiene n. 51.741 azioni di
Fervi SpA. Il dott. Greco ha dichiarato: “Ringrazio il Presidente ed il Consiglio per la
fiducia riposta nella mia persona.

Dopo poco piu di dieci anni dall'inizio dell’'avventura in Fervi mi guardo alle spalle e
rivedo una piccola azienda di provincia da circa 10 milioni di fatturato realizzati
pressoche interamente in Italia con 18 dipendenti che si é evoluta in un Gruppo di
quattro societa con un fatturato di oltre 57 milioni di cui circa il 30% all’estero e oltre 150
dipendenti. Anche per questo considero questa nomina non un traguardo ma un nuovo
punto di partenza per continuare il percorso di crescita del Gruppo e delle persone che
ne fanno parte.” Nel commentare la nomina, il Presidente Roberto Tunioli ha dichiarato:
“Sono contento e rasserenato che il Dott. Greco, con la recente nomina ad
Amministratore Delegato, possa mettere a frutto le esperienze ed i risultati conseguiti al
servizio del Gruppo Fervi con rinnovato entusiasmo e sono altresi confidente che potra,
con efficacia, accelerarne la crescita e la profittabilita negli anni a venire. A Guido ed i
suoi collaboratori i miei migliori auguri per i nuovi successi.”

(RV — www.ftaonline.com)
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“PMI it

Investimenti sostenibili, imprese
piu appetibili con il rating Esg
Realizzato da Ambromobiliare con Sda Bocconi e Crif un indice
che misura le performance “green” delle Pmi del listino Egm

di Mariarosaria Marchesano

foni i imaestimento sono sempre pit

sensibili al rema della sostenibilici e chie-
dono alle aziende, anche in fise di quota-
Aone, di dimostrare che ke loro antwith sa-
no in linea con i criten Bag | Emironment,
social e governanee), vale a dire eon la cura
dell'ambiente, con 'mdusione socale ¢ di
genere e con una gestione corretta e tra-
sparente. Ma mentre nelle grandi socict
gl imestiment e i dat relaovi all'attua-
zione dei erter Esg hanno raggiunto un
Tivellis svamzato, Jo sieso non si pon dine
per le realts i pit piccola dimensione e ca-
pitalizzazione, dov'é ancora limirata la di-
sponibilit i dei o chsposizone degli inve-
ditor per una valutazione i sostenilality,
Va anche detio che negl uliimg anni un
muneny sempre maggiore delle Poi quo-
tate su Euroness growth Milan ha scelto
o publicare il bilancio di sostenibili ma
fmo ad ogg non eastevs un indice-bench-
mark a oui i foncli dimvestimento porcsseno
fivre rfermmenio con il mschio che mita ke

Tegielivh vacealia di intermedian italin
nel compart ofentat verso investiment
Eeg (34 miliarch sccondo dat di Bankiva-
liia, aggiorniati al 2021 venisse convogliata
solo sulle grands societd oppure su quelle
estere, Un vem peeeats per quel made in
Taly rappresentato dalle P di ogm che
possono diventare e big di domani grazie
all'aceesso al mereato dei capitali.

Ebbene, questa Licuna & stata colmata
grazic a un'inigativa di Ambromobiliare,
une ded itk importanti advisor dell Fam,
realizzata con la collaborazione dell'Uni-
versita Boceond ¢ con il sistema di rileva-
sone erelitize Ol F nato cost Fag Tia
Growth, un indice utile per valutare ke
perormance delle Pmi ialiane quotate
nel Tisting speciale Fgm, Raccoli 1 da,
le aziende idonee sono state individuate
applicand tre parametn di valuazione:
governance, lquidith e dimensiond. A B-
vello di governance, ¢ emerso che cirea il
5P delle aaencde quotate s Fam mo-

Linteresse degli investitori per il mondo ESG

stiano un livello alto di atterzgione a una
gevernance sostenibile; rispeno alla liogui-
diti sono state eschuse le aziende con un
Tivedlor el scamnbn iroppo Liasso, che non le
rencerchbe realmente mvestibili; quanio
alla capitalizzazione di mercato, & stato
et un Tivello di capitaliesesione i
i} () mitlioni ci evro,

Serondo  Michele Calcaterra i Sca
Bocooni, «ll bencdwmsrking o quesio
comparto di quotazione ¢ propedeutico
alla realizzazione di nuove stategie di
asset allocation e, quind, alla definizione
di prodotti fmanzian mvestibili Esg che
abbiano come sottostanic le cosiddotte
small cap industriess, Sono 30 le piccole ¢
medie imprese quotate ad aver cevuno il
rronoscimento come “Esg best in class”,
appartenent ai senon ndusiria, health
e, energia, telecomunicaziont ¢ produ-
aavne ¢ bent di consumo diserezionali (se-
condo kb terminologia anglosassone ooy
mer dfisorstimary). Eeeo i loro nomi: Nusco,

Franehi Umbeno marmd, Grifal, Cover
50, Hpra, Gel, Ecosuntek, Gibus, Sciuker
frame, Masi agricola, Alion green dorge,
Labrnan, Anerma biostience, Giglio.com,
Trawell, Officina stellare, Comvergenze
socicti benefit, Fasy life, Askoll eva, Fai,
Ricing force, Take off, Farmae', Confin-
vest, ke, Intred, Matica fintee, bope,
Al Drarchollin training group, Unidaa @

“1 Volore globale [
i fondli gestiti & T
w4 dogliinvestitori A
membri dell'UN PRI [ oo
(United Nation e
principles of responsible it
investrment), rete Bt
- intermazioncle .
di investitori sostenuta w0
dalle Nazioni Unite
o = @ sinistro valor o
in miglicia di miliardi .
- di dollari bl
: o
. i
P oo
s e 2008 oo o0 F o] oy . o sun oy arl o oo g
=S Valore di mercato patrimonio dei Numero wif)= Numero
del patrimonio gestito proprietari dei fondi del proprietari dai sottoscrittori
E BAIAL 2 LEI0Z3 ™
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ERVI amplia la gamma

dei transpallet manua-
li con una nuova linea di
Transpallet Manuali a For-
che Lunghe per consentire
agli operatari di maovimen-
tare in tutta sicurezza cari-
chi fuori sagema o pid pallet
contemporaneamente fino a
un massimo di 2 tonnellate,
grazie alla resistente strut-
tura in acciaio e al pratico
timone ergonomico per ef-
fettuare le manovre. 1l re-

I NUOVI TRANSPALLET MANUALI A FORCHE LUNGHE FERVI

sistente battistrada in po-
liuretano, inoltre, assicura il
massimo silenzio durante le
operazioni di utilizzo della
macchina

Grazie al trattamento epos-
sidico, il telaio in acciaio vie-
ne protetto dalla carrosione
e riceve un tocco di colore
con l'inconfondibile azzurro
del marchic di Vignola ren-
dendo riconoscibili ed ele-
ganti le soluzioni proposte.

Anno XIV N° 3 Aprile-Maggic 2023

1 Transpallet Manuali a for-
che lunghe sono disponibi-
li con forche di lunghezza
variabile, da 1500, 1800 e
2000 mm sulle quali disporre
i carichi. Con il doppic rullo
anteriore montato sui cusci-

netti a sfera, lo scivolamento
della merce € reso piu facile,
mentre il rivestimento anti-
sdrucciolo del timene con-
sente un grip ottimale per
agevolare |'operatore in fase
di manovra.

Per movimentare | Transpal-
let & sufficiente utilizzare la
pratica leva di comando col-
locata vicino al timone che
pud essere regolata in tre
diverse posizioni a seconda
delle necessitd: centrale per
il trasporto, in alto per la di-
scesa delle forche e in bas-
s0 per azionare la pompa di
sollevamento delle forche.

I Transpallet FERVI sono do-
tati di un limitatore di cari-
co costituito da una valvola
di massima pressione che,
insieme agli altri dispositi-
vi di protezione individuale
(DPI) previsti dalla normati-
va sul lavoro - come guanti,
calzature antinfortunistica,
caschi, ecc, - garantisce la
sicurezza del personale ad-
detto ed evita eventuall so-
wvraccarichi.

Fervi S.p.A., societa guo-
tata sul mercate Euronext
Growth Milan, & attiva nel
settore della fornitura di
attrezzature  professionali
principalmente per officina
meccanica, officina auto, fa-
legnameria, cantiere, e dei
prodotti MRO (Maintenan-
ce, Repair and Operations) e
per il fai-da-te in ambito non
professionale.

www.fervi.com

www.mtm-subfornitura.it
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11 20237 Visto il primo trimestre, promette bene

Beta sta registrando crescite importanti da diversi anni,
nonostante una situazione di mercato abbastanza incerta,
Nel primo timestre del 2023 abblamo ottenuto un'uvlteriore
crescita rspetto alfanno precedente, performando meglo
nspetto alla media di mercato,

Vsleria Traversi, Business Unit Manager Utensileria di Beta Utensili

Considerato il mercato maturo, | primi mesi del 2023 hanno
rappresentato un buon inzio, con un fatturatn in linea con
gli anni precedenti, & che prevediama di incrementare nei
prossimi trimestri grazie ai prodotti che stiamo lanciando o
che lanceremo a breve.

Rlessandro Cicala Product Manager di Fervi

Siamo mediamente soddisfalii di come si & mosso il merca-
to nel primo trimestre. Anche se il mese di marzo ha fatto
segnare un rallentamento nel selHn, Stimiamo un anno po-
sitvo grazie anche alle numerose novica che introdurremo.
Maurizio Verna Business Development Manager di Grupa Topex

Abbiamo chiusno il prima trimestre in linea a quello del 2022,
Ci riteniamno nel complesso soddisfatti di questo primo ri-
sultatn. Nel settore distributive non & mai banale fare delle
previsioni accurate sopratiutio quando fa tpologia di offerta
& ampia, articolata e in continua evoluzione come la nostra.
Il seore delle ferramenta & estremamente diversificato. Va
dal piccolo punto vendita locale alle grandi superfici speciabz-
zate, passando per | grossisti e quindi dipende da numerose
variabill di mercato, Detto ¢id, con il marchio Kraftwerk, per
questn 2023, puntiamo a ritornare al livelll pre pandemia
Eugenio Marsano, Business Unit Manager Area Distribuzione di Hom-
berger

Per quanto ¢i riguarda ne primo trimestre 2023 & prose-
guito fl trend positvo sia sul mercato italiano che europeo.
Alftredo Casartelli Amministrators di Mundial

Nel pimo tnmestre del 2023, nonostante le crisi interna-
zionali che Witl conosciamo non siamo ametrat, conferman-
do sostanziaimente | numer! dellanno scorso, Nonostante
le difficolca di approwigionamenta del material, le previsio-
ni sono comungue positive: contiamo di raggiungere a fine
anno un +3% rispetto al 2022,

Paolo Sassone General Manager di Plerd

Troviamo un clima di indecsione da parte dei grossisti nel
fare stock nei loro magazzini. Confidiamo che la situazione
nei prossimi mesi possa cambiare per poter concluders un
annn in modo migiore fspetlo a come & iniziato,

Simaone Piccini, Responsabile Commerciale di Romea Maestri

Il bilancio rguardo il primo timestre dellanna possiamo defi
nirlo positivo: nel 2022 abbiamo introdotto a Catalogo quasi

300 Surumenti Manuali che, owiamente, hanno ampliato la
nostra proposta da sottoporre ai nostri clienti, Il riscontro
& stato pil che buono e, peril primo timestre del 2023, ke
cose stanno procedendo bene, Confidiamo che il trend con-
tinui per tutto l'anno e per gli anni a venire,

David Beccati, Web Marketing Specialist di Seba

Crediama che il mercato si sia diversificato e che |'utilizze-
tore percepisca la qualits in un moda molto pit approfondi-
to. La vastita dell'offerta ha portatn |a forhice di mercatn ad
aprirsi ancora di pit dividendo proprio ke fasce in prezzo/
yuakta e il professionista oggl pid che mai capisce e desi-
dera la garanzia per i suoi lavort. | primi tre mesi dellanno
sono stati veramente coinvolgenti soprattutto per gl arredi
tecnici, anch'essi molto performanti e sempre pid richiesti
per oltimizzare spazi ed avere Wwitto a portata di mano, Per il
2023 ¢ aspettiarmo un aumento di fatturato vicino al 40%.
Alberto Capozzi, Amministratore di Serenco Italia

Il prima trimestre 2023 & statn molto positivo, ben oltre le
aspettative di budget, gia ambiziose. Stiamo lavorando in ca-
nali ad altissima specializzazione, ad esempio, la manuten-
zione aeronautica o lindustria pit avanzata, | comparto di
distribuzione tradizionale & maggiormenta stagnante e lega-
o a prodotti di marca, ma decisamente meno tecnic dei no-
stri. Ambiamo per il 2023 ad una ulleriore crescila rispetto
al 2022 ma guesto sard possibile per noi solo in canal che
rnon accetano compromessi gualitativi @ meno stressati da
ricerche di prezzo.

Enzo Orso Campione, Direttore Stahlwille Utensili

Il bilancio & sicuramenta positivo, Creseona i clienti, in linea
con quanto accadutn nel 2021 e 2022 in sequito alla rior-
ganizzazione e al Ainnovamento della forza vendita, e cresce
la gamma di pradattl per singolo cliente, L'uscita del Catalo-
go Generale a inizio anno, con lintroduzione di diverse novita
proprio tra gl utensili manuali, ha sostenuto guesto trend.
Le previsioni sono altrettanto positive. Siamo fiduciosi che
luscita del nuove giomalino promo, k fiere e e giornate de
mostrative presso i clienti e le altre iniziatve commerciali 2
marketing su cul stiamo lavorando daranno | loro frutt
Enrico Ulimann, amministratore di Ullmann

Mel monda, & Ivello macroeconomico, il momenta & sicu
ramente caratberizzato dallincertezza e questo si riflette
anche sui consumi, Pera deva dire che pur essendo partiti
con lentezza rspetto al passato, | segnall positivi nell ultimao
periodo si sona visti e si stanno anche consolidando. Possia-
mo dire di essere positivi anche per questo 2023, dopo anni
che, a loro vola, ¢l hanno dato grandi soddisfazioni. Per cui
contiamo di proseguire anche nel nostro percorso di investi-
ment nella ricerca tecnologica e sviluppo di nuovi prodot.
Armando Schiavan, General Manager di Ualex

P.3



PAESE :ltalia DIFFUSIONE :(4885) s g

il ReSTO del Carlino PAGINE :16 AUTORE :N.D.

MODENA SUPERFICIE :31 %

iy

» 6 aprile 2023 - Edizione Modena

Fervi, ricavi oltre i 57 milioni: «In 10 anni fatturato quintuplicato»

Bilancio consolidato 2022, I'ad Tunioli: «Fusione con Rivit veloce ed efficace. Crescono dividendi e portafoglio prodottis

VIGNOLA

«Un altro anno di crescita sia in
termini di fatturato sia di redditi-
vita, frutto dell'impegno di tutti
i nostri collaboratori. | prossimi
obiettivi faranno da guida alle
nostre azioni». A parlare & Ro-
berto Tunioli, presidente e Ad di
Fervi Spa, attiva nel settore del-
la fornitura di attrezzature al ser-
vizio dei professionisti della ma-
nutenzione e riparazione. Real-
ta che, come conferma il bilan-
cio consolidato al 31 dicembre
2022, puo contare su brillanti ri-
sultati. L'esercizio si & chiuso
con ricavi netti per 57,32 milioni
di euro (+50,8% sul 2021). L'ebit-
da adjusted & pari a 8,4 milioni
(+51.3%) mentre il risultato net-
to consolidato adjusted é di 4,4
milioni (+28,9%).

Tunioli, come commenta que-
sto bilancio?

«| ricavi consolidati beneficiano
del fatto che abbiamo acquisito
un‘azienda (Rivit Srl, ndr) a otto-
bre 2021, che nel corso del
2022 ha avuto effetto sui nostri
conti. L'integrazione & stata mol-
to veloce. Abbiamo inserito mol-

ti manager e iniziato con un
grosso investimento sui sistemi
informativi. Siamo contenti per-
ché 'azienda sta crescendo be-
ne: in dieci anni abbiamo quintu-
plicato il fatturato. Oltre al pro-
posto dividendo unitario lordo,
che passa da 0,35 a 0,40 per

azione dal 2021 al 2022. Abbia-
mo un portafoglio prodotti di ol-

tre 60.000 referenze. E operia-
mo il 70% in Italia e il 30%
all’'esteron.

Chi sono i vostri clienti?
«Siamo un’azienda di forniture
industriali e abbiamo come
obiettivo quello di aiutare arti-
giani e aziende nel loro lavoro
giornaliero, che hanno bisogno
di attrezzatura di varia natura.
Oltre al grande portafoglio pro-
dotti, abbiamo un magazzino
del valore di oltre 25 milioni di
euron,

C'é poi la nomina di due nuovi
consiglieri indipendenti, per
rafforzare la struttura manage-
riale del gruppo.

«Esatto. Sono due manager im-
portanti, il dottor Alberto Casati
e il dottor Gian Paolo Fedrigo.
All'interno della nostra organiz-
zazione aggiungiamo cosi com-
petenze internazionali e di setto-
re. Sara un rafforzamento di go-
vernance che contribuira a irro-
bustire 'azienda»

Quali sono i vostri punti di for-
za?

«Abbiamo una definizione mol-
to chiara della disciplina. E im-
portante identificare come cre-
scita I'ampliamento del portafo-
glio prodotti, I'aspetto dell'inter-
nalizzazione e coprire tutti i ca-
nali di vendita. Vogliamo infatti
portare il prodotto al cliente co-
me vuole lui, che sia un nego-
zio, la vendita diretta, o 'online.
Credo che uno degli elementi
pill importanti sia appunto quel-
lo di utilizzarli tutti. Puntiamo su
una grande attenzione verso le
singole esigenze, e su prodotti
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che facciano lavorare in sicurez-
za: come diciamo noi, ‘se sai co-
sa ti serve, ce I'abbiamo. Se non
sai cosa ti serve, chiamaci'».
Giorgia De Cupertinis
I NUOVI INGRESSI
«Manager importanti,
come Alberto Casati
e Gian Paolo Fedrigo:
portano esperienza
internazionale»

Roberto Tunioli, presidente e Ad di Fervi Spa
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Fervi, ricavi oltre i 57 milioni: "In 10 anni
fatturato quintuplicato"

Bilancio consolidato 2022, I'ad Tunioli: "Fusione con Rivit veloce ed efficace. Crescono
dividendi e portafoglio prodotti” .

Fervi, ricavi oltre i 57 milioni: "In 10 anni fatturato quintuplicato”

"Un altro anno di crescita sia in termini di fatturato sia di redditivita, frutto dell'impegno di
tutti i nostri collaboratori. | prossimi obiettivi faranno da guida alle nostre azioni". A
parlare € Roberto Tunioli, presidente e Ad di Fervi Spa, attiva nel settore della fornitura
di attrezzature al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione. Realta
che, come conferma il bilancio consolidato al 31 dicembre 2022, pud contare su brillanti
risultati. L'esercizio si & chiuso con ricavi netti per 57,32 milioni di euro (+50,8% sul
2021). L'ebitda adjusted & pari a 8,4 milioni (+51.3%) mentre il risultato netto consolidato
adjusted € di 4,4 milioni (+28,9%).

Tunioli, come commenta questo bilancio?

"I ricavi consolidati beneficiano del fatto che abbiamo acquisito un’azienda (Rivit Srl, ndr)
a ottobre 2021, che nel corso del 2022 ha avuto effetto sui nostri conti. L'integrazione é
stata molto veloce. Abbiamo inserito molti manager e iniziato con un grosso
investimento sui sistemi informativi. Siamo contenti perché I'azienda sta crescendo
bene: in dieci anni abbiamo quintuplicato il fatturato. Oltre al proposto dividendo unitario
lordo, che passa da 0,35 a 0,40 per azione dal 2021 al 2022. Abbiamo un portafoglio
prodotti di oltre 60.000 referenze. E operiamo il 70% in Italia e il 30% all’estero”.

Chi sono i vostri clienti?

"Siamo un’azienda di forniture industriali e abbiamo come obiettivo quello di aiutare
artigiani e aziende nel loro lavoro giornaliero, che hanno bisogno di attrezzatura di varia
natura. Oltre al grande portafoglio prodotti, abbiamo un magazzino del valore di oltre 25
milioni di euro".

C’é poi la nomina di due nuovi consiglieri indipendenti, per rafforzare la struttura
manageriale del gruppo.

"Esatto. Sono due manager importanti, il dottor Alberto Casati e il dottor Gian Paolo
Fedrigo. All'interno della nostra organizzazione aggiungiamo cosi competenze
internazionali e di settore. Sara un rafforzamento di governance che contribuira a
irrobustire 'azienda"

Quali sono i vostri punti di forza?

"Abbiamo una definizione molto chiara della disciplina. E importante identificare come
crescita 'ampliamento del portafoglio prodotti, 'aspetto dell'internalizzazione e coprire
tutti i canali di vendita. Vogliamo infatti portare il prodotto al cliente come vuole lui, che
sia un negozio, la vendita diretta, o I'online. Credo che uno degli elementi piu importanti
sia appunto quello di utilizzarli tutti. Puntiamo su una grande attenzione verso le singole
esigenze, e su prodotti che facciano lavorare in sicurezza: come diciamo noi, ‘se sai
cosa ti serve, ce I'abbiamo. Se non sai cosa ti serve, chiamaci™. Giorgia De Cupertinis
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| ricavi di Fervi oltre i 57 milioni "In 10
anni fatturato quintuplicato"

L’ad Tunioli tira le somme del bilancio consolidato 2022: "Fusione con Rivit veloce ed
efficace" "Crescono dividendi e portafoglio prodotti. Il nostro segreto? Una definizione
chiara della disciplina” .

"Un altro anno di crescita sia in termini di fatturato sia di redditivita, frutto dell'impegno di
tutti i nostri collaboratori. | prossimi obiettivi faranno da guida alle nostre azioni". A
parlare € Roberto Tunioli, presidente e Ad di Fervi Spa, attiva nel settore della fornitura
di attrezzature al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione. Realta
che, come conferma il bilancio consolidato al 31 dicembre 2022, pud contare su brillanti
risultati. L'esercizio si & chiuso con ricavi netti per 57,32 milioni di euro (+50,8% sul
2021). L'ebitda adjusted & pari a 8,4 milioni (+51.3%) mentre il risultato netto consolidato
adjusted e di 4,4 milioni (+28,9%).

Tunioli, come commenta questo bilancio?

"I ricavi consolidati beneficiano del fatto che abbiamo acquisito un’azienda (Rivit Srl, ndr)
a ottobre 2021, che nel corso del 2022 ha avuto effetto sui nostri conti. L'integrazione &
stata molto veloce. Abbiamo inserito molti manager e iniziato con un grosso
investimento sui sistemi informativi. Siamo contenti perché I'azienda sta crescendo
bene: in dieci anni abbiamo quintuplicato il fatturato. Oltre al proposto dividendo unitario
lordo, che passa da 0,35 a 0,40 per azione dal 2021 al 2022. Abbiamo un portafoglio
prodotti di oltre 60.000 referenze. E operiamo il 70% in Italia e il 30% all’'estero”.

Chi sono i vostri clienti?

"Siamo un’azienda di forniture industriali e abbiamo come obiettivo quello di aiutare
artigiani e aziende nel loro lavoro giornaliero, che hanno bisogno di attrezzatura di varia
natura. Oltre al grande portafoglio prodotti, abbiamo un magazzino del valore di oltre 25
milioni di euro".

C’é poi la nomina di due nuovi consiglieri indipendenti, per rafforzare la struttura
manageriale del gruppo.

"Esatto. Sono due manager importanti, il dottor Alberto Casati e il dottor Gian Paolo
Fedrigo. All'interno della nostra organizzazione aggiungiamo cosi competenze
internazionali e di settore. Sara un rafforzamento di governance che contribuira a
irrobustire I'azienda"

Quali sono i vostri punti di forza?

"Abbiamo una definizione molto chiara della disciplina. E importante identificare come
crescita 'ampliamento del portafoglio prodotti, I'aspetto dell'internalizzazione e coprire
tutti i canali di vendita. Vogliamo infatti portare il prodotto al cliente come vuole lui, che
sia un negozio, la vendita diretta, o I'online. Credo che uno degli elementi pit importanti
sia appunto quello di utilizzarli tutti. Puntiamo su una grande attenzione verso le singole
esigenze, e su prodotti che facciano lavorare in sicurezza: come diciamo noi, ‘se sai
cosa ti serve, ce I'abbiamo. Se non sai cosa ti serve, chiamaci™. Giorgia De Cupertinis
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I ricavi di Fervi oltre i 57 milioni
«In 10 anni fatturato quintuplicato»

L’ad Tunioli tira le somme del bilancio consolidato 2022: «Fusione con Rivit veloce ed efficace»
«Crescono dividendi e portafoglio prodotti. Il nostro segreto? Una definizione chiara della disciplina»

«Un altro anno di crescita sia in
termini di fatturato sia di redditi-
vita, frutto dell'impegno di tutti
i nostri collaboratori. | prossimi
obiettivi faranno da guida alle
nostre azioni». A parlare & Ro-
berto Tunioli, presidente e Ad di
Fervi Spa, attiva nel settore del-
la fornitura di attrezzature al ser-
vizio dei professionisti della ma-
nutenzione e riparazione. Real-
ta che, come conferma il bilan-
cio consolidato al 31 dicembre
2022, put contare su brillanti ri-
sultati. L'esercizio si & chiuso
con ricavi netti per 57,32 milioni
dieuro (+50,8% sul 2021). L'ebit-
da adjusted & pari a 8,4 milioni
(+51.3%) mentre il risultato net-
to consolidato adjusted é di 4,4
milioni (+28,9%).

Tunioli, come commenta que-
sto bilancio?

«| ricavi consolidati beneficiano

del fatto che abbiamo acquisito
un’azienda (Rivit Srl, ndr) a otto-
bre 2021, che nel corso del
2022 ha avuto effetto sui nostri
conti. L'integrazione é stata mol-
to veloce. Abbiamo inserito mol-
ti manager e iniziato con un
grosso investimento sui sistemi
informativi. Siamo contenti per-
ché |'azienda sta crescendo be-
ne: in dieci anni abbiamo quintu-
plicato il fatturato. Oltre al pro-
posto dividendo unitario lordo,
che passa da 0,35 a 0,40 per
azione dal 2021 al 2022. Abbia-

mo un portafoglio prodotti di ol-
tre 60.000 referenze. E operia-
mo il 70% in Iltalia e il 30%
all'estero».

Chi sono i vostri clienti?

«Siamo un‘azienda di forniture
industriali e abbiamo come
obiettivo quello di aiutare arti-
giani e aziende nel loro lavoro
giornaliero, che hanno bisogno
di attrezzatura di varia natura.
Oltre al grande portafoglio pro-
dotti, abbiamo un magazzino
del valore di oltre 25 milioni di
euro».

C’é poi la nomina di due nuovi
consiglieri indipendenti, per
rafforzare la struttura manage-
riale del gruppo.

«Esatto. Sono due manager im-
portanti, il dottor Alberto Casati
e il dottor Gian Paolo Fedrigo.
All'interno della nostra organiz-
zazione aggiungiamo cosi com-
petenze internazionali e di setto-

re. Sara un rafforzamento di go-
vernance che contribuira a irro-
bustire |'azienda»
Quali sono i vostri punti di for-
za?
«Abbiamo una definizione mol-
to chiara della disciplina. E im-
portante identificare come cre-
scita l'ampliamento del portafo-
glio prodotti, 'aspetto dell'inter-
nalizzazione e coprire tutti i ca-
nali di vendita. Vogliamo infatti
portare il prodotto al cliente co-
me vuole lui, che sia un nego-
zio, la vendita diretta, o 'online.
Credo che uno degli elementi
piu importanti sia appunto quel-
lo di utilizzarli tutti. Puntiamo su
una grande attenzione verso le
singole esigenze, e su prodotti
che facciano lavorare in sicurez-
za: come diciamo noi, ‘se sai co-
sa ti serve, ce I'abbiamo. Se non
sai cosa ti serve, chiamaci‘».
Giorgia De Cupertinis
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1 NUOVI INGRESSI
«Manager importanti,
come Alberto Casati
e Gian Paolo Fedrigo:
portano esperienza
internazionale»

La strategia

LN
di impresa
LE PAROLE DEI VERTICI

Roberto Tunioli
«Grancle attenzione al cliente»

«Puntiamo su una grande
attenzione verso le singole
esigenze del cliente - spiega
I'ad Tunioli -: come diciamo
noi, ‘se sai cosa ti serve, ce
I'abbiamo. Se non sai cosa ti
serve, chiamaci’'»
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I ricavi di Fervi oltre i 57 milioni
«In 10 anni fatturato quintuplicato»

L’ad Tunioli tira le somme del bilancio consolidato 2022: «Fusione con Rivit veloce ed efficace»
«Crescono dividendi e portafoglio prodotti. Il nostro segreto? Una definizione chiara della disciplina»

«Un altro anno di crescita sia in
termini di fatturato sia di redditi-
vita, frutto dell'impegno di tutti
i nostri collaboratori. | prossimi
obiettivi faranno da guida alle
nostre azioni». A parlare & Ro-
berto Tunioli, presidente e Ad di
Fervi Spa, attiva nel settore del-
la fornitura di attrezzature al ser-
vizio dei professionisti della ma-
nutenzione e riparazione. Real-
ta che, come conferma il bilan-
cio consolidato al 31 dicembre
2022, put contare su brillanti ri-
sultati. L'esercizio si & chiuso
con ricavi netti per 57,32 milioni
dieuro (+50,8% sul 2021). L'ebit-
da adjusted & pari a 8,4 milioni
(+51.3%) mentre il risultato net-
to consolidato adjusted é di 4,4
milioni (+28,9%).

Tunioli, come commenta que-
sto bilancio?

«| ricavi consolidati beneficiano

del fatto che abbiamo acquisito
un’azienda (Rivit Srl, ndr) a otto-
bre 2021, che nel corso del
2022 ha avuto effetto sui nostri
conti. L'integrazione é stata mol-
to veloce. Abbiamo inserito mol-
ti manager e iniziato con un
grosso investimento sui sistemi
informativi. Siamo contenti per-
ché |'azienda sta crescendo be-
ne: in dieci anni abbiamo quintu-
plicato il fatturato. Oltre al pro-
posto dividendo unitario lordo,
che passa da 0,35 a 0,40 per
azione dal 2021 al 2022. Abbia-

mo un portafoglio prodotti di ol-
tre 60.000 referenze. E operia-
mo il 70% in Iltalia e il 30%
all'estero».

Chi sono i vostri clienti?

«Siamo un‘azienda di forniture
industriali e abbiamo come
obiettivo quello di aiutare arti-
giani e aziende nel loro lavoro
giornaliero, che hanno bisogno
di attrezzatura di varia natura.
Oltre al grande portafoglio pro-
dotti, abbiamo un magazzino
del valore di oltre 25 milioni di
euro».

C’é poi la nomina di due nuovi
consiglieri indipendenti, per
rafforzare la struttura manage-
riale del gruppo.

«Esatto. Sono due manager im-
portanti, il dottor Alberto Casati
e il dottor Gian Paolo Fedrigo.
All'interno della nostra organiz-
zazione aggiungiamo cosi com-
petenze internazionali e di setto-

re. Sara un rafforzamento di go-
vernance che contribuira a irro-
bustire |'azienda»
Quali sono i vostri punti di for-
za?
«Abbiamo una definizione mol-
to chiara della disciplina. E im-
portante identificare come cre-
scita l'ampliamento del portafo-
glio prodotti, 'aspetto dell'inter-
nalizzazione e coprire tutti i ca-
nali di vendita. Vogliamo infatti
portare il prodotto al cliente co-
me vuole lui, che sia un nego-
zio, la vendita diretta, o 'online.
Credo che uno degli elementi
piu importanti sia appunto quel-
lo di utilizzarli tutti. Puntiamo su
una grande attenzione verso le
singole esigenze, e su prodotti
che facciano lavorare in sicurez-
za: come diciamo noi, ‘se sai co-
sa ti serve, ce I'abbiamo. Se non
sai cosa ti serve, chiamaci‘».
Giorgia De Cupertinis
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1 NUOVI INGRESSI

«Manager importanti,
come Alberto Casati
e Gian Paolo Fedrigo:
portano esperienza
internazionale»

La strategia
di impresa

LE PAROLE DEI VERTICI

Roberto Tunioli
«Grande attenzione al cliente»

«Puntiamo su una grande
attenzione verso le singole
esigenze del cliente - spiega
I'ad Tunioli -: come diciamo
noi, ‘se sai cosa ti serve, ce
I'abbiamo. Se non sai cosa ti
serve, chiamaci'»
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Fervi, ricavi salgono a 15,1 milioni di
euro nel primo trimestre - Economia e
Finanza

28 aprile 2023 - 12.20
Ferviprimo trimestre del 2023ricavi consolidati netti

posizione finanziaria netta consolidata
presidente Roberto Tunioli

(Teleborsa) -
Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il
primo trimestre del 2023

con
ricavi consolidati netti

pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a 14,7 milioni di euro al 31 marzo 2022, con un
incremento circa del 2,8% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).

"Siamo soddisfatti dell'andamento del primo trimestre che conferma un trend di crescita
consolidato nonostante le tensioni macroeconomiche e geopolitiche che probabilmente
non hanno ancora manifestato appieno i propri effetti”, ha commentato il presidente
Roberto Tunioli.
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Fervi, ricavi salgono a 15,1 milioni di
euro nel primo trimestre

28 aprile 2023 - 12.15

Ferviprimo trimestre del 2023ricavi consolidati netti
posizione finanziaria netta consolidata

presidente Roberto Tunioli

(Teleborsa) -
Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il
primo trimestre del 2023

con
ricavi consolidati netti

pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a 14,7 milioni di euro al 31 marzo 2022, con un
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incremento circa del 2,8% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).

"Siamo soddisfatti dell'andamento del primo trimestre che conferma un trend di crescita
consolidato nonostante le tensioni macroeconomiche e geopolitiche che probabilmente
non hanno ancora manifestato appieno i propri effetti”, ha commentato il presidente
Roberto Tunioli.
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Fervi, ricavi salgono a 15,1 milioni di
euro nel primo trimestre

Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il

primo trimestre del 2023

con
ricavi consolidati netti

pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a 14,7 milioni di euro al 31 marzo 2022, con un
incremento circa del 2,8% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).

"Siamo soddisfatti dell'andamento del primo trimestre che conferma un trend di crescita
consolidato nonostante le tensioni macroeconomiche e geopolitiche che probabilmente
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non hanno ancora manifestato appieno i propri effetti”, ha commentato il presidente
Roberto Tunioli.
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La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,7
milioni di euro, risulta in miglioramento di 0,5 milioni di euro rispetto al dato al 31
dicembre 2022 (-11,2 milioni di euro).
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Fervi, +2,8% i ricavi nel 1° trimestre 2023

di Redazione Soldionline28 apr 2023 ore 12:42Le news sul tuo Smartphone

Fervi - societa quotata all'Euronext Growth Milan e attiva nella fornitura di attrezzature al
servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione - ha comunicato di aver

chiuso il 1° trimestre del 2023 con ricavi netti pari a circa 15,1 milioni di euro, rispetto a
14,7 milioni ottenuti nello stesso periodo dello scorso anno, con un incremento del 2,8%.

A fine marzo 2023 la posizione finanziaria netta era negativa per circa 10,2 milioni di
euro, rispetto agli 11,2 milioni di inizio anno.

Questo scritto & redatto a solo scopo informativo, pud essere modificato in qualsiasi
momento e NON puo essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilita in merito all'uso delle
informazioni ivi riportate.
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