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La scueDA

Disec presenta la gamma
di serrature per furgoni

Proteggere adeguatamente il proprio furgone dal rischio di furti per un artigiano & essenziale,
visto che di solito lo usa per trasportare I'attrezzatura che gli  indispensahile
per svolgere la propria attivita. La soluzione proposta dall’azienda di Susegana abbina agli elevati livelli
di protezione anche la semplicita d'utilizzo

Laumento delfollerta o prodott “consue
mer” & la pandemis hanno portato ad un no-
tevale sviluppo nel mondo del “delvery”.

Ls quantith di merce che si sposta su gom-
ma & salita vertcalments & con questa, tutt
i problemi di sicurezza dovuti a furt del ma-
teriale trasportatn,

In quest'ottics la nostro szenda ha deciso di
invistire in un campo che permeta di colle-
gare |a sicureza alla praticita di utilizze, ore-
ando una gamma di serrature per Furgoni che
possann montare con facilich i cilindri che gl
speciahsti Qi usano

Perché usore due chig per aprire il lucchet-
tn del motoring & la porta del garage dove il
motonno & custodits? o il furgone o altre?
Abbmmo percd prodotto le serrature RIFSS,
3, 40 eccetera pronta ad sccogliecs | vari
cilindr con profili protett, persohalizzati e di
alta gicuressa. nsomma, quelle che le ferra-

MG610

Mesocy O= 5 ¢

menta professional gis consghano 8l propn
client per mettere in sicurezza ke proprie
casa

| furgoni daglhl artigiani trasportano maln
spessn macchinar! ad utensili cha non solo
hanno valon mportanti, ma permetono
allartgiann stesso di lsvorare. I furto di tale
oitrezzatura non roppresenta suk ung per
dits economica direita, ma per estensone
I'impossihiita dellarugsnn di lsvorare. Pro-
teggere | proprio furgone con una serratura

ed un chindro ad alte performance divents
una scelta di buon senso

A chi 51 pud dungue rivolgere Futente per r-
solvere | suol problemi di sicurezza?

A canali che gié ben connsca e che potran-
no fornirgh prodotu di qualits, professionabta
e consigl pratici graze allesperienza mati-
rata dagh uperaton ne furt domestics,

™ISEC

DEFENDSE THE FUTURE

WSer

¥

Per informazioni:

wwnw.disec.it
https://vimeo.com/disecty
https://www.youtube.com/
user/DiSecTV
https://www.instagram.com/
disecsrl/
https://www.facebook.com/
disecmadeinitaly/
https://it.linkedin.com/com-
pany/disec-srl
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sopra dichiarato Ermanno Lucci di
Fervi Group riconosce “nellaumento
dei costi delle utility un purto di critici-
ta. Contestualmente la carenza di nuovi
veicoli ha allungato I tempo di vita me-
dio del parco circolante, richiedendao di
censeguenza pit manulenzione™

“Lemergenza sanitaria a cul ormai
stiamo assisiendo da pid di due lunghi
anni, lincremento delle materie prime,
dei costi di produzione e logistici, la
scarsa disponibilita delle materie prime
e dunque delle componentistiche han-
no sicuramente messo a dura prova
tutti | settori industriall ed in particolare
guello dell'automotive”, riconosce Mar-
co De Lucia ¢ Beta Utensili sollcline-
ando che “uno dei pilastr fondamentali
della nostra strategia in grado, almano
in parte, di contrastare le difficolta eso-
gene e cogliere Invece il massimo dalle
oppertunita che si presentano & sicu-
ramente quello di essere pronti a sup-

“Stiamo cominciando
a promuovere anche il
catalogo Vogel Germany
dedicato agli strumenti di
misura e siamo pronti a
presidiare un mercato in
cui la qualita del prodotto e
fattore critico di successo.”

Ermanno Lucci, Direttore
Marketing di Fervi Group

portare la filiera con un servizio tempe-
stivo”. Alfredo Casartelli ¢ Mundial
riferisce che "per superare le criticita
del mercalo proponiamo un prodotto di
qualita professionale ma con un prezzo
contenuto”. Armnaldo Agnolon di ams
Osram conferma che || mutamento in

atto nella composizione dal parco auto
circolanti sta ridisegnando gl equilibri
tra i diversi comparti di questo merca-
to. "Guardando al mercato del nuovo,
dove la maggioranza delie nuove auto
immalricolate sono "con la spina” (ele!-
triche/hybrid  plug-in)* afferma infalli
Agnolon, “interpretiamo come opportu-
nité la richiesta che ci sara di cavi per la
ricarica domestica o pubblica. Osram &
gia presente in questo segmento con |
prodotti dedicati a tall auto. Al contra-
rio, interpretiamo come una criticita il
fatto che svariati veicoli nuovi escono
dalla fabbrica con fari full LED, Questi
fari non hanno una lampadina da cam-
biare, ma & necessario sostituire l'intero
taro e quindi nel lungo periodo i volumi
delle lampadine si potrebbero ridurre”

In guadro sostanziaimente positivo, le
aspettative ol Marta Berton cf Fra-Ber
sono particolarmente buone per quan-
to riguarda il Detailing- E questo anche
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grazie ad alcune scelle strategiche
dellazienda che dovrebbero rivelarsi
premianti. “Non abbiamo riscontrato
particolari criticita, la nostra azienda &
lortemente affermata sia presso | pro-
fessionistl, sia presse | normall consu-
mers, ma & sicuramenle dal settore dei
“detailing” che ci aspettiamo la crescita
percentualmente pil forte. E un mondo
ancora per maiti versi sconosciuto ai
pil, in fortissima crescita e rappresen-
ta sicuramente un'oltima oppeortunita
ancora tutta da cavalcare. Un settore,
quelio del delailing, dove™, riterisce la
Berton, "con il nostro marchio Innova-
car ci siamo posizionati al livello pic
alto della gualita, mentre altraverso la
realizzazione e la programmazione dei
corsi, dei qual accennavo precedente-
mente, amblamo a formare una nuova

calegoria of professionisti altamente

L : ams Osram - [yelnilsie 2500 8 i vessore o aria ricancabie con displsy digrate retrad ot
specializzata che ci sta dando, @ NonN  isuatzea f vaior ol pressions in BAR, kEW ¢ PSI. Avendio una memoria Interma consents dl programma
polra che continuare a darci, grangi emodzzar inio a quatim vaion diversl per proumatic: aifloreri. Ricarcabile tramite cave USE (incluso)
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soddisfazioni™

Anche Stefano Cerati o Lampa si mo-
stra confidente sulle ricadute positive
di alcunl investiment! sostenutl dalia
sua azienda. “L'opportunita maggiore &
rappresentata dalla disponibilita gl im-
portanti scorte di magazzing: negli ulti-
mi dug anni abblamo accettato dal pro-
cutlon aumenti mai visti in passato con
Fobiettive di evitare le rotture di stock
per garantire la costanza di formnitura ai
nostri clignti. | numerosl farmi di produ-
zione negl stabiliment] in Asia, le chiu-
sure dei porti di imbarco, la scarsita di
disponibiliia e Faumento del costi delle
maleria prime, containars non repen-
bili & limitate capacita di imbarco delle
compagnie di navigazione con costi
noli gquintuplicato, ci hanno cbbligato a
cambiara la modalits di pianibicaziong
degli ordini ai formiteri. Al fine di garanti-
re la disponibliitd del prodotti a magaz-
zing", prosegue Ceratl, “siamo passati
da una programmazicne acquisti dai

"Per affrontare la carenza
di materie prime abbiamo
lavorato sulla logistica
migliorando il servizio.

Alfredo Casartelli
Amministratore di Mundial

precedenti 3-4 mas del pericdo pre-
Covid 2 quolla attuale di 12-16 mesi
Le criticila pid rilevanti sono appunto
rappresantate dallincontroliate e con-
tinuo aumento dei costi (materie prime
ed energla in primis) e calla situazione
geo politica internazionale, fortemente
condizionata dalla guerra in Ugraina”

Nellambile In cul opera Milwaukee
l'opportunitd  pit ineressante” osser-
va Davide Porefti, "¢ rappresentala
dalia “convarsione” del sistemi ad aria
compressa utilizzali in officina verso le
nuove fecnologie di avvitatori a batte-
ria con stazioni di ricarica dedicate che
garantiscono portabilita (no ubi doll'a-
ria), autonomia & soprattutto di una ma-

nutenzione pari a zero” Anche Poretti
ritieng che "la maggiore crilicita sard
purtroppo ancora rappresentata da tut-
te le incertezze legate all'approvvigio-
namento delle materie prime. aumenti
del costi di gas ed elettricita che pur-
troppo andranno & mettere in difficolta
sia le aziende sia gl investimenti degli
utilizzator| finali che dovranno confron-
tarsi ancora con maggiorn spese fisse”

Le sfide poste dalla trasformazione
del mercato dell'auto

Il parco circolante ilaliano rmane fra i
pit vecchi e inguinanti d'Europa, nono-
stante | bonus statall per 'acquisto di
automobili a basso impatio ambientale.
Detto questo & un fatto che le vendite
di auto elettrificate (soprattutio ibride)
stanno crescendo sensibiiments, Nei
primi due mes del 2022 hanno rapore-
senfalo il 41.2% sul tolale defle nuove
vetiure immatricolate. Non sclo, nel
2021 il parco auto circolanie di aulo
ibride ed elettriche, rispetto al 2020,
& aumentatc del + 93%, passando
da 595807 a 1.149.528 vetture. | dati
sono del Cenfro Studi di AutoScout24
su base dati AC! - Automobide Club
d'italia, secondo cui le auto ibride ed
eleftriche rappreseniano solo || 28%
(nel 2020 ara dell'1,5%) del parco auto
circolante, con le elettriche che si ler-
mano allo 0.3%, Quall sono le sfide

Fervi: La Lampada Lod Soitocotano Esionsitiio Magnotica (00008 ) & resisionin. versatie @ regoiatio. |

L ] e con rtazicng o 3

AESICUNEND | ITERSINE MUTOADIONE § POSEONC BESHW SBCCal oada

DA ARIRGETI B ASRSCAN MAGRIKCAMAIE A QUATRIAY RGN D! 08 MAGEOR
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che questa lrasformazione pone alle
aziende prolagoniste di guesto spacia-
|e? Paolo Corvo di NPT & lapidario; “In
questo marcato di grandl cambiamanti
la regola & cercare di navigare a visla e
non perdere la rotta”

Davide Poretti rifensce che per
Milwaukee “l'innovazione & da sempre
al centro della stratogia @ anche net
prossimi anni | numerosi ingegner| da
nol impegnatl nelia costante ricerca di
nuove soluzioni svilupperanno maolti ar-
licoli dedicati a questo sellore. || nostio
focus & da sempre I'ulilizzatore finale
ed & propno su di i che investiramo
per portare nuovi prodott con presta-
zionl sempre al massimi livelli”. Un‘altra
chiave di volta per affrontare la criticita
sul fronte delle materie prime e anche
la trasformazione In atte @ la vicinan-
za al clente. Marce De Lucia di Beta
Utensili sottalinea che “la vicinanza al
nostri distributori con relazioni forti e
continuative atte a supporiare & pro-
muovere attivita di sviluppo congiunto,
unite alla disponibilita della merce, han-
no segnato la chiave di successo Beta
oggl piu del passato. Pianifichiamo
infatti da anni con large anticipo, Inve-
stendo nei nostri magazzini per essere
sampra pronti alle richieste del mercato
e invesliame ogni anno in innovazion
per supportare e guidare lo sviluppo
degli ulilizzalori, grazie anche alla forle
collaborazione con meccanici dei var
team con cui collaboriame nel mondo
dal Motorsport”

Uno del puntl di forza di Fervi Group
@ che “occupandoct di manutenzione
e non della ricambistica”, sollolinea
Ermanno Lucel “& che abbiamo il van-
laggio che la nostra ulensileria avra
.r:cmpm un marcato g, N cago di nuo-
ve necessita, abblamo la capacita g
lavorare in ricerca e sviluppo di nuovi
prodotti in tempi mollo brevi, grazie an-
che ad accordi di produziong & formitu-
ra ben rodall nel tempo. In parallelo”
conclude Lucei riterendosi alla novita
annunciata in queste ullime settimane.
“eon la grande ditusione dell'alefirico

"Abbiamo investito risorse
importanti nella nostra
logistica, come dimostra
ultima evoluzione nel
magazzino automatizzato
dedicata al drop shipping
per | nostri clienti.”

Stefano Cerati,
Responsabile GDO
di Lampa

stiamo cominciando a promuovera an-
che il catalogo Voge! Germany dedica-
to agli strumenti ol misura e slamo guin-
di pronti a presidiare un mercato in cul
la qualita del prodotto & fattore critico
di successo”. |l marcato dell'auto sta

attraversando un grande cambiamen-

31a Llene £on BESa-

to ammette Arnaldo Agnolon di ams
Osram softclineando, “stiamo sta gla
lavorando da anni per essere sempre
pronti ad offrire prodotti e sarvizi giusti
per || consumatore. Abbiamo in pro-
gramma la presentaziona di numearnosi
nuovi prodotti allinsegna dell'innova-
zione @ in grado di rispondere alle esi-
genze dei consumatar” annuncia.

Innovazione @ senvizio "sone | cardini
della nostra slralegia aziendale”, an-
nuncia Stefano Cerati di Lampa. "Da
sampre ¢i ponlame f'obiettivo di forni-
re al cliente il prodotto giusta al prezzo
giusto nel modo pid veloce ed afficien-
te, garantando un servizio post vendita
di primo livello. Abbiamo investito risor-
Be importanti nella nostra logistica e
continuiamo a farky, come dimaostra ['ul-
tima avoluziona nel magazzino automa-
tizzato dedicata al drop shipping per |
nastri clienti, un sarvizio di primo livelio

29
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malto apprezzale, Ognl mese mettiamo
sul mercato centinaia di nuovi prodott,
frutte di una costante ricerca di novila
e della volonta di crescere e migliorare
sempra”,

La carenza e l'aumento del costo del-
le materio prime sta riguardando tutti |
sottori, non soltanto quello autormaobili-
slico inteso a livelio di case coslruttrici.
Marta Berton di Fra-Ber riconosce che
anche “il sattore della detergenza auto
sta soffrendo questa particolare contin-
genza e alcune materie prime alla base
deile varie formulazioni stanno suben-
do aumenti importanti da sembrare
talvolta insostenibili, Tutto questo perd
accende mevitabilmenta la “ricerca’,
che pensa a come poter sostituire alcu-
ne componenti con alire & spesso il -
sultato finale & un passo in avanti verso
la gualita e una maggiore sosteribilita”.
Berlon ammelte che “non sempre riu-
sclamo a mantenere |l prezzo inalterato,
ma & quasi impossibile in uno scenario
come quedio attuale. L'incertezza che
lacquirente di auto sta vivendo, sia per
la transizione verso l'eleltrico, lenta e

“Il nostro focus & da
sempre ['utilizzatore
finale, ed & proprio su di
lui che investiremo per
portare nuovi prodotti
con prestazioni sempre ai
massimi livelli”

Davide Paretti Key
Account Manager Canale
Automotive di Milwaukee

difficoitosa, sia per | previsti templ di
consegna, talvolla davvero |unghissi-
mi, ha portato a una stasi del mercato.
Un parco auto che non sl rinnova con
sufficiente velocita pud aver maggior
bisogno di una maggiore attenzione,
sia - inevitabilmente - da un punto di
vista “meccanico”, sia da un punto di
vista puramente “estetico” e gll accor-
gimenti per mantenere bella e piace-
vola la propria auto passano quasi tuth

da una cura della sua carrozzeria e dei
suoi interni, cose nelle quali noi di Fra-
Ber siamo sicuramante maestri™,

La chiave di volta @ la reattivita, come
si evince anche dalla dichiarazione di
Alfredo Casartelll d| Mundial: “proprio
per affrontare la carenza dl materio pri-
me abbiamo migliorato la logistica mi-
gliorando il servizin”

Gds e Ferramenta sono stralegici?

A fare la differenza & anche la tipologia
di prodotto con cui l'azienda presidia
questo mercato.

Arnaldo Agnolon, Sales Channel Ma-
neger Automotive Aftermarket di ams
Osram rifarisce che “la GDS specializ-
zata e le Ferramenta tradizionall sono
malto important per noi poiché sono |
punti vendila ideali per lulta una serie
di prodotli retail che Osram propona.
La dimostrazione sta proprio nel fatto
che tale canale sta crescendo perché il
“fal da 18" ron & solo in casa, ma anche
in auto. Per un amante del brcolage &
diveriente prendersi cura anche del-
fa propria auto. Fara la piccola many-

P.9
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tenzione, come ad esempio cambiare
una lampadina da soddisfazione e fa
risparmiare soldl, O ancora, ad esem-
pic. oggl non esiste nessun punto ven-
dita GDS/Ferramenta che abbia a scal-
fale un cavo per la ricarica delle auto
elettriche, ma per come sta andando
il mercato, domani potrebbe invece
essere normale andare in ferramen-
ta a comprario. Di fatto & una sorta di
"prolunga”. |l problema & che, ad 0gg),
sono ancora pochi | punti vendita di tale
settore che offrono questi prodotti, ma
sono convinto che uno spazio, a breve,
lo troveranno”.

Beta Wensili, rivendica il Direttore Ven-
dite Italia Marco De Lucia “da anni &
vicina ai propri clienti distributon del
comparto autemotive ed anche agli uti-
lizzateri hinali. La nostra rete vendita ed
| nostri promoter dislocati sul territorio
sono costantemente presenti presso le
officine per supportare ed intercettare
soluzioni ed opportunitd di sviluppo.
Da non dimenticare anche |l canale
ferramenta tradizionale, che sempre
pil risponde alle domande del settore

automotive, da un late per la prossi-
mitad che sono in grado di garantire e
dall'altro per la specializzazione verso
certi mercati, uno tra questi quello del
mondo aute. Seppur dunque, guardan-
do al mondo auto il focus primario &
nvalte agli specialisti di seftore (ncam-
bisti e autofficine) con offerle di pradotti
e servizi a loro dedicatl, continuiamo
a sostenere la domanda cha glunge
dalla rete distributiva sempre in trasfar-
mazicne”. Ermanno Lucci, Direttore
Marketing di Fervi Group conferma: “j|
nostro canale commerciale passa pre-

“In questo mercato di
grandi cambiamenti la
regola e cercare di navigare
a vista e non perdere la
rotta.”

Paolo Corvo Direttore
Commerciale Italia di NPT

valentemente per le ferrameanta tradi-
Zionali, con |'obiettivo proprio di essere
pil vicini alla nostra clientela con una
rete capiliare di rivenditorl. In un cata-
lego con diverse miglaia ¢ releranze
maolte hanno bisogno di un supporto dl
consulenza in fase di vendita. Questo
approceio rende il nostro brand ancaora
pio affidabile e riconoscibile sia verso
gli operatori professionall sia verso gl
hobbisti pil esigenti. Questo discorso
vale un po’ per tutti | nostri prodotti®
proseque Lucei, "ma nel mando auto-
motive ha avuto una paricolare rilevan-
za nel'ambito degli arredi da officina
che, al momento, sono al top del gra-
dimento per la loro modularita, per la
robustezza del materiall e la gradevo-
lezza estetica”,

L'obiettivo di Fra-Ber & intercettare |l
crescente inleresse per la categoria
riscontrato in questi canall. Marta Ber-
ton, Account Communication Manager
spiega infatti che “la GDS e le ferra-
menta tradizionali, pur se in deciso pro-
gresso, non rappresentanc ancora per
noi canali strategic! anche se i stiamo
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affrontando con energia € passione
cosl da continuare a larli crescere. |l
fatturato generato @ salito sicuramente
in linea con la nostra maggiore presen-
za nei var punti vendita e guelio che
crediama & che questi due mercati stia-
no dando una maggiore attenzione al
mondo automotive, probabiimente per-
che sta avmentando presso il pubblico
del consumatori la passione & la voglia
di prendersi cura del proprio mezzo”

Stefano Cerati, Rosponsabile GLO di
Lampa tiene a rimarcare che “| canali
della Gds specializzata e delle Ferra-
menta lradizionali sono sempre sta-
t importanti per noi, Circa sette anm
fa, abbiamo inuite che [‘Automotive
avesse tulle le carte in regola per po-
ler conguistare un ruolo importante n
queste tipologie di punti vendita. Quarn
do la GDO food ha iniziato a limitare gil
spazi dedicall a questa merceclogia
abbaamao rilenulo che il “vuoto™ di mer-
cato potesse trasformarsi in un'oppar-
unita da sfrultare, iImmaginande ed
anficipando un travaso di clientela da
un settore al'altro che poi si @ puntual-
menie verificato. Abbfamo quindi pre-
disposto del progelli “personalizzati”
per ogni cliente, cercando dl sfruttare
nel modo pio performante possibile

“La carenza e I'sumento del
costo delle rmaterie prime
accendono la "ricerca” e
spesso |l risultato finale &
un passo in avanti verso
la qualita e una maggiore
sostenibilita”

Marta Berton, Account
Communication Manager
di Fra-Ber

gll spazi a disposizione. Ben presto |
clienti pariner hanno manifestato la lore
soddisfazions, aumentando gl spazi
dedicatl allAutomotive, fino all'aliest-
manta di “shop in shop” con oltra 30
melri di prodetti mollo elerogene| tra
loro: questo & possibile” dichiara Cera-
ti, "solamente grazie ali'estensione ed
alla profondita della nostra gamma che,
unita ad una logistica al'avanguardia e
a torze vendita dedicate per ciascun
canale, ¢i consente di approcclare il
mercate a 360°, atfrontando al meglio
canall di vendita molto diversi tra loro. )
prezzo rimane sicuramente un aspetto

importante, ma fa qualitd dei prodotli @
fongameniale ed & oggelio di sempre
crescente attenzione da pane dal con-
sumalore finale della Gds specializzata
@ delle ferramenta tradizionall. Un con-
sumalore che in genarale é sempra pii
“specializzato”, che spesso sl docu-
menia sugli acquisti da effetivare e che
quindi arfva al punto vendita con un
bagaglio di conoscenze che necessita-
no |l supporto di porsonale a sua volta
sempre pid preparalo & conoscilore dei
prodott] trattati®. Per questo secondo
Cerati il giusto rapporto gualita/prezzo
abbinalo ad una corrella esposizione e
a un idoneo servizio rappresentano le
armi miglion”

Davide Poretti Key Account Mana-
ger Canale Automotive chiarische che
“Milwaukee non & presante per scella
nal canale della GDS. ma si propone
solo atiraverso i canali delle rivendile
professionali come Ferramenta, Utensi-
leria & per il canale Automotive attraver-
s0 Ricambisti ed Autoattrezzature spe-
clalizzate, le quali si rivoigono ai target
di riferimento professionale di questo
segmenio che sono le officine di ripa-
razione Veicoli, che siano autovetture,
veicoll commerciali, Autocarr, ecc

*I nostri utensili”, afferma Alredo Ca-
sartelli Amministratore di Mundial
“sig altraverso ferramenta e gds spe-
cializzata sono rivolli a un target pro-
fessionale autoriparatori, carrozzerie,
gommisti..*. Entra nel merito delle
performance di guest due canali Pa-
olo Corvo Direttore Commerciale Halia
di NPT. 1| mercati della GDS e delle
ferramenta”, osserva, “per il momente
lengono anche se analizzando | dall,
il fatturato & positivo rispetto all'annc
precedenta, ma non | volumi. Questo
sl spiega con i contingi aumenti dei
listini. In questi canall il consumatore
privato @ ritornato a fare da sé, anche
perché come vediamo tutli | giormi, ha
meno budget a disposizione{ aumenti
generalizzali, eneérgia, carburanti ecc)
@ corca di ‘arrangiarsi®
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| La gamma veicolata nel mercato automotive

Siamo presenti nel mercato Automotive aftermarket con
una gamma completa di lampade a incandescenza, aloge-
ne e allo xeno disponibili anche nelle varianti a valore ag-
giunto. Oltre alle lampade Osram offre fari da lavoro, luci
abbaglianti addizionali omologate, fari LED completi e lam-
pade di emergenza. Non mancano nella gamma accessori
per la cura dell'auto come le torce da ispezione LED, i cari-
cabatterie/ mantenitori, avviatori, cavi d'awiamento, com-
pressori portatili, dash cam e guardando il futuro, cavi per
la ricarica, sia domestica che pubblica, per i veicoli elettrici
e hybrid plug-in.

Arnaldo Agnolon, Sales Channel Manager Automotive Aftermarket di
ams Osram

Le macro famiglie Beta di articoli rivolti al mondo dell'auto-
riparazione si possono raggruppare negli attrezzi da mec-
canico di uso quotidiano, concepiti per utilizzi specifici, ma
comuni alla grande maggioranza di modelli di autovettura.
In particolare parliamo di: Strumenti e accessori per dia-
gnosi delle autovetture;, Utensili ed apparecchiature per
lavorazioni sui motori; Utensili per operazioni di cambio
olio e sostituzione filtri; Strumentazioni e attrezzi per manu-
tenzione dellimpianto elettrico; Attrezzature per interventi
sulle trasmissioni, sospensioni, freni, ruote, clima, impianto
termico; La linea dei prodotti chimici, composta da sigillanti
anaerobici, adesivi cianoacrilati e aerosol con prodotti spe-

cifici per applicazioni automotive; Utensili isolati, necessari
per la manutenzione di veicoli elettrici e ibridi; Attrezzi ed
utensili vari [es. vasche di lavaggio ad ultrasuoni, sollevatori
e presse idrauliche); Utensili e attrezzature per carrozze-
rie; Utensili pneumatici ed awolgitori. E infine non possono
mancare |'Arredamento per Officina e le Cassettiere Beta,
oltre a tutto I'abbigliamento e DPI per meccanici.

Marco De Lucia Direttore Uendite Italia di Beta Utensili

Presidiamo il settore dell'automotive con diversi articoli, sia
per l'officina professionale sia per chi si occupa in proprio
della manutenzione del mezzo a motore. Si va dagli arredi
modulari alle gruette per il trasporto di pesi fino a 2 tonnel-
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late, passando per supporti motore, luci da cofano, awita-
tori pneumatici, avwolgi-tubo, aspira-iquidi e tutti gli utensili
per la manutenzione delle parti meccaniche. Il nostro brand
si posiziona per l'ottimale rapporto qualita-prezzo, per la
scelta di articoli e per la loro affidabilita, un posizionamento
che ci ha portato ad essere partner tecnici della scuderia
ArubaRacing Ducati nel mondiale di Superbike dove affida-
bilita e performance fanno la differenza,

Ermanno Lucci, Direttore Marketing di Fervi Group

Fra-Ber & presente nel mercato automotive con tre diffe-
renti linee e in particolare la Hobby Line, la Professional Line
e, ultima nata, la Detailing Line. La Hobby linee & sicuramen-

te la linea pil trasversale e abbraccia tutti | prodotti tipici di
chi vuole prendersi cura della propria auto, sia che si tratti
di interni o di esterni. Si va dai profumatori, ai prodotti per
il cruscotto e i sedili (in pelle o tessuto), a quelli per la car-
rozzeria, gli pneumatici, i cerchi in lega, etc. La linea Profes-
sional & rivolta al professionista che con il suo lavaggio, sia
ess0 a mano, automatico [con impianti e attrezzature] o
self-service voglia garantire il massimo ai propri clienti. La
linea Detailing & I'ultima nata ed & dedicata ai detailer, i pi
esperti, coloro che, grazie anche ai corsi organizzati proprio
da Innovacar by Fra-Ber si sono specializzati nelle migliori
tecniche di pulizia, ripristino e conservazione dei vari veicoli,
siano essi attuali, youngtimer o d'epoca.

Marta Berton, Account Communication Manager di Fra-Ber

| prodotti pit vendenti sono quelli consumabili come spaz-
zole tergicristallo, lampadine, articoli per la pulizia dell'auto,
ecc... Gli accessori telefonia hanno un ruolo importante con
una gamma di primissimo livello ed un rapporto qualita/
prezzo inarrivabile. Anche le catene da neve e il portaggio
commerciale a marchio Nordrive ci stanno dando grandi
soddisfazioni in termini di fatturato e gradimento. Infine tutti
i prodotti “su misura” [fodere, tappeti in gomma e moquet-
te, tendine parasole, ruotini di scorta, braccioli, deflettoni,
ecc.) hanno un ruolo di primo piano nella nostra gamma.
Stefano Cerati, Responsabile GD0 di Lampa
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Gds: le attivita di comunicazione, marketing e formazione

Considerando che guesto numero ospita uno speciale Grande
Distribuzione Specializzata, ci @ semhrato opportuno provare
ad approfondire alcuni aspetti dell’approccio a questo specifico
canale.

Ecco cosa ci hanno risposto i protagonisti dello Speciale.

Per guanto riguarda la formazione, la nostra azienda benis-
simo che trattandosi di prodotti tecnici & fondamentale la
formazione dell'addetto e quindi abbiamo una persona dedi-
cata a tali attivita che, su richiesta del cliente puo fare for-
mazione sia in modalita in presenza che da remoto. Osram
fornisce inoltre dei materiali di marketing,/ comunicazione
come ad esempio il nostro tool online “cercotrova” con il
guale mettiamo a disposizione dei clienti uno strumento
“semplice” che possa aiutarli a trovare la lampada giusta
per ogni applicazione della propria auto.

Arnaldo Agnolon, Sales Channel Manager Automotive Aftermarket di
ams Osram

La GDS é intaccata marginalmente dalle attivita che faccia-
mo sul mercato e il motivo risiede nel fatto che ha modalita

promozionali che talvolta non collimano con i nostri obiett-
vi. Per questo motivo concentriamo sforzi e attenzione alle
attivita per la ferramenta tradizionale, che supportiamo sia
con promozioni nazionali ma anche con progetti site speck
fic dedicati a singoli punti vendita,

Ermanno Lucci, Direttore Marketing di Fervi Emg

Fra-Ber supporta il lavoro della GDS con materiale informa-
tivo, con la presenza temporanea di personale qualificato
direttamente sul posto e con la conseguente formazione
degli addetti alle vendite, formazione dalla quale non si pud
assolutamente prescindere se si desidera ottenere un risuk
tato sicuro e con un trend in crescita poiché i consumatari
sono sempre pit informati e vogliono sapere sempre di pit
del prodotto che stanno per acquistare. All'interno dei vari
punti vendita della GDS, inoltre, non manca e non manchera
mai il "visual merchandising” che naturalmente contribuisce
alla diffusione del nostro brand presso un pubblico pit am-
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UN MERCATO IN GRANDE
TRASFORMAZIONE E RICCO
DI OPPORTUNITA

Il mercato dell’auto, e conseguentemente anche quello dell'Aftermarket
& alle prese con la transizione elettrica. Nonostante le criticita
nell'approvvigionamento delle materie prime e il continuo rialzo dei prezzi,
le aziende del settore stanno investendo - e non da oggi - per essere in
grado di rispondere alle nuove esigenze

Analizzando l'andamento del fatturato
altermarkel nel periodo 2017-2021 e
fatto 100 |l valore del fatturato nell'anno
2017, sirlleva, peril 2021, un incramen-
10 dall'8.5% rispatto al 2017. |l dato &
contenulo nel Barometro Aftermarkel
la rilevazione statistica interna al Grup-
po Componenti ANFIA che fomisce

un trend indicativo dell'andamento del
mercato dei ricambi automative. Ragio-
nando sulle singole famighe di prodot-
10, il Barometio rleva che sono n nalzo
a doppia cifra | materiall di consumo
{+26.8%), mentra | componenti under-
car sl mantengono sugll stessi livell

(-0,4%) & le altre lamiglie registrano una

variazione negativa: - 1,2% i componen-
i motore, -7.8% | componenti elelinici
ed glettronici @, infine. -31,1% i compe-
nenli di carrozzeria e abitacolo. Quesla
tendenza che trova riscontro anche nal-
le analisi sullandamento del mercato

raccolte neli'ambilo di questo speciale
Arnaldo Agnolon. Sales Channel Ma-
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nagar Autormotive Aftermarket di ams
Osram rileva che nel primo semestre la
sua azienda “ha performalo bene cre-
scendo rispetio al 2021, anno durante
il guale & cresciuta comungue anche
rigpette alfanno pre-Covid (2019). Le
pravisionl rimangono buone In quanto
il parco circolanta continue ad aumen-
tare & ad invecchiare 8, guindl, ci sono
tte le premesse per delle buone per-
formange nel prossimo fulum®

Le prospettive di questo mercato da qul
a fine anno sono buone anche secondo
Marco De Lucia Dirstiore Vendite ltala
o Beta Utensili. *|! setiore Automative,
dopo una lenta ripresa a causa delia
pandemia, gia dal 2021 ha mosirato
forfi trend di crescita contermati an-
che dai risultati Beta, che testimoniama
come |l lavoro delle officine sia ripreso
in modo considerevole &, conseguente-
mente, anche la domanda sia cresciuta

MULTIFORCE
REME |

r pribisndey
ra ¢ concenialo por Veslern o Dnterno of
nite f Npologie o veicoll & ambveny (canten
naval, casa, siouslie, carrcrzene.. ). Ha un effelic
rinnovone anficommsihy par grassn.  Smod.
aractne o i i,

moita. Anche il 2022 conferma dunque
i trend posilivi e siamo certi che a ling
anno la crascita sard in linea con le no-
stre aspeliative a doppia cifra”. Anche
guesto settore ha dovuto confrontarsi e
sta continuando & farke con le criticita
che da ormal diversi mesi colpiscono
in modo trasversale tutti | settori eco-
nomici. Monostante qualche scosso-
ne, complessivamanta, perd, quest
fattori non hanno impedilo al marcalo
di mantenare un buon trand. Questo
Il gquadro offerto da Ermanno Lucci,
Direttore Marketing di Fervi Group. "Il
seitore”, afferma infatli, *ha performato
abbastanza bene. Un po' in contrazio-
ne rigpello allo sCorso anno, ma sem-
plicementa perche gh aumant| de: costi
di luce e gas hanno impattato sugh ac-
quisti da parte degll operator| di satto-
re. Carmungue, siamo molio contenti &
negll ultimi due mesi abbiamo anche
avuto percezions di una ulieriore spinta
Inavanti’,

“Il mercato dell’auto sta
attraversando un grande
cambiamento e stiamo
gia lavorando da anni per
essere sempre pronti ad
offrire prodotti e servizi
giusti per il consumatore.”

Arnaldo Agnolon, Sales
Channel Manager
Automotive Aftermarket
di ams Osram

Dopo un lungo periodo di sospensione
anche le manifestazioni fieristiche han-
no finalimente polulo ripartire. E questa,
come splega Marta Berton, Account
Communication Manager o Fra-Ber,
& stata un'importantissima opportunita
per tastare il poiso agl umarn dell'uien-
te finale. “MNel primo semestra, il setto-
re automotive ha avuto un andamento

Bets Utensil - § suilovatone
ifrauco riDassalD 4 4 niots oA
2 fonsdats 302927 presenta
wittiasn i w0 Rl
syior Pickane o awicinarmegnt
rapd.

sostanziaimente costante in linea con
la nostre prevision, ma & sopratiutio
con la riparlenza delle liere & dei vari
aventi ai quali siamo stati {...e saremo)
presenti che abbiamo polulo riscon-
trare un bellissimo feedback da parte
del pubblico che”, nscontra la Berton,
“ha finalments ia voglia e || desiderio di
tormare a essere partecipe e protago-
nista in prima persona. C'é moltissimo
Interassa, vogla di interagire ed & tanto
Il desiderio di conoscere e scoprire le
numarosissime novith che abbiamo o
stiamo presentando”

In un contesto complesso a fare la dif-
feranza & anche la capacita delia sin-
gola azienda di offrire ai prope clienti
la gamma i prodolto, ma sopratiulto
un servizio ail'altezza delle nuove esi-
genze. Ne @ canvinto Stefano Cerati,
Responsablle GDO di Lampa. “Per |l
mercalo in generale || prmo samestre
2022 & siato particoiarmente compli-
cato a causa del continul aument| dei
costi o, di consaguenza, dei prezzi di
vendita al pubnlico. Tullo questo men-
tre || potere di acquisto delle famiglie
diminusce costantemente”. Passando
ad lllustrare | risultati di Lampa, Cerati
splega che “ha forito risultatl estrema-

23
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mente positivi, soprattutto grazie alla
costante disponibilita della merce @
al servizio di consegna veloce, che ci
hanno permesso di raggiungere nuovi
marcati elerogenat in ltalia ed all'estero
Le prevision per | secondo semesire,
pur essenco consapevoli che || conti-
nuo aumento dei costi rappresenti una
lava critica per | consumi, fimangono
positive in quanto ritenamo che rap-
presenti una sicurezza por | nosti part-
ner sapare cho possono continuare a
beneficiare del nostro profondo magaz-
zino ¢ dell'efficionto servizio logistico,
garantito dal nostro magazzino com-
pletamente automatizzato”™. Outlook
positivo anche per Alfredo Casarlelli
Amministratore dl Mundial: “fa nostra
azienda & in continuo incremento nel
satlore aulomolive e prevede un buon
andamenio per arrivare a fine anno”
Paolo Corvo Direttore Commerciale
ltalia di NPT riferisce che ad oggl sul
mercalo italiang la sua azienda regi-

stra "un trand del +10%. Stimiamo che

7 Agnolan, Sales  Channe!
e Aflermankat o ams Oseam

Managor

Daviga Porai, Kéy Accoun! Managa: Cangla Automoive ol Mdwvauies

“Uno dei pilastri
fondamentali della nostra
strategia in grado, almeno

in parte, di contrastare
le difficolta esogene &

quello di essere pronti a

supportare la filiera con
servizio tempestivo.”

Marco De Lucia Direttore
Vendite Italia
di Beta Utensili

possa essere mantenuto con previsio-
ne annua, cansiderato che il secondo
semesire @ composio dai mesi caldi
dove il mercato @ pid brillante & in cul si
possono cogliere pit opportunita”. Uni-
co nao, secondo Corve, “le mancanza
di materie prime @ | prezzi che corrano
che potrebbero essere una scoglio”. Il

I .

Barmon, Acoouni Communication Manager

Maseo D Lucls Dwvalions Ve

segmento di mercato Autometive in cul
opera la sua azienda, dichiara Davide
Poretti Koy Account Manager Canale
Automotive di Milwaukee “nel primo
semestre 2022 & continuato & crescere
seguendo il rena di fine 2021 e le no-
stre previsionl i portano ad incremen-
lare ulteriormente |a nostra quota di
mercalo in questo setiore anche nelia
seconda parte dell'anno, grazie alle no-
vith prodotio e al costante presidio del
tarritorio con tutta la nostra forza vendi-
ta dedicata al soll out

Il mercato italiano: i fattori di svilup-
po e gli ostacoli da superare

In un contesto trasversaimente incero
abbiamo voluto sondare |'umore delie
aziende prolagoniste di questo specia-
le per capire quall sono a loro parere e
dinamiche del mercato itaiano che in-
lerpretanc come un'cpportunita e quak
le griticita con cul si stanno confrontan-
do che pil polrebbero condizionare |

ti. Riallacciandosi a quanto

0o nNsURk

Atfronct
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Fervi Group PORTA IN ITALIA VoGEL GERMANY

Gl strumenti di misura di Vogel Germany, azienda tedesca del Gruppo Fervisone ora disponibili in ltalia attra-
verso la rete commerciale del Gruppo Fervi. Calibri di precisione, micrometri e sofisticati strumenti di misura
marchiali Vogel Germany entrano quindi nell'offerta che Fervi veicola sul mercato atiraverso la sua rete di distri-
buzione e vendita. Il cataloge Vogel Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete commerciale di
Fervi per proporre questi prodotti ai clienti. | prodotti dell'azienda tedesca saranno gestiti direttamente in Fervi
con una sola procedura di vendita, consolidando in questo modo |a relazione con | rivenditori, ma con la possi-
bilita di fornire anche un supporto di competenza nei confronti dell'utente.

Si tratla, in molti casi, di strumentazione pid o meno complessa che richiede infatli compelenze specifiche in
fase di vendita ed € per questo che I'approccio al mercato é stato programmato puntando su specializzazione e

consulenza al cliente,

La valonzzazione del catalogo Vogel e la distribuzione dei prodotti viene dungue portata avanli, sia con la pre-
sentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il giornaline promozionale che ha l'obiettivo di pre-
senlare e far provare la qualila dei prodotti Vogel.

L'altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile & il riferimento commerciale per il rivenditore che

rimane sempre il medesimo. Un
unico punto di riferimento per
Fervi e per Vogel Germany.

“A prodotti sofisticati € con un
alto grado di complessita tecnica
deve corrispondere un'adeguata
specializzazione nel supporto alla
vendita e, per guesto motivo, la
nostra organizzazione commer-
ciale & stata preparata e forma-
ta", ", ha commentato Ermanno
Lucci, direttore marketing Fervi
Group. "Questo tipo di approc-
cio ci consente di consolidare la
relazione con il cliente attraverso
la rete di vendita valorizzando le
nuove referenze a catalogo. In
questo modo inoltre contribuiamo
in modo efficace a posizionarci
sempre pit come un punto di
riferimento nel settore con un
obiettivo, diventare sempre pil un
One Stop Shop!"
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Calibri Elettronici Digitali

I nuowi Calibel Elettronici Digitali nel catalogo Fervi sono | modelli G035,
CO047- e CO4T-XB caratlerizzati da alla precisions, praticita di utilizzo, ro
bustezza del materiali ¢ con un sistema innavativo che consente misurazioni
precise escludends il rischio di errori.

C035 & caratterizzato dalla scala di misurazione in vetro ed & dotato di
becchi di misurazione lappati in superficie e rettificati per azzerare e possi-
bifita di imprecisioni nalle misurazioni. La cassa e i pulsanti sono realizzati

in metallo, con {a rotella di scorrimento rimovibile e una vite di bloccaggio
per una misurazione sicura e corretia. 1l CO35 & provvisto inoltre di una
porta mini-USE per essere facilmente connesso a dispositivi esterni sul qua-
I vengono automaticamente rpertat] i dati di misurazione, senza incorrere
In una laboriosa e difficile trascrizione, CO35 & disponibile nelle misure 150,
200 e 300 mm.

CO47- & indicato per 1a lettura di diametri esterni ed interni di medie-gran-
di dimensioni, potendo scegliere | modelli da 300, 500 o 1000 mm, Come
il modello precedente presenta vite di bloccagyio, becchi di misurazione
rettificati @ schermo LCD mollo leggibile, ma si arricchisce dell'esclusiva
funzigne “Absolute” che evita errori dl lettura derivant! da spostamenti
rapidi, aumenta la durata delle batterie e consente di non azzevare || cali-
bro ad ogni accensione grazie alla memorizzazione automatica dell'uitima
rilevazione. La versione -xb © dotata di becchi superior! per la misurazione
dei diametri interni,
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Vediamo come funziona e cosa
contiene questa scatola “magica”
che permette di rigenerare
diverse misure di filetto.

La procedura prevede
l'allargamento del foro per
inserire un inserto filettato che
riporta il pezzo in lavorazione
allo stato di origine; capace
quindi di ricevere 'avvitatura
della vite o del bullone che
clerano o di tipo identico

Quel bullone che
non tiene pil...

na delle cose che teme di pid chi svolge lavori di manu-

tenzione e riparazione meccanica & il cedimento del i

letto femmina, ovviamente non quande si tratti di un
dado, ma quando si trovi nello spessore di una parte costituente un
oggetto. La soluzione di allargare il foro per flettarlo alla misura su-
periore impone di aumentare pariteticamente la taglia del bullone e
se anche la manovra fosse consentita dalla conformazione degli ac
coppiamenti, quasi sempre il risultato non é valido esteticamente.
Come soluzione definitiva per questo genere di prablemi, Fervi mette
a catalogo una nutrita gamma di kit per la rigenerazione di filetti, ca-
pach di fronteggiare tutte le pil frequenti situazioni
Abbiamo provata il Kit riparazione filetti metrici F-Coil art. E010 che
contiene 5 set completi per la rigenerazione di altrettante misure di
filetto: M5, M6, M8, M10 ed M12. Per ogni misura ci sono gli utensili
necessari per 'intervento; sono una punta per trapano, un maschio,
unutensile di montaggio e un attrezzo di rottura, pid un certo numero
diinserti hilettati inox. Per svolgere il lavoro serve un trapano, possi-
bilmente a colonna in modo da forare correttamente, e un giramaschi,
non incluso nel kit.
La procedura inizia allargando il foro che presenta il filetto spanato,
per eseguire una nuova filettatura di dimensioni maggiori; la fase &
propedeutica per poter rigenerare il fletto con 'avvitatura di un in-
serto che riporta il diametro del foro alla misura originaria, ivi com
presa la hlettatura metrica. In questo modo il pezzo pud ricevere il

bullone originale, se non danneggiato, oppure ung identico nuovo. |
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Tutto cio che serve per la riparazione

N Kit riparazione filetti metrici F-Coll ED1O &
adatto alla rigenerazione delle filettature M5,
Md, M8, M10 ed M12, Fornisce 5 punte H55
@52-63-83-104 - 124 mm)

5 maschi (M5x0.8 - Mé&x 1,0 - MBx1.25 -
M10x1.5- M12x1.7:
montaggio & 5 attrezz oi rottura oi misure
adeguate, infine gl inserti filettati inox,
che sono 25x nelle misure da M5, Mé
insetto M8, M10, e 10x nella misura M12

punta HSS

5 utensili di

www.fervi.com

filettato :

Attuaimente il kit art. ED10 & in promozione .

& d 122,00 Per altre attrezzature. (8]
- S—— il interessanti guarda

TAlmanacco

Multirediale [_'g

Una procedura semplice e intuitiva

Sulla base dello misura presa, 51 sceglie la punta
del kit con il valore superiore pil vicino e si allorga
il foro nel pezzo da riparare.

Si fletta il foro oppena allargato scegliendo if
maschio in dotazione abbinato aifo punta
utilizzate al passo precedente. Un goccio diofio

oiuta fazione di filettotura
1. Anche s¢ non si hanno dubbi, & sempre meglio
verificare | diometro del filetto che si & spanato.

Con lattrezzo of rottura si rimuove lestensione

trasversale che permatte allinserto di essere

5 regola larresto di profonditd con lo chiove a
brugola in dotazione, in modo che ko parte
superiore arrivi perfettamente a file piana,

posizionato avvitandelo, md ostruisce su un lato
limboccatura dell'inserto; si ottiens cosl la totale
pervietd, necessaria per il libero accesso della vite

Si avvita l'inserto filettoto corrispondente olla

filettatura eseguita mandandolo o fondo sino alio
scontro dellarresto di profondita.

FAR DA

525 Gullug 22 63
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Per pulire superficl e attrezzature senza dover contare su una rete elettrica o
idrica, INdropulitrice Fontus 18V & la soluzione ideale: alimentata con batteria da
18 volt, estraibile & compatibile (fa parte del sistema POWER FOR ALL Alllance
18Y] raggiunge una pressione massima di 20 bar, regolabile su tre livelli, e haun
Idropulilrice serbatoio per |'acqua da 15. litri. Qualora fosse nu-.«enl.o una presa d m:u..1 nuc?
7 essere alimentata tramite F'adattatore dotato di filtro integrato. Quattro | getti
a battena d'erogazione: puntuale per lo sporco ostinato; a ventaglio a 15° per pulizie precise
per pulizie su plccale superfici: a ventaglio 1 50° per lavare superfici ample; diffuso per pulire
efﬁcaci e delic‘.“e con delicatezza. Laccessorio innestabile SmartBrush & ideale per pulire superfici
ampie come auto o mobili da glardino. || tubo flessibile & lungo 4 m. Pesa 7.5 kg
Disponibile in versione solo corpo macchina: euro 229,90;
versione con batteria ¢ caricabatterie: euro 299,90,
Besch {www.bosch-diy.com/it/it]

Aspiratori multitasking per officina e bricolage Nuovo silicone per sigillature super rapide

Con 7 modelli di aspiratori e aspiraliquidi Fervi arricchisce la sua offerta per il e nel campo dei sigi . oggi & disponibile

mercato delle attrezzature professionali per Fofficina, la falegnameria, il can

tiere ¢ il garage, con un occhio di riguardo anche al fal date in ambito casalingo

Laversatile gamma di aspiratori soddisfa le piu diverse esigenze. proponentdo
modelli con serbatoio fino a B0 litri e diversa potenza di motore

Il medello AD24/10, aspiratore per polveri e liquidi con serbatoio in ABS e
funzione di sofhagglo, monta un motore elettrico a 230 volt ed esprime una
potenza di 1.2 kW: ha una portata d'aria di 30 litri al secondo ed & fornito
completo degh accessori (tubo flessibile, spazzola multifunzione, spazzola pic-
cola, twbo in plastica |
che ne rendono faclle ¢ immediato I'utilizzo. Pesa solo 3,7 kg e, grazie alle

sacchetto raccoglipolvere, filtro in spugna)

un nuova sigiflante acetico a polimerizzazione super
rapida con protezione antimuffa. E stato messo a
punto dai laboratori di ricerca Saratoga che hanno

I in prodotto con potenzlale siglil molto
elevato e durevole nel tempo, capace di mantenere

Inalterate le sue proprietd elastiche anche dopo la
messa in posa e di garantire uneccellente tenuta al
contattocon | liquidi. Adatto per Fapplicazione in zone
asciutte e pulite, Silicone Acetico Super Rapido &
ideale per sigillare i sanitari e, pidi in generale, superfici

quattro ruote plroettanti, sl sposta con facilith in ognd angole della casa che vanno a contatto con l'acqua quali box doccla, va-
Euro 59,90. sche, lavabl/lavelll, e altri accessori per bagnl e cucine,
Fervl [www.fervi.com) ma & molto efficace anche per applicazioni su vetro
{giunzioni con i serramentl, pannelli delle celle frigo-

rifere, deghi acquari ecc), con | metalli (alluminio, ac-

: clalo inox, supporti metallici verniciath ecc) e per la si-
6 gillatura di ceramica smaltata, piastrelle, porceltana,
ACAS/01§ - : i ot wriati
ACAS/On legna e alcuni tipi di materiali plastici

|| predotto ha caratteristiche di aschugatura super ra-
pida: in 2 ore forma una pelle superficiale che ne con-
sente l'uso in ambient| soggetti a umidita. £ adatto al-
CAS/oi l'utilizzo in ambienti Interni ed esterni, pure esposti

\\ alfazione deghi agenti atmosfericl. E disponibile dico-
ACAS fol \

lore bianco o trasparente In cartucce da 280 ml.
ACAS /D0

ACAS/o0g

Saratoga [www.saratoge.it)
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Fervi — Ricavi record a 29,3 milioni
(+73,4% a/a) nel 1H22

Data: 28 Luglio 2022 14:07

Il Gruppo Fervi ha chiuso il primo semestre 2022 con un preconsuntivo di ricavi pari a
circa

29,3 milioni, in crescita del 73,4% rispetto a 16,9 milioni al 30 giugno 2021 e segnando il
record storico del periodo. L'incremento & da attribuire principalmente al consolidamento
della Rivit acquisita a settembre 2021.

Dal lato patrimoniale, I'indebitamento finanziario netto e risultato pari a 10,4

milioni, sostanzialmente stabile rispetto al dato al 30 marzo 2022 (10,5 milioni) per
effetto dell'investimento in capitale circolante necessario a far fronte allaumento dei
volumi di vendita.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Roberto Tunioli, Presidente ed
Amministratore

Delegato, ha dichiarato: “Il Gruppo Fervi archivia il miglior semestre nella storia della
Societa. Il quadro economico presenta segnali di instabilita e rallentamento alimentati da
fattori internazionali quali: il ritorno dell'inflazione, la ripresa dei contagi da Covid19 e
dalla Guerra Russia Ucraina a cui si aggiungono fattori interni derivanti dalla crisi
politica.

Ciononostante continua il cammino di crescita della Societa sia in Italia che all'estero
attraverso la rete dei propri Partners che ha superato la soglia dei 10.000 Clienti attivi”.
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Ricavi darecord per il Gruppo Fervi

lr'

Ottimi risultati nei primi sei mesi dell’anno per il Gruppo Fervi, con sede a Vignola. Nel
primo semestre del 2022 I'azienda, quotata sul mercato Euronext Growth Milan, ha
infatti riportato un preconsuntivo di ricavi consolidati netti pari a circa 29,3 milioni di euro,
rispetto a 16,9 milioni di un anno fa, con un incremento circa del 73,4% e segnando il
record storico di ricavi consolidati del periodo. L'incremento & da attribuire
principalmente al consolidamento della Rivit Srl, acquisita poco meno di un anno fa, a
settembre 2021. La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per
circa 10,4 milioni di euro, € rimasta sostanzialmente stabile rispetto al dato al 30 marzo
2022 (negativa per 10,5 milioni di euro) per effetto dell'investimento in capitale circolante
necessario a far fronte allaumento dei volumi di vendita. | dati relativi al 30 giugno sono
dati preconsuntivi gestionali e non sono, ad oggi, stati oggetto di revisione contabile.

Come da calendario finanziario, il Consiglio di Amministrazione del prossimo 29
settembre approvera la relazione semestrale consolidata al 30 giugno di quest’anno
sottoposta a revisione contabile limitata, che verra pubblicata nei tempi e nei modi
previsti dai regolamenti in materia.

Nel commentare I'andamento dei conti del gruppo, Roberto Tunioli, presidente e
amministratore delegato, ha dichiarato: "Il Gruppo Fervi archivia il miglior semestre nella
storia della societa. Il quadro economico presenta segnali di instabilita e rallentamento
alimentati da fattori internazionali quali il ritorno dell'inflazione, la ripresa dei contagi da
Covid-19 e dalla Guerra Russia-Ucraina a cui si aggiungono fattori interni derivanti dalla
crisi politica. Ciononostante continua il cammino di crescita della societa sia in Italia che
all'estero attraverso la rete dei propri Partners che ha superato la soglia dei 10.000
Clienti attivi".

P.28


https://www.ilrestodelcarlino.it/bologna/cronaca/ricavi-da-record-per-il-gruppo-fervi-1.7927821

URL :http:/filrestodelcarlino.it/

. PAESE :ltalia
il Resto del Carlino TYPE :Web Grand Public

» 28 luglio 2022 - 05:37 > Versione online

Gruppo Fervi, forte crescita dei ricavi del
primo semestre 2022 Il presidente
Tunioli: "Il miglior risulato nella storia
della societa"

iIResto del Carlino

Al termine del primo semestre 2022 il Gruppo Fervi, quotato sul mercato Euronext
Growth Milan, riporta un preconsuntivo di ricavi consolidati netti pari a circa 29,3 milioni
di euro, rispetto a 16,9 milioni al 30 giugno 2021, con un incremento circa del 73,4% e
segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo. L'incremento & da attribuire
principalmente al consolidamento della Rivit Srl acquisita a settembre 2021. La
posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,4 milioni di
euro, e rimasta sostanzialmente stabile rispetto al dato al 30 marzo 2022 (negativa per
10,5 milioni di Euro) per effetto dell'investimento in capitale circolante necessario a far
fronte all'aumento dei volumi di vendita. | dati relativi al 30 giugno sono dati
preconsuntivi gestionali e non sono stati oggetto di revisione contabile. Come da
calendario finanziario, il consiglio di amministrazione del prossimo 29 settembre
approvera la relazione semestrale consolidata al 30 giugno sottoposta a revisione
contabile limitata, che verra pubblicata nei tempi e nei modi previsti dai regolamenti. "Il
gruppo Fervi — ha detto Roberto Tunioli, presidente ed amministratore delegato —archivia
il miglior semestre nella storia della societa. Il quadro economico presenta segnali di
instabilita e rallentamento alimentati da fattori internazionali quali: il ritorno dell'inflazione,
la ripresa dei contagi da Covid19 e dalla guerra Ucraina a cui si aggiungono fattori
interni derivanti dalla crisi politica. Cid nonostante continua il cammino di crescita della
societa sia in Italia che all'estero attraverso la rete dei propri Partners che ha superato la
soglia dei 10.000 clienti attivi".
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Vignola (Modena)

Fervi: 10mila clienti
e il record di fatturato

Record di ricavi per il Gruppo Fervi di Vignola
(Modena): 29,3 milioni rispetto a 16,9 milioni al
30 giugno 2021 (+73,4%). «ll Gruppo Fervi archi-
via il miglior semestre nella storia della societa -
commenta Roberto Tunioli (foto), presidente e ad
-. Il quadro economico presenta segnali di insta-
bilita e rallentamento, ciononostante continua il
cammino di crescita della societa sia in Italia che
all’'estero attraverso la rete dei partners che ha su-
perato la soglia dei 10.000 clienti attivi».
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Ricavi da record per il Gruppo Fervi

Nel primo semestre dell'anno aumento del 73,4%. Tunioli: «Crescita continua nonostante l'instabilita»

Ottimi risultati nei primi sei me-
si dell’anno per il Gruppo Fervi,
con sede a Vignola. Nel primo
semestre del 2022 l'azienda,
quotata sul mercato Euronext
Growth Milan, ha infatti riporta-
to un preconsuntivo di ricavi
consolidati netti pari a circa
29,3 milioni di euro, rispetto a
16,9 milioni di un anno fa, con
unincremento circa del 73,4% e
segnando il record storico di ri-
cavi consolidati del periodo.
L'incremento & da attribuire
principalmente al consolida-
mento della Rivit Srl, acquisita
poco meno di un anno fa, a set-
tembre 2021. La posizione finan-
ziaria netta consolidata, negati-
va (indebitamento) per circa
10,4 milioni di euro, & rimasta so-
stanzialmente stabile rispetto al
dato al 30 marzo 2022 (negati-
va per 10,5 milioni di euro) per
effetto dell’investimento in capi-
tale circolante necessario a far
fronte all'aumento dei volumi di

vendita. | dati relativi al 30 giu-
gno sono dati preconsuntivi ge-
stionali e non sono, ad oggi, sta-
ti oggetto di revisione contabi-
le.

Come da calendario finanzia-
rio, il Consiglio di Amministra-
zione del prossimo 29 settem-
bre approvera la relazione seme-

strale consolidata al 30 giugno
di quest’anno sottoposta a revi-
sione contabile limitata, che ver-
ra pubblicata nei tempi e nei mo-
di previsti dai regolamenti in ma-
teria.

Nel commentare |'andamento

dei conti del gruppo, Roberto
Tunioli, presidente e ammini-

stratore delegato, ha dichiara-
to: «ll Gruppo Fervi archivia il mi-
glior semestre nella storia della
societa. Il quadro economico
presenta segnali di instabilita e
rallentamento alimentati da fat-
tori internazionali quali il ritorno
dell'inflazione, la ripresa dei
contagi da Covid-19 e dalla
Guerra Russia-Ucraina a cui si
aggiungono fattori interni deri-
vanti dalla crisi politica. Ciono-
nostante continua il cammino
di crescita della societa siain Ita-
lia che all'estero attraverso la re-
te dei propri Partners che ha su-
perato la soglia dei 10.000
Clienti attivi»,

red.cro.

& RIPRODUZIONE RISERVATA

1DATI
L'indebitamento

di circa 10,4 milioni
@ rimasto stabile
rispetto a marzo

 The ]

Roberto Tunioli, presidente e amministratore delegato del Gruppo Fervi
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Gruppo Fervi, forte crescita dei ricavi del primo semestre 2022
Il presidente Tunioli: «Il miglior risulato nella storia della societa»

Al termine del primo seme-
stre 2022 il Gruppo Fervi,
quotato sul mercato Euro-
next Growth Milan, riporta un
preconsuntivo di ricavi conso-
lidati netti pari a circa 29,3 mi-
lioni di euro, rispetto a 16,9
milioni al 30 giugno 2021,
con un incremento circa del
73,4% e segnando il record
storico di ricavi consolidati
del periodo. L'incremento &
da attribuire principalmente
al consolidamento della Rivit
Srl acquisita a settembre
2021. La posizione finanziaria

ed amministratore delegato
—archivia il miglior semestre
nella storia della societa. Il
quadro economico presenta
segnali di instabilita e rallen-
tamento alimentati da fattori
internazionali quali: il ritorno
dell'inflazione, la ripresa dei
contagi da Covid19 e dalla
guerra Ucraina a cui si aggiun-
gono fattori interni derivanti
dalla crisi politica. Cio nono-
stante continua il cammino di
crescita della societa sia in
Italia che all’estero attraver-
so la rete dei propri Partners
che ha superato la soglia dei

netta consolidata, negativa 10.000 clienti attivi».

(indebitamento) per circa
10,4 milioni di euro, & rimasta

sostanzialmente stabile ri-
spetto al dato al 30 marzo
2022 (negativa per 10,5 milio-
ni di Euro) per effetto dell’in-
vestimento in capitale circo-
lante necessario a far fronte
all’aumento dei volumi di ven-
dita. | dati relativi al 30 giu-
gno sono dati preconsuntivi
gestionali e non sono stati og-
getto di revisione contabile.
Come da calendario finanzia-
rio, il consiglio di amministra-
zione del prossimo 29 settem-
bre approvera la relazione se-
mestrale consolidata al 30
giugno sottoposta a revisio-
ne contabile limitata, che ver-
ra pubblicata nei tempi e nei
modi previsti dai regolamen-

ti. «ll gruppo Fervi - ha detto
Roberto Tunioli, presidente
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Ricavi da record per il Gruppo Fervi

Nel primo semestre dell’'anno aumento del 73,4%. Tunioli: «Crescita continua nonostante l'instabilita»

Ottimi risultati nei primi sei me-
si dell’anno per il Gruppo Fervi,
con sede a Vignola. Nel primo
semestre del 2022 l'azienda,
quotata sul mercato Euronext
Growth Milan, ha infatti riporta-
to un preconsuntivo di ricavi
consolidati netti pari a circa
29,3 milioni di euro, rispetto a
16,9 milioni di un anno fa, con
unincremento circadel 73,4% e
segnando il record storico di ri-
cavi consolidati del periodo.
L'incremento & da attribuire
principalmente al consolida-
mento della Rivit Srl, acquisita
poco meno di un anno fa, a set-
tembre 2021. La posizione finan-
ziaria netta consolidata, negati-
va (indebitamento) per circa
10,4 milioni di euro, & rimasta so-
stanzialmente stabile rispetto al
dato al 30 marzo 2022 (negati-
va per 10,5 milioni di euro) per
effetto dell’investimento in capi-
tale circolante necessario a far
fronte all’'aumento dei volumi di

vendita. | dati relativi al 30 giu-
gno sono dati preconsuntivi ge-
stionali e non sono, ad oggi, sta-
ti oggetto di revisione contabi-
le.

Come da calendario finanzia-
rio, il Consiglio di Amministra-
zione del prossimo 29 settem-
bre approvera la relazione seme-

strale consolidata al 30 giugno
di quest’anno sottoposta a revi-
sione contabile limitata, che ver-
ra pubblicata nei tempi e nei mo-
di previsti dai regolamenti in ma-

dei conti del gruppo, Roberto
Tunioli, presidente e ammini-

stratore delegato, ha dichiara-
to: «ll Gruppo Fervi archivia il mi-
glior semestre nella storia della
societa. Il quadro economico
presenta segnali di instabilita e
rallentamento alimentati da fat-
tori internazionali quali il ritorno
dell'inflazione, la ripresa dei
contagi da Covid-19 e dalla
Guerra Russia-Ucraina a cui si
aggiungono fattori interni deri-
vanti dalla crisi politica. Ciono-
nostante continua il cammino
di crescita della societa siain Ita-
lia che all’estero attraverso la re-
te dei propri Partners che ha su-
perato la soglia dei 10.000
Clienti attivi».

red.cro.

& RIPRODUZIONE RISERVATA

1 DATI
L'indebitamento

di circa 10,4 milioni
& rimasto stabile
rispetto a marzo

teria. S
Nel commentare |'andamento  Roberto Tunioli, presidente e amministratore delegato del Gruppo Fervi
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Fervi S.p.A.: 26/07/2022 - Preconsuntivo
ricavi consolidati al 30 giugno 2022

26/07/2022 - Preconsuntivo ricavi consolidati al 30 giugno 2022 Comunicato Stampa
FERVI: Vignola (MO), 26 luglio 2022 - al termine del primo semestre 2022 il Gruppo
Fervi, quotato sul mercato Euronext Growth Milan, riporta un preconsuntivo di ricavi
consolidati netti pari a circa 29,3 milioni di Euro, rispetto a 16,9 milioni di Euro al 30
giugno 2021, con un incremento circa del 73,4% e segnando il record storico di ricavi
consolidati del periodo. L'incremento € da attribuire principalmente al consolidamento
della Rivit Srl acquisita a settembre 2021.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,4 milioni
di Euro, é rimasta sostanzialmente stabile rispetto al dato al 30 marzo 2022 (negativa
per 10,5 milioni di Euro) per effetto dell'investimento in capitale circolante necessario a
far fronte allaumento dei volumi di vendita.

| dati relativi al 30 giugno 2022 sono dati preconsuntivi gestionali e non sono, ad oggi,
stati oggetto di revisione contabile. Come da calendario finanziario, il Consiglio di
Amministrazione del prossimo 29 settembre 2022 approvera la relazione semestrale
consolidata al 30 giugno 2022 sottoposta a revisione contabile limitata, che verra
pubblicata nei tempi e nei modi previsti dai regolamenti.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Roberto Tunioli, Presidente ed Amministratore
Delegato, ha dichiarato: "ll Gruppo FERVI archivia il miglior semestre nella storia della
Societa. Il quadro economico presenta segnali di instabilita e rallentamento alimentati da
fattori internazionali quali: il ritorno dell'inflazione, la ripresa dei contagi da Covid19 e
dalla Guerra Russia Ukraina a cui si aggiungono fattori interni derivanti dalla crisi
politica.

Ciononostante continua il cammino di crescita della Societa sia in Italia che all'estero
attraverso la rete dei propri Partners che ha superato la soglia dei 10.000 Clienti attivi".

Il presente Comunicato & disponibile sul sito della Societa www.fervi.com nella sezione
Investors

Fervi S.p.A.

Il Gruppo Fervi composto da Fervi SpA e dalle controllate Rivit S.r.l., Ri-flex Abrasives
S.r.l. e Vogel Germany GMBH & CO KG ¢ attivo nel settore della fornitura di attrezzature
professionali principalmente per I'officina meccanica, I'officina auto, la falegnameria, il
cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato cosiddetto «MRO» (Maintenance, Repair and
Operations), ossia fornitura di attrezzature al servizio dei professionisti della
manutenzione e riparazione. L'operativita del Gruppo copre poi anche il segmento di
mercato "Do it yourself', o DIY, vale a dire il mercato dei prodotti per il fai-da-te in ambito
casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale soggetti che utilizzano gli utensili
Fervi a fini non professionali.

Per maggiori informazioni:
Guido Greco - Investor relator - telefono: +39 059 767172 - e-mail: investor@fervi.com
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Fervi : introiti semestre balzano a 29 min
(+73%)

Fervi ricavi semestre Al termine del primo semestre 2022 il Gruppo Fervi, quotato sul
mercato Euronext Growth Milan, ha realizzato ricavi consolidati netti di 29,3 milioni di
euro, rispetto a 16,9 milioni di euro al 30... | 26 luglio 2022

MILANO (MF-DJ)-Alla fine del 1au semestre 2022 il Gruppo Fervi, quotato sul mercato
Euronext Growth Milan, ha realizzato introiti consolidati netti di 29,tre milioni di euro, in
confronto a 16,9 milioni di euro al 30 giugno 2021, con un aumento del 73,4% e
segnando il record storico di introiti consolidati del periodo.

L’aumento e da attribuire specialmente al rafforzamento di Rivit acquisita a settembre
2021.

La posizione finanziaria netta consolidata del gruppo dell’'utensileria, negativa
(indebitamento) per quasi 10,4 milioni, e rimasta sostanzialmente stabile rispetto al dato
al 30 marzo 2022n per effetto dellinvestimento in capitale circolante essenziale a far
fronte all'incremento dei volumi di vendita.
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FERVI: forte crescita dei ricavi
consolidati del primo semestre 2022
+73,4%

Al termine del primo semestre 2022 il Gruppo Fervi, quotato sul mercato Euronext
Growth Milan, riporta un preconsuntivo di ricavi consolidati netti pari a circa 29,3 milioni
di Euro, rispetto a 16,9 milioni di Euro al 30 giugno 2021, con un incremento circa del
73,4% e segnando il record storico di ricavi consolidati del periodo. L'incremento € da
attribuire principalmente al consolidamento della Rivit Srl acquisita a settembre 2021.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento) per circa 10,4 milioni
di Euro, é rimasta sostanzialmente stabile rispetto al dato al 30 marzo 2022 (negativa
per 10,5 milioni di Euro) per effetto dell'investimento in capitale circolante necessario a
far fronte all'aumento dei volumi di vendita.

| dati relativi al 30 giugno 2022 sono dati preconsuntivi gestionali e non sono, ad oggi,
stati oggetto di revisione contabile. Come da calendario finanziario, il Consiglio di
Amministrazione del prossimo 29 settembre 2022 approvera la relazione semestrale
consolidata al 30 giugno 2022 sottoposta a revisione contabile limitata, che verra
pubblicata nei tempi e nei modi previsti dai regolamenti.

Nel commentare I'andamento del Gruppo, Roberto Tunioli, Presidente ed Amministratore
Delegato, ha dichiarato: “Il Gruppo FERVI archivia il miglior semestre nella storia della
Societa. Il quadro economico presenta segnali di instabilita e rallentamento alimentati da
fattori internazionali quali: il ritorno dell'inflazione, la ripresa dei contagi da Covid19 e
dalla Guerra Russia Ukraina a cui si aggiungono fattori interni derivanti dalla crisi
politica.

Ciononostante continua il cammino di crescita della Societa sia in Italia che all'estero
attraverso la rete dei propri Partners che ha superato la soglia dei 10.000 Clienti attivi”.
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VOGEL Germany sbarca in Italia con
FERVI Group

Un approccio al mercato pianificato e graduale nella distribuzione delle nuove
referenze contribuira al posizionamento di FERVI Group, consolidando cosi la
strategia commerciale e I'affidabilita dei prodotti verso gli utenti finali.

Al ricco catalogo FERVI si aggiungono da oggi gli strumenti di precisione e di misura di
VOGEL Germany, disponibili in Italia attraverso la rete commerciale del Gruppo. Calibri
di precisione, micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati Vogel Germany
entrano quindi nell'offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la sua rete di
distribuzione e vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. | prodotti dell’'azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell’'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pit 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed & per questo che I'approccio al mercato
stato programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un'adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale & stata preparata e formata. Questo tipo di approccio ci
consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di vendita
valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre contribuiamo in modo
efficace a posizionarci sempre pitu come un punto di riferimento nel settore con un
obiettivo, diventare sempre pit un ONE STOP SHOP!", ha commentato Ermanno

Lucci , direttore marketing FERVI Group ( nella foto).

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel.

L’altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile € il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

Fondata nel 1949, VOGEL Germany € un'azienda tedesca specializzata nella produzione
di strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019 entra a fare
parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network internazionale che
coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita specializzata e
capillare in oltre 50 Paesi del mondo.
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VOGEL Germany sbarca in Italia con
FERVI Group

Al ricco catalogo FERVI si aggiungono gli strumenti di precisione e di misura marchiati
VOGEL Germany: un approccio al mercato pianificato e graduale nella distribuzione
delle nuove referenze contribuira al posizionamento di FERVI Group, consolidando cosi
la strategia commerciale e I'affidabilita dei prodotti verso gli utenti finali.

Vignola (MO), 14 luglio 2022 — Gli strumenti di misura di VOGEL Germany, azienda
tedesca del Gruppo FERVI, sono ora disponibili in Italia attraverso la rete commerciale
del Gruppo. Calibri di precisione, micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati
Vogel Germany entrano quindi nell’offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la
sua rete di distribuzione e vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. | prodotti dell’azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell’'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pit 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed & per questo che I'approccio al mercato e
stato programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel.

L'altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile € il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

Fondata nel 1949, VOGEL Germany € un’azienda tedesca specializzata nella
produzione di strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019
entra a fare parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network
internazionale che coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita
specializzata e capillare in oltre 50 Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale é stata preparata e formata. Questo tipo di approccio ci
consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di vendita
valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre contribuiamo in
modo efficace a posizionarci sempre pit come un punto di riferimento nel settore con un
obiettivo, diventare sempre pitl un ONE STOP SHOP!”, ha commentato
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Ermanno Lucci, direttore marketing FERVI Group.
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Fervi Group porta i prodotti di Vogel Germany in Italia
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Il catalogo Vogel Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete commerciale
di Fervi, azienda con sede a Vignola, per proporre questi prodotti ai clienti con una sola
procedura di vendita. Il direttore marketing Lucci: "Cosi consolidiamo la relazione con il
cliente e contribuiamo in modo efficace a posizionarci come un punto di riferimento nel
settore"
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VOGEL Germany sbarca in Italia con
FERVI Group

Al ricco catalogo FERVI si aggiungono gli strumenti di precisione e di misura marchiati
VOGEL Germany: un approccio al mercato pianificato e graduale nella distribuzione
delle nuove referenze contribuira al posizionamento di FERVI Group, consolidando cosi
la strategia commerciale e I'affidabilita dei prodotti verso gli utenti finali.

Vignola (MO), 14 luglio 2022 — Gli strumenti di misura di VOGEL Germany, azienda
tedesca del Gruppo FERVI, sono ora disponibili in Italia attraverso la rete commerciale
del Gruppo. Calibri di precisione, micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati
Vogel Germany entrano quindi nell’'offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la
sua rete di distribuzione e vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. | prodotti dell'azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell’'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pit 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed € per questo che I'approccio al mercato
stato programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel.

L'altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile & il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

Fondata nel 1949, VOGEL Germany e un’azienda tedesca specializzata nella
produzione di strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019
entra a fare parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network
internazionale che coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita
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ppo italiano del settore MRO nonché in un network internazionale che coinvolge aziende
di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita specializzata e capillare in oltre 50
Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale € stata preparata e formata.

Questo tipo di approccio ci consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso
la rete di vendita valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre
contribuiamo in modo efficace a posizionarci sempre pit come un punto di riferimento
nel settore con un obiettivo, diventare sempre pit un ONE STOP SHOP!”, ha
commentato Ermanno Lucci, direttore marketing FERVI Group.
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Vogel Germany sbarca in Italia con Fervi Group
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dalle Aziende

Al ricco catalogo FERVI si aggiungono gli strumenti di precisione e di misura marchiati
VOGEL Germany: un approccio al mercato pianificato e graduale nella distribuzione delle
nuove referenze contribuira al posizionamento di FERVI Group, consolidando

Al ricco catalogo FERVTI si aggiungono gli
strumenti di precisione e di misura
marchiati VOGEL Germany: un approccio r b

al mercato pianificato e graduale nella A J

distribuzione delle nuove referenze
contribuira al posizionamento di FERVI

Group, consolidando cosi la strategia
commerciale e I'affidabilita dei prodotti verso gli utenti finali.

Gli strumenti di misura di VOGEL Germany, azienda tedesca del Gruppo FERVI, sono ora
disponibili in Italia attraverso la rete commerciale del Gruppo. Calibri di precisione,
micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati Vogel Germany entrano quindi
nell’'offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la sua rete di distribuzione e vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. I prodotti dell’azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pit 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed € per questo che I'approccio al mercato é stato
programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

142

P.46


https://udite-udite.it/2022/07/vogel-germany-sbarca-in-italia-con-fervi-group/

URL :http://udite-udite.it

udite-udite.it —
PAESE :Italia ek
. E=m
TYPE :Web International
» 12 luglio 2022 - 09:38 > Versione online

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque portata
avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il giornalino
promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei prodotti Vogel.

L’altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile € il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

Fondata nel 1949, VOGEL Germany e un’azienda tedesca specializzata nella produzione di
strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019 entra a fare
parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network internazionale che
coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita specializzata e
capillare in oltre 50 Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale é stata preparata e formata.

Questo tipo di approccio ci consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la
rete di vendita valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre
contribuiamo in modo efficace a posizionarci sempre piu come un punto di riferimento
nel settore con un obiettivo, diventare sempre pitt un ONE STOP SHOP!”, ha commentato
Ermanno Lucci, direttore marketing FERVI Group.

FERVI S.p.A., societa quotata sul mercato AIM Italia, é attiva nel settore della
Sfornitura di attrezzature professionali principalmente per lofficina meccanica, Uofficina
auto, la falegnameria, il cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato cosiddetto « MRO»
(Maintenance, Repair and Operations), ossia fornitura di attrezzature al servizio dei
professionisti della manutenzione e riparazione. L'operativita del Gruppo copre poi
anche il segmento di mercato “Do it yourself”, o DIY, vale a dire il mercato dei prodotti
per il fai-da-te in ambito casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale
soggetti che impiegano gli utensili Fervi a fini non professionali.

Nella foto: Ermanno Lucci ©

Vignola (MO), 12 luglio 2022
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Gli strumenti di misura di VOGEL Germany, azienda tedesca del Gruppo FERVI, sono ora
disponibili in Italia attraverso la rete commerciale del Gruppo. Calibri di precisione,
micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati Vogel Germany entrano quindi
nell’offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la sua rete di distribuzione e
vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. I prodotti dell’azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pitt 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed & per questo che 'approccio al mercato é stato
programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel.
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L’altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile ¢é il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

Fondata nel 1949, VOGEL Germany € un’azienda tedesca specializzata nella produzione
di strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019 entra a fare
parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network internazionale che
coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita specializzata e
capillare in oltre 50 Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale € stata preparata e formata.

Questo tipo di approccio ci consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la
rete di vendita valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre
contribuiamo in modo efficace a posizionarci sempre piu come un punto di riferimento
nel settore con un obiettivo, diventare sempre pit un ONE STOP SHOP!”, ha commentato
Ermanno Lucci, direttore marketing FERVI Group.
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Fervi comunica che gli strumenti di misura di Vogel Germany, I'azienda tedesca del Gruppo, sono
ora disponibili in Italia attraverso la sua rete di distribuzione e vendita.

Il catalogo Vogel Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete commerciale di Fervi
per proporre questi prodotti ai clienti. I prodotti dell’azienda tedesca saranno gestiti direttamente
in Fervi con una sola procedura di vendita, consolidando in questo modo la relazione con i
rivenditori, ma con la possibilita di fornire anche un supporto di competenza nei confronti
dell’utente. Si tratta, in molti casi, di strumentazione piti 0o meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed é per questo che 'approccio al mercato é stato
programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

La valorizzazione del catalogo Vogel e la distribuzione dei prodotti viene dunque portata avanti,
sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il giornalino promozionale
che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei prodotti Vogel.

L'altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile é il riferimento commerciale per il
Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di riferimento per Fervi e per Vogel
Germany. Fondata nel 1949, Vogel Germany e specializzata nella produzione di strumenti di
misura e di precisione ed ¢ stata acquisita da Fervi Group nel 2019. Ermanno Lucci, direttore
marketing Fervi Group ha cosi commentato la notizia:

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere un’adeguata
specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra organizzazione
commerciale é stata preparata e formata.

Questo tipo di approccio ci consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di
vendita valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre contribuiamo in modo
efficace a posizionarci sempre pitt come un punto di riferimento nel settore con un obiettivo,
diventare sempre pit un One Stop Shop!”.

Tags: Vogel Germany strumenti di misura Gruppo Fervi Fervi
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Fervi — KT&Partners avvia copertura con
tp a 24,2 euro, potenziale upside del 59%

KT&Partners ha avviato la copertura su Fervi con giudizio ‘add’ e fissando il fair value a
24,2 euro, pari a un potenziale upside di oltre il 59% rispetto al prezzo di chiusura di ieri
di 15,2 euro.

Fervi Group ¢ attivo nella fornitura di attrezzature principalmente per I'officina
meccanica, l'officina auto, la falegnameria, il cantiere e tutto quanto ruota intorno al
settore cosiddetto «sMRO» (maintenance, repair and operations) ossia fornitura di
attrezzature al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione e per
produzioni artigianali oltre che per il “Fai-da-te”.

Come sottolinea la boutique finanziaria, sebbene il settore MRO sia considerato un
mercato maturo rispetto ad altri settori (come ad esempio quello tecnologico), &
caratterizzato da una crescita stabile e sostenibile ed € uno dei mercati piu affidabili in
termini di generazione di cassa.

Secondo Precedence Research, la dimensione del mercato globale della distribuzione
MRO ha raggiunto i 635,5 miliardi di dollari nel 2021 ed e previsto superare i 799 miliardi
entro il 2030, con un Cagr 2021-2030 del 2,6% trainato principalmente dall’obiettivo delle
imprese manifatturiere di ottimizzare i processi produttivi e minimizzare le inefficienze.

Nonostante la crescita dei ricavi del gruppo abbia inevitabilmente frenato nel 2020 a
causa della pandemia, lo scorso anno Fervi ha registrato il record di fatturato con 38
milioni (+44,9% a/a) anche grazie all’acquisizione di Rivit, riportando un Cagr 2019-2021
del 15%.

Solo a livello organico, i ricavi sono aumentati del 22,4% rispetto al 2020 e dell'11,6%
rispetto al 2019, accompagnati da un incremento dell’Ebitda del 40% a 5,8 milioni con un
margine al 14,8%.

Per il 2022-2025, KT&Partners stima ricavi in crescita a un Cagr 2021-2025 del 15,2%
raggiungendo i 66,7 milioni nel 2025, sostenuti dall’espansione del portafoglio prodotti
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del gruppo, dal rafforzamento della presenza sia in Italia sia all'estero e all’espansione
della base di clienti finali anche grazie all’'ultima acquisizione della piattaforma di
ecommerce Mr. Worker.

L’Ebitda, invece, é atteso in aumento a un tasso medio annuo del 17,4% toccando i 10,9
milioni nel 2025, con una redditivita in miglioramento al 16,3% (dal 14,8% del 2021). La
posizione finanziaria netta & prevista migliorare progressivamente da un debito netto di
10,4 milioni nel 2021 a cassa per 7,8 milioni nel 2025.

Nello stesso periodo, KT&Partners stima un dividend pay-out ratio in media di circa il
28%, alla luce dell'attenzione alla remunerazione degli azionisti dimostrata dalla societa
negli ultimi anni.
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VOGEL Germany sbarca in Italia con
FERVI Group

Al ricco catalogo FERVI si aggiungono gli strumenti di precisione e di misura marchiati
VOGEL Germany: un approccio al mercato pianificato e graduale nella distribuzione
delle nuove referenze contribuira al posizionamento di FERVI Group, consolidando cosi
la strategia commerciale e I'affidabilita dei prodotti verso gli utenti finali.

Bologna, 14/07/2022

Vignola (MO), 14 luglio 2022 — Gli strumenti di misura di VOGEL Germany, azienda
tedesca del Gruppo FERVI, sono ora disponibili in Italia attraverso la rete commerciale
del Gruppo. Calibri di precisione, micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati
Vogel Germany entrano quindi nell’'offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la
sua rete di distribuzione e vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. | prodotti dell’'azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell’'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pit 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed & per questo che I'approccio al mercato
stato programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.
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La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel.

L'altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile € il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.
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Fondata nel 1949, VOGEL Germany é un’azienda tedesca specializzata nella
produzione di strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019
entra a fare parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network
internazionale che coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita
specializzata e capillare in oltre 50 Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale & stata preparata e formata. Questo tipo di approccio ci
consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di vendita
valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre contribuiamo in
modo efficace a posizionarci sempre pit come un punto di riferimento nel settore con un
obiettivo, diventare sempre pitt un ONE STOP SHOP!”, ha commentato Ermanno Lucci
, direttore marketing FERVI Group.
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14/07/2022 Vogel Germany sbarca in Italia con Fervi Group

Calibri di precisione, micrometri e sofisticati strumenti di misura del marchio Vogel
Germany sono entrati a far parte dell'offerta che Fervi mette a disposizione del
mercato in Italia attraverso la sua rete di distribuzione e vendita. Con oltre 4.500
referenze, il catalogo Vogel Germany verra affidato alla rete commerciale di Fervi
che proporra questi prodotti ai clienti con una sola procedura di vendita, consolidando in
questo modo la relazione con i rivenditori. Inoltre, ci sara la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell'utente. La valorizzazione del
catalogo Vogel e la distribuzione dei prodotti viene portata quindi avanti, sia con
la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il giornalino
promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei prodotti
Vogel. Il riferimento commerciale per il rivenditore rimane quindi sempre il
medesimo e si tratta di un ulteriore elemento di valorizzazione importante e
imprescindibile. Un unico punto di riferimento per Fervi e per Vogel Germany.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’'adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale é stata preparata e formata. Questo tipo di approccio ci
consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di vendita
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valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre contribuiamo in
modo efficace a posizionarci sempre piu come un punto di riferimento nel settore con un
obiettivo, diventare sempre pitt un ONE STOP SHOP!”, le dichiarazioni di Ermanno
Lucci, direttore Marketing Fervi Group.
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Al catalogo Fervi si aggiungono gli strumenti di precisione e di misura marchiati Vogel
Germany: un approccio al mercato pianificato e graduale nella distribuzione delle
nuove referenze contribuira al posizionamento di Fervi Group, consolidando cosi la rete
commerciale e U'affidabilita dei prodotti verso gli utenti finali.

Gli strumenti di misura di Vogel Germany, azienda tedesca del Gruppo Fervi,
sono ora disponibili in Italia atiraverso la rete commerciale del Gruppo.
Calibri di precisione, micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati Vogel
Germany entrano quindi nell’'offerta che Fervi veicola sul mercato attraverso la sua rete di
distribuzione e vendita.

I1 catalogo Vogel Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete commerciale
di Fervi per proporre questi prodotti ai clienti. I prodotti dell’azienda tedesca saranno
gestiti direttamente in Fervi con una sola procedura di vendita, consolidando in questo
modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire anche un supporto di
competenza nei confronti dell'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pit 0 meno complessa che richiede
infatti competenze specifiche in fase di vendita ed é per questo che
Papproccio al mercato e stato programmato puntando su specializzazione e
consulenza al cliente.
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La valorizzazione del catalogo Vogel e la distribuzione dei prodotti viene dunque portata
avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel.

L’altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile e il riferimento
commerciale per il rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per Fervi e per Vogel Germany.

Fondata nel 1949, Vogel Germany ¢ un’azienda tedesca specializzata nella produzione di
strumenti di misura e di precisione. Acquisita da Fervi Group, nel 2019 entra a
fare parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network
internazionale che coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita
specializzata e capillare in oltre 50 Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un'adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale e stata preparata e formata.Questo tipo di approccio ci
consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di vendita
valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre contribuiamo in
modo efficace a posizionarci sempre piit come un punto di riferimento nel settore con un
obiettivo, diventare sempre piit un ONE STOP SHOP!”, ha commentato Ermanno
Lucci, direttore marketing Fervi Group.
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VOGEL Germany sbarca in Italia con FERVI Group

# jocarrozziere.it/news/item/11453-vogel-germany-sbarca-in-italia-con-fervi-group

12 luglio 2022

Gli strumenti di misura di VOGEL Germany, azienda tedesca del Gruppo FERVI, sono ora
disponibili in Italia attraverso la rete commerciale del Gruppo. Calibri di precisione,
micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati Vogel Germany entrano quindi
nell’'offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la sua rete di distribuzione e

vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. I prodotti dell’azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell’utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pilt 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed é per questo che I'approccio al mercato é stato
programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel.
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L’altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile € il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

Fondata nel 1949, VOGEL Germany e un’azienda tedesca specializzata nella produzione
di strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019 entra a fare
parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network internazionale che
coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita specializzata e
capillare in oltre 50 Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale é stata preparata e formata.

Questo tipo di approccio ci consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la
rete di vendita valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre
contribuiamo in modo efficace a posizionarci sempre pit come un punto di riferimento
nel settore con un obiettivo, diventare sempre pit un ONE STOP SHOP!”, ha commentato
Ermanno Lucci, direttore marketing FERVI Group.
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VOGEL Germany entra nel catalogo
FERVI

Ermanno Lucci, Fervi Group

Ermanno Lucci, Fervi Group

Alla proposta FERVI si aggiungono gli strumenti di precisione e di misura marchiati
VOGEL Germany: un ampliamento che contribuira al posizionamento di FERVI Group,
consolidando cosi la strategia commerciale e I'affidabilita dei prodotti verso gli utenti
finale.

Gli strumenti di misura di VOGEL Germany — Calibri di precisione, micrometri e
sofisticati strumenti di misura — azienda tedesca del Gruppo FERVI, sono ora
disponibili in Italia attraverso la rete commerciale del Gruppo.

Un catalogo con oltre 4.500 referenze gestite direttamente in FERVI con una sola
procedura di vendita, consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con
la possibilita di fornire anche un supporto di competenza nei confronti dell’'utente.

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha l'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti Vogel. Inoltre il riferimento commerciale per il rivenditore rimane sempre il
medesimo. Un unico punto di riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

VOGEL Germany € un’azienda tedesca specializzata nella produzione di strumenti di
misura e di precisione, € stata acquisita da FERVI Group nel 2019.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra
organizzazione commerciale € stata preparata e formata — ha commentato Ermanno
Lucci, direttore marketing FERVI Group — Questo tipo di approccio ci consente di
consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di vendita valorizzando le nuove
referenze a catalogo”.
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Vogel entra sul mercato italiano grazie al
Gruppo Fervi

14/07/2022

Gli strumenti di misura di VOGEL Germany, azienda tedesca del Gruppo FERVI, sono
ora disponibili in Italia attraverso la rete commerciale del Gruppo. Calibri di precisione,
micrometri e sofisticati strumenti di misura marchiati Vogel Germany entrano quindi
nell'offerta che FERVI veicola sul mercato attraverso la sua rete di distribuzione e
vendita.

Il catalogo VOGEL Germany, con oltre 4.500 referenze, verra affidato alla rete
commerciale di FERVI per proporre questi prodotti ai clienti. | prodotti dell’azienda
tedesca saranno gestiti direttamente in FERVI con una sola procedura di vendita,
consolidando in questo modo la relazione con i rivenditori, ma con la possibilita di fornire
anche un supporto di competenza nei confronti dell’'utente.

Si tratta, in molti casi, di strumentazione pit 0 meno complessa che richiede infatti
competenze specifiche in fase di vendita ed € per questo che I'approccio al mercato
stato programmato puntando su specializzazione e consulenza al cliente.

La valorizzazione del catalogo VOGEL e la distribuzione dei prodotti viene dunque
portata avanti, sia con la presentazione del catalogo, che attraverso la Selection 2022, il
giornalino promozionale che ha I'obiettivo di presentare e far provare la qualita dei
prodotti VOGEL.

L’altro elemento di valorizzazione importante e imprescindibile € il riferimento
commerciale per il Rivenditore che rimane sempre il medesimo. Un unico punto di
riferimento per FERVI e per VOGEL Germany.

Fondata nel 1949, VOGEL Germany € un’azienda tedesca specializzata nella
produzione di strumenti di misura e di precisione. Acquisita da FERVI Group, nel 2019
entra a fare parte del primo gruppo italiano del settore MRO nonché in un network
internazionale che coinvolge aziende di altri Paesi e una rete di distribuzione e vendita
specializzata e capillare in oltre 50 Paesi del mondo.

“A prodotti sofisticati e con un alto grado di complessita tecnica deve corrispondere
un’adeguata specializzazione nel supporto alla vendita e, per questo motivo, la nostra

P.66


https://www.confindustriaemilia.it/flex/cm/pages/ServeBLOB.php/L/IT/IDPagina/99324

PAESE :ltalia

confindustriaemilia
TYPE :(Autre)

» 14 luglio 2022 - 11:01 > Versione online

organizzazione commerciale & stata preparata e formata. Questo tipo di approccio ci
consente di consolidare la relazione con il cliente attraverso la rete di vendita
valorizzando le nuove referenze a catalogo. In questo modo inoltre contribuiamo in
modo efficace a posizionarci sempre pit come un punto di riferimento nel settore con un
obiettivo, diventare sempre pit un one stop shop”, ha commentato Ermanno Lucci,
direttore marketing FERVI Group.
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[ azienda vignolese che produce attrezzature per manutenzione

Fervi lancia sul mercato italiano

i prodotti della tedesca Vogel

b diStefano Turcato

I sofisticati strumenti di mi-
sura tedeschi dell'azienda
Vogel di Kevelaer arrivano
sulmercato italiano grazie al-
la Fervi di Vignola, azienda
quotata in Borsa a Milano,
che produce utensili e attrez-
zature per la manutenzione
elariparazionedilivello pro-
fessionale. L'azienda tede-
sca, sul mercato da oltre set-
tant'anni, tre anni fa & stata
acquisita da Fervi, impegna-
tada tempoinunasignificati-
va attivita di espansione. Gli
strumenti di misura di Vogel
hanno sempre goduto di
una reputazione notevole
nel settore e ora Fervi, che a
suo tempo perfeziond I'ac-
quisizione per una somma
di 2,8 milioni di euro, rende
disponibili i prodotti tede-
schi attraverso la propria re-
tecommerciale.

I calibridi precisione, i mi-
crometri, strumenti di misu-
ra marchiati Vogel Germany
entranoa far partedell’offer-
tache Fervi proponesul mer-
cato mediante la propria re-
tedidistribuzione e vendita.

Inquesta prima faseil cata-
logo Vogel Germany, con ol-
tre4.500 referenze, verra affi-
dato aunaselezione diagen-
ti che manifesteranno speci-
fico interesse aproporre que-

sti prodottialla propria clien-
tela.

«I prodotti dell'azienda te-
desca -dice l'azienda guida-
tadal presidente RobertoTu-
nioli — saranno reperibili di-

rettamente nell'ordine Fervi
con una sola procedura di
vendita, consolidando in
questo modo la relazione
con i rivenditori, ma con la
possibilita di fornire anche
un supporto di competenza
nei confronti dell'utente. Si
tratta, in molti casi, di stru-
mentazione abbastanza
complessa cherichiede infat-
ti competenze specifiche in
fase di vendita ed & per que-
stochel'approccio al merca-
to e stato programmato in
piccoli passi puntando su
specializzazione e consulen-
zaal cliente».
«Lavalorizzazionedel cata-
logo Vogel — continua Fervi
inunanota-eladistribuzio-
ne dei prodotti viene portata
avanti per fasi, incomincian-
do con la consegna del cata-
logo e con la formazione de-
gliagentiinteressati, per pro-
cedere in un secondo tempo
conl'ampliamento delle stra-
tegie, che prevede l'invio di
unanewslettera tuttiiriven-
ditori per selezionare quelli
pitiinteressati, affidando poi
lo storytelling dell'affidabili-
ta del colosso tedesco degli

strumenti di misura anche a
informazionitecniche sui ca-
nali digita]i».

«A prodotti sofisticati e
conunalto gradodi comples-
sita tecnica deve corrispon-
dere un'adeguata specializ-
zazione nel supporto alla
vendita-hacommentato Er-
manno Lucci, direttore mar-
keting di Fervi Group — Per
guesto motivo cominciamo

ad approcciare il mercato at-
traverso gli agenti piti moti-
vati e con il pit1 alto grado di
conoscenza dei rivenditori,
proprio per proporre un cata-
logo ancora piu completo e
aggiornato con strumenti di
misura marchiati Vogel Ger-
many, punto di riferimento
internazionale peraffidabili-
taeserietd. Questo tipodiap-

proccio ciconsente di conso-
lidare la relazione con la rete
di vendita e di valorizzare le
nuove referenze a catalogo.
In questo modo inoltre con-
tribuiamo in modo efficace a
posizionare Fervi Group co-
me marchio prestigioso e au-
torevole peril settorediriferi-
menton.

Ermanno Lucci & entrato
in Fervi Group circa un anno
e mezzo fa con I'obiettivo di
contribuire in misura deter-
minanteallacrescita giain at-
todellasocietavignolese. ®

Lucci: «Prodotti molto
sofisticati per i quali

¢ necessaria adeguata
specializzazione nel
supporto di vendita»

Lasede
Nellafoto
I'ingresso
dell’azienda
Fervi Group
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aVignola
dovee attiva
daoltre

40 anni

Tunioli

Il presidente
dell’azienda
vignolese
all'interno
dellasede
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